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dosledno uporablja kvalitativne metodoloske postopke
in izhaja iz zornega kota samih preprodajalcev, s
katerimi je opravila polstrukturirane intervjuje. V
Clanku najprej na kratko poda teoretska izhodisca,
nato opise metodologijo raziskovanja, nazadnje pa
kot rezultat svojega dela predstavi utemeljeno teorijo,
v kateri je izsledke raziskave povezala s teoreticnim
okvirom in z lastnimi razmisljanji ter tako raziskovan
pojav predstavila na abstraktnejsi in kompleksnejsi
ravni. Njene ugotovitve zaradi narave uporabljenega
metodoloskega pristopa niso posplosljive, temvec¢ so
vezane na socialne kontekste njenih intervjuvancev.

Kljucne besede: kanabis, preprodajanje drog,
preprodajalci drog
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Abstract

The author presents the empirical results of her
qualitative research project called ‘Cannabis dealing:

myths, assumptions and facts’. In her research, she took a

comprehensive and complex approach to cannabis dealing
in Slovenia at the middle and lower levels of distribution,

consistently applying qualitative methods and procedures,

and starting from the viewpoint of the dealers’ themselves
whom she interviewed in using half-structured field
interviews. In the article, she first provides on overview of
the theory applied in the research, describes her research
methods, and finally work presents a grounded theory
of cannabis dealing. Due to the nature of the applied
approach, her conclusions cannot be generalised as they
remain linked to the social context of her interviewees.

Key words: cannabis, drug dealing, drug dealers

1 Uvod

Preprodajanje drog je v danasnji druzbi, prezeti s “problemom
drog”, zelo pogosta in aktualna tema, vendar pa v resnici o tem
pojavu vemo zelo malo, saj zaradi njegove prikritosti vanj nimamo
vpogleda. Javno mnenje o preprodajanju drog in preprodajalcih tako
temelji predvsem na senzacionalisti¢nih informacijah in zgodbah, ki
nam jih vsakodnevno posredujejo predvsem mediji, te pa so pogosto
netoéne, poenostavljene in pretirane.

Trgovino z drogami si ponavadi predstavljamo kot ogromen, dobro
organiziran, urejen, enoten, trden in strogo hierarhi¢nen piramidni
sistem v rokah mednarodnih kriminalnih organizacij. Taksne predstave
se morda priblizajo dejanskemu delovanju trgovine na visjih ravneh,
nikakor pa ne tudi na srednjih in nizjih ravneh; preprodajanje drog na
teh ravneh je namrec predvsem zelo raznoliko, spremenljivo, neurejeno
in sestavljeno iz najrazli¢nejSih oblik preprodajalskih dejavnosti,
ki so proti dnu hierarhije vse bolj neodvisne, neorganizirane,
nestrukturirane, nesistemati¢ne in individualne. Preprodajalci drog
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se med seboj mocno razlikujejo glede na najrazlicnejSe dejavnike, ki
dolocajo njihovo dejavnost: po vrsti droge', znacilnosti in razvitosti
trziSca, zgodovinskih® in geografskih dejavnikih, preprodajal¢evih
virih, moZznostih, motivih in sredstvih, socialnem in kulturnem ozadju
preprodajalca in njegovih strank, prostorih preprodajanja, lastni
uporabi droge, stopnji profesionalizacije, agresivnost ponudbe in Se
¢em (Dorn in drugi, 1992). Pri vsakem konkretnem preprodajalcu
je preplet teh dejavnikov enkraten in veckrat tudi precej nenavaden,
vendarle pa nekateri od njih veckrat nastopajo skupaj.’

Preprodajalci na srednjih in nizjih ravneh distribucije se mo¢no
razlikujejo tudi po svojih osebnih znacilnostih, najveckrat pa so
to mladi ljudje, moskega spola, ki tudi sami uzivajo drogo, imajo
nizji socialnoekonomski statusi in izobrazbo, pripadajo razlicnim
marginalnim skupinam in so pogosto brezposelni, sicer pa v nicemer
posebej ne odstopajo od ostalih drzavljanov (Layton MacKenzie in
Uchida, 1994; Spergel, 1995). Njihov vstop v preprodajanje drog
najpogosteje ni rezultat hladne in preracunljive odloc€itve sluziti denar
na nesreci drugih, ampak nekega ne povsem nacértovanega procesa, ki
se zac¢ne z lastno uporabo droge in nadaljuje z ne isto nadzorovanim
vse resnejSim vpletanjem v posel. Njihovo preprodajalsko Zivljenje
pogosto ni le razko$no, lagodno in zabavno, temvec tudi stresno,
naporno in nevarno. Pri preprodajanju obi€ajno niso povsem brez

' Trg heroina je v primerjavi s trgom marihuane mnogo bolj organiziran,
prilagodljiv in uéinkovit sistem, saj ta droga prinasa velike dobic¢ke na

vseh ravneh distribucije, poleg tega pa povzro¢a mocno zasvojenost in zato
uporabnike sili v neprestano in neodlozljivo oskrbo, ki zahteva tudi dobro
organizacijo trzi§¢a. (Parker in drugi, 1998)

2 Ko se je v zacetku Sestdesetih let uzivanje drog Sele zacelo mocneje $iriti, so na
trziscu prevladovali zelo amaterski in predvsem socialno motivirani preprodajalci,
s Sirjenjem trziSca pa je preprodajanje drog postajalo vse bolj organizirano,
profesionalno in usmerjeno v dobicek, trgi drog z vse izdatnej$o in pestrejSo
ponudbo pa vse bolj kriminalni in neizprosni. TakSen razvoj je po eni strani
narekovalo naras¢ajoce povprasevanje, ki mu je samoumevno sledila tudi vse
boljsa ponudba, po drugi strani pa so ga spodbujale tudi policijske intervencije,
ki so z aktivnim preganjanjem preprodajalcev le-te spodbudile k mnogo bolj
profesionalnemu delovanju, za kar pa so zahtevali tudi vecje dobicke.

3 Tako na eni strani pogosto najdemo skupaj naslednje znacilnosti preprodajanja:
nerazvito trzisce, delovanje na nizjih ravneh distribucije, prevladujoci socialni
motivi in motivi lastne oskrbe, lastna uporaba droge, preprodajanje “mehkih” drog,
neagresivna ponudba, neorganizirano, nesistemati¢no in naklju¢no delovanje ter nizki

zasluzki. Na drugi strani pa pogosto nastopajo skupaj tem nasprotne znacilnosti.
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vesti in obcutkov krivde, ampak skusajo delovati tako, da svojo
dejavnost lahko opravic¢ijo vsaj pred seboj. Njihova ponudba drog
najveckrat ni agresivna, temvec so ponavadi uporabniki sami tisti,
ki pridejo do njih, ker Zelijo kupiti drogo; nabava in prodaja droge
obicajno potekata prek poznanih uzivalcev in preprodajlcev, zelo
redko pa prek neznancev (Flaker, 1999; Dekleva, 1999).

Stereotipi o preprodajalcih, ki jih skuSam razbiti v zgornjih
vrsticah, Se toliko manj veljajo za preprodajalce kanabisa — droge, ki
je mnogo manj donosna od drugih prepovedanih drog, ki ne povzroca
fizicne odvisnosti in katero deloma Se vedno spremlja hipijevska
pacifisticna kultura, zato je njeno trziS¢e precej manj kriminalno in
manj neizprosno. Vendar pa se tudi to spreminja v negativno smer,
saj ob narascajocem povprasevanju in ponudbi postaja ta trgovina vse
donosnejsa in vse zanimivejSa za profesionalne kriminalce, poleg tega
pa se vse intenzivneje prepleta s trgi nevarnejsih prepovedanih drog, ki
udeleZencem prinasajo tudi mnogo vecja tveganja (Robinson 2000)*.

2 Namen in problem raziskave

Z raziskavo zelim ¢im bolj celostno, avtenti¢no in kompleksno
spoznati in predstaviti preprodajanje kanabisa na srednjih in nizjih
ravneh distribucije v Sloveniji, in sicer predvsem s socioloskege
vidika ter z zornega kota samih preprodajalcev. Pri tem me usmerja
zelo §iroko in odprto raziskovalno vprasanje: kdo so preprodajalci
kanabisa, kako delujejo in kaks$na je njihova resni¢nost?

3 Uporabljena raziskovalna metodologija

Vrsta raziskave

Raziskava je povsem kvalitativne narave, saj se strogo drzi
izhodiS¢ kvalitativnega raziskovanja, uporablja le kvalitativne
metodoloske postopke in temelji na hermenevti¢ni paradigmi.

4 Uvod je kratek povzetek ¢lanka iste avtorice (Rozman, 2004). V prej$njem
¢lanku so podrobneje predstavljena teoreti¢na izhodisc¢a, v tem ¢lanku pa so
predstavljeni rezultati empiricnega dela raziskave. Vec¢ in podrobneje o vsem tem
pa govori avtoric¢ino diplomsko delo (Rozman, 2002).
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Vzorec in postopek vzoréenja

Vzorec raziskave sestavlja Sest moskih preprodajalcev kanabisa,
da katerih sem priSla na razliéne nacine, zato vzorcCenje lahko
ozna¢im kot oportunisti¢no. Iskanje in pridobivanje preprodajalcev
za sodelovanje je zaradi nezakonitosti njihove dejavnosti zahtevalo
veliko truda, casa, iznajdljivosti ter izkoriS€anje najrazli¢nejSih
priloznosti in poznanstev. Do veine intervjuvancev mi je uspelo
priti prek prijateljev in znancev, ki so bili hkrati tudi prijatelji in
stranke preprodajalcev ter so me pri njih predstavili kot neogrozajoco
in zaupanja vredno osebo.

Raziskovalni instrument in zbiranje podatkov

Za raziskovalni instrument sem sestavila shemo okvirnih
vprasanj, s katero sem izvajala polstrukturirane osredotocene
intervjuje po metodi odprtega ustnega sprasevanja. Intervjuje sem
opravljala od maja do oktobra 2001° v svojih ali intervjuvancevih
zasebnih prostorih, trajali pa so od ene do poltretje ure. Z
dovoljenjem intervjuvancev sem jih snemala na diktafon, jih takoj
za tem dobesedno prepisala (pri tem sem izpuscala ali spreminjala
podatke in izraze, po katerih bi bilo intervjuvance mogoce
prepoznati), zvocne zapise nato unicila, prepisane intervjuje pa dala
intervjuvancem Se enkrat v vpogled, da bi lahko Se kaj popravili
ali prikrili. S skrbnim ravnanjem s podatki sem intervjuvancem
zagotovila kar najvecjo anonimnost in kar najmanjSo moznost
odkritja, kar je bilo pri nacrtovanju zbiranja podatkov moje temeljno
vodilo. Po drugi strani me je mocno vodila tudi Zelja, da bi dobila
¢im bogatejse, pristnejSe in celovitejse intervjuje, za kar sem si v prvi
vrsti morala pridobiti zaupanje intervjuvancev in ustvariti pogoje, v
katerih se bodo pocutili varno in spros¢eno. To sem skuSala doseci
predvsem s spostljivim, sprejemajocim in sprosc¢enim odnosom do
njih, z natan¢nimi pojasnili o0 namenu in nacinu uporabe intervjuja,
z jamcenjem varovanja njihove identitete ter z neogrozajocim,
nemoralizirajoim, odprtim in prilagodljivim sprasevanjem. Na
ta nac¢in mi je uspelo dobiti zelo bogate in zanimive intervjuje, s
katerimi so bili zadovoljni tudi sami intervjuvanci.

S Ker je od tega ze skoraj tri leta, so nekateri empiri¢ni izsledki raziskave morda
ze malce zastareli.
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Obdelava in analiza podatkov

Zbrane podatke sem analizirala kvalitativno, torej na beseden
nacin, in sicer v ve¢ korakih. Najprej sem vse intervjuje natan¢no
pregledala ter tako dobila okvirni vtis o njihovi vsebini in pomembnih
temah. Nato sem dolo¢ila pomensko zaokrozene enote posameznega
intervjuja ter jim prosto pripisovala pojme, s katerimi sem ¢im bolj
tocno in jedrnato oznacila njihovo bistvo. V naslednjem koraku
sem ob ponovnem prebiranju intervjujev in pripisanih pojmov na
velik list papirja sproti zapisovala vse pomembnejsSe pojme, in sicer
tako, da sem tiste, ki so se mi zdeli sorodni, zapisovala ¢im bolj
skupaj, jih z barvami in puS¢icami med seboj povezovala, bodisi v
nadrejen oziroma podrejen odnos bodisi v bolj abstraktne pojme oz.
kategorije, te pa naprej v Se bolj abstraktne pojme — teme.

Na ta nacin sem pri§la do nekaksnega “pojmovnega zemljevida”
s priblizno desetimi osrednjimi $ir§Simi temami, okoli katerih je bilo
nanizanih manjSe Stevilo kategorij in okrog teh vecje Stevilo pojmov.
Zemljevid sem ob ponovnem prebiranju intervjujev dopolnila z
neuvrséenimi pojmi in ga izpopolnila z nadaljnjim povezovanjem
sorodnih pojmov ter tako dobila dokon¢no ogrodje za nadaljnjo analizo
podatkov, ki je jasno nakazovalo, katere bodo glavne teme ter o cem (o
katerih pojmih in kategorijah) se bo v okviru dolocene teme govorilo.

Nato sem za vsako temo posebej v posebno datoteko zbrala vse
izjave, ki so bile v gradivu oznacene s pojmi, ki sodijo vanjo, ter
jih uredila po posameznih pojmih oz. kategorijah, tako da je vsaka
skupina izjav nekaj sporocala o nekem vidiku pojava. Nad vsak tak
sklop izjav sem to sporocilo na kratko povzela in zraven podala
tudi kratko interpretacijo izjav. Tako sem dobila ¢ez dvesto strani
obdelanega gradiva, na podlagi katerega sem v naslednjem koraku
za vsako temo posebej napisala poglavje v obliki lepo berljivega
strnjenega besedila. Pri tem sem se Se vedno zvesto drzala razlag in
razmisljanj samih intervjuvancev, zato sem na mnogih mestih zgolj
parafrazirala njihove izjave ali celo podajala njihove dobesedne
izjave, ki pa sem jih primerjala med seboj, jih povezovala, vpenjala
v §irsi kontekst intervjuvancev, iskala njihove globlje pomene in jih
opremila z lastnimi razmisljanji in razlagami.

V predzadnjem koraku sem izdelala preglednico, v kateri sem
glede na razlicne pomembne in razlocujoce spremenljivke povzela
bistvene znacilnosti za vsakega posameznega intervjuvanca ter s



Sasa Rozman: Preprodajanje kanabisa 4 ] 5

tem na kratek, jedrnat in zelo konkreten nacin odgovorila na svoje
raziskovalno vprasanje. Kot vrhunec svojega dela sem v zadnjem
koraku oblikovala t.i. utemeljeno, torej kontekstualno vezano teorijo,
ki prek iskanja in izpostavljanja razlicnih znalilnosti, vzorcev,
elementov, struktur in povezav strnjeno pojasnjuje preprodajanje
kanabisa, vendar pa ni zelo splosna (Mesec, 1998). Tu sem povzela
izsledke raziskave na abstraktnejsi in kompleksnejsi ravni ter jih
povezala s teoreti¢nim okvirom, pa tudi z lastnim znanjem, izkuSnjami
in razmisSljanji, pri tem pa sem upostevala §irsi kontekst in zapletene
kroZne povezave med posameznimi vidiki raziskovanega pojava.

V 4. poglavju prikazujem tako sestavljeno utemeljno teorijo
preprodajanja kanabisa, ki sem jo za pricujoci ¢lanek zaradi lazje
berljivosti razdelila na posamezna poglavja. Ceprav besedilo te
teorije na ve¢ mestih daje vtis, da gre za posploSene ugotovitve,
moramo ob branju imeti v mislih, da se nanasa samo na analiziran
vzorec Sestih preprodajalcev.

4 Utemeljena teorija preprodajanja kanabisa

4.1 Znacilnosti preprodajalcev

Preprodajanje kanabisa je zelo raznolik pojav, ki se kaze v
mnogih razli¢nih pojavnih oblikah in katerega razli€ni vidiki so
med seboj prepleteni na Stevilne kompleksne in krozne nacine.
Preprodajalci kanabisa se po svojih znacilnostih, nac¢inu delovanja
in zaznavanju resni¢nosti med sabo mocno razlikujejo, saj delujejo
v zelo raznolikih socialnih in fizicnih svetovih, preprodajajo
kanabis iz razli¢nih razlogov in z razli¢nimi motivi ter imajo zato
zelo razli¢ne zunanje in notranje pogoje. Ker se glede na razlicne
kriterije (socialno ozadje, osebnostne lastnosti, zivljenjski slog,
nacin in strategijo delovanja, motive in razloge za preprodajanje,
intenzivnost, profesionalnost in nacrtnost ukvarjanja s poslom,
nabavne in prodajne koli¢ine, zasluzke, stranke, nain izvajanja
preprodajalskih transakcij, odnos do svoje dejavnosti, zaznavanje
trziS€a kanabisa in Se marsikaj drugega) med seboj tako mocno
razlikujejo, bi bilo o njih nemogoce napraviti kake enotne zakljucke
ter oblikovati splosno veljavno teorijo. To je Se toliko manj mogoce
zaradi narave moje raziskave ter zaradi njenega malega vzorca, ki
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v skladu s kvalitativno metodologijo nikakor ni reprezentativen
oziroma za katerega pravzaprav sploh ne vem, kako dobro predstavlja
populacijo preprodajalceyv, saj te ne poznam. Vsekakor pa na podlagi
svoje raziskave lahko izlus¢im nekatere znacilnosti, pojave, vzorce,
strukture in procese, ki zelo dobro razlagajo pojav preprodajanja
kanabisa in se pri njem pogosto pojavljajo, vendar pa veljajo le v
kontekstih, ki so podobni kontekstom mojih intervjuvancev.

Preprodajalci kanabisa so vecinoma precej obicajni ljudje, bolj
podobni splo$ni populaciji kot pa razli¢ni od nje, kljub temu pa pri
njih pogosteje kot pri ljudeh na splo$no lahko najdemo nekatere
znalilnosti, ki verjetno igrajo pomembno vlogo pri tem, da se
ukvarjajo s to prepovedano dejavnostjo: skoraj vsi so moskega
spola, praviloma tudi sami uzivajo svojo drogo, ve¢inoma so mladi,
njihov socialnoekonomski polozaj je pogosto nekoliko nizji, precej
nizka je tudi njihova izobrazba in pogosto so manj uspes$ni na
razli¢nih zivljenjskih podrocjih ter imajo v druzbi na splosno slabse
moznosti. Pri njih pogosto najdemo naslednje osebnostne lastnosti:
ekstravertiranost, nekonformizem, pogum, nekonvencionalnost,
dobro energetsko opremljenost, nagnjenost k akciji in tveganju,
iznajdljivost, lagodnost, slabo razvite delovne navade, veliko potrebo
po pozornosti in drugac¢nosti, materialisti¢ne vzgibe, lahkomiselnost.
Njihov zivljenjski stil je obicajno Se pred zacetkom ukvarjanja s
preprodajo nekoliko odklonski, svobodnjaski in nekonvencionalen
(npr. ne hodijo v Solo, niso zaposleni, nimajo partnerja, intenzivno
uzivajo kanabis in morda tudi druge droge, zivijo lahkotno, v
brezdelju in iz dneva v dan, iS¢ejo bliZnjice, ne Zivijo v skladu z
druzbenimi normami), zaradi Cesar ponavadi veliko Casa prezivijo
zunaj, na ulici, se zabavajo in gibljejo med uzivalci drog, kar jim
omogoca, da sploh pridejo v stik s preprodajanjem.

Navedene znalilnosti ugotavljamo predvsem pri preprodajalcih
na nizjih in deloma srednjih ravneh distribucije, ki se s svojim
poslom ukvarjajo razmeroma resno in dlje ¢asa ter tudi sami sebe
definirajo kot preprodajalce, ni pa to nujno za vsakega izmed njih,
saj obstajajo tudi popolnoma netipi¢ni primeri. Na nekoliko visjih
ravneh distribucije so obicajno nekoliko starejsi (nad trideset let),
bolj izobraZzeni in socialno uspesSnejs$i preprodajalci z boljSim
socialno-ekonomskim statusom. To so ponavadi zelo obicajni
in neizstopajoCi ljudje, ve¢inoma brez kriminalne preteklosti, ki
Zivijo precej obiCajno Zzivljenje, pogosto pa so uzivalci kanabisa
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in poznajo sceno drog Se iz mladih dni. Preprodajanje kanabisa je
zanje najpogosteje ob legalni zaposlitvi postranski posel, s katerim
se ukvarjajo zelo diskretno, tako da okolje ponavadi nicesar ne
posumi. Pri nekaterih ljudeh pa je prekupcevanje s kanabisom zgolj
ena izmed razli¢nih nezakonitih dejavnosti, s katerimi se ukvarjajo
v svojem splosno kriminalnem zivljenjskem stilu.

4.2 Stopnja profesionalizacije preprodajanja

Po nacinu delovanja se preprodajalci kanabisa nahajajo med
dvema skrajnostma: med popolnoma profesionalnim in pa popolnoma
amaterskim preprodajanjem. Za profesionalno preprodajanje, ki ga
usmerjajo zgolj finanéni motivi in ga preprodajalec dojema izkljucno
kot posel, je znalilen zelo nalrten, sistemati¢en, organiziran in
trzen pristop, s katerim preprodajalec skusa dosegati predvsem ¢im
vecje dobicke, pogosto pa tudi Sirjenje posla, njegovo dolgorocno
uspesnost in vzpenjanje po preprodajalski hierarhiji. Profesionalni
preprodajalci ponavadi uporabljajo zelo podobne trzne pristope in
poslovne strategije kot legalni trgovci: trudijo se biti konkurenéni;
skrbijo za kakovost blaga, ugodno, nespremenljivo, dostopno,
posteno, hitro in gotovo oskrbo, ki zagotavlja zadovoljne stranke in
s tem tudi lastno promocijo; ves ¢as povecujejo kapital, s katerim
kupujejo vse vecje koli¢ine po vse ugodnejSih cenah, in ga ¢im
hitreje obracajo; stalno iS¢ejo nove in boljSe vire oskrbe ter dobre
poslovne priloZnosti in poslovne povezave; s svojo ponudbo se
odzivajo na potrebe trga in na povprasevanje; imajo pestro ponudbo,
ki zadovoljuje razlicne potrebe strank (npr. kanabis prodajajo
v najrazli¢nejSih kolic¢inah in prodajajo tudi druge vrste drog);
uporabljajo razlicne metode za privabljanje in ohranjanje strank
(npr. ugodne cene, dobre mere, razli¢ne ugodnosti za dobre in stalne
stranke); jasno locujejo med poslom in prijateljstvom, med zasebnim
in poslovnim podrocjem; poslujejo racionalno in prilagodljivo.
S strogo profesionalnim pristopom in intenzivnim delom je ob
ustreznih  pogojih (dovolj velikem povprasevanju, ustreznih
osebnostnih lastnostih, zadostnem kapitalu, dobrih poslovnih
veS¢inah) s preprodajanjem kanabisa mogoce precej dobro zasluziti,
vendar pa so zasluzki glede na stopnjo tveganosti in stresnost
dejavnosti ter vlozek dela, ¢asa in energije, razmeroma nizki, Se
posebej v primerjavi s preprodajanjem t.i. trdih drog. Zaradi tega, pa
tudi iz nekaterih drugih razlogov (specificne kulture preprodajanja
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kanabisa, predvsem tesne povezanosti preprodajanja z uzivanjem
te droge), je Cistih profesionalcev, motiviranih edinole finan¢no,
med preprodajalci kanabisa malo. Profeswnalnega preprodajan_]a
se bodo lotili predvsem tisti, ki na vsak nac¢in morajo (na primer
zaradi brezposelnosti, dolgov ali odvisnosti) ali hocejo zasluziti (ker
na primer hocejo izboljsati svoj zivljenjski standard ali kupiti neko
drazjo stvar), a za to nimajo na voljo dobrih legalnih moznosti (na
primer nimajo izobrazbe). Nezakonito preprodajanje kanabisa je v
tem primeru lahko eno boljsih in bolj sprejemljivih razpoloZzljivih
sredstev za zasluzek ali celo prezivetje (na primer v primerjavi s
krajami ali preprodajanjem trdih drog). Nekateri preprodajalci
pa imajo tudi razmeroma dobre legalne moznosti, vendar pa bi za
dosego cilja po legalni poti morali vloziti mnogo vec sredstev, ¢asa
in energije, zato se raje odlocijo za preprodajanje kot lazjo pot.

Za skrajno amaterski nacin delovanja, ki ga usmerjajo predvsem
socialni motivi in motiv lastne oskrbe s kanabisom ter ga preprodajalec
dojema tudi kot svoj Zivljenjski stil, je znacilen precej nenacrten,
nesistematicen, kaoti¢en in neprofesionalen pristop. Amaterski
preprodajalci se pravzaprav nimajo za preprodajalce v pravem
pomenu te besede, sploh pa ne za kriminalce, ampak bolj za nekaksne
pomocnike in posrednike. Bolj kot finan¢ni dobicki so jim pomembne
razliéne druge nagrade, ki jih lahko uZivajo v vlogi in Zivljenjskem
stilu preprodajalcev, recimo svobodno in poceni uzivanje kanabisa,
socialni status in uveljavitev v dolo€eni socialni skupini (na primer
med vrstniki), zanimivo, dinami¢no in razburljivo zivljenje, druzenje
in zabava, gibanje po sceni uzivalcev, spoznavanje novih ljudi,
sklepanje prijateljstev, razlicni pozitivni obcutki o sebi (obcutek
moci, obvladovanja scene, zazelenosti, pomembnosti, uspeha),
identiteta, upiranje avtoritetam, lagoden in svobodnjaski Zivljenjski
stil. Taksni preprodajalci svojega posla ne locujejo od zasebnega
zivljenja, ampak ju zdruzujejo, tako da se njihov prosti in delovni
Cas ves Cas prepletata; tako se med poslom tudi zabavajo, druzijo in
uzivajo kanabis, se gibajo po sceni in uzivajo Se druge socialne vidike
svoje dejavnosti, v prostem ¢asu pa sproti tudi sklepajo kupcije. Pri
amaterskih preprodajalcih se meSajo prijateljski in poslovni odnosi,
saj so njihove stranke pogosto tudi njihovi prijatelji, tako da se z
njimi druzijo in skupaj z njimi uzivajo kanabis, hkrati pa jim ga tudi
prodajajo. Ceprav so pri amaterskih preprodajalcih morda vodilo tudi
finan¢ni motivi, so njihovi zasluzki ponavadi zelo nizki in veckrat
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komaj pokrijejo stroSke, saj imajo preprodajalci zaradi svojega
kaoti¢nega in neprofesionalnega pristopa ter dobrodelnega delovanja
(npr. pogostega uzivanja svojega kanabisa skupaj s prijatelji) ponavadi
mnogo izgub. Donosnost posla ponavadi znizuje tudi intenzivno
in nenadzorovano uzivanje kanabisa, ki odzira dobicke in pogosto
negativno vpliva tudi na preprodajal¢eve delovne sposobnosti, saj ga
lahko pahne v lenobnost in nemotiviranost.

Tudi strogo amaterski preprodajalci so danes na trzisu
kanabisa precej redki (Ceprav Se vedno mnogo pogostejsi kot
na trziS¢u trdih drog), saj njihov dobrodelni nain delovanja v
danaSnjem kapitalisticnem in materialisticnem svetu, kjer se na
¢loveske interakcije najveckrat gleda z vidika denarja, zelo tezko
dobro uspeva. Najdemo jih predvsem med mladostniki, kjer je
preprodajanje kanabisa pogosto del vrstniSke kulture oziroma
kulture uzivanja kanabisa, “diler” pa je ena izmed hvaleznih vlog,
ki jo mladostnik lahko prevzame v krogu svojih vrstnikov, ki
uzivajo kanabis. TakS$ni preprodajalci lahko dobro funkcionirajo
le v majhnih in tesno povezanih skupinah z mo¢nimi normami in
izgrajeno kulturo v zvezi s preprodajanjem, ki usmerja vedenje
¢lanov. V nasprotnem primeru pa bo socialno motiviran amaterski
preprodajalec skoraj zagotovo razoc¢aran, saj ne bo mogel zadovoljiti
svojih motivov oziroma bo ugotovil, da imajo socialne nagrade, ki
jih uziva kot preprodajalec, lazne temelje. Pozitivno vedenje strank
do preprodajalca namre¢ pogosto ni pristno, ampak instrumentalno
naravnano, saj se v ozadju pogosto skrivajo izkori§¢evalske teznje
(¢e je stranka preprodajalev prijatelj, bo na primer lahko z njim
zastonj uzivala kanabis). Za amaterskega preprodajalca je to lahko
zelo bolece spoznanje, ki ga spodbudi k opustitvi posla ali pa k bolj
profesionalnemu pristopu, ki mu bo prinesel vsaj financne dobicke,
¢e ze socialni motivi ostajajo neizpolnjeni.

Cistih profesionalcev in &istih amaterjev je torej med preprodajalci
kanabisa zelo malo. Ve¢inoma so nekje vimes med obema skrajnostma,
bodisi blize amaterskemu bodisi blize profesionalnemu, pri tem pa
se znacilnosti obeh pristopov kombinirajo na najrazlicnejSe, pogosto
tudi precej nenavadne nacine (socialno motiviran preprodajalec
npr. lahko deluje precej nacrtno, sistematicno in profesionalno,
zasluzi pa zelo malo). Profesionalni pristop je bolj znacilen za
vi§je ravni distribucije, za poslovanje v vecjih koli¢inah, za starejse
preprodajalce, za neuporabnike ali zmerne uporabnike droge in



420 Socialna pedagogika, 2004 vol.8, st. 4, str. 409 - 436

za razvito oz. zrelo preprodajalsko kariero, amaterski pristop pa
ravno obratno - za nizje ravni distribucije, za poslovanje v majhnih
koli¢inah, za mlajSe preprodajalce, za intenzivne uzivalce kanabisa
in za zacetne faze preprodajalske kariere. Preprodajalci kanabisa v
primerjavi s preprodajalci trdih drog delujejo mnogo bolj amatersko,
a vse manj, saj tudi kanabis pocasi izgublja vlogo sredstva, ki
zdruzuje podobno mislece ljudi, in vse bolj dobiva pomen sredstva
za zasluzek oz. trznega elementa. Na sploSno pa lahko recem, da
delovanje preprodajalcev kanabisa najveckrat usmerjajo tako
finan¢ni kot tudi drugi motivi in prednosti, kot so lastno udobje,
uzivanje razli¢nih socialnih vidikov svoje dejavnosti, dobro pocutje
v vlogi preprodajalca, ¢im manj stresa, svoboden Zzivljenjski stil,
brezskrbnost in podobno; vse to blazi komercializiranost njithovega
pristopa. Svojo dejavnost obicajno skusajo organizirati tako, da z njo
kujejo zadovoljive dobicke, hkrati pa prek nje uzivajo tudi razlicne
druge ugodnosti, pa ¢eprav so zasluzki zaradi tega nekoliko manjsi.
Preprodajalci s svojo dejavnostjo obi¢ajno ne nameravajo obogateti,
ampak zgolj pridobiti dodaten vir dohodka, s katerim bodo lahko
pokrili stroSke lastne porabe kanabisa, izboljSali svoj Zivljenjski
standard ter si zagotovili nekoliko razkosnejse in lepse zivljenje.

4.3 Nacini in prostori preprodajanja

Kaksen preprodajalec bo nekdo in kako bo deloval, je torej mocno
odvisno od njegovih prevladujocih motivov, ciljev in pricakovanj pri
preprodajanju, poleg tega pa tudi od njegovih osebnih znacilnosti in
lastnosti (npr. kak$ne so njegove podjetniske ves¢ine, kako posten
je, kakSen je njegov socialnoekonomski polozaj), od pogojev in
sredstev za preprodajo (npr. kolikSen kapital ima, kaksne ljudi pozna,
kaksna sredstva bo lahko uporabljal pri poslu) ter Se posebej od
socialnega in fizi€nega okolja ter pogojev za preprodajanje v njem
(npr. v kak$nem okolju zivi, v kaksnih krogih ljudi se giblje, kdo
so njegove stranke, kaksne so norme in kultura v njegovem okolju).
Preprodajalci se gibajo po zelo raznolikih socialnih svetovih, zato
delujejo zelo razlicno ter zelo raznoliko izkuSajo, zaznavajo in
dozivljajo preprodajalsko stvarnost in trziS¢e kanabisa, to pa spet
vpliva na njihov nagin delovanja. Ce bo nekdo preprodajal predvsem
delinkventnim mladostnikom in deloval v socialno dezorganiziranem
okolju, ki je naklonjeno odklonskosti, kjer je socialna kontrola Sibka,
kjer norme nimajo prave teze, kjer je konkurenca mocna in kjer so
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razli¢na nedovoljena sredstva (npr. nasilje ali goljufanje) dojemana
kot povsem legitimna pot za dosego dolocenih ciljev, in ¢e bo
posledi¢no trziS¢e kanabisa zaznaval kot zelo goljufivo, kriminalno
in nasilno, bo temu verjetno prilagodil tudi svoj na¢in delovanja: tudi
sam bo deloval goljufivo, neizprosno, agresivno, naravnano le na
&¢im vedje dobicke, previdno in nezaupljivo. Ce pa bo nekdo posloval
z zrelimi, urejenimi in poStenimi strankami v prijetnih socialnih
okoljih, bo tudi trgovino s kanabisom dozivljal kot zelo posteno,
prijetno, nekriminalno in nenasilno ter bo verjetno tudi sam deloval
na tak nacin. Spet drugace bo deloval in zaznaval preprodajalsko
stvarnost vrstniSki preprodajalec, ki se giblje po raverski sceni.
Znaclilnosti preprodajalcev in njihovega delovanja so pogosto
zelo podobne znacilnostim njihovih strank (recimo glede starosti,
socialnoekonomskega polozaja, poStenosti), saj ponavadi delujejo v
krogu ljudi, ki jih poznajo in s katerimi se druzijo. Ker vemo, da
so uporabniki kanabisa zelo razli¢ni ljudje z najrazli¢nejSimi ozadji,
lahko razumemo, da je tudi raznolikost preprodajalcev zelo velika.
Tudi glede konkretnega nacina preprodajanja in izvajanja
preprodajalskih transakcij lahko med slovenskimi preprodajalci
kanabisa najdemo precej razli¢ne vzorce, na splo$no pa je v zadnjih
letih najbolj razsirjeno “mobilno” preprodajanje z dostavo kanabisa
na dogovorjeno mesto. Mobilni telefon je danes preprodajalcem
edini skorajda nepogresljiv pripomocek, saj jim omogoca, da so
v ¢asu preprodajanja takoj in povsod dosegljivi, ¢e pa ne poslujejo,
lahko telefon preprosto izklopijo oziroma se ne oglasajo na klice.
Preprodajalci, ki se s svojim poslom ne ukvarjajo profesionalno in
ga torej ne locujejo od zasebnega zivljenja, obi¢ajno nimajo tocno
doloc¢enega delovnega Casa, ampak so dosegljivi vedno, kadar nimajo
drugih obveznosti ali nacrtov, stranke pa ponavadi priblizno vedo,
katere ure v dnevu so to. Tipi¢na preprodajalska transakcija poteka
takole: stranka preprodajalca poklice po telefonu v casu, ko je dosegljiv,
dogovorita se za kraj in ¢as kupcije (zaradi nevarnosti prisluskovanja
ponavadi v Sifrah), nato se dobita, se dogovorita za koli¢ino droge (¢e
se o tem nista sporazumela Ze po telefonu) ter si izro€ita denar in drogo.
Manjse koli¢ine kanabisa (do deset gramov) se obiajno ne merijo
v gramih, ampak v denarnih enotah in jih preprodajalci najveckrat
odmerjajo sproti, na licu mesta in priblizno. Nekateri preprodajalci
imajo Ze vnaprej pripravljene paketke razli¢nih vsebnosti, zelo redko
pa se preprodajajo tudi ze zviti jointi. Preprodajalske transakcije se
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zaradi prepovedanosti dejavnosti morajo izvesti ¢im bolj prikrito, hitro
in konspirativno,® zato stranka obi¢ajno nima moznosti preizkusiti
drogo. Drugace je v primeru transakcij z ve¢jimi koli¢inami kanabisa:
te se vedno tehtajo, ponavadi pa tudi preizkusijo.

Prostori transakcij so pri mobilnem preprodajanju ponavadi
razlicna diskretna javna mesta (lokali, parkiri§¢a, parki, Sole,
postaje, ulice, prostori v naravi), ki pocasi postanejo stalne lokacije
za opravljanje kupcij ter veckrat dobijo posebna imena, ki jih
poznajo le preprodajalci in njihove stranke. Preprodajanje na domu
med slovenskimi preprodajalci kanabisa ni razsirjeno, saj bi bilo to
zaradi pogostih obiskov in posedovanja droge v lastnem stanovanju
po njihovem mnenju preve¢ tvegano; v zasebnih stanovanjih
se ponavadi opravljajo le vec¢je kupcije, ki zahtevajo popolno
zasebnost, in pa kupcije z najboljSimi prijatelji, ki kupc¢ijo opravijo
ob prijateljskem obisku. Se redkejse je pri slovenskih preprodajalcih
kanabisa klasi¢no uli¢no preprodajanje, torej preprodajanje na
dolocenih lokacijah, poznanih kot lokalna trzis¢a drog, kjer je drogo
mogoce nabaviti tudi od popolnoma nepoznanega preprodajalca. Za
naSe trzisce in kulturo kanabisa je namre¢ znacilno, da se kanabis
nabavlja od doloCenega (poznanega) Cloveka, ne pa na dolo¢enem
kraju, zato so takSna lokalna trziS€a z odprtim dostopom pri nas
izjeme. Obstajajo pa dolocene lokacije (ponavadi lokali), kjer
se nekateri preprodajalci zelo pogosto in veliko ¢asa zadrzujejo
ter tam tudi opravljajo svoje kupcije, tako da uzivalcem kanabisa
pocasi postanejo poznane kot mozne prodajne tocke z neposrednim
dostopom, vendar pa imajo dostop do tamkajSnjih preprodajalcev
ponavadi le poznane stranke. MoZni prostori preprodajanja so tudi
raverske in druge zabave ter Sole.

4.4 Odnos s strankami

Za slovensko kulturo preprodajanja kanabisa je torej znacilno
nabavljanje pri poznanih preprodajalcih in preprodajanje poznanim

% Tudi zunaj samih transakcij morajo preprodajalci posvecati veliko pozornosti
skrbi za varnost, zato uporabljajo razliéne metode, s katerimi zmanjsujejo
moznost odkritja: s strankami se po telefonu pogovarjajo v Sifrah, droge nikoli
ne spravljajo v zasebnem stanovanju, nikoli ne hodijo naokrog z vecjo koli¢ino
kanabisa, transakcij ne izvajajo v zasebnem stanovanju in podobno. Vendar pa
je moznost odkritja eno izmed tveganj, ki ga preprodajalec mora sprejeti, saj se
pred njo ne more popolnoma zascititi.
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strankam, ki uzivajo preprodajal¢evo zaupanje. Preprodajalec ob
razvoju posla seveda sprejema tudi nove in nepoznane stranke, vendar
pa mora zaradi tveganja odkritja predhodno nekako dobiti jamstvo,
da so vredne zaupanja. Tega najveckrat pridobi od Ze poznanih
strank, ki so obi¢ajno vezni ¢len med preprodaj alcem in novo stranko
in ki ju medsebojno priporoc€ijo in jima pomagajo VzpostaV1t1 stik.
Pridobivanje novih strank ob razmeroma dobrem delu ni poseben
problem, saj je povprasevanje po kanabisu zelo veliko, stranke pa
obi¢ajno same pridejo do preprodajalca in ne narobe. Zaradi tega,
pa tudi zaradi same kulture preprodajanja kanabisa, v Kkateri je
agresivno ponujanje droge popolnoma nesprejemljivo, je agresivna
ponudba zelo redka in se dogaja le na podrocjih, kjer je konkurenca
zares huda. Preprodajalci pri svojih strankah cenijo zelo podobne
lastnosti kot legalni trgovci; dobra stranka je dober kupec in dober
placnik, uposSteva dogovore, je diskretna in vredna zaupanja, ima
do preprodajalca spostljiv odnos in se ne pritozuje, e za to nima
dobrega razloga. Ce stranka preve¢ odstopa od preprodajalcevih
predstav o dobri stranki, ji bo ta verjetno “odpovedal”, saj bo najprej
poskrbel za lastno udobje in varnost, pa ¢eprav bodo zasluzki zato
nekoliko nizji. Dinamika odnosa med preprodajalcem in stranko je
pri kanabisu popolnoma drugacna kot pri trdih drogah; ker stranke
niso fizi€no odvisne od kanabisa in jim ga torej ni treba nabaviti za
vsako ceno, preprodajalci nad njimi nimajo posebne moci, zato so
odnosi precej enakopravni, razporeditev moci pa je odvisna tudi od
tega, komu je bolj v interesu, da pride do kupcije.

4.5 Odnos preprodajalcev do lastne dejavnosti

Preprodajalci kanabisa sami sebe ponavadi nikakor ne dozivljajo
kot kriminalce ali slabe ljudi in niti ne kot “preprodajalce” z vsemi
negativnimi konotacijami, poleg tega pa je njihov posel pogosto
kar najtesneje povezan z zasebnim zivljenjem, na katerega ima
zelo mocan vpliv. Zato obi¢ajno skusajo delovati tako, da svojo
dejavnost lahko opravicijo pred seboj in pred drugimi, da jo lahko
vkljuc¢ijo v svoje zivljenje, da imajo do nje lahko pozitiven odnos,
da lahko ohranjajo cCisto vest in da vlogo preprodajalca lahko
zdruzijo s svojimi drugimi vlogami (pri tem si nekateri pomagajo
tudi z razli¢nimi nevtralizacijskimi strategijami, racionalizacijami
in podobnim). Obic¢ajno se skusajo drzati dolo¢enih norm, pravil
in meja, ker Zelijo zmanjSati negativne ucinke svoje dejavnosti ter



424 Socialna pedagogika, 2004 vol.8, st. 4, str. 409 - 436

ohraniti identiteto dobrih, moralnih in poStenih preprodajalcev, ki
jim ne gre zgolj za denar. Zato na primer preprodajajo le kanabis in
ne drugih drog, ne prodajajo zelo mladim strankam in zacetnikom,
preprodajajo posteno, niso agresivni s ponudbo, ne gledajo le na
denar, preprodajajo le kakovostno drogo, z zasluzenim denarjem
pomagajo prijateljem v finan¢ni stiski, strankam svetujejo glede
uporabe kanabisa, se z njimi pogovarjajo o pozitivnih in negativnih
vidikih uZivanja in podobno. Do svoje dejavnosti imajo obicajno
precej pozitiven odnos, saj so prepricani, da z njo ne povzrocajo
velike Skode, ker na poSten in neskodljiv nacin zgolj prodajajo tisto,
po ¢emer ljudje povprasujejo, nekateri pa celo menijo, da ljudem
pomagajo. Tako pozitiven odnos izvira tudi iz pozitivnega odnosa
do samega kanabisa; Ceprav se preprodajaci zavedajo razli¢nih
negativnih ucinkov njegove intenzivne uporabe in zagovarjajo
zmerno uzivanje, so prepricani, da je v primerjavi z drugimi
prepovedanimi drogami razmeroma varen in neSkodljiv ter da
uporabnik ob pametni uporabi z njim lahko celo veliko pridobi
(razSiri svoje svetove, hitreje odraste in podobno). Prohibicionisti¢na
politika do kanabisa se jim zdi neutemeljena in napacna, zato je
po njihovem mnenju njegovo preprodajanje popolnoma legitimna
pot do zasluzka. Preprodajanje kanabisa moc¢no razlikujejo od
preprodajanja drugih, predvsem trdih drog, ki je po njihovem
mnenju mnogo manj sprejemljivo ze zaradi same Skodljivosti teh
drog, Se zlasti pa zaradi nacina delovanja njihovih preprodajalcev, ki
da je mnogo bolj kriminalno, agresivno in nepoSteno. Preprodajalce
trdih drog po eni strani obsojajo, po drugi strani pa se zavedajo tudi
sti¢nih tock z njimi, zato cutijo veliko potrebo po poudarjanju svoje
poStenosti in moralnosti v primerjavi z njimi ter po opravicevanju
in argumentiranju svojega pocetja. Tako pri kanabisu kot tudi pri
drugih drogah po lo€ujejo bolj in manj sprejemljivo preprodajanje.

4.6 PoStenost preprodajanja

Ceprav med preprodajalci kanabisa najdemo tudi ljudi, ki pri
doseganju svojih ciljev ne izbirajo sredstev, lahko na splosno
reCemo, da trgovina s kanabisom v primerjavi s trgovino z drugimi
drogami deluje precej posteno ter ima razmeroma malo kriminalnih
in nasilnih elementov. Razloge za to lahko najdemo predvsem v
naslednjih dejstvih: zaradi precej nizke donosnosti trzis¢e kanabisa
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ni tako zanimivo za “karierne kriminalce” (pri preprodajalcih
kanabisa je njihova dejavnost obic¢ajno edino kaznivo dejanje) in na
njem ni tolikSnega boja za mo¢, prevlado in bogastvo; ker kanabis
ne povzroca fizicne odvisnosti, uporabnikov ne sili v poseganje
po raznih spornih sredstvih zaradi neodloZljive potrebe po drogi;
uzivanje in preprodajanje kanabisa spremljata precej mocna
ideologija in kultura, izhajajoci iz hipijevskega gibanja (kanabis kot
sredstvo, ki zdruzuje ljudi ter prinaSa ljubezen in mir), ki narekujeta,
usmerjata in regulirata delovanje udelezencev trzis¢a ter dolocata
tudi norme za preprodajalce (na primer: kanabis se prodaja posteno,
z njim se “pocasti” prijatelje, ne gleda se le na dobicek), te pa blazijo
trzno razmisljanje preprodajalcev in omejujejo razlicne negativne
vzorce delovanja (na primer goljufanje). Ker pa Zivimo v casu
kapitalizma, ki mo¢no spodbuja pohlep po denarju ter tekmovalnost
za mo¢ in bogastvo in v katerem je vse bolj samoumevno, da je
vsako delovanje v kon¢ni fazi naravnano na finan¢ni u¢inek, kanabis
vse bolj izgublja svoje ideoloSko nali¢je in vse bolj dobiva pomen
trznega elementa. Kultura in norme preprodajanja v mnogih socialnih
socialno dezorganiziranih soseskah, med profesionalnimi in finan¢no
motiviranimi preprodajalci, med ljudmi, ki so si domaci s kriminalnim
svetom) vse bolj izgubljajo svoj pomen in moc¢, preprodajalci
kanabisa pa vse bolj trzno razmisljajo in so finan¢no motivirani. Pri
vedno veéjem Stevilu preprodajalcev pohlep po denarju premaguje
razlicne zadrzke, vrednote in meje, tako da so jih v Zelji po ¢im
hitrejSem in ¢im vecjem zasluzku pripravljeni krSiti. Poleg tega se
trziS¢e kanabisa moc¢no razvija, §iri ter postaja vse bolj donosno,
zato nanj vstopa vse ve¢ profesionalnih preprodajalcev, konkurenca
na njem pa je vse mocnejSa. Na trgu ni ve¢ dovolj prostora za vse,
da bi na enostaven nacin razmeroma dobro zasluzili, ampak lahko
s postenim pristopom dobro zasluZijo le tisti, ki vanj vlozijo veliko
dela, ¢asa in energije. Preprodajalci, ki za to nimajo volje, Casa,
znanja, energije, potrpljenja ali Se ¢esa drugega, a vseeno hocejo na
hitro zasluziti, bodo morda uporabili enostavnejsa, pa ¢eprav morda
tudi zanje moralno oporecna sredstva. Ko enkrat zanejo prestopati
meje, ponavadi v tem stilu tudi nadaljujejo. Iz omenjenih razlogov
tudi trziS€e kanabisa postaja vse bolj kriminalno, komercialno in
neizprosno, na njem pa hkrati vse pogosteje prihaja do razli¢nih
negativnih pojavov, kot so goljufanje, agresivna ponudba, nasilje
in véasih tudi teritorialni monopolizem. Ti pojavi spodbujajo tudi
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nezakonitost trga kanabisa, ne urejajo ga nobeni formalni predpisi,
ki bi §citili zrtev, zato storilcu ne grozijo nobene formalne sankcije.

Med raznimi nezazelenimi pojavi so na trgu kanabisa (in
verjetno tudi na trgih drugih drog) najpogostejSe manjSe in tudi
nekoliko vecje goljufije v zvezi s koli¢ino, kakovostjo in Cistostjo
droge; Zzrtve takSnih ze skorajda ustaljenih goljufij so stranke.
z moc¢no konkurenco ter Sibkimi normami obcasno dogajajo tudi
mnogo hujSe goljufije, katerih Zrtve so preprodajalci; njihov cilj
je obicajno z nasiljem, grozenjami, krajo, prevaro, ponarejanjem
denarja ali Se ¢em drugim pridobiti ve¢jo koli¢ino denarja ali
droge. Tak$ne goljufije lahko preprodajalca mocno prizadenejo in
mu povzrocijo ogromno S$kodo, zato lahko s povracilnimi ukrepi
skuSa povrniti izgubo ali vsaj zadostiti zZelji po mascevanju. Ker
preprodajalci za to nimajo na voljo legalnih sredstev, pogosto
uporabijo nasilje (groznje, izsiljevanje, pretepanja, poSkodovanja
premozenja, orozje in Se kaj), ki se jim v nekaterih primerih zdi
povsem legitimno sredstvo za poravnavanje sporov in doseganje
svojih ciljev. Goljufanje, mascevalnost in nasilje lahko sprozijo
verizno reakcijo krutih medsebojnih obracunavanj, ki lahko trajajo
tudi vec let ter preprodajalcu moc¢no zagrenijo Zivljenje. Vendar pa
so izgube le redko povrnjene, zato jih mnoge zrtve raje “pogoltnejo”
in si tako prizanesejo z vpletanjem v takSne kriminalne igre, pocasi
pa se tudi naucijo strategij, s katerimi zmanjsujejo tveganje goljufij.
Preprodajalci se morajo pogosto sprijazniti tudi z izgubami zaradi
Stevilnih neplacanih dolgov, ki so na trgu kanabisa precej pogost
pojav in jih prav tako lahko razumemo kot neko obliko goljufije.
Ker preprodajalci dolgove zelo tezko izterjajo, se jim skuSajo
1zogibati, vendar pa vecina veCkrat popusti pritiskom, proSnjam in
zagotovilom strank, zato imajo mnogi Stevilne dolznike.

4.7 Vstopanje v dejavnost preprodajanja

Preprodajalci vstopajo v svet preprodaje na zelo razli¢ne nacine,
iz razli¢nih razlogov, z razli¢nimi motivi, v razli¢nih okolis¢inah
ter z razlicnimi osnovnimi pogoji in moznostmi. Vstop na trzisce
kanabisa v vlogi preprodajalca je razmeroma enostaven, saj
je povpraSevanje po tej drogi zelo veliko, posel pa ne zahteva
velikega zaCetnega kapitala, posebnih znanj, sredstev ali Cesa

drugega. Bistven pogoj za vzpostavitev posla je poznavanje scene
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in pravih ljudi, od katerih bo preprodajalec lahko nabavljal kanabis
in katerim ga bo lahko prodaJaI Ce izpolnjuje ta pogoj in ¢e ima
zacetni kapital za nakup vecje koli¢ine, bo lahko zacel s poslom
zelo hitro, zavestno, nacrtno in naenkrat, kar je znacilno predvsem
za profesionalne preprodajalce. Ker pa je teh na trgu kanabisa malo
in ker je najvec preprodajalcev kanabisa mladostnikov, ki nimajo
zaCetnega kapitala za zagon posla in pri katerith preprodajanje
pogosto ni posledica zavestne odlocitve, ampak nekega logi¢nega
in pogosto ne Cisto nadzorovanega procesa napredovanja v karieri
preprodajalca, je mnogo bolj znacilno postopno vstopanje v posel, ki
pogosto poteka po naslednjem vzorcu. Mladostnik uziva marihuano
ter tako spozna sceno, ljudi na njej in trziS§¢e kanabisa nasploh. Ker
pozna prave ljudi in ima torej enostaven dostop do virov oskrbe,
svojim prijateljem, ki tega nimajo, na njihovo pros$njo obcasno
naredi uslugo in jim preskrbi kanabis, pri tem pa ga pogosto del
odvzame zase, da ima od svojega posredniStva tudi sam nekaj
koristi, vendar pa se na tej stopnji Se ne opredeljuje za preprodajalca
in ne razmislja, da bi to postal. Ce so takSna posrednistva pogosta,
se jih pocasi navelica, saj od njih nima veliko koristi, hkrati pa
zacne vse bolj jasno zaznavati moznosti in priloZnosti za posel, s
katerim bo lahko predvsem pokril stroske lastne uporabe kanabisa
(ki ob intenzivnem uZivanju lahko postanejo precej visoki) pa tudi
neka_] zasluzil. Ce so temu naklon_]ene dolocene okolis¢ine (torej
¢e ima mladostnik dovolj poguma in drugih ustreznih osebnostnih
lastnosti, ¢e preprodajanje ni v prevelikem nasprotju z njegovimi
vrednotami in normami, ¢e bo dejavnost lahko vkljucil v svoje
sicerSnje zivljenje in preprodajalsko vlogo v svojo identiteto, ¢e zivi
v socialnem okolju, ki bo lahko dobro sprejelo njegovo dejavnost),
bo zacel preprodajati kanabis. Ker tak§en mladostnik ponavadi nima
niti posebnih poslovnih znanj, ves€in in izkuSenj, niti kapitala za
nakup vecje koli¢ine kanabisa po ugodni ceni in ne nacrta, da bo
postal velik preprodajalec je preprodajanje na zacetku ponavadi
precej kaoti¢no in nekontinuirano; preprodajalec doloceno obdobje
posluje, dolo¢eno pa ne (ker recimo nima denarja za nakup vecje
koli¢ine ali ker ima zac¢asno dovolj droge zase in se mu ne ljubi
delati), njegove cene nihajo, ves Cas spreminja svoje poslovne
strategije in podobno. Mnogi preprodajalci tudi v nadaljevanju
kariere delujejo zelo nestanovitno in neprofesionalno ter ves Cas
ostajajo pri poslovanju z zelo majhnimi koli¢inami in pri zelo nizkih
zasluzkih. Nekateri pa tudi brez kapitala Ze na samem zacetku
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pristopijo zelo sistemati¢no, nacrtno in ciljno ter pocasi razvijajo in
Sirijo svoj posel, pri tem pa si pomagajo z razli¢nimi strategijami,
kot so jemanje droge na kredit, pobiranje denarja od strank vnaprej
ter postopno kopicenje kapitala in kupovanje vedno ve¢jih koli¢in.
Vecina mladostniskih preprodajalcev se ustavi ze na zacetnih
stopnjah opisanega procesa napredovanja v karieri preprodajalca,
redki pa mocno razvijejo in razSirijo svoj posel ter se vidneje
povzpnejo po preprodajalski lestvici.

4.8 Povezanost med preprodajanjem in uZivanjem
kanabisa

Pri vecini preprodajalcev je preprodajanje kanabisa nelocljivo
povezano z njegovim uzivanjem, tako da eno pocetje spodbuja,
vzdrzuje in podpira drugo. Uzivanje kanabisa je po eni strani pogoj
za preprodajanje, saj mladostnik Sele tako lahko spozna sceno in
njene ljudi ter zazna moznosti za vzpostavitev posla, po drugi strani
pa je uzivanje najpogosteje tudi bistveni razlog za vstop v ta posel,
saj je na zacCetku preprodajalske kariere najveckrat prevladujoci
motiv prav kritje stroskov lastne uporabe. Kasneje sicer pri
preprodajalcih, ki jim posel dobro uspeva, pogosto stopi v ospredje
finan¢ni motiv ali pa ta prevladuje ze na samem zacetku, vendar pa
je motiv lastne oskrbe poglaviten pri skoraj vseh preprodajalcih, saj
so praviloma vsi tudi uzivalci, najveckrat precej intenzivni, in sicer
tudi na nekoliko visjih ravneh distribucije. Preprodajanje in uzivanje
kanabisa je mogoce lepo zdruziti v poseben zivljenjski stil, ki lahko
prinese preprodajalcu veliko pozitivnih stvari.

4.9 Negativni vidiki (“stroski”) preprodajanja

Po drugi strani pa ima preprodajanje kanabisa lahko tudi mnogo
negativnih plati, zaradi katerih je lahko zelo stresno in neprijetno:
preprodajalec je stalno izpostavljen tveganju odkritja; del Zivljenja
mora Zziveti tajno in ga dosledno prikrivati pred okoljem; soocati
se mora s stigmo, z obsojanjem in s pritiski bliznjih k prenehanju
(neuzivalcem se preprodajanje kanabisa navadno zdi popolnoma
nesprejemljivo); srecevati se mora z razli¢nimi neprijetnimi pojavi,
kot so goljufanje, krSenje dogovorov in nezaupanje; prenaSati mora
razli¢na neprijetna vedenja strank, kot so barantanje, prepricevanje,
pogajanje in izkoriSCanje; soocati se mora s slabo vestjo in
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odgovornostjo za stranke; pogosto se znajde v tveganih situacijah, ki
so zelo stresne; zaradi preprodajanja ima lahko premalo zasebnosti;
preprodajanje kanabisa pogosto slabo vpliva na prijateljske odnose,
ki lahko postanejo zelo nejasni, instrumentalni in izkoriS¢evalski;
ziveti mora zelo intenzivno; pri poslu ima lahko Stevilne izgube.
Ce preprodajalec deluje na takSen nacin in v tak§nem okolju, da te
negativne plati zelo mocno obcuti, lahko te pocasi prevladajo nad
pozitivnimi platmi ter zacnejo zelo negativno vplivati nanj (npr.
tako, da postaja Ziv€en, napet in paranoicen) in na njegovo Zivljenje.
Ko preprodajanje kanabisa ni ve¢ zdruzljivo z normalnim Zivljenjem
in ko stroski postanejo vecji od dobickov, se preprodajalec znajde
na razpotju. Nekateri preprodajalci se na tej tocki odlocijo za bolj
profesionalen in trZzen pristop, s katerim bodo lahko povecali svoje
dobicke in zmanjSali stroSke, zato redefinirajo svojo dejavnost in
svojo vlogo, spremenijo svoj nacin delovanja, postavijo jasnejSe
meje in pravila pri poslu, ga 1001]0 od Zasebnega Zivljenja in
nadaljujejo s preprodajanjem v smeri vzpenjanja po preprodajalski
lestvici. Vecina mladostniskih preprodajalcev pa na tej toc¢ki zacne
razmiSljati o prenehanju, saj svojega posla obi¢ajno ne vidijo kot
vsezivljenjsko aktivnost, iz katere bodo naredili kariero in postali
veliki preprodajalci. Preprodajanje kanabisa se jim namre¢ zaradi
nezakonitosti najveckrat ne zdi zdruzljivo z “normalnim” Zivljenjem
odraslih (druzino in sluzbo), ki bi ga nekoc¢ radi ziveli, poleg tega
pa se pogosto tudi nocejo vpletati v resnejSe in bolj kriminalne
prepovedane posle. Na preprodajanje kanabisa najveckrat gledajo
kot na prehodno dejavnost, ki je vezana na dolo¢eno (mladostnisko)
zivljenjsko obdobje in na specifi¢ne okolis¢ine (uZivanje kanabisa,
gibanje v krogih uzivalcev, brezposelnost); ko bo to obdobje minilo
(ko se bodo npr. zaposlili ali prenehali uzivati kanabis), pa nameravajo
opustiti tudi preprodajanje in zaziveti normalno (legalno) zivljenje.

4.10 Opuscéanje preprodajanja

Mnogi dejansko opustijo preprodajanje, ko zacnejo prevec
intenzivno obcutiti njegove negativne plati (ko na primer posel
postane prevec tvegan in stresen, ko strah pred odkritjem, njegovimi
posledicami in stigmo postane preve¢ intenziven), ko se spremenijo
pomembne okolis¢ine v njihovem zivljenju (ko na primer dobijo
dekle, zamenjajo druzbo, nehajo uzivati kanabis, koncajo Solo
ali se zaposlijo), ko ne morejo ve¢ zdruzevati razli¢nih vlog in
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razlinih svetov ali pa se preprosto naveli¢ajo scene in se ne
najdejo vec v vlogi preprodajalca. Mnogo lazje bodo opustili posel
tisti preprodajalci, ki se z njim ukvarjajo krajsi cas, ki so uspesni
na razliénih drugih podrocjih Zivljenja, ki imajo razmeroma dobre
legalne moznosti v druzbi, ki igrajo tudi ve¢ drugih zadovoljujocih
vlog in ki preprodajanju ne pripisujejo zelo velikega pomena. Za
preprodajalce z nasprotnimi znacilnostmi (preprodajajo ze dolgo ¢asa
in svojemu poslu v svojem zivljenju pripisujejo zelo velik pomen,
so neuspesni v legalnih dejavnostih, odklonski, nimajo dobrih
druzbenih moZnosti, se mo¢no identificirajo z vlogo preprodajalca)
pa bo prenchati mnogo tezje, saj bodo izgubo razli¢nih, zase
pozitivnih plati preprodajanja (predvsem financne in socialne
varnosti, zasluzka, boljSega Zivljenjskega standarda in lastne oskrbe
z drogo, pa tudi razlicnih socialnih nagrad, naina prezivljanja
prostega Casa, zivljenjskega stila, zaposlitve, identitete, vloge in
podobno), obcutili mnogo bolj intenzivno. Prenehanje od takSnega
preprodajalca zahteva korenite spremembe v Zivljenju in zares trdno
odlocitev, kar nekaterim uspe, drugi pa to sicer Zelijo in nacrtujejo,
vendar pa ne zmorejo narediti odlocilnega koraka ali pa ga naredijo,
a se spet in spet vracajo k preprodajanju. Taksni preprodajalci lahko
leta in leta ostajajo na mrtvi toc€ki, saj ves €as sanjajo o opustitvi
preprodajanja in zato ne vlagajo v razvoj posla, prenehati pa jim
dejansko ne uspe. To se dogaja predvsem tistim preprodajalcem, ki
so preprodajanje postavili v sredisce svojega zivljenja in dopustili,
da jih je vsrkalo vase, zato pa zanemarili mnogo drugih pomembnih
vidikov Zivljenja (na primer niso dokoncali Sole ali nasli dekleta),
na katere bi se sicer lahko oprli in se izvlekli. Preprodajalci se na
splosno s preprodajo ukvarjajo razli¢no dolgo, od nekaj dni do ve¢
deset let, najpogosteje pa krajse obdobje, recimo leto ali dve.

4.11 Ponudba na slovenskem trgu kanabisa

Slovensko trzis¢e kanabisa je dokaj dobro razvito in zapolnjeno s
ponudbo vse leto. Glavni razlog za to je dejstvo, da so bile v zadnjih
letih vzpostavljene redne linije uvoza velikih koli¢in kanabisa (po ve¢
deset kilogramov ali tudi po tonah), predvsem iz Albanije, ki so po
mnenju intervjuvancev v rokah dobro organiziranih preprodajalskih
skupin. Nekaj kanabisa iz uvoza pride na nase trzis¢e tudi prek slabse
organiziranih in bolj priloznostnih skupin ali prek posameznikov,
ki obcasno pretihotapijo srednje velike koli¢ine kanabisa (nekaj
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kilogramov), najveckrat iz drzav nekdanje Jugoslavije (Bosne, Crne
Gore, Hrvaske in Srbije). Del trzis¢a zapolni tudi domaca pridelava
kanabisa, bodisi s strani uzivalcev, ki ga gojijo za lastne potrebe, viske
pridelka pa dajo na trg, bodisi s strani nekoliko vecjih profesionalnih
gojiteljev. V Sloveniji se pridela tudi nekaj skunka, vecina pa ga
pride k nam z Nizozemske. Domaca pridelava, ki je med slovenskimi
uzivalci precej razsirjena, je v preteklosti, ko je bilo povprasevanje
Se precej manjse, skoraj v celoti zapolnila trziSce, iz uvoza pa so
prihajale na trg le manjSe koli¢ine. Od takrat je povpraSevanje po
kanabisu moc¢no naraslo, skladno z njim pa je narasla in se obogatila
tudi njegova ponudba, tako da je razmerje med njima ustrezno in
trzis¢e deluje precej usklajeno. Kanabis je danes precej lahko
dostopen, in sicer tudi v precej velikih koli¢inah, kljub temu pa ga
kupec ne more kupiti tako kot legalne artikle, ampak mora za nakup
poznati ljudi, ki imajo stik s trziS¢em. Najbolj dostopna je marihuana,
po kateri je tudi najvecje povprasevanje (saj je poceni, enostavna za
uporabo in ima moc¢ne ucinke), nekoliko manj skunk, Se manj hasi§
(dostopen je predvsem hasi§ slabse kakovosti), hasiSevega olja pa
skorajda ni mogoce dobiti. Ponudba kanabisa je razsirjena tudi ze po
vaseh, tako da vaski preprodajalci niso ve¢ nobena izjema.

Na naSem trgu je mogoce dobiti tudi vse druge droge, vendar pa
dostop do nekaterih vrst (halucinogenih gob, kokaina, LSD-ja, pa tudi
amfetaminov in heroina) ni tako zelo enostaven; zahteva predvsem
poznavanje pravih ljudi, ki kupcu zaupajo, in seveda denar, veckrat
pa tudi mnogo truda, Casa, iskanja in ¢akanja. Ce nekdo nima stikov
s trziS¢em drog, bo imel z nakupom gotovo precej velike tezave.

4.12 Hierarhija, konkurenca in cene na trgu
kanabisa

Trgovina s kanabisom je po domnevanjih intervjuvacev na visjih
ravneh urejena precej hierarhi¢no, polozaj v hierarhiji pa dolocajo
predvsem koli¢ine droge, s katerimi nekdo trguje. Sledi hierarhije lahko
najdemo tudi na srednjih in nizjih ravneh trgovine, vendar pa tu nikakor
ne bi mogli govoriti o strogi hierarhi¢ni urejenosti, saj ravni hierarhije
niso trdne in ostro locene, ampak se med seboj mesajo in prehajajo druga
v drugo. Zelo grobo in teoreti¢no preprodajalce v slovenskem prostoru
sicer lahko razdelimo na velike uvoznike, ki posedujejo po nekaj deset
kilogramov kanabisa, veletrgovce, ki posedujejo po nekaj kilogramov,
srednje velike trgovce, ki posedujejo kilogram ali dva, preprodajalce
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na drobno, ki posedujejo po sto ali nekaj sto gramov kanabisa hkrati in
uporabnike, ki posedujejo zelo majhne koli¢ine. Vendar pa jih v praksi
pogosto ne bi mogli to¢no razvrstiti po teh ravneh, saj preprodajalci
pogosto prodajajo zelo razli¢ne koli¢ine kanabisa (na primer od nekaj
gramov do kilograma), preprodajalci vecjih, recimo kilogramskih
koli¢in, veckrat preprodajajo tudi na drobno, preprodajalci na drobno
pa se obcasno spuscajo tudi v kupcije z ve¢jimi koli¢inami.

Ker je ponudba kanabisa precej velika in ker se s preprodajo
ukvarja precejSnje Stevilo preprodjalcev, je na trgu tudi precej moc¢na
konkurenca. Kljub temu uzivalec kanabisa veckrat precej tezko najde
dobrega preprodajalca, saj so mnogi od njih zelo mladi, neizkuseni,
neves¢i svojega posla ter imajo precej negotovo in nekakovostno
ponudbo. Konkurenca tudi ni tolik$na, da preprodajalec na trgu ne bi
mogel najti prostora za vzpostavitev svojega posla, ¢e le pozna prave
ljudi ter je pripravljen delati dobro in trzno. Zaradi tega konkurenca
za preprodajalce ve¢inoma ni moteca, takSna pa postane, e s svojim
poslom Zelijo zelo veliko zasluziti. Konkurenca ni povsod po
Sloveniji enako moc¢na; na podrocjih, kjer je zelo mocna, je mnogo
vec razli¢nih neprijetnih spremljevalcev ilegalnega trga, kot so nasilje,
goljufanje, teritorialni monopolizem in agresivna ponudba, odnosi
med preprodajalci pa so mnogo mocneje zaznamovani z napetostjo,
nevoscljivostjo, tekmovalnostjo in individualizmom. V Ljubljani je
konkurenca v primerjavi z mnogimi drugimi mesti precej Sibka, zato
so tu cene kanabisa precej visoke. Cene zaradi vse vecje konkurence,
ponudbe in dostopnosti ter vse ucinkovitejSega distribucijskega
sistema in trznih manipulacij velikih preprodajalcev ves ¢as nekoliko
padajo in se od kraja do kraja, od preprodajalca do preprodajalca,
od kakovosti do kakovosti precej razlikujejo. Maloprodajne cene za
marihuano se gibljejo okoli 400 SIT za gram, za mocnejSa skunk in
hasis pa so cene precej visje. Z veCanjem koli¢ine cena kanabisa pada
in tako se cene za 100 gramov gibljejo med 20.000 in 35.000 SIT, za
kilogram pa med 150.000 in 300.000 SIT, kar je odvisno predvsem od
kakovost kanabisa pa tudi od tega, kaksno je razmerje med kupcem in
preprodajalcem, kako dobra stranka je kupec, kako se zna pogajati in
podobno. Neprestano padajo tudi cene drugih drog, katerih trzis¢a se
prav tako razvijajo ter jih zaznamuje stalno naras¢anje povprasevanja
in ponudbe. V zadnjih letih se je Se posebej razvilo trzis¢e plesnih
drog, predvsem ekstazija, ki je postal precej lahko dostopen, pa tudi
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trziS¢e kokaina, saj so bile vzpostavljene redne linije uvoza te droge.
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4.13 Diferenciacija oz. specializacija
preprodajalcev kanabisa

Trzis¢a razliénih drog so med seboj do neke mere locena, vendar
pa se tudi meSajo in prepletajo, saj tudi sami uporabniki razli¢nih
drog niso ostro loceni, ampak isti uporabnik veckrat uporablja
zelo razlicne droge, tako da se tudi scene razlicnih drog med seboj
prepletajo. Preprodajalci obicajno preprodajajo eno vrsto oziroma
skupino drog, ki glede na uporabo nekako sodijo skupaj: nekateri
preprodajajo predvsem kanabis, nekateri predvsem plesne droge
(ekstazi in amfetamine, morda tudi LSD in halucinogene gobe),
nekateri pa predvsem trde droge (heroin in/ali kokain). Vendar
pa meje med temi skupinami niso ostre, ampak isti preprodajalec
lahko prodaja droge iz razli¢nih skupin, neka vrsta pa mu obicajno
predstavlja glavni posel. Nekateri preprodajalci tezijo tudi k ¢im
bolj pestri in bogati ponudbi, da tako lahko zadovoljujejo razli¢ne
potrebe razli¢nih ljudi in na ta nacin veliko zasluZzijo, vendar pa pri
tem igrajo pomembno vlogo preprodajaléeve meje, pa tudi njegove
moznosti. Katere vrste drog bo nekdo preprodajal in katerih ne, je
odvisno predvsem od tega, katere droge sam uporablja, ter od njegovih
strank in njihovega povprasevanja. NajpestrejSo ponudbo drog imajo
obic¢ajno preprodajalci plesnih drog, ki so na raverski sceni, kjer se
obic¢ajno uZzivajo zelo razlicne droge; poleg ekstazija bodo verjetno
preprodajali tudi kanabis, saj so uporabniki ekstazija ve¢inoma hkrati
tudi uporabniki te droge, veckrat bodo sposobni preskrbeti tudi kokain,
ki se prav tako uporablja kot plesna droga, in morda celo heroin, ki ga
uporabniki plesnih drog véasih uporabljajo za prijetnejse “spuscanje”
(torej za blaZenje neprijetnih obCutkov ob popuscanju ucinka zauzitih
plesnih drog). Razvoj raverske kulture, ki vkljucuje uporabo Siroke
palete razlicnih drog in omogoca enostaven stik z njimi, je veliko
prispeval k meSanju trZiS¢ razli¢nih drog in brisanju meja med njimi.
Plesne droge so dobile vlogo nekakSnega vmesnega ¢lena med trdimi in
mehkimi drogami; preko kanabisa lahko ¢lovek pride v stik s plesnimi
drogami in preko plesnih s trdimi. Med seboj se danes najmocneje
prepletajo: trg kanabisa in trg plesnih drog, trg plesnih drog in trg
kokaina ter trg heroina in trg kokaina (uporabniki heroina v zadnjih
letih na ljubljanski sceni zelo pogosto uporabljajo tudi kokain). Meja
med trgom kanabisa in trgom heroina je Se vedno precej jasna, tako da
udelezenci trzisc¢a kanabisa obicajno nimajo nobenega stika s trziS¢em
heroina in ga tudi dojemajo kot nekaj cisto drugega, drugacnega,
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mnogo bolj kriminalnega, nasilnega, donosnega, tujega in podobno.
Porabniki na trgu heroina pa imajo s trgom kanabisa moc¢nejsi stik,
saj poleg heroina pogosto uporabljajo tudi to drogo, zato preprodajalci
heroina veckrat prodajajo tudi kanabis.

Preprodajalci kanabisa najpogosteje preprodajajo le to drogo, k
¢emur veliko prispevajo njihove norme, meje, pozitiven odnos do
kanabisa, imidz, identiteta nekriminalcev, kultura preprodajanja
kanabisa in seveda tudi samo povprasevanje strank. Pogosto so
specializirani tudi znotraj svoje droge, tako da prodajajo bodisi
marihuano bodisi hasi§ bodisi skunk, najpogosteje pa marihuano.
Druge droge ponavadi le obcasno in neprofitno preskrbijo
prijateljem, ¢e s tem nimajo posebnih tezav. Vendar pa meje med
takSnim preskrbovanjem in pravim preprodajanjem veckrat niso
¢isto jasne in absolutne; ¢e je povpraSevanje po drugih drogah veliko
in ¢e obeta visoke zasluzke, bo preprodajalec morda prestopil oz.
raztegnil svoje meje in razsiril ponudbo, Se posebej seveda, ¢e tudi
sam uziva druge droge in se giblje v krogih njihovih uporabnikov;
tako bo lahko oskrbovanje sCasoma preraslo v pravo preprodajanje.

5 Razprava in zakljucek: za legalizacijo trga
kanabisa

Trgovina s kanabisom je precej manj problemati¢na kot trgovina
z drugimi, mnogo donosnejSimi in nevarnejSimi prepovedanimi
drogami: deluje razmeroma posteno, ima dokaj malo kriminalnih in
nasilnih elementov, ni tako komercialno naravnana ter ne deluje tako
organizirano in profesionalno. Vanjo so vkljuceni sicer zelo razlicni, a
ponavadi precej obic¢ajni in nekriminalni mladi ljudje (moc¢no drugacni
od stereotipnih predstav o “preprodajalcih™), katerih preprodajanje je
nelocljivo povezano z uporabo kanabisa, z zasebnim Zzivljenjem in
posebnim Zivljenjskim slogom ter je navadno vezano na mladostnisko
obdobje. Njihovo delovanje je prej amatersko kot profesionalno
in ga ne usmerjajo le financni, ampak tudi drugi motivi, prioritete
in moralna pravila, ki blazijo njihovo komercialno naravnanost in
jim omogocajo, da imajo do svoje dejavnosti razmeroma pozitiven
odnos. Vendar pa se trzisce kanabisa v danaSnjem casu kapitalizma
in prevlade trga mocno razvija in spreminja v negativno smer.
Pacifisticna kultura, ki je v preteklosti mo¢no usmerjala vedenje
udelezencev trga, izgublja svojo moc¢, kanabis pa pocasi dobiva
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pomen golega trznega elementa. Zaradi naras¢ajocega povpraSevanja
in ponudbe postaja trziS¢e vse donosnejse ter s tem vse zanimivejse
za prave kriminalce in profesionalne preprodajalce, ki v Zelji po
¢im ve¢jih zasluzkih veckrat ne izbirajo sredstev, zato je vse bolj
drugih drog ter dopusSca vse manj prostora za amaterske in socialno
motivirane preprodajalce. Taksno trziS¢e omogoca udelezencem (tako
preprodajalcem kot tudi uzivalcem) stik s precej bolj kriminalnim
svetom in mnogo nevarnejSimi drogami, kar je prav gotovo ucinek
prohibicionisti¢ne politike, ki neutemeljeno izenacuje kanabis z
drugimi prepovedanimi drogami in ga povsem prepoveduje.

Dejstva kazejo, da prohibicionisti¢na politika do kanabisa ni samo
povsem neucinkovita pri zmanjSevanju uzivanja te droge’, ampak
je tudi skodljiva, saj poraja mnogo negativnih ucinkov: uZzivalce po
nepotrebnem stigmatizira, jih odriva na druzbeni rob in v kriminalno
podzemlje ter jih odtujuje od temeljnih druzbenih institucij in vrednot;
ustvarja Stevilne Skodljive mite in predsodke v zvezi s kanabisom in
drogami nasploh; kanabisu daje ¢ar prepovedanega sadu in simboliko
upora; neucinkovito tro§i ogromno energije in sredstev organov pregona;
predvsem pa ustvarja vse bolj problemati¢no nezakonito trgovino s
kanabisom z vsemi njenimi razdiralnimi posledicami. Zaradi takSnih
negativnih ucinkov sedanje politike do kanabisa je nujno razmisljati
o njeni spremembi. Legalizacija kanabisa verjetno ne bi bistveno
povecala povprasevanja po njem, odpravila pa bi negativne posledice
prohibicionisti¢ne politike, pri ¢emer je Se posebej pomembno, da bi
trziS¢e razmeroma neskodljivega kanabisa locila od trgov nevarnejsih
drog, da bi odpravila vse bolj kriminalno nezakonito trgovino z njim ter
da bi drzava lahko vzpostavila nadzor nad trzis¢em. Poleg tega bi drzava
z legalizacijo privarcevala mnogo sredstev, ki jih danes namenja boju z
nezakonito trgovino s kanabisom, ter z obdav¢enjem kanabisa pridobila
tudi nova sredstva; ta bi lahko namenila za mnogo koristnejse projekte,
kot je neucinkovito preganjanje uzivalcev in preprodajalcev. Ker pa nasa
druzba, polna predsodkov, najbrz Se ni zrela za temeljite spremembe in bi
te zato lahko imele tudi negativne ucinke, jo je nanje najprej treba dobro
pripraviti in si prizadevati za realisti¢no, resnicno, tocno in pravilno
porocanje ter izobraZevanje javnosti prek razliénih medijev. Poleg tega

" Raziskave kazejo, da niti stroga niti blaga politika nimata velikega vpliva

na uporabo kanabisa, saj je delez uzivalcev v drzavah z razli¢nimi politikami
priblizno enak. Povsod po svetu je uzivanje marihuane naraslo v 60. in 70. letih,
upadlo v 80. letih in ponovno naraslo v devetdesetih. (Zimmer in Morgan, 1997).
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je treba Se bolje razviti programe zmanjSevanja Skode uporabe vseh vrst
drog ter mlade, ki so se iz tega ali onega razloga odlocili za uporabo,
uciti, kako ziveti z drogami ter kako jih uporabljati varno in odgovorno.
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