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Javni razpisi - okoriscanje, blefiranje, farsa
ali nekaj tretjega

Ob informacijah, ki jih drzavljani Slovenije
dobivamo od razli¢nih javnih ali zasebnih me-
dijev v zadnjem obdobju, se dejansko lahko
zelo pogosto vprasamo, ali zivimo v normalni
drzavi ali se nekdo norcuje iz nas in nas ima
za prave bebce. Med take informacije lahko
Stejemo podatke o ponudbah za zdravila, ki
jih je direktor bolnice v Slovenj Gradcu prejel
za nakup zdravil za redcenje krvi. Objavil je
javni razpis in dobil ponudbe od Salusa, Ke-
mofarmacije in od Sanofi-Aventisa. Prva dva
sta slovenska veletrgovca z zdravili in tretje je
mednarodno proizvodno in tudi trgovsko podjetje.

Na spletni strani Salusa je med drugim zapisano: »V skrbi za zdravje in dobro
pocutje prebivalcev Slovenije in z veliko odgovornostjo do celotne slovenske
druzbe uresnicujemo svoje poslanstvo ze dobra stiri desetletja. Zavezani kako-
vosti, najvisjim eti¢nim nacelom dobrega sodelovanja in druzbeni odgovornosti
ter usmerjeni k uresnicevanju pricakovanj nasih kupcey, lastnikov in zaposlenih
tvorno uveljavljamo svojo vlogo v interesu vse slovenske druzbe.«

Ta Salus, s tako zvenecim zapisom na spletni strani, je na razpis za dobavo zdravil
za bolnico iz Slovenj Gradca oddal ponudbo v vrednosti 200.643,70 evrov.

Tudi Kemofarmacija je veletrgovina z zdravili, registrirana v Sloveniji. Tudi na njeni
spletni strani lahko najdemo podobne zapise kot pri Salusu. Njihova ponudba za
isti razpis in za enako kolicino in vrsto zdravil je bila 199.973,02 evrov.

Tretji ponudnik je bil Sanofi-Aventis, globalno mednarodno podjetje, ki proizvaja
in tudi trzi zdravila. Njegova ponudba za isti razpis je bila 19.546,55 evrov.

To je Sokantna informacija, ki bi morala zamajati vlado in odstop odgovornega
ministra. Ti podatki Ze sami po sebi kli¢ejo po odgovornosti. Kako je mogoce, da
imamo tako pozresne posrednike na tako obcutljivem podrodju, kot je zdravstvo.
Kje so sedaj vsi tisti, ki se zavzemajo za javno zdravstvo? Ali se res vsi »borci«
proti privatizaciji zdravstva okori$cajo z javnim denarjem?

Taksnih novic pa je bilo v preteklosti $e mnogo. Spomnimo se samo polemike o
operacijskih mizah, o servisih za te mize in podobno. Kako je na drugih podro-
gih v javnem sektorju, pac ne vemo. Ali to ni prava in kazniva goljufija, ce nekdo
zasluzi na racun bolnikov desetkrat ve¢, kot bi bil upravic¢en?

Ce bi tehniki in drugi zaposleni v slovenski industriji ravnali po zgornjem zgledu,
slovenske industrije prav gotovo ne bi bilo vec.

Ko je uspesno slovensko podjetje pred desetimi leti zacelo z lasersko tehnologi-
jo, je prvi laser kupilo preko zastopnika tuje firme v Sloveniji. Prav tako je to novo
podjetje prva zascitna ocala, varilne Zice in drobni inventar nabavljalo preko tega
posrednika. Ustanovitelj novega podjetja je zelo hitro ugotovil, da ta posrednik
zaraCunava od 100 do 700 % provizije. To je bilo zanj nesprejemljivo. Zbral je vse
racune, ki mu jih je ta posrednik zaracunaval, jih prevedel v nemski jezik, zapisal
valutno razmerje, ker smo takrat imeli Se tolarje, in odsel k proizvajalcu laserske
opreme v Nemcijo. Nemski proizvajalec ni mogel verjeti. Argumenti zanj so bili
dovolj mocni, da je takoj prekinil sodelovanje z zastopnikom v Ljubljani.
Prepric¢an sem, da podobno ali povsem enako ravnajo vsi tehniki in drugi, ki
delajo v industrijskem in tudi drugem okolju. Saj ni mogoce, da bi resne slo-
venske firme, ki kupujejo opremo, stroje in celotne linije v vrednosti ve¢ deset
milijonov delovale preko posrednikov. Vsak razumen lastnik ali gospodar bo
najprej spoznal vse svetovne proizvajalce tiste opreme, ki jo Zeli kupiti. Odsel

bo na ve¢ mednarodnih sejmov, obiskal vsa podjetja in preizkusil opremo, kako
deluje. Ko bo spoznal delovanje in osnovne znacilnosti posameznih strojev in
naredil temeljito analizo med posameznimi proizvajalci, se bo zacel pogajati

za ceno. In to ne preko posrednika, ampak direktno pri proizvajalcih. Res je, da
imajo posamezna podjetja zastopnike v posameznih drzavah. Njihova naloga pa
je lahko zelo razli¢na. Najpogosteje posredujejo osnovne informacije, znacilnosti
produkta, njihovo delovanje in pridobivajo kupce, pogosto dolocajo tudi cene

in marze, ki so obicajno enake v vseh drzavah. Pri vedjih investicijah pa se mora
kupec pogajati direktno s proizvajalcem.

In kaj pri vsem tem pomeni zapis iz podjetja Salus, naveden v drugem odstavku
tega uvodnika?

Janez Tusek
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