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Embalaza kot dodana vrednost za cebelarja

EmbalaZza ima poleg zascite Zivila tudi estetski in informacijski pomen. S teh dveh vidikov je pomembno, da
embalaZza kupcu pusti pozitiven prvi vtis, saj je sredstvo za sporazumevanje med proizvajalcem in potrosnikom.
Je tudi motivator nakupa izdelka in predstavlja ime proizvajalca, hkrati pa je ogledalo podatkov o vsebini,
kakovosti in lastnosti izdelka. Pri kozarcu za med ima embalaza Se poseben pomen, saj lahko vpliva na
prepoznavnost medu slovenskega porekla.

Mojca Pibernik, svetovalka specialistka za ekonomiko ¢ebelarjenja (mojca.pibernik@czs.si)

blika in barva embalazZe lahko potrosnika
spodbudita k nakupu izdelka, saj se potrosniki
obicajno odloc¢ajo za izdelek, ki na polici izstopa,
kar lahko doseZemo z dovrsenim oblikovanjem in
privla¢nimi barvami. Lahko pa na izstopanje vpliva tudi
posebna oblika, ki je splo$no prepoznavna. Zas¢iten
kozarec za med Ze na prvi pogled lo¢i med slovenskega
porekla od uvoZenega. Vanj se sme tociti le med, pridelan
v Sloveniji zaradi Cesar se bo potrosnik hitreje odlocil

za nakup, saj po 15 letih rabe na trgu, kupci kozarec
prepoznajo kot embalazo v kateri je med slovenskega
izvora. Prav tako je med v tovrstnih kozarcih podvrzen
internemu nadzoru, kar kupcu zagotavlja, da je kupil
izdelek domacega porekla in mu daje tudi ob¢utek
varnosti. To dodano vrednost pa imajo tudi prelepke za
med z zasCiteno geografsko oznako in zasciteno oznacbo
porekla, ki vkljucujejo znak kakovosti in oznacujejo

med, vkljucen v sheme kakovosti. Raziskave so namre¢
pokazale, da je kakovost za kupca pomembnejsa od cene.

Kakovosten izdelek si zasluzi
privlaéno embalazo

Pravilna izbira embalaZe je lahko dodana vrednost
izdelka, ki ga prodajamo. Med slovenskih ¢ebelarjev ter
drugi ¢ebelji pridelki so zagotovo kakovostni pridelki,
ki si zasluZzijo privlacno embalaZo. Potrosnik je za
tovrsten pridelek pripravljen odsteti visji znesek, saj med
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v kozarcu za med slovenskega porekla, prepozna kot
visoko kakovosten izdelek.

Konkurencnejsi nastop na trgu

Ce &ebelar med prodaja v zas¢itenem kozarcu,
potro$nikom sporoca, da se zaveda pomembnosti
embalaze in da je predan kakovosti ter poreklu svojega
medu. Prav tako je pomemben vizualen nastop na trgu,
saj je zasciten kozarec estetsko privlacnejsi od plasticne
in druge steklene embalaZe, zato se bo potrosnik
zanj lazje odlocil. Trajnostno naravnan potrosnik in
potrosnik, ki daje vecji poudarek na poreklo in kakovost,
s tem prepozna med slovenskega izvora v estetsko
dovrseni embalazi in se tako lazje odloci za nakup.

Najpogosteje se med prodaja v 900-gramskih kozarcih,
vendar pa lahko med prodajamo tudi v manjsih kozarcih.
Po mnenju Briana Wansinka, ki je raziskoval vedenje
potrosnikov, ljudje izdelke v embalazi z manjso koli¢ino
podzavestno ocenjujemo kot ve¢ vredne od izdelkov v
veCjih embalazah, zaradi Cesar smo zanje pripravljeni
odsteti vec. Poleg stalne ponudbe medu v 900-gramskih
kozarcih, lahko ¢ebelar ponudi med v kozarcih za 450
g in 250 g, v razvoju pa je tudi 700-g kozarec za med
slovenskega porekla. S tem lahko ¢ebelar dvigne visino
svojega prihodka, saj enako kolicino medu proda po visji
ceni. Ce svoj med ozaljsa z izstopajoco nalepko za med,
lahko svoj izdelek lo¢i od ostalih in tako hitreje pritegne
kupca.

Darilna embalaza

Manjsa embalaza je zaradi li¢nosti in priro¢nosti
primerna za darilno ponudbo s katero lahko pritegnemo
marsikaterega kupca. S tem se bo razsiril krog
potrosnikov, ki bodo izdelke kupovali, saj so med in
ostali Cebelji pridelki lahko primerno darilo tako za
druzinske ¢lane, prijatelje in poslovne partnerje. Ko
gre za darila, ima embalaza Se posebej velik pomen, saj
izdelku daje dodano vrednost s privlacnejsim izgledom
in ve&jo dovrsenostjo izdelka. Ce smo vsaj malo izvirni
priizdelavi darilne embalaZe, lahko za majhen vlozek
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iztrzimo mnogo vec, kot bi iztrzili sicer. Tipicen primer
dobre prakse je prodaja medu v kompletu z ostalimi
Cebeljimi pridelki in izdelki kot so cvetni prah, propolis,
medeno zganje ali pa izdelki lokalnih proizvajalcev kot
so recimo zelis¢arji, ekoloski kmetje, izdelovalci domace
kozmetike in drugi lokalni podjetniki. Tako paketek
lahko vsebuje med in domaci ¢aj ali pa zelis¢no mazilo,
naravno milo, izdelke za nego koZe oziroma katerikoli
izdelek, ki ga ponuja lokalni trg. Pripravimo lahko tudi
darilni paketek ve¢ vrst medu v manjsi embalazi ali pa
pripravimo medeno kosarico, kamor vlozimo ve¢ vrst
Cebeljih pridelkov.
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Primer darilne embalazZe
Katero vrsto darilne embalaze izbrati

Med in drugi Cebelji pridelki so naraven izdelek, ki se
bo tudi najbolje prodajal vembalaZzi naravnega videza.
Tako je Se posebej primerno, da izbiramo kartonasto
ali leseno embalazo, ki deluje naravno in je trajnostno
naravnana. Pomembno je, da izbiramo oblike, ki so
preproste in hkrati nosijo sporo¢ilo za uporabnika,
prav tako je priporocljivo, da je potisk preprost, kot tudi
oblika pisave. Ce bosta embalaZa in etiketa prijetnega
videza, bo potro$nik za izdelke pripravljen odsteti vec,
sami izdelki pa se bodo tudi lazje prodali.
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Pomembno je, kako zapakiramo
svoje izdelke

Ko se odlo¢amo, kam bomo svoje izdelke in pridelke
zapakirali, je zelo pomembno, za kaj se odlo¢imo, saj s
tem lahko vplivamo na nakupno odlocitev potrosnika.
Privla¢nost in estetski videz embalaZe bosta hitreje
pritegnila potros$nika, prav tako je pomembno, da
potro$nik povezuje embalazo s kakovostjo in izvorom
izdelka, kot je to primer pri kozarcu za med slovenskega
porekla. Zaupanje potrosnika bo omogocilo, da se bo
za nakup vracal in izdelke priporo¢il svojemu krogu
poznanstev, kar pomeni, da se bo povecala prepoznavnost
nase znamke na trgu in posledi¢no povecala prodaja.

Vec o embalazi na sejmu Agra

Letosnji strokovni del sejma Agra, ki bo potekal 27.
avgusta v Gornji Radgoni, bo obarvan s tematiko embalaze
in njenega pomena za potrosnika. Razprava bo vkljucevala
predstavnike stroke trzenja in trznega komuniciranja,
proizvajalce embalaze, idejne snovalce zascitenega
kozarca za med in koordinatorko projekta promocije
medu iz EU shem kakovosti. Slovenski med z geografsko
oznacbo. Javnosti si Zelimo predstaviti pomen, ki ga nosi
embalaza za potrosnika in kaj vpliva na nakupno odlocitev
posameznika. Prav tako bomo predstavili 700-g kozarec za
med, novost na nasem trziséu. @
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