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Nas hmelj in drugi.

Zadnji¢ smo porocali, kaksSna je angleska
sodba o nasem lanskem hmelju. Vsekakor pri tem
ni vazno samo to, da imajo v Angliji prav dobro
mnenje o nasem hmelju, ampak tudi to, da se je
nasel nekdo iz strokovnih krogov in to tudi jasno
povedal. Sicer pa je davno znano, da je nas hmelj
zlasti za gotove vrste piva naravnost nenadomest-
liiv in da se glede kakovosti vedno lahko uspesno
kosa z vsakim drugim hmeljem. Toda ze star pre-
govor pravi, da vsak cigan svojega konja hvali,
in prav gotovo velja to zlasti za hmelj in hmeljarje,
kajti ni menda hmeljskega okolisa ali hmeljarja, ki
ne bi trdil, da je njegov hmelj najboljsi. Zato pa
je le dobro in prav, da se o tem slisi kon¢no tudi
neprisiransko sodbo.

Menda bo tezko najti blago, pri katerem bi bilo
toliko in tako hude konkurence, kakor vprav pri
hmelju. Ze razmerje med posameznimi hmeljskimi
okolisi v eni in ish drzavi navadno ni najpovolj-
nejse, se manj pa med onimi v.razliécnith drzavah.
Sicer se je Ze ponovno govorilo in pisalo o nekem
svetovnem hmeljarskem sporazumu, foda vse je
ostalo le pri besedah. Res so tu tudi mednarodne
teZzave, toda glavna ovira je pomanjkanje prave
medsebojne odkritosré¢nosti in iskrenosti. Vedji
okolisi se pa¢ dajejo na vse pretege med seboj za
prvenstvo, manjSe pa bi najrajsi v zlici vode uto-
pili in se tako iznebili neljube konkurence. Zato
pa fudi menda danes o hmeljarskem sporazumu
nihée ved ne razmislja, ker je medsebojna konku-
renca postala hujsa kot kdaj prej. Poleg tega pa
so nekatere drzave. kakor Nemdéija in Anglija, tudi
glede hmeljarstva zacele voditi docela svojo po-
litiko, ozirajo& se pri tem le na lasine koristi in
poirebe. V takih okolnostih pa o kakem sporazumu

seveda ne more biti govora. Vsak bo paé¢ omejil
povrsino nasadov, kadar in dokler bo to njemu v
korist, ¢e pa mu bo kazalo, jo bo zopet kar hitro
povecal. To Ze sedaj najbolje vidimo v Nemdiji.
In kar velja glede omejitve povrsine nasadov, velja
seveda tudi glede urediive vseh drugih hmeljarskih
vprasanj.

NaSe hmeljarsivo z najvec¢ 20.000 stotov let-
nega pridelka golovo ne more prevec vedriti in
oblaciti na hmeljarskem obzorju. Pa vendar od-
lo¢no zahleva tudi zase pravico obstanka; staro
je Ze in uslaljeno, pa mu zaito nihée ne sme od-~
rekati te pravice. Kakor drugod, moramo zato se-
veda tudi pri nas zastopati v prvi vrsti naSe lasine
koristi. S praznim besedicenjem pa se tu malo
opravi. Kupec zahteva ¢im boljSe blago. In tu je,
hmeljarji, nasa dolznost, da mu nudimo ¢im veé
enotnega in v vsakem pogledu prvovrsinega blaga,
kajh le v tem je bodoc¢nost nasega hmeljarstva.
Ce si bomo posteno zavihali rokave in res hmelja-
rili v vsakem pogledu kakor treba, potem bomo Se
tudi od drugod sliSali pohvalne nasem
hmelju, kar bo gotovo le v korist nasemu hmeljar-
stvu in seveda tudi.nam hmeljarjem. Res se obeta
vedno hujSa konkurenca in prav gotovo bo v iz~
vozni trgovini najboliSe odrezal tish, ki bo s so-
razmerno nizkimi stroSki znal pridelati ¢im boljSe
blago. Tezka bo tu borba za prvensivo, toda ce
bomo na to mislili Ze sedaj, prav gotovo ne bomo
ostali med zadnjimi.

Skrbeti za to, da bo na$ hmelj ¢im boljsi, je
naloga celokupnega naSeaga hmeliarstva in prav
tako tudi vsakega posameznega hmeljarja.

sodbe o

Narocajte, ¢itajte in Sirite naS prvi sirokovni
list za hmeljarsivo »Slovenski hmeljar«!
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O sezoni 1936.

Tako smo v splosnem s polekom sezone lahko
zadovoljni. Dosegli smo gibanju cen na svetovhem
irgu primerne cene in prodajali cel6 iznad paritete.
Saj se je lani trdilo, da je nas hmelj najdrazji in

dejansko so nasSe najviSje cene le malo zaoslajale

za cenami, ki so se placevale za najbolj5i ni vedno
najdrazji ¢eski hmelj. Pa tudi prodali smo izredno
hitro, kar je tudi zelo vazno v danasnjih teZzkih
¢asih, ko je tako trda za denar in tudi hmeljar
tezko caka, da pride zopet kak dinar k hisi.

In vendar bi bili lahko Se bolje odrezali. Pre-
ve¢ najboljsega hmelja smo namrec¢ prodali po
20—25 din. Docela neupravi¢eno smo bili v zacetku
prevec¢ popusiljivi in ¢e bi se bolj trdo drzali, bi
bili nekaj tednov prej nagnali ceno na 30 din in
¢ez. Za gladkozeleno blago je bila lani povsod
irda in smo ga imeli sorazmerno pri nas Se najvec.
Sicer je res grozila Ceskoslovaska z izredno obilo
letino pritiskali na cene, toda tam je blago zlasth
glede barve vecinoma le bolj slabo odgovarjalo.
Na drugi strani pa je bilo znano, da je lefina v
Ameriki odrekla in je bilo z gotovostio racunat

na to, da se bo na rac¢un Amerike mnogo riskiralo

in Spekuliralo, kakor 5e vselej doslej. Vse to je bilo
znano in vendar so bili mnogi vse prevec nesirpni
ter po nepotrebnem ponujali in s tem pritiskali na
cene. Tako nas je to nesrecno in Ze tolikokrat
ozigosano ponujanje v lanski sezoni zopet pri-
pravilo ob lepe denarce. In vendar ponujanje ni
ve¢ potrebno. Ne drzi namrec¢ vec prej tako pri-
ljubljen izgovor, da mora$ ponujati, ako si z malo
mnozino pridelka preve¢ oddaljen, ker se nobe-
nemu nakupovalcu ne izplaca potruditi se do tebe.
Potom zadruZznega vzorénega sejma sedaj tudi
najbolj oddaljeni hmeljar brez ponujanja lahko
vnov¢i svoj pridelek in doseZe pri tem znaino visjo
ceno, kakor pa ¢e nadleguje s svojim vzorcem
enega kuca za drugim in s tem kvari ceno sploh.
O tem so nas Stevilni primeri v lanski sezoni po-~
novno prepricali. Zato pa je skrajni ¢as, da si z
neumesinim ponujanjem ne ubijamo ve¢ sami cene,
temved se v svojem lasinem interesu posluZujemo
za posredovanje vzorénega sejma. Namen vzor-
¢nega sejma seveda ni odpraviti svobodno pro-
dajo iz prve roke sploh, temveé le odpravili to
nesrec¢no ponujanje, ki nam hmeljarjem vedno
samo kvari ceno in je cel6 solidnim kupcem samim
ze skrajno nadlezno.

Nekoliko ve¢ samozavesti, hmeljarji, nekoliko
ved zaupanja v lepo blago, pa bomo vedno bolje
odrezalil Blago, ki ga mora$s iskati, je vedno drazje

kakor pa fisto, ki se ponuja. To je Ze stara, po~
novno dokazana resnica, ki za hmelj Se prav po-
sebno velja. Zalo pa je nujno poirebno, da si to
ze enkral zapomnimo in da se temu primerno rav-
namo. Ni treba, da posnemamo »halterje«, ki nik-
dar ne prodajo, dokler fraja kupc¢ija. Prodajmo le,
sa) zatlo hmelj imamo, samo ponujati nikar!
Razne nepravilnosti, ki se vsako leto dogajajo
v hmeljski kupciji, seveda tudi lani niso izostale.
Za najvecje zlo v nasi kupciji smalramo razne
nakupovalce ali tekace, kakor jih kratko imenu-
jemo. In vendar je to zlo pri danaSnjem nacinu
kupcije nujno potrebno. Priznati namre¢ moramo,
da res ne more kupec, ki nakupi v teku sezone
nekaj tiso¢ stotov hmelja, sam osebno priti po-
gledat in kupit vsako partijo posebej. Zato pa
imajo kupci tudi v vseh druaih okolisih nakupo-
valce, pa naj Zze bodo to provizijski nakupovalci
ali pa stalni names¢enci. Tako tudi pri nas ni po-~
Irebno, da se nakupovalcev sploSno oifresamo. pac
pa moramo odlo¢no zahtevati, da so poesteni. Raz-
umljivo je, ¢e nakupovalec prigovarja hmeljarju,
naj proda, toda ne sme se pri tem posluzevati laz-
nivih vesti, da je cena padla, da je kupcija ustay-
liena itd. Prav.tako se posten nakupovalec mora
zadovoljiti s provizijo in ne delali e za razliko.
(Dalje prihodnpné.)

Razno.

Poraba hmelja v Angliji je v pivovarskem letu 1935~
1936 znaSala 126.000 stotov. UvoZeno iz inozemstva je
bilo v tem casu 18.062 stotov hmelja, za katerega se
je placalo okrog 33,000 000 din carine. Glasom dogovora
med Hops Marketing Boardom in pivovarsko industrijo
sme slednja uvoziti 159 celokupne potrebe hmelja iz
inozemstva.

Produkcija piva v €SR je znaSala lani 7,562.000 hl
proti 7,744.500 hl v letu 1935; lani torej za 2,49 manj.
Doma se je popilo 7,481.500 hl, 80.500 hl pa je Slo za
1ZVOZ.

Konsum piva na Holandskem stalno nazaduje in je
znasal lani ve¢ kot polovico manj kakor v letu 1930.

Uvozna carina na hmelj v Franciji zna3a na temelju
¢l. 8 in 13 zakona o finan¢éni reformi z dne 31. dec. 1936
po splo3ni tarifi 8,20 frs (t.j. 17,63 din), po minimalni
pa 4,10 frs (t.j. 8,81 din) za kg. \

Povrsina nasadov v CSR je v letu 1936 znaSala
po podatkih statistiénega urada skupno 11.767 ha, in
sicer 11.590 ha na CeSkem, 162 na Moravskem in 15 ha
na Slovaskem. =

Produkcija piva v Avstriji se je v letu 1935/36 dvig-
nila na 2,300.000 hl od 2,280.000 hl v letu 1934/35.

Hmeljarii v Neméiji le ne prodajajo tako dobro
hmelj, kakor bi mislil kdo na prvi pogled, ¢e primerja
cene po porocilih. Sicer je res bila nakupna cena
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znamkovanega hmelja v Nemé&iji lani 3,40—6,00 RM (44
do 78 din), toda hmeljar je dobil izplacanih le 75%,
ostalih 259 pa sluzi za pospeSevanje izvoza. Poleg
tega pa hmeljar v Neméiji S¢ vedno placuje prometni
davek, in ta se mu lani ni zaracunal le od 2,55—4,50 RM
{32—49 din), kakor je dejansko prejel za hmelj, temvyec
od celega zneska 3,40—6,00 RM (44—78 din).

V Romuniji je konsum piva nazadoval in zna3al
lani le 400.000 hl, do¢im predlani Se 449.000 hl.

- Vprasanja in odgovorl.

E.M. v V.: Svetovalo se mi je, naj pognojim hmeljske
sadike pri obrezovanju z bakrenim apnom. Ali je to res
priporocljivo in koristno?

Odgovor: bBakreno apno je sicer prav dobro
sredstvo za zatiranje nekaterih rastlinskih gliviénih bo-
lezni, zlasti peronospore, nikakor pa ne gnojilo. Posi-
panje hmeljske korenike pri obrezovanju z bakrenim
apnom se nikakor ne more priporocali, ker bi prav
gotovo mnogo ve¢ Skodovalo kakor pa koristilo. Sicer
pa preberite Se nasledne vprasanje!

J. B. v S.: Priporocalo se mi je poSkropiti po obre-
zovanju hmeljsko koreniko in zemljo okoli nje s 19
raztopino bakrenega apna. Ali je to res nujno potrebno
in korisino ali ne? '

Odgovor: Skroplienje korenike po obrezovanju
z 19 raztopino bakrenega apna ali bakreno apnene
brozge nima smisla, ker se mladi poganjki okuzijo Sele
potem, ko rinejo skozi zemljo in pozneje. Ve¢ smisla bi
forej imelo le 3kropljenje prsh, s katero je korenika
pokrita in skozi katero morajo mladi poganjki. Pa tudi
s tem,se je pri dosédanjih poskusih pokazala tako ne-
znatna korist, da se zaenkrat ne more priporocati.

J.P.vB.: Po zadnjem »Slov. hmeljarju« se je trzil
nas hmelj v Angliji lani po 54 Din za kg. Zakaj pa se je
potem pri nas kupovalo toliko ceneje?

Odgovor: V ceni 54 Din so vklju¢eni poleg na-
kupne cene pri nas Ze tudi vsi stro3ki nakupa, prevoza
in pa uvozna carina v Angliji, ki sama znaSa okrog
19 Din za kg. Ce vse to upostevate, vam bo dozdevno
res velika razlika v ceni Ze razumljiva. Sicer pa imate
to razliko pri ceni Se vecjo v Ameriki, kjer se irzi nas
hmelj tudi po 65 Din za kg; tam pa zna3a uvozna carina
skoro 23 Din za kg in tudi prevozni stroski so seveda
Se vedji.

Hmeljarska porocila.

Savinjska dolina: Zadnjih par tednov je bilo
zopet nekaj veC zanimanja za Se preostale pi¢le zaloge
lanskega pridelka in je prislo tudi do nekaj zakljuckov
za cenejSe srednje in slab3e blago do 23 Din za kg.
Tudi za boljSe blago je zopel ve¢ zanimanja po nomi-
nalno neizpremenjenih cenah.

Vojvodina: Zadnji cas je zanimanje in povpra-
Sevanje docela popustilo in ni prislo do novih zakljué¢-
kov. Sicer pa so cene nominalno neizpremenjene.

CesSkoslovaSka: Zadnjih Stirinajst dni je po-
stalo v hmeljski kupdiji razpoloZenje sicer nekoliko
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bolj mirno in je bilo tudi manj povpraSevanja, vendar
je ostala tendenca v glavnem nespremenjena. Nekaj vec
zanimanja je le za cenejSe srednje in dobro srednje
blago za izvoz. Tako notira lanski Zateski hmelj prej~
koslej 20—36 Din, hmelj 1z UStéka in Roudnic 9— 17 Din
ter zeleni iz Dube 6—9Din za kg. Znamkovanih je v
Zatcu doslej 74.815 stotov lanskega pridelka.

Nemé&ija: V hmeljski kupéiji je tendenca mirna
in pride le Se do manjsih zaklju¢kov za domace pivo-
varne in za izvoz. Cene so ostale v glavnem nespre-
menjene in na irzis¢u se placuje za domaco porabo
lanski Hallertau 60—62 Din, Tettnang 55—66 Din, do¢im
za izvoz za znamkovanje nesposoben hmelj po 18 do
21 Din za kg. Za starejse letnike zaenkrat ni zanimanja.

Francija: Na hmeljskem trzis¢u je v sploSnem
prav mirno in pride le semiertja Se do kakega zakljucka.
Le v Alzaciji je zadnji ¢as zopet nekaj ve¢ zanimanja
ter je priSlo do nekaj zakljuckov za lanski alzaski hmelj
po 20—23Din in za starejSe ter za pivovarske svrhe ne
vec uporabno ‘blago po 6—7Din za kg. Pri prodaji v
pivovarne pa doseze lanski alzaski 20—39 Din, burgund
do 21Din in Nord do 16 Din za kg.

Poljska: V hmeljski kupéiji je nadalje mirno in
do novih zakljuCkov zaenkrat ne pride.

Belgija: Pri mirni tendenci in pi¢lem prometu
notira lanski Poperinghe do 17 Din in Alost do 19 Din,
predlanski Poperinghe pa 6 Din za kg.

Anglija: Pivovarska industrija je Zivahno po-
segla po lanskem pridelku in je znaten del Ze prodan.
Kupé&ija je v polnem feku in bo celokupni pridelek v
kratkem razprodan.

Amerika: Prizopet nekoliko ZivahnejSem zani-
manju in povprasevanju notira domaci pridelek lanski
35—43 Din, predlanski 26—33 Din, letnik 1934 pa 17 do
24 Din in starejsi 13— 17 Din, Ze zacarinjen inozemski pa
lanski 52—69 Din in predlanski 43—56 Din za kg. Iz prve
roke se trzi najvec lanski Oregon in Yakima po 31 do
35Din, vendar se za najbolj5e blago zahteva Ze tudi
39 Din za kg. Prislo je tudi do ve¢ zakljuckov v pred~
prodaji, in sicer za leto3nji Yakima ter leto3nji in pri-
hodnjeleini Oregon po 17—19 Din za kg. Splosno so se
cene zopet ucvrstile. Sicer pa so tudi Se neprodane
zaloge polovico manjSe kot lani v tem Casu.

NajviSje cene, plactane zadnji ¢as za 1kg
najboljSega hmelja raznih provenienc, so bile naslednje:

. letos  lani

Neméija za doma (Tettnang) . . . . . 70 99
R eIl B S AR S e R 60
1T e n eSS Ce e e S e ERE
Ceskoslovaska. tZatee) . -0 . o 36 47
Jugoslavija (savinjski) . s e R 21
Bromo ARSIl . e ai s il 16
FranciBsisimaski) - 9. o ek i g O 23
PolisRagmmee s o s s o e 25 18
Belgtja (BleSk G & tne e o Ve En . e hess 10 16

Hmeljarji! Poravnajte zaosialo naro¢nino in, ¢e le
mogoce, indi za leto 1937. PoloZnice so bile priloZene
zadnji Stevilki. Ce bo pla¢ane dovolj naro¢nine, bomo
namre¢ mogli v ¢asu sezone racunafi tudi s posebnimi
izdajami.
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Za razvedrilo.

Pri maturi.
»No, gospod kandidat, kaj veste o egipcanskih
kraljih ?«
»Oni so ze vsi mrivi, gospod profesor.«

Kaplar.

{aplar vpraSa redova, katero ¢ednost mora imeti .

vsak vojak.
»Pokorscino,« odgovori fa.
»Prav dobro,« rec¢e kaplar, »a kaj Se?«
»Se dve krtadi, gospod kaplar,« se odreze redov.

SKI'Opllnlce si_nabavite Ze se-
daj, da bodo pri-
hodnije leto pravoéasno pri roki. Svojim ¢élanom dobavlja
najceneje prvovrsine Holderjeve Skropilnice Hmeljarska
zadruga r. z. Z 0. Z.

Stebre

za 7icno ogrodje v hmeljskih nasadih, borove,
v poljubni dolzini nudi Oskrbnistvo
Novi kloster, z.p. Sv.Pelerv S. d.

Emlcooooc.o.t..luoo“umooltmtoz
. ] . [
¢ Hranilnica Dravske banovine §
2 Celje ++s Liubliana ++s Maribor 3
- R T T O . T
E Pupilarno voren zavoo. §
: Obrestovanje najugodnejse.
= &
® e N ]

! Za vloge in obresti jaméi Dravshka barovina !
i z vsem premozenjem in vso davéno mocdjo. ;
MMMDOMOOO“O“M

Vzajemna zavarovalnica v Ljubljani

sprejema _
vse vrste zavarovanj proti po-
zaru: poslopja,vse premiénine,
hmelj, zvonove, steklo, nezgo-
de, vlom, jamstvo, avto-kasno,
zivljenjska zavaiovanja v vseh
kombinacijah in posmrtninska
zavarovanja »Karitasc.
Zastopniki v vsaki Zupniji.
PodruZnica: Celje, Vodnikova ulica 2.

Sprej ema
hranilne vloge in
jih obrestuje
najbolje. Denar
jeprinjejnalozen
yopolnoma varno.
ha hranilne vloge
jam¢éi poleg re-
zerv in hi§ nad
- 5000 ¢lanov - po-
sestnikov
Z vsem svojim
premozenjem

Ljudska
posojilnica v Celju

registrovana zadruga z neomejeno zavezo

v novi, lastni palaéi na voglu
Kralja Petra ceste in Vodnikove ulice

lzrocajte denar

v zaupanja vredne domace denarne za-
vode, da se omogoc¢i z ozivitvijo denar-
nega obloka delavoljnim naSim ljudem
zopet delo in kruh.

CELJSKA MESTNA
HRANILNICA

(v lastni palaci pri kolodvoru)

Vas vabi, da ji zaupate tudi Vi svoje
prihranke, ker Vam nudi zanje s svojim
premozenjem popolno varnost. Mesto Celje
jo je ustanovilo Ze pred 72 leti in tudi Se
samo jamci zanjo z vsem svojim imetjem
in z vso svojo davéno mocdjo.

Denarju, ki ga vlozite, je vsakoc¢asna,
nemudna izplacljivost strogo zajamcena.

I»daja konzorcij sSlovenskega hmeljarjac, predstavnik Al. Miheli& Odgovorni urednik dipl. ing. Janko Dolinar. Tiska Mohorjeva tiskarna (Fr. Milavec). Vsi v Celju



