vel]e - sklad]sce
D-Per

159/197 gorenje

M 3Srenie

informaruor &

LIST ZA INFORMIRANJE DELAVCEV GORENJA — ST. 28— VELENIJE, 10. 10. 1979

DOBRO DOSL!I U VELENJU

Opet su se otvorila vrata Rdece
dvorane u Velenju. Poceo je Cetvr-
ti, tradicionalni “’kuéni sajam” Go-
renja. 1zloZili smo hiljade proiz-
voda, poliproizvoda, sklopova i
sistema.

Verno pratimo nase programsko
usmerenje za kucu, za drustveni
standard i za industriju.

Videcete sve sto nudimo u novom
programu za 1980. godinu. Vec

u dosadasnjem radu smo posto-
vali vasu saradnju. | prilikom pri-
Jjateljskih susteta imacete priliku

i moguénost da kaZete svoje mis-
lfenje i saopstite svoje Zelje.

Svi smo svesni znaCaja zajednicke
saradnje. Da ciljevi budi jasnifi i
ostvarljivi, ve¢ danas i sutra mora-
mo trasirati nas zajednicki put.

Znacaj izloZbe i susreta je veci
kad smo svesni koliko ce poslov-
nih ljudi iz domovine i inostan-
stva, u danima oktobarskog sajma,
primiti nasi predstavnici. Zelimo
da sklopimo dogovore koji ce
zajedni¢kim zalaganjem potro-
$acu ponuditi Zeljene proizvode.

Vasoj poseti izraZavamo iskrenu
i toplu dobrodoslicu i Zelimo
puna poslovnog uspeha! Zeli-
mo da se u nasem lepom i mla-
dom gradu osecate prijatno i
nezaboravno!

Radnici Gorenja



PRIKAZ SNAGE NASE MISLI
| SPOSOBNOSTI NASH

RUKU

OTVORENA CETVRTA IZLOZ-
BA

U ponedeljak, 8. oktobra 1979.
godine, po Cetvrti put su se otvo-
rila vrata izlozbe proizvoda SOUR
Gorenje. Uz kracu sveCanost po-
vodom otvaranja izloZzbe, okup-

lienim gostima i brojnim poslov-
nim prijateljima Gorenja obratio
se Ivan Atelsek, generalni direk-
tor SOUR Gorenje.

Izrazivsi dobrodoglicu svim pri-
stitnim, medju njima je bio i po-
casni gradjanin opsStine Velenje
— Franc Leskovsek — Luka,
drug AtelSek je ukratko prikazao
znacaj izlozbe proizvoda SOUR.
Izmedu ostalog je rekao:

“To nisu htenja pojedinca, vec¢
htenja sviju nas! Tu Zelimo da
prikazemo htenje celokupne Slo-
venije i sveg jugoslovenskog drus-
tva — htenja svih poslovnih prija-
telja Gorenja...”’

U nastavku je izneo proizvodna
nastojanja Gorenja, koje se u 1979.
godini priblizava brojci 20 mili-
jardi dinara celokupnog prihoda,

a ve¢ u slededoj godini 29 milijar-
di!

““Ove godine ¢emo izvoziti pro-
izvoda za oko 240 milijardi starih
dinara, a u 1980. godini vec oko
trista milijardi — na sve krajeve
sveta. Naredna godina predstavija
i poCetak priprema za srednjoroc-
ni program Gorenja 1981 — 86. U
programu je predviden veliki skok,
u samoj proizvodnji moramo ost-
variti do 1986. godine 50 milijar-
di celokupnog prihoda, Pored to-
ga, planiramo prestrukturisanje
nase proizvodnje — usavrsavan-

IVAN ATELSEK: “NAPREDO- .
VATI I SVAKOME PRUZITI
MOGUCNOST DA SARADJU-
JE

jem vec postojeCih programa,
ustaljivanjem i ucvrséivanjem
elektronike i uvodenjem progra-
ma racunarstva...”

Korak Gorenja na podrocju elek-
tronike je svakako vrlo hrabar ko-
rak. Sada, kada donosimo sliku u
svaku kucu, potrebno je postara-
ti se i za posredovanje svih vrsta
informacija, i to takvih koje su
neophodne i koje su potrebne u
tehnologiji.

Drug Atelsek je naglasio da Go-
renje prenosi vlastitu tehnologi-
ju iu druge krajeve.

“Dakle, Cekaju nas pune ruke
posla, pa i dosta rezultata, uko-
liko se budemo pravilno odnosi-
li. Mislim da je znacajno zacrta-

ti put, po tom putu ic¢i i dati mo-
guénost svakom da saraduje u
realizacifi i ostvarivanju takve
projekcije. Danas pozivamo struc-
njake u Velenje. Velenje mora da

ostvari preusmerenje u daljem
razvoju.

Moramo zaboraviti na budak
i odvijac, znaCi ne graditi sa-
mo na osnovu fizickog rada,”’

U svom govoru je drug Atel-
sek predstavio viziju Gorenja
u pogledu raCunarstva, koje
mora da predstavlja preobra-
zbu celokupne slovenacke
privrede, svakako uz celovitu
zainteresovanost i spremnost
do te projekcije. Mozemo mi-
sliti, kakv ce biti uticaj Gore-
nja. Uostalom, mi u Gorenju,
uvek smo dali veliki udeo ka-
ko u jugoslovenskom tako i u
svetskom prostoru.

Usput da pomenemo da danas

u Velenju jos uvek proizvo-
dimo od 65 do 70% bele teh-
nike; preko 80% elektronskih
delova , antena i antenskih siste-
ma je u rukama radnika Gorenja
u Gornjoj Radgoni. Projekat ra-
Cunarstva je Sirok, zamisao je za-
crtana vrlo Siroko, i sama proiz-
vodnja ne bi smela da predstav-
lja nikakav problem.

Na kraju je generalni direktor
Ivan Atelsek pozvao okupljene
drugarice i drugove na razgle-
danj¢ izloZzbe dostignuca Go-
renja.

“Sami cete proceniti. Saopsti-

te nam $ta smo pogresili, Sta

jo§ nedostaje, da bi mogli lak-

Se i jos vise stvarati, | to ne samo
za nas u radnof, osnovnoj orga-
nizaciji, za radnike Gorenja, nego
za celo nase samoupravno drustvo.
Da na ekonomskim osnovama

jos vise ucvrstimo samouprav-
ljanje i sociajalizam u Jugoslavi-

Ji — to je nasa duZnost”’!

Velika Rdeca dvorana je sa gosto-
ljubivoséu prihvatila posetioce iz-
lozbe. Brojne goste iz zemlje i ino-
stranstva, brojne poslovne prija-
telje Gorenja iz celog sveta...



NOVO ZA DOMACE

| STRANO TRZISTE

SA KONFERENCIJE ZA STAM-
PU — POVODOM 4. IZLOZBE
PROIZVODA SOUR GORENIJE

Posto su gosti razgledali sajam, u
Rdecoj dvorani su se na konferen-
ciji za Stampu okupili predstavnici
Gorenja i novinari iz uze i sire do-
movine. Konferenciju su vodili:
pomocnik generalnog direktora

Harold Karner, rukovodilac OOUR

Promet Alojz Naglost i direktor
izvoza Mihael Vutkovic¢. Preds-

tavnici Gorenja su nastojali da pre-

ko sredstava javnog informisanja
upoznaju jugoslovensku javnost
sa novostima iz programa Goren-
ja za 1980. godinu, kao i sa tre-
nutnim polozajem Gorenja u Ju-
goslaviji i u svetu. Novinare je naj-
viSe interesovao program racuna-
ra,

Predstavnici Gorenja su siroj jav-
nosti pokusali da predstave novu
generaciju TV prijemnika, kod ko-
jih je realizovana zamisao o maksi-
malnom kvalitetu zvuka i upotpu-
njenosti podesavanja slike. Na po-
druc¢ju industrijske elektronike
novitet su aparati za mikrofes, he-
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Na konferenciji za $tampu novinare je najvi-
Se interesovao program racunarstva

mifes, unifes — terapeutska poma-
gala za lakse pokretanje udova pa-
cijenta, bolesnika. Od sada ¢e na
polju rashladne tehnike biti na
raspolaganju razne kombinacije
hladnjaka i zamrzivaca, koje Go-
renje proizvodi kao ugradne ili
pak samostojne aparate. Kod tih
aparata je novost i automatsko
otapljanje. Porodica masina za
pranje rublja je dobila novog ¢la-
na — masinu sa 800 obrtaja. Ova
¢e omoguditi bolje i efikasnije
cedjenje rublja. Kupci ¢e mo¢i da
biraju masinu sa prikljucenjem na
hladnu ili toplu vodu, sto ¢e omo-
guditi veliku (do 15 %) ustedu u
energiji. Teznja za §to manju po-
tros$nju energije je prisutna i kod
svih programa Gorenja. Jedna smo
od retkih fabrika koje u svom pro-
gramu jo$ imaju Stednjake na ¢vr-
sta goriva. Ovi Stednjaci ce vero-
vatno, trajanjem energetske Kkrize,
jos kako biti trazeni.

Kod malih aparata za domacin-
stvo na raspolaganju ce biti usavr-
sena masinica za rezanje, zavariva-
¢i folija (odsada ce pored zavari-
vanja iz folijske vredice biti izvu-
Cen i vazduh, §to bitno utice i do-
prinosi kvalitetu zamrznutih pro-
izvoda — namirnica). Kod opre-
me za kupatila novosti su mate-
rijali, oblici i boje.

Kablovska televizija ¢e stanovni-
cima vecih gradova omoguditi
bolji prijem TV programa. Taj
sistem je uspesno proveren na
Mediteranskim igrama u Splitu.

Gorenje planira i pretvornike za
manje opsege.

Novosti i poboljsanja je dovoljno
i na podrucju zelenog programa,
toplotne tehnike, keramike...

O kvalitetu proizvoda svedocdi po-
datak da nasi proizvodni kapacite-
ti ne mogu da zadovolje potrebe
svih inostranih kupaca.



PROGRAM RACUNARSTVA
-PERSPEKTIVA GORENJA

““Gresiti je ljudsko®. Istina te sta-
re poslovice je neosporna. Ne navo
vodim je zato da bi raspravljali o
njenoj neospornosti. Podvukao bi
aspekat te mudrosti, koji se rodio
u tehnoloskoj revoluciji. Covek
gresi! Racunar ne gresi! Ta nje-
gova dragocena osobina, spojena
sa mogucénoscu hitrog manipuli-
sanja mnogtvom podataka, garan-
cija je za bliskovit prodor racuna-
ra u sve sfere Covekovog rada. Ne-
nadoknadivi su u industriji, nauci,
prometu, bankarstvu...

Primena ra¢unara uveliko omogu-
éuje oslobadjanje covekove stva-
ralacke snage od napornih anali-
za, preracuna, obrade podataka.
Neosporne su prednosti koje pru-
Zaju ti “‘sefovi pamcéenja* podata-
ka i znanja! Stepen primene i uva-
Zavanja racunarske tehnike u dru-
$tvu je danas osnova i uslov nje-
govog napretka.

Mozemo reci da je primena racu-
narske tehnike uveliko prodrla u
nase drustvo.

Jos vaznije od toga da raCunar
zna$ upotrebiti je i to, da ga znas
iskonstruisati, da si sposoban da
ga sastavis!

U vreme kada ljudsko drustvo te-
Zi sve vecoj modernizaciji, stru¢n-
jaci i radnici u Gorenju su postali
svesni te Cinjenice. Svoj srednjo-
ro¢ni i dugorocni put su usmeri-
li na podrucje racunara. Usmera-
vanje proizvodnje u tom smislu
omugucdice Siroku angaZovanost

i iskoriséenost znanja struc¢njaka,
koji ¢e u Gorenju udruzivati svoje
stvaralacke snage. Neophodnost

i pravilnost usmerenja u proizvod-
nju racunarske tehnike opravda-
vaju dva znacCajna razloga — obez-
bedjivanje veceg dohotka i pres-
struk turisanje proizvodnje.

Da bi ostvarilo taj veliki poduh-
vat, koji je neophodan, a realno
prevazilazi njegove finansijske, teh-
noloske i druge sposobnosti, Go-

renje je izabralo partnera, americ-
ku firmu Borogs .. Taj gigant je
drugi najjaci proizvodjaé sistema
racunara u Sjedinjenim drzavama,
pa i u svetu. Omugucice skolovan-
je i specijalizaciju kadrova, tj. nji-
hovo osposobljavanje za realizaci
ju tog projekta.

Ta partnerska saradnja ¢e omogu-
¢iti jo$ jedan narocCito vazan oblik
saradnje — zajednicki nastup na
svetskom trzistu. U svim pogledi-
ma taj program je presirok da bi
se mogao realizovati samo na do-
macem trzistu.

Da tom *‘teorijskom” prikazu do-
dam jos neke konkretnije i opip-
ljivije podatke, koje je Gorenje na
konferenciji za Stampu, povodom
predstavljanja proizvodnih pro-
grama za sledecu godinu i srednje-
ro¢no razdoblje do 1985. godi-
ne, dalo predstavnicima jugoslo-
venskih novinarskih kuca.

Zelja radnika Gorenja je da racu-
nari za domace kupce vec iduce
godine budu dostupni za dinare,
a do 1985. godine da doprinesu
vedem izvozu racunarske opreme.
To je svakako sloZen projekat ko-
jeg ¢e pratiti niz kompleksnih za-
dataka. U velikoj meri ce se ce-
lokupna slovenacka elektroindu-
strija morati prestrukturisati. Do
1983. godine bi se morala uklju-
¢iti domaca proizvodnja sastav-
nih delova. U tom pogledu, treba
$to bolje iskoristiti sve mogucno-
sti. Kod tog projekta Gorenje se
ne susred¢e samo sa naucnim, or-
ganizacionim ili tehni¢kim pro-
blemima, veé i nekim sasvim
administrativne prirode.

Ako rese sve te probleme, prvi
racunari ¢e vec iducée godine biti
na trzistu.

Moguénoscu kupovine domaceg
racunara prosirice se mogucnosti
razvoja mnogih fabrika, industri-
jskih grana ili ustanova u Jugosla-
viji.

V. Kumer

Glavni novitet Gorenja na ovogodi$njoj izloZbi je program racunarstva



CETIRI GODINE-CETIRI
1IZLOZBE

Juna meseca 1976. godine smo
prvi put organizovali izloZbu
uzoraka i proizvoda SOUR Go-
renje. Tada smo videli oko hilja-
du proizvoda Gorenja, a danas

ih je deset puta vise. Vidljiv je
ogroman napredak od prvog do
detvrtog sajma. Svake godine no-
vi programi, noviteti koji sve vise
iznenaduju poslovne partnere, po-
trosace.

_ Rdeca dvorana — |. izloZba 1976
Sama izloZba nije samo prikazi-

vanje proizvodnih dostignuca vec

se uz nju zakljucuju dogovori o
poslovnoj saradnji,

DINAMICNO POSLOVNO DO-
GOVARANIE

Vec¢ prvi dan izlozbe je protekao
u znaku dinami¢nog poslovnog
dogovaranja. Na izlozbu i zaklju-
¢ivanje poslovnih dogovora ug-
lavnom su dosli predstavnici tr-
govackih kuca iz Slovenije. Do-
slo je ¢ak 150 poslovnih ljudi da
upozna proizvodni program Go-
renja za 1980. godinu.

Od trgovinskih organizacija moze-
mo spomenuti Mercator iz Ljub-
ljane, Murku iz Lesca, a u medu-
vremeno su pristigli i prvi dobav-
lja¢i i kooperanti Gorenja.

I drugi dan izloZbe je bio dan po-
slovnog dogovaranja, a najvise po-
setilaca je doslo iz SR Srbije, SAP
Vojvodine i Kosova. Pa iz Slove-
nije su takode bili — Metalka Lju-
bljana, Koloniale Poljcane, Potro-
$nik Murska Sobota, Jeklotehna
Maribor, Slovenijales Ljubljana,
Era Velenje.

Takode su stigli kooperanti i pred-
stavnici iz inostranstva.




Rdeda dvorana — I V. izloZba 1979
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ARELSWI SET

ZA TRENUTKE RAZONQDE

‘lako je Velenje vrlo mlad grad

Saleske doline, ipak se moZe
pohvaliti kulturnim institucija-
ma, kaoje su steciste ljubuitelja
lepe reci, slike, muzike.
Od najvaznijih institucija su Kul-
turni centar “lvan Napotnik” |
Dom kulture. Kulturni centar
objedinjuje biblioteku i galeri-
ju, a Dom kulture objedinjuje
dvoranu za filmske, pozorisne
i koncertne predstave. Ima i
prostorije za najmladje muzic-
ke talente.

Ovih oktobarskih dana u Kul-
turnom centru dominira izloz-

ba pastela i grafike naseg velika-
na BoZidara Jakca.lzloZba je orga-
nizovana povodom njegove 80—
godisnjice rodenja i otvorena je
svaki dan od 9 do 18 Casova, a u
subatu od 9 do 13 ¢asova. Na
Velenjskom gradu je otvoren mu-
zej rudara, Foitova galerija i izloZ-
ba ““Saleska dolina u revoluciji”,

U Sostanju je u Kulturnom do-
mu otvorena stalna izloZba umet-
ni¢kih dela kipara Ivana Napot-
nika. A u Sostanjskom bioskopu
KiNO SOSTANJ veceras u 19,30
casova prikazuju italijanski film
LETECA BRIGADA.

U velenjskom bioskopu REDO V-
NI KINO Velenje veCeras i sutra
uved;, u 18,00 i 20,00 prikazuju
francusko — kanadski kriminal-
ni film KRVNO SRODSTVO.

U hotelu Paka, restauraciji Je-
zero | u Kajuhovom domu u
Sostanju, svako vece od 19,30
do 23,30 fasova je muzika za
igru.

\!’!7 GRZLEC
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USKLADIVANJE
| SARADNJA

UTISCI PRVIH POSETILACA
4. 1ZLOZBE GORENJA

Ulaskom u Rdecu dvoranu, koja
se ovih dana oktobra pretvorila u
izlozbeni prostor i to e ostati
cetrnaest dana, coveku se pokaze
fantasti¢na slika. Na viSe hiljada
kvadratnih metara predstavljeno
je preko deset hiljada proizvoda.
Time mi, radnici Gorenja, pokusa-
vamo da pomognemo ne samo
jugoslovenskom kupcu, nego i
ljudima u svetu.

Utisak je jos impresivniji kad zna-
mo da je to plod ruku nasSeg rad-

nog ¢oveka, kad znamo da nije po-
kazan samo proizvodni program
Gorenja za iducu i nekoliko nared-
nih godina, ve¢ da ti proizvodi

za mnoge u Saleskoj dolini, pred-
stavljaju njihovo sutra. Sutra, koje
¢e biti utoliko lepse i srecnije uko-
liko proizvodi budu zadovoljili do-
maceg i stranog kupca. I utisak po-
setioca, potencijalnog kupca na-
sih proizvoda, ne moze biti sekun-
darnog znacaja. Mozemo reci da su

se gosti, koji su medu prvima upo-

znali izlozene proizvode, vrlo poh-
valno izrazili i o samim proizvodi-
ma i o nac¢inu predstavljanja.

JOZE KRASOVEC: “Video sam
sve Cetiri izloZbe. Moram da kaz-
em da su iz godine u godinu sve

bogatije. To je razumljivo, zapravo

to Govek i ocekuje, pa ipak Go-
renje nas iz dana u dan iznenadu-

je. Sa posebnom sam paznjom po-

smatrao novi TV prijemnik, nove
kuhinje, kade za kupatila... Priv-
lacna je funkcionalnost proizvo-
da, oblik, boja,...

AranZerima izloZbenog prostora
takode sve pohvale.!”’

i
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BRANKO LEPENIK, POMOC-
CNIK DIREKTORA KOMER-
CIJALNOG SEKTORA —
MERCATOR, Ljubljana

“Vidim da je na sajmu pokaza-
no mnogo noviteta. Dobro bi bi-
lo da ti proizvodi dodju i u trgo-
vinu. Neke od ovih proizvoda gle-
damo vec drugu, trecu godinu, a
natrzistu ih nema.

Znam da veéi deo krivice ne po-
¢iva samo na Gorenju.

Saradujemo sa svim OOUR Go-
renja. Predstavijamo organizaciju
sa najSirom maloprodajnom mre-
Zom u Sloveniji. Dakle, pruZamo
moguénost da su vasi proizvodi
prisutni u svakom slovenackom
kraju, ustvari, mogli bi biti pri-
sutni, ali ih vrilo Cestonema na
raspolaganju. Ubuduce ¢emo sa
Gorenjem tesnje saradivati!”

ANGELA ZUPANC — PREDSTAV-
NICA MURKE — Lesce:

“Sajmom sam izvanredno odusev-
ljena . Steta je samo da, zbog raz-
noraznih uzroka i administrativnih
prepreka, sva ta dostignuca Goren-
ja, ovde prikazana, nije moguce u
trgovini dobiti. Upoznata sam sa
trenutnim teskocama Gorenja.Na-
dam se da cemo u budude moci

da zadovljimo i vase i nase kupce.
Nime, jos uvek je potraZnja veca
od ponude. Ova izloZba je, dakle
prilika, da to dvoje uskladimo.”



FRANC MOCNIK, DIREKTOR
SEKTORA NABAVE — MAR-
LES, MARIBOR

“Problem celokupne slovenacke
privrede, a koji je prisutan i u sa-
radnji izmedu Gorenja i Marlesa,
jeste vrlo mala uskladenost pro-
izvodnje. Povezivanje novcanih
sredstava, proizvodnih i umskih
potencijala, jos kako je znacajno,

;
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naroCito kod prodora na strano
trZiste. Nasa saradnja mora da bu-
de tesnja, jer Gorenje izraduje
ugradne aparate za nase kuhinje.
Na primer: za iducu godinu pla-
niramo kupovinu oko 25 000
ugradnih aparata.

ZalaZemo se da na trZistu ubudu-
ce ne nastupamo odvojeno, vec
da vase i nae artikle prodajemo
zafedno, kao jedan funkcionalan
proizvod. Sa tim u vezi nailazimo
na odredene teskoce u nasoj kre-
ditnoj politici, pa ipak mislim da
cemo te teSkoce prevazici i pre-
broditi.”

INFORMATOR - list za informiranje
delovnega kolektiva Gorenje TGO. lzdaja
in ureja INDOK sluzba. Glavni urednik
Hinko Jer&i¢, odgovorni urednik Marjan
Salobir. lzhaja najmanj dvakrat meseé&no.
Naklada 7.000 izvodov. Tisk: Tiskarna
Kinegraf Prevalje. Opro3¢eno plaéila pro-
metnega davka po sklepu 421/1.

PRVI GOST — FRANC LES-
KOVSEK — LUKA

Kao i prethodnih godina i ovo-
godisnji sajam je posetio i raz-
gledao Franc Leskovsek — Lu-
ka, ¢lan Saveta Federacije i po-
Casni gradanin Velenja.

Nakon 5to je u pratnji predstav-
nika Gorenj a pogledao izlozene
proizvode, za Informator je izja-
vio:

“U poredenju sa prethodnim go-
dinama razlika je velika. U mno-
gome se oseca prodor nauke i teh-
nickih unapredjenja. Vidi se da
imate sposobne strucnjake. Ce-

lovitoscu i zaokruzenosc¢u progra-
ma, sa Cime se moze ponositi vrlo
malo preduzeca u svetu, Gorenje
se probija u svetski vrh. Zato je i
ubuduce vas zadatak da neguje-
te i razvijate jadinstvo i solidar-
nost izmedu osnovnih organiza-
cija!”

Veé prvi utisci i prva misljenja po-
kazuju da je ovakav, sajamski vid
prikazivanja preizvodnog progra-

ma, ne samo prilika da se sa novos-
tima u Gorenju upoznaju kupci,
vec da se prevazidu mnoge tes-
koce, koje sprecavaju i kocCe br-
Zi i efikasniji prodor proizvoda
Gorenja na trZiste.

sova,
vai od 13 do 17 casova.

POSEBNO OBAVESTENJE RADNICIMA GORENJA

Za radnike Gorenja i sve gradane 4. izlozba proizvoda
SOUR Gorenje ce biti otvorena u subotu od 9 do 12 ca-
od 13 do 17 ¢asova, i u nedelju od 9 do 12 ¢aso-




