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7AJEC
— 25 let sodelovanja in zaupajmo!

LOSKA (
December 1999. Same devetice, a ne
bo dolgo cas, ko bodo skoraj same nicle...
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Zatetek novega tisoCletja oznaéu;c tudi  go. Kljub izjemno veliki konkurenci smo

25 let sodelovanja med Alpino in Alpino  uspeli preZiveti. Uspeli smo tudi na nekaterih In sedaj, na tem pomembnem preho-
Sports iz Amerike. Podjetje v Ameriki sva us- podroéjih Kjer nas tudi naymo¢ne;jsi konku- du, ki pa v bistvu ni¢ drugacen, kot vsi
tanovila z g. Erikom Riessom z namenom  renti niso mogli premagati. To pa smo zmogli ostali, v Casopisu spet pisemo vecinoma o
prodajati Alpinine in ostale Sportne izdelke  tudi zahvaljujot se Alpininim izdelkom in lepih dosezkih in lepih stvareh. Vsi s tem
na ameriskem trziséu. sodelovanju Alpine z distributerji, kar je

Po nekaj letih samostojnega delovanja,  Pripeljalo do boljfega razumevanja trgov in ’"‘_w z.adokl:.ljm, 5a) bi Zeleli povedari ali
Sva z g. Riessom povabila Alpino, da se na-  njihovih potreb, _ - slisati Se kaj. oA
ma prikljudi z lastniskim deleZem. Osnovni To velja Se posebej za Alpinine tekaske Toda'ali'ni davol] slabih.vestt 2 na
razlog za tako odlogitev je bilo povetanje  Cevlje. Tu je bil narejen izjemen korak k iz- televiziji, v razlicnih dnevnih casopisih,
sodelovanja med obema firmama in zago-  PoliSanju izgleda in kvalitete modelov. Tako mar ne slisimo kritik vsak dan na ulici, v
tavljanje dolgoronih povezav, ki lahko ugo- MO na tem podro¢ju dosegli vodilni trzni sluzbi, doma...

o R poloZaj na ameriskem trZis¢u. Se vedno si Ay ;
anVPh'Va_]O A prodaioaipininih izdelkay.y prizadevamo doseci boljde rezultate tudi na Ali ni bolje, da teave resimo med

; — Y AT alpskem in treking programu. Alpina je tudi seboj, kot pravimo na §tiri oci, na zunaj
e i o ot i i A R B, A
Y nati brani, Doziv jali s vzgonc' 5 pad- | izkoriffenje le teh mora povecati svoja via- [N
B8 kllerim so botrovale vremenske razmere B2 navseh podn J':-‘ Dejstvo je, da s ne In spet imamo kar nekaj pokazati. Za
in zel ime. Velike fi Kotnpe Bepe- o+ o PUMETL:S Smami xouiso Nike, komentar smo zaprosili nase poslovne
e Zime. Velike fimme, Kot npr. Salomon/Adidas in podobni, in jim zaenkrat o po

1on in Adidas so vstopile na nase dokaj majh-  po oo mogli konkurirati v celoti. Zato pa si partnerje iz tujine. Niso se pritoZevali, s
10 trZiSe. To je povzrocalo mnogo izzivov  moramo postaviti cilj, ponuditi ustrezne sodelovanjem in z izdelki Alpine so zado-
:’k'opozjlcl)cm m%gah()b’;‘cg:km tudifimam  5roizvode za posamezne trZne nide. Izbrati voljni. SpraSevali smo nekatere nase

je Alpina v Zireh. Trudimo se po naj-  moramo posebne izdelke ali manje, speci- ; ioni e
boljsih moceh, da odgovarjamo sprejetim  aine trzne dele. koncne kupce. Tudi oni so zadovoljni.

Prav tako vedji kupci. Pisemo o uspehih
na prodajnem podrodju, o dobrih izdel-
kih, o podvigih Sportnikov... Torej same
lepe stvari.

Toda kje so porem tiste, ki glodajo v
nas, ki nas spravljajo v slabo voljo in nas
spremljajo. Da tudi rakih stvari je mnogo.
A resili jih bomo na drugadcen nadin.

Zgodovini in svetu pa povejmo, da
smo dobri in da bomo Se bolj$i. Zakaj, e

iuivom s sredstvi, Ki jih imamo na razpola- nadaljevanje na 10. strani
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Potrdilo o plac¢anih delnicah Alpine Ziri ob vstopu v firmo Alpina Sports

sami nismo prepricani in ne verjamemo
vase, kako nam bodo verjeli drugi.

Zato naj bo nasa misel za naprej:

»Verjemimo vase in zaupajmo, da
znamo in zmoremo storiti, skupaj in vsak
zase, nekaj, kar nam bo v nase Zivljenje
prineslo veselje, mir in zadovoljstvo.

Ce bo to v nas, bomo lahko dali tudi
drugim. In ¢e bomo dali drugim, bodo ti
lahko delili naprej...«

Nekateri pravijo, da se bliZa boljsi
&as. Mnogi se ne strinjajo. Toda ali ne
velja poizkusiti in kljub temu verjeti...

Jozica Kacin
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Sklepi nadzornega sveta, sveta delavcev, uprave, mnenja lastnikov, menagerjev, delavcev, sindikata...
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Leto 1999 - dobra popotnica Alpini v naslednje obdobj

Dokonéne ocene poslovanja
v letu 1999 konec novembra, ko
pisem ta Elanek, 3¢ ne morem po-
dati, saj vemo, da nam dobra proda-
ja v decembru lahko lepo polepsa
ali pa tudi mo¢no poslabsa rezultat.
Vse, Kar smo po&eli v enajst mese-
cih, je pa tu in prav je, da pogleda-
mo kaj je bilo dobrega in Kkaj
slabega.

V prvem delu leta smo se veliko
soocali s problemi, ki so proti kon-
cu lanskega leta zahtevali tudi
kadrovske in organizacijske spre-
membe. Ceprav nié ni tako dobro,
da ne bi moglo biti boljse, lahko
napiem, da sem s spremembami
kar zadovoljen in da se je nova or-
ganizacija hitreje prijela, kot sem
pri¢akoval.

Resevanje problemov v héerin-
ski firmi A&E Sportartikel Handels
v Nem¢iji smo pospe3ili in v soglas-
Ju z drugim druZabnikom Elanom
Je v avgustu pridlo do likvidacije
druZbe.

Poslovanje na Sportnem progra-
mu smo stabilizirali. Proizvodnjo
smucarskih Cevljev smo uspeli po-
vecati od 60,000 v lanskem letu na
85.000 letos. Povefana Kkolifina
nam dopudca, da dokon&ne od-
loditve o usodi tega dela Sportnega

programa $e ni bilo potrebno spre-
jeti. To je dobro, saj bi sedanja
odloitev morala biti: »Nehajmo«.
S tem bi bile pokopane vse dolgo-
letne investicije v stroje in znanje
proizvodnje pancerjev. Nasa strate-
gija je: brez novih investicij v ob-
stoje¢i smucarski ¢evelj prebroditi
§¢ eno sezono in brez neures-
ni¢ljivih sanj o novih trgih zadrZati
vsaj nase dolgoletne zveste kupce.,
V tem Casu moramo razviti nov
smucarski cevelj, ki bo konkuren-
Cen na trgu. Za nov Cevelj pa se
upamo tvegati tudi nove naloZbe.
Prvo polletje je bilo preZeto tu-
di z aktivnostimi za finanéno pre-
strukturiranje in dokapitalizacijo
druzbe. Dolga in naporna zgodba se
je uspesno koncala z vplagilom ka-
pitala s strani Evropske banke za
obnovo in razvoj letos poleti. Sedaj
smo finanéno zdravo podjetje, z viri
sredstev, Ki so taksni, KakrSne si
finanénik marsikje lahko le Zeli.
Pogoj evropske banke ob doka-
pitalizaciji je bil, da morajo biti ta
sredstva porabljena samo za pro-
duktivne nalozbe, Zato smo veliko
razmiSljali, kaj za nas bodoci razvoj
najbolj potrebujemo. Vemo, da smo
posodobili ali na novo odprli kar
nekaj prodajaln: Velenje, Kranj,

Skofjo Loko, Kodevje, Szeged na
MadZarskem, Sarajevo, GoraZde,
Gracanica, Dubrovnik... In seveda
odprli naSo najvecjo prodajalno v
Mercator centru v gi.{ki v Ljubljani,

Posebej moramo omeniti nekaj
naloZb v razvoj in proizvodnjo
obutve, Gre za investicijo v pro-
gramsko opremo Crispin, vodni re-
zalnik in avtomat za Sivanje gornjih
delov. To so za Alpino zelo pomem-
bni koraki, Trdno sem namred
prepri¢an, da bi bila brez njih bodo¢-
nost Alpine v drugi polovici nasled-
njega desetletja zelo vpradljiva,

V proizvodnji je bil pomemben
korak, da smo »privatizirali« obrat
v Sentjodtu. Tako delajo v tistih
drzavah, s katerimi moramo tekmo-
vati in se boriti za kupce. Tudi »dela
na domu« imajo v teh drzavah veli-
ko. Ceprav smo tudi s tem poskusa-
li, nam to letos Se ni uspelo. Pri nas
se to ne izplaca. Ogitno so tisti, ki so
prosti doma, tako dobro preskr-
bljeni, da jim dodaten zasluZek ni
potreben. V Italiji, Spaniji in na
Portugalskem ni tako, NajbrZ se bo
tudi pri nas kaj spremenilo in takrat
bomo poskusili znova,

Prodaja nam je kar dobro tekla.
Izjema je prodaja brizganega pro-
grama, Tu bomo do konca leta

pristali na malo ve& kot 50% naén
tovanega! Vendar v tem primeru 8
gre samo za izpad ogromnegA
narocila enega kupca, Gre

1o za to, da smo v preteklih Jetih o
velikih korakih na lepljenem pe:
gramu »zaspali z razvojem« brizg®
ne modne obutve, kar ne le zmanp
Sujc uspeh modnega programa
ampak nam bo tudi pobralo del
nacrtovanega dobitka.

Pa smo tu, pri rezultatu posi-
vanja. Veliko smo se trudili.
bi, da imamo po vsem zgoraj nave:
denem tudi kaj za pokazati. Tud
dobicek bo. Ocenjujem, da bo zam
di velikega izpada narogil brizgane
obutve nekaj pod tistim, kar Smo
nagrtovali. Ceprav to ni toliko, da bt
lahko Ze sedaj zageli bistveno
popravljati plate, menim da z dose-
Zenim ne smemo biti nezadovoljok
Veliko narejencga se bo v mosnjic:
ku poznalo Sele v prihodnjem b
dobju.

Marsikaj bi rad povedal o pac-
tih poslovanja v prihodnjem let
Toda naj prihodnost ostane 2
naslednjo, prvo Stevilko nasega
glasila v letu 2000,

Mag. Martin Kopat

—

Zgodba z A&E se koncuje — cena za novo izkusnjo
pa je mnogo previsoka

Delo Zivljenje: O nasi héerin-
ski firmi A&E v Nemé¢iji je bilo v
preteklem letu veliko govora. Kaj
se trenutno dogaja v A&KE?

Mag. Martin Kopaé: DruZba
A&E Sportartikel Handels GmbH
v Nemdiji je bila in 3¢ je za Alpino
velik problem.

Lansko leto smo za sanacijo aku-
mulirane izgube rezervirali 1,6 mio
DEM. Problemi v firmi so bili ne-
redljivi in ker drugi druZabnik Elan
ni pokazal interesa za prevzem in
nadaljevanje poslovanja v druZbi,
smo se 27.8.1999 skupaj odlodili za
likvidacijo firme.

Delo Zivljenje: Kaj to za Alpi-
no pomeni finanéno? Ali bo re-
zervacija iz lanskega leta zado-
stovala za pokritje izgube?

Mag. Martin Kopaé: To je tez-
ko oceniti, ker je odvisno od uspes-
nosti izterjave dolgov. Ocenjujem,
da bo skupno z odpisom vloZka Se
vedno potrebno pokriti  okroglo

200,000 DEM, v primeru neugod-
nega iztrzka preostalih terjatev pa
lahko tudi 3e nekaj sto tiso¢ mark
ved.

Delo Zivljenje: Kako smo za-
gotovili, da bo delo ob likvidaciji
opravljeno res kvalitetno in stro-
kovno in da bo dodatna 3koda, Ki
jo bomo morali utrpeti za »grehe
za nazaj« ¢im manjsa?

Mag. Martin Kopaé: V ta na-
men smo zahtevali, da se postavi
dva likvidatorja: encga iz Elana in
enega iz Alpine, Glede na to, da sem
pred leti delal v Nem¢iji in razmere
dobro poznam, sem pristal na to,
da sem Kkljub drugim obremenit-
vam predstavnik Alpine kar sam.
Menim, da bom tako lahko najvec
prispeval K uspesnemu zakljucku
te Zalostne zgodbe. Brez mojega
soglasja se ne more »izgubiti« niti
ena marka.

Delo Zivijenje: In kako sedaj
poslujemo z Nem¢ijo?

Mag. Martin Kopa¢: Ker se je
odloCanje o usodi A&E (ne po nasi
krivdi!) vieklo do avgusta, Smo mo-
rali dobave za letodnjo zimo ree-
vati hitro. Nekaj dobav smo Ze
uspeli izpeljati neposredno, za maj-
hne kupce pa sodelujemo z druzbo
SPS, ki bo tudi v bodo¢e nas agent.
Vodi jo g.Droessler.

Delo zivljenje: Ali Droessler
ni bivsi direktor druzbe A&E, s
katero smo imeli toliko teZav in
nam je oziroma bo povzroéila
tako velikansko izgubo?

Mag. Martin Kopa¢: Mnenja
o tem, zakaj je prislo v A&E do take
izgube in kdo je odgovoren za to, so
zelo razli€na. Moja ocena (in vsi
postopki na sodis¢u, ko je Droessler
dobil vse toZbe) kaZejo na to, da ob
strokovnem in odgovornem ravnan-
ju v Alpini in Elanu do poloma v
A&E ne bi priflo. Z Droesslerjem
sem delal dve leti in pol, ko sem bil
sam pred desetimi leti v A&E. Vem,

da je dober trgovec in za to ga bomd
tudi uporabili. Na stroske in zal0g0
pa bo sedaj moral Droessler P‘un X
svoji firmi sam. Tako bi moralo biti

.Ze zdavnaj prej, ko na A]pmml

strani ne bi bilo ljudi, ki so bili
pripravljeni pokriti vse strodke, Kisi |
jih je izmisljevalo modro vodstve
(predvsem Elana).

Delo Zivljenje: Ali bo torej
A&E zgodba s sre¢nim koncem?

Mag. Martin Kopaé: Konec
vsekakor bo. Tudi posle v Nem&iji
bomo v roku enega leta stabiliziral
in postavili tako kot bi moralo biti
urejeno Ze v preteklosti. O sreénem
koncu pa nikakor ne moremo £0-
voriti, saj je Alpino ta Sola stala
mnogo preved in bomo to Eutili Se
dolgo.

Odgovore zapisal
Mag. Martin Kopaé
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Rekordna prodaja
v okviru smucarskih
sejmov

Letodnji november je bil za Alpino dober mesec. Naj se slisi
$e tako neizvirno in obrabljeno, toda podatki in analize kaZejo,
da nam k prodaji zelo veliko pripomore pray vreme. Ze véasih
se je marsikdo posalil na ta racun, &e$ da je zopet za vse krivo
vreme, toda o tem govorijo tudi Stevilke. In Stevilke letos so kaza-
le, da je bilo v prodajalnah najve¢ prometa prav v dneh, ko je
Zapadel sneg. Pa tudi lani je bilo tako. In kakSen naj bi bil za-
kljuéek. Da je letodnji snega prisel ravno pravi éas, to je tedaj,
ko 50 se pri¢eli smudarski sejmi in smo s prodajo zelo zadovoljni.

Kot je Ze v navadi, se je Alpina
tudi letos udeleZila smucarskih sej-
mov Sirom po Sloveniji. V Casu sej-
Mov 50 bile v teh krajih odprte nase
Prodajalne, ponekod pa so prodajali
tudi na sejemskih prostorih. Kupci
50 lahko kupovali s 15 % sejemskim
POpustom, kar je bila poleg snega Se

na motivacija, da so izbrali
Mkﬂj zase.

Osrednji sejem je vsekakor se-
jem Sport in rekreacija, Ki je bil
na Gospodarskem razstaviséu v
Ljubljani.

Ko sem se najprej sprehodila po
Ostalih razstavnih prostorih, sem bi-
I kar nekoliko preseneéena. Imela
sem ob¢utek, da je manj obiskoval-
Cev, pa Se tisti, ki so se sprehajali
naokrog, se niso kdo ve kaj zani-
mali za nakupe. Tako sem mislila
JAZ Toda ko sem prifla do razstav-
nega prostora Alpine, sem naletela
na gruto ljudi. Gnetli so se okrog
odra, na katerem se je plesalo, da je
bilo kaj. In kdo drug naj bi bil tam,
kot Zirovske Bombe, ki so z Zivah-
nimi gibi v ritmu glasbe, vabile k
ogledu. Pristopila sem in prisluhni-
la. Lepo je bilo slifati. »Kako so do-

re, kako so zanimive, Ali so res iz

irov?« in tako naprej. Pa ni bilo
samo to. Ko so odplesale bombe, so
prisli na vrsto drugi.

Predstavil se je Miran Stanov-
nik, znani motociklist, ki se udele-
Zuje tudi najpomembnejsih medna-
rodnih tekem. Sedaj se pripravlja na
rally Pariz Dacar, ki bo potekal
skozi Sest afriskih drZav. Z njim bo
tudi novinar POP TV David Strop-
nik, tako da bomo o tem lahko slisa-
Ii 8¢ marsikaj. Miran rad tudi smu-
¢a. NavduSuje se nad carvingom in
J¢ tudi strokovnjak za to podrodje.
V zvezi s tem je povedal:

»Carving smucanje je laZje kot
smucanje na klasi¢en nacin. Smud-
ka bolj uboga ukaze smudarja. Ne-
kateri imajo sicer strah pred novost-
mi. Se celo Sportni strokovnjaki se
sprva niso sprijaznli z novim nadi-
nom. Vendar pa ni razlogov, da se
ne bi odlogili za carving. Mnogi so
10 Ze spoznali.«

Na koncu nastopa se je Miran s
svojim motorjem popeljal Se po
petnajstih stopnicah, Ki so vodile v
zgomje prostore odra, In potem na
zacetku predstave dol in gor in tako
naprej.

Nastopili so tudi plesalci ples-
ne skupine Mojce Horvat, obuti v
Cevlje Alpina in obla¢ila Elan.
Komaj je bila prireditev konCana in
so se obiskovalci nekoliko razprsili
po prostoru, spet se je pricela nova,
Komaj je bil ¢as za oddih.

Na Alpininem prodajnem pros-
toru pa za oddih ni bilo Casa.
Obiskovalcev je bilo toliko, da so
kljub Stevilni ekipi komaj zado-

[

Miran Stanovnik je navdusen
motociklist. Rad pa tudi smuéa.

voljili vsem Zeljam. Ali pa tudi ne,
saj so morali nekateri kar malo
pocakati, da so dobili Zeleno. Se
dobro, da je bil velik prostor in na
njem precej prostora za sedenje. In
kupci, ki so kupovali pri nas, se
niso odlo¢ali hitro. Merili so,
spradevali, se posvetovali, hodili...
Marsikateremu je ob tako pomem-
bnem delu kot je kupovanje Cevljev
postalo vro&e in je moral sle¢i ce-
lo vrhnja obladila. Da, bilo je Zi-
vahno.

Ana, je kupila tekaski komplet.
Povedala je, da se je za nakup od-

Takole smo opazovali nas prodajni prostor v Ljubljani s pti¢je per-

spektive

lo¢ila zato, ker gre naslednji dan
na tek na Jeprco. Za Alpino se ni
odloCila zaradi ugleda firme ali
¢esarkoli drugega. Preprosto opre-
mo takoj rabi in najbolj prikladen
zato je komplet. Tako ne bo imela
dodatnega dela z izbiro in montaZo,
»Pa Se drago ni,« je povedala, in

dodala: »Alpino poznam. Vasi
Zenski smucarski Eevlji so najboljsi,
modno obutev pa ne kupujem pri
vas.« Nekoliko zvito se je nasmeh-
nila, zato jo nisem sprasevala, zakaj
tako.

Maja pa je kupovala pancerje.
Dolgo je preizkuSala izbrani model,
se prepogibala, hodila, se posveto-
vala s svojimi, a obraz je izdajal, da
se kar dobro pocuti in izgledalo je,
da bodo pancerji CL 6 odli z njo.
Ko sem pristopila k njej in jo po-
vprafala, kako so ji vie¢ je pove-
dala: »Vzela jih bom.« Nato se je
posalila: »Vsako leto smutam se-
dem dni v tujini in en dan pri nas.
Tudi do sedaj sem imela vaSe pan-
carje, pa so mi postali premajhni.«
Z njo je bila tudi h&erka Nina. Po-

nadaljevanje na 4. strani
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nadalfevanje s 3. strani

vedala je, da ima tudi ona pancerje
CL 6 in da je z njimi zadovoljna.
»Imam tudi rolerje Alpina, pa tudi
vasi modni ¢evlji in so mi vied&,« je
bila prijazna tudi h&erka.

Med kupci pa niso bili le taki, ki
so Zeleli le en ali dva para. Prisli so
tudi nadi grosisti¢ni kupci. Eden
izmed njih je bil Andrej Ambro-
2i¢, ki ima prodajalno v Grosuplju.
V njej prodaja vse za Sport. Sodelu-

Za nami smo smu&arski sejmi,
S prodajo smo zelo zadovoljni. K te-
mu je pripomogel tudi sneg. ki je
padel ravno ob pravem &asu. Alpina
Jje sodelovala na vseh vedjih smudar-
skih sejmih po Sloveniji. Povsod so
sodelovale prodajalne iz krajev, kjer
so bili sejmi. V Ljubljani, pa so poleg
nckaterih  prodajalcev iz bliznjih
prodajaln sodelovali tudi delavci iz
Alpine, ki poznajo znacilnosti mode-
lov in znajo tudi primemo svetovati.
Dobro s¢ je prodajalo vse, kar je v
zvezi s snegom, tako da ni mogode
izloCiti modelov. po Katerih je bilo
vedje povprasevanje. Za Kupee so bili
zanimivi tekaSki kompleti, ki so
novost v letodnji Alpinini :
Prodaja na sejmih je bila letos res do-
bra. Posebej smo zadovoljni s proda-
jo v Kranju, Zireh, ljubljanski Sport
in rekreacija pa je letos sploh dosegel

Primox Kopat

Letos je bila na sejmu za kupce
organizirana tudi montaZa te-
kaskih smudi. Za to je poskrbel
Peter Jereb.

Maji so bili nadi pancerji vie¢

je tudi na sejmu, Oglasil se je, ker je
Zelel narociti dvajset parov tekaskih
kompletov. Z njimi bi rad opremil
ncko Solo. Poiskal je nasega Igorja,
toda Zal kompletov ni ve¢ na razpo-
lago. Drugi¢. Toda Sola bi rada va-
dila seda) in bo opremo gotovo
morala Kupiti drugje.

Andrej AmbroZzi¢ i1z Olimpic
Sporta je Se povedal, da pri nas
Kupuje pancerje, tekaSke Cevlje in
opremo, rolerje, planinske Cevlje,
skratka vse, kar 1zdelujemo in je
povezano s Sportom. »S sodelovan-
Jem sem zelo zadovoljen. Poznam
tako Janija, Igorja kot Anuiko, ki
delajo v komerciali in z vsemi do-
bro sodelujem,« je dejal in prepri-
Cana sem, da je mislil iskreno.

Jozica Kacin

Igor Sorli s kupcem Andrejem
Ambrozi¢em

Tudi tak3en servis na sejmu ne
sme manjkati. Letos je bila ta na-
loga dana Ireni Pivk.
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Prodajalec mora poznat
znacilnosti modelov,
ki jih prodaja

Vecina Kupcev, ki pride v prodajalno, pri¢akuje od prodajalca, da
mu bo znal ob nakupu tudi pravilno svetovati. To 3e toliko bolj velja za
obutev in opremo, ki jo obi¢ajno kupujemo za ve¢ sezon, Kupec se bo
gotovo laZe odlodil za nakup, ¢e mu bo prodajalec znal razloziti, cemn
vijak na zadnjem delu pancerja, kako deluje, kakine so lastnosti tega
ali onega materiala, zakaj je pomemben nagib in $¢ mnogo drugih
podrobnosti, ki jih obi¢ajen Kupec niti ne opazi. A ée ga opozorimo, ¢e
£a nau¢imo in zna to tudi pravilno uporabljati, je z izdelkom bolj za-
dovoljen; to pa je tudi porodtvo, da bo tudi v prihodnje poiskal nad

proizvod,

Tega se v Alpini zavedamo, za-
to so Ze v jeseni po prodajalnah
potekala izobraZevanija, kjer je Niko
Gantar predstayljal novosti in zna-
Cilnosti leto$njih smucarskih mode-
lov. Ker pa nadih izdelkov ne pro-
dajamo le v naSih prodajalnah, je
bilo tako izobraZevanje za nase gro-
sistitne kupce organizirano tudi v
Alpini. Vodil ga je vodja marke-
tinga Tone Kav¢i¢. Kupci so bili s
predstavitvijo zadovoljni in pravijo,
da je tak nadin seznanjanja Kupcev
nujen. Pa tudi sama sem zvedela
marsikaj koristnega. Veckrat se
namre¢ zgodi, ko sogovornik po-
vpraSa za mojo zaposlitev nekako
takole: »O ti si iz Alpine. Kar dobro
vam gre, slifim. In v zimski sezoni,
sprajuje naprej: »Kaj pa pancerje,
Se izdelujete. Ravno sedaj jih kupu-
jem. Povej no, za katere naj se od-
lo€¢im?« Ni¢ kaj dober ni obfutek,
¢e moram reci, da se pad s tem ne
ukvarjam in da o tem ne vem ni¢. Te
razlage, tokrat zaradi udeleZbe na
predstavi za letoSnjo sezono, ne
bom dajala. Ne bom pa tudi pamet-
no razlagala o vsem; toda osnovo
sem vendarle pridobila. Tako kot
nasi kupci, ki so se te predstavitve
udeleZili in nam ob tem povedali
nekaj besed.

Sepec d.0.0., ima prodajalne
Sportne opreme v Cerknici, Ilirski
Bistrici in Postojni, Na smudistu na
Kali¢u imajo organizirano izposoie
smutarske opreme. Ze pet It
sodelujejo z Alpino. Direktor pod-
jetja Lado Sepec pravi, da velik
odstotek njihove prodaje 3portne
obutve predstavljajo nagi izdelki.
»Veliko kupcev namerno kupuje
izdelke domacih proizvajalcev. End
izmed prednosti domadega izdelka
Je tudi garancija in ustrezen servis:*
je povedal Lado Sepec, V priment
reklamacij, ki pa jih ni veliko, s¢ do-
govorimo za ustrezno resitev. Pr
izdelkih kot npr. rolerji, je zelo
pomembno, da so na voljo tudi T
zervni deli. Kolesa in zavore s¢
obrabijo, ostalo pa je e dovolj
uporabno. Kupec se bo gotove od-
locil za nakup, Ce ve, da so na voljo
tudi ustrezni deli za zamenjavo.
»lzdelki Alpine so za nage kupee
zanimivi tudi, ker za primerno cend,
dobijo kvaliteten izdelek .«

Predstavitve, kakr§na je bila
dana$nja so zelo dobrodogle in $¢
jih redno udeleZujemo. Pridejo tudi
poslovodje nasih prodajaln. Po-
membno je, da se Alpina posveca
takemu nadinu izobraZevanja kup-
cev in i3&e poti, ki bodo omogodile

Tudi v Domzalah
bolje kot lansko
leto

Alpina je kot obi¢ajno tudi letos
sodelovala na sejmu v DomzZalah.
PoslovodKinja prodajalne v Dom-
Zalah Anastazija Blejc je povedala,
da je bilo kar za tretjino prometa ved
kot lani. Najve¢ je bilo povprase-
vanja po pancerjih, srednjega raz-
reda, od ostale opreme pa po smu-
Carskih kompletih. »Na sploh pa je
bilo letos v hali, Kjer imamo orga-

Poslovodkinja Anastazija Bleje

niziran sejem, manj obiskovalcev in
tudi manjsa ponudba. Rezultat nase
prodaje pa bolj§i,« je povedala
Anastazija.

»Tudi s prodajo v prodajalni
v tem mesecu sem zelo zadovoljna
Dobro gredo gleZnarji, Cevlji za
sneg, vse. Pa e nekaj je razveselji-
vo. Kupci, ki prihajajo v naSo pro-
dajalno, pravijo, da smo se ‘pobolj=
Sali*, Ocenjujejo, da bolj sledimo
modnim trendom. Tudi pri obutyi
za moske vidijo velik napredek.«

Jozica Kacin
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Lado Sepec

vel zpanja o njenih izdelkih.
Vesel bi bil $e firSe ponudbe in
boljSih pogojev glede placilnih
rokov, Pray tako pa si Zelim, da bi
skupaj z Alpino odprli prodajalno z
obutvijo v Postojni, 0 Semer smo se
Ze pogovarjali,« je zaklju¢il Lado

C.
. Sport utrip iz Ljubljane je pod-
Jetje, Katerega nosilec je Peter Kos.
Deluje deset let in imajo poleg
Sportne  prodajalne  tudi  servis
Smuci, pancerjev, koles, tenis lopar-
Jev in rolerjev. V prodajalni proda-
JaJo tudi po sistemu ‘staro za novo'.
Prinedene &evlje in opremo vzame-
JO v ratun pri nakupu novih izdel-
kKov. Tako kupci nimajo dodatnih
teZav s tem, kam z opremo, ki je ne
rabijo ve,

Z Alpino sodelujejo Ze vetino
svojega delovanja. Prodaja Alpini-
nih proizvodov v srednjem in niZ-
Jjem cenovnem razredu je zelo do-
bra. Letos so zelo zadovoljni tudi s
prodajo rolerjev. »Kupci se odloca-
JO za nakup vasih izdelkov, ker za
primerno ceno dobijo tudi primerno
kvaliteto. Pri tujih proizvajalcih se
mnogokrat dogaja, da pridejo na
slovensko trZis¢e starejdi modeli.
Tudi morebitne reklamacije se pri
domacih dobaviteljih mnogo laZe
refujejo. Sicer pa je¢ pri Alpininih

Tone Kavéié, vodja marketinga predstavlja novosti iz letoSnje ponudbe

Peter Kos

izdelkih reklamacij zelo malo, Ce
pa so, stvari uredimo v naSem servi-
su ali pa se obmemo na vaSega
serviserja,« je bil zadovoljen Peter
Kos.

Peter Kos je tudi povedal, da se
vedno udeleZuje predstavitey, kakor
Jje bila danasnja.

»Kdor prodaja dolofene izdel-
ke, mora znati kupcem tudi sveto-
vati. Prav je, da osveZimo spomin
pred glavno prodajno sezono smu-
Carske obutve. Pomembno pa je tu-
di, da se seznanimo z novostmi,« je
povedal ter dodal, da kupci po
novostih navadno ne sprasujejo.
Nanje jih mora obifajno opozoriti
prodajalec. Ali bo kupil izdelek iz
nove ponudbe ali starejSe preizku-
Sene stvari, pa je odvisno o tega,
kako zna prodajalec novost pred-
staviti, pa tudi od samega Kupca.
»Letos bomo gotovo dobro proda-
jali carving pancerje, saj so v letos-
nji sezoni vsi proizvajalci smudi
ponudili tudi tovrstne smuci. Smudi
izdelanih po starem sistemu letos ni
med novostmi na prodajnih polic-
ah,« je za vzpodbudo carvingu in za
naso informacijo povedal Peter
Kos, ki se kot prodajalec in serviser
gotovo spozna na te reci.

Jozica Kacin

Iz strokovnih sluib in proizvodnih oddelkov, predstavitev novih doseikov, inovacij,

uvkrepov, razpisi nagrad...

Za smucarijo — kaj,
kdaj, po cem?

Letos zopet spoznavamo, kaj je
prava zima in zato je tudi zaniman-
Je za opremo toliko vedje, kar se je
pokazalo tako na lokalnih, kakor tu-
di na vseslovenskem sejmu »Sport
in rekreacija« na Gospodarskem
razstaviscu,

Ugotavljam, da mnogi kupci
dokaj slabo poznajo posamezne
modele, sam pa zaradi predstavi-
tev, demonstracij in drugovrstnih
kontaktov imam dolo¢ene informa-
cije, bi jih rad predstavil bralcem
nadega Casopisa.

Zanimive panoge oziroma udej-
stvovanja na snegu, ki jih v celoti ali
delno pokriva Alpina, bi bile:

~ alpsko smucanje

- smucarski tek

— snowboard

~ zimski trekking

Za alpsko smucanje je znacilno,
da je v zadnjih letih precej napre-
dovala tehnika smucanja prav zara-
di napredka v opremi. Begunjski
Elan je Ze pred skoraj desetimi leti
predstavil smucko s poudarjenim
stranskim lokom, ki pa se takrat
zaradi nedoregene tehnologije ni
obnesla. Pozneje so jo »reinkarni-
rali« Ameritani in potem je zalela
svoj pohod tudi na slovenskih smu-
¢iscih. Besedo »carvinge« bi pre-
vedli kot »zarezati«, prosto refeno
pa je to, da lahko s takimi smu¢mi
po kratkem Casu ulenja tudi pov-
preCen smular izpelje zavoj brez
oddrsavanja, Kar je bila doslej dom-
ena vrhunskih tekmovalcev, S tem
smucanje postane hitrejse, bolj zani-
mivo in-manj utrujajote (kaksna
urica najetega ucitelja pa bo stvar e
skrajSala). Problem na nadih smu-
Ciscih je, da je vedina prestrmih in
preved zasedenih in se za brezskrb-
no vijuganje rabi veliko prostega
prostora.

Nekaj napotkov pri
nakupu smuci

1. Realno ocenimo svoje znan-
je in potrebe, ki jih postavimo malo
vidje, saj vsak Zeli napredovati, Kar
pa je s slabo opremo nemogode.

2. Ce nismo pripravljeni na
atraktivne carving (smuéi Hyper,
SCX), potem raje izberimo nekaj iz
PSX programa (Pro Carve, Deto-
nator, PSX TSI) ali tudi kaj iz tek-
movalnega programa, &e se namera-
vamo udeleZiti tudi kak3ne tekme.

3. Polcarving smuéi kupujemo:
za otroke dolZine do ust, za odrasle
zaletnike do vrh glave, za boljse
smucarje pa 10 cm nad lastno visino,

...iz Alpine!

Za zaletnike

- Smuct; ENERGY

- vezl: NNN TOUR RETRO
- Ceviji; NNN 90/100

- palice: ASC 150

2a rekreativee

- Smuci: APPROACH

- vezl: NNN TOUR RETRO
- Ceviji: NNN 138/148

- paiice; ASC 150

TR set B

Za pohocdnike

« Smucl; BREEZE

« vezl: NNN BC auto
- Covijl: BC 600

« palice: ASC 150

prave SCX pa kupujemo 10 c¢m
krajSe.

4. Za boljse smucarje priporo-
¢am nakup dodatne plos&e.

5. Nakupa starih modelov ne
priporocam, razen, &e Zep res ne do-
voljuje drugega.

Vezi se razvri¢ajo po teZi in tu-
di performancah in sama cena Ze
pove, komu je namenjen posamezni

nadaljevanje na 6. strani
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model. Pri nakupu otroskih vezi je
potrebno upoStevati standard Cev-
liev (do Stevilke 35 vkljucéno je
otroska vez, navzgor pa je odrasla).
Pred vsako sezono je potrebno vezi
preveriti, Konec sezone pa jih zas¢i-
ti z WD-jem.

Za palice odStejmo kak tolar
ved, ker bomo s tem kupili kvalite-
to — trpeZnost, dolZine pa izberemo
tako, da palico obmemo, primemo
pod Kkrpico in nafa nadlakt mora
tvoriti pravi Kot s podlago. Predolge
palice lahko tudi sami skrajSamo.

Izbor cevljev

Paziti moramo, da ne kupimo
prevelikih ali premajhnih Cevljev.
Na preizkus vzemimo smuclarske
dokolenke in potem izberimo
model nasih zmoZnosti. Ali je to
carving (CRV) ali klasicen, je z
moZnostjo nastavitve koncem Kon-
¢a ni pomembno, So pa CRV modeli
uporabni tudi za ekstremne SCX
smuéi, za fizitno SibkejSe osebe in
pogojno tudi za tiste, ki bi radi
kombinirali 8 snowboardom (ven-
dar le za SirSe deske). Komentar na
prileganje dajajmo Sele po nekajmi-
nutnem preizkusu zapetega Cevlja
in ne takrat, ko smo nogo Sele vtak-
nili. Od prodajalcev zahtevajmo, da
nam na drugo nogo prinesejo podo-
ben model, morda celo 3tevilko
vecjega ali manjlega, ker bomo
le tako lahko ugotovili prava
razmerja.

Ko Kupujemo za otroke, zahte-
vajmo velikostno merilo in preizku-

CRY 7, smucarski ¢evelj za dobre
smucarje

simo dolZino tudi samo na notranji
¢evelj, vendar moramo paziti, da bo
noga v petnem delu do konca nazaj.
Tukaj si lahko privoi¢imo nekaj
rezerve, nikakor pa ne ve¢ kot eno
Stevilko, ker potem odpove varmnost-
na nastavitev vezi (ni pravega odzi-
va, ¢e noga » plava«). Otroska opre-
ma se v naslednji sezoni na sejmih
dobro in hitro proda.

Skoraj za vse, ki imajo kakrsen
koli vedji problem z obliko stopal,
mec ipd. imamo v servisu resitev;
treba se je le pravoCasno napove-
dati.

Smucdarski tek

Ko je sneg pred pragom, potem
postane tudi smucarski tek zanimiv.,

Alpina letos zaCenja s prodajo
smucarskih kompletov, ki bistveno
poenostavijo nas$ izbor.

"
¥ Y

CM 6, smudarski Cevelj za tiste, ki
prisegajo na klasiko

Sestavljeni so iz smudi, vezi,
Cevljev in palic; vse pa lahko do-
bimo tudi po posameznih kosih.

A komplet je namenjen zadet-
nikom, B je za nedeljske, rekre-
ativne smucarje, C pa je namenjen
tistim, ki radi zaidejo v brezpotja,
pri vseh pa so smuci nemazalne.

Za bolj zahtevne tekaCe pa je
potrebno zaiti v prodajalne, ki ima-
Jo vedji izbor smudi,

Za vse pa velja, da za klasicen
tek izbiramo 10-20 cm daljSe
smudi, palice do ramen, Cevlje pa za
malenkost ve&je zaradi pregibanja,
Turmna vez bo zadostovala za vsa-
kovrstno aktivnost. Ce hotemo
uporabljati tudi drsalno tehniko,
potem moramo dokupiti-zamenjati
mehkejSe s triimi gumicami, smudi
pa so malce krajde.

Boljsi tekadi pa morajo poiskati
specialne smudi, vezi in Cevlje za
vsako tehniko posebej.

Snowboard -
deskanje na snegu

Trend Sporta mladih ima tudi
med naSimi otroci in znanci pose
ben Kultni zna¢aj in je v dolodenem
trenutku precej razred¢il vrste
klasi¢nih smucarjey,

Samo deskanje se deli na dve
vrsti: Hard (trde)- daljie, oZje des-
ke, (primeme za urejena smuciséa)
plasti¢ni Cevlji in specialne metalne
vezi in Soft (mehke) deske, ki 50
SirSe in z bolj ukrivljenimi konicami
in repi (idealna za celec),

Alpina je v preteklosti izdelos
vala tako trde kot mehke model
Cevljev. Nekaj jih 3e lahko najdete v
prodajalnah. S proizvodnjo teh feve
ljev na nismo nadaljevali, ker je 10
dokaj specifi¢en trg in tudi zahtevs
na izdelava, koli¢ine pa niso takine
kot je sprva izgledalo. Zato se J
potrebno znajti v specializiranih
(veCinoma privatnih) prodaj
in izbrati opremo, ki nam ali naSim
varovancem ustreza, Kompromisi
niso zaZeleni, ker bodo uZitki potem
manjsi. Za prve informacije, korake
ali izpiljenje tehnike pa se lahko
obmete na vaditelje deskanja, ki jib
danes najdete na vsakem malo ve&-
jem slovenskem smudjsey, Kakina
pladana urica vadbe bo lahko nado-
mestila kar nekaj mukotrpnih ur in
neprijetnih padcev.

Pa veliko smucarskih uzitkov!

Tone Kavéi€

Prodajalna Alpina Kvik,

postala

prodajalna Alpina Maribor III

V prodajalni Maribor III prodajata dve Sonji in dve Tatjani

Alpina je v Mariboru imela
pogodbeno prodajalno na Koro-
8ki 10, ki je bila organizirana Kot
industrijska prodajalna. Pogod-
bo o prodaji smo sklenili s
trgovskim podjetiem Kvik iz
Maribora, ki pa ga je doletel
stecaj. Prostor je last ob&ine in z
njo smo sklenili najemno po-
godbo. Ker pa je bilo zaradi
spremembe potrebno urediti tu-
di nekatere formalnosti, je bila
prodajalna v casu od 1. do
30. novembra 1999 zaprta. V
tem ¢asu smo prepleskali no-
tranjost lokala, zamenjali napise
na izlozbah in vhodnih vratih,
polozili nove preproge za proda-
jni prostor in uredili izloZbe.
Isto¢asno je nasa pravna sluzba
pridobivala potrebna dovoljenja
in odlo¢be. To jim je uspelo ze-
lo hitro, tako da smo 1. decem-
bra odprli prodajalno.

Je na istem mestu, kot je bi-
la prejSnja industrijska prodajal-
na. Tudi izbor blaga, ki se bo
prodajal ostaja isti, prav tako
prodajalke. Razlika je samo ¥
tem, da je prodajalna‘sedaj nasa
prodajalna in ima naziv »Alpi-
na« Maribor III (prej Alpina -
Kvik).

Zanimanje za blago, ki je
zaradi industrijskega znacaja
prodajalne cenejie od tistega ¥
rednih prodajalnah, je v tej pro-
dajalni veliko. To se je pokaza-
lo Ze prvi dan, saj je bil, kljub
temu, da na radiu 3e ni bilo ob- |
jave o odprtju, obisk nad prica-
kovanji.

To je sedaj Ze osemindvajse-
ta prodajalna Alpina, ob petnaj-
stih pogodbenih prodajalnah,
torej imamo skupno triin3tiri-
deset prodajaln.

Miha Govekar
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Logotip Alpine je sestavljen iz
dveh enakovrednih delov: znaka in
besednega dela. Redesign znaka iz
leta 1969 tvori sedem mehko za-
Kkljucenih linij, ki v sredini oblikuje-
JO napeto imaginamo polje v obliki
Ctke A. Znak ni povsem okrogel,
temye¢ je zaradi opti¢nih zakoni-
10sti rahlo clipsast. Besedni del lo-
gotipa sestavlja napis »alpina«,
Dinamini znataj logotipa je dose-
Zen z uporabo kurzivne tipografije
in izhaja iz osnovne predpostavke
blagovne znamke »alpina« kot
Sportne znamke.

Uporaba logotipa se lo¢i na
dve kategoriji: oznacevanje Alpi-
ne kot delniske druZbe in ozna-
¢evanje »alpine« kot blagovne
znamke. V prvem primeru se lo-
gotip v modri barvi pojavlja na
beli podlagi, v drugem primeru pa
Vv beli barvi na modrem ozadju.

Osnovna barva je temno modra
(oznaka Pantone 280).

Logotip sestavljajo ¢rke pod na-
ibom 10 stopinj. Odstopanja gleda
Fazmaka med &rkami, viSine ali
Sirine, izdelava logotipa v polkrogu
in dodatne obrisne linije okrog lo-
£0tipa - niso dovoljena.

Oznaka ® za registracijo bla-
govne znamke se lahko pojavlja
Vvedno le v predpisani obliki,

Znak sestavlja sedem linij. Vse
linije se zakljucujejo z ustreznimi
kroZnicami.

Znak je optitno Korigiran v
smeri rahle elipse v razmerju Sirine
proti visini 1: 0,95.

Primemo topografijo predstav-
ljajo ¢&rke, ki sestavljajo logotip
»alpina«. Z izrazom sekundarna
tipografija ali &rkopis se razume
uporaba kakrinegakoli spremljajo-
Cega teksta ob logotipu.

Predpisano sekundamo tipogra-
fijo predstavlja nabor ¢rk iz druZine
Swiss Condensed in le s to tipogra-
fijo je dovoljeno posegati v vamos-
tni prostor logotipa.

Za izdelavo spremljajocega tek-
Sla v varnostnem prostoru (naziv
delniske druZbe, pozicijski slogan
ipd.) na temnem ozadju Swiss 721
Condensed Italic.

Poravnava besedila je vedno na
desno stran v Sirini &rke »a«,

Vamnostni prostor je navidezni
prostor, v katerega ni dovoljeno
vpisovanje besedil ali dodajanje
drugih grafi¢nih elementoy —razen,
¢e v priro¢niku ni drugace doloteno.

Dimenzije varostnega prosto-
ra se dolotajo proporcionalno od
velikosti logotipa: levi rob je od-
maknjen od znaka za dolZino 3/8
Sirine znaka, (37,5 %), desni rob pa
za dolZino pol Sirine znaka (50%)
od zaklju¢ka ¢rke »a« (ne uposteva-
Joc oznake ®). Odmik od zgomjega

nadaljevanje na 8. strani
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Prirocnik celostne grafi¢ne
podobe Alpine — zakon za vse
uporabnike znaka in imena
podjetja in blagovne znamke
Alpina

ih.

vkrepov, razpisi nagrad...

Alpina je pred dvema letoma praznovala svojo 50-letnico. Okrogle
obletnice so tudi primeren &as, ko se ozremo na prehojeno pot in
pogledamo v prihodnost. Ena od Zelja je bila tudi dodelava nase
celostne podobe. V to nas je vodilo ve¢ razlogov:

~ Cas neusmiljeno spreminja vse, sodobnim smernicam je potreb-
no prilagoditi tudi naso celostno podobo;

~ v praktiéni uporabi znaka in imena Alpine se je pojavilo veliko
razliénih variant, stanje na tem podro&ju ni bilo urejeno;

~ v celostno podobo smo Zeleli vkljugiti tudi modni program.

Med tem Casom smo pregledali veliko novih idej, iskali nove
reditve in drugacne poti. Ob iskanju novega vedno primerjamo novosti
z do sedaj prehojeno potjo, novo celostno podobo pa s sedanjo. Sele
potem lahko prav ocenimo to kar imamo, po &emer nas poznajo.
Zavemo se svoje tradicije in zatnemo pravilno vrednotiti in spoStovati
dosedanji znak avtorja TomaZa KrZisnika, priznancga slikarja in ob-
likovalca, naSega rojaka.

Trideset let je ime Alpine spremljal ta znak, jo razlikoval od ostal-
ih podjetij z istim imenom in postal simbol naSega podjetja. Zaceti
povsem na novo, od zaCetka, bi bila prevelika naloga, pa tudi neod-
govoren odnos do nase lastne preteklosti, naSe zgodovine in doseZenih
uspehov.

Zato smo se odlotili le za posodobitev obstojecega napisa, torej za
njegovo prilagoditey zahtevam novega tisoCletja,

Refitve celostne podobe blagovne znamke na modnem programu
Zal ni bilo mogoce doseci le s prilagoditvijo obstojecega znaka, zato jo
bomo resili posebej v drugem priro&niku,

Kljub teZKim razmeram v okolju in panogi Alpina ostaja trdno,
mocno podjetje, ki z optimizmom gleda v izzive novega tiso¢letja.
Nadaljevali bomo naSe poslanstvo v izdelavi in trZenju kvalitetne
obutve, ki bo zadovoljila naSe kupce. Izdelki vrhunske kvalitete in
pravocasno dostavljeno blago nadim kupcem so predpogoj poslovni
uspesnosti, ki zagotavlja primeme poslovne rezultate in s tem v na-
jvedji meri zadovoljuje tudi lastnike Alpine.

Ta knjiZica naj bo »zakon« za vse uporabnike znaka in imena pod-
jetja Alpine in blagovne znamke Alpina. Le ob doslednem spoStovan-
ju tukaj postavljenih oblikovnih relitev bomo v svetu utrdili nalo
razpoznavnos!, jo gradili naprej, locili naSo Alpino od drugih podjetij
z enakim imenom, obstoj in nadaljnji razvoj v novem tiso¢letju.

Ales Dolenc
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nadaljevanje s 7. strani
in spodnjega roba znaka je za os-
minko viSine znaka (12.5%).

Imena blagovnih znamk s &rko-
pisom, ki ni predviden v priro&niku,
ni dovoljeno pisati (primer Inline).
Isto velja tudi za razlicne like in
podobno. Prav tako ni dovoljeno
podlagati logotipa z obrisno linijo
(outline).Delnisko druzbo Alpina,
tovarna obutve, d.d., Ziri, se zaradi
vzpostavljanja razlike do blagov-
ne znamke »alpina«, oznaduje z
logotipom v &mo-beli ali modro-
¢mi barvni kombinaciji na beli
podlagi.

Logotipu je dodano ustrezno
besedilo: Tovama obutve, d.d., Ziri
ali skrajsano: d.d., Ziri - v predpi-
sanem razmerju. Logotip se pravi-
loma pojavlja v modri barvi. V pri-

merih &mo-belih tiskovin je logotip
vedno ¢rn na beli podlagi.

Pri apliciranju logotipa je ved-
no potrebno uposStevati vamostni
prostor,

Logotip blagovne znamke
»alpina« se praviloma pojavlja v
beli barvi na modri podlagi.

V publikacijah, kjer zaradi na-
rave tiska to ni mogoce, pa v beli
barvi na &mi podlagi. Izjemoma je
dovoljena uporaba modrega logoti-
pa na beli podlagi.

Logotip blagovne znamke
»alpina« je registriran v naslednji
poziciji: znak (levo), besedni del
(desno).

Noben drug nadin, na primer
pozicioniranje znaka nad besedo
»alpina«, ni dovoljen.

Po potrebi se uporablja varianta
8 pozicijskim sloganom, pri Cemer

mora tipografska refitev upoStevati
varnostni prostor in pravilen izbor
trk. Razmik &rk pozicijskega sloga-
na je poIJudcn praviloma pa manj
tog kot pri oznaevanju Alpine, d.d:

Vsakr$no pojavijanje logotipa
blagovne znamke »alpina« pogoju-
je dodano oznako ®.

Izjemoma je dovoljena postas
vitev znaka nad besedo »alpinas
v primerih, kjer se izrecno pokaZe
potreba po poudarjanju znaka (na
primer nad vhodi v prodajalne).

Samostojno pojavljanje znaka
Je dovoljeno samo v primerih pra-
vilne — orgotonalne posmvnvc zna-
ka. KakrSnikoli odkloni iz PmdP‘
sane smeri ali zrcaljenja znaka niso
dovoljeni.

Povzeto iz prirotnika

- Vedno ve¢ji razkorak med
kvalitetmm in drazjim ter slabsim
~in cenejéim materlalom

Iz oddelka termoplastoy
Samo prvovrstni 1zdelf

Najpomembnejsi  sejem
materialov je sejem Lineapelle
v Bologni. Je dvakrat letno in
ga obiskujemo tako delavci iz
nabave Kot tehnologije. Letos
je bil sejem od 3. do 5. novem-
bra. Na njem so bile razstav-
ljene novosti materialov in
trendi, ki bodo veljali v sezoni
Jjesen-zima 2000/01.

Trend obutve za naslednjo zi-
mo 3e vedno doloCata kopito in
podplat. Veliko je oglatih konic
na prstih in tudi v petnem delu pri
elegantni obutvi, ali pa zelo Sport-
ni trend tudi za dnevno obutev.
Poudarek pri materialih za zgorn-
je dele pa je na laku, ki je lahko
gladek, perlato ali pa nap lak. Se
vedno je veliko elasti¢nih maten-
alov (tudi za $kornje), in materi-
alov, ki so imitacija koZe Konja,
zebre, tigra... Za Sportni program
ponujajo predvsem tako imeno-
vane tehnoloske materiale, kjer
moramo placati tudi dobro ime
kot npr. Vibram, Simpatex. Nova
barva, ki se prikljutuje Ze stan-
dardni ¢mi, temno rjavi in sivi, je
zelena.

To so na kratko osnovni tren-

di, ki smo jih videli na sejmu.
V poslovnem smislu pa je bilo ¢u-

titi, da se vedno bolj veta razko-
rak med kvalitetno in bolj ceneno
ponudbo. Cene za vegjo kvaliteto
kaZejo celo trend povisanj, ki naj
bi bile na osnovi drazZjih surovin.
Na drugi strani je material, ki je
cenejsi, vendar ta najveckrat ne
ustreza naSim tehnolokim pred-
pisom. Pri teh dobaviteljih pa je
vprasljiva tudi kvaliteta poslo-
vanja kot so komunikacija,
dobave...

Na nabavnem trgu je torej
izrazita tendenca razdelitve trga
na dva dela. Ena stran, ki je
kvalitetna, vendar je potrebno
placati tudi precej viSjo ceno in
je vanjo vkljuceno tudi dobro
ime. Druga stran pa je ostali
vedinski del. Tu so tako imeno-
vane »no-name« znamke, niZje
cene...

Na Kkateri del trga se bo
usmerila Alpina? To je za nas
izziv. To je pogojeno tudi s tem,
na katerem prodajnem delu trga
hoc¢emo biti. Enako kot na na-
bavnem, so tudi na prodajnem
trgu vedno vecje razlike in raz-
slojevanje na draZji in bolj cenen
del.

Jana Erznoznik

V oddelku termoplastov tre-
nutno dela okrog Sestdeset delay-
v. Stevilka pa se spreminja, saj
imajo dokaj sezonsko proizvodnjo
in v konci rabijo ve¢ delavcey, v
tako imenovani »mrtvi sezoni« pa
Jjih morajo prerazporediti v druge
oddelke. Zadnje dni novembra so
v oddelku izdelovali prednarodilo
pancerjev. Letos so se pancerji ze-
lo dobro prodali, zato so v komer-
ciali narodili Se dodatne Kolicine,
To so modeli, ki se dobro prodaja-
jo in so podobni modelom iz
letosnje sezone, vendar pa so Ze iz
programa za zimo 2000/2001. Do
novega leta morajo poleg tega
ponarodila izdelati $e tako imeno-
vano »potnisko kolekcijo«, to je
vzorce za naslednjo sezono.
Drugate pa na termoplastih
izdelujejo vedino pancerje. Vodja
oddelka Ciril Vidmar je povedal,
da proizvodnja pancerjev obsega tri
Cetrtine proizvodnje, ostalo pa so
polizdelki za druge oddelke. To so
predvsem sestavni deli za tekaSko
obutey in treking. Pri tekaski obutvi
naredijo najve¢ notranjkov, vedno
vet plastike pa se pojavlja tudi pri
zgornjih delih tekaskih Cevljey.
Posebno pri draZjih modelih je tak-
ih sestavnih delov kot so razne
mansete, opetniki in podobno ved-
no ved. Za modno obutev izdelujejo

pete in napetnike. Delajo za skoraj
vse oddelke v Alpini.

Ob¢asno naredijo kaj tudi 2a
druge kupce, to je predvsem tiste, S
katerimi Ze dalj Easa sodelujejo.
Taka je na primer Agromehanika
Kranj. Zanjo v orodjami izdelajo
orodja, nato pa jim dele tudi nabrizs
gajo. »V zimski sezoni bi si $¢ lahko
privos¢ili kak3no dodatno delo, ko
pa pride poletje, ko je pri nas najvet
naroCil, pa moramo Se tako ves €as
delati nadure« je povedal Ciril
Vidmar ter dodal: »LetoSnje poletje
smo res veliko delali. Na brizganju
smo zadeli z nadurami Ze sredi feb-
ruarja in do konca oktobra, nismo
delali samo Stirih sobot. Delavei so
s¢ tako privadili, da je treba priti
tudi v soboto, da smo jim povedali
le, ¢e to ni bilo potrebno. Nadure pa
so delali tudi med tednom. Vesel
sem, da so delavci to sprejeli in da
razumejo, da je treba poprijeti za
delo tedaj, ko ga je dovolj.« Poznal
se je tudi osip, zaradi odhoda »za
boljSim kruhom« nekaterih dobrih
sodelavcev in nismo mogli najti
prave zamenjave,«

Kapacitete imajo v oddelku do
konca leta zasedene, Vedji problem
pa bo potem. Od zatetka leta pa do
marca ali aprila je v oddelku ti.
mrtva sezona. Nimajo ustreznega
programa, s Katerim bi povsem za-
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Nejc Kristan, vmesna kontrola
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polnili proizvodnjo. »Prej smo v
tem &asu izdelovali rolerje. Letos
imamo narofeno le 11000 parov,
kar pa je za zapolnitev naSih
zmogljivosti premalo,« je povedal
Ciril Vidmar.

So pa Ze navajeni, da se v
oddelku po novem letu Stevilo
delavceyv precej zmanj3a, marca ali
aprila pa zopet rabijo veC delovne
sile.

Te tezave bodo po vsej verjet-
nosti premostili tako, da bodo koris-
tili ure, ki so jih naredili ob vrhuncu
sezone. Porabijo tudi nekaj dopusta.
Seveda bi ga vsak raje koristil poleti,
toda ljudje tudi to kar razumejo.

V oddelku termpolastov delajo
tudi na tri izmene, Predvsem na briz-
ganju in tiskanju s tako imenovanimi
‘tampoprint’ stroji. Vodja oddelka
pravi, da bo tako tudi v bodoce.
Dokler je dela dovolj, je prav, da so
stroji polno izkoris¢eni. Mojster od-
delka je Roman Fortuna.

»Mislim, da smo v naSem od-
delku ‘ene posebne vrste Sustarji'«,
je malo 3aljivo pripomnil Ciril
Vidmar. Imam ob&utek, kot da smo
nekoliko odrinjeni in da je teZe pro-
dreti z nekaterimi zadevami. Ena
takih je plata v montaZi. Nekatere
faze so dokaj zahtevne, saj je od
tega odvisen izgled in kvaliteta
evlja. Mislim, da bi bile lahko tudi
plade boljle. Je pa res, da smo po
marsi¢em drugacni od drugih od-
delkov in da se teZko primerjamo. Pri
nas tudi nimamo skupinskih norm,
kot v drugih montazah. Vsi delajo
na individualni normi, kar mislim,
da je zaradi narave dela bolje. Po
naSem nacinu vsak delavec zasluZi
toliko, kolikor naredi. Vsak se mo-
ra po svoje truditi, da naredi ¢im
vel. Je pa sistem striZenja listkov
pri individualni normi bolj zamu-
den, toda pravijo, da bomo tudi pni
nas uvedli kodni sistem in potem bo
enostavneje,« je v zvezi z normami
in nagrajevanjem povedal vodja
oddelka.

Pancerje, ki jih izdelajo, najprej
shranijo v priro¢no skladi¢e, nato
pa jih v montaZi sestavijo. Pol-
izdelke, ki jih izdelujejo za druge
oddelke, pa shranijo v internem
skladiscu.

Kot povsod imajo tudi v tem
oddelku kontrolo. Najprej je tu
samokontrola. »Precej poudarka
dajemo samokontroli, seveda pa
nam to uspeva ponekod bolje, dru-
god manj,« je razloZil Ciril Vidmar,
Prvo kontrolo naj bi opravil vsak

Roman Fortuna, mojster oddelka
termoplastov

Tone Fortuna pri tampoprint
stroju

Ivo Milardovi¢, mojster oddelka
montaZe pancerjev

Ales Clgale, vstavljanje tesnil
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vkrepov, razpisi nagrad...

delavec Ze pri brizganju. Tako
ostale faze ne bi bile obremenjene z
izdelavo izdelkov, ki ne ustrezajo in
bi bili itak izlo¢eni. Delavci, ki
delajo na brizganju, so usposobljeni
in vedo, kak3en izdelek lahko dajo
v nadaljnjo obdelavo. Polizdelke, ki
niso ustrezni, naj bi torej izlodili Ze
sami. »Seveda pa eni to delajo
z vetjo skrbnostjo, drugi z man;j3o,«
je dejal Ciril Vidmar. Vlite dele Se
nekoliko obdelajo. Sledi vmesna
kontrola ter nadaljnja obdelava. Na
koncu pa, ko je pancer izdelan
v celoti, ga pregledajo Se na kon¢ni
kontroli in zapakirajo.

Oddelek termpolastov je edini
oddelek, kjer nimajo Skartiranega
blaga. Prodaja se le pancerje prve
kvalitete. Manjse napake se odpra-
vijo. Pri ve¢jih Cevelj zmeljejo,
surovino pa porabijo Kot regenerat.
»Imamo sreto, da material za
pancerje lahko predelamo in po-
novno uporabimo,« je v zvezi s
Skartom zakljudil Ciril Vidmar.

Franjo Jelenc brizga notranj-
ke. Tu delo poteka na tri izmene.
»Mojstri so v oddelku le v dopol-
danski izmeni, popoldne in ponodi,
pa so delavci sami svoji gospodar-
ji,« mi je razloZil vodja oddelka ter
dodal, da na tri izmene zato delajo
le najboljsi, tisti, ki jim lahko za-
upajo.

In kaj pravi Franjo? Je takino
delo teZko? »Delamo lepo v miru in
ni¢ nam ni hudega.« je povedal ter
v $ali ponovil misel vodje oddelka,
o tistih najboljsih. Drugae pa
Franjo pravi, da je njegovo delo
enoli¢no. »Ven in not, ven in not...«
Jerazlagal, ko je vstavljal modele za
notranjke v stroj in jih ez nekaj
sekund vzel iz njega. Skarta je pri
tem delu malo in je najvet odvisen
od materiala. Ce je dober material,
potem ni nikakrinih tezav, »In v
zadnjem ¢asu jih ni bilo,« je z na-
smehom povedal Franjo Jelenc.

Marjan Stremfelj dela na stro-
Jju za brizganje peta za modni pro-
gram. Povedal je, da Ze od leta
1982. V nasprotju s Franjom trdi, da
je delo razgibano. Sam dela na tem
stroju in to samo dopoldne. »Na-
vadil sem se tega dela. Delamo raz-
liéne modele, treba jih je prenasati,
suditi... Stroji, s katerimi delam so
tu Ze skoraj trideset let. V¢asih so Ze
obljubljali, da bomo dobili nove,
vendar pa ne vem, ¢e bo kdaj kaj iz
tega« je malo potarnal, vendar

nadaljevanje na 12, strani
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- Novo tisoéletie, novo leto...

nadaljevanje s 1. strani

Alpina je v preteklosti Ze velikokrat doka-
zala, da zaposluje veliko dobrih delavcey, ki
lahko izdelajo odli¢ne izdelke. Z vedjim
vkljuCevanjem raziskav, novimi idejami in
vecjemu poudarku na razvoju, izboljSavah,
detajlih in kon¢ni dodelavi izdelkov, lahko
Alpina najde svoje mesto na trgu in zgradi
prepoznavnost blagovne znamke, ki bo nam
vsem prinesla koristi. To pomeni obvezo in
hkrati Zeljo vseh nas, da poid¢emo in razvije-
mo dobre izdelke in da jih nato v najboljsi
moZni kvaliteti tudi izdelamo.

Ceprav bo cena izdelka vedno ostala
pomemben prodajni argument, mi v Alpini
Amerika ne verjamemo, da je prihodnost
Alpine v tem, da prodajamo v niZjih cenovnih
razredih. Ce se Zelimo izogniti ceni kot edine-
mu prodajnemu argumentu, je nujna uvelja-
vitev blagovne znamke. NajboljSa in naj-
cenejSa metoda uveljavitve blagovne
znamke, so dobro oblikovani in kvalitetno
izdelani izdelki, ki jih bodo potro$niki zno-
va in znova kupovali. K izdelavi takih
proizvodoyv, pa moramo prispevati pray vsi.
Vsak ¢lan Alpinine druZine si mora zastaviti
vpraSanje: »Ali je Alpinin izdelek dober
zame ali raj§i kupujem pri konkurenci.«
Hkrati pa mora vsak posameznik pomagati in
se truditi, da doseZzemo cilj, ko bomo z go-
tovostjo zatrdili, da je Alpinin izdelek za nas
dober izdelek.

Alpina Amerika je po vseh teh petindvaj-
setih letih, kljub mnogim zelenim zimam,
zmoZzna preZiveti tako vremenske izzive kot
izzive nenehnih sprememb v poslovanju.
V prizadevanjih, da bi nadomestili posledice
upadanja zimsko-Sportnega trZi§¢a, smo
razvili nagine, ki pomagajo naSemu osnovne-
mu programu Alpina. Tako smo zaleli s pro-
dajo alpskih in tekaskih kompletov, kjer smo
¢evljem dodali $e smudi, palice in druge
izdelke. Investirali smo v intemet, kamor
iz razli¢nih konceyv sveta prihaja veliko vpra-
Sanj o Alpini in njenih izdelkih. Alpina
blagovno znamko propagiramo preko ogla-
sov v strokovnih revijah in &asopisih, preko
oglaSevalskih akcij v trgovinah, na smucis¢ih
in drugod. Veliko ¢asa in naporov porabimo
s pripravo trznih informacij in informacij o
izdelkih. Upamo, da se bodo vsi nasi napori
Se naprej kazali z izdelki, ki jih bomo s pono-
som prodajali na ameriskem trZiSCu in da se
lahko tako Alpina Ziri kot Alpina Amerika
z optimizmom zazreta v naslednje 25-letno
obdobje medsebojnega sodelovanja.

Vsem delavcem Alpine Zelimo vesel
boZi¢ in sreéno novo leto.

Rolf Schaer

Alpina Norveska pozdravlja
s Alpino Slovenija
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Z Alpino sodelujemo Ze Sestnajst let.
Veliko aktivnosti in naporov je bilo oprav-
ljenih v tem &asu in danes smo lahko ponos-
ni na poloZaj Alpine na norveskem trZis¢u.
Na njem je Alpina danes uveljavljena
blagovna znamka za obutey. Se posebej to
velja za tekasko obutev, kjer ima Alpina
najvecji trzni deleZ in je Ze vrsto let najbol-
je prodajana blagovna znamka.

Nekaj splodnih informacij o Norveski:

— majhen narod — 4.400 000 prebival-
cev, ki govorijo Euden jezik

~ 28% prebivalcev Zivi v Stirih najvedjih
mestih z okolico, 72% pa je naseljeno na
324.220 kvadratnih kilometrih zelo raz¢len-
jenega ozemlja. Razdalja med severom
in jugom norveske je 2.480 km (za primer-
javo razdalja med Oslom in Milanom je
1.974 km),

— visoka raven narodne pripadnosti,

— drZava ni ¢lanica evropske unije,

— zelo hladno podnebje zaradi katerega
je velik del drzave pokrit s snegom od de-
cembra do aprila.

Nekaj informacij o trgovini s Sportno
opremo:

— kupna mo¢ prebivalcev je pribliZno
ena milijarda dolarjev,

— na leto se proda 260.000 parov tekas-
kih &evljev od tega priblizno 100.000 Alpi-
ninih,

— od skupnega Stevila 1.020 prodajaln
jih je 775 ¢&lanic prodajnih verig, Alpinini
cevlji pa se prodajajo v 850 trgovinah.

Z zadovoljstvom ugotavljamo da se Alpi-
ni izdelki dobro prodajajo in da sodelujemo
z vsemi pomembnimi trgovskimi verigami.

Prepri¢ani smo, da bo najvedji izziv
Casa, ki prihaja, kako ohraniti visoko in pro-
fesionalno raven v razvoju novih, inova-
tivnih in &im bolj funkcionalnih izdelkih.
Na$ uspeh na norveSkem trZi¢u temelji na
dejstyu, da smo zmoZni izdelovati izdelke,
ki ustrezajo zahtevam naSega trga. Veliko je
primeroy, ko smo dokazali na§im kupcem,
da je Alpina podjetje, ki zna prisluhniti
naSim zahtevam in izdelati izdelek, ki zado-
volji nale Zelje in potrebe. Slisi se mogode
enostavno, toda zagotavljam vam da je laZe
govoriti kot tudi narediti. Mnogo mednaro-
dnih korporacij se ne odziva zahtevam trga
na tak na¢in. To nam je dalo moZnost, da
ustvarimo pomembne trZne deleZe s tesnim
sodelovanjem z Alpino in z razvojem naj-
boljSe kolekcije za norvesko trZisce.

Nasa klima in naSa kultura druZenja z
naravo Cez vse leto govori, da bo kvaliteten
izdelek vedno dobrodoSel na nadem trZiSéu.
In nenazadnje, ¢e bo proizvod zdrZal v
nadih razmerah, bo zagotovo dober tudi za
vse ostale trge.

Omeniti Se velja, da se nasa firma krepi
na prodajnem delu. Na prihodnost gledamo
z optimizmom. Nas cilj pa je, da zadrzimo
in 3¢ izbolj§amo sodelovanje z Alpino in Se
utrdimo njen poloZaj na norveskem trZiséu.

V imenu mojih sodelavcey in v svojem
imenu vam vos¢im vesel bozi¢ in sre¢no
novo leto.

Jacob Haugen

»Samo Zeleti ni dovolj,«
pravijo v Franciji

Cutiti je, da se ljudje v Alpini zavedajo, |
da je potrebno dolo¢ene stvari narediti bol-
je. Zelijo delati bolje, toda samo Zeleti ve-
likokrat ni dovolj. Sodelovanje med nami
bo moralo sloneti na hitrej¥em odzivanju na
dogajanja na trZiS¢u. Na spremembe na trgu
bomo morali pravilno in hitro odgovoriti.

Zelim, da bi Alpina ostala zdray
kolektiv in da bo poslovanje taksno, da
bo zagotovljeno delo vsem zaposienim tu-
di v bodoce.

Pierre Godar
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Razgovori, reportaie, komentarji, pisma, v premislek na obravnavano temo,

ankete, Kriipin Obutnik...

v
)

~ Novi naérti in nova upanja...

Na prelomu tisoéletja se spodobi, da si
ne izrecemo le tistih obicajnih (»pa sre-
€no, zdravo in uspesno«), zato mi dovo-
lite, da zazelim:

Alpini:

~ da bi se $e naprej razvijala v sodob-
o tovarno obutve,

~ da bi nadaljevala z razvojem v eno
od pomembnejsih veleprodajnih in malo-
Prodajnih trgovskih his v Sloveniji in v
srednji Evropi,

—da bi nadaljevala zaclete procese dig-
italizacije razvoja in proizvodnje obutve,
~ —da bi si z razvojno usmerjenostjo z
tnovativnimi proizvodi zagotovila prostor
na trgu doma in po vsem svetu.

Delavcem Alpine:
~ da bi se na delu pocutili dobro in bi
radi hodili v sluzbo,

~ da bi nam poslovno dobro $lo in bi bi-
lo vsakega 15. v mesecu tudi ve& v kuverti,

— da bi imeli vel interesa za dodatno
usposabljanje, zlasti mlajsi, ki boste
morali delati $e veliko let in boste lahko
uspesni le z dodatnim izobraZevanjem.

Bralcem ¢asopisa:

—da bi, kot nasi upokojeni bivsi sodelav-
ci ali kakorkoli drugace povezani z Alpino,
Se naprej radi vzeli v roke nas casopis,

—da bi bilo nase sodelovanje v kraju in
za kraj Se naprej dobro.

Vsem skupaj pa Zelim, da bi se vam
doma in v krogu druZine godilo vse naj-
boljse in sploh samo tako, kot si sami
Zelite.

Generalni direktor
in predsednik uprave
Mag. Martin Kopaé

V imenu sveta delavcev vam v letu
2000 Zelim, da bi v prihodnjem tisocletju
vsi zaposleni v Alpini gledali naprej z
optimizmom in napredkom. To nam zago-
tavlja obstoj, obenem pa tudi redne place,
§ katerimi pa ne moremo biti povsem
zadovoljni. Od uprave zato pricakujemo
na tem podrocju trend navzgor, vendar ne
na racun odpusanj ali kaksnih drugih
neprijetnih ukrepov za zaposlene, ampak
v smiislu, da se pridobi redno in ¢im boljse
placano delo.

Zato na koncu Zelim vsem zaposlenim
veliko zdravja in drufinske srece in &im
manyj tezav na svojih delovnih mestih.

Predsednik sveta delavcey
Peter Tréek

Ob prehodu v novo leto, vedno raz-
misljamo, kaj bi se dalo v prihodnje izbolj-
Sati. Ceprav je nas sindikat po Stevilu
Clanov v Alpini manjsi, se tudi mi prizade-
vamo za cim bolj$i poloZaj vseh delavcev
v podjetju. Tempo Zivijenja in dela je v
danasnjem casu zelo hiter. Toda kljub
temu mislimo in Zelimo, da bi vodstvo v
podjetju ravnalo tako, da ne bi prihajalo
do hitrih in velikih sprememb, ki bi bile
neugodne za delavce. Vsaka stvar namred
terja svoj ¢as in prilagoditve na razlicnih
podrodjih.

V novem letu Zelim vsem zaposlenim
veliko zdravja, srece in uspehov tako v za-
sebnem Zivijenju kot na delovnem mestu.

Predsednik sindikata

neodvisnost KNSS
Tone Semic¢

Spet je leto za nami in v novo ponava-
di vstopamo polni optimizma, nacrtoy in
prepric¢anja, da bo boljSe, kakor je bilo v
preteklem letu.

Tudi sam sem prepri¢an, da bo $lo
Alpini, in s tem seveda vsem, nam bolje.
Vlaganja v novo tehnologijo v proizvod-
njo in posodabljanje prodajaln, ki so se
zacela v letoSnjem me prepricuje, da smo
na pravi poti, da obstanemo na tem
konkuren¢nem trgu in ohranimo delov-
na mesta.

Seveda pa v sindikatu nikakor nismo
zadovoljni s platami, katere krepko za-
ostajajo za republiskim povpre¢jem. Na
tem podrodju nas v prihodnjem letu ¢aka
kar tezka naloga. Po naSem prepri¢anju
bi morale biti vsaj za 10% visje, Na ta
nacin bi se izenadila minimalna plaéa s

prvo grupo. Trenutno je stanje pri nizjih
grupah zelo nestimulativno in ¢e bomo
dopustili, da bo slo tako naprej, bomo
kmalu vsi, ne glede na to kaj in koliko de-
lamo, dobili enako plato. Druga vedja
sprememba vy prihodnjem letu, ki bo
moé¢no vplivala na naSe pravice, pa je
sprejem zakona o delovnih razmerjih in
pokojninska reforma.

Na vse to bomo lahko vplivali v naso
Korist le, ¢e bomo enotni in organizirani.
Posameznik je pri takih spremembah
nemoden.

Kljub tezavam, ki nas ¢akajo v pri-
hodnjem letu, vam Zelim sre¢no, zdravo
in zadovoljno novo leto.

Predsednik svobodnega sindikata
Milan Sovine
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nadaljevanje s 9, strani

takoj dodal: »Kljub starosti pa kar
dobro delajo.«

Nejc Kristan je na vmesni kon-
troli. Nekaj je sicer govoril, da bi
slikala koga drugega, toda zakaj.
Saj si kon¢no po sedemindvajsetih
letih dela v Alpini in to ves ¢as v
tem oddelku eno fotografijo tudi za-
sluZi. Nejc pregleduje t.i. Sale, to je
polizdelke ali ogrodje za pancerje.
Ko vidi, da je Sala dobra, naredi par,
presteje, nato pa zloZi na vozicek in
odpelje v skladiS¢e. Ko sem ga
vprasala, Ce je z delom zadovoljen,
se je nasmehnil in dejal: »Morad biti
zadovoljen. Ko enkrat prides sem,
ostanes tu do ‘penzije’.« Seveda, je
bila to Sala, saj to nikakor ni res,
Pray malo pred tem mi je vodja odd-
elka razlagal, da prihaja prav v tem
oddelku v mrtvi sezoni velikokrat
do preme3¢anj. Pa 3e nekaj sem se
spomnila, mogoce pa ostajajo naj-
boljsi...

Pivk Damjana je koncala sred-
njo obutveno $olo in je prisla v odd-
elek kot pripraynica, Vodja oddelka
je povedal, da imajo po dolgem Ca-
su zopet eno pripravnico. »V Alpini
sem en mesec. Prej sem bila Ze v
nekaterih drugih oddelkih, do kon-
ca decembra pa naj bi delala .« je
povedala, »Potem grem pa v Sival-
nico.« Hotela sem izvedeti, kaj je
ugotovila o Alpini v tem mesecu. In
Damjana je modro dejala: »Zaen-
krat je kar dobro.« Naj bo tako tudi
naprej.

Tone Fortuna dela na »tam-
poprintus, (o je stroju, ki pancerju da
tisto kon¢no podobo, mu vdihne $e
nekaj ved, to je bodisi napis, modno
&rto, linijo, oznako, skratka nekaj,
Gemur bi lahko rekli pika na 1. Tudi
Tone je nekaj zmigoval z glavo, ko
sem hotela pritisniti na sproZilec fo-
toaparta, nato pa dejal: »V soboto bi
me morala slikati.« Seveda nisem
vedela zakaj. A Ce Cesa ne vemo, pa
si to Zelimo, moramo vpraSati. Mo-
gode se nam nasmehne sre¢a in
dobimo odgovor. In jaz sem ga
dobila. Kako ne? Saj so na termo-
plastih prijazni ljudje. Tone mi je
povedal, da je bil oddelek v soboto
na izletu v Goriskih Brdih. »Tam
smo se udelezili degustacije dobre
kapljice,« se je nasmihal in nadalje-
val: »Dobro je bilo.« Izvedela sem
e, da so si ogledali tudi Novo
Gorico in okolidke kraje. S sabo so
imeli vodi¢a, na koncu pa je sledila
zabava s plesom. Ciril Vidmar je

Konéna kontrola Pavel Kristan,
zadaj Rado Gantar, Na levi Ciril
Vidmar.

povedal tudi, da so na ta izlet poleg
sedanjih delavcev povabili tudi
upokojence, nekdanje delavee od-
delka. »Termoplasti so oddelek,
kjer se delavci poznamo in smo pri-
jatelji tudi potem, ko nismo vec
vsak dan skupaj,« je povedal vodja
oddelka. Lepo, sem si mislila. Pa Se
nekaj mi je rojilo po glavi in sem
jim tudi povedala. Res imam sreco.
Ko pridem v oddelek izvem, da so
bili na izletu. Tako je bilo zadnji¢ v
Rovtah, tako sedaj na termpolastih.
Torej, kdo bo naslednji. V tretje gre
rado.

Ivo Milardovi¢ je mojstcr v
montaZi pancerjev. Trenutno je v
oddelku petnajst delavcev. Stevilka
pa se v skladu s potrebami spremin-
ja in se giblje od deset, v najbolj
»suhem« obdobju, do petindvajset,
tedaj, ko je dela najvec.

»Koncujemo sezono. Visek de-
lavcev, ki je bil $e pred kratkim v
oddelku, smo prerazporedili dru-
gam,« je povedal Ivo. »Sedaj izdelu-
jemo prednaroCilo pancerjev za
naslednjo sezono. To so modeli, ki
se bodo izdelovali za sezono 2000.
Ker pa smo do sedaj tako dobro pro-
dali leto$nje modele, smo dobili do-
datno narogilo, Ce bo vse prav in ne
bo teZav v Sivalnicah, naj bi bili ti
modeli narejeni v pribliZno desetih
delovnih dneh. Nato pa nas ¢akajo
Se vzorci za naslednjo sezono.« je
povedal ter nadaljeval: »Racunamo,
da bo do bozi¢a delo opravljeno in
bomo lahko v miru koristili dopust.
Trenutno je nekaj teZav z orodji, to-
da ¢e ne bo vegjih zapletov, ni bo-
jazni, da za praznike ne b bili na za-
sluZenem dopustu. Ce pa bo treba,
pa bomo seveda delali; saj je vedno

Jernej Stanovnik, skladisée poliz-
delkov termoplastoy

tako. Narejene ure pa potem Koristi-
mo. Kdor je pripravljen delati nad-
ure, ima tudi pravico, da jih potem
porabi,« je zakljuil mojster oddelka.

Kristan Pavel pa je delavec, ki
skrbi, da prede iz oddelka res
brezhiben Cevelj. »Pri nas ni Skar-
ta,« je povedal. »Imamo le prvo
kvaliteto. Pancerje pregledamo, Ce
je kakSna manjSa napaka se lahko
popravi, &e pa je napaka na Sali, se
¢evelj zmelje in iz tega naredi nova
masa. Vendar tega je malo, saj se
napake odkrijejo Ze prej,« je dejal
Pavel.

Jernej Stanovnik pa dela v
skladis¢u polizdelkov. V njegovo
priroéno skladiS¢e pripeljejo vse
polizdelke, ki jih izdelujejo v oddel-
ku termoplastov. »Polizdelke odda-
jam najvet v nado zbiralnico, prav
tako pa tudi na Col, Kal in v KTK
Visoko. Ko dobim zahtevnico, pri-
pravim blago, nato pa ga najveckrat
z vili¢arjem odpeljejo do tovornja-
ka ali v zbiralnico,« je povedal
Jemne;j.

Tako je bila kon¢ana moja pot
po termoplastih, Zahvalila sem se
za prijaznost in odsla v lep zimski
dan. Ze dolgo je, odkar sem bila v
tem oddelku, ob tem pa prvi¢, da
sem imela s seboj tudi prijaznega
vodita, vodjo oddelka, ki mi je
razloZil marsikatero stvar. Vedno
bolj spoznavam, da je moje delo
stalno in tudi Koristno ucenje.
Vedno in povsod vidim in se na-
u¢im kaj novega. Si morete pred-
stavljati, kako pameten postane
tako udeli se Elovek?

Jozica Kacin

Zakono
varnosti in
zdravju pri delu
prinasa stroz;ew
ukrepe na tem

podrocju

V mesecu juliju je bil sprejet
nov Zakon o vamosti in zdravju
pri delu. Zakon velja od avgusta
1999 dalje in je usklajen z evrop-
skimi predpisi, ki vladajo na tem
podro¢ju. Zakon prinaa nekaters
novosti. Pomembni izvajalci teh
predpisov so prav vodje oddel-
kov, zato je bila zanje konec no-
vembra kratka predstavitev dolo-
Cil zakona. Predaval je Janko
Sekne, s Katerim imamo sklenjc-
no pogodbo o izvajanju vamosti
pri delu.

In kaj prinaa nov zakon?
Janko Sekne je povedal. da so
postavljeni ostrejsi pogoji tako za
delavce kot delodajalce glede
skrbi za vamost in zdravje pn
delu. Vecja je odgovornost tako
delavcey kot delodajalcev v zvezi
s poskodbami pri delu. Delavei
bodo morali dosledno spostovati
vse ukrepe za vamo delo. Ce jih
ne bodo spostovali, je ob inSpek-
cijskem pregledu zagroZena
kazen tako za delavca kot
nadrejenega. Predvsem pri deluz
nevamimi snovmi, bo ukrepanje
Se stroZje. Kazni v primeru ugo-
tovljenih kriitev so vedje, tudi
nadzor naj bi bil ostrejsi. Velik
poudarek je dan tudi usposabljan-
ju za vamo delo tako delavca kot
delodajalca.

JoZica Kacin

O varnosti zdravja pri delu je
govoril Janko Sekne
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Iz strokovnih sluib in proizvodnih oddelkov,

Marko Car ¢lan ene
najuspesnejsih slovenskih
alpinisti¢nih odprav

Napetost v trenutku izgine. Oprema, ki v steni pomeni vse, izgubi svo-
Jo vrednost, kakor stare cunje, pa pada z naju. Stisk roke in pozabljeni so
vl napori, ostane le $e ponosna zavest o uspehu, zaupanje vase in vera
¥ Zivljenje,« je v knjigi Pot opisal osvojitev vrha v pogorju KilimandZara
v Afriki Neje Zaplotnik. Nejca ni ved. Ostajajo pa njegovi spomini, ki so
zapisani v knjigah. Ostajajo tudi njegovi prijatelji in taki, Ki ljubijo gore.

uceni, a vendar nepopisno srecni, ker so osvojili goro in premagali
sami sebe, nadaljujejo pot in iskanja, ki jih poznajo samo oni.

Eden izmed njih je tudi Marko Car, Kdo e ni slisal za alpinista in
Snowboarderja, ki se spuséa po najvedjih strminah Himalaje in osvaja
najvisje vrhove sveta. Letos je bil Marko eden izmed 3estih alpinistov, ki
50 osvojili 7.952 visok vrh Gyachung Kang. Alpinisti so se gore lotili s
severne strani, to je iz Tibeta, Kar do sedaj ni uspelo $e nikomur,

»Delo Zivijenje: Odprava Kot
Je bila vaga, je poleg Humerjeve,
Po oceni strokovnjakov, najbolj
uspesna letodnja himalajska od-
Prava, Koliko ¢asa traja priprava
na tak podvig?

Marko Car: Pripravljati smo se
zageli Ze mnogo prej. Ze lansko leto
SMo se prijayili na razpis, ki ga je
objavila Planinska zveza Slovenije in
bili izbrani, Potem pa se so se zalele

iprave. Pomladi sva $laz Andrejem

tremfljem v Tibet, da sva si ogle-
dala goro, fotografirala stene, kjer
Smo pozneje zacriali pot, nasla pros-
1or za bazni tabor...

Delo zZivijenje: Je bila vasa
odprava §tevilna?

Marko Car: Bilo nas je devet.
Osem alpinistoy in zdravnik. Na
glavni cilj, to je gora Gyachung
Kang, nas je prilo Sest.

Delo Zivljnenje: Koliko &asa ste
bili na poti?

Marko Car: Od doma smo od3li
V sredini septembra, vmili pa smo se
16. novembra. En mesec smo bili v
baznem taboru pod goro.

Delo Zivljenje: Kaj ste poeli v

l,

Marko Car: Za vzpon na tako
viSino se je treba dobro pripraviti
oziroma kot pravimo alpinisti akli-
matizirati. V tem &asu smo osvojili
Kar tri vrhove, dva do sedaj $e ne-
osvojena. Prvi vrh visok 6,700 met-
rov, ki dosedaj ni bil poimenovan,
smo krstili za Zero Peak. Potem pa
smo osvojHi S nepreplezano sevemo
steno 7.300 metrov visokega Siguan-
£a Rija in 6,998 metrov visok Sigu-
ang Ri Shar.

Alpinisti obi¢ajno aklimatizacijo
izvajajo tako, da se odpravljajo v
smer, ki jo izberejo za svoj konni
cilj. Tam postavljajo tabore in se
vraajo nazaj v bazo. To je himalaj-
ski slog. Mi pa smo izbrali tako imen-
ovani alpski slog, ki je zahtevnejsi in
zato med alpinisti in poznavalci tudi
bolj cenjen. Pri tem nacinu alpinist

Marko Car na vrhu Gyachung
Kanga Foto: Andrej Stremfelj

prepleza steno od tal do vrha na-
enkrat, brez da bi se vratal v bazo.

Delo Zivljenje: Koliko ¢asa ste
potem porabili, da ste osvojili vrh?

Marko Car: Bazo smo imeli na
vidini 5.500 metrov. Pred steno pa
smo postavili S¢ tako imenovano
ABC podaljfano bazo. V steni smo
bili tri dni. Prvi dan smo prisli do
vidine 6.800 metrov, Tam smo po-
stavili Sotore in prespali. Naslednji
dan smo priplezali do visine 7.300
metrov, tretji dan pa osvojili vrh in
sestopili nazaj pod steno.

Delo Zivljenje: Na taki odpravi
dozivi alpinist mnogo lepih, pa tudi
tezkih trenutkov. Kdaj vam je bilo
najtezje?

Marko Car: NajteZje je bilo, ko
smo morali prenchati z Ze zacetim
plezanjem proti yrhu. Stremfelj in
Prezelj sta se v Sotoru zastrupila s
plinom in morali smo oditi nazaj v
bazo. Tezko nam je bilo, ker smo
mislili, da ne bo ved Casa za ponoven
naskok gore,

TeZko je bilo tudi tedaj, ko je ob
sestopu padel Peter MeZnar. Na vrh
smo plezali v navezi po dva in dva,
sestopali pa smo vsak zase. Zagledal
sem, da se nekaj Kotali po strmini ter
ugotovil, da je to MeZnarjev Sotor.
Odsel sem nazaj pogledat, Kaj se je

predstavitev novih doseikov, inovacij, ukrepov,

razpisi nagrad...

Gyachung Kang, kamor se je povzpela nasa odprava. Foto: Andrej
Stremfelj

zgodilo. V snegu sem naSel posko-
dovanega MeZnarja. Dobro, da sem
imel takrat s seboj radijsko postajo.
Po veckratnih poskusih sem priklical
ostale. Ti so Ze sestopili z gore in
prisli na pomog. MeZnar jo je odnesel
s hudim pretresom moZganov in
nekaj omrzlinami. Sreca v nesredi, da
Je padel ravno na izstopu s stene, ker
bi se drugaCe pustolovitina gotovo
ne koncala tako dobro.

Delo Zivljenje: Bilo pa je goto-
vo tudi veliko lepega.

Marko Car: Seveda. Lepo je
bilo, ker smo se na odpravi med seboj
tako dobro razumeli. Lepa je tudi
tibetanska pokrajina. Tam so Cudovi-
ti hribi. Nikjer ni tako, Tu mi je res
viec in $e se bom vmil v Tibet,

Visek veselja in srede pa je, ko po
tako napomem plezanju in dolgih
pripravah alpinist stopi na vrh gore in
doseZe cilj. Imeli smo tudi sreco, da
Je bilo tedaj lepo vreme in Cudovit
razgled,

Delo Zivljenje: To pomeni, da
ste bili z vremenom zadovoljni?

Marko Car: Tega pa ne bi mo-
gel re€i. Zapadlo je skoraj en meter
snega, bil pa je tudi hud mraz.
Stremfelj, ki Ze vrsto let hodi na take
odprave, je pripovedoval, da ni 3¢
nikdar pregazil toliko snega, pa tudi
tako zeblo ga ni e nikoli.

Delo Zivijenje: Sneg in mraz
ter podobne vremenske neprilike
zahtevajo tudi primerno zaséito,
Ena izmed njih so tudi Zeviji.
Lahko recete S¢ kakino besedo o
njih?

Marko Car: S Zevlji nisem imel
tezav. Ze vet let sodelujem z Alpino,
ki je bila tudi glavni opremljevalec
nog naSe odprave. Vsi v odpravi smo
imeli Alpinine &evlje in nekatere
modele tudi testirali, Jaz sem imel
tako reko¢ po meri in z dodatnimi
zahtevami narejen Cevelj, ki je bila
nekak3na medanica med Mauntom in
Triglavom. Z njimi sem osvojil tudi
Zero peak, ki sem ga omenil Ze prej
in bil zelo zadovoljen. Za glavni cilj
pa sem potreboval plastiéne plezalne
Cevlje, ki pa jih Alpina (8¢) ne izdelu-
je. Uporabljal pa sem le tako imeno-
vani protektor, ki so mi ga izdelali v

Alpini. Protektor je posebna previe-
ka, ki se natakne ez Cevelj.

Pomladi sem testiral tudi novi
model Cevlja Teton. Mislim, da so
odpravili nekatere pomanjkljivosti in
da bo to dober Cevelj. Popravljen
model bom v kratkem testiral tudi na
ledu,

Delo Zivljenje: Zirovei vas poz-
namo tudi kod snowboarderja?

Marko Car: Ukvarjam se tudi s
tem. Ko je Alpina zaCela delati te
Cevlje sem jih prav tako testiral.
Sedaj jih v Alpini ne izdelujete ved,
¢e pa rabim notranji Cevelj, ga e ved-
no naredijo.

Delo Zivljenje: Odprava je za
vami. Tudi pri nas je zima. Kot
vidim pa ne podivate, saj ste kar
tezko nasli ¢as, da sva se srecala.

Marko Car: Cez zimo bom udil
snowboard. Sem tudi v slovenski
demonstratorski vrsti in bomo imeli
teCaje ter seminarje na razlicnih
smucis¢ih. Upam, da mi bo ostalo
tudi kaj Casa za plezanje. RaCunam,
da se bom udeleZil tudi kaksne tekme
v plezanju po ledu.

Delo zivljenje: Nacrtujete tudi
kak3no alpinisti¢no odpravo?

Marko Car: Zaenkrat 3¢ ne
vem. Ce pa se bo pokazala prilika, pa
prav gotovo.

Delo zZivljenje: Bi Zeleli Se kaj
dodati na koncu?

Marko Car: Da. Ceprav vem,
da sponzorjev vefinoma ne Zelite
preved izpostavljati, pa bi se vendar
rad zahvalil tistim, ki smo mi poma-
gali pri tej odpravi. Brez njih bi nam-
re¢ ne mogel iti na tako pot. Ceprav
je bila to, kot sem Ze rekel, drzavna
odprava, smo morali tudi sami Kar
precej prispevati, ¢e smo se je hoteli
udeleziti. Alpino, ki je bila moj
glayni sponzor in tudi opremljevalec
s Cevlji za ostale Clane, sem Ze ome-
nil. Rad pa bi se zahvalil Se obini
Ziri, ki je letos prvi¢ imela posluh
zame. Prav tako se zahvaljujem Red
Bullu, Planinskemu druStvu Ziri,
Etiketi, Mauhci, K & K-ju in Treking
Sportu - Burghaus, ki skrbi za moja
oblacila.

Jozica Kacin
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Dober vodja pusti delavcu veliko svobode, vendar pa zahteva,

da je delo opravljeno

»Vsak trenutek v Zivljenju komuniciramo. Tudi popolna mol-
¢e¢nost in obra¢anje hrbta ¢loveka so¢loveku nekaj sporoca. V spanju
¢lovek komunicira sam s seboj,« je navedeno v prvem poglavju gradi-
va za trening za vec¢jo uéinkovitost vodij v proizvodnji avtorjev Doris
Erzar in mag. Aleksandra Zadela, ki sta v zacetku oktobra v Alpini
vodila nadaljevalno delavnico za vodje oddelkoy in sluzb.

Delavnica je potekala tri dni in
udeleZenci so povedali, da so sliSali
mnogo zanimivega. Nekaj bodo
pray gotovo lahko uporabili tudi v
praksi in kot re¢emo kamencek na
kamencek palaca, tako se tudi dobre
misli in napotki vsidrajo v ¢lovekov
razum in nevede postanejo del nje-
ga. Kot pri vsaki stvari pa je tudi s
tem tako, da nekateri sprejemajo
hitreje, drugi pa rabijo vef Casa.
Vedeti pa moramo, da tovrstna
delavnica ljudi ne spreminja, tem-
ved jim daje samo napotke za to,
kako naj bi ravnali oziroma snov za
razmisljanje in pogled vase za tiste,
ki so na to pripravljeni.

»Clovek se ne razburi zaradi
vas, ampak zaradi sebe, ker je v
tem trenutku nemoden,« je razla-
gal mag. Aleksander Zadel. Pravo
mo¢ oziroma avtoriteto ima tisti, ki
ne ¢uti potrebe, da bi jo razkazoval.
Tak ima neko notranjo mod, s kate-
ro vpliva na druge in pri tem ni
potrebno, da jo izraZa tako, da se
razburja pred in nad drugimi. Take
ljudi imamo tudi med nami.
Ponavadi so to ljudje, ki so izredno
strogi do sebe in s tem lahko tudi
zgled drugim. Obicajno so ti ljudje
dovolj komunikativni, da se ob
primemih priloZnostih znajo tudi
sprostiti in poveseliti.

Znajo se prilagoditi svojim spo-
sobnostim, potrebam in ritmu Ziv-
ljenja.

»Dober vodja pusti sodelavcu
veliko svobode, vendar zahteva, da
je delo opravljeno. Ni pomembno,
kdaj in kako delo opravi, vsak ima
svoj ritem, svoje navade, svoj
nacin, Pomembno pa je, da opravi
to, kar se od njega pricakuje oziro-
ma kar mu je naloZeno,« je povedal
mag. Zadel ter ob tem navedel razne
primere, kako pomemben je obfutek
svobode za delo, zadovoljstvo in ust-
varjalnost posameznika.

Ali ni res, da imamo vsi veje za-
upanje v tiste ideje, ki smo jih odkrili
sami, kot v tiste, ki so nam bile vsil-
jene? In &e je tako; ali ni slaba izbira,
ko poskuSamo. vsiliti svoje pre-
pricanje drugemu &loveku? Ali ni
bolj modro pripraviti predloge in
dovoliti, da drugi pri sprejemu sode-
lujejo. (Doris Erzar, Gradivo za
interno u¢no delavnico)

»Cloveka lahko Kontroliramo
le toliko ¢asa, dokler lahko nor-
malno zadovoljuje svoje potrebe.«
Delavec, Ki v podjetju ni zadovoljen,
kar pa pomeni, da ne more zadovol-
jevati svojih potreb, bo ali od3el iz
tega okolja, ¢e pa za to ne bo imel
moZnosti, bo njegovo ravnanje tako,
da ne bo pozitivno vplivalo na delo
in odnose v podjetju.

Bleicher trdi, da je tradicionalno
podjetie usmerjeno v stroje, tehno-
logijo, Kapital in trg. Sodobno pod-
jetje pa postavlja na prvo mesto
Cloveka, ker se samo &lovek s svoji-
mi moZgani lahko strateSko in hitro
prilagaja posamezni spremembam in
vseh zahtevam sodobnega gospo-
darjenja.

Ker je Clovek tako pomemben za
sodobno gospodarjenje, sta dobicek
in razvoj podjetja najbolj odvisna od
cloveskega dejavnika v podjetju, je
razumljivo zanimanje sodobnega
menedZmenta za Elovekovo polutje,
sodelovanje in negovanje odnosnos-
ti v podjetju. (Doris Erzar, Gradivo
za interno uéno delavnico)

»Tudi pri vodenju je zelo
pomemben zgled« je povedal mag.
Zadel. Cloveska narava je taka, da v
primerih, ko nam gre dobro to pri-
pisujemo sebi, ko pa se situacija
obrne, za to krivimo druge in okoli-
0.

»Custev ne moremo kontroli-
rati, lahko pa izberemo, Kako se
bomo nanje odzvali.« Mag. Zadel
je povedal, da je v psihologiji dol-
go veljalo, da dologenih reakcij ne
moremo kontrolirati, Sodobne Stu-
dije so pokazale drugale; to je s
prakti¢nim primerom dokazal tudi
mag. Zadel,

Vsak ¢&lovek lahko sam izbere
svoje vedenje. Clovek ne reagira,
ampak sam izbere svoje vedenje. Za
svoje vedenje je odgovoren vsak
sam, nihe drug.

Nacin, kako vidim svoje sode-
lavce, vpliva na nacin, kako z njimi
ravnam. In nadin, kako z njimi rav-
nam, vpliva na njihovo delo. (Doris
Erzar, Gradivo za uéno delavnico)

»Ustvarimo pogoje, v Katerih
bodo ljudje imeli oblutek, da
zadovoljujejo svoje potrebe,« je
naprej razlagal dr. Zadel. V¢asih je

Na obrazih udeleZencey seminarja lahko vidimo, da je mag. Aleksander
Zadel znal vzbuditi pozornost in da jim ni prodajal »tople vode« kot je

dejal v pogovoru za nas ¢asopis.

treba komu povedat tudi v obraz in
mu dati vzgojno plat. Pri vsakem so-
govorniku je pomembno, da pokaZe-
mo spostovanje do njega in njegove-
ga mnenja. Vendar pa se z lepo
besedo ne da vedno dosedi vsega.
Clovek se vede na razlidne nacine.

Njegovo vedenje povzrota tako poz-
itivne in negativne posledice. Ce ob
dolotenem vedenju ni negativiih
posledic za Cloveka, se njegovo ve-
denje ne bo spremenilo.

Jozica Kacin

»Ljudje se hocejo uciti. Od
delavnice hocejo iztrziti ka
najvec« je povedal mag. Za

Delo Zivljenje: Mag. Alek-
sander Zadel, se lahko na
kratko predstavite.

Aleksander Zadel: Sem
specialni kliniéni psiholog. Ze
osem let se ukvarjam se z indi-
vidualnim svetovanjem in zdray-
lienjem ljudi, ki se sooajo s
stiskami in problemi, Katere ne
znajo ali ne zmorejo resiti sami.

Delo zivijenje: Obstajajo
neke posebne, pogosteje teZa-
ve, s katerimi se ljudje obraca-
jo na vas?

Aleksander Zadel: Proble-
mi so zelo razli¢ni. Nekih zna-
¢ilnih problemov ni. K meni pa
prihajajo starSi zaradi teZzav z
otroci, zakonci zaradi medse-
bojnih nesoglasij in drugih teZay
ter posamezniki zaradi najraz-
licnejsih stisk. V&asih je veljalo,
da so ljudje pridli k psihologu

Sele, ko jih je stiska pripeljala
skoraj na rob obupa. Odnos do
tega pa se je v zadnjem Casu
spremenil. Ko ljudje zacutijo
potrebo po pomodi ali pridejo
do stanja, ko si mislijo, da jim
bo psiholog lahko pomagal iz
stiske, zaprosijo za pomod. V
tem pogledu so mnogo bolj os-
vesceni,

Delo Zivljenje: Kaj poleg
svetovanja posameznikom Se
obsega vase delovno, podrod-
je?

Aleksander Zadel: Pomem-
ben del mojega dela je tudi pre-
davanje oziroma delavnice,
kakrina je v Alpini. Take delav-
nice izvajamo, da povecamo
kvaliteto odnosov v podjetju in
s tem tudi uCinkovitost dela.
Zelo rad prou€ujem razreSevan-
je kriznih situacy); kaj in kako
narediti iz sebe in drugih, da
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S seje sveta delavcey

Zveza svobodnih sindikatoy
Slovenije je za dlane svetov delavcey
in sindikalne zaupnike izvedla izo-
braZevalni seminar Uéinkovito so-
upravljanje, ki je potekal v Sindi-

nem izobraZevalnem centru v
Radovljici. Ker je nas svet delavcey
Sele dobro pricel z delom, nam je up-
rava na pobudo predsednika sveta
odobrila udelezbo, Tako je bila od 5,
do 7. oktobra v Radovljici prva po-
lovica ¢lanov sveta delaveey. Druga
polovica pa naj bi se udeleZila na-
slednjega seminarja.

Namen seminarja je bil ¢lane sve-
tov delaveey s pomodjo predavanj o
razli¢nih temah &im bolj usposobiti za
delo v svetu delaveev v podjetjih, v ka-
terih smo zaposleni.

Kot prvi je spregovoril Milan
Utrosa, ki ga poznamo Ze iz predavan-
ja v Alpini. Povedal nam je nekaj o
nalinu in strategiji delovanja sveta
delaycev, Izvedli smo tudi skupno an-
keto o prednostnem redevanju proble-
mov.

Gregor Mikli¢ je predaval o viogi
in nalogah sveta delaveey na podrodju

statusnih in kadrovskih zadev ter rese-
vanju sporov z delodajalei. Sem sodijo
statusne in poslovne spremembe s
kadrovskimi posledicami, kadrovske
zadeve, obvestanje, skupno posveto-
vanje, soodloZanje,

Lucka BShmova, avtorica mnogih
Clankov, je na zelo zanimiv in Zivahen
na¢in spregovorila o soupravljanju
delaveev ter vamosti in zdravju pri
delu. Bohmova trdi, da je mozno do-
sefi vamo in zdravo Zivljenje za-
poslenih v posamezni druzbi. Pri-
druZuje se¢ mnenju strokovnjakoy
Evropske unije, ki poudarjajo, da je
danes naloga delodajalca, ne le
varovanje zdravja zaposlenih, ampak
celo ustvarjanje zdravja pri zaposlenih,
saj lahko le zdrav in zadovoljen
delavec dela dobro, zanesljivo in inov-
anvno,

Vekoslava Krasovec je spregovo-
rila o vlogi sveta delaveev na podrodju
plaC ter pri obravnavi gospodarskih
rezultatov druZbe. Predstavila je nekaj
podatkov o platah, o izhodis¢nih
pladah za warifne razrede, spregovorila
o sistemu pla¢, nadomestilih in drugih
prejemkih po kolektivni pogodbi, o
drugih osebnih prejemkih in povradilih
stroSkov v zvezi z delom itd.

IzobraZevanje smo zakljudili s pre-
davanjem Metke Roksandi¢ o kolek-
tivnih pogodbah in soupravljanju.
Seznanili smo se s sistemom in izva-
janjem kolektivnih pogodb ter na kon-
cu § samimi pogajanji. Tu nismo le
posluali, temveé tudi vneto sodelo-
vali.

Seminarja so se udeleZili tudi
predstavniki iz drugih podjetji, kot so:
Center za socialno delo Novo Mesto,
Etiketa Ziri, Iskra Avtolelektrika
Sempeter, Metalka trgovina Ljubljana,
Ptujske pekame, Techno LoZ, Terme
Maribor.

Za udeleZzence je bila to tudi
priloZnost spoznati druge ¢lane sveta
delaveev in njihovo delovanje ter za
navezovanje stikov, izmenjavo izku-
Senj in mnenj.

Mislim, da je bil za Alpinine ude-
leZence Clanov sveta delaveey seminar
koristen in da bo dobil svojo teZo, &e
bomo vsaj majhen del povedanega
prenesli tudi v naSo druZzbo. Vemo
namreg, da vsako izobraZevanje razvi-
Ja Eloveka tako v osebnem Kot tudi v
strokovnem pogledu.

Marija Tratnik

Mag. Aleksander Zadel

premagamo Kkrizna stanja in
leZzave,

Delo Zivljenje: Kaj opaZate
pri tem delu?

Aleksander Zadel: Ljudje
S0 izjemno naklonjeni delu in
sodelovanju pri  delavnicah.
Niso pripravljeni le poslusat.
Postavljajo vpraSanja, vnalajo
primere iz prakse, delajo, po-
skuSajo znanje, ki ga dobijo,
uporabiti tudi v razli¢nih situ-
acijah, razmisljajo. Veseli me,

ker so udeleZzenci dejavni in ker
ho¢ejo pridobljeno znanje upo-
rabiti tudi v praksi. Pripravljeni
so se uciti, napredovati. vlagati
v svoj osebni in profesionalni
razvoj. Pomembno je, da se
¢lovek kot delavec in oseba
razvija.

Delo zZivljenje: V ¢asu, ko
sem bila na vasi delavnici, ste
veliko govorili o vedenju in
vpliva vedenja posameznika
na druge.

Aleksander Zadel: To je
pomembno podro&je. OpaZam,
da ljudje niti ne razmidljajo o
posledicah svojega vedenja. Ne
razmisljajo o tem, da bi se
razli¢nim nesoglasjem lahko
izognili. Sprijaznijo se s tem, da
opravljajo delo, ki zahteva tudi
nesoglasja in Zivijo s tem. To bi
lahko ponazoril s stavkom: »Ce
se ¢lovek privadi, da ga tepejo,
tako ravnanje sprejme in gusli.
da to po¢nejo naprej.« Ce je
¢lovek navajen delati v tezkih
razmerah, premalo stori za to,
da bi se stanje izboljsalo. Ljudi
je potrebno ozave$Cati, da se
zavedajo, kaj lahko oziroma

morajo storiti, da povecajo
kvaliteto Zivljenja.

Delo Zivljenje: Danes ste v
Zireh, to je na meji med
Gorenjsko, Notranjsko in
Primorsko. Mislite, da bi bil
odziv v neki drugi regiji dru-
gaden.

Aleksander Zadel: Obilaj-
no po vsaki delavnici naredim
analizo. V Sloveniji je velika
razlika ali je delavnica na Gore-
njskem, Primorskem, Stajer-
skem... Ljudje imajo razli¢no
mentaliteto, razli¢ne obicaje in
znatilnosti. Vendar povsod zah-
tevajo svoje. Ni se mogote
sprenevedati ali kot v&asih rece-
mo »prodajati toplo vodo«.

Delo Zivljenje: Kako ocen-
Jjujete delavnico v Alpini?

Aleksander Zadel: Odnos v
Alpini je zelo kvaliteten. Imate
preudame vodje. Ne govorijo
kot reCemo »kar tja v tri dni«.
Ko se nekdo oglasi ima nagovor
ncko teZo. Vprasanj ne postavlj-
ajo zato, ker bi morala biti.
Zadenejo v srz problema. Ljudje
se hocejo uciti. Od delavnice
holejo iztrziti kar najved, zato

moram biti dobro pripravljen.
Postavljajo razli¢na vprasanja in
radi dajejo tudi povratne infor-
macije. Stik z njimi je zelo
dober. Zanimanje, ki so ga
pokazali v skupini, je veliko.
Mislim, da imate dobre vodje in
da lahko skupaj marsikaj nare-
dimo. S tako skupino bi z vesel-
Jjem delal 3¢ napre;.

Delo Zivljenje: Pogovarja-
la sem se z udeleZenci delay-
nice. Tudi oni so z delom zado-
voljni. Boste $e prisli med nas?

Aleksander Zadel: Mislim,
da bomo v Alpino e prisli. Se
sem pripravljen na sodelovanje.
Veselilo bi me, ¢ bi lahko
Alpino in posamezna dela vodij
in drugih v podjetju, tudi sam
bolje spoznal. Rad bi si vzel &as
in 3¢l po podjetju, da bi si po-
drobneje ogledal tudi posamez-
na dela v proizvodnji, da bi bol-
Je spoznal stanje v podjetju in
samo delo. To bi lahko potem
Koristno uporabil tudi na more-
bitnih naslednjih predavanjih.

Jozica Kacin
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Tatjani Dolenc
v slovo

Kam pelje nasa pot?
Hitimo, lovimo minute, teknugemo
s Casom.

A samo korak je med veseljem
in Zalostjo,

samo trenutek med Zivijenjem
in smrtjo!

Da. Vse 1o in ¢ mnogo ved je
dozivljala naSa sodelavka Tatjana,
ko se je na visku svoje Zivljenjske in
delovne modi vanjo prikradla skrita
bolezen. Dolgo smo upali in verjeli,
da bo Tatjani z njeno voljo do Zivl-
Jenja, ljubeznijo do najdraZjih in pri-
Jateljev, z vedrino in pogumom le
uspelo premagati hudo bolezen. In
hkrati smo se tudi bali, saj je zahrbt-
na bolezen iz dneva v dan bolj kruto
posegala v njeno telo in ji jemala
zivljenjskih mo¢i. V mrzlem zim-
skem vegeru je mimo in tiho zaspala
v krogu svojih najdraZjih.

Pripravnica Tatjana je svojo de-
lovno pot kot obutveni tehnik zacela
v Alpini v mesecu septembru 1976.
Ze v Casu pripravniStva je delala v
racunalniSkem centru, Kjer je ostala
skoraj deset let. V tem casu se je

vpisala na visjo Solo in v zafetku le-
ta 1988 uspesno diplomirala in pri-
dobila poklic ekonomistke. Z novi-
mi znanji, izkuSnjami in pridnostjo
se je Zelela preizkusiti tudi na drugih
podrojih. Tako je eno leto delala v
oddelku Studija Easov kot normirka.
V zaCetku leta 1989 pa je bila raz-
porejena v nabavno sluzbo, Kjer je
delala z vso vestnostjo in odgov-
omostjo kot nabavni referent vse do
prerane smrti, Bila je tudi ¢lanica
uredniskega odbora Casopisa Delo
Zivljenje.

Pred slabim letom dni je naso
sodelavko Tatjano zacela premago-
vati bolezen. Skrivala je strah in se
ob pomogi svojih najdrazjih borila z
boleznijo.

A Zal, smrt je premagala Zivlj-
enje. Tatjane ni ved, a v mislih bo
ostala z nami, z nami bo ostalo njeno
delo, skupna prijateljstva in doZivet-
Jja, njen pogum in njena vedrina.

Globoko sofustvujemo z njeni-
mi domadimi in jim izrekamo iskre-
no soZalje.

KADROVSKE NOVICE

Kadrovske novice za mesec
oktober 1999

V mesecu oktobru sta delovno
razmerje nastopila le dva nada Stipen-
dista, ki sta zaCela z opravljanem
pripravniStva. V oddelku orodjame je
svojo delovno pot kot orodjar zalel
Emil Padovac. Lojzka Brelih se je kot
pripravnica zaposlila v oddelku Sival-
nice.

V mesecu oktobru je prenehalo
delovno razmerje petim delaveem, in
sicer: Goranu Gladku iz skladis€a go-
tove obutve, Janezu Subicu iz oddelka
sekalnice, Majdi Stanonik iz lahke
montaZe, Mitjanu Cemigoju iz obrata
Col in Antonu CadeZu iz ralunskega
centra,

Kadrovske novice za mesec
november 1999

V mesecu novembru smo na$
kolektiv pomladili kar z devetimi no-
vimi delavei. Kot obutveni tehniki so
v oddelkih v Zireh zadeli opravljati
pripravni$tvo naslednji nasi Stipen-
disti: Damjana Pivk, Irena Pivk, Masa
Starman in Bostjan Tinauer. V obratu
Gorenja vas je kot obutveni tehnik za-
Cela s pripravniStvom Franja Reven, v
obratu Rovte pa Klavdija Jereb kot
izdelovalka zgomjih delov obutve.

V oddelku lahke montaZe se je
zaposlil Miha GroSelj. V prodajalni
Logatec sta delovno razmerje sklenili
dve delavki in sicer Sara TuSek in
Janja Merlak, ki bo v Casu Sestih
mesecey opravljala tudi pripravnisko
prakso.

V mesecu novembru je prenchalo
delovno razmerje trem delaveem:
Ivici Lukanci¢ v prodajalni Logatec in
Marici DemSar iz oddelka prikroje-
valnice v Zirch. Zal pa se je zaradi
prezgodnje smrti od nas poslovila tu-
di nasa sodelavka Tatjana Dolenc.

Marta Mlinar

V POKOJ ODHAJATA

V zasluZeni pokoj sta v mesecu
decembru oddla naSa dolgoletna
sodelavea Ciril Stanonik, kot mojster
v_oddelku lahke montaZe, in Ignac
MoZina, kot mmvl(j;.l{ecmas vAodcjl;
svojo Stiridesetletmo delovno dobo za-
Kljugil v Alpini, Ignaca MoZina pa je v
letoSnjem letu izdalo zdravje, zato je
bil invalidsko upokojen. Obema
najlepse, najved pa trdnega zdravja,
dobre volje in Zivljenjske vedrine, s
katero se premaga marsikatero teZavo;
in da bi 8¢ vrsto let uZivala med svoji-
mi najbliZjimi, prijatelji in znanci.

Ziroyski atleti bodo
prihodnjo sezono
nastopili v najelitnejsi
skupini

Konec oktobra smo se atleti
udeleZili $¢ zadnje letoSnje mnoZi¢ne
prireditve 34, krosa Dela v Velenju.
V Stirinajstih starostnih kategorijah je
nastopilo preko osem sto tekmoval-
cev. Najhuj3a konkurenca je bila pri
Clanih in mladincih, saj se ti pripravl-
Jajo na blizajoce se Evropsko prvenst-
vo v krosu, ki bo potekalo na istem
prizorii¢u decembra.

Med posamezniki je dosegel naj-
vedji uspeh Matjaz Kosmag, ki je v
kategoriji starejSih defkov ponovil
lansko zmago. Peter Lamovec je bil
pri starejSih de¢kih osmi, Tone Ko-
sma¢ med €lani pa Sesti. Pri mlajSih
deklicah je bila Enka Mlinar deveta,
med starejimi deklicami pa Irena
Eniko sedma in Nela Mlinar deseta.

Zirovci smo ekipno uvrstili na
drugo mesto. Pred nami je bila Lju-
bljana, za nami pa Tolmin. Prve tri
ekipe bodo prihodnjo sezono nasto-
pile v prvi skupini.

Borut Malavasi€

Joze Peternelj, z monografijo v Pod¢etrtku

V okviru Slomskovih dnevov, ki jih v spomin na Antona Martina Slomska v
PodCetriku organizirajo v tem kraju, so sredi decembra odprli tudi razstavo nafega
rojaka JoZeta Peternelja — Mausarja in hkrati predstavili njegovo obseino mono-
grafijo. Predstavitev je vodil znani pisatelj Ivan Sivec. Prireditev ob Slomskovih

dnevih sicer vodi mag. Mitja Zitnik.

Kot zanimivost naj povem, da je prav v Podcetrtku, izpod peresa Antona Martina
Slomska nastala pesem, ki je ponarodela »En hribéek bom kupil, bom trte sadil«,

Obdinski svet spet
razpravlja o grbu in
zastavi ob¢ine

Novembra je bila seja obgi
sveta ob&ine Ziri. Osemnajst ock dnevne
ga reda, nekatere sprejete brez pripomb, \
druge zavmjene in preloZene na d-
njo sejo z utemeljitvijo, da je potrebno &
dodatno usklajevanje. Tako so svetniky
obravnavali program pomoci na domu 'y
obeini, dali soglasje k finantnemu nadry
Medobeinskega sklada za razvoj obrtiy
obravnavali odlok o nadomestilu 23
uporabo stavbnega zemljisa v ob&ini in
obinskih taksah, govorili o poslovnih
prostorih P'r Matic, zadolZili upravo, da
pripravi kritcrije za dodeljevanje neprofi-
tnih stanovanj... Tudi vpraSanj svetnikoy
Je bilo kar nekaj. Zanimali so se za uredi-
tev ceste v Osojnici, smucarske vie&nice
v Goropekah, pogrebne sluzbe v Zireh,
kakSni so nalrti v zvezi z domom starej-
Sih obtanov... Na koncu so se strinjali's
pobudo turistiénega drustva Ziri, da s ob
prehodu na novo tisogletje organizira sil-
vestrovanje na prostem oziroma nekatere
spremljajoce dejavnosti.

Zanimiva tema, ki se viece Ze nekaj
letin je bila tudi predmet obravnave na tej
seji, pa je bil grb in zastava ob&ine,
Komisija za kulturo je v sodelovanju 2
strokovnjakom za grboslovie Petrom
Havlino pripravila osnutek, Blazon grba
naj bi bil razdeljen na zlato in ¢mo, zgo-
raj zamorCeva glava z zlatim uhanom,
rdeto krono in rdetim ovratnikom, spo-
daj zlat zmaj, valovita modra gred.
Zastava naj bi bila vzdolzno deljena, ru-
mena in &ma. Svetniki so v gradivu dobili
tudi osnovno razlago pravil v grboslovju
in zastavoslovju in obrazloZitev, zakaj
tak predlog, vendar nad njim niso bili
navdudeni, Predlagali so nekatere neko-
liko drugacne resitve, toda ob tem se spet
postavi yrsta vprasanj. Bomo Zirovei e
dolgo ¢akali na svoje simbole, Mogode
pa je bolje, da se vsaj kolikor je to moZne,
uskladimo in da najdemo resitev, ki bo
sprejemljiva za vedji del ob&anov. Saj
simbolov ne sprejemamo samo za eno ali
dve mandatni obdobji, mar ne?

J.K.

V oktobru je kmetijska svetovalna sluiba
in drudtvo kmeckih Zena Ziri v DD
Partizan pripravilo zanimivo razstave
»Zdrava hrana - Zito, zelenjava in sadjes
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od TU in TAM

- Skakalci smudarskega kluba Alpina
uspesni v poletni sezoni

/

DoseZeni rezultati v tej poletni se-
2oni so dokaz, da imamo v nasem klubu
Veliko obetaynih mladih tekmovalcev.

Pri &lanih in starejSih mladincih je v
nordijski kombinaciji lepe uspehe nanizal
Jure Kosmag, Postal je drZavni prvak, ter
bil tretji v absolutni kategoriji ¢lanov. Na
alpskem pokalu pa je dosegel skupno tretje

DrZavnega prvaka v nordijski kombi-
naciji smo dobili tudi pri mladincih do 16
let. To je Jure Kumer. Jure je nastopil tudi
na mednarodnem tekmovanju v Nemdiji,
kjer je zasedel drugo mesto. Gasper Mlinar
J¢ na mednarodni tekmi v Nemdiji v Kate-
2onji  starejlih  mladincev  zasedel
11 mesto. To je lep uspeh, saj Gasper glede
na starost spada v dve kategoriji niZje. V
Svoji Kalegoriji pa je na tekmovanju Alpe

ia v Avstriji dosegel 2. mesto. Tadej
Vegelj je na istem tekmovanju dosegel 10.
mesto,

Jaka Oblak je tekmoval v kategoriji
deckoy do 14 let in v pokalu MIP osvojil
dva druga in eno tretie mesto. Na sve-
tovnem prvenstyu pionirjev do petnajst let
v Gamisch Partenkirchnu pa je bil Jaka
Cetrti ter tako ponovil rezultat GaSperja
Milinarja izpred dveh let. Se vedno pa
mamo na tem tekmovanju tudi svetovnega
prvaka Jureta Kumerja iz lanske sezone.
Tudi Denis Modic je v pokalu MIP v nordi-
Jski kombinaciji osvojil tocke.

V kategoriji deckov do 12 let sta nad
klub lepo zastopala Miha Bemik in Goran
Gligorevi¢, Miha Bernik je v pokalu MIP
0svojil drugo in osmo mesto, Goran pa je

~ v
Al L

Tudi letos so se SestoSolci

Zirovske osnoyne Sole udelezili planinske Sole

Priprave smucarskih skakalcev v Zakopanih na Poljskem

osvojil deseto in Stirinajsto mesto, Zelo do-
bro 5o z nastopanjem na tekmovanjih nabi-
rali to¢ke tudi Miha Gantar, Andrej Badnar
in TomaZ Nagli¢, ki so se redno uvri&ali od
petnajstega do tridesetega mesta,

V kategoriji detkov do 10 let je zares
odli¢no nastopal AndraZ Jurca, saj je kar
dvakrat zmagal ter bil drugi in tretji. Zelo
dobro je nastopal tudi Denis Zupandic.
Dvakrat se mu je uspelo uvrstiti med deset
najboljSih. Andrej Mlinar se je v tej kate-
goriji uvrical med prvih petnajst, Gasper
Klinec pa dosegel tocke.

V najmlajii kategoriji cicibanoy sta se
Nace Sinkovec in Ziga Novak redno
uvritala med deset najboljiih. Tocke sta
dobila tudi GaSper Martindi¢ in Zan
Kolenc,

V Smularskem skakalnem klubu
Alpina upamo, da bodo nadi tekmovalci
dosegali tako dobre rezultate tudi v zimski
sezoni in seveda tudi vnaprej. Upamo, da
bomo imeli srefo, da bodo nade skakalnice
zasneZene vedji del zime, da bodo lahko
nadi tekmovalci opravijali &imvedji del
treningov na domadih skakalnicah. Tako
bomo prihranili pri &asu in kar je Se
pomembnejie, pri stroskih,

V naslednji poletni sezoni pa upamo,
da bodo tekmovalci treninge lahko opravl-
jali na novi Sestindvajset metrski skakalni-
ci, ki bo pokrita s plastino maso in je
trenutno $e v gradnji. Ob tej priloZnosti se
zahvaljujemo vsem, ki so kakor koli ali
bodo e pomagali pri gradnji omenjene
skakalnice,

Jereb Sebastian

7k

Foto: Nejko Podobnik

Gre za nekdanjo mejo med
Jugoslavijo in Italijo . ki je od leta 1920
do 1947 tekla tudi preko Vrsnika,
Osojnice, Breznice... in je tako kriv-
itno delila nad narod in ozemlje.

Na predstavitvi seje zbralo mnogo ljudi. Drugi z desne TomaZ Pavsié.

S

Spomine iz tega obdobja je zbral
nekdaniji slovenski konzul v Trstu pro-
fesor TomaZ Pav8i¢ in knjigo med
drugim predstavil tudi v Zireh.

Nejko Podobnik

40 let Solskega Sportnega drustva
Tabor Ziri

Utenci so preizkusali znanje o $portu

Sport je podrodje, na katerem
osnovnosolski otroci najraje delujejo.

V njem najdejo zadovoljstvo, dobro
druZbo, skiepajo prijateljstva, merijo
svoje sposobnosti, obCudujejo vzor-
nike, tekmujejo in se pribliZujejo sve-
tu odraslih. Na to, da posnemajo svo-
Je vzgojitelje in krepijo svoje zdravije,
niti ne mislijo. Na 3oli se trudimo, da
bi uéencem privzgojili delovne nava-
de, vztrajnost in mo¢ za spopadanije z
razli¢nimi Zivljenjskimi teZavami, ki
Jjim bodo kasneje pripomogle k borbi
za ¢im boljSo izobrazbo in delovno
mesto.

Za to ni ni¢ nenavadnega, da smo
v petek, 22. 10, 1999, praznovali Ze
40-obletnico Solskega Sportnega drus-
tva Tabor. Tega dne smo torej priprav-
ili pravi praznik za nalo 3olo in kra-
Jane oziroma za vse ljubitelje Sporta.

Ze v dopoldanske asu je bilo
nase druZenje namenjeno Sportu in
spoznavanju Sportov, ki jih manj poz-
namo, tekmovanju, pogovarjanju o
nanih Zirovskih Sportnikih in pre-
izkuSanju znanja o Sportu.

drudtva. Pri¢elo se je z odprtjem razs-
tave fotografij. Presenedeni smo bili
nad obilico fotografij, ki jih hrani nase
drudtvo in ima dokaze, da je bilo res
uspesno, tako pri doseganju odli¢nih
mest na razli¢nih tekmovanjih, pn
izpeljavi razliénih 3ol v naravi (Sola
smucanja, Sola plavanja) kot pri iz-
gradnji 3portnih objektov v okolici
Sole. Predstavljeno je bilo tudi glasilo,
ki je iz8lo ob 40. obletnici. Pripravila
ga je Marija Kokelj z uenci v njem pa
Je prikazano delovanje in razvoj drust-
va v vseh letih. Opozorili so tudi na
brosuro, ki je izila v lanskem Solskem
letu z naslovom Turizem in Sport.
Praznovanje se je nadaljevalo v veliki
telovadnici, kjer so nafi ulenci,
udeleZenci krozkov, prikazali utrinke
s svojih treningov.,

NaSe drustvo je ves Cas zagovar-
Jjalo geslo »3port za vse«, kar pomeni,
da so naSa vrata odprta za vse ljubitel-
je Sporta. S takim delom bomo tudi
nadaljevali in upamo uspesni ¢
naprej.

0 ] Petkov popoldanski del je bil na-
v naravi. Fotografija je nastala ob pouku pri Krnskem jezeru. menjen 40. obletnici naSega Sportnega Barbara Peternel
DPELOzivijenje 17
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Franc Temelj
razstavljal v
Skofji Loki

Franc Temelj je eden izmed
Ziroveev, ki se ves Cas spogleduje z
razli¢nimi podro¢ji kultumega Ziv-
ljenja in dela. Najbolj pa ga po-
znamo po tem, da se ukvarja s
fotografijo. Prvi aparat pravi, da je
dobil za birmo. Prvi¢ je razstavljal
leta 1970 ter se do danes predstavil
kar na petih razstavah.

Franc vedno i8¢ nekaj novega,
zato se tdi njegove folografije
spreminjajo. nekaj Casa se nav-
duSuje nad mikrofotografijo. Gre za
naklju¢ne zmesi masti, tusev in olj, ki
jih Franc s fotoaparatom posname
skozi mikroskop. »V tem iS¢em zani-
mive kompozicije in barvne prelive,
ki jih skuSam gledalcu podati v
razmislek in sprod¢anje fantazije,« je
povedal Franc Temelj. S ciklusom
mikrofotografij, ki so nastale v zad-
njem letu, se je Franc predstavil na
samostojni razstavi v zatetku meseca
novembra v KnjiZnici Ivana Tav¢arja
v Skofji Loki. 1K

Znova uspeh
Urosa Veharja

Ob 16. do 21. novembra je
bilo v Lyonu v Franciji &lansko
svetovno prvenstvo v balinanju,
Tam je nastopil tudi Zirovec
Uro$ Vehar. Igral je v paru in v
natannem izbijanju. V izbijanju
je dosegel 4. mesto, zato pa sta
bila skupaj s Skobernetom bolj
zbrana v finalu dvojic. Prema-
gala sta tekmeca iz Hrvaske in
tako postala svetovna prvaka. V
natanénem izbijanju za igralce
do triindvajsetega leta je bil Uro$
tretji. To je bilo nadaljevanje,
zaradi smrti kralja Hasana I,
prekinjenega svetovnega prven-
stva. Uro$ je tako nadaljeval s
svojimi uspehi na najvecjih tek-
movanjih in S enkrat ponesel v
svet ime nadega Kraja.

Franci Mlinar

»Kdor poje rad, ostane mlad« je bilo geslo
ob peti obletnici delovanja meSanega
pevskega zbora Srebrni (g)las

V soboto, 13. novembra je bil v Zireh spet lep kulturni dogodek. Mesani
pevski zbor »Srebrni (g)las, drustva upokojencev Ziri, ki ima mimogrede zelo
domiselno in prijetno ime, je praznoval peto obletnico svojega obstoja.
Praznovanje je najlepse, ¢e ga delis z drugimi in tako so se odlocili tudi pevke
in pevci »Srebrnega (g)lasu. Pripravili so celovecerni koncert, kjer so pod vod-
stvom zborovodje Ivana Rijavca pokazali, da iz ust ‘srebrnih glasov’ doni lepa
pesem. Za popestritev je zaplesala folklorna skupina iz Javorij. Ob tej
priloZnosti so pevke in pevci zbora prejeli tudi bronaste, srebrne in zlate
Galusove znacke. Da je Srebrni glas priljubljen med domacini in tudi drugod,
so dokazali tudi gostje, ki so prisli na koncert in zboru Cestitali ob tem jubile-
Ju ter jim zaZeleli Se veliko uspehoy vnaprey.

J'K.

Poljanska dolina dobila novo galerijo

Galerija Kryina v Gorenji vasi

Oktobra je bila v Gorenji vasi
odprta Galerija Krvina, ki bo brez
dvoma pomenila mofno vez med
sedanjima kultumima srediS¢ema
Skofjo Loko in Zirmi.

Lastnik Zdravko Krvina je v
novih hisi vedino prostoroy namenil
galeriji in izobraZevalni dejavnosti.
Nekaj sto ljudi, ki se je zbralo ob
odprtju galerije in prve razstave
Zirovskih slikarjev Sedejev: Janeza,
Pavla in DuSana - je Kar lep obet.
Posebno Se zato, ker tukajinja ga-
lerijska dejavnost sloni na mo¢ni
tradiciji — tako Subicev, kot sodob-

nih umetnostih in poslovnih to-
kovih.

Galerijo in razstavo je ob boga-
tem kulturnem programu odprl
dr. Zoran KrZisnik.

N. P.

Prva razstava
Staneta Kosmaca
v Zireh

Konec novembra je bila v Zi
reh odprta prva razstava akadem:
skega slikarja in likovnega peda
goga Staneta Kosmaca.

Predstavil se nam je z ved de&
set akvareli, o katerih likovni k-
tik mag. Damir Globo&nik pravi

»Staneta Kosmaga bi lahko
oznatil za likovnega intimista ¥
najboljSem pomenu besede, Int-
mistiéni osebno obarvani, poe
tiéno navdihnjeni pogledi na iz
brane krajinske detajle so namret
poselili njegove akvarele, s k-
terimi se predstavlja na razstavh
medtem ko nekatera starej
dela, zlasti slike s figuralnimi
motivi, izdajajo simbolno
stat,

Akvarel velja za eno najteZjid
likovnih tehnik, ki omogo&a hip-
no registracijo motiva, v
nanaSanje v vodi raztopljencgd
barvnega pigmenta skorajda né
priznava naknadnih popravko¥:
od slikarja pa zahteva veliko
slikarsko predznanje, ki ga St
netu Kosmadu ne moremo odre-
kati. Nikakr$no presene&enje ™
niti podatek, da se je pri svojih
krajinskih interpretacijah namer
no naslonil na tradicionalnd
kitajsko akvarelno slikarstvo. D
bi dosegli za kitajske krajinske
podobe znacilno, mehko in pre-
tanjeno prelivanje bary, subtil®
nost in transparentnost, uporablj‘
posebej pripravljen Kitajski p*
pir. A Ceprav se zdi, da ga komal
da zanimajo sodobne tendences
lahko bolj kot ponavaljanje kittl*
skih slikarskih vzorcev, ki ji
praviloma razbiramo v verti
smeri in 50 prepojeni s filozofsko
navdahnjenimi resnicami o e
skon¢nosti narave in &lovekovem
mesiu znotraj nje, ugotavljamo
naslon na nekatere prvine i
sloge evropskega slikarstva, ¥
prvi vrsti najbrZ na impresionis=
tiéna in postimistiéna snovanjd
ter lirini realizeme.

Nejko Podobnik

_ Kolofon :

“DELO-ZIVLIENJE® Je glasilo Alpine Ziri. Ureja ga uredniski
Jana Erznonik, Slavko Kristan, Jana Peternel, Ivo Pivk, Rada
JoZica Kacin - glavna in odgovorna urednica. Fotografije: J. K
Naklada; 2,200 izvodov. Tisk: Gorenjski tisk, Kranf =
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