V okviru slovenskega medenega zajtrka CZS
vsako leto pripravi anketo, s katero zaposleni prido-
bimo podatke o porabi medu na ¢lana gospodinj-
stva, o kraju nakupa c¢ebeljih pridelkov itd. Ankete
izvajamo zato, ker se dobro zavedamo, kako po-
membni so na ta nacin pridobljeni podatki.

Na podlagi analize lanske ankete, v kateri je so-
delovalo 668 posameznikov, smo pridobili pomen-
live podatke. Na vprasanje, kje najveckrat kupujete
¢ebelje pridelke, kar 79 odstotkov sodelujoc¢ih od-
govorilo, da jih kupujejo neposredno pri ¢ebelarju.
Preostalih 31 odstotkov vprasanih jih kupuje v spe-
cializiranih trgovinah (5 %), supermarketih (11 %) in
drugod (5 %).

Glede na to, da c¢ebelarji ve¢ino svojih ¢ebe-
liih pridelkov prodajo na svojem domu, bomo vzeli
pod drobnogled znacilnosti neposredne prodaje in
vam skusali podati koristne nasvete, povezane s to-
vrstno prodajo. Naj za zacetek omenim, da kupci
vedno bolj cenijo in se vse bolj zanimanje za izdelke
domace pridelave. Naloga ¢ebelarja pa je, da opo-
zori nase kot na ponudnika kakovostnega, v Sloveniji
pridelanega medu.

Neposredna prodaja omogoca predvsem nepo-
sreden stik med uporabnikom in Sebelariem. Cebe-
lar naj izrabi priloznost neposredne prodaje in kupcu
posreduje izCrpne informacije o ¢ebeljih pridelkih.

* Svetovalka JSSC za ekonomiko
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Nasveti za neposredno prodajo
cebeljih pridelkov

Natasa Klemen:ié Strukelj*, natasa.strukelj@czs.si
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Kupci zelo cenijo osebni pristop, saj je prav to tisto,
kar neposredno prodajo razlikuje od prodaje v veli-
kih trgovskih centrih.

Prednost neposredne prodaje je tudi ta, da ¢e-
belarji poznajo svoje stalne stranke. Tako dobro
vedo, zakaj dolo¢eni kupci kupujejo njihove cebe-
lie pridelke, katere pridelke imajo najraje, za kaj jih
uporabljajo, kako pogosto kupujejo pri njih ... To so
zelo pomembne informacije, ki so vam na voljo brez-
placno in ki jih lahko s pridom uporabite pri trzenju
svojih ebeljih pridelkov. Ce boste znali prisluhniti
vasim kupcem in ¢e boste dovolj prozni in prilago-
dljivi, boste svojim strankam ponudili izdelke, ki jim
bodo pisani na kozo, s tem pa jih boste spodbudi-
li, da se bodo vedno znova vracali k vam. Saj po-
znate tisti rek, ki pravi, da dober glas seze v deveto
vas. Zadovoljne stranke so vasi promotorji v dobrem

Za suSenje cvetnega prahu in topljenje kristaliziranega medu,

susiti je mogoce tudi sadje, zelenjavo, zeliS¢a, gobe itd.

Blaz Okorn, s. p.
Sp. Sorica 1a
4228 Zelezniki
tel.: 04/519 80 30 ali
031/542517

e-posta:
blaz.okorn@siol.net
www.susilnicesadja.si

Susilniki spadajo med
subvencionirano
cebelarsko opremo
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ali v slabem. Zato naj vam ne bo odve¢ vzpostavi-
ti pristhnega odnosa s kupci, predvsem pa je treba
tak odnos negovati in ohranjati na kolikor mogoc¢e
primerni ravni. Dandanes, ko imamo ljudje vse manj
Casa drug za drugega, sta prav pozornost in prija-
znost, ki ju boste namenili stranki, kljuéni za vzposta-
vitev Siroke baze stalnih kupcev.

Zelo pomembno je, kakSen vtis boste naredili
na kupca. Ta zna zelo dobro opazovati, zato bodite
pozorni na to, da boste urejeni, naravni, da boste
pristno pristopili k stranki in ji na tak nacin tudi po-

nudili ¢ebelje pridelke. Prostor, v katerem prodajate
Gebelje izdelke, ali stojnica naj bosta lepo urejena,
poskrbite, da boste v o¢eh kupca nekaj posebne-
ga in izijemnega. Naj vas kupci prepoznajo po vasi
drugacnosti.

Zavedati se morate tudi, da kupcev ne zanimajo
vasi problemi, raje jim postrezite z veselimi novica-
mi, bodite ambasador dobre volje in optimizma. Za
konec pa Se misel iz Kekéeve pesmi, ki jo lahko s
pridom uporabite tudi pri trzenju ¢ebeljih pridelkov:
»Dobra volja je najbolja «
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Vzreja matic

BUKOVSEK

- od leta 1934 -

Ponujamo vam oznacene matice kranjske sivke iz
odbranih mati¢arjev, vzrejene pod nadzorom KIS.
- Matice lahko dobite od konca maja do pozne
jeseni bodisi po posti bodisi na naslovu:
Golo Brdo 19, 1215 Medvode.
- Matice posiljamo veckrat na teden.

-lmate mofnost prisostvovati predelavi vafih starih
satnic oz, predelovi valego voskal
Obvezna je predhodno telefonska nojaval

Wachs: HODL

Wachsverarbeiung | Imkeraiartikel
Deutsch Hoseldorf 75 | A-B493 Kldch, Avstrija
Tel.& faks: +43 (0) 3475 / 2270
info{@wachs-hoedlar | wwwwachs-hoedl.ar

~Majmanjia kolifing obdelave je 20kg surovega
voska, oz, 50kg starih samic,

-Garantirame razkuievanje s pareo.

Dbl Sos Lelo ugodno razmerja kvaliteta-kakovost.
Ponrcheljok-patek

B00:1 200 13:00:1800 -Po Zelji izdelujemo vsake

Sohata  B00-1200 debeling in dimenzijo satnic.

Jezik zo sporozumevanie: nemidng -
Mate satmice labon bupite hedi v podjetie 3, -

Lager trade da.s. iz Senfurjo .
lona posredovanje, zastopanje, Maribor

Kb ne nojdete:

~Obdelava voska moEna
shozi celo leto.

~Valika izbira pripomodkov za
Zebeljarjenje.
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