Zeleznica preko Afrike. — Znani ju¥no - afriski mo-
gotee Cecil Rbodes je zasnoval v svoji glavi nadrt, po katerem
bi z Zeleznico zvezal Kajiro v KEgiptu s Kapstatom na skraj-
nem jugu Afrike. Sedaj i8¢e po Evropi moralnih in denarnih
podpor. ,Times“ piSe o tem nadrtu: ,Danes je e nemogode
z gotovostjo trditi, da bi ta Zeleznica toliko koristila ko brzojav.
A to je gotovo, da se brez Zeleznice angle8ka posestva v srcu
Afrike ne morejo razvijati. Ali pa je kde slutil, ko so prideli
graditi kanadsko pacific - Zeleznico, da bode odprla najbogatejSo
Zitnico severnih drZav ? Toda srednja Afrika ni rodovitna Kanada.
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Ohranitev rokodelstva.
(Dopis iz Neméije.)
_ I1I.

Veliko teZavo akeiji, da se ohrani rokodels:vo, je
znataj naSega Casa, kateri se da najbolje s tem oznaliti,
da gre pred vsem na zunanjost. Vsak kupec hole dan-
danes te je ie mogole, dobiti potrebni mu izdelek takoj,
in zlasti mu je po volji, é¢ se mu da na izbero velika
mnozina dotitnega izdelka. Pripoznano dejstvo je, aa je
dobivanje potrebnih izdelkov potom narolil pri posa-
mitnem producentu d¢edalje redkejSe, dolim se Cedalie
bolj mnoZi kupovanje Ze izgotovljenih in na izber razgo-
njenih rokodelskih izdelkov. Te &asovne razmere zahte-
vajo, da se morajo tudi rokodelski izdelki prodajati izgo-
tovljeni ne le po narotilu, in vsled tega zahteva tudi
profesor na vseutilistu v Lipskem dr. Biicher, da mora
rokodelstvo postati najprej sposobno, da svoje izdelke
prodaja ne po narolilu, nego v skladiséih.

Ako gre tlovek po ulicah kakega veljega mesta,
spozna lahko, koliko se detail-kupéevalei trudijo, da vpo-
zore obéinstvo na svoje blago s kar mogole sijajnimi
izlozbami. Ta pojav je jednak v vseh deZelah z evropsko
kulturo v Evropi, v Ameriki in v Avstraliji, kakor tudi
v tistih delih Azije in Afrike, katere so v evropskem
smislu civilizirani. S tem je ofitno, da to ni morda
modni pojav, nego nacijonalno-ckonomiten zakon, kate-
remu se morajo pokoriti vse gospodarske stroke, ako
netejo, da se jih potisne v ozadje. Tistih rokodelcev, ka-
teri zamorejo vzdrZevati z blagom bogato zaloZeno in
primerno ter ukusno urejeno prodajalno, je jako malo.
Velika vefina rokodelcev nima v to potrebnih sredstev.
Temu nedostatku odpomore skladiska zadruga, katera
omogotuje, da zamore tudi mali rokodelec vstopiti v
vrsto tistih, v nadi dobi navadno jako lepih- evetoéih
podjetij, ki se imenujejo velika skladiS¢a. Druzega pota
menda ni, da bi mogel rokodelec postati sposoben za
vzdrZevanje svojega skladisca, nego je pot zadruZne or-
ganizacije.

V predajalnah, katere so last teh skladiskih zadrug,
se prodaja seveda samo blago, katero so izdelali posa-
mezni &lani. Ta nalin prodajanja ima za rokodelca Ze
to dobroto, da vedno ve, kakSen ukus ima obCinstvo, kar
je jako vaZno, ker se ukus hitro preminja. To nepre-
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stano opazovanje vladajofega ukusa obudi tudi Zeljo,
obémstva kaj novega ponuditi in 8 tem na njegov ukus
uplivati. Na ta nafin se iz rokodelca razvije in vzgoji
podjetnik, ki zna kuplevati, kakor znata fabrikant in
velemagacinér, ki stojita danes gospodarskemu Zivljenju
na felu. Ako skladiSka zadruga v svojih prodajalnicah
tudi naroéila sprejema, katera potem zadruZnike razdeli
v izvrSitev, in ako §¢ napravi skupno delavnico za razne
poprave, potem se je v bistvu Ze priblizala produktivni
zadrugi.

Nadalje ovira, da se skladiSka nakupovalna in pro-
duktivna zadruga ne Siri kakor bi bilo Zeleti v interesu
rokodelstva, je nedostajanje trgovinske izomike. Te pa
je dandanes treba vsakemu ¢loveku, k vefjemu da izha-
jata brez nje duhovnik in mali kmetovalec, sicer nihée.
A kako malo trgovske izomike, trgovskega smisla imajo
nasi rokodelci, to je uprav neverjetno. Navadno jim je
trgovsko knjigovodstvo, trgovsko rafunanje prav tako
ptuje, kakor trgovska kalkulacija. Posledica tega pa je,
posamezen rokodelec navadno le ne more prav naprej
priti, in da tudi razne zadruge moéno hirajo, ker jim
nedostaje trgovinskega vodstva, katerega neobhodno po-
trebujejo. Oziroma 8o samo kreditne zadruge, ki potre-
bujejo sicer trgovinskega vodstva, a ne iako strokovnega,
kakor druge zadruge, ter je njih vodstvo le bslj meha-
niénim in se lahko pripusti komurkoli, da je le posten
in da zna knjigovodstvo. To je vzrok, da so se Kkreditne
zadruge hitro razSirile in razvile, in za to je pri ustano-
vitvi drugih zadrug treba pred vsem gledati na dobro
vodstvo. V obée pa je jedna prvih potreb, da se pospesi
trgovska izomika rokodelcev sploh, ker je od njs v ve-
liki meri odvisno ne le uspevanje posameznega rokodelca,
nego sploh vsega rokodelskega stanu.

Izgoja obrtniskih vajencev.

Danasnji materijalisti¢éni svet pefa se najrajSe s
praktiénimi vprasanji. Za stvari, katere ne donaSajo ofi-
vidnega dobitka, se nahaja le redko kje navduSenje. K
tacim po naSih nazorih bolj idealnim vpraSanjem priSte-
vamo tudi izgojo nasih vajancev, za katere se obrtniki
sami Cedalje manj brigajo. Olkar rabimo stroje pri obrt-
nijah, postali so vajenci pri nekaterih obrtnijah nekaka
potrebna sitnost, da, v veéjih delavnicah na pr. pri kro-
atih v velicih mestih vajenca niti ne najdemo. SluZabnik,
najet za razna opravila in poSiljatve, opravlja prejSnji
posel obrtniSkega vajenca, in le manjSi obrtniki se pe-
¢ajo Se z izgojo pomolniskega narascaja.

Uzrok temu je nekoliko upeljava strojev, s kate-
rimi se veliki del enoli¢nega in mehanitnega dela opravi,
za kojega je bil vajenec najhitreje izurjea. Deloma pa
je temu uzrok tudi prejSnja, odpravljena obrtna prostost,
po koji je bil vajenec ,prosti gospod“, kateri je pri
svojem mojstru ostal le, dokler se mu je ljubilo. Ce se
tacemu ni zdelo dalje se uliti in je Ze par mojstrov
poskusil, ne da bi pravega naSel, je Sel, ter postal
moijster. In tacih ,mojstrov® ni malo Stevilo.



