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zelenjave na trznici boljsa kot v velikih trgovskih centrih.

Cene sadja in zelenjave se kupcem zdijo v glavnem normalne
ali previsoke glede na ceno v velikih trgovskih centrih, vendar
pa te ne vplivajo odlo¢ilno na Stevilénost obiskovalcev trznice
in tudi ne na nakup.

Prostor za druZenje, razlike med spoloma

Zaradi neuravnotezenosti starostnih skupin anketirancev smo se
pri obdelavi rezultatov bolj kot njim posvecali razlikam med od-
govori glede na spol anketiranca. Prvi del ankete je pokazal, da
trznico obiskuje ve€ zensk kot moskih, vendar pa so moski njeni
bolj redni obiskovalci. Rezultate dopolnjujejo in razlagajo od-
govori na vprasanje, ki smo ga postavili v anketi pozneje, in si-
cer, kaj anketirancem trznica pomeni in ali gredo kdaj na trznico
tudi zaradi druzenja samega in ne zaradi nakupov. Za moske je
trznica v manjsi meri kot za zenske prostor nakupovanja, v vecji
meri pa prostor druzenja. Zato moski ¢as obiska bolj nacrtujejo,
saj predvidevajo, koga in kdaj bodo tam srecali.

Manjsi delez, t. j. pet odstotkov zensk hodi na trznico zaradi
verjetnosti, da bodo tam koga srecale. Moskih pa, ki gredo tja s
tem namenom, je kar 17 odstotkov. 30 odstotkov moskih je na
trznici spoznalo ljudi, s katerimi so obdrzali stik, pri zenskah je
ta delez le 22-odstoten. Moski na trznico, v primerjavi z zenska-
mi, veckrat odhajajo sami. 17 odstotkov moskih je odgovorilo,
da gredo na trznico tudi iz »drugega razloga«, katerega, niso
specificirali, vsekakor pa to ni nakupovanje. Na vprasanje, ali
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sklepajo na trznici tudi druge posle, je 20 odstotkov moskih od-
govorilo, da jih, pri zenskah tega odgovora ni bilo. Odgovori
na vprasanja o »barantanju« nas napeljujejo na to, da so moski
na trznici tisti, ki skrbijo za dinamicnost, saj se kar §tiri petine
moskih z branjevkami pogaja za nizjo ceno izbranega blaga, pri
¢emer so ve¢inoma uspesni.

Sklep

Anketa in razgovori s Celjankami in Celjani kazejo izjemno
vpetost trznice v prostor in zivljenje mestnih prebivalcev. Kljub
spremembam v nacinu zivljenja je trznica ohranila svojo nek-
danjo vlogo in ostala prostor srecavanja in druzenja. Celjani in
Celjanke hodijo na trznico skoraj vse zivljenje. Izjema je nava-
dno le obdobje mladostniStva, ko prenehajo obiskovati trznico
skupaj s starsi, kar pa se spremeni, ko oblikujejo svoje druzine.
Takrat trznica ponovno postane prostor, ki ga redno obiskujejo.
Sprva zaradi nakupov in potem vedno bolj tudi zaradi srecevanj
in druzenj. O nacrtih za prenovo trznice so ljudje v glavnem
obvesceni. Strah, ki ga pri tem izrazajo, je povezan predvsem z
morebitno spremembo vloge trznice v mestu oziroma zivljenju
prebivalcev mesta Celja.

Datum prejema ¢lanka v urednistvo: 7. 11. 2007.

Mateja Gorjup

ZGODBE BRANJEVK

Branjevke na celjski trznici.
Foto: Alenka Cas, fototeka Muzeja novejse zgodovine Celje,
Julij 2007

Udelezenci delavnice smo se v najvecji meri osredotocili na
skupino ljudi, ki je s prostorom trznice najbolj neposredno in
vsakodnevno povezana, to je branjevce in branjevke, ki trzni-
ci dajejo Se posebej barvite in raznovrstne odtenke. Skozi nase
raziskovalno delo smo jih zeleli v kar najvecji meri in z uporabo
etnolosko-antropoloskih vescin, pri ¢emer imam v mislih zlasti
opazovanje z udelezbo, spoznati in predstaviti njihove pogle-
de ter videnja obravnavanega prostora. Metode dela, ki smo jih
uporabljali, so v glavnem vkljucevale pridobitev ustnih virov
oziroma Zivljenjskih zgodb. Zeleli smo spoznati, pozneje pa §ir-
§i javnosti predstaviti ta segment nematerialne dedii¢ine. Ze na
zacetku moram poudariti, da se mi zdi dokumentiranje vsakda-
nje dedis¢ine ljudi, vpetih v nek prostor, proces ali kaj drugega,
zelo pomembno. Vsaki od pridobljenih zgodb pripisujem velik
pomen, kajti v odnosu z mnogimi drugimi nam podajajo polnej-
So sliko obravnavanega prostora.

V ¢lovekovih predstavah se branjevka najpogosteje pojavlja kot
zivahna in klepetava Zzenska, najveckrat babica ali pa zenska
srednjih let. Prodaja predvsem poljs¢ine in povrtnine, pridelane
s sonaravnim kmetovanjem, kar pa je dandanes, roko na srce,



prej izjema kot pravilo. Gre v glavnem za pripadnico Zenskega
spola. V nasprotju s tem se v Slovenskem etnoloskem leksikonu
pojavlja geselski ¢lanek naslovljen z mosko obliko — branjevec:
»Oseba, ki na trgu ali trznici prodaja blago, najveckrat ga sam
izdela ali pridela; tudi trgovec z drobnim, cenenim blagom. Bra-
njevec prodaja povecini sezonsko blago, praviloma v manjsih
koli¢inah in vsak dan«. Nadalje pa vendar pise, da so ob koncu
20. stoletja branjevke »vecinoma Zenske, ki na zivilskih trgih
prodajajo svezo zelenjavo« (Simi¢ in Bogataj 2004: 48). Na
podlagi svoje izkusnje moram zapisati, da sem na celjski trznici
opazila priblizno 40 branjevk, poleg njih pa Se kaksne tri moske
predstavnike. Pravzaprav ne vem, kaj botruje temu dejstvu in
takSnemu stanju.

V pric¢ujocem besedilu zelim predstaviti zgodbe svojih sogovor-
nic in dveh sogovornikov, ki v veliki vec¢ini vsak dan romajo na
ta mestni prostor, kjer na svojih izbranih stojnicah ponujajo v
glavnem izdelke lastne domace pridelave. Najprej sem se po-
govarjala s sogovornico, ki mi je zaupala, da na celjski trznici
prodaja ze 32 let (stara je 59 let). V delo jo je uvedla tasca, ko
se je prizenila k hisi. Zasluzek od prodaje, prodaja sezonsko ze-
lenjavo, je njen pomemben dodatni finan¢ni vir. Denar porabi
za nakup najosnovnejSih gospodinjskih potrebs¢in. Na trznico
prihaja vsak dan, razen ob nedeljah. Povedala mi je, da je Stevi-
lo kupcev odvisno od vremena (ob deZju jih je dosti manj). Ima
fleksibilne cene, z njo se da dogovoriti za popust, zlasti stal-
nim strankam rada zniza ceno. Moja sogovornica je poudarila
svoj odnos do strank in ga primerjala z odnosom med stranko
in trgoveem v trgovini, kjer je po njenem mnenju veliko bolj
neoseben, suh in hladen. Sama se s strankami ponavadi zaplete
v krajsi pogovor. Moja druga sogovornica, doma iz Laske vasi,
mi je povedala, da se je s prodajo na trznici zacela ukvarjati po
tem, ko je postala brezposelna. Tretja sogovornica mi je zaupa-
la, da lahko od zasluzka od prodaje na trznici ve¢ kot solidno
zivi. Doma so namre¢ usmerjeni v intenzivno pridelavo zele-
njave, na trznici pa ima veliko stalnih strank. Zaradi dobrega
zasluzka je pustila svojo zaposlitev in se usmerila zgolj v pride-
lavo sezonske zelenjave in njeno prodajo na trznici. Poudarila
je nepostenost branjevk, kajti po njenem mnenju mnoge med
njimi nakupijo velike koli¢ine sadja in zelenjave v kakSnem
vecjem trgovskem centru ali pri kakem dobavitelju in ga na-
to preprodajajo na svojih stojnicah. Cetrta sogovornica se je s
prodajo na stojnici zacela ukvarjati pred petimi leti, takrat ko
je postala brezposelna. Zasluzek od prodaje na trznici presega
viSino socialne podpore, do katere je bila upravicena s strani Za-
voda za zaposlovanje. Produkte na trznico dostavlja z osebnim
avtomobilom, pri cemer je poudarila velik problem parkirnih
prostorov in precejsnje prometne (ne)dostopnosti. Poudarila je,
da je koli¢ina prodanih produktov iz dneva v dan razli¢na, nanjo
predvsem vpliva vreme. Ima stalne stranke, ki pa v glavnem
pripadajo starejsi populaciji. V pogovoru mi je omenila, da se
zaradi zviSanja najemnin za stojnice na nek nacin boji preno-
ve trznice. Kolegica se je pogovarjala z mladim branjevcem iz
Podcetrtka, ki na celjski trznici prodaja doma gojene borovni-
ce. Dohodek od prodaje borovnic, ki pa jih prodajajo tudi na
ljubljanski trznici, je edini dohodek njegove druzine. Na dan
prodajo tudi do sto kilogramov borovnic. Po koncani sezoni
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prodajajo zelenjavo. Stojnico imajo Ze 45 let, saj se je s tovrstno
dejavnostjo ukvarjala Ze njegova babica. Moti ga, ker na trznici
ni urejenih stranis¢ in ker ni dobro poskrbljeno za varnost, kajti
njegovo mater so ze okradli. Glede nove trznice je skepticen, ne
verjame namre¢ povsem, da se bo res prenavljala, kajti v prete-
klosti so jim to Ze veckrat obljubljali, pa iz tega ni bilo ni¢. Ce
pa se bo prenova dejansko zgodila, pa upa, da bo nova trznica
zidana, varnejsa in ve¢ja. Ena med sogovornicami je povedala,
da povprecna vrednost nakupa znasa od pol evra do petih evrov.
Izdala nam je tudi, da je najlepse, kar se ji je zgodilo na trznici,
to, da je tam spoznala svojega moza. Druga kolegica pa se je
pogovarjala z branjevko, ki svoje produkte skoraj vsak dan vozi
iz Ptuja v Celje. Zato ne moremo trditi, da prav vse branjevke
prihajajo iz bliznje okolice Celja.

Portret branjevke na celjski trznici.
Foto: Alenka Cas, fototeka Muzeja novejse zgodovine Celje,
Julij 2007

Po vseh opravljenih pogovorih in po kar nekaj urah, ki sem jih s
svojimi kolegi prezivela med branjevkami in branjevci na celjski
trznici, lahko sklenem, da je za ve¢ino med njimi to dopolnilna
dejavnost. Najvec jih prihaja iz bliznje okolice mesta, iz vasi, ki
so od Celja oddaljene do 20 kilometrov. Vsi so mo¢no poudarja-
li velike tezave s slabo prometno ureditvijo, najvecji problem je
nezadostno Stevilo primernih parkirnih prostorov. Opazila sem,
da med branjevkami vladajo kolegialni odnosi, kar se odraza v
medsebojni pomo¢i, ko ima katera med njimi opravek, pa druga
popazi na njene pridelke in jih namesto nje prodaja. Tudi same
so poudarile dobre medsebojne odnose.

Vrvez na trznici me je za nekaj ur potegnil vase. Prijetno so me
spremljali klepetanje Zensk, barantanje za kilograme ali Sope
tega in onega. Nekaj Casa sem kramljala, izrekla veliko domacih
besed, konec koncev je to moj domaci teren. Veliko ¢asa pa sem
tudi zgolj opazovala in srkala vso to barvitost, raznovrstnost,
pretoc¢nost in gostobesednost prostora. Odsla sem polna svezih
vtisov in lepih izku$enj, z mislimi in zeljami o nadaljevanju
tovrstnega ali podobnega raziskovalnega terenskega dela s po-
drocja svoje stroke. Na koncu pa menim, da je pomembno, da
poudarim pomen tovrstnih raziskovalnih taborov in delavnic za
Studente nase stroke. Ob delu sem lahko urila temeljne ves¢ine
antropoloskega in etnoloskega dela. Odhod na teren me vedno
znova navda z zacetnim vznemirjenjem, ki pa je prezeto z zeljo



Glasnik S.E.D. 47/3,4 2007 stran 71

po osvetlitvi obravnavanega problema, pa tudi z Zeljo, da se iz
vse moke, ki jo nagrabim na kup, spece nek uziten, lepo vzhajan
kruh. Dobro je, kadar imam moznost rezultate kje predstaviti ali
jih ponuditi v oceno. V Celju opravljeno delo je imelo vse to,
kar si zelim, ko se lotim nekega problema, ali v tem primeru,
pojava. Rezultate opravljene raziskave smo zadnji dan delavni-
ce predstavili krogu novinarjev, ki so vest o opravljenem delu
poslali med obco javnost. S perspektive Studentke etnologije in
kulturne antropologije zelo pozdravljam in odobravam tovrstne
delavnice. Pri leto$nji tezko najdem kaksno pomanjkljivost, ra-
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zen te, da bi lahko trajala kak dan vec¢. Vendar se pri iskanju
odgovora na to pripombo zacenja ze druga zgodba.
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»GOSPA, DOBRO VAGO VAM DAM«

Delovni dan branjevke Terezije Smodej

Prve dni julija sem se udelezila etnoloske delavnice Urbani fe-
nomeni — muzejske perspektive CE1 Trznica, ki je potekala pod
okriljem Muzeja novejse zgodovine Celje. Namena delavnice
sta bila temeljit vpogled in raziskava dogajanja na celjski tr-
znici. Med danimi moZnostmi sem izbrala skupino za vizualno
dokumentacijo, ki si je zadala, da z razSirjenim intervjujem in s
snemalno kamero dokumentira delovni dan branjevke Terezije
Smodej; ta na celjski trznici prodaja Ze petdeset let.

Z mentorico mag. Tanjo Rozenbergar Sega in snemalcem Ale-
$em Sego smo branjevko obiskali na njenem domu v Smartnem
v Rozni dolini in posneli ter zabelezili jutranje priprave za od-
hod na trznico, spremljali dogajanje na sami trznici ter posneli
potek konca prodaje. Podrobneje smo zeleli osvetliti socialni
in ekonomski status omenjenega poklica ter prouciti prodajno
ponudbo in nacin pridelave prodajnih produktov. Zanimali so
nas tudi odnos gospe Terezije do strank in drugih prodajalcev
na trznici, cene produktov ter morebitne spremembe cen zaradi
konkurenénosti trgovskih centrov.

Terezija Smodej se je s prodajo zivil srecala Ze v otrostvu, saj
je kot deklica hodila pes iz Nove Cerkve v vec¢ kot pet kilome-
trov oddaljeno Dobrno prodajat jabolka ali jajca. Po poroki se
je gospa Terezija preselila k mozu v Smartno v Rozni dolini, od
koder je na celjsko trznico hodila s koSem pes prodajat njena
tas¢a. Ko tasca dela ni ve¢ zmogla, je na trznici pricela proda-
jati gospa Terezija. Tja je sprva odhajala s kolesom, pozneje pa
z motornim kolesom, s katerima je bilo prevazanje zivil zelo
tezko. Po opravljenem vozniSkem izpitu vse pridelke na trznico
dovaza z avtom. Celjsko trznico obiskuje redno, doma ostaja le
ob nedeljah in vedjih cerkvenih praznikih.

Za vizualno dokumentiranje delovnega dne izbrane branjevke
smo se morali zelo zgodaj odpraviti do njenega bivalis¢a. Za
gospo Terezijo se dan zaéne ze ob 6. uri, ko na vrtu nabere svezo
zelenjavo, v kolikor tega ni naredila Ze prejsnji vecer. Terezija
na trznici prodaja sezonsko zelenjavo in sadje (kumarice, buc-
ke, mladi krompir, korenje, zeleno, petersilj, maline, jabolka). V

Vizualno dokumentiranje
na trznici.

Branjevka Terezija (desno)
in »sosedi iz vrste«.

Foto: Tanja Rozenbergar Fototeka Muzeja novejse
Sega, fototeka Muzeja novejse zgodovine Celje, julij 2007
zgodovine Celje, julij 2007

zimskem ¢asu prinasa na trznico suho cvetje, zdravilna zelisca
za pripravo cajev ter roze, izdelane iz krep papirja. Zaboje, pol-
ne zivil, ji v avto pomaga naloziti moz, medtem si gospa Terezi-
ja nadene predpasnik ter se odpelje proti Celju. Na trznico pri-
spe ob 7. uri in se najprej odpravi v skladis¢e po manjsi vozicek,
ki ga je podedovala od starejSe branjevke. Z njim si pomaga
pri raztovarjanju zivil, ki jih odpelje do svoje s prtom pokrite
mize; prt mizo polepsa. Terezija raztovori Se zivila, ki so osta-
la na vozicku od prejsnjega dne ter pripelje tehtnico. Jutranje
ure na trznici potekajo predvsem v razkladanju produktov ter
pogovorom med branjevkami. Gospa Terezija poudarja, da ima
zelo dobre odnose z drugimi branjevkami, kar ne pomeni, da ni
manj$ih prepirov. Pri mizi, za katero poleg Terezije prodajajo Se
trije branjevci, drug drugemu zaupajo tudi denar in prevzamejo
delo sodelavca, kadar ima ta morda kaksno drugo obveznost.

Ob 10. uri dopoldne je trznica ze polna ljudi, kar je zame odlic-
na priloznost, da opazujem Terezijin nacin prodaje in odnos do



