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IZZNANOSTI IN PRAKSE

Ne prodajajmo medu slovenskega porekla pod
povprecno ceno tujega medu!
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Po podatkih analize porabe medu pri sloven-
skem potrosniku ugotavljamo, da je poraba
medu iz leta 2011, ko smo prvic¢ analizirali trgin
je znasala 1,47 kg medu/ prebivalca, narasla na
dobra 2 kg v letih 2016/2017. Povprasevanje po
slovenskem medu je tako v zadnjih letih, ko se
Cebelarji res ne moremo pohvaliti z letino, pre-
seglo ponudbo medu slovenskega porekla. Na
trgovskih policah tako med slovenskega pore-
kla tezko najdemo, Ce pa ga, ta dosega bistveno
visjo ceno, kot je cena pri cebelarjih na domu.
Zanimivo pa visjo ceno v povprecju dosega
celo uvozZeni med.

Povprecno cena medu slovenskega porekla v trgovskih
centrih vedjih trgovcev znasa 17,79 EUR/kg, kar je za kar 85 %
veC, kot povpre¢no znasa cena za med pri ¢ebelarjih na domu,
ki svoj med prodajajo po povprecni ceni 9,73 EUR/kg. UvoZe-
ni med na nasih trgovskih policah pa dosega povprecno ceno
12,57 EUR/kg, kar pomeni 11,30 EUR za 900 g.

Analiza ankete, ki jo vsako leto opravimo na CZS v okvi-
ru promocijsko-izobrazevalne akcije ob medenem zajtrku,
kaZe na to, da vec kot 82 % potrosnikov med kupuje pri ce-
belarjih na domu ali na trznici, 3 % v specializiranih proda-
jalnah in le okrog 8 % pri veletrgovcih. Kupce smo vprasali
tudi, kaj je glavni razlog za nakup medu. Pricakovano sta
najpomembnejsa razloga za nakup medu zaupanje v ka-
kovost, ki pomeni razlog za nakup kar 60 % vprasanih, in
poznavanje ¢ebelarja, ki je razlog za nakup 45 % vprasanih,
medtem ko je najniZja cena razlog za nakup pri manj kot
2 % vprasanih.

Zelimo si, da bi slovenski ¢ebelarji za kakovosten slo-
venski med dobili placilo, ki si ga tak med zasluzi, in si tako
zagotovili ekonomicnost ter moznosti za vlaganje v nadalj-
nji razvoj Cebelarstva. Na slovenskih policah se letno znajde
dobrih 1000 ton uvozenega medu, ki pa se povpre¢no pro-
daja po visji ceni, kot je povpre¢na cena medu pri sloven-
skih ¢ebelarjih. Tako kot velja za druge kmetijske pridelke,
ki praviloma pri kmetu na domu dosegajo visjo ceno od cen
pri veletrgovcih, si tudi nas med zasluZzi ceno, ki nam bo
omogocala razvoj tudi ob slabsih letinah.
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Slovenski potro$nik si
zeli kakovostnega medu
in je zanj pripravljen pla-
Cati ve¢. Glede na dejstvo,
da je povprasevanje po
kakovostnem medu slo-
venskega porekla vedje
od ponudbe, je vkljuce-
vanje v sheme kakovosti
zagotovo priloZnost ¢ebe-
larjev za prodajo po ceni,

Med slovenskega
porekla si zasluzi
maloprodajno ceno,
visjo od povprecne
cene uvozenega
medu, ki na trgovskih
policah znasa

11,30 EUR za 900g.

kakr$no si nas med zago-
tovo zasluzi. Kakovostne
sheme namrec¢ slovenskemu potrosniku zagotavljajo tisto,
kar isce:

« zagotovljeno kakovost,

« znano poreklo,

« sledljivost.

Glede na to, da se izvaja promocija shem kakovosti med
§irSo javnostjo, pa prodaja medu, vkljuéenega v sheme,
pomeni tudi veéjo prepoznavnost in potrditev kakovosti
pri nasem kupcu. Na nas Cebelarjih pa je, ali bomo to prilo-
znost izkoristili.

Priporocilo Upravnega odbora
Cebelarske zveze Slovenije

Upravni odbor Cebelarske zveze Slovenije pripo-
ro¢a svojim ¢lanom, da glede na izraCunano malo-
prodajno ceno medu na slovenskem trgu, glede na
povprecno ceno uvozenega medu ter kakovost in
cenjenost medu, pridelanega v Sloveniji, pri potro-
$niku medu ne prodajajo pod povpre¢no malopro-
dajno ceno uvoZenega medu na slovenskem trgu,
ki znasa 12,57 EUR za 1000 gramov. S predlogom se
strinja tudi Strokovno zdruzenje profesionalnih ce-
belarjev, ki prav tako svojim ¢lanom priporoca, da se
drZijo tega priporocila. Cene razli¢nih vrst medu naj
se oblikujejo glede na predhodne izkusnje, vendar
naj ne bodo nizje od povprecne maloprodajne cene
uvozZenega medu na slovenskem trgu.



