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Cenovna konkurencnost slovenske
zunanje trgovine’

Povzetek

V prispevku je analizirana
prisotnost kakovostne komponente
v slovenski zunanji trgovini po
osamosvojitvi v trgovini z drzavami
EU-15. Poudarek je na velikosti
razmerja cen in strukturi znotraj-
panozne trgovine, ki kaze ka-
kovost izvoza glede na uvoz.
Rezultati so prikazani kot tehtana
povprecja na agregirani enomestni
in dvomestni ravni po dejavnostih
NACE in po dejavnostih tehno-
loske intenzivnosti za slovensko
trgovino z drzavami EU-I5.
Slovenske izvozne cene v trgovini
z drzavami EU-15 so posebej
primerjane s slovenskimi uvoznimi
cenami sorodnih proizvodov iz
drzav EU-15. Posebej pa so

slovenske izvozne cene v trgovini z
drzavami EU-15 primerjane z
notranjimi uvoznimi cenami v
trgovini med drzavami EU-15 in
posebej z zunanjimi cenami v
trgovini drzav EU-15. Razmerje
slovenske izvozne cene do uvozne
cene s trgi EU-15 kaZe cenovno
konkurencnost slovenskega izvoza
glede na uvoz sorodnih proizvodov
iz drzavi EU-15. Razmerje slo-
venske izvozne cene na trgih EU-
15 v primerjavi z notranjimi uvo-
znimi cenami v medsebojni trgovini
EU-15 in posebej v zunanji trgovini
EU-15 pa kaze slovensko cenovno
konkurencnost glede na notranji
trg EU-15 in posebej v primerjavi
z vsemi drugimi izvozniki iz

preostalega sveta. Rezultati kaZejo,
da je Slovenija v splosnem izvazala
manj kakovostne in zato cenejse
sorodne proizvode na trge EU-15.
Po letu 1999 sta opazni poslabse-
vanje in izgubljanje pri cenovni
konkurencnosti na trgih EU-15 za
nizkotehnoloske industrije. Se
neugodnejso cenovno konkuren-
c¢nost na trgih EU-15 pa kaZejo
srednje nizkotehnoloske industrije.
Z vstopom Slovenije v EU se
pricakuje vecdje izenacevanje ce-
novne konkurencnosti z drugimi
drzavami EU, vendar ob drugacni
strukturi celotne trgovine in po-
sebej znotrajpanoZne trgovine.

Summary

This paper investigates the
Slovenian price competitiveness in
merchandise trade with the
European Union (EU-15) after the
Slovenian independence focusing
both on the export-to-import price
ratio and on the structure of intra-
industry trade reflecting the
changing patterns in a quality of
exported and imported goods. The
results are reported as weighted
averages at one- and two-digits
NACE classification and at
activities by technological intensities.
The price competitiveness of the
Slovenian merchandise exports to
the EU-15 vis-a-vis imports is
compared with the Slovenian

export prices to the EU-15 with
prices of similar imported goods
from the EU-15 indicating the level
and patterns in price competitive-
ness. The Slovenian merchandise
export prices to the EU-15 are also
separately compared with the EU-
15 internal import prices in
merchandise trade between the
EU-15 and the EU-15 external
import prices in merchandise trade
with the rest of the world indicating
the Slovenian price competitiveness
in internal EU-15 trade and
separately in comparison with the
all other exporters from the rest
of the world. The empirical results
suggest that Slovenia in general
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exported less quality goods and
thus cheaper goods than imported
from the EU-15 markets. Since
1999, there is a clear deterio-
ration tendency revealing some
losses in the Slovenian price
competitiveness in the EU-15
markets for low technology indu-
stries and even more for medium-
low technology industries. With the
entry of Slovenia into the enlarged
EU-25, the converging trends in
international price competitiveness
with the other EU members are
expected, but at different structure
of total trade and particularly
different structure of intra-
industry trade.

' Prispevek je bil pripravljen na Ekonomskem institutu Fakultete za menedzment (EIFM) Univerze na Primorskem v okviru
projekta R1: Metodologija za ugotavljanje konkurencnih prednosti slovenskega gospodarstva in predlog prednostnih
podrocij, ki ga je financiral Urad za makroekonomske analize in razvoj.
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1. Uvod

Merjenje kakovostnih razlik v blagovni menjavi
in znotrajpanoZni trgovini je pogosto povezano z
ugotavljanjem cenovnih razlik med izvoZenimi in
uvozenimi proizvodi. Kakovost v trgovinskih
tokovih je bila pogosto analizirana z uporabo
izvoznih in uvoznih cen za dolocen proizvod ali
proizvodno skupino. Proizvodi, ki imajo vis§jo ceno,
bi morali biti vi§je kakovosti kot cenejsi proizvodi
(na primer Stiglitz, 1987). Studije, ki analizirajo
mednarodno menjavo, obi¢ajno predpostavljajo,
da vsaj na zelo dezagregirani ravni relativne cene
izrazajo razlike v kakovosti (Abd-el-Rahman, 1991;
Oulton, 1991; Torstensson, 1991; Greenaway in
drugi, 1994 in 1995; Fontagné in drugi, 1997).
Ugotavljanje cenovne konkurenc¢nosti v blagovni
menjavi zato tudi kaze raven in spreminjanje
kakovosti izvoZenih in uvoZenih sorodnih
proizvodov v znotrajpanoZni trgovini.

Na podrocju znotrajpanozne trgovine obstajata dve
standardni metodi za merjenje horizontalne in
vertikalne znotrajpanozne trgovine. Razvili so ju
Greenaway in drugi (1994, 1995) in Fontagné in
drugi (1997). V svojem izhodiscu obe izhajata iz
Abd-el-Rahmanove metode (1991) ter razlike med
izvozno in uvozno enoto vrednosti. Na drugi strani
se na to navezuje tudi literatura, ki posebej
obravnava cenovno in kakovostno konkurenénost
v zunanjetrgovinskih in znotrajpanoznih tokovih
(Aiginger, 1997). RaCunanje razmerja med izvozno
in uvozno enoto vrednosti, ki aproksimira izvozno
in uvozno ceno, je tako standarden pristop, ki se
uporablja pri preizkusanju cenovne konkurenénosti
v mednarodni trgovini.

Ceprav Statistiéni urad Republike Slovenije (SURS)
izraCunava doloCena razmerja med slovenskimi
izvoznimi in uvoznimi cenami, so analize, ki bi
celovito analizirale kakovostne komponente v
izvozenih in uvozenih proizvodih v znotrajpanozni
trgovini, redke. Aturupane in drugi (1999) sicer
porocajo o razmerju slovenske izvozne do uvozne
cene v trgovini z drzavami EU, ki kaze rahlo
izboljsevanje z 1,153 v letu 1993 na 1,182 v letu
1994 in na 1,221 v letu 1995. Po njihovih izracunih
je bilo to razmerje cen v letih 1993 in 1994 najvisje
za Slovenijo v primerjavi z drugimi analiziranimi
drzavami (Bolgarijo, Cesko, MadZzarsko, Moldavijo,
Poljsko, Romunijo in Slovasko). V letu 1995 pa je
Slovenijo prehitela Madzarska. Dolocene
primerjave so na temelju literature prikazane tudi
v Rojec in drugi (2004). Slovenija naj bi dosegla
nadpovpreéne izvozne cene v delovno intenzivnih
industrijah in industrijah z nizko izobraZeno
delovno silo, medtem ko naj bi v drugih blagovnih
dejavnostih dosegala podpovpreéne izvozne cene
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v EU. Slovenija naj bi zlasti dosegala podpovprecne
izvozne cene v industrijah, ki temeljijo na visoko
in srednje izobraZeni delovni sili, bazi¢ni in
kapitalno intenzivnih industrijah. Rezultati, ki jih
navajata Landesmann in Stehrer (2002), ne
potrjujejo izboljSanja v letih 1995-2000.

V tem prispevku je ocena kakovosti izvoza glede
na uvoz v znotrajpanoZni trgovini izdelana
bistveno podrobneje, vendar pa se analiza nanaSa
izklju¢no na Slovenijo z doloCenimi primerjavami,
ki so navedene v drugih Studijah. Kakovost izvoza
glede na uvoz v znotrajpanoZzni trgovini je izdelana
s primerjavo gibanja izvoznih do ustreznih
uvoznih cen sorodnih proizvodov za Slovenijo na
tri na¢ine. Prvi¢, primerjane so slovenske izvozne
cene, dobljene kot enote vrednosti izvoza v drzave
EU-15, s slovenskimi uvoznimi cenami, dobljenimi
kot enote vrednosti slovenskega uvoza iz drzav EU-
15. Omenjeno razmerje izvozne do uvozne cene
kaZe na kakovostne razlike in s tem razlike v cenah
v znotrajpanozni trgovini med slovenskimi
izvozenimi proizvodi v drzave EU-15 in uvoZenimi
iz njih. Vi§ja izvozna cena glede na uvozno ceno
naj bi kazala vi§jo kakovost izvozenih glede na
uvozene sorodne znotrajpanozZne proizvode, in
nasprotno, kadar je razmerje niZje od ena.
Spremembe v kakovosti izvoZenih glede na
uvozZene sorodne proizvode so tako aproksimirane
s pomocjo razmerja med enoto vrednosti
izvozZenega in uvoZenega sorodnega znotraj-
panoznega proizvoda. Drugi¢, primerjane so
slovenske izvozne cene v drzave EU-15 z
notranjimi uvoznimi cenami v trgovini med
drzavami EU-15. Omenjeno razmerje kaZze na
morebitne kakovostne in s tem cenovne razlike
med slovenskim izvozom v EU glede na uvoz, ki
je prisoten v notranji trgovini podobnih proizvodov
med drzavami EU-15. Tretji¢, primerjane so
slovenske izvozne cene v drzave EU-15 z
zunanjimi uvoznimi cenami v trgovini EU-15 s
preostalim svetom. Razmerje, ve¢je kot ena, nam
kaze, da so slovenski izvozniki v drZave EU-15
dosegali viSjo kakovost in s tem izvozne cene kot
drugi izvozniki sorodnih proizvodov na trge EU-
15. In nasprotno, kadar je razmerje manjse od ena,
kar kaze na nizjo konkurenc¢nost v primerjavi z
drugimi izvozniki na trge EU-15. Z metodologijo,
ki se uporablja za znotrajpanoZno trgovino, smo
uporabili tudi merilo 15 %, s pomocCjo katerega
razdelimo sorodne znotrajpanoZne proizvode v
horizontalno znotrajpanoZno trgovino, kadar je
razmerje izvozne do uvozne cene znotraj tega
intervala, in na vertikalno znotrajpanozno trgovino,
kadar gre za kakovostno razlicne proizvode, pri
katerih je razmerje izvozne do uvozne cene zunaj
tega merila navzgor za viSje izvozne cene ali
navzdol, kadar gre za niZje izvozne cene Vv
primerjavi s sorodnimi uvozZenimi proizvodi.
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V naslednjem, drugem delu je prikazana
metodologija za izrac¢un razmerja izvozne do
uvozne enote vrednosti (cene), v tretjem delu pa
razmerja med izvozno in uvozno ceno na vse tri
zgoraj omenjene nacine. Vsi rezultati so
predstavljeni po industrijskih dejavnostih na ravni
eno- in dvomestne dejavnosti NACE in po
tehnolos8ki intenzivnosti posameznih sektorjev. V
nadaljevanju je prikazana struktura znotrajpanozne
trgovine glede na horizontalno nizkokakovostno
in visokokakovostno znotrajpanozno trgovino. V
sklepnem delu so izvedeni sklepi in navedeni
nekateri ukrepi ekonomske politike.

2. Metodologija in uporabljeni podatki

Razmerja izvozne do uvozne cene so prikazana
na ravni eno- in dvomestne proizvodne dejavnosti
NACE in po eno- in dvomestnih dejavnostih
tehnolo§ke intenzivnosti na temelju OECD-jeve
klasifikacije predelovalnih dejavnostih, ki temeljijo
na tehnologiji, ob uporabi ISIC rev. 3 za razClenitev
dejavnosti (glej tudi Bojnec in Novak, 2005). Za
merjenje razlik v kakovosti proizvodov za
posamezno panogo slovenskega izvoza v primerjavi
Z uvozom na izbrani agregatni ravni je uporabljeno
razmerje med izvozno in uvozno ceno v trgovini z
drzavami EU-15. Povpre¢na vrednost izvoza
(UVXU.) ali izvozna cena (evro/tono) in povprecna
vrednost uvoza (UVMU.) ali uvozna cena (evro/
tono) sta izvedeni na temelju vrednosti izvoza
oziroma vrednosti uvoza in koli¢ine izvoza
oziroma koli¢ine uvoza na osemmestni ravni
kombinirane nomenklature (KN), kjer je
posamezna proizvodna raven oznacena z j znotraj
proizvodne skupine i.

Metoda zaéne z racunanjem velikosti usklajene
znotrajpanozne trgovine na dani osemmestni ravni
KN za podskupino j znotraj proizvodne skupine
i, ki je enaka vrednosti znotrajpanozZne trgovine
(IIT) z uporabo Grubel-Lloydovega indeksa
znotrajpanozne trgovine (GLIIT) (Bojnec in
Novak, 2005). Namre¢, velikost znotrajpanozne
trgovine (IIT) je enaka zmnoZku indeksa GLIIT
in vrednost celotne trgovine (izvoza in uvoza):
(1) IITij = GLIITij (Xij + Mij)

kjer sta Xij in Mij vrednosti izvoza in vrednosti
uvoza.

UVXij in UVMij se izracunajo za vse tiste
osemmestne podskupine, kjer je hkrati znotraj-
panozna trgovina (IIT). Razmerje povprecne
vrednosti izvozne do uvozne cene na osemmestni
ravni KN (UVU.) je definirano kot:
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(2) UV,-/= R / S
1y

Tehtane enote vrednosti za soroden izvoz (UVMX)
in tehtane enote vrednosti za soroden uvoz
(UVMM,) na ravni eno- ali dvomestne dejavnosti
NACE za proizvodno skupino i in na ravni eno-
in dvomestnih dejavnosti i po tehnolosSki
intenzivnosti so definirane kot:

L||T
(3) UVMX; ZUVMX T oziroma

LIIT;
(4) UVMM, ZUVMM (LIIT J

kjer je uteZ (ponder) raven znotrajpanozne
trgovine proizvoda j v skupini i (LIITU.) v celotni
ravni znotrajpanozne trgovine proizvodne skupine
i (LIIT). Pri teh vrednostih trgovine je mogoce
izracunati izvozno in uvozno ceno. Razmerje med
UVMX in UVMM, je definirano kot:

S)YUVT = i
O U =Gamg

i

ki je kazalnik relativne cenovne konkurencnosti
izvoza glede na soroden uvoz. Razmerje, vecje kot
ena, kaze, da je izvoz sorodnih proizvodov drazji
in tako boljSe kakovosti kot soroden uvoz, in
nasprotno, ko je razmerje manj kot ena.

Za merjenje cenovne konkurencnosti slovenskega
izvoza v drzave EU-15 v primerjavi posebej z
notranjim uvozom EU-15 in posebej v primerjavi
zunanjim uvozom z EU-15 je uporabljeno razmerje
med slovensko izvozno ceno v drzave EU-15
posebej glede na uvozno ceno v trgovini med
drzavami EU-15 in posebej glede na uvozno ceno
v zunanji trgovini EU-15. Ustrezne uvozne cene
EU (EUUVMU.) so izvedene na temelju vrednosti
in koli¢ine uvoza EU na osemmestni ravni KN za
podskupino j znotraj proizvodne skupine i.
Razmerje slovenske izvozne do uvozne cene EU
na osemmestni ravni KN (UVEUTU) pa je
definirano kot:

UVX_,.
6) UVEUT EUUW\/[
Tehtane enote vrednosti za soroden uvoz EU
(EUUVMM,) na ravni eno- ali dvomestne
dejavnosti NACE za proizvodno skupino i ali po
dejavnostih tehnoloske intenzivnosti so definirane
kot:

LI,
(7)  EUUVMM, ZEUUVMM
T



50 | UMAR | IB revija 3/2006

kjer je uteZ (ponder) raven znotrajpanozne
trgovine proizvoda j v skupini i (LIITU.) v celotni
ravni znotrajpanozne trgovine proizvodne skupine
i (LIIT,). Razmerje med SIUVMX in EUUVMM,
je definirano kot:

&) UVEUMT= pouvang

ki je kazalnik relativne kakovosti slovenskega
izvoza glede na soroden uvoz EU. Razmerje, vecje
kot ena, kaZe, da je slovenski izvoz sorodnih
proizvodov drazji in tako boljSe kakovosti kot
soroden EU uvoz, in nasprotno, ko je razmerje
manj kot ena.

V nadaljevanju uporabimo metodologijo, ki se v
znotrajpanoZni trgovini uporablja za razvr§€anje
horizontalne in vertikalne znotrajpanozne trgovine
na temelju velikosti vrednosti razmerja med
izvozno in uvozno ceno (Greenaway in drugi 1994,
1995). Nas pristop temelji na Greenaway in drugi
(1994, 1995), kjer smo najprej predpostavili
meritev deleza znotrajpanozZne trgovine za
posamezno panogo i na ravni osemmestne
klasifikacije KN, ki smo jo potem prevedli na
izbrano agregatno raven. DeleZz povpreéne ravni

znotrajpanozne trgovine (L||Ti) smo nato

razdelili na horizontalno znotrajpanozno trgovino
(HIIT,) in vertikalno znotrajpanozno trgovino
(VIIT):

©)  LUT =HIT +VIIT,

kjer je HIIT, za posamezno panogo opredeljena z
UVT, znotraj obmocja a(+15% ):

UVYMX
(10) 0,85 =<— 1~
UVYMM

i

< LIS

medtem ko VIIT, dobimo takrat, ko je vrednost
UVT, zunaj navedenega obmocja. Ce UVT, presega
115 %, govorimo o visoki VIIT, (VVIIT), in ce je
UVT, pod 85 %, govorimo o nizki VIIT, (NVIIT).

Izracuni so izvedeni na osemmestni ravni KN po
posameznih letih za obdobje 1993-2002 iz
Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-
ROM-u o slovenski trgovini z EU, notranji trgovini
EU-15 in zunanji trgovini EU-15 z drugimi
drzavami.? IzraCuni, izvedeni na osemmestni ravni
KN, so agregirano prikazani na eno- in dvomestni
ravni NACE in po dejavnostih tehnoloSke
intenzivnosti.
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3. Rezultati analize

Rezultati analize so razdeljeni na Stiri dele. Najprej
so prikazani in primerjani rezultati za razmerje
slovenske izvozne do uvozne cene v trgovini
drzavami z EU-15 po dejavnostih NACE. V
drugem delu so prikazana razmerja slovenske
izvozne do uvozne cene v trgovini z EU-15 po
dejavnostih tehnoloske intenzivnosti. V tretjem
delu pa so prikazana razmerja slovenske izvozne
do notranje in zunanje uvozne cene EU-15. V
Cetrtem delu je prikazana struktura znotrajpanozne
trgovine, ki je razclenjena na horizontalno
znotrajpanozno trgovino, nizko- in visoko-
kakovostno vertikalno znotrajpanozno trgovino.
Vsi rezultati so prikazani posebej po dejavnostih
NACE in posebej po dejavnostih tehnoloske
intenzivnosti.

3.1. Razmerje slovenske izvozne do
uvozne cene v trgovini z drzavami EU-
15 po dejavnostih NACE

Razmerje izvozne do uvozne cene kaZe kakovostne
razlike in njene spremembe v Casu v izvoZenih
glede na uvoZene proizvode, ki so potekali med
Slovenijo in drzavami EU-15 (Tabela 1). Razmerje,
veCje kot ena, pomeni, da je bila vrednost na enoto
izvoZenih proizvodov iz Slovenije v EU-15 vecja
kot vrednost na enoto uvoZenih sorodnih
proizvodov iz EU-15 v Slovenijo. ViS§ja izvozna
kot uvozna cena pa naj bi tudi pomenila, da je
bila kakovost izvozenih proizvodov vis§ja kot
kakovost uvozenih sorodnih proizvodov, kar se
kaze v razlikah pri cenah. Velja seveda tudi
nasprotno, ko velja razmerje, manjSe kot ena.

Ce je razmerje enako ena, pa ni bilo bistvenih
razlik med izvoznimi in uvoznimi cenami oziroma
je bila kakovost izvoZenih in uvoZenih sorodnih
proizvodov precej podobna. Kot je razvidno iz
Tabele 1., v ve¢ primerih manjkajo podatki, ker je
§lo bodisi za enosmerne tokove in seveda v teh
primerih ni mogoce izracunati razmerja med
izvozno in uvozno ceno, ker bodisi izvoznega ali
pa uvoznega toka v posameznem primeru ni bilo.

V nekaterih primerih so bila tudi zelo velika
nihanja, ki jih ni mogoce vsebinsko pojasniti, kar
nas je navajalo na misel, da so v nekaterih primerih
rezultati odvisni tudi od morebitnih napak v
podatkih. V primerih K - poslovanje z
nepremi¢ninami, najem in poslovne storitve in Q
- eksteritorialne organizacije in zdruzenja ni bilo

2 Glej tudi: http://europa.eu.int/comm/eurostat/Public/datashop/print- product/EN?catalogue=Eurostat&product=comext-

EN&file=pexpress.htm.
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Tabela 1: Razmerje izvozne do uvozne cene za slovensko trgovino z drzavami EU-15 po dejavnostih

NACE
1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

A. Kmetijstvo, lov, gozdarstvo 123 115 1,09 1,10 1,2 122 095 09 0,98 0,80

B. Ribistvo 155 164 1,75 165 164 155 146

C. Rudarstvo

CA. Pridobivanje energetskih surovin 111 1,03 0,96 1,03

CB. Pr|d0b|varye rud in kamnin razen 089 075 119 101 088 081 064
energetskih

D. Predelovalne dejavnosti

DA. Pr0|zy0‘dnlja hrane, pija¢, krmil in 102 116 124 134
tobaénih izdelkov

DB. Proizvodnja tekstilj, usnjenih oblacil, g7 4 05 104 104 098 092 093 092 094 088
tekstilnih in krznenih izdelkov

DC. Proizvodnja usnja, obutve inusnjenih g5 91 997 104 098 092 125 125 142 1,18
izdelkov razen oblagil

DD. Obdelava in predelava lesa 1,75 2,04 1,76 2,01 1,74 159 1,550 1,42 139 1,78

DE. Proizvodnja viaknin, papirja; 099 102 093 112 096 090 088 085 090 084
zaloZnistvo, tiskarstvo

DF. Er0|zvodnja qusa, naftnih derivatoy, 086 094 092 098 1,05

jedrskega goriva

DG. Pr0|zvodnja kemlkahj, k_em|cn|h 098 092 101 100 099 1,00
izdelkov, umetnih viaknin

DH. Proizvodnjaizdelkovizgume inplasti -y ¢/ ;g5 134 151 148 156 138 1,25 120 121
¢nih mas

Dl. P(0|zv0dqu drugih nekovinskih 152 173 153 140 128 136 144

mineralnih izdelkov

DJ. Proizvodnja kovin in kovinskih izdelkov 1,31 156 1,42 1,72 144 1,24 130 161

DK. Proizvodnja strojev in naprav 190 198 191 186 161 143 146 160 143 1,64

DL. Proizvodnja elektri¢ne in opti¢ne 103 124 103 096 089 098 1,09 083
opreme

DM. Proizvodnja vozil in plovil 128 150 1,00 105 1,27 114 136 160 0,98 0,98

DN. Proizvodnja pohistva, druge 139 133 128 120 125 112 100 090

predelovalne dejavnosti; reciklaza

K. Poslovanje z nepremi€ninami, najem in
poslovne storitve

Q. Eksteritorialne organizacije in zdruzenja

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u

mogocCe izracunati razmerja za celoten sektor. Za
to obstaja razlaga, da sta to storitvena sektorja, in
kadar gre za izvoz storitev, obi¢ajno velja, da so
enosmerni tokovi ali pa so relativne cene zelo
razli¢ne, ker se izvazajo praviloma posebne oblike
storitev.

Glede na velikost in gibanje razmerja izvozne do
uvozne cene lahko dejavnosti NACE razdelimo v
pet skupin.

V prvo skupino spadajo dejavnosti, za katere velja,
da je razmerje izvozne do uvozne cene viSje kot
ena. V teh primerih gre za pozitivna gibanja v
cenovni oziroma kakovostni konkuren¢nosti teh
dejavnosti, ki svoje sorodne proizvode izvazajo po
vi§jih cenah v EU-15, kot se podobni proizvodi iz

EU-15 uvazajo v Slovenijo. Ugotovili smo tri
dejavnosti, ki imajo viSje izvozne cene, kot so
uvozne cene:

DD - obdelava in predelava lesa,

DH - proizvodnja izdelkov iz gume in plasti¢nih
mas (s teznjo k znizevanju) in

DK - proizvodnja strojev in naprav (prav tako s
teznjo k zniZevanju).

Vecéja od ena, vendar z zadrzkom zaradi
pomanjkljivih podatkov, kar je bilo ugotovljeno
tudi za:

B - ribistvo,
DA - proizvodnjo hrane, pija¢, krmil in tobaénih
izdelkov,
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DI - proizvodnjo drugih nekovinskih mineralnih
izdelkov in
DJ - proizvodnjo kovin in kovinskih izdelkov.

Za drugo skupino dejavnosti velja, da je razmerje
izvozne do uvozne cene okrog ena. V teh primerih
ne bi smelo biti bistvenih razlik v kakovosti ter s
tem tudi ne bistvenih razlik med izvoznimi in
uvoznimi cenami sorodnih proizvodov. V to skupino
z dolo¢eno omejenostjo lahko vklju¢imo DB -
proizvodnja tekstilij, usnjenih oblacil, tekstilnih in
krznenih izdelkov, ki pa dejansko po letu 1996 dozivlja
zniZevanje razmerja izvozne do uvozne cene pod
ena, kar kaZe na to, da so dejansko te dejavnosti
zacCele izgubljati cenovno konkurencnost v trgovini
z drzavami EU-15. To je verjetno tudi eden od
razlogov zniZevanje donosnosti te dejavnosti pri nas,
¢e uposStevamo, da se je ob neugodnih cenovnih
gibanjih tudi stroskovna struktura zacela poslabSevati
s stalnimi pritiski po rasti pla¢ v slovenskem
gospodarstvu. Tudi za DE - proizvodnjo vlaknin,
papirja, zaloZniStvo in tiskarstvo velja, da se je
razmerje po letu 1996 zacelo zniZevati pod ena, kar
prav tako kaZe na izgubljanje cenovne
konkurencnosti v trgovini z drzavami EU-15. Kadar
se razmerje giblje okrog ena, velja tudi za CA -
pridobivanje energetskih surovin, DG - proizvodnjo
kemikalij, kemi¢nih izdelkov in umetnih vlaken in
DL - proizvodnjo elektricne in opticne opreme (z
dolo¢enimi odstopanji).

Za tretjo skupino velja, da se je razmerja znizalo
od veC kot ena na manj kot ena. Gre za ocitno
poslabsanje cenovne konkurenénosti Slovenije v
trgovini z drzavami EU-15 v dejavnostih:

A - kmetijstvo, lov in gozdarstvo,

DM - proizvodnja vozil in plovil, ki pa ostaja
blizu ena,

DN - proizvodnja pohiStva, druge predelovalne
dejavnosti in reciklaza (ob pomanjkljivih
podatkih) in delno Ze omenjena,

DL - proizvodnja elektricne in optiCne opreme.

V cetrto skupino bi lahko uvrstili dejavnosti DC
- proizvodnjo usnja, obutve in usnjenih izdelkov
razen oblacil, ki dozZivlja ugodna gibanja, saj je
naprej dohitevala in se ugodno pribliZevala
razmerju blizu ena, od vklju¢no leta 1999 pa ga je
zacela presegati, kar kaze na izboljSano cenovno
konkurenénost v trgovini z EU-15 za to dejavnost.

V peto skupino spadajo dejavnosti, za katere velja,
da je izvozna cena niZja kot ustrezna uvozna cena
in je zaradi tega razmerje manjSe kot ena. To ob
pomanjkljivih podatkih velja za CB - pridobivanje
rud in kamnin razen energetskih in DF -
proizvodnjo koksa, naftnih derivatov in jedrskega
goriva, ki pa se priblizuje ena.

Clanki

3.2. Razmerje slovenske izvozne do
uvozne cene v trgovini z drzavami EU-
15 po dejavnostih tehnoloske
intenzivnosti

Kljub dolo¢enim poslabSanjem je Slovenija
dosegala zadovoljiva razmerja izvozne cene do
uvozne cene v trgovini z drZzavami EU-15 po
dejavnostih tehnoloSke intenzivnosti (Tabela 2).
Za vecCino srednje visokotehnoloskih industrij in
srednje nizkotehnoloskih industrij je ugotovljeno
razmerje veCje od ena, kar pomeni, da je Slovenija
dosegala viSje izvozne cene na trgih drzav EU-15,
kot pa so bile cene za uvozene sorodne proizvode
iz drzav EU-15 v Slovenijo. Podrobnejsi pregled
rezultatov po dejavnostih tehnoloSke intenzivnosti
pa kaze Stiri skupine dejavnosti po velikosti
razmerja izvozne do uvozne cene.

Najprej je to skupina dejavnosti, za katere velja
razmerje izvozne do uvozne cene, ki je vecje od
ena. Od visokotehnoloskih industrij bi z
dolocenimi omejitvami v to skupino lahko vkljucili
dejavnost letala in zrac¢na plovila. V to skupino
uvrs¢amo ve¢ dejavnosti srednje visokotehnoloskih
industrij: drugi elektri¢ni stroji in aparati
(razmerje se znizuje), druga ZelezniSka in
transportna oprema (razmerje se znizZuje) ter druga
mehanizacija in oprema. V skupino z razmerjem
izvozne do uvozne cene, ve¢jim kot ena, pa spada
tudi pretezni del srednje nizkotehnoloSkih
industrij: proizvodi iz kavéuka in plastike (se
znizuje), drugi nekovinski mineralni proizvodi,
gradnja in popravilo ¢olnov, bazne kovine in
kovinski proizvodi razen strojev in opreme.

V drugo skupino lahko razvrstimo dejavnosti, za
katere se razmerje izvozne do uvozne cene giblje
v bliZzini ena, kar pomeni, da ni bistvenih razlik v
cenah in kakovosti med izvoZenimi in uvoZenimi
sorodnimi proizvodi med Slovenijo in drZavami
EU-15. Od visokotehnoloskih industrij lahko
uvrstimo v to skupino te dejavnosti: pisarniski,
racunovodski in racunalni§ki stroji; radijska,
televizijska in podobna oprema (kazZe izboljSanje)
ter medicinski in opti¢ni instrumenti (kaze
poslabsanje). Od srednje visokotehnoloskih
industrij spadata v to skupino dejavnosti motorna
vozila in podobno ter kemikalije brez
farmacevtskih sredstev. Z doloCenimi omejitvami
v to skupino spadajo tudi dejavnost koks, rafinirani
naftni proizvodi in jedrsko gorivo iz srednje
nizkotehnoloskih industrij. Od nizkotehnoloskih
industrij pa se izvozne cene ne razlikujejo bistveno
od ustreznih uvoznih cen za dejavnost les,
celuloza, papir, papirnati proizvodi, tiskanje in
zalozniStvo in dejavnost tekstil, tekstilni proizvodi,
usnje in obutev.
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Tabela 2: Razmerje slovenske izvozne do uvozne cene v trgovini z drzavami EU-15 po dejavnostih

tehnoloske intenzivnosti

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
VisokotehnoloSke industrije
Letala in zraéna plovila 182 1,79 1,79 1,73 155 141
Farmacewtski proizvodi 0,71 0,78 087 089 089 082 098 084 091
SP;z:;:rn%ki, raéunovodski in racunalniski 115 109 094 081 108 147 103
Radijska, televizijska in podobna oprema 0,93 0,69 0,88 093 105 105 125 1,19
Medicinski in opti€ni instrumenti 109 134 0,95 1,38 0,75
Srednje visokotehnoloSke industrije
Drugi elektriéni stroji in aparati 153 205 1,79 145 143 165 123 123 148 1,27
Motorna vozila in podobno 117 1319 098 108 118 1,19 135 124 125 1,25
Kemikalije brez farmacewvtskih sredstev 0,98 0,99 0,89 1,16 1,07 1,29 1,19 0,96
Druga ZelezniSka in transportna oprema 166 149 158 1,13 1,79 152 145 109 0,98 1,02
Druga mehanizacija in oprema 195 206 199 195 165 149 159 165 149 1,68
Srednje nizkotehnoloSke industrije
:3:36 rafinirani naftni proizvodi in jedrsko 097 002 108 091 087 115
Proizvodi iz kavéuka in plastike 169 199 138 159 124 163 144 125 123 1,26
Drugi nekovinski mineralni proizvodi 148 1,68 154 1,37 123 1,48
Gradnja in popravilo ladij in ¢olnov 156 165 1,39 154 189 1,78 159 162 1,43
Bazne kovine 127 1,09 119 1,16 125 1,28 1,66
Kovinski proizvodi razen strojevinopreme 1,43 2,09 1,69 156 148 159 129 136 1,38
NizkotehnoloSke industrije
Druga predelava in reciklaza 146 128 109 1,11 129 09 095 098 097 0,95
;Siéﬁji"i"rfiziogif’gglgapima“ proizvodi, 419 122 009 137 116 108 098 096 1,05 108
Zivila, pijage in tobaéni proizvodi 1,09 0,89 0,76
Tekstil, tekstilni proizvodi, usnje in obutev 1,09 1,07 106 105 105 097 103 124 124 1,03

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u

Posebej je treba kot tretjo skupino omeniti
dejavnost druga predelava in reciklaza iz
nizkotehnoloskih industrij, pri kateri je prislo do
znizanja cenovne konkurenc¢nosti in padca
razmerja, ki je bilo vecCje od ena, vendar pa se je
znacilno znizalo pod ena.

Koncéno, gre za Cetrto posebno skupino, za katero
velja razmerje izvozne do uvozne cene, Ki je
manj$e od ena. To pomeni, da so se izvazali cenejSi
proizvodi in uvazali kakovostnejSi sorodni
proizvodi po visjih cenah. V to skupino spadata
dejavnost farmacevtski proizvodi iz visoko-
tehnolos§kih industrij, ki sicer kljub temu kaze
dolocena izboljSanja v cenovni konkurenénosti, ter
dejavnost Zivila, pijace in tobac¢ni proizvodi iz
nizkotehnolos§kih industrij.

3.3. Razmerje slovenske izvozne do
notranje uvozne cene EU-15 in do
zunanje uvozne cene EU-15

Razmerje izvozne do uvozne cene ponazarja kakovost
izvoza glede na uvoz za sorodne proizvode tudi, ko
proucujemo razmerje slovenskih izvoznih cen v EU-
15 v primerjavi z uvoznimi cenami EU-15. Ce je
razmerje enako ena, to pomeni, da se iz Slovenije
izvazajo sorodni proizvodi priblizno enake kakovosti,
kot to velja za notranjo trgovino drzav EU-15 in za
preostalo zunanjo trgovino drzav EU-15 z drugimi
drzavami. Ce je razmerje veGje kot ena, to pomeni,
da je kakovost slovenskih izvozenih proizvodov visja
in zato draZja od sorodnih uvoZenih proizvodov v
drzavah EU-15 bodisi v njihovi medsebojni notranji
trgovini ali pa v primerjavi z drugimi izvozniki
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sorodnih proizvodov v drzave EU-15. In nasprotno,
ko je razmerje slovenske izvozne cene v EU-15 nizje
od ustrezne uvozne cene EU-15. PovecCevanje
razmerja v ¢asu pomeni kakovostno izboljSanje
slovenskega izvoza v drzave EU-15 glede na soroden
notranji ali pa preostali zunanji uvoz EU-15, in
nasprotno, ko se razmerje zmanjsuje.

3.3.1. Razmerje slovenske izvozne cene
do notranje in zunanje uvozne cene EU-15
po dejavnostih NACE

Razmerje slovenske izvozne cene do notranje uvozne
cene drzav EU-15 za sorodne proizvode kaze

Clanki

cenovno oziroma kakovostno konkurenénost
slovenskega izvoza v primerjavi s kakovostjo in
cenami, ki vladajo v medsebojni notranji trgovini
drzav EU-15 pri sorodnih proizvodih. S ¢lanstvom
Slovenije v EU-15 je to tudi pomembna empiricna
informacija o tem, kaks$ni sta kakovostna in cenovna
konkuren¢nost, ter s tem, kakSna so potrebna
prilaganja slovenskega gospodarstva kakovostnim in
cenovnim pogojem poslovanja na notranjem trgu
EU-15.° Tabela 3 obsega podatke o razmerju
slovenske izvozne cene do notranje uvozne cene EU-
15 po posameznih dejavnostih NACE.

Tabela 3: Razmerje slovenske izvozne cene do notranje uvozne cene EU-15 po dejavnostih NACE

Klasifikacija NACE 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

A. Kmetijstvo, lov, gozdarstvo 061 044 082 094 119 1,19 1,19 1,19 1,07

B. Ribistvo 0,75 066 097 109 082 084 1,18 1,15 107 1,29

C. Rudarstvo 193 221 145 148 138 331 263 547 405 261

CA. Pridobivanje energetskih surovin 1,06 155 1,48 1,66 3,62

CB. Pridobivanje rud in kamnin razen 195 222 148 147 139 333 261 545 371 2,68
energetskih

D. Predelovalne dejavnosti 083 0,78 084 084 084 086 084 083 085 084

DA. Proizvodnja hrane, pijac, krmil in 087 083 092 093 092 092 105 109 107 107
tobaénih izdelkov

DB. Proizvodnja tekstilj, usnjenih obladil, -y o, 9 05 994 007 004 093 103 108 119 092
tekstilnih in krznenih izdelkov

DC. Proizvodnja usnja, obutve inusnjenih 19 9 04 995 002 109 107 071 063 066 056

izdelkov razen obladil

DD. Obdelava in predelava lesa 0,81 0,86 0,91 0,96 0,96 0,91 0,96 0,98 0,94 0,99

DE. Proizvodnja viaknin, papirja; 072 082 072 071 079 072 086 079 075
zaloZnistvo, tiskarstvo

DF. Er0|zvodnja qusa, naftnih derivatov, 0.89 093 086 088 106 119 116
jedrskega goriva

DG. Proizvodnja kemikalij, kemicnih 074 077 071 074 084 083 071 085 08l 087
izdelkov, umetnih viaknin

DH. Proizvodnja izdelkovizgume inpla- 2, 61 975 078 083 074 076 082 089 083
stiénih mas

DI Proizvodnja drugih nekovinskih 068 062 073 075 077 078 078 084 075 074
mineralnih izdelkov

DJ. Proizvodnja kovin in kovinskih izdelkov 0,75 0,86 089 086 082 082 089 087 083 0,87

DK. Proizvodnja strojev in naprav 059 053 064 067 068 063 061 063 067 0,64

DL. Proizvodnja elektricne in opticne 067 066 067 062 063 074 063 077 072 078
opreme

DM. Proizvodnja vozil in plovil 089 094 091 108 091 091 082 085 081 084

DN. Proizvodnja pohiStva, druge 085 077 08 092 092 119 128 119 123 1,29
predelovalne dejavnosti; reciklaza

K. Eoslovanje z nepremicninami, najem 032 637 147 944 716 691 1001 243
in poslovne storitve

Q. Eksteritorialne organizacije in 447 096 115 037 157 129 332 036 216

zdruZenja

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u

3 Chen (2004) potrjuje Ze znano ugotovitev, da poudarjanje vloge drzavnih mej v Evropi omejuje trgovino, medtem ko
njihova odprava poveCuje moznosti za razvoj trgovine. Tehni¢ne omejitve trgovine na meji skupaj s stros§ki proizvodno
specificnih informacij povecujejo omejevalno vlogo za razvoj trgovine, njihova odprava pa ugodno vpliva na razvoj
trgovine. To zlasti velja za odpravo obmejnih kontrol nad notranjo trgovino EU, harmonizirane ali medsebojno priznane
standarde in druge predpise. Prav tako uvedba monetarne unije povecuje preglednost med trgi.
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V povpreéju je razmerje cen manjSe kot ena za
predelovalno dejavnost (D), kar kaZe, da je
Slovenija pri izvozu v drzave EU-15 za sorodne
izvozZene proizvode dosegala nizje cene, kot so te
veljale v notranji trgovini med drzavami EU-15.
To bi lahko pomenilo, da so bile niZje slovenske
izvozne cene na trgih EU-15 v primerjavi z
notranjo trgovino EU-15 doseZene zaradi niZje
kakovosti sorodnih slovenskih proizvodov. Treba
je poudariti, da je razmerje cen v ¢asu precej
stabilno na ravni 20-odstotnih tock niZje za
slovenske izvozne cene v drZzave EU-15, kot so bile
doseZene cene pri sorodnih proizvodih v notranji
trgovini med drZavami EU-15.

Ali je razlika izkljuéno povezana s kakovostjo ali
pa tudi Se z morebitnimi drugimi dejavniki, kot
na primer neclanstvom Slovenije v EU, pa se bo
posebej pokazalo s ¢lanstvom Slovenije v EU, za
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kar so za zdaj dokaj omejeni podatki Eurostata.
VerjetnejSe je, da so razlike dejansko povezane z
razliéno kakovostjo sorodnih proizvodov. Ceprav
za vecino predelovalnih dejavnosti (D) velja, da
je razmerje cen manjSe kot ena (pogosto med 0,5
in 0,8), so dolo¢ene razlike opazne tudi v
posameznih predelovalnih dejavnostih.

Za dejavnost DA - proizvodnjo hrane, pija¢, krmil
in tobacénih izdelkov se razmerje cen pribliZuje
ena in za dejavnost DN - proizvodnjo pohistva,
druge predelovalne dejavnosti in reciklazo se
povecuje nad ena, kar delno velja tudi za dejavnost
DF - proizvodnjo koksa, naftnih derivatov in
jedrskega goriva. IzboljSanje razmerja cen Cez ena
velja tudi za nepredelovalne dejavnosti A -
kmetijstvo, lov in gozdarstvo in B - ribistvo. Vecje
kot ena je tudi razmerje cen za dejavnost C -
rudarstvo.

Tabela 4: Razmerje slovenske izvozne cene do zunanje uvozne cene EU-15 po dejavnostih NACE

Klasifikacija NACE 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
A. Kmetijstvo, lov, gozdarstvo 0,78 063 086 091 1,09 067 082 068 053 0,553
B. Ribistvo 085 084 094 109 095 1,16 1,16 109 1,18
C. Rudarstvo 1,73 259 146 167 152 431 134 545 4,09 4,01
CA. Pridobivanje energetskih surovin 1,98 928 152 1,46 3,66 11,15
CB. Prldoblvanje rud in kamnin razen 172 159 145 165 157 136 138 148 143
energetskih
D. Predelovalne dejavnosti 08 08 092 099 097 092 083 082 086 0,83
DA. Proizvodnja hrane, pijac, krmil in 092 094 109 105 113 1,05 1,18 109 109 108
tobaénih izdelkov
DB. Proizvodnja tekstili, usnjenih obladil, 4 45 1 46 153 158 157 146 145 109 119 119
tekstilnih in krznenih izdelkov
DC. Proizvodnja usnja, obutve inusnjenih ) 35 1 35 147 146 145 149 138 067 069 085
izdelkov razen obladil
DD. Obdelava in predelava lesa 1,13 1,29 1,35 1,33 1,33 1,38 1,39 0,92 0,95
DE. Proizvodnja viaknin, papirja; 071 072 083 076 077 076 075 084 078 078
zaloZnistvo, tiskarstvo
DF. Er0|zvodnja qusa, naftnih derivatov, 087 092 084 083 133 119 139 024
jedrskega goriva
DG. Proizvodnja kemikalij, kemicnih 062 067 066 066 079 078 077 089 089 072
izdelkov, umetnih viaknin
DH. Proizvodnja izdelkovizgume inpla- g5 679 083 088 086 095 085 083 083 0,96
stiénih mas
DI Proizvodnja drugih nekovinskih 063 078 088 083 084 08 072 086 076 085
mineralnih izdelkov
DJ. Proizvodnja kovin in kovinskih izdelkov 0,82 0,83 093 0,84 088 095 0,91 0,85 0,94
DK. Proizvodnja strojev in naprav o67 o068 0,76 0,79 062 0,79 0,78 065 0,68 0,73
DL. Proizvodnja elektricne in opticne 068 057 057 057 066 063 066 075 071 067
opreme
DM. Proizvodnja vozil in plovil 092 094 108 1,16 109 107 094 083 083 093
DN. Proizvodnja pohiStva, druge 081 1,09 109 438 109 113 107 115 122 136
predelovalne dejavnosti; reciklaza
K. Poslovanje z nepremicninami, najem 028 113 003 178 016 691 1007 107
in poslovne storitve
Q. Eksteritorialne organizacije in 056 066 045 099 085 162 039 138

zdruZenja

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u
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Z veliko vecjimi nihanji pa to potrjujejo tudi
rezultati za dejavnosti K - poslovanje z
nepremi¢ninami, najem in poslovne storitve in Q
- eksteritorialne organizacije in zdruZenja.

Na drugi strani velja delno poslabSanje razmerja
slovenske izvozne cene v EU-15 v primerjavi s
cenami sorodnih proizvodov v notranji trgovini
EU-15 za DB - proizvodnjo tekstilij, usnjenih
oblacil, tekstilnih in krznenih izdelkov ter zlasti
za dejavnost DC - proizvodnjo usnja, obutve in
usnjenih izdelkov razen oblacil. Za zadnje
navedeno se je razmerje med letoma 1998 in 2002
prepolovilo, kar je verjetno imelo tudi pomembne
negativne ekonomske posledice za slovenske
izvoznike teh proizvodov na trge EU-15. Poleg tega
pa je verjetno to tudi eden od razlogov za tezave,
s katerimi se omenjene dejavnosti srecujejo pri
prestrukturiranju kljub stalnemu zniZevanju
zaposlenosti v teh dejavnostih v zadnjih letih.

Razmerje slovenske izvozne cene, dosezene na trgih
EU-15, v primerjavi z zunanjimi uvoznimi cenami
EU-15 kaze kakovostno in s tem povezano cenovno
konkuren¢nost slovenskega izvoza v drzave EU-
15 v primerjavi z drugimi izvozniki na trge EU-15
(Tabela 4). Razmerje cen za predelovalne
dejavnosti (D) je bliZje ena, vendar pa so slovenske
izvozne cene v EU-15 §e zmeraj v povprec¢ju 10 do
20 odstotnih tock nizje, kot to velja za izvoznike
sorodnih proizvodov na trge EU-15 iz drugih drzav.

Tudi za vecino posameznih predelovalnih dejavnosti
(D) velja, da je razmerje cen nizje od ena
(najpogosteje med 0,5 in 0,9). Razmerje cen se
priblizuje vrednosti okrog ena za DA -proizvodnjo
hrane, pija¢, krmil in tobacnih izdelkov in delno za
DM - proizvodnjo vozil in plovil do leta 1996,
potem pa se delno poslabsa, kar zlasti nakazuje, da
je razvoj podobnih industrij v nekaterih drzavah v
regiji ustvarjal dodatne konkurenc¢ne pritiske na
slovenske in druge podobne izvoznike v EU-15.
Ugodna gibanja kaze razmerje za DN - proizvodnjo
pohistva, druge predelovalne dejavnosti in reciklazo,
kjer se razmerje cen povecuje nad ena. Tudi za B -
ribistvo in K - poslovanje z nepremi¢ninami, najem
in poslovne storitve v splo§nem veljajo ugodna
gibanja, medtem ko so za Q - eksteritorialne
organizacije in zdruZenja opazna velika nihanja v
razmerju slovenske izvozne cene v drZzave EU-15 v
primerjavi z izvoznimi cenami v EU-15 za druge
izvoznike.

Razmerje cen, vecje kot ena, in s teznjo k
nadaljnjemu povecevanju je opazno za dejavnost
C - rudarstvo. PoslabSanje razmerja cen, ¢eprav
to Se zmeraj ostaja nad ena, velja za dejavnost DB
- proizvodnjo tekstilij, usnjenih oblacil, tekstilnih
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in krznenih izdelkov. To potrjuje, da je v povprecju
kakovost teh slovenskih izvoZenih proizvodov Se
zmeraj tako visoka ali celo vi§ja, kot to velja za
druge izvoznike teh proizvodov v drzave EU-15.
Vendar pa je bolj skrb vzbujajoCe znizevanje tega
razmerja cen, kar kaze na izgubljanje kakovostne
in s tem cenovne konkurenénosti v primerjavi z
drugimi izvozniki na trge EU-15 oziroma na
njihovo dohitevanje. Dohitevanje je mogoce
pricakovati v prihodnje tudi zato, ker nekateri
proizvajalci podobnih proizvodov iz drzav v
razvoju z liberalizacijo trgovine dobivajo
ugodnejSe pogoje za vstop na trg EU. To velja po
letu 2005 tudi za Kitajsko, ki je tudi pomembna
izvoznica podobnih proizvodov.

ZmanjSevanje slovenske kakovostne in s tem
cenovne konkurencnosti pri izvozu na trge EU-15
pod povprec¢je oziroma da Slovenijo prehitevajo
drugi izvozniki v drzave EU-15, pa je opazno za
dejavnost DC - proizvodnjo usnja, obutve in
usnjenih izdelkov razen oblacil (doloCen pozitiven
premik in popravek v razmerju sta opazna v letu
2002) in za dejavnost DD - obdelavo in predelavo
lesa po letu 1999.

3.3.2. Razmerje slovenske izvozne cene
do notranje in zunanje uvozne cene EU-15
po dejavnostih tehnoloske intenzivnosti

V nadaljevanju poglejmo Se podobne rezultate o
razmerju slovenske izvozne cene v drzave EU-15
posebej v primerjavi s cenami, ki so bile dosezene
pri notranjem uvozu EU-15, in posebej v primerjavi
s cenami, ki so bile dosezene pri zunanjem uvozu
EU-15 po dejavnostih tehnoloske intenzivnosti.
Tabela 5 prikazuje razmerje slovenske izvozne cene
v drzave EU-15 v primerjavi z uvoznimi cenami v
notranji trgovini EU-15 po dejavnostih tehnoloske
intenzivnosti.

Razmerje cen nad ena in nadaljnje izboljSanje
slovenske cenovne konkurenénosti sta opazni za
visokotehnoloSke industrije. V teh industrijah,
Ceprav je razmerje Se zmeraj veCje kot ena, je
opazno delno zniZanje razmerja cen za
farmacevtske proizvode ter medicinske in opti¢ne
instrumente. Razmerje cen, ve¢je kot ena, vendar
pa stabilnejSe v Dblizini ena, velja za
nizkotehnoloske industrije. V teh industrijah velja
nadaljnje izboljSanje razmerja za preostalo
predelavo in reciklazo ter delno za les, celulozo,
papir, papirnate proizvode, tiskarstvo in
zalozniStvo. Blizu ena, z rahlo teznjo k znizanju
pri razmerju cen je opazno za tekstil, tekstilne
proizvode, usnje in obutev, kar pri teh proizvodih
ponovno potrjuje zaostreno konkurenco pri
kakovosti in cenah z dolo¢enim izgubljanjem za
slovenske izvoznike na trgih EU-15.
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Tabela 5: Razmerje slovenske izvozne cene do notranje

tehnoloske intenzivnosti
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uvozne cene EU-15 po dejavnostih

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
VisokotehnoloSke industrije 139 137 129 124 143 139 149 159 1,58
Letala in zracna plovila 086 086 105 117 119 115 127 1,18 1,16 1,27
Farmacewtski proizvodi 155 183 187 1,79 158 127 124 126 129 1,24
SP;z:;:rn%ki, raéunovodski in racunalniski 104 038 071 152 224 154 146 084 119 125
Radijska, televizijska in podobna oprema 148 153 153 141 144 133 1,23 165 1,47
Medicinski in opti€ni instrumenti 137 122 1,17 113 1,06
Srednje visokotehnoloSke industrije 088 08 104 089 097 087 089 093 1,08
Drugi elektriéni stroji in aparati 0,73 075 089 086 087 085 1,05 093 094 1,05
Motorna vozila in podobno 1,09 106 105 105 108 104 089 082 0,88 0,86
Kemikalije brez farmacewvtskih sredstev 1,77 1,21 1,37 1,69 1,08 0,84 1,19 1,39
Druga ZelezniSka in transportna oprema 08 089 086 086 066 069 058 097 124 1,17
Druga mehanizacija in oprema 063 065 064 0,79 0,77 095 085 0,75 088 0,73
Srednje nizkotehnoloSke industrije 042 023 028 028 025 039 046 0,19 0,17 0,72
gg:\féraﬁ””a”i naftni proizvodiinjedrska a7 575 075 074 074 078 073 078 075 099
Proizvodi iz kavéuka in plastike 074 079 089 085 086 092 09 091 109 1,08
Drugi nekovinski mineralni proizvodi 096 087 087 0,78 189 134 165 095 0,93
Gradnja in popravilo ladij in ¢olnov 088 085 09% 093 059 058 052 062 059 059
Bazne kovine 019 019 009 009 016 021 035 0,09 0,09 0,79
Kovinski proizvodi razen strojevin opreme 0,85 085 085 0,78 093 089 088 099 094 1,08
NizkotehnoloSke industrije 129 119 119 119 106 1,15 119 118 1,19 1,09
Druga predelava in reciklaza 118 093 1,18 1,17 104 118 149 141 159 149
It_ilsali:af]jzhiﬂr?iiogig;/gapimati proizvodi, 46 118 136 095 106 116 133 132 125 135
Zivila, pijage in tobaéni proizvodi 839 7,18 359 291 132 125 461 483 248 458
Tekstil, tekstilni proizvodi, usnje in obutev 117 109 119 112 101 113 115 105 119 0,91

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u

Zelo nestabilna, ¢eprav na prvi pogled ugodna
gibanja, so opazna za Zivila, pijaCe in tobacne
proizvode. Razmerje cen, niZje, Ceprav bliZje ena,
velja za srednje visokotehnoloSke industrije. Med
vecéjimi izjemami so kemikalije brez farmacevtskih
proizvodov, pri katerih je razmerje cen v sploSnem
veéje kot ena. Delno poslabSanje pri razmerju cen
je opazno za motorna vozila in podobno po letu
1998, ki za te proizvode na notranjem trgu EU-15
nakazuje zaostreno konkurenco.

Najnizja razmerja med slovenskimi izvoznimi
cenami v EU-15 in notranjimi uvoznimi cenami
EU-15 so jasneje vidna za srednje nizkotehnoloske
industrije. Razmerje cen je zlasti nizko za bazne
materiale. IzboljSanje razmerja cen do okrog ena
je opazno za proizvode iz kavCuka in plastike ter
tudi za kovinske proizvode razen strojev in opreme.

Tudi slovenske cene, dosezene pri izvozu v drZave
EU-15, v primerjavi z zunanjimi uvoznimi cenami
za drzave EU-15 po dejavnostih tehnoloske
intenzivnosti kazejo nekatera podobna neugodna
gibanja (Tabela 6). Najprej omenjamo tiste, za
katere rezultati kazejo ugodnejSa gibanja. Za
visokotehnoloske industrije je razmerje cen vecje
kot ena. Razmerja cen so v notranji strukturi sicer
manj ugodna. To zlasti velja za farmacevtske
proizvode, pri katerih Slovenija dosega bistveno
nizje cene za sorodne proizvode, kot to velja za
druge izvoznike na trge drzav EU-15.

Ugodnejsa so gibanja razmerja cen za medicinske
in opti¢ne instrumente. Za srednje visoko-
tehnoloske industrije so razlike v razmerju cen v
odvisnosti od merila primerjave manjse, kar kaze
za te proizvode na vecjo kakovostno in s tem
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cenovno sorodnost med notranjimi uvoznimi cenami
EU-15 in zunanjimi uvoznimi cenami EU-15. Bistveno
bolj neugodna gibanja, zlasti dinamicno v ¢asu, kazejo
rezultati za srednje nizkotehnoloske industrije in zlasti
delovno intenzivne nizkotehnoloSke industrije.
Slovenske srednje nizkotehnoloske industrije so razen
leta 2002 dosegale razmeroma nizko cenovno
konkurenénost tudi v primerjavi z zunanjo trgovino
EU-15. Delna rahla izjema so proizvodi iz kavcuka in
plastike v letih 2001 in 2002 ter kovinski proizvodi
razen strojev in opreme v letu 2002. NizkotehnoloSke
industrije so dosegale razmeroma zelo ugodne rezultate
pri cenovni konkurenénosti v zunanji trgovini EU-15
do leta 1999. Tudi po tem letu so rezultati Se zmeraj
ugodni, vendar pa je opazno poslabSevanje in
izgubljanje pri cenovni konkuren¢nosti z drugimi
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izvozniki na trge EU-15. Do padca v razmerju
slovenskih izvoznih cen do zunanjih uvoznih cen
EU-15 v letih 2000-2002 je prislo pri tekstilu, tekstilnih
proizvodih, usnju in obutvi. Razmerje cen kljub temu
Se zmeraj ostaja vecje kot ena, vendar pa postaja teznja
po izenacitvi slovenskih izvoznih cen z drugimi
izvozniki teh proizvodov na trge EU-15 vse izrazitejSa.
Vstop Kitajske v Svetovno trgovinsko organizacijo in
liberalizacija njene trgovine z drzavami EU sta dodatno
neugodno vplivala na gibanje v slovenski cenovni
konkuren¢nosti na trgih EU zlasti pri teh in drugih
delovno intenzivnih proizvodih, kjer imajo place in
stroski okolja podjetja pomembno vlogo pri strukturi
stroskov. Do velikih nihanj v gibanju razmerja cen
pa je prihajalo pri zivilih, pija¢ah in tobac¢nih
proizvodih. Visoko razmerje cen v teh primerih kaze

Tabela 6: Razmerje slovenske izvozne cene do zunanje uvozne cene EU-15 po dejavnostih tehnoloske

intenzivnosti

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002
VisokotehnoloSke industrije 125 153 149 178 149 139 139 145 131 1,25
Letala in zraéna plovila 086 092 074 086 104 091 1,08 119 115 1,14
Farmacewtski proizvodi 037 019 026 021 o045 023 037 034 0,38 0,37
SPtLZ?rni§ki, raéunovodski in racunalniski 063 061 075 116 119 119 118 117 119 118
Radijska, televizijska in podobna oprema 1,39 159 127 137 121 098 091 092 106 1,09
Medicinski in opti€ni instrumenti 168 292 661 244 2,59 4,89
Srednje visokotehnoloSke industrije 112 0,76 0,76 0,73 089 094 089 084 093 1,07
Drugi elektriéni stroji in aparati 065 065 054 069 0,76 0,77 085 092 097 1,06
Motorna vozila in podobno 106 109 1,13 119 105 119 094 083 085 0,82
Kemikalije brez farmacewvtskih sredstev 1,19 1,09 1,06 1,18 119 1,29 1,18 132 1,21
Druga ZelezniSka in transportna oprema 097 092 128 149 119 091 085 091 128 1,58
Druga mehanizacija in oprema 064 059 065 0,75 0,79 093 0,77 0,73 089 0,75
Srednje nizkotehnoloSke industrije 038 029 028 019 036 039 0,38 0,17 1,26
gg:iéraﬁnirani naftni proizvodi in jedrska 091 091 098 092 088 083 094 086 075
Proizvodi iz kavéuka in plastike 0,794 069 089 084 089 093 095 092 104 1,04
Drugi nekovinski mineralni proizvodi 08 086 078 088 0,78 086 097 094 099 0,93
Gradnja in popravilo ladij in ¢olnov 108 091 109 123 087 091 118 0,67 054 0,77
Bazne kovine 0,17 019 019 0,09 009 029 039 0,09 0,05
Kovinski proizvodi razen strojevin opreme 0,83 0,88 094 087 091 087 085 095 097 1,15
NizkotehnoloSke industrije 152 161 168 162 1,77 164 1,19 113 5
Druga predelava in reciklaza 095 128 123 129 128 119 128 148 152 1,33
It_iseli:elﬁjihijlr?iziogi?éi;/gapimati proizvodi, 406 093 119 098 109 109 120 134 128 127
Zivila, pijage in tobaéni proizvodi 1451 856 326 253 1,19 1,18 487 245 4,46
Tekstil, tekstilni proizvodi, usnje in obutev 149 144 1,79 189 183 189 182 106 111 1,24

Vir: Lastni izraéuni na temelju Eurostatove podatkovne zbirke Comext na CD-ROM-u

4V primerjavi s prikazanimi izsledki v drugih Studijah (Landesmann in Stehrer, 2002, in Rojec in drugi, 2004) na$i rezultati
zlasti bolj ponazarjajo nekatere dinami¢ne spremembe, ki so pogostejSe v negativni smeri ter kazejo na ugodnejSa zacetna
stanja in izgubljanje cenovne konkurencnosti v Casu in zlasti v povezanosti, ko so druge drzave pridobivale ugodnejSe dostope

na trge EU.
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povezavo s koli¢insko manj pomembnim izvozom,
vendar pa s kakovostno bistveno ugodnejSo strukturo
slovenskega izvoza, kot to velja za druge izvoznike
sorodnih proizvodov na trge EU-15 in kot to tudi
velja v notranji trgovini EU-15. Seveda pa so vecje
spremembe s ¢lanstvom Slovenije v EU-15 zdaj
pri¢akovane, saj so bile do nedavnega prisotne
dolo¢ene ovire pri medsebojni menjavi teh
proizvodov med Slovenijo in EU-15. Odprava ovir
bo povecala obseg trgovine, kar bo verjetno
pripomoglo k bolj izenaCenim cenam v medsebojni
trgovini. Delno lahko na rezultate v zadnjem primeru
vplivajo tudi staticni oziroma podatkovni problemi
pri izraCunih razmerja cen.

3.4. Horizontalna in vertikalna
znotrajpanozna trgovina

Velikost razmerja med izvozno in uvozno ceno je
uporabljena za ugotovitev strukture znotrajpanozne
trgovini po kakovosti. Tabeli 7. in 8. primerjata rezultate.
Kot je razvidno iz Tabele 7., se rezultati, ki so
prikazani po klasifikaciji NACE, razlikujejo glede
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na uporabljeno merilo primerjave, po proizvodnih
skupinah in posameznih letih. Edino za proizvodno
skupino C - rudarstvo velja izkljuéno 3, kar pomeni
visokokakovostno vertikalno znotraj-panozno
trgovino. Pri proizvodnih skupinah A, B, K in Q so
odstopanja med vsemi tremi moZnimi kategorijami
glede na razlicno uporabljeno merilo in po
posameznih letih. Za proizvodno skupino D -
predelovalno dejavnost je znacilno prevladovanje 1
(nizkokakovostna vertikalna znotrajpanoZna
trgovina) in delno 2 (horizontalna znotrajpanozna
trgovina), vendar so razlike po posameznih
podskupinah.

Tudi Tabela 8, ki prikazuje rezultate po
dejavnostih tehnoloSke intenzivnosti, glede na
uporabljeno merilo primerjave po dejavnostih
tehnoloske intenzivnosti in posameznih letih
potrjuje  odstopanja med kakovostnimi
kategorijami, ki so povezane s spreminjanjem
velikosti razmerja izvozne do uvozne cene. Za
visokotehnoloSke industrije je znacilna
visokokakovostna vertikalna znotrajpanoZna

Tabela 7: Horizontalna in vertikalna znotrajpanozna trgovina po dejavnostih NACE*
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* Klasifikacijo NACE prikazujejo razpredelnice 1., 3. in 4. Stolpci a, b in ¢ se nanaSajo na merilo primerjave, ki je uporabljeno v
razpredelnici 1. (stolpec a), razpredelnici 3. (stolpec b) in razpredelnici 4. (stolpec c). 1 = nizkokakovostna vertikalna znotrajpanozna
trgovina. 2 = horizontalna znotrajpanozna trgovina. 3 = visokokakovostna vertikalna znotrajpanozna trgovina.
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Tabela 8: Horizontalna in vertikalna znotrajpanozna trgovina po dejavnostih tehnoloske intenzivnosti

1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 2000 2001 2002

abcabCabocabcabcabocabocabocabocabec
X\Sg;ﬁ}ghm'ogke 33 33 33 33 3 33 33 33 33 33
. 311312321321 2 2322332 2 2 2 2 3 2
. 131 3113113113113 1131231131231
1Il. 221 11211232132 3 2232312222 3 2
V. 233133 33133 332322322 2332232
V. 2 3 3333 2 3 2 3 2 3 3 312
Srednje
visokotehnoloSke 2 11 11 21 11 2 2 11 11 2 2 2 2
industrije
. 311311311311311311321322322322
I 22222 222222222222 2312311311311
1Il. 23 223213223222 23132222333 3
V. 3123123132133123123112222313223
V. 3 1131131131131 1322311311311311
Srednje
nizkotehnoloSke 11 11 11 11 11 11 11 1 11 13
industrije
. 1 2 1 2122 12 12211211112 311 2 1
I 3113113113113 11322322322322322
1Il. 321311 11 11 1331 32332322322
V. 312312322323 113123123113 11311
V. 311211211211 11 11 1131131131
VI. 311311312 1132231131132 2322322
mijtgffuzm'ogke 33 13 23 23 23 23 2 22 22 2
. 3 223232232233232222332332313233
I 23232 223232222222 22332332313233
1Il. 3 3 3 3 3 3 33232132 3 3 33133 3 3
V. 223223223223223223223322322223

* Klasifikacijo po dejavnostih tehnoloSke intenzivnosti prikazujejo razpredelnice 2., 5. in 6. Stolpci a, b in ¢ se nanaSajo na merilo
primerjave, ki je uporabljeno v razpredelnici 2. (stolpec a), razpredelnici 5. (stolpec b) in razpredelnici 6. (stolpec c). 1 = nizkokakovostna
vertikalna znotrajpanoZna trgovina. 2 = horizontalna znotrajpanozna trgovina. 3 = visokokakovostna vertikalna znotrajpanozna trgovina.

trgovina, vendar pa so odstopanja po posameznih
podskupinah. Za srednje visokotehnoloSke
industrije  so  znacCilni  preskoki med
nizkokakovostno vertikalno in horizontalno
znotrajpanozno trgovino. Ponovno so vecja
odstopanja po posameznih podskupinah. Za
srednje nizkotehnoloske industrije je prevladujoca
nizkokakovostna vertikalna znotrajpanoZna
trgovina, pri cemer so ponovno vidna vecja
odstopanja po posameznih podskupinah. Pri
nizkotehnoloski industriji se prepletata
horizontalna in visokokakovostna vertikalna
znotrajpanozna trgovina. Rezultati po dejavnostih
tehnoloSke intenzivnosti torej kazejo na dokaj
mesSane ugotovitve, ki so povezane z uporabo

razliénih primerjalnih trgov. Opazne pa so tudi
razlike med dejavnostmi tehnoloske intenzivnosti
in njihove spremembe v ¢asu, ki so povezane s
prestrukturiranjem in spreminjanjem konkuren-
¢nosti na domacih in primerjanih trgih EU.

4. Sklepi in posledice za ekonomsko
politiko

V prispevku so bile analizirane slovenske izvozne
cene in struktura znotrajpanoZne trgovine v
blagovni menjavi z drzavami EU-15 po dejavnostih
klasifikacije NACE in po OECD-jevi klasifikaciji
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predelovalnih industrij, ki temeljijo na tehnoloski
intenzivnosti, ob uporabi ISIC rev. 3 za razClenitev
dejavnosti. Slovenske izvozne cene in struktura
znotrajpanozne trgovine, doseZene na trgih EU-
15, so bile primerjane s tremi merili primerjave: s
slovenskimi uvoznimi cenami v trgovini z drzavami
EU-15, z notranjimi uvoznimi cenami EU-15 v
medsebojni trgovini EU-15 in z zunanjimi
uvoznimi cenami EU-15, doseZenimi v trgovini z
drZzavami neclanicami.

Predhodne analize, ki delno analizirajo podobna
vpraSanja (Aturupane in drugi, 1999; Landesmann
in Stehrer, 2002; Rojec in drugi, 2004), so pokazale
na razmeroma ugodna zacetna gibanja v prvih letih
po osamosvojitvi, ki so se nadaljevala tudi v
obdobju 1995-2000, vendar s pocasnejSo
dinamiko. Od tranzicijskih drzav nas je v letu 1995
prehitela Madzarska. Ceprav je Slovenija dosegla
nadpovpre¢no cenovno konkurenc¢nost pri delovno
intenzivnih industrijah in v industrijah z nizko
izobrazeno delovno silo, so to ravno tiste
dejavnosti, za katere smo ugotovili, da najhitreje
izgubljajo svoje cenovne konkurenéne prednosti
na trgih EU.

Ugotovili smo, da so bili vi§ine razmerja cen in
struktura znotrajpanoZne trgovine ter njihova
gibanja v Casu precej razlicni. Med dejavnostmi,
ki imajo viSje izvozne cene, kot so uvozne cene, je
treba omeniti te dejavnosti NACE DD - obdelavo
in predelavo lesa, DH - proizvodnjo izdelkov iz
gume in plasti¢nih mas in DK - proizvodnjo
strojev in naprav. Vendar je treba posebej poudariti,
da se tudi pri teh dejavnostih kaze teznja k
zniZevanju pri cenovni konkurenénosti na trgih
EU-15. Za vecino srednje visokotehnolo§kih
industrij so bile ugotovljene visje izvozne cene od
uvoznih cen v trgovini z drzavami EU-15.

Slovenska predelovalna dejavnost D, ki zajema
vecino slovenske blagovne menjave z EU-15, je
pri izvozu v drzave EU-15 za sorodne izvozene
proizvode v povprecju dosegala niZje cene v
primerjavi z notranjimi uvoznimi cenami med
drzavami EU-15. Tudi slovenske izvozne cene v
drzave EU-15 so za predelovalno dejavnost D v
povprec¢ju 10 do 20 odstotnih to¢k niZje od
izvoznih cen za sorodne proizvode, ki so jih na
trgu drzav EU-15 dosegali drugi izvozniki. To kazZe
na nizjo kakovostno in s tem cenovno
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konkurenénost v primerjavi z drugimi konkurenti,
ki se pojavljajo na trgih EU-15.

Gibanja slovenskih izvoznih cen so v primerjavi z
uvoznimi cenami EU-15 za visokotehnoloSke
industrije in delno, kot je bilo Ze pogojno
omenjeno, tudi za nizkotehnoloSke industrije
ugodna. Vendar pa sta za nizkotehnoloSke
industrije po letu 1999 opazni poslabSevanje in
izgubljanje pri cenovni konkuren¢nosti z drugimi
izvozniki na trge EU-15. Do padca v razmerju
slovenskih izvoznih cen do zunanjih uvoznih cen
EU-15 v letih 2000-2002 je priSlo pri tekstilu,
tekstilnih proizvodih, usnju in obutvi. Razmerje
cen kljub temu Se zmeraj ostaja ve¢je kot ena,
vendar pa je vse izrazitejSa teznja po izenacitvi
slovenskih izvoznih cen z drugimi izvozniki teh
proizvodov na trge EU-15. Za srednje
visokotehnoloske industrije velja ve¢ja kakovostna
in cenovna sorodnost z uvoznimi cenami EU-15.
Najneugodnej$o cenovno konkurenénost na trgih
EU-15 pa kazZejo slovenske srednje nizkotehnoloske
industrije.’
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