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Moje podjetje je ucni program za srednjesolce, kjer dijaki preko Solskega leta izkusijo vse faze vodenja podjetjs,
od ustanovitve do likvidacije. Tekom leta dijaki dodobra spoznajo sami sebe in ugotovijo kako pomembno je
sodelovanje v skupini za dosego skupnih ciljev.

V zacetku Solskega leta preko razli¢nih aktivnosti in vaj dodobra spoznajo svoje kreposti in Sibkosti ter spoznaj
kako lahko svoje talente uporabijo za zaposlitev po koncu 3olanja.

Nadalje sledi iskanje podjetniske ideje. Z gradivi in vajami, ki jih njihovi ucitelji prejmejo od zavods, dijaki skusajo
najti podjetnisko idejo, ki bi jo bilo mozno realizirati. Tedaj naredijo poslovni nacrt, razdelijo vloge v dijaskem
podjetju in ga tudi ustanovijo z regjstracijo pri nasem zavodu.

Seveda je aktivnosti podjetja potrebno financirati. Dijaki to storijo sami ali s prodajo delnic. Delnice prodajsj
svojim soSolcem, starsem, uciteljem, ravnatelju .. in ¢e bo $lo vse po nacrtih, bodo delnicarji poplacani z
dividendami podjetja.

Tedaj se pri¢ne izdelava izdelkov in trzenje po Soli, po internetu, preko socialnih omreZij, ..

Nazadnje pa sledi finale programa, sejem dijaskih podjetij. Vsako leto v maju organiziramo sejem, kjer dijaki
svoje izdelke prodajajo in tekmujejo za naziv "Dijasko podjetje leta". V zavihku Fotografije in video si lahko
ogledate utrinke preteklih sejmov. Po koncanem sejmu dijaki $e napisejo porocilo o delovanju podjetja in
podjetje likvidirajo.

Zmagovalci se nato uvrstijo naprej na evropsko tekmovanje Company of the year competition, kjer tekmujejo s
svojimi vrstniki iz drugih evropskih drzav.

VIR: https://www.jaslovenija.si/moje-podjetje

JA nacionalno tekmovanje programa
Moje podjetje 2022
Finalno srecanje tekmovanja

V Solskem letu 2021/2022 se je odvijalo Ze 9. JA nacionalno tekmovaje programa Moje podjetje, ki smo
ga izvedli v petek, 6. maja 2022, na Gospodarski zbornici Slovenije v Ljubljani .. To Solsko leto smo
poudarjali podrocja kroznega gospodarstva in uporabe surovin .. Prav tako smo dijake spodbudili, da
svoje izdelke usmerjajo za namen promocije slovenske zapuscine .. Poudarek je bil na uporabnosti
izdelka v vsakdanjem zivljenju, ekoloski naravnosti in uporabi naravnih ali recikliranih materialov ..

V letoSnjem letu je z nami sodelovalo 26 Sol, 56 uciteljev in 480 dijakov, ki so ustanovili 110 dijaskih
podijetij, nad ¢imer smo nadvse navduseni. Od teh se je kar 68 dijaskih podjetij prijavilo na JA
nacionalno tekmovanje programa Moje podjetje. Zato smo se prvi¢ odlocili, da izvedemo regionalne
izbore v Ljubljani, Kopru, Celju in Skofji Loki ..

Zmagovalci JA NTMP 2022
Prvo mesto na tekmovanju in vozovnico za evropsko tekmovanje GEN-E 2022 si je prisluZilo podjetje
Resina, d.d, ki ga vodijo dijakinje Jerca Tehovnik, Beti Filipi¢, Hana Kenda, Ema Skrlj iz Biotehni¢nega

centra Naklo. Mentorica dijaskega podjetja je prof. Natasa Sink in somentorica prof. Marija Smole.

VIR: https://www jaslovenija.si/nt-2022
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V Solskem centru Skofja Loka osmo leto (2022)
sodelujemo z Zavodom za spodbujanje podjetnosti
mladih, ki po licenci Junior Achievement izvaja
projekt Moje podjetje. Gre za projekt, ki zajema
celovito podjetnisko izkusnjo in spodbuja
podjetnost. Ne gre samo za tekmovanje, kdo ima
boljSo idejo, ampak tudi kdo zna to idejo spraviti na
trg in v Zivljenje. Pomembno je, da dijaki postavijo
celovit delujo¢ poslovni model. Sodelujejo v
skupinah z zunanjimi mentorji in podjetji, srecajo se
s prodajo in predstavitvami ter s pravim denarjem.
Projekt jim zelo veliko pomeni, Ze v nizjih letnikih se
veselijo, da se bodo lahko preizkusili v podjetnistvu.
Skusamo jih spodbuijati, naj razvijajo svoje dobre
lastnosti, Zelimo jih vzgajati za odli¢nost, da bi
nenehno razmisljali, kaj bi lahko naredili oziroma
izvedli bolje, kot Ze obstaja. Podjetnostne
kompetence so pomembne povsod, kjer koli bodo
opravljali posel, bodo zaposleni ali preprosto Ziveli.
Zelo je pomembno, da opazimo vsak napredek
posameznega dijaka in ga pohvalimo, saj tako
gradijo samozavest, brez katere ni pravega uspeha.
Razvijati Zelimo delovne navade, krepiti socialne in
moralne vrednote nasih dijakov, da bodo v
prihodnosti odgovorni v svojem poklicnem in
osebnem Zivljenju. Vrednote, ki jih skusamo dosed;i,
so odgovornost, ustvarjalnost, strokovnost,
kolegialnost in sodelovalnost.

Ko podjetniska ideja zazivi

Moje podijetje je u¢ni program za srednjesolce, kjer
dijaki v enem Solskem letu izkusijo vse faze vodenja
podjetja - od ustanovitve do likvidacije. Dijaki
dodobra spoznajo sami sebe in ugotovijo, kako
pomembno je sodelovanje v skupini za dosego
skupnih ciljev. V zacetku Solskega leta z razli¢nimi
aktivnostmi in vajami dodobra spoznajo svoje
kreposti in Sibkosti ter spoznajo, kako lahko svoje
talente uporabijo za zaposlitev po koncu 3olanja.
Dalje sledi iskanje podjetniske ideje. Z gradivi in
vajami, ki jih njihovi ucitelji prejmejo od zavoda,
dijaki skusajo najti podjetnisko idejo, ki bi jo bilo
mogoce realizirati. Tedaj naredijo poslovni nacrt,
razdelijo vloge v dijaskem podjetju in ga tudi
ustanovijo z registracijo pri zavodu. Seveda je
aktivnosti podjetja treba financirati. Dijaki to storijo
sami ali s prodajo delnic. Delnice prodajajo svojim
soSolcem, starSem, uciteljem, ravnatelju ... In ¢e gre
vse po nacrtih, bodo delnicarji poplacani z
dividendami podjetja. Tedaj se pri¢ne izdelava
izdelkov in trzenje v 3oli, na internetu, prek socialnih

omrezij ... Nazadnje pa sledi finale programa, sejem
dijaskih podijetij. Vsako leto v maju je organiziran
sejem, kjer dijaki svoje izdelke prodajsjo in
tekmujejo za naziv "Dijasko podjetje leta". Po
kon¢anem sejmu dijaki Se napisejo porocilo o
delovanju podjetja in podjetje likvidirajo.
Zmagovalci se nato uvrstijo naprej na evropsko
tekmovanja Company of the year competition, kjer
tekmujejo s svojimi vrstniki iz drugih evropskih
drzav.

JA nacionalno tekmovanje programa Moje podjetje
2022
Finalno srecanje tekmovanja

V Solskem letu 2021/2022 se je odvijalo Ze 9. JA
nacionalno tekmovanje programa Moje podjetje, ki
je bilo izvedeno v petek, 6. maja 2022, na
Gospodarski zbornici Slovenije v Ljubljani. Dogodek
je bil izveden pod ¢astnim pokroviteljstvom
predsednika Republike Slovenije, g. Boruta Pahorja.
Podporo projektu je izkazal drzavni sekretar
Ministrstva za gospodarski razvoj in tehnologije, g.
Simon Zajc, direktor Centra RS za poklicno
izobrazevanije, g. Jernej Damjan, direktorica Urada
za intelektualno lastnino, ga. Karmen Zvokelj, in
koordinatorica projekta Skills For The Future, ga.
Ligita Baleisyte, ki so dijake nagovorili na finalnem
srecanju tekmovanja. Prav tako je podporo izkazal
direktor Gospodarske zbornice Slovenije, g. Ale$
Cantarutti, ki je omogocil gostovanje finalnega
srecanja tekmovanja. To Solsko leto smo poudarjali
podrogja kroznega gospodarstva in uporabe
surovin. Vsebine smo izvajali s sodelovanjem v
projektu Skills for the future z Evropskim institutom
za inovacije in tehnologijo (EIT Raw Materials). S to
priloznostjo smo dijaska podjetja spodbujali, da
svoja dijaska podjetja osnujejo z mislijo na ponovno
uporabo recikliranih materialov in surovin. Prav
tako smo dijake spodbudili, da svoje izdelke
usmerjajo za namen promocije slovenske
zapuscine. Te vsebine smo izvajali s sodelovanjem z
nacionalno znamko | FEEL SLOVENIA, ki jo upravlja
Urad vlade RS za komuniciranje. Izdelki, ki so jih
dijaki na tem podrodju razvijali, bodo namenjeni za
promoviranje drzave v ¢asu predsedovanja Evropski
Uniji. Poudarek je bil na uporabnosti izdelka v
vsakdanjem zivljenju, ekoloski naravnosti in uporabi
naravnih ali recikliranih materialov. Glavno vodilo je
dijakom sluzila beseda "FEEL", ki jih je usmerjala,
naj se izdelek zacuti z vonjem, okusom, sluhom,

vidom ali otipom. V leto3njem letu je z nami
sodelovalo 26 3ol, 56 uciteljev in 480 dijakov, ki so
ustanovili 110 dijaskih podijetij, nad ¢imer smo
nadvse navduseni. Od teh se je kar 68 dijaskih
podijetij prijavilo na JA nacionalno tekmovanje
programa Moje podjetje. Zato smo se prvic¢ odlocili,
da izvedemo regionalne izbore v Ljubljani, Kopru,
Celju in Skofji Loki. Na drzavnem tekmovaniju se je
predstavilo 26 finalistov tekmovanja. V programu
sicer po svetu sodeluje na milijone mladih, v
Sloveniji pa poteka pod licenco Junior Achievement

Zmagovalci JA NTMP 2022

Razglasili smo Podjetje leta 2022, ki smo ga izbrali
na tekmovanju JA nacionalno tekmovanje
programa Moje podjetje 2022. Prvo mesto na
tekmovanju in vozovnico za evropsko tekmovanje
GEN-E 2022 si je prisluZilo podjetje Resing, d. d., ki
ga vodijo dijakinje Jerca Tehovnik, Beti Filipi¢, Hana
Kenda in Ema Skrlj iz Biotehni¢nega centra Naklo.
Mentorica dijaskega podjetja je prof. Natasa Sink in
somentorica prof. Marija Smole.

Srednjo 3olo za lesarstvo so uspesno predstavili

dijaki 4. al in 5. ml s stirimi dijaskimi podjetji, ki so 1
prisla skozi sito regijska izbora, in sicer Stenko in
Drzal¢ek iz 4. al in Sleepy pet in Fres iz 5. ml

Posebna komisija podjetnikov in gospodarstvenikov
ocenjuje dijaska podjetja v devetih razli¢nih

kategorijah.

Na nasi Soli je Sest skupin dijakov pripravilo
naslednje podjetniske predloge:

LIGNINKO - Matic Garbajs, Tadej Kern, Ziga Koglar,
Jost Zakelj (4. al, srednje strokovno izobraZzevanije).
STENKO - Izak Peternelj, Zan Suhadolnik, Domen
Torkar, David Zupan (4. al, srednje strokovno
izobrazevanje).

DRZALCEK - Maks Fister, Primoz Mavri¢, Matej
Pernus, Sasa Rupar (4. al, srednje strokovno
izobrazevanje).

PASJA POSTELJA - Nejc Albreht, Grega Thaler,
Mihael Sturm (5. ml, poklicno-tehnisko
izobrazevanje).

RED PA PIKA - Janez Dolenc, Primoz Bertoncelj (5.
ml, poklicno-tehnisko izobrazZevanje).

FRES - Sebastjan Gali¢i¢, Benjamin Kavei¢, Nik
Malovrh (5. ml, poklicno-tehnisko izobrazevanje).



DIJASKA PODJETJA

SREDNJE STROKOVNI PROGRAM (SSI)

RAZRED 4.AL




LIGNINKO

Matic Garbajs
Tadej Kern
Ziga Koglar

Jost Zakel]

Veliko novega.
Pouk je potekal drugace.

Bilo nam je vse<.
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Raziskovalni problem

Lansko Solsko leto smo sodelovali v projektu
Lesni feniks, kjer smo izdelovali izdelke iz
odsluzenega less, ki nam ga je priskrbelo
podjetje MSora. Obcino Ziri smo opremili z
lesenimi klopmi, prav tako smo delali zunanje
pohistvo za kopalisce Pustotnik v Zireh. S tem
projektom smo videli, da lahko z majhnimi
zamenjavami in spremembo razmisljanja
naredimo velike spremembe. Problem, ki smo
ga zaznali, je, da imajo vsa kopalisca plasticne
lezalnike, ki so ekolosko sporni, estetsko
neprivlacni in neudobni.

Resitev

Odlocili smo se, da bomo razvili lesen lezalnik,
ki bo odpravil zaznane pomanijkljivosti.
Konkurenca ponuja ogromno izdelkov iz
drugim materialov in drugih oblik. Obstajajo
tudi leseni lezalniki, vec¢inoma uvozeni ali iz
tujih drevesnih vrst. Racunamo, da je nasa
prednost oblika, ergonomska ustreznost,
izdelava iz domacih drevesnih vrstin
prilagodljivost nasega podjetja. Za prototip
smo uporabili javorjev in smrekov les. Kupili
smo tudi trakove (oprti) in vijake ter sredstvo
z3 povrsinsko obdelavo.

Podjetje v prihodnosti

Nas izdelek skladis¢i 20,7 kg CO2, medtem ko
bi za izdelavo plasticnega izdelka enake
prostornine v okolje sprostili 115 kg CO2. Ce to
pomnozimo z vecjim Stevilom stolov ob
nekem bazenu, lahko ugotovimo, da smo z
odlocitvijo za nakup lesenih lezalnikov naredili
tudi veliko za okolje. Po koncu projekta smo
podjetje zaprli.

Izkusnja

S sodelovanjem v projektu smo se naucili
veliko novega, pouk je potekal drugace, kar
nam je bilo viec.

Tadej Kern

»V srednji Soli je bila izkusnja v programu
Moje podjetje ena najzanimivejsih v celotnem
Solanju. Projekt so nam profesorji odlicno
predstavili. Posebej iziemen je bil pri tem
profesor Kurnik, ki je vsako leto tudi vodja
projekta in je bil vedno pripravljen pomagati.
Pri njem smo vedno lahko dobili vse potrebne
informacije. Najtezji del mi je bil zacetek,
iskanje ideje. Razmisljati smo morali, kaj
pravzaprav pocnemo v zivljenju in kaksne
pripomocke na razli¢nih podrodjih pogresamo,
da bi si olajsali kako delo ali resili kaksen
problem ali pa si zgolj polep3ali bivanje s
kaksnim uporabnim dekorativnim izdelkom, ki
bi ga lahko naredili tudi v razli¢nih velikostih
po Zeljah kupcev. V nasi ekipi smo se odlocili
za lezalnik, ki je bila, po pravici povedano,
preve¢ kompleksna ideja za tekmovanje proti
drugim podjetjem, saj je po navadi bolje
nagrajen manjsi izdelek zaradi nizje cene,
lazjega spreminjanja in morebitnega
dodelavanja. Po ideji in nacrtu je sledil meni
najbolj zabaven del, ko smo z ekipo naredili
prototip lezalnika. Tu smo se naucili marsikaj
novega o lesu. Med izdelavo prototipov smo
dobivali ideje, kako bi lahko izdelek malo
spremenili, da bi bil laZji za izdelavo ali pa kako
bi e kaj dodali. Po kon¢anem prototipu se je
zacelo tekmovanije, kjer smo predstavili svoje
podjetje, idejo, prednosti nasega izdelka v
primerjavi z drugimi, izzive, s katerimi smo se
srecali pri izdelovanju. Projekt Moje podjetje
mi je zelo vse¢, ker spodbuja kreativnost in
nagrajuje inovativne ideje, poleg tega pa
ponuja tudi moznost, da dijasko podjetje po
konc¢anem $olanju preraste v pravo podjetje,
kar je uspelo Ze dvema podjetjema nase 3ole,
ki uspesno prodajata izdelke, zasnovane v
okviru tega projekta. Nam to ni uspelo, niti se
nismo uvrstili na drzavno tekmovanje, a mi je

bila izkusnja res zelo zelo vsec, ker smo testirali
sebe v najrazlicnejsih situacijah in pridobili
neprecenljive zacetne izkusnje podjetnistva,
odraslega sveta, katerega del bomo po koncani
soli postali«

Ziga Koglar

»Projekt Moje podjetje je najbolj zabavna in
poucna izkusnja v celotnem Solanju. Preprican
sem, da smo se v nasem podjetju vsi naucili
timskega del, saj nam brez tega nasega
lezalnika ne bi uspelo narediti. In seveda ne
brez spodbude profesorja Kurnika, ki nas je
vodil skozi projekt. Najtezji del projekta zame
je odkriti pravo idejo in jo potem tudi dejansko
izpeljati. Najvec dela smo imeli z reSevanjem
konstrukcije lezalnika in z doseganjem ¢im
manjse cene. Pri tem smo se kar veliko naucili,
kar smo kasneje lahko uporabili pri izdelavi
zaklju¢nega izdelka. Kljub temu da se z nasim
podjetjem nismo uvrstili naprej, je bila to res
nepozabna izkusnja.«
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STENKO

lzak Peternel]
Zan Suhadolnik
Domen Torkar

David Zupan

Naucili smo se skupinskega dela za isti cilj in
z dolocenim izdelkom reSili problem.
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Raziskovalni problem

Clani ekipe smo ve¢inoma motoristi, zato smo
se odlodili, da bomo izziv iskali na tem
podro¢ju. Ugotavljali smo, kaj imamo, ¢esar
drugi nimajo. Prisli smo do sklepg, da se
srecujemo z doloc¢enimi tezavami pri
shranjevanju motoristicne opreme, spoznamo
pa se na les in znamo izdelovati kvalitetne
izdelke. Problem, ki smo ga zaznali, je, da
pogosto nimamo kam odloZiti ¢elade. Poleg
tega se vsako leto zgodi ogromno prometnih
nesre¢, v katerih so udelezeni motoristi.

Resitev

Izdelujemo lesena stojala (obesala) za
motoristicne in druge Celade. V prvi vrsti je
izdelek namenjen elegantnemu shranjevanju
Celade. Nasa vizija je, da bi z nasimi stojali
zmanjsali Stevilo nesre¢, v katerih so udelezeni
motoristi. Tako smo si zamislili, da bi motorist
vzel Celado s stojala, na katerem bi bilo
napisano posvetilo (npr. vozi pametno, nekdo
te ima rad itd.). Na trgu je nekaj obesal in stojal
za Celade. Nasa prednost je uporaba starega
parketa, ki nam konkretno zniza strosek
izdelavnega materiala, poleg tega pa ponovno
uporabimo les, ki bi sicer koncal na odpadu ali
v peci. Nasa prednost je tudi moznost
personalizacije izdelka. Na stojalo lahko
vgraviramo logotip znamke motorja, kaksen
citat itd. Na koncu smo izbrali obliko $¢ita, ki
ima tudi simboli¢ni pomen. Tako kot celada
s¢iti pred udardi, stojalo $¢iti tudi pred nesreco.

Uspeh na tekmovanju
Kvalificirali smo se na drzavno tekmovanije.

Podjetje v prihodnosti

Glede na to, da imamo dovolj zaloge in lahko

naredimo veliko stevilko izdelkov, se moramo

intenzivno ukvarjati z marketingom in prodajo.
Pri nasem izdelku vidimo potencial tudi pri

povezovanju z drugimi, mogoce tudi javnimi
agencijami. Po koncanem projektu smo
podjetje zaprli.

I1zkusnja

V projektu Moje podjetje smo se nauili veliko
o podjetnosti. Naucili smo se, kako ustanoviti
podjetje, kako zagnati proizvodnjo, kako
narediti delujo¢ poslovni model. Za to izkusnjo
smo hvalezni.

David Zupan

»Projekt Moje podjetje v 4. letniku mi je bil
zelo vie¢, saj smo se po mojem mnenju pri
njem vsi naudili koristne stvari za zivljenje, kot
so deljenje vlog, prodaja delnic podjetja,
nacrtovanje izdelka, izdelava prototipa, ki smo
ga Se malo spreminjali, preden smo pridli do
koncnega izdelka. Nov izziv je bil, kako
pravilno predstaviti nas izdelek drugim in kako
ga najlazje prodajati. To je bil zame najtezji del
projekta. V njem sem zelo uzival, zdi se mi res
dobra ideja, saj po sredniji Soli veliko dijakov
zacne delati v raznih podjetjih in imajo tako ze
eno majhno izkusnjo za seboj.«

Domen Torkar

»Projekt Moje podjetje nam je pokazal, da je v
izhodiscu potreben nek skupen problem za
vse ¢lane skupine, ki potem is¢ejo neke skupne
resitve. Naucili smo se skupinskega dela za isti
cilj in z dolocenim izdelkom resili problem.
Mislim, da bi moral skozi to izkusnjo iti vsak
dijak, saj je to neka osnovna priprava za
ustanavljanje in delovanje pravega podjetja.«

25



DRZALCEK

Maks Fister
Primoz Mavric

Matej Pernus
Sasa Rupar

Obcutil sem,

kako tezko je vzbuditi resno zanimanje drugih.
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Raziskovalni problem

Ko smo iskali izziv oziroma problem, ki bi ga z
nasimi produkti radi resevali, smo nasli skupno
tocko. Vsak od nas kdaj pa kdaj isce kljuce in
denarnico, ko se odpravlja od doma. Zaradi
tega smo tudi Zze zamudili avtobus ali vlak,
zamudili smo v 3olo ali na druge obveznosti.
Mislimo, da ima ta problem mnogo ljudi, kar
povzroca stres in izgubo ¢asa.

Resitev

1zdelali smo elegantno leseno drzalo, ki
omogoca shranjevanje kljucev in denarnice. Ko
smo izbrali idejo, smo ugotovili, da obstaja
nekaj podobnih izdelkov. Noben od njih pa ni
narejen iz recikliranih materialov. Poleg tega
lahko nase izdelke prilagodimo Zeljam stranke
in jih izdelamo v razli¢nih oblikah in iz razli¢nih
lesov. Tega nacina »obesanja« kljucev e nina
trgu. Najbolje pri nasi resitvi je to, da
uporabljamo staro racunalnisko opremo. Kot
obesek za kljuce uporabljamo stare
USB-prikljucke odsluzenih tipkovnic in misk, v
drzalu pa so racunalniski »porti oziroma
vrata, kamor vtaknemo obesek in s tem
obesimo kljuce. Za denarnico je predvidena
posebna reza.

Uspeh na tekmovanju

2. mesto na drzavnem tekmovanju v kategoriji
Najboljsa predstavitev.

Podjetje v prihodnosti: Za zacetek bomo
prodajali preko druzbenih omrezij, kasneje pa
v specializiranih trgovinah za opremo doma.
Na internetu bi do kupcev lazje prisli preko
»influencerjev«. Nas izdelek ponuja tudi
odli¢no priloznost za povezavo z
racunalniskimi podjetji in podjetji, ki zbirajo
odsluzeno racunalnisko opremo. Po koncu
projekta smo podjetje zaprli.

1zkusnja

S svojim delom smo zadovoljni. Poleg tega
nam je bil tak nacin ucenja zelo vec, saj smo
delali konkretno in na nasih idejah.

Matej Pernus

»lzkusnja v projektu Moje podijetje je bila
fenomenalna in v izvedbi ne bi nicesar
spremenil. Dobil sem vpogled v ustanovitev,
vodenje in celoten proces pretvorbe ideje v
podjetje. Poleg tega sem obcutil, kako tezko je
vzbuditi resno zanimanje drugih. Pri projektu je
dobro, da podjetje ustanovis s sosolci, ker to
pripomore k ve¢jemu zanimanju za delo,
izvedba je veliko boljss, lazja in zabavnejsa.
Kljub temu pa je bilo bolj zahtevno, kot smo
pricakovali, dobiti unikatno in izvedljivo idejo
ter ime podjetja. To je bil poleg ustnega
nastopa pred komisijo, predvsem v Ljubljani,
najtezji del celotnega projekta.«

Maks Fister

»Pri projektu Moje podjetje smo se naucili
dobrega sodelovanja in komunikacije v
skupini/podjetju. Naucili smo se organizacije
dela in pridobili nekaj znanja o podjetnistvu, ki
nam bo prav prislo tudi v nadaljnjem Zivljenju.
Ta projekt je po mojem mnenju ena redkih
stvari v Soli, ki nam bo v Zivljenju dejansko
koristila.«

31



33



DIJASKA PODJETIJA

POKLICNO TEHNISKI PROGRAM (PTI)

RAZRED 5. ML




PASJA POTELJA

Nejc Albreht
Grega Thaler

Mihael Sturm

Ugotovili smo,
da imajo prednost manjsi in cenejsi izdelki oz.

da take izdelke lazje in hitreje prodas.
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Raziskovalni problem

Doma imamo vsi vecje pse in srecujemo se s
problemom, kako dobiti lepo, kvalitetno,
udobno in cenovno ugodno posteljo. Vemo,
da je pes pogosto potem na druzinskem
kavcu ali postelji in s tem zasede prostor,
povzroci nesnago in slabo voljo lastnika.
Zeleli smo narediti le7is¢e, na katerem bo pes
rad pocival - ga bo vzel za svojega - in kije
hkrati funkcionalno. Predvsem smo Zeleli, da
je blazina pralna in da prevlada vonj lesa.

Resitev

Izdelali smo estetsko posteljo, ki ima pralno
blazino iz recikliranega jeansa in je
napolnjena z odpadnimi oblanci - s tem smo
spodbujali krozno gospodarstvo. Dizajn je
preprost, sprednja licnica je kriva, postelja pa
ima tudi predal.

Uspeh na tekmovanju
2. mesto na drzavnem tekmovanju kategoriji
EIT Raw materials (krozno gospodarstvo).

Podjetje v prihodnosti
Podjetje smo po koncanem projektu zaprli in
nimamo planov, da bi nadaljevali.

I1zku$nja

Prvi¢ smo delali v timih in spoznali, da to ni
tako preprosto, saj je treba uskladiti mnenja,
razdeliti delo in odgovornost, nato pa se
drzati dogovorov in rokov. S tem smo imeli
kar nekaj tezav in posledi¢no smo se
ogromno naucili. V naslednjem projektu
bomo s tako izkusnjo zagotovo sodelovali
bolje. Ugotovili smo tudi, da imajo prednost
manjsi in cenejsi izdelki oz. da take izdelke
laZje in hitreje prodas. Je pa treba na
tekmovanju tudi zelo poudarjati krozno
gospodarstvo, kar je nam zelo dobro uspelo.

41



43



RED PA PIKA

Janez Dolenc
Primoz Bertoncel]

Meniva,
da je to najboljsi in najuporabnejsi projekt,

ki se izvaja na Soli.




Raziskovalni problem

Ko sva iskala idejo, sva ugotovila, da naju oba
zelo moti, ¢e moramo iskati orodje v
delavnici. Zavedava se, da je osnovni problem
v Cloveskih navadah, vseeno pa lahko delno
izboljSamo stanje, ¢e imamo prave
pripomocke za shranjevanje orodja.

Resitev

Urediti sva Zelela delovno mesto za domace
mojstre ali profesionalce in jim prihraniti ¢as
zaradi iskanja orodja. Razvila sva pripomocke
za domace mojstre, pri katerih ni treba vrtati v
steno. Prilagojeni so tako, da se lahko obesijo
kar na vrata, ki jih redko uporabljamo, ali na
kaksno drugo mesto, ki omogoca obesanje.
Prednost najinih stojal je tudi v tem, da si
uporabnik lahko sam prilagodi poloZaj
orodja - glede na velikost in Zeleno pozicijo.

Podjetje v prihodnosti

Najina vizija je, da bi na vrednejse kose orodja
namestila Cipe. Tako bi jih hitro nasli in
preprecili krajo. Tako orodje bi lahko poiskali
kar z mobilnim telefonom. Poleg tega bova
najine izdelke testirala in jih izpopolnila,
imava pa tudi nekaj idej za razvoj novih
izdelkov. Za prodajo vidiva moznost
predvsem v partnerstvih s servisi in prodajalci
orodja. Na najina stojala bi lahko napisala tudi
ime in kontakt podjetja, ki servisira orodje.

I1zku$nja

Meniva, da je to najboljsi in najuporabnejsi
projekt, ki se izvaja na soli. Naucis se osnov
podjetnistva in vidis realno stanje, kako
zahtevno je biti podjetnik, na kaj vse mora$
biti pozoren ... Danes je najino podjetje
zaprto. Ce bi se odlo¢ila, da ga obnoviva, pa bi
rabila zelo malo zacetnega kapitala.
Potrebujeva le laser in 3D- tiskalnik, da bi
lahko pricela. Vsekakor bi morala naprej

razvijati idejo s Cipi in narediti aplikacijo za
telefone. Trenutno ne namerava nadaljevati s
podjetjem, bomo videli, ¢as bo povedal svoje.
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FRES

A4

Sebastjan Galicic
Benjamin Kavcic
Nik Malovrh

To je bil najboljsi del Solanja.
Naucili smo se podjetnisko delo od zacetka do konca,

vkljuéno z oglasevanjem.
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Raziskovalni problem

Osnovni problem, ki ga z nasim produktom
zelimo reevati, je hitro staranje in plesnenje
kruha. Radi bi podaljsali ¢as svezine kruha.
Poleg tegs, da se kruh hitro susi, pa smo Zeleli
reSevati tudi pomozne izzive, ki se pojavljajo v
gospodinjstvu. Obicajno poleg posode za
kruh nimamo deske za rezanje in noza, zato
moramo kruh rezati na drugem mestu. Poleg
tega imamo pogosto na pultu drobtine, ki bi
bile lahko tudi uporabne.

Resitev

Raziskali smo resitve na trgu in ugotovili, da
vecinoma Ze obstajajo resitve za nastete
izzive, ampak nobena ne pokriva vseh treh
podrocij. Zato smo se odlodili in razvili
izdelek, v katerem kruh dlje ¢asa ohrani
svezino, ima predal za shranjevanje noza in
rezanje kruha, poleg tega pa ima tudi notraniji
predal za lovljenje drobtinic, ki jih lahko
porabimo za krmljenje Zivali. Nastal je
eleganten lesen kruhovnik s tesnili in z
izvlecnim predalom za rezanje in zbiralnikom
za drobtinice. Gre za prvi prototip, ki ga
moramo Se dodelati. Dobro tesnjenje
dosegamo s posebnim tesnilom, rezanje in
lovljenje drobtinic pa z dvema predal¢koma
pod posodo. Po podatkih Statisticnega urada
Republike Slovenije smo v letu 2019 zavrgli
140 tisoC ton hrane, od tega najvec v
gospodinjstvih. Z naso resitvijo zelimo
pomagati zmanjsati koli¢cino odpadne hrane.

Uspeh na tekmovanju
Kvalificirali smo se na drzavno tekmovanje.

Podjetje v prihodnosti

Po kon¢anem projektu smo podjetje zaprli.
Verjetno je to zakljucena zgodba. V resnici
smo idejo dobili zelo na hitro in ¢e danes
pogledamo nazaj, nismo najbolj zadovoljni.

Izkusnja

Zelo dobrg, to je bil najboljsi del Solanja.
Naucili smo se podjetnisko delo od zacetka
do konca, vklju¢no z oglasevanjem.
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