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spoznanja, da je predpogoj vsaki reformi temeljito pro-
ulenje razvoja dotitne gospodarske stroke in njega smeri,
in da mora biti vsaka reforma zasnovana na natanénem
spoznanju te razvojne smeri. Podvreti se kolikor mugote
brezpogojno razvojnim zakonom, je predpogoj vsacega
vetjega uspeha. To nikakor ne znali radikalnega posio-
panja. Prav nasprotno, kajti predrugaéenje kulturrega
in gospodarskega Zivljenja se izvriuje povsod le sila po-
tasno in v etapah in ne prenada poskusov, kateri se
prevet oddaljujejo od obstojetih razmer. Veliki koraki so
samo tedaj na mestu, kadar je mnogo malih korakov v
primernem Casu priredilo zanje polje.

V naSi dobi je gospodarske uredbe znacaj: obrto-
vanje v velikem slogu. Temu nadinu produkcije se mo-
rajo vet ali manj podrejati vsi drugi nalini, ker pro-
dukcija v velikem sl:gu se zamore ponaSati z najbolj-
§imi ~spehi in je v nekaterin vaZnih gospodarskih strokah
jedino moZni nalin proizvajanja. Ako naj rokodelstvo
vspeva, se mcra podvreti zakonu naSe dobe, po katerem
zakonu je produkecija v velikem slogu postala gospo-
dovalni nalin proizvajanja. In ker tega posamezni roko-
kodelec z malimi izjemami nikakor ne more, mu pre-
ostane samo jedna pot, to je zdruZevanje.

ZdruZenje rokodelecev mora zadobiti znataj produk-
¢ije na debelo. To je moino samo potom zadruge. Ve-
liki problm rokodelskega vpraSanja je, dobiti tako za-
drugo, katera puSta posameznemu rokodelcu njegovo
samostojnost in ga zajedno dela sposobnega, pridobiti
dosti kapitala, da vstvari na vidini tebniSke in trgovinske
popolnosti stojete podjetje. Naj to svojo trditev pojas-
nimo z vzgledom. Celo v velikih mestih se dogaja velkrat,
da tekmujejo rokodelei z veleindustrijalci za prevzetje
vetjih del. V takih slufajih se pokaZe, da rokodelec za
veleindustrijalcem sicer ne zaostaja v tehni¢nem oziru,
pa¢ pa v trgovinskem oziru, Navadno ni zmoZen pregle-
dati vse momente, katere je pri proratunanju vposte-
vati; rokodelec ne zna izratunati, koliko bode imel
stroSkov in koliko sme zahtevati dobitka, kar repre-
zeatuje skupaj proracun, izkratka rokodelec ne zna trgo-
vingke kalkulacije, on vedno vsako delo le povprek
taksira. Zgodi ss velkrat, da je rokodelec prevzel kako
delo za ni%;o ceno nego veleindustrijalec, ki vender ceno
~ dela, ali najveckrat rokcdelec ne pride niti do svojih
troSkov in ima vsled tega obCutno izgubo. Tudi pri
vetjih delih, ki se v naprej zagotove rokodelcem, in pri
katerih rokodelcu ni treba konkurirati z veleindustri-
jalcem, navadno ne napravi rokodelec pravilnega prora-
¢una, in vsled tega se je vkoreninilo mnenje, da roko-
delec ne zna kalkulirati. Kalkulacija je pravo oznatilo
podjetnitva. Ze s tem, da se rokodelec nauli kalkuli-
rati, dobi 8irji pregled, se razvija njegova kuplijska
bistroglednost, in si ugladi pot, da vstop: mej pacdjetnike.
Podjetnistvo je v bistvu zdruZenje tehnitnega znamnja s
trgovingsko prevdarnostjo. Te poslednje dandana3nji roko-
delec nima. Ako hoée Ziveti, mora pa zasluZiti. ReSitev
rokodelskega stanu je zatorej mogo¢a samo potom za-
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druge, za katero pa je mladi naraitaj v tehniskem in v
trgovskem oziru Sele vzgojiti.

Za povzdigo eksporta.

Uprav a tempo je na¥ minister za trgovino, eksce-

- lenca baron Dipauli, sezval raznih strokovnjakov na po-

svetovanje o vpraSanje, kateremu vse druge drZave
posvetajo vso pozornost svojo in ki se je le v nas po-
polnoma zanemarjalo do sedaj. To vpraSanje je: izvaZanje
nasih izdelkov v tuje dalnje kraje. |

Uprav a tempo — smo rekli. Nikoli Se niso ev-
ropske drZave tako tekmovale v pridobivanju trZis¢ v
drugih daljnih krajih, nego se to godi sedaj par let sem.
Vsaka si hofe zagotovi'i &im veCi delez na veliki sve-
tovni trgovini. V ta namen si popolnjujejo svoja zastop-
niStva na raznih tolkah, vaZnih za trgovino, ustvarjajo
naselbine, posiljajo svoje vojne ladije, gledajo, da si pri-
dobivajo ozemlja ali ,v najem“, vse to, da si le mnoZe
zvezo med svojimi izdelovalci in odjsmalci v doti¢nih
krajih, da povzdigajo svojo industrijo in odpirajo nova
pota nje glavni zaveznici; veliki trgovini. Najlepsi izgled
temu tekmovanju imamo sedaj v Kitaju. Le v nas je
vladalo do sedaj neodpustno in trebalo je, da je doSel
strogo konservativen moZ, baron Dipauli, ki je pokazal
nekaj zmisla zato Zivljensko vpraSanje in hofe podati
potrebno vspodbujo in vzdramiti interesovane kroge iz
nesretne letargije. Baron Dipauli je torej zalel drezati,
da bi tudi pri nas enkrat priSlo do primerne organizacije
nafega eksporta. S podporo odstrani drZave hoée posi-
ljati v daljne kraje trgovskih strokovnjakov, in vstvarili
sinankatov, ki naj bi bili posredovalei za ne8o veliko trgo-
vino. Izposlovati hote tu.i podpore od finanénih zavodov
za financiranje tega podjetja.

Vemo, da je to 3ele zaletek od zatetka in da je
daleé, dalet do sadu.
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Kako zasajati sadno drevje.

Za povzdigo sadjarstva pricelo se je v poslednjih
letih res Zivahno gibanje po vsem Kranjskem. Reti se
sme, da toliko sadnega drevja, kolikor se ga danes po-

“sadi v jednem samem letu, ni se ga posadilo prej niti v

desetih letih skupaj, to je veselo dejstvo, in iz tega gre
gklepati z gotovestjo, da se bode naSe sadjarstvo pov-
zdignilo v kratkem do gospodarsko jako pomenljivega
razvoja. Nekaj je pa vender, kar pri obilni zasaditvi
gadnega drevja ni hvalevredno in kar bode zaZeljeni
uspeh zelo zmanjSalo. To je napalno zasajanje sadnega
drevja. Ako namre¢ strokovnjak opazuje, kako da se
sadno drevje pri nas zasaja, se mora nehote izjaviti, iz
tega dela ne bo ni¢ uspeha.

Napake, katere se delajo pri zasa_]anju sadnega

drevja in katere je odpraviti, so naslednje:
*



