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Obrtnija. 

Našim mizarjem. 
Nekdaj je mizarstvo na Slovenskem bolje cvetelo, 

kakor sedajs O uzrokih, vsled katerih hira ta obrt, ne 
mislimo govoriti, pač pa se nam zdi umestno in potrebno, 
da seznanimo naše mizarje z vsega uvaževanja vrednimi 

mislimi in nasveti, katere je razglasil slovenski rojak dr 
Karol Pečnik, zdravnik v Aleksandriji v Egiptu. Dr. Pečnik 
se v svojem spisu ozira sicer naprej na goriške mizarje, 
ali kar je njim povedal, velja v še večji meri za kranjske 
mizarje Evo, kaj piše dr. Pečnik: 

V Egiptu se prodajajo mizarski izdelki izredno 
dobro in domači mizarji bi mogli veliko prislužiti, da so 
le sposobni, zjediniti se, osnovati mizarsko zadrugo za 
izvoz. Začnimo z ničlo! Ve3 dobiček je tekel do zdaj v 
žepe prekupcev in komisijonarjev, ubogi mizar je ostal 
pri trdem kruhu. Ali kako začeti?! — Posamezen mizar 
nima toliko denarja, da bi se zamogel v direktnem eks­
pertu vzdržati, potreboval bi vsekakor, če že ne v Trstu, 
pa vsaj v Aleksandriji svojega komisijonarja, ki bi ubo­
gega mizarja na desno in na levo lahko molzel in pri 
vsem tem ostal najperfektnejši poštenjakovič. 

Brez zadruge ni izhoda. Le zadruga bi imela toliko 
sredstev, da se lahko izogne tržaških in aleksandrijskih 
posredovalcev in prihrani ves ogromni zaslužek prekupcev 
za se. Jaz si mislim tu posamezne zadruge n. pr. sol­
kanskih, kanalskih itd. mizarjev, ali zamogla bi se tudi 
ustanoviti zadruga slovenskih mizarjev na Goriškem ali 
pa celo za Primorsko in Kranjsko skupaj. Izdelki iz Ko­
roškega in Štajerskega bi seveda trpeli na višji prevozni 
ceni železnice do Treta in kazali manj dobička. Kako to 
zadrugo osnovati? Goriški Slovenci, ki imajo može v svojej 
sredi, kakor dr. Tumo in druge, može čistega rodoljubja 
in visokih sposobnostij, bodo vedeli kam se obrniti za *. 
dober svet. Najboljše bi seveda bilo, da stopi koji slo­
venski omikanec z mizarji v dogovor ter jih skuša po 
prav prostem načinu zjediniti ter celo stvar vrediti. Prva 
naloga zadruge bi bila: vrediti si katalog v francoskem 
jeziku, razni izdelki v sliki in za stalno ceno, za začetek 
ne višjo, kot jo dobivajo od tržaških prekupcev, da pode-
rejo vsako konkurenco. Te cenike (katologe) bi bi poslati 
vsem kupčevalcem za pohištvo v Egiptu. Cene iz Evrope 
80 vedno „franco bordo" Trst, tedaj se lahko za 1—2 
forinta zvišajo. Po tem načinu bi se lahko znebili vseh 
laških prekupcev v Trstu. Zadruga bi seveda morala imeti 
svojo malo zalogo (magazin) v Trstu ter svojega odpra-
vljavca. Ker so cene za prevoz v Aleksandrijo stalne in 
dobro tarifovane, bi si zadruga lahko že za vsak komad 
poprej izračunala „Lloydovo" prevoznino. Odpravljavec 
bi imel tedaj le za to skrbeti, da spravi blago z želez­
nice v zalogo in iz zaloge na ladijo in izplača od zadruge 
določeno „Lloydovo" prevoznino. Še lažja je stvar, kedar 
postavlja zadruga blago naročevalcu v Egiptu le franco 
bordo, to je le na ladi o. Mesto odpravljavca v Trstu je 
tedaj tako priprosto, da bi je zamogel opravljati vsak 
zadrugar, ki zna le pisati in brati. S tem bi bilo že nekaj 
storjeno; zadrugar, ki dobi n. pr. zdaj za mizo 5 goldi­
narjev, bj lahko prišel|na 7 ali l^j^ gld., vtaknil bi tedaj 
večino zaslužka lačaškega prekupca sam v žep; tedaj po­
lovico dobička, stroške zadruge odštete. S cenikom (ka­
talogom) bi spravila zadruga pozornost egiptskih trgovcev 
pohištva na se, pomnožila tedaj lahko veliko svoj delokrog 
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po rastočih naročevanjih. Naslove dotičnih egiptskih tr­
govcev, njih poštenost in v kohko jim zaupati, bi poskr­
beli za prvi čas zadrugi drage volje egiptski Jugoslovani. 

S tem bi bila seveda še le polovica dela dovršena. 
Glavni del dobička bo imel še vedno egiptski Kupčevalec 
pohištva. Za začetek bi morda zaloga v Trstu zadostovala, 
a bila bi vendar popolnoma odvisna od milosti in nemi­
losti, od raznih mahinacij egiptskega trgovca pohištva. 
Treba bi bilo tedaj priti na mesto, otvoriti v Aleksandriji 
prodajalnico z zalogo. Tubi ne šlo več prositi egiptskega 
trgovca milosti, bila bi mu trda konkurenca, tem hujša, 
ker mora egiptski trgovec sam plačevati tržaškemu pre-
kupcu in komisijonarju visoke odstotke, zadruga bi imela 
tedaj svoje blago 20 do SÔ /o boljši kup v Aleksandrijo 
postavljeno. Zadruga bi bila tedaj v stanu zdaj v Egiptu 
navadne cene znižati, ceno tako znižati, da jej egiptski 
kupčevalec ne more več slediti. Imela bi tedaj prosto roko, 
svojo trgovino razširiti, koliko jej drago. 

Egipet uvaža (im por tira) vsako leto za več kot 
1,5000.000 goldinarjev vrednosti raznega pohištva s Fran­
coskega, avstrijskega Primorja in sosedne Italije. Da se 
ta stvar prav v roke vzame, dala bi lahko poštenim slo-
vensl im rokam na tisoče zaslužka. Mizarska obrt bi se 
lahko razširila v uboge kraje na Goriškem, ki zdaj ne 
vedo, kje zaslužka iskati. Tu seveda še nisem prištel 
onih stotisočakov na pohištvo, ki gre v Severo deželo, Sirijo, 
Arabijo in pojde baje že prihodnje leto po dovršeni že­
leznici v Sudan. 

Prodajalnica in zaloga v Aleksandriji bi se lahko 
prav na priprost način vredila. Zadruga naj pošlje dva 
prodajalca, najbolje izmed zadrugarjev, v Aleksandrijo, 
najme prostore, anonsira po tukajšnjih časopisih, in reč 
je v tiru. Da si pridobijo zadrugarji doma popolno si­
gurnost, naj imenuje zadruga izmed tukajšnje jugoslo­
vanske gospode nadzorovalni odbor, n. pr. od dveh oseb. 
Jaz mislim, da bi vsaki Jugoslovan rad sledil temu klicu, 
že zaradi tega, da pomaga dobri stvari na noge. Po takem 
načinu ^ bi se ne bilo bati nobene zgube, tim manj, če 
zadruga načelno ne daje na upanje odjemalcem, kar je v 
Egiptu tako že splošna navada. 

Stvar hi se lahko prav z mčlim začela. Da se la 
zbere kakih 50 mizarjev začetkoma v zadrugo, ki vpla­
čajo skupno recimo 1500 do 2000forintov, bi bil majhen 
in soliden začetek mogoč. Ker bi zadruga sproti pro­
dajala in pokriva svoje skupne stroške, bi s časom 
brez posebnih težkoč svoj delokrog razširila, kolikor jej 
drago. 

Tu se ne gre za utopijo, cela stvar je lahko izve­
dljiva, če najde le malo dobre volje. 

Omenjena trgovina je v cvetu, tu ni govora o no-
votariji, šlo bi se le, neki del omenjene trgovine na drugi 
mlin napeljati. Egipet ima reelno potrebo teh izdelkov, 
in kar vredi največ je to, da Egipet, ki vsako leto le 
samo drevesne volne (pavole) za 140 milijonov goldinarjev 
eksportira, pri svojem velikem bogatstvu vse lahko sproti 
in sigurno plača. 

Tukaj gredo vsi mizarski izdelki, kot mize, pisalne 
mize, stoli, stenski okraski, okvirji za slike, razne ormare, 
komode i t. d. v vseh mogočih menjavah izdelovanja. Le 
posteljnjaki se rabijo jedino železni i t . d. Da se zadruga 
osnuje, bi kazalo seveda, da pošlje najprej svojega za-
stopaika mizarja v Egipet, da se o vsih podrobnostih 
na mestu poduči in zadrugarjem poroča. 


