Zeleznica preko Afrike. — Znani ju¥no - afriski mo-
gotee Cecil Rbodes je zasnoval v svoji glavi nadrt, po katerem
bi z Zeleznico zvezal Kajiro v KEgiptu s Kapstatom na skraj-
nem jugu Afrike. Sedaj i8¢e po Evropi moralnih in denarnih
podpor. ,Times“ piSe o tem nadrtu: ,Danes je e nemogode
z gotovostjo trditi, da bi ta Zeleznica toliko koristila ko brzojav.
A to je gotovo, da se brez Zeleznice angle8ka posestva v srcu
Afrike ne morejo razvijati. Ali pa je kde slutil, ko so prideli
graditi kanadsko pacific - Zeleznico, da bode odprla najbogatejSo
Zitnico severnih drZav ? Toda srednja Afrika ni rodovitna Kanada.
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Ohranitev rokodelstva.
(Dopis iz Neméije.)
_ I1I.

Veliko teZavo akeiji, da se ohrani rokodels:vo, je
znataj naSega Casa, kateri se da najbolje s tem oznaliti,
da gre pred vsem na zunanjost. Vsak kupec hole dan-
danes te je ie mogole, dobiti potrebni mu izdelek takoj,
in zlasti mu je po volji, é¢ se mu da na izbero velika
mnozina dotitnega izdelka. Pripoznano dejstvo je, aa je
dobivanje potrebnih izdelkov potom narolil pri posa-
mitnem producentu d¢edalje redkejSe, dolim se Cedalie
bolj mnoZi kupovanje Ze izgotovljenih in na izber razgo-
njenih rokodelskih izdelkov. Te &asovne razmere zahte-
vajo, da se morajo tudi rokodelski izdelki prodajati izgo-
tovljeni ne le po narotilu, in vsled tega zahteva tudi
profesor na vseutilistu v Lipskem dr. Biicher, da mora
rokodelstvo postati najprej sposobno, da svoje izdelke
prodaja ne po narolilu, nego v skladiséih.

Ako gre tlovek po ulicah kakega veljega mesta,
spozna lahko, koliko se detail-kupéevalei trudijo, da vpo-
zore obéinstvo na svoje blago s kar mogole sijajnimi
izlozbami. Ta pojav je jednak v vseh deZelah z evropsko
kulturo v Evropi, v Ameriki in v Avstraliji, kakor tudi
v tistih delih Azije in Afrike, katere so v evropskem
smislu civilizirani. S tem je ofitno, da to ni morda
modni pojav, nego nacijonalno-ckonomiten zakon, kate-
remu se morajo pokoriti vse gospodarske stroke, ako
netejo, da se jih potisne v ozadje. Tistih rokodelcev, ka-
teri zamorejo vzdrZevati z blagom bogato zaloZeno in
primerno ter ukusno urejeno prodajalno, je jako malo.
Velika vefina rokodelcev nima v to potrebnih sredstev.
Temu nedostatku odpomore skladiska zadruga, katera
omogotuje, da zamore tudi mali rokodelec vstopiti v
vrsto tistih, v nadi dobi navadno jako lepih- evetoéih
podjetij, ki se imenujejo velika skladiS¢a. Druzega pota
menda ni, da bi mogel rokodelec postati sposoben za
vzdrZevanje svojega skladisca, nego je pot zadruZne or-
ganizacije.

V predajalnah, katere so last teh skladiskih zadrug,
se prodaja seveda samo blago, katero so izdelali posa-
mezni &lani. Ta nalin prodajanja ima za rokodelca Ze
to dobroto, da vedno ve, kakSen ukus ima obCinstvo, kar
je jako vaZno, ker se ukus hitro preminja. To nepre-
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stano opazovanje vladajofega ukusa obudi tudi Zeljo,
obémstva kaj novega ponuditi in 8 tem na njegov ukus
uplivati. Na ta nafin se iz rokodelca razvije in vzgoji
podjetnik, ki zna kuplevati, kakor znata fabrikant in
velemagacinér, ki stojita danes gospodarskemu Zivljenju
na felu. Ako skladiSka zadruga v svojih prodajalnicah
tudi naroéila sprejema, katera potem zadruZnike razdeli
v izvrSitev, in ako §¢ napravi skupno delavnico za razne
poprave, potem se je v bistvu Ze priblizala produktivni
zadrugi.

Nadalje ovira, da se skladiSka nakupovalna in pro-
duktivna zadruga ne Siri kakor bi bilo Zeleti v interesu
rokodelstva, je nedostajanje trgovinske izomike. Te pa
je dandanes treba vsakemu ¢loveku, k vefjemu da izha-
jata brez nje duhovnik in mali kmetovalec, sicer nihée.
A kako malo trgovske izomike, trgovskega smisla imajo
nasi rokodelci, to je uprav neverjetno. Navadno jim je
trgovsko knjigovodstvo, trgovsko rafunanje prav tako
ptuje, kakor trgovska kalkulacija. Posledica tega pa je,
posamezen rokodelec navadno le ne more prav naprej
priti, in da tudi razne zadruge moéno hirajo, ker jim
nedostaje trgovinskega vodstva, katerega neobhodno po-
trebujejo. Oziroma 8o samo kreditne zadruge, ki potre-
bujejo sicer trgovinskega vodstva, a ne iako strokovnega,
kakor druge zadruge, ter je njih vodstvo le bslj meha-
niénim in se lahko pripusti komurkoli, da je le posten
in da zna knjigovodstvo. To je vzrok, da so se Kkreditne
zadruge hitro razSirile in razvile, in za to je pri ustano-
vitvi drugih zadrug treba pred vsem gledati na dobro
vodstvo. V obée pa je jedna prvih potreb, da se pospesi
trgovska izomika rokodelcev sploh, ker je od njs v ve-
liki meri odvisno ne le uspevanje posameznega rokodelca,
nego sploh vsega rokodelskega stanu.

Izgoja obrtniskih vajencev.

Danasnji materijalisti¢éni svet pefa se najrajSe s
praktiénimi vprasanji. Za stvari, katere ne donaSajo ofi-
vidnega dobitka, se nahaja le redko kje navduSenje. K
tacim po naSih nazorih bolj idealnim vpraSanjem priSte-
vamo tudi izgojo nasih vajancev, za katere se obrtniki
sami Cedalje manj brigajo. Olkar rabimo stroje pri obrt-
nijah, postali so vajenci pri nekaterih obrtnijah nekaka
potrebna sitnost, da, v veéjih delavnicah na pr. pri kro-
atih v velicih mestih vajenca niti ne najdemo. SluZabnik,
najet za razna opravila in poSiljatve, opravlja prejSnji
posel obrtniSkega vajenca, in le manjSi obrtniki se pe-
¢ajo Se z izgojo pomolniskega narascaja.

Uzrok temu je nekoliko upeljava strojev, s kate-
rimi se veliki del enoli¢nega in mehanitnega dela opravi,
za kojega je bil vajenec najhitreje izurjea. Deloma pa
je temu uzrok tudi prejSnja, odpravljena obrtna prostost,
po koji je bil vajenec ,prosti gospod“, kateri je pri
svojem mojstru ostal le, dokler se mu je ljubilo. Ce se
tacemu ni zdelo dalje se uliti in je Ze par mojstrov
poskusil, ne da bi pravega naSel, je Sel, ter postal
moijster. In tacih ,mojstrov® ni malo Stevilo.



Tudi se je vetkrat pripetilo, da so nekateri obrt-
niki, kukovei enako, pustili vajence od zaetka drugim
izgojevati, ter jih potem, ko so %e nekoliko dela se pri-
vadili, zvabili proti obljubi kacega platila k sebi.

Da so razmere z nasimi vajenci tako idili¢ne, —
da celo smegne, vé vsaki izmej nas gotovo iz lastne skusnje.

Kaj pa gospodska? Ni ta gledala na to, da bi se
izpolnjevali ostali predpisi v obrtniskem redu? Menimo,
da ne; kajti, ako bi bila to storila, ne bi mogli zgorej
omenjenih stvari kot faktum navajati.

Tudi pa ne drZimo mi gospodske oblasti sposobne
vzdrZati red v teh raznoliénih. Temu kos je bila in bode
ie zadrugs, katera enako starifem, ima oblast, vzdrZavati
red mej vajencl.

To je priznano tudi po sedanjl obrtni noveli, po
katerej je zadrugam nalcZena skrb za vsestransko izgojo
vajenceyv.

Koliko se je pa skibelo od strani obrtnikov, da se
vzamejo le vredni ulerci v izgojo? Koliko pomislika so
imeli reditelji otrok v tej zadevi? Kedo je razsodil, bode
utenec li spcsojen izvoljenemu obrtu? Pagloveu, kateri
ni bil v Soli za uk in raje razposajeno okoli letaval, se
je reklo ,bo¥ pa za Sustarja“. Ce je bil kdo hrom,
kruljev &li posebno slaboten ,ta pa bo za Znidarja dober“.
Taki so bili vetinoma razsodki pri teh dveh najstevil-
nejih obrtih.

Mi pa, Ce delamo za bodolnost, e Zelimo naSim
po‘omcem zapuilati sretnejle obrtne razmere, gledati
moramo, da dobimo znalajen in inteligenten narascaj.
Seveda ne bo marsikteri izmej nas imel zaradi tega nika-
korSnega dobitka; a tudi oni, ki je sadil mlada dre-
vesca, ni vZival sadu sam, mavrvet Se le njegovi potomei.

A z boljSo izgojo vajercev prihaja tudi obrtnemu
stanu sedaj Ze dobitek, kajti z inteligentnimi delavci iz-
hajal bode vsakdo laZzje, in slednji mu bode v teZkem
dsne$njem boju proti kapitalu in tovarni najbolja pomot
v to, da se njegovo delo odlikuje od tovarnifkih izdelkov.
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Za vinogradnike.

Cas zasajanja novih vinogradov nam narekuje
d:lZnost, da se bavimo z vpraSanjem. kako s sukanjem
poskusati na suho cepljene trte. Da imamo v mislih za-
sajanje novih vinogradov s cepljenimi ameridkimi trtami,
razume se samo ob sebi. NajboljSega uspeha je pacl zasa
janje s pomc&jo Ze cepljenih, v trtnici prigojenih ame-
riskih bilk. No, s prigojitvijo cepljenih ameriskih bilk,
namenjenih za prodajo, zateli so se pri nas Ze mnogi
ukvar,ati. Nastala je v tem oziru pri nas takoreko¢ neka
¢isto nova kmetijska obrt. Ta obrt ni samo poStena in
_hvalevredna, ampak dobitek prinafajota. Po 10., po 12
in tudi po 15 kr. si dajo prodajalei platevati za jedno
cepljeno bilfo. Vinogradniki, kateri si tacega sadilnega
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gradiva ne znajo sami prigojiti ne morejo, pladati ga
morajo drago, kajti dati morajo 100, 120 do 150 gld.
za 1000 xomadov cepljenih bilf, in mogote je, da se
take drage trte le slabo oponaSajo. Temu utegne biti
vzrok slabo ali vsaj napalno zasajanje. Ne manj utegne
biti pa temu tudi vzrok poSkodovanje nasadov po Ervih,
podjedih in migih. Cestokrat je pa zasaditev popolnoma
pravilna, ni &rvov ne misij, kateri bi utegnili trte posko-
dovati, in vender se jih dosti ne prime, ali pa so se pri-
jele pa zopet posufile, in to posebno v drugem letu po
zasaditvi. Kaj je pat temu vzrok? Iz kratka povedano:
Slabi sadilni materijal in slabo k podlogam priradteni
cepil. Prigojevalcu cepljenih bilf je pat na tem leZede,
da svojega blaga vef ko mogote proda. Da se zamore
to zgoditi, ni posebno natancen pri preskusnji bilf, vrieéi
se v ta namen, da se preprifa, so-li cepii k podlogam
popoinoma priraiteni ali ne. Marsikateri cepit prirasten
je k podlogi le na jedni strani ali le zgoraj, ali le zdolaj,
kar se pri povrSnem pregledovanji niti ne zapazi. Atko
se pa tako bilfo venderle vsadi, mogote da se prime,
mogote pa tudi da ne. Se najbolj mogote pa je, da taka
trta jedno leto ali k vetjemu dve leti slabotno raste, v
tretjem se pa posufi. Denar, katerega je vinogradnik
zanj potrosil, je zavrZen in istotako tudi trud z za-
saditvijo.

Skoda, vsled tega nastala, ni majhna, nevolja nad
preredso, pomankljivo zasaditvijo popolnoma opravitena.
Zato ne moremo kupovalcem tacih trt zadosti priporoéati,
da pri nakupu oziroma pri naroéilu odloéni pogoj sta-
vijo, da bodo vse trte, katere sukalne preskuSnje ne
prestanejo, to je cepljene bilfe, prodajaleu vrnili in od
njega za take trte izdani denar nazaj zahtevali.

Sukalna preskusnja se vrSi tako-le: Bilfo se objame
z dlanjo levice tik pod poZlahtnitvijo, z dlanjo desnice
cbjame se pa cepi¢ nad poZlahtnitvijo. Ako se na to cepit
na levo, podlogo pa na desno stran ali pa narcbe su-
kati skuSa in cepi¢ na jedni ali drugi strani ali pa na
zgornjem ali spodnjem koncu le kolitkaj zazija — prod
8 tako cepljeno bilfo, nikar je ne sadite, ampak proda-
jaleu jo vrnite, zanjo potroSeni denar pa zahtevajte
nazaj. Ako se pri narotitvi trt sukalna preskudnja izgo-
vori kot pogoj, se prodajalec pa¢ ne more braniti, da
vrne denar za tiste trte, katere so bile pri sukalni pre-
skusnji spoznane za slabe. Da gre pri narofevanji cep-
lijenih bilf tudi izgovoriti, da morajo tudi prav dobro
ukoreniene bitl, razume se pat samo ob sebi. Proda-
jalei ne popolnoma zaraStenih poZlahtnitev posluZujejo
se sicer izgovora, da se bodo Ze v vinogradu popolnoma
zarastle, tak izgovor pa je le prazno besedilenje, ker je
skusdnja pokazala Ze prav do dobrega, da se take trte v
malo letih posuse.

Pa Se na nekaj bi kupovalce cepljenih ameriskih
bilf pri tej priliki opozorili, in to je to-le: Ako ima cepit
prav mo¢no mladiko na sebi, to je prav debelo in dolgo,
ni zaradi tega kaka bilfa Bog vé kolika bolj3a od one,
katera ima le bolj slabotno mladiko, fo je kratko in



