POGOVOR ZA OKROGLO MIZO O GOSPODARJENJU V OBCINI

JUGOTEK§IIL IMPEX IN NJEGOV PRODOR V SVET

Zaupati moramo ljudem in jim dati priznanje za dobro delo

Zbori obéinske . skupséine bodo na septembrskem zasedanju
obravnavali poroéilo o poslovanju organizacij zdruZzenega dela s

sedézem v nasi obcini za prvo polletje. Urednistvo Dogovoroyv se je

odloéilo povabiti na pogovor za okroglo mizo nekaj najbolj odgovor-
nih delavcev s tega podroéja, da bi obravnavali bistvene znacilnosti
gospodarjenja v ob¢ini. Pogovora so se udelezili: predsednica komi-
teja za druzbene dejavnosti Ksenija Prezelj, direktor delovne orga-

nizacije ROG Vlado Smrekar,

generalni direktor trgovskega pod-

jetja Nama Franc Strumbelj, predsednik obc¢inskega komiteja za

_druzbeno planiranje in gospodarstvo Milan Vukasinovi¢ in sekretar

v obéinskem svetu zveze sindikatov Ljubljana Center lztok Zemlji¢.
Pogovor je stekel predvsem o stabilizacijskih .prizadevanjih nase
obéine, o tezavah, na katere naleti gospodarstvo pri svojem vsak-
danjem delu, o obveznostih gospodarstva, o razmerju med gospo-
darstvom in druzbenimi dejavnostmi, o likvidnosti in o izvozu. Glede

- na to, da je trgovina poglavitna dejavnost v nasi ob¢inije razumijivo,

da je najprej stekla beseda o trgovini.

_ Franc Strumbelj: Trgovina ustvarja v .

nasi obéini tri ¢etrtine prihodka in ve¢

. kot polovico celotnega dohodka. Ven-

dar pa je treba opozoriti, da belezi do-
bre rezultate predvsem trgovina na de-
belo in zunanja trgovina, medtem ko
je trgovina na drobno v znatno sla-
bsem polozaju. Ta trgovina posluje
pod tezkimi pogoji, saj ima opredelje-
no ceno svojega dela in ‘je ne more
formirati tako kot druge gospodarske
dejavnosti.

Viado Smrekar: Gospodarstvo in
trgovina bi morala najti skupno resi-
tev. Zavedati se moramo, da trgovina
ne more ni¢esar prodajati e proiz-
vodnja nima sredstev in moZnosti, da
bi ji ponudila dolo¢en izbor. blaga.

Trgovina je v bistvu podalj$ana roka®~

proizvodnje in ugotavljamo lahko, da
pri nas tega dejstva nismo upostevali.
Njen razvoj ni Sel z roko v roki s proiz-
viodnjo. :

Franc Strumbelj: MarZe v trgovini so
limitirane. Namesto da bi se zdruZeno
delo samo dogovarjalo in sporazume-
valo o ceni svojega dela, poéne to nek-
do drug. PolozZaj je kolikor toliko do-
ber v tistih panogah, kjer se lahko
trgovina sporazumeva s proizvajalci o
oblikovanju maloprodajnih cen. Tam
pa, kjer imajo proizvajalci svoje kalku-
lativne cene, lahko trgovina samo pri-
bije svojo marZo, ki pa je dolotena.
Trgovina bi morala biti v enakoprav-
nem poloZaju z drugimi dejavnostmi.

Dogovori: Kaksen je polozaj v ob¢ini
Center na podro¢ju proizvodnje?
Milan Vukasinovié: Fizi¢ni obseg pro-
izvodnje naras¢a vendar pa 3e ni dose-
gel lanskega obsega. Prav zaradi stati-
~stiénega spremljanja podatkov pa za-
deva ni tako kritiéna. Statistika nam-
re¢ vodi pregled po doloéenih artiklih,
ki pa so se menjali. Novi artikli .pa
,sp:}‘(emeniio sliko, ki jo prikazuje stati-
stika.

Dogovori: Kako komentirate poda-

tek v poroéilu, da je kljub visji proiz-

vodnji, o kakrsni govorite sedaj in ve-
¢jemu izvozu devizni dotok niZji za 14
odstotkov od lanskega obdobja.

Milan Vukasinovié: V izvozu se po-
vecujejo takoimenovani kompenzacij-
ski in maloobmejni posli. Malo je di-
rektnega izvoza, ki-ga_predstavljamo

[

kot neposredni dotok. Ce pa govorimo.
na splo$no, potem moramo ugotoviti,

Viado Sﬂlngf’r
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da razvojne perspektive v nasi ob¢ini
niso tako roZnate. Reprodukcijskega
dinarja, ki sestavlja akumulacijo in ob-
vezno administracijo je relativno
manj, ker zaostaja za rastjo dohodka.

To pa je zato, ker raste amortizacija’

pocasneje od celotnega prihodka.
Prve uspehe razbremenitve gospo-
darstva v nasi ob¢ini so razvrednotile
naglo nara$c¢ajoce obresti. Ne glede na
skromno ozivitev gospodarstva v nasi

‘ob¢ini, se utegnejo v naslednjih mese- -

cih zaradi pojavov v strukturi virov
obratnih sredstev zaostriti predvsem
odnosi v zagotavljanju likvidnosti or-
ganizacij zdruzenega dela. Menimo, da
bi se morala pozitivna gibanja nadalje-
vati do konca leta. Izvréni svet bo
spremljal vse akcije in po svojih mo-
éeh ukrepal na podro¢ju likvidnosti.

Iztok Zemlji¢: Nase delovne organiza-
cije s podrodja proizvodnje delajo v
zelo tezkih razmerah. Njihova osnovna
sredstva so iztroSena do 70 odstotkov
in zato se lahko ¢éudimo da sploh Se
naredijo toliko kot naredijo.

Viado Smrekar: V nasi delovni orga-
nizaciji iztisnemo maksimalno vse, kar
lahko iz starih strojev. Dolgo pa tako
ne bo 8lo, ¢e ne bomo investirali v

modernizacijo proizvodnje. Pri tem pa’

ne gre samo za investicije, gre tudi za
povsem druge probleme. Ljudje so
jezni in ne razumejo, da ne moremo
naprej. Ne gre za velike nalozbe, gre za
sredstva, ki bi jih morali nameniti za

nadomestilo strojev. Tako pa se doga- .

ja, da moramo za majhen del, ki ne

stane veliko, napraviti celo vrsto vlog.
* in pridobiti nesteto soglasij in sklepov,

da ga lahko nabavimo, pa ¢eprav ima-
mo denar. Zivljenjska doba nekega
stroja pa je dolo¢ena. Ce pa Ze govori-
mo o investiranju, potem menimo, da
je treba zadevo obravnavati komplek-
sno. Vsa kovinsko-predelovalna indu-
strija v Sloveniji se na primer strinja z
investicijo v jeseniS§ko Zelezarno, zakaj
prav od Zelezarske industrije je odvi-
sna njena preskrbljenost z reproduk-
cijskim materialom. :

Dogovori: Kaks$na je preskrbljenost z.
reprodukeijskim materialom?

Viado Smrekar: Lani in predlani je
bil polozaj zelo tezak. Letos so se zade-
ve nekoliko umirile, vendar $e vedno
niso tak$ne kakor bi Zeleli. Dogaja.se,
da ostajamo brez reprodukcijskega

Ksenlja Prefel|

materiala povsem preprosto zato, ker
nasi dobavitelji iz tega ali onega vzro-
kar ne izpolnjujejo dogovorjenih ob-
veznosti. SpraSujem vas, kako naj dela
pri nas denimo 1200 Jjudi, ¢e ni mate-

_riala. Tu gre za poslovno-moralo in ne

le za poslovne-interese. Sami smo se
zaradi tega odloéili, da zaénemo izde-
lovati nekatere elemente, ki jih nujno
potrebujemo. To pa zato, da vsaki¢ ne
trepetamo, ¢e bomo dobili blago ali ne.

Iztok Zemlji¢: Pri tem gre za dve po-
membni zadevi: za samoupravne spo-
razume in kazenske sankcije. Obojega
najbrz nismo $e dokonéno dodelali. V
obéini Center smo Ze dali pobudo, da
bi skusali razregiti problematiko v ok-
viru posameznih organizacij zdruZene-
gadela.

Viado Smrekar: Ce govorimo o go-
spodarjenju najbrz ne moremo mimo
problematike na podro¢ju pridobivan-
jain delitve dohodka. Gre za vprasanje
pod kakgnimi pogoji pridobivamo do-
hodek. Ce ga pridobivamo na racun
nekoga drugega, potem nastanejo te-
zave, in to ni prav. Imamo primere

‘mo¢no konjunkturnih delovnih orga-

nizacij, za katere'vemo, da ne delajo
ni¢ drugaée in ni¢ bolje od tistih, kjer
imajo nizke osebne dohodke. Druzba

jim dovoli, da svobodno delijo osebne

dohodke, ker meni, da so le ti rezultat
njihovega dela.

Iztok Zemlji¢: Osebni dohodki v obéi-
ni Center so nekoliko nad republiskim
popre¢jem. Ugotovili smo, da je naj-
slab8i polozZaj v gostinstvu, takoj nato
sledi stanovanjsko' gospodarstvo, ko-
munala, obrt in gradbenistvo. Najbolje
Jje v zunanji trgovini. V ob¢ini Center
je le 200 delavcev, Ki prejemajo manj
kot 15.000 dinarjev osebnega dohodka.
Samo §tiri OZD so taksne, kjer je vel
kot 10 delavcev z osebnimi dohodki, ki
s0 niZji od 15.000 dinarjev. V druZbe-
nih dejavnostih je problematiéno
zdravstvo.

Ksenija PreZelj: Najnizji- osebni do-

hodki na podro¢ju druzbenih dejavno-.

sti so v otrogkem varstvu in socialnem
skrbstvu. Na podro&ju zdravstva pa je
problemati¢en predvsem.srednji me-
dicinski kader. V druZbenih dejavno-
stih nikakor ne moremo izvajati naéela

nagrajevanja po delu. Sicer pa ne mo-

remo mimo specifike nage obéine kot
take, kjer moramo upostevati Zivljenj-
ski standard prebivalstva nasploh in v

tem okviru ugotoviti, da zivi na tem
- obmod¢ju kar 8 tiso¢ upokojencev in to

‘predvsem v starih hiah in neprimer-

~nih stanovanjih. .

Dogovori: Kaj lahko napravi obéina
pri urejanju zadev na podrod¢ju gospo-
darstva in kaks$ni so odnosi med de-
lovnimi organizacijami in obéinskimi
organi?

Franc Strumbelj: Obéina kot upravni
organ sicer ne more napraviti veliko,
zelo veliko pa lahko stori z odnosi, ki

jih vspostavi z organizacijami zdruze-.

nega dela. In moram reéi, da so delavei
nase obdinske skupséine zelo priza-
devni. Obiskujejo organizacije zdruze-
nega dela-in v osebnem stiku skusajo

Franc Strumbelj

skupaj z njimi najti resitve, ki naj bi
pripeljale do kar najbolj ugodnih re-
zultatov.

Dogovori: Kako potekajo zadeve na

_ podroéju trgovine, zlasti trgovine na

drobno, za katero ugotavljamo, da je v
razmeroma tezkem polozaju?

- Franc Strumbelj: Trgovina na drobno
si pomaga z bolj$o ponudbe s speciali-
zacijo in modernizacijo prodajaln. Na
ta nad¢in naj bi privabila kar najve¢
kupcev in povedala promet. Z veéjim
prometom pa lahko pride tudi do bolj-
Sega dohodka.

Viado Smrekar: Vsega pa le ne more-
mo graditi samo na ekonomskih osno-
vah. Zavzemamo se sicer za svobodno
oblikovanje cen, vendar pa naj bo to
oblikovanje tak3no, da ostanejo pod

druzbeno kontrolo nekatere kljué¢ne-

dejavnosti kot na primer energetika,
kmetijstvo in podobno. Mi kot finalisti
ne zahtevamo vi§jih cen, pa¢ pa zahte-
vamo tak3$ne cene, da ne bomo place-
vali reprodukeijskega materiala drazje
kot iztrzimo za finalni izdelek. Od ta-
kénih razmerij so odvisni tudi nasi
osebni dohodki, nas standard in kon-
éno tudi zadovoljstvo delovnih ljudi.

Dogovori: In kako je z razbremenitvi-
Jo gospodarstva?

Viado Smrekar: V bistvu nismo prav
ni¢ razbremenjeni. °

iztok Zemlji¢: NajbrZ ne gre samo za
finan¢no razbremenitev, ampak tudi
za razbremenitev v organizacijskem
smislu. Zmanj$ati bi morali admini-
strativne postopke, ki bi sami po sebi
potem zmanj$ali obseg dela in temu
primerno tudi obveznosti organizacij
zdruZenega dela. .

Dogovori: Skusali smo zmanj$ati ob-
veznosti tudi na ra¢un druzbenih de-
javnosti. - _

Ksenija Prezelj: Druzbene dejavnosti
smo zastavili kot dejavnik stabilizaci-
je. To ni prav. V Ljubljani smo sprejeli
$e nekatere dodatne ukrepe, ki omeju-
jejo financiranje druzbenih dejavnosti.

- Ugotoviti pa moramo, da sporazume-

vanje na podro¢ju svobodne menjave
dela ne poteka tako kot bi moralo. Iz-
vajalci si prizadevajo uveljaviti syoje
interese in ne najdejo pravega stika z
uporabniki. Strokovne sluzbe sisov ne
delajo z roko v roki z izvajalei. Na po-
dro¢ju obé¢ine Center imamo 142 orga-
nizacij, ki jih zajema svobodna menja-
va dela. S tem, da smo druzbene dejav-
nosti opredelili kot dejavnik stabiliza-
cije, smo delno zavrli njihove pobude
in razvoj. Ukinili smo dejansko vse
razSirjene programe in omogoéili fi-
nanciranje zagotovljenih programov.

eprav lahko re¢em,.da je v obéini
Center poloZaj na tem podroc¢ju neko-
liko ugodnejsi kot v Ljubljahi.

Dogovori: In kako je z neposredno
menjavo dela. :

Ksenija Prezelj: Tudi neposredna
menjava dela ni zazivela tako kot bi
morala. Véasih prihaja do absurda na
tem podroéju, tako da’ se tisti, ki so
zadolZeni za dolo¢eno dejavnost uk-

‘Milan Yukasinovié

varjajo izklju¢no s pridobivanjem
sredstev. Imamo celo primer, da je %o-
la oddala telovadnico v najem nekomu
drugemu, samo zaradi tega, da jo lah-
ko yzdrzuje. Posledica taks$nega rav-
nanja pa je bila, da jo u¢enci ne morejo
uporabljati. Poseben problem pred-
stavljajo omejena sredstva za osebne
dohodke, ki niso veé odvisni od kvali-

- tete in obsega dela. Najslabse je na

podrodju raziskovalne dejavnosti, kjer
nekateri inStituti sploh® ne prodajajo
svojega dela. Sole imajo zastarelo
opremo’ in zaradi tega ne morejo
opravljati v celoti svojega poslanstva.
V Klini¢énem centru imajo drage apa-
rature, ki pa jih ne uporabljajo, ker
girlr;)ajo sredstev za nabavo rezervnih
elov.

:Vlado Smrekar: Velikokrat smo pri¢a
povsem preprostemu prosjac¢enju. Da-
li'smo sredstva za delovanje dolo¢enih
druzbenih dejavnosti, zmanjkalo pa je
moznosti za nadaljnje vzdrZevanje.

sFranc Strumbelj: Pri delovnih Jjudeh
nismo doslej opazili e nobenega od-
pora za prispevke, s katerimi naj bi
financirali zdravstvo, kulturo, %olstvo
in podobne dejavnosti. Ljudje ne
sprasujejo koliko te dejavnosti stanejo
in pripravljeni so zanje prispevati.
Vprasanje pa je, kaj v teh dejavnostih
delajo in kako so organizirani. Gre le
zato; ¢e racionalno trogijo sredstva, ki
S0 jim na‘voljo.

Dogovori: Mar ni prav to vloga sa-
moupravnih interesnih skupnosti, da
usklajujejo zahteve, Zelje in potrebe na
‘podrod¢ju zbiranja in trosenja sredstev
v.druzbenih dejavnostih? -

Ksenija Prezelj: Seveda, vendar pa to
$e ne poteka tako kot bi moralo,

Viado Smrekar: Zelo veliko sredstev
dajemo Se vedno za nerazvite, To sicer
ni problem, problem pa je, ¢e troimo
denar za zgreSene investicije, kar se je
v preteklosti dogajalo. Ne bi bilo prav

_.¢e.bi kazali s prstom samo v druge

republike, saj imamo tudi na Sloven-
skem podobne primere, med katerimi
IMV zal ni edini.

‘Dogovori: Kaj si obetate od nasled-
njega obdobja na podroéju gospodar-
jenja? : :

Viado Smrekar: Zadeve se morajo
premakniti na bolje in verjamemo da
se s skupnimi napori tudi bodo.
Predvsem pa je pomembno nekaj:
zaupati moramo delovnim ljudem in
jim v vsakem pogledu dati priznanje,
kadar nekaj napravijo. Zelo narobe je,
¢e jih omejimo pri uzivanju sadov nji-
hovega dela, zlasti takrat, kadar so na-
pravili ‘nekaj izjemno dobrega in
uspesnega. Paziti moramo, da jih ne
omejujemo. Zavedati se moramo, da je
to za ljudi bolede, da postanejo zaradi
taksnih postopkov pasivni ini da jim
odvzamemo voljo do kakrsnihkoli po-
bud. Menim, da je vse to zelo po-
membno in da se morajo tega zavedati
vsi od delovne organizacije do obéine,
republike in federacije.

Pogovor je vodil in
pripravil za objavo
NIKO ISAJEVIE

Iztok Zemiji¢

Izvoznik za tezke milijone

Najvecji jugoslovanski izvoznik tekstila in tekstilnih
izdelkov na konvertibilno trZis¢e ter drugi najvecji
izvoznik v globalnem smislu je Jugotekstil impex,
Titova 1—3. V njem zdruZuje delo 480 delavk in delav-
cev doma in okrog 20 v tujini. '

Dr. Tone Hrastelj, generalni
direktor: »Letos naértujemo
okrog 350 milijonov izvozno-
uvoznih poslov. Izvoz bo
predstavljal 58 odstotkov te
vsote in se iz leta v leto veda.
Zaradi zagotavljanja surovin
in polizdelkov za domaco tek-
stilno industrijo in tudi zaradi
tega, ker imajo nasSe (sloven-
ske in jugoslovanske) tovarne
prevelike proizvodne zmoglji-
vosti za  jugoslovansko
trzidce.«

V sedmih mesecih leto$nje-
ga leta je dosegel Jugotekstil
impex 109 milijonov dinarjev
izvoza ali devet odstotkov ved
kot v istem obdobju lanskega
leta, pa kljub temu za 4,7 od-
stotka 'manj, kot je predvide-
val izvozni plan. Vrednost
konvertibilnega izvoza se je
povecala za 21 odstotkov.

»Plana nismo dosegli zaradi
izpada narotil v CSSR in Ira-
nu. S CSSR imamo kliringko
n?{er\javo., Ker je jugoslovan-
SK1
Ceskega, so priceli Cehi ome-
jevati, celo ustavljati narodi-
la... Ker tja izvaZamo pred-
vsem visokovredne ftekstilne
izdelke (trikotaza, konfekcija)
nas je izpad tega narotila mo-
¢no prizadel, saj opravimo s
CSSR letno za 106 milijonov
dolarjev blagovne menjave.
Od tega 60 odstotkov uvoza.
Konéno smo po posredovanju

izvoz. znatno vedji od .

pri podpredsedniku ¢egke
vlade dobili v prvi polovici ju-
lija naroéilo v vrednosti 9 mi-

lijonov dolarjev, avgusta pa Se 3

dodatnih 4 do 5 milijonov.

V Iran smo lani izvozili za
18,5 milijona dolarjev tekstil-
nih izdelkov. Letos le za &tiri
milijone, zato, ker pri nas ne
zbiramo disciplinirano sred-
stev za uvoz nafte in ker Iran
tudi ni med. prednostnimi
drzavami pri makupu tega

energetskega vira. Upamo, da -

bomo do konca leta kljub te-
mu izpolnili akreditiv v vred-
nosti 5—6 milijonov dolarjev,
ki smo ga podpisali septem-
bra. Da pa ne bi bil ta izpad

neposrednega izvoza prebo-"

le¢, smo izkoristili moZnost
nastopa na tretjih trzis¢ih pre-
ko ene od zahodnoevropskih
drzav. Po tej poti bo odpelja-
no v Iran v enem letu za 13 do
15 milijonov dolarjev sukan-
ca, preje, filamentov in tka-
nin. Pogovarjamo se tudi o
gradnji tovarne nedrékov z
dnevno zmogljivostjo okrog
1500 komadov,« je zelo po-
drobno razélenil ti izjemnosti
najodgovornejsi ¢lovek
obravnavane delovne organi-
zacije.

Ugodni izvoz v EGS (68 mi-
lijonov dolarjev in precej po-
vectana prodaja v ZDA in Av-
stralijo (6 milijonov dolarjev)
bosta omogoéila, da bodo do-

segli letno planirano vrednost
izvoza. Pri mnogih izdelkih si-
cer ze dosegajo zgornjo mejo
uvoznih omejitev in jih sedaj
reSujejo predvsem tisti, ki ni-
so zapisani v kontigentih: pid-
Zame, otroske pletenine do
dveh let starosti, delovne
obleke, kopalke, deloma po-
steljnina, itn.

»Katere so prednosti in sla-
bosti izvoza? Sorazmerno do-
bra oskrbljenost s surovina-
mi, blagovni krediti in prede-
lovalni posli omogocajo red-
no izpolnjevanje izvoznih na-
ro¢il. Pozitivna je tudi aktivna
politika te¢aja dinarja. Pri
tem pa je
obraéunski dolar preved vre-
den v primerjavi z ameriskim
dolarjem in to pospeSuje iz-
voz v ugodnej$e in manj zah-
tevne klirinske dezele.

Med negativne sestavine bi
uvrstil neuresni¢evanje skle-
pa o moZnosti avtomati¢nega
koris¢enja deset odstotkov
deviz druzbeno priznanih re-
produkcijskih potreb za uvoz
opreme. Tudi ta nedoslednost
nas bo pripeljala v tehnolodko
zaostalost in nam zapira iz-
vozna vrata, To povzroéa med
proizvajalci tudi brezbriznost,
saj s sedanjo strojno opremo
lahko izdelajo le manj in
srednje zahtevne izdelke, ne
pa visoko kakovostnih, po ka-
terih_je vse vedje povprage-
vanje-na svetovnem trziséu.
Veliko Skodo nam povzrocata
tudi sistem kontingentov in
poslab8anje kakovosti izdel-
kov zaradi pomanjkanja dolo-
¢enih vrst repromateriala,« je

zal klirinski

Dr. Tone Hrastelj

orisal pomembne lastnosti
naSega obna$anja na svetov-
nem strziS¢éu poznavalec
_razmer.
Jugotekstil impex sodeluje
s 550 jugoslovanskimi OZD
tekstilne panoge. Z 200 ima
podpisane samoupravne spo-
razume o zdruZevanju sred-
stev in dela. Za te skrbijo (vsi -
podpisniki) tudi za vlaganja v
posodabljanje proizvodnje in
za druge njihove potrebe. Ta-
ko so npr. mariborskemu tek-
stilnemu in&titutu naroéili,
naj popise stroje v tekstilni in-
dustriji, ugotovi potrebe po
rezervnih delih in poigte v
drobnem gospodarstvu proiz-
vajalce rezervnih delov. Le ta-
ko se bodo izognili agoniji, ki
grozi strojni opremi v nasih
tekstilnih tovarnah. 3
* »Z zmernim optimizmom
bomo planirali povedanje iz-
voza v letu 1985. Letos so po
svetu spet polnili skladid¢a in
trgovine po skoraj dvoletnem
premoru zaradi zmanjSanega
nakupa. Zato bo mogode pri-
- hodnje leto verjetno zapolnje-
vati le teko¢o porabo,« je na-
kazal verjetnost dogajanja v
leztu 1985. dr. Tone Hrastelj.

STANE JESENOVEC

OBRTNIK MED SLABIM MATERIALOM IN DOBRIMI IZDELKI

Dobrih deset let je Ze diplomirani ekonomist Pavel
Korbun direktor obrtne zadruge mizarjev Opremales
na Rimski 22. To je Ze zadostno obdobje, da lahko
najodgovornejsi ¢lovek razéleni, kako se je spremin-
jalo delo okrog 250 ¢lanov zadruge, pretezno mizar-
Jjev, iz Ljubljane in njene okolice. Seveda tudi mizarji
ne bi mogli vedno dokonéati svojih izdelkov, ée ne bi
bili med zadruzZniki Se kijuc¢avnicarji, pasarji, ple-
skarji, izdelovalci gostinske opreme, kovinarji in

drugi.

»Za teh deset let je znaéilna
moéna sprememba proizvod-
nih programov v mizarskih
delavnicah in pri splo&nih mi-
zarjih: V njih ne nastaja veé
pohistvo. Svoj obrtniski kruh
si sluZijo predvsem z izdelo-
vanjem akustiénih oblog,

opreme za Sportne objekte,

oblog za strope in s sodelo-
vanjem pri sanaciji starih
zgradb v srediséu Ljubljane.
Seveda je Se veliko drugih
del, ki jih znajo opraviti nasi
¢lani v svoji, stoletja Se veliko
drugih del, ki jih znajo opravi-
ti nasi ¢lani v svoji, stoletja
spostovani stroki.«

Kaj pesti njihov razvoj?

»Ce so razmeroma dobro
opremljeni z obdelovalnimi
stroji,. pa nikakor ne morejo
dosegati tujih izdelovalcev le-
snih izdelkov pri konéni ob-
delavi. Ne zaradi neznanja,
ampak predvsem zato, ker pri
nas ni mogod&e dobiti tako ka-
kovostnih lakov, za$¢itnih in
drugih sredstev, kot jih ima
vedno na voljo mizar v tujini.«

To je Ze zakljuéna faza nji-
hovega dela.

»Zal pri nas tudi ni tako ka-

kovostnega lesa, furnirja ter
vezanih in lesonitnih plosé
kot v tujini. Zakaj ta primerja-
va s tujino? Predvsem zato,
ker tam pogosto delajo s pri
nas narejenimi surovinarnil in
polizdelki. NaSim mizarjem

‘din za

pa dobavljajo tovarne pretez-

‘'no le izredno drag izmet.

Veckrat se zgodi, da tujci niso
zadovoljni s poslanim mate-
rialom in ga vrnejo. Nasi mi-
zarji tako poSiljko razgrabijo
in se ¢udijo, kako se lahko

razprodajamo za drobiz.«

Bodite bolj doloéni!

»Mi pla¢ujemo furnir po 180
kvadratni meter.
Ostanke furnirja, s katerimi

Z izme¢kom ne prides do kvalitete

moramo napraviti izdelke in z
njimi potem konkurirati na
tujem trziséu. Ista tovarna
furnirja iz Slovenije prodaja

- tujemu kupcu najboljsi furnir

za polovico ceneje kot nam.
Po komercialno ‘bi ga lahko
oznatili z vsemi »Delux« oz-
nakami. '

S slabim materialom ne mo-
re delati obrtnik hitro in kva-
litetno za tujega narocénika.
Zaradi tega je vsak izvoz oz-
nacen z dohodkovnim minu-
som. A temu ni kriva tuja fir-
ma, ampak na$ odnos do izvo-

za in domacdega gospo-
darstva.« _
Pomeni, da vasi-obrtniki tu-
di izvazajo? .

,»Posredno s sodelovanjem
Slovenijalesa, Iskre, Lesnine,
Opreme iz Kocevja v ZRN,
Sovjetsko zvezo, Libijo itn.

Predvsem zato, da si prisluzi-
mo devize za participacijo Ze-
lezarnj, tovarni barv in dru-
gim. Zal pa te devize podce-
njujemo ,in zanje dobimo
znatno slabse tvarine kot tuja
podjetja.« s.J.
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OBRTI RASTE

dovoljenja

vse ved.

STEVILO PROSENJ ZA PRIDOBITEV
Kraj$a pot do

Ceprav na splosno ugotavljamo, da nam je
proklamacija o nujnosti hitrejSega razvoja obrti
Se vse prevec lahka beseda na jeziku, ki ne
dosega skladja z dogajanji v praksi, pa kaze
reci, da se v zadnjem ¢asu stvari na tem podro-
&ju v Centru hitreje premikajo. Stevilo prosenj
za izdajo obrtnega dovoljenja, ki jih v zadnjem
¢asu prejemajo na komiteju za druzbeno plani-
ranje in gospodarstvo, kaze, da je zanimanja za
odpiranje novih obrtnih-lokalov med obcani

Tako so od januarja letos do konca maja
dobili 41 prijav, nih¢e pa posebej ne steje vseh
tistih interesentoyv, ki Ze na prvem informativ-
nem sestanku _ugotove neskladje med svojimi

slucaj.

Zeljami ter druzbenimi potrebami in-zahtevami.
Kljub temu, da.so moznosti za odpiranje novih
obrtnih lokalov v Centru neprimerno manj
ugodne Kot v drugih ljubljanskih ob&inah. —
omenimo naj upostevanje zahtev spomeniske-
ga varstva, potrebnost soglasja krajevne skup-
nosti — lahko ugotovimo, da je pridobivanje
obrtnih. dovoljenj, posebej kar zadeva sam
upravni postopek, zdaj laZje in hitrej$e. Tako na
primer je lahko upravni postopek kon&an tudi
Ze v mesecu dni, kar pred leti ni bil pogost

V. obéini so izdali od januarja do sredine
junija 23 obrtnih dovoljenj, v postopku za pri-
dobitev dovoljenja pa je Se 18 viog, ki so prispe-
le v omenjenem obdobju. Znadilno za izdana
dovoljenja je njihova pestrost, saj med obrtne
dejavnosti v Centru dobivamo tudi‘tako specifi-
&ne, kot je.na primer izdelava in popravilo lov-
skega in Sportnega orozja. ;

Tudi med tistimi, ki 8e ¢akajo na Zig ustrezne-
ga obdinskega organa, je nekaj takih, ki ute-
gnejo popestriti obrtno ponudbo. Med njimi
najdemo celo klekljanje, roéno tkanje ter mon-
tazo in popravilo avtoservisne opreme. Ik
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