
Poštnina platana v foto vini

Leto  X X III.

Naročnina za Jugoslavijo: 
celoletno 180 din (za Ino- 
eemstvo: 210 din), za'/«leta 
80 din, za l/< leta 45 din. 
mesečno 15 din. Tedenska 
Izdaja za celo leto 60 din. 
Plata in toži se v Ljubljani.
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Številka
U r e d n iš tv o :  Ljubljantf* 
Gregorčičeva ulica 23. Tei* 
25-52. U p rava: Gregor-* 
čičeva ul. 27. Tel. 47-31» 
Rokopisov ne vračamo. —• 
Račun pri poštni hranil­
nici v Ljubljani št. 11.953,

I s f i a i a  ponedeljek, 
sredo in petek

Liubilana, petek 31.maia1940

Tujcev ne bo
Moremo že z gotovostjo raču­

n a ti s tem, da bo letošnja tujska 
sezona slaba in  da m orejo naša 
letovišča računati skoraj izključ­
no z domačimi gosti, kajti tujcev, 
ki so druga leta p riha ja li v tako 
velikem  številu  v naše kra je , le ­
tos zarad i vojnih dogodkov ne bo. 
Posledica tega bo, da bo imelo 
naše gospodarstvo od tujskega 
prom eta letos znatno m anjši do­
hodek kot druga leta. K er je po­
leg  tega naše gospodarstvo že 
težko prizadeto  od vojnih dogod­
kov, ko m ore p ri skrčenju poslov 
zbrati mnogo večja sredstva za 
k ritje  državnih izdatkov, bo izpa- 
dek  dohodkov od tujskega pro­
m eta tem bolj občuten.

Posebno hudo pa bo prizadeta 
naša hotelska obrt, naše pom or­
ske  družbe in sploh vsi letoviški 
k raji. Celo v časih, ko je bil tu j­
sk i prom et živahen, so zahtevali 
zastopniki hotelske obrti nujne 
pomoči od javnih oblasti. Ta 
n jih  zahteva je bila tud i globoko 
utem eljena. K ajti upoštevati je 
treba , da ves napredek  naših le­
toviških krajev je skoraj izključno 
zadruga zasebne iniciative. Zado­
stu je, če v tem oziru omenimo le 
Bled. Kaj bi bilo to naše prvo le­
tovišče, če ne bi bilo požrtvoval­
n ih  posameznikov, k i so investi­
ra li v nove hotelske zgradbe vse 
svoje prem oženje, vso svojo de­
lavnost! Kje bi še bilo naše P ri­
m orje, če ne bi požrtvovalni po­
sam ezniki poskrbeli za dobre ho­
te le , za dobre gostinske obratel 
T e investicije, od katerih  so mno­
ge b ile  izvršene še p red  izbruhom  
gospodarske krize, so finančno 
hotelske lastn ike docela izčrpale. 
Z arad i teh  investicij, se je pove­
čal dotok tujcev, so se zvišali do­
hodki železnice, so se zvišali d r­
žavni in sam oupravni dohodki in 
zato bi bilo le pravično, če bi jav­
na  roka tud i hotelski industriji 
pom agala, da bi mogla laže p re ­
nesti vse te gm otne žrtve.

To pa se ni zgodilo in pomoč, 
k i jo je dobila hotelska obrt 
je  bila  tako neznatna, da se o njej 
n iti govoriti ne m ore. Tem bolj 
nujno je, da se nudi ta  pomoč ho­
te lsk im  podjetjem  in letoviškim  
k ra jem  vsaj sedaj, ko bo izostanek 
tujcev sprav il vso našo hotelsko 
industrijo  v novo krizo. To krizo 
m ora naša hotelska industrija  na 
vsak način prehodili, k e r je  v in­
te resu  vsega našega gospodarstva, 
da bo naša hotelska industrija  ne 
le  in taktna, tem več celo zboljša­
na, ko se začne zopet norm alni 
tu jsk i prom et.

Našim letoviščem in naši liotel- 
sk i industriji pa se tud i more po- 
,uagati. j u tri se začne zasedanje 
gospodarskega sveta Balkanske 
zveze. i z balkanskih  držav nimajo 
nasa letovišča skoraj nobenih go- 

v' In vendar je znano, da bi 
mnogi radi p rišli, če jim  njih d r­
žave ne bi ovirale prihoda v Ju ­
goslavijo. j o vejja zia s tj za jeto- 

lscarje iz Grčije. Na zasedanjih 
gospodarskega sveta Balkanske 
Zveze se je sicer že večkrat ob­
ravnavalo  vprašanje, kako zbolj­
ša ti tu rističn i prom et med bal­
kanskim i državam i. Toda vsa ta 
razprav ljan ja  so im ela le p lato­
nično vrednost in so ostala zato 
tud i brez vsakega učinka. Dolž­
nost naših delegatov na tem za­
sedan ju  m ora biti, da dosežejo 
konkre tne  sklepe za dvig turistič- 
noga prom eta m ed balkanskim i 
državam i in da so v tem vprašanju  
ncodjenljivi. P rep ričan i smo, da

tudi m orejo doseči p rak tične uspe­
he, k e r so dan i vsi pogoji, da se 
razvije tu rističn i p rom et m ed bal­
kanskim i državam i.

P rav  tako b i mogli p rivab iti 
mnogo tujcev iz Levante. Naši 
k ra ji so naravnost idealn i letovi­
ški k ra ji za goste, k i žive v vro­
čih levantsk ih  krajih . Tu b i mo­
ra li že davno ustanoviti močno

propagando za obisk naših k ra  
jev. K ar se še n i zgodilo, to se 
naj zgodi sedaj, ko nam grozi ne­
varnost, da bo naš narodni doho­
dek zarad i zm anjšanja tujskega 
prom eta znatno padel.

Povečati pa bi se mogel tudi 
obisk domačih gostov. Potrebno je 
v ta nam en, da železniška uprava 
ugodnosti za obisk letoviških k ra ­

jev poveča. P rav  tako pa m orajo 
tud i občine in letovišča sam a gle­
dati na to, da z znižanjem  vseh 
taks počene b ivanje v letoviščih. 
Ce že ni mogoče, da bi b ila  tu j­
ska sezona tako dobra ko druga 
leta, m oram o pa delati na to, da 
bo vsaj prim erom a dobra. To pa 
je dosegljivo samo, če je zadosti 
dobre volje na odločujočih m estih.

Premalo 
za gospodarstvo

V ed n o  nove  ovire onem ogo ia io  razvoj gospodarstva
boj velja le privilegijem, ki jih sam o nekaj onih zahtev, k i jih po- 
uživajo zadružne trgovine, ki de- navijajo zastopniki naše industri- 
jansko niso yeč zadruge, temveč je že skozi le ta  in  leta. Samo

Položaj gospodarskih podjetij 
postaja vedno težavnejši. Na eni 
s tran i se od njih  vedno več za­
hteva, na d rugi s tran i pa se 
skoraj nič ne stori, da bi se od­
pravile ovire, zbog katerih  zastaja 
gospodarska delavnost v državi. 
P ri tem pa je teh ovir vedno več 
in več. N ekatera podjetja so v naj­
večji stiski zarad i pom anjkanja 
surovin, brez katerih  sploh ne 
morejo obratovali, druga trpe za­
radi deviznih predpisov in uvoz­
nih ter izvoznih form alnosti, tre t­
ja zaradi vedno novih pogojev do­
baviteljev, pom anjkanja kreditov, 
dviga cen živilom in podražitve 
ivljenja, pom anjkanja pogonskega 

m ateriala, težke konkurence tujih 
podjetij, negotovih razm er na 
trgu, stalnega dviga režijskih cen 
itd. Vedno več ovir m ora p rem a­
govati vsako podjetje, vedno težje 
je njegovo stališče, p ri tem  ,»a 
m ora plačevati vedno višje davke, 
takse ih pristojbine.

P ri vsem tem pa je kupna moč

trgovine. Ce pa so trgovine, potem 
je tud i razvidno, zakaj ne bi pla­
čevale davkov ko vsaka druga 
trgovina. 2e v lastnem  in teresu bi 
m orala to načelo uveljaviti davčna 
uprava. Kajti vsaka zadružna trgo­
vina zniža število  davkoplačeval­
cev iz vrst trgovcev in čim več teh 
zadružnih trgovin je, tem manj je 
prostora za sam ostojne trgovce.

Davčna uprava  m ora zato nujno 
im eti manj dohodkov.

Še zlasti nepojmljivo pa je, če 
se ne |K>dpira trgovstvo v boju 
proti tujem u velekapitalu  in tu ­
jim kartelom . Tu je nacionalni in­
teres tako očitno identičen z in te ­
resom trgovstva, da je težko reči, 
če ni nacionalni in teres še večji 
ko pa in teres trgovcev posam ezni­
kov. Trgovcem se zato v njih boju 
proti tujem u velekapitalu  v do­
mači trgovini ne samo more, tem ­
več celo mora pomagati, če se

prebivalstva padla, da je tudi od-1 hoče okrep iti nacionalne in terese.
jem nazadoval. Ze pri ohranitvi 
dosedanjega prom eta bi bilo za 
m arsikatero  podjetje skoraj ne­
mogoče plačevati zvišane davšči­
ne, popolnoma nemogoče pa je to 
podjetjem , k a te rih  prom et stalno 
pada. In takšnih podjetij je vedno 
več in več.

Vse te ugotovitve imajo samo 
en nam en, da bi se že vendar 
enk ra t spoznalo, da ne m ore go­
spodarstvo dajati več in več, če 
pa se ne sk rb i za njegov razvoj. 
P reprosto  km etsko pravilo, da se 
krava molze p ri gobcu velja tudi 
za vsa gospodarska podjetja. Če 
se hoče, da dajejo gospodarska 
podjetja več davkov, potem  se jim 
m ora dati tud i zadostno krm e, da 
m orejo zaslužiti, k a r se od njih 
zahteva. Č eprav a so časi težki 
in • razm ere težavne, se  vendar 
m ore za gos[»odarstvo sto riti več, 
kakor se sedaj stori.

Naj navedem o le nekaj prim erov. 
Trgovina trp i posebno hudo od 
krošnjarstva, nelojalne konkuren­
ce konsumov in d ik tata  kartelov. 
Vse to tr i glavne ovire za trgovi­
no se morejo brez težave o d p ra­
viti, ker n iti ena n i v d irek tn i 
zvezi s sedanjim i izrednim i časi. 
Ban dravske banovine je sicer iz­
dal naredbo o prepovedi k rošn ja r­
stva v večini okrajev. Toda sedaj 
je potrebno, da se ta naredba tu ­
di strogo izvaja po vsej Sloveniji 
Ta naredba ne sme ostali le na 
papirju , temveč mora dobiti polno 
veljavo, da bo res krošnjarstva 
konec, zlasti pa krošnjarstva z ma- 
nufak turn im  blagom.

P rav  tako ne b i bila nobena te­
žava podpreti trgovce v boju proti 
neupravičenim  privilegijem  za­
drug in proti nadm očnim  k arte ­
lom. Nihče vendar ne nasprotuje 
privilegijem , k i jih imajo p roduk­
tivne in k red itne  zadruge, temveč

O brtniki trpe  predvsem  zaradi 
šušm arstva. Tudi to zlo se m ore z 
lahkoto odpraviti, samo če je do­
volj dobre volje. D ejansko bi mo­
rale šušm arstvo za tre ti že oblasti 
sam e, k er vendar ne gre, da mo­
rajo eni plačevati vse predpisane 
pristo jb ine za izvrševanje obrta, 
drugi pa m orejo oprav ljati vse po­
sle brez vsakih pristojbin in dav­
ščin. Šušm arstvo je  dejansko za­
vedna k ršitev  veljavnih predpisov 
in bi ga že zato m orale oblasti 
zatirati. K ljub tem u pa pritožbe 
zarad i šušm arstva ne ponehujejo.

Tudi industrija  trp i zarad i cele 
vrste ovir, ki bi se mogle prav 
lahko odpraviti. T reba izpolniti

če bi se del teh zahtev izvedel, 
bi bil položaj za naše industrije  
znatno lažji. Z lasti pa zahteva 
vsa industrija , da bi že enkrat 
prižel red  v našo proizvodnjo, da 
bi se širila  proizvodnja sistem a­
tično in po načrtu, da ne bi ni­
k jer nastajala nepotrebna konku­
renca, zlasti pa da napačno poj 
movani etatizem  ne bi oviral za 
sebne iniciative.

Vse te zahteve so b ile  postav­
ljene ne le v in teresu  prizadetih 
gos|>odarskih podjetij, temveč tudi 
v in te resu  celote, k i m ora vendar 
g ledati na to, da vladajo razm ere, 
v katerih  se gospodarstvo m ore 
razvijati. Vsi smo vendar zainte 
res iran i na tem, da se že obsto­
ječa podjetja okrepe, da se njih 
storilnost poveča in da nastanejo 
še nova podjetja, ki naj omogočijo 
napredek naše gospodarske neod­
visnosti.

Danes pa se zahteve gospodar­
skih organizacij omalovažujejo, 
kakor da bi b ile  postranskega po­
mena. To omalovaževanje gospo­
darskih potreb ni samo silno na­
pačno, temveč tudi skrajno  nevar­
no, kajti šele dobro razvito gospo­
darstvo da državi ono moč in one 
neobhodno potrebne m ateria lne 
vire, b rez  k a te rih  je uspešna 
obram ba silno otežkočena, če ne 
sploh onemogočena.

Bolj je  zato treba  upoštevati za­
hteve gospodarskih organizacij in 
bolj se je treba ozirati na potrebe 
gospodarstva, k e r samo na ta  na­
čin bo v resnici dvignjena gospo­
darska in s  tem tu d i obram bna 
moč države.

otroci in m atere v prim eru  vojna* 
naseljevali.

3. V kolikor bi kdo ne mogel 
prispevati v m aterialu, naj pri­
speva v denarju . Ves v te svrlio 
nabran i denar takoj dostavite va­
šem u krajevnem u odboru Unije ali 
pa ga nakažite po poštni položnici 
št. IS.882 na naslov: Jugoslovan­
ska Unija za zaščito otrok, Ljub­
ljana, Beethovnova ul. 14/1. Iz te­
ga denarja  se bo nabavilo  izključ­
no samo blago in oprem a za otro­
ke, da se izpopolnijo zaloge.

Apeliram o na vse slovenske tr ­
govce, obrtn ike in industrijce, da 
.-e odzovejo stoodstotno. Zavedaj­
te se, da je s tem vašim delom  
zvezana tudi usoda slovenskih' 
otrok in m ater v p rim eru  vojne. 
Zato pristopite  k tem u delu ta­
koj in z največjim  elanom!

Sm atrajte to obvestilo za naš 
m orda zadnji poziv, da storite  
svojo dolžnost!
Jug. Unija za zaščito otrok, sekci­

ja za dravsko banovino.

Poziv
vsem slovenskim obrtnikom, trgovcem in industriicem

denarna sredstva. Zato Vas pro­
simo, da takoj pristopite  v svojem 
delokrogu k  zbiranju  m aterialn ih  
in denarn ih  sredstev, p r i čem er 
upoštevajte naslednje:

1. V poštev prihaja  predvsem  
blago za rjuhe, perilo, obleka, 
slamnjače, koci, odeje, kosi otro­
škega p erila  in obleke, obutev, 
nogavice, otroške košare, nahrb t­
niki, vreče, plašči itd. itd., dalje 
vseh vrst posoda, jediln i p ribor, 
pribor za šivanje, skratka vse, 
kar se more uporabiti v sili. Vsa­
ka najm anjša stvar je dobrodošla

2. Ves zbrani m ateria l takoj 
dostavite T>o najkrajši poti ali va­
šemu krajevnem u odboru Unije 
ali pa na naslov: Jugoslovanska 
Unija za zaščito otrok, L jubljana 
Tyrševa 23. Poslani m ateria l se 
bo takoj pregledal, razporedil in 
odposlal v kraje , k jer se bodo

V okviru letošnjih o troških dni, 
ki se p rire ja jo  po geslu: »Otro­
kom je treba ob velikih nesrečah 
najprej pomagati* in k i so v se­
danjem  resnem  času v em inent­
nem  in teresu  za zaščito otrok in 
m ater, Vas prosimo, da sprejm ete 
ta naš poziv kar na jresneje  in  z 
največjo pozornostjo:

Čas, v katerem  živimo, nam  na­
rekuje  najstrožjo pripravljenost. 
V tej p riprav ljenosti n ikakor ne 
sme b iti vrzeli glede zaščite otrok 
in m ater v primeru vojne. Ta za­
ščita m ora biti organizirana tako, 
da ne bo n iti enega otroka, niti 
ene m atere, ki bi jim  v danem  
trenutku  ne mogli nud iti pomoči 
in varnosti.

Za zaščito, to je pomoč in var­
nost, k i naj se nudi otrokom  in 
m ateram  tam, kjer se bodo v pri­
m eru potrebe naselili, je treba 
takoj zbrati potreben m ateria l in

Tarifni odbor se sestane 
12. junija

Plenum  tarifnega odbora se se­
stane 12. junija. T akrat bo  defi­
nitivno odločeno o prek lasifikaciji 
blaga. Ožji odbor, ki naj prouči 
in izdela predlog o prek lasifikaciji 
blaga, se sestane 5. junija. P riča­
kuje se, da bo takoj po zasedanju 
tarifnega odbora podpisal prom et­
ni m in ister nove železniške tarife , 
ki bi potem  15. jun ija  stopile ti 
veljavo.

Odmera pridobnine 
za zavezance, ki poslujejo [ 

na Hrvatskem
V finančnem  m inistrstvu  se p ri­

pravlja  sprem em ba p rav iln ika Oi 
obdačevanju zavezancev, k i poslu­
jejo v banovini H rvatski in na 
ostalem  ozemlju države. Po novi 
redakciji bo čl. 1. praviln ika sta­
vil za pogoj posebnem u obdače­
vanju, da dela davčni zaveznik ali 
prodaja blago pp svojem skladi­
šču, podružnici, stalnem  zastop­
niku ali agentu, k i večinoma živi 
v banovini H rvatski ali na ostalem  
ozemlju. D irek tne prodaje iz ene­
ga ozemlja v drugo se torej ne 
bodo sm atrale  kot prodaje, ki bi 
se posebej obdačevale. Zato bodo 
tudi davčne uprave odm erjale da­
vek na onem ozemlju, na katerem  
je glavni obrat, brez ozira na to, 
kje se blago prodaja. Izjem om a 
se bodo m orale vlagati p rijave 
tud i za drugo ozemlje le, če so na 
tem podružnice, skladišča a li stal­
ni zastopniki podjetja.

Prevozni stroški na račun j 
inozemcev

Na predlog deviznega odbora pri 
Narodni banki je  finančni m in isten  
z odločbo z dne 8. m aja 1D40. od­
redil, da se sme izvažati blago z 
ozirom  na način frank iran ja  n a ( 
sledeči način:

1. V vseh prim erih , v katerih ' 
p rodajajo  domače tvrdke blago v, 
kakršno  koli neklirinško državo 
franko nakladalna železniška po­
staja v naši državi, se m orajo de­
vize, k atere  vnesejo tuje firm e z* 
plačilo prevoza, bodisi po poobla­
ščenih zavodih bodisi po špedi­
terjih , v celoti odstopiti Narodni 
banki na bazi uradnih tečajev.

2. Drug način je mogoč le n* 
podlagi pismenega dovoljenja do- 
vizne direkcije Narodne banke.
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Naša trgovinska delegacija 
za Rusijo bo v kratkem 

imenovana
Sovjetska trgovinska delegacija 

bo  že v kratkem  prišla  v Beo­
grad. V erjetno je, da p ride  že pri­
hodnji teden. Zato je potrebno, 
da se im enuje tud i naša ‘začasna 
delegacija, da bi obe mogli isto­
časno začeti z delom. P ričaku je  se 
zato, da bo naša trgovinska dele­
gacija v najkrajšem  času im eno­
vana.

Gozdno in lesno gospodar­
stvo v Sovietsk

Pred trgovinskimi poga­
janji z Italijo

K akor sm o že poročali, se sesla- 
n e  dne 4. jun ija  v Rimu Jugoslo- 
vansko-italijanski stalni gospodar­
sk i odbor. Z ozirom na ta sesta­
nek  naj navedem o, kako se je gi­
bala trgovina med Jugoslavijo in 
Italijo v letošnjem  prvem  trom e­
sečju.

Obseg (uvoz in izvoz) trgovine 
z Ita lijo  je  narase l od 216,6 v 
1. trom esečju lani na 494,8 m ili­
jona din v 1. trom esečju letos. 
Naša trgovina z Italijo  je narasla  
to rej za 233,2 m ilijona din ali za 
80*4“/..

Naš izvoz se je dvignil v tem  
času od 107,4 na ‘277,2 m ilijona 
din ali za 147*8°/o. V glavnem  sm o 
izvozili v Italijo  pšenico, govejo 
živino, les, prem og, kalcijev cia- 
nam id te r  še neke druge proiz­
vode. Največ sm o izvozili g rad ­
benega lesa, in sicer za 108,9 mi­
lijona din.

Naš uvoz iz Ita lije  je dosegel 
po vrednosti 217,6 proti 154,2 mi­
lijona din lani. Uvoz se je torej 
dvignil za 63,4 m ilijona din ali 
za 41*4®/o. Največ sm o uvozili iz 
Ita lije  bom bažnega prediva, nam ­
reč za 56,3 m ilijona din, nadalje 
sm o uvozili bom bažnih tkanin  za 
22,4, volnenih proizvodov za 13,3, 
Svilenih prediv  in tkanin  za 15,6, 
proizvodov iz raznih rastlinsk ih  
vlaken za 4,5, riža za 21,6, juž­
nega sadja za 15,7, surove nafte 
za 7,1, kavčuka in kavčukastih iz­
delkov za 11,4 m ilijona din. Ita ­
lija je bila naš glavni dobavitelj 
bom bažnega prediva, saj nam je 
dobavila 73*4°/o vsega prediva, ki 
sm o ga uvozili. Tudi glede volne­
nega pred iva in bom bažnih tka­
nin  smo bili navezani predvsem  
na  Italijo. Ves riž smo uvozili iz 
Ita lije . Od kavčukastih  izdelkov, 
k i smo jih uvozili, je bilo  40°/o iz 
Ita lije .

Naš trgovinski saldo je bil v le ­
tošnjem  1. trom esečju aktiven za 
59,6 m ilijona din, dočim je bil la ­
n i pasiven za 46,8 m ilijona din. 
Te številke dokazujejo, da se na­
ša  trgovina z Ita lijo  razvija zelo 
ugodno, čeprav m ora prem agova­
l i  razne ovire, ki nastajajo iz na­
p e te  zunanje politične situacije.

Privatna dvorazredna 
trgovska šola (s pravico 

javnosti) v Murski Soboti,
k i  jo je  lani ustanovil tam kajšnji 
T rgovski grem ij, bo  dobila letos 
jesen i že drugi letnik. Ob koncu 
šolskega le ta  se opozarjajo starši 
in  sk rbn ik i absolventov m eščan­
sk ih  šol in nižjih razredov gim na­
zije, da za to šolo ni om ejeno šte­
vilo  učencev, ki se sm ejo sprejeti 
v I. a li II. le tn ik  in da tud i ne 
velja zanjo omejen šolski okoliš, 
n je  absolventi pa im ajo iste p ra ­
vice, kakor absolventi državnih 
trgovskih šol. K er im ajo državne 
trgovske šole om ejene šolske oko­
liše in za sprejem  določeno šte­
vilo  učencev te r so na trgovski 
šoli v M urski Soboti ugodni sp re ­
jem ni pogoji, zato se priporoča, 
naj se vsakdo, ki im a in teres na 
sp rejem u v trgovsko šolo, a ne 
m ore im eti mnogo upanja, da bi 
b il sp reje t v kako državno trgov 
oko šolo, obrne po inform acije na 
trgovsko šolo v M urski Soboti, ka­
te ra  jih daje rade  volje in ki bo 
v  najkrajšem  času prijavljenim  in­
teresen tom  začela razpošiljati p ro ­
spek te  z vsem i po trebn im i ob­
vestili.

Po nem ški reviji »W irl- 
eohaft urut Slatietili« posne­
mamo naslednje podatke o 
sovjetskem  gozdnem in les­
nem gospodarstvu.

Celotna gozdna površina Sovjet­
ske unije se ceni na 920 do 950 
milijonov ha, celotna les proizva­
jajoča površina pa na 456 m ilijo­
nov ha. S prik ljučitvijo  zapadne 
U krajine in zapadne Bele Rusije 
se je ta ploskev povečala za na­
daljnjih 5 milijonov ha. Glede les­
nega bogastva je torej Sovjetska 
Rusija daleč pred  vsem i drugim i 
državam i na svetu, saj ima Ka­
nada, druga na tem najbogatejša 
država le '298-2 m ilijona ha gozd­
ne površine. Skoraj 45% vsega 
državnega ozemlja SSSR je gozd­
nata. Ta površina je večja ko po­
vršina vse Evrope (brez Rusije). 
V vseli teh gozdovih je lesa za 
prib ližno 30 m ilijard  m 3, od tega 
prib ližno polovica lesa za stavbe 
in orodje. Letni naravni lesni p ri­
rastek  se ceni na 600 milijonov 
m 3. (K er so veliki gozdni deli Ru­
sije še nepreiskan i, pom enijo vse 
številke le p rib ližne cenitve). K er 
je znašala letna sečnja le okoli 
200 milijonov m 3, se je izkoristila 
sam o ena tre tjina  p rirastka. lzko: 
rišČanje gozdov pa je  v raznih po­
krajinah  zelo različno in zato so 
tud i izgube zaradi slabega izko­
riščanja zelo velike.

Po uradni sovjetski sta tistik i iz 
1.1934. in 1935., se deli vse gozd­
no ozemlje v tri dele: v pokraji­
ne s presežkom  lesa, v srednje  
pokrajine in v pokrajine, v k a te ­
rih  je  prem alo lesa.

Gozdna površina evropske Ru­
sije se ceni na 111 mil. ha ali 19% 
vse ruske gozdne površine. 24-3% 
vse površine evropske Rusije je 
gozdnata. Evropski del proizvaja 
na leto 134-1 m ilijona kubikov le ­
sa ali 74-0% vse ruske proizvod­
nje. V evropskem  delu se torej 
gozdovi izkoriščajo najbolj in ten­
zivno.

Kot pokrajine z lesnim  presež­
kom veljajo v Evropski Rusiji: se­
verna oblast, K arelija , Gorki (biv­
ši Nižni Novgorod) in Kirov (biv­
ša gubern ija  V jatka). Odstotki 
lesne proizvodnje pa se v teh po­
ki ajinah gibljejo le med 4"1 in 
1C5 odstotka vse proizvodnje.

Kot vm esne pokrajine se šteje­
jo: L eningrad, zapadna oblast,
K alinin (prej Tver), Ivanovo, ba- 
šk irska repub lika , Kujbišev (prej 
Sam ara in O renburg) te r belo­
ruska pokrajina. Največ lesa ima 
leningradska pokrajina, nam reč 
1'7% vse ruske gozdne površine. 
Ta daje tudi p rim erom a največ 
lesa, nam reč 9-6% vse proizvod­
nje.

Kot pokrajine s prem alo  lesa 
veljajo okraji: Moskva, K ursk in 
Voronež, ta tarska  republika, Sa­
ratov in S talingrad, Azovsko- 
črnom orsko ozemlje, severni Kav­
kaz in ukrajinska republika. Te 
pokrajine dajo od 0'3 do 4*6 od­
stotka vse ruske proizvodnje.

G lavno lesno bogastvo Rusije 
pa je  v Aziji. 81-0 odstotkov vse 
goadne površine je v Aziji, kljub 
tem u pa dosega azijska proizvod­
nja lesa le  26*0 odstotka ali ne­
kaj čez eno četrtino. Kot pokra­
jine z lesnim  presežkom  se nava­
jajo: Omsk, zapadna S ibirija,
K rasnojarsk , vzhodna Sibirija , Ja- 
kutska oblast, D aljni vzhod, 
Sverdlovsk in Čeljabinsk. Jakut- 
ska oblast, k i ima eno četrtino 
vse ruske gozdne površine daje 
le 0-4% ruske gozdne proizvod­
nje. Čim bolj so oddaljeni gozdo­
vi od prom etn ih  žil, tem  m anjša 
je njih  proizvodnja. Cim bolj go­
spodarsko razvila je pokrajina, 
tem več daje tudi lesa.

Kot pokrajine s p rem alo  lesa 
veljajo v ruski Aziji vse dežele 
južno od S ibirije, zlasti poleg 
transkavkaške še vse m ongolske 
republike.

Večino vseh gozdov tvori ig la­
sto drevje, nam reč 86 4% vse po­

vršine, lis tna to  pa 13 6% . L istnato 
d rev je  je  večinoma v južnih po­
krajinah .

Med iglavci je na prvem  m estu 
m acesen s 153 milijoni ha povr­
šine, nato  slede je lka z 80-3 in 
sm reka s 76*2. Od listnatega drevja 
je na prvem  mestu breza, ka tere  
površina se ceni na 37*4 m ilijona 
ha. Zrelega lesa je v evropskem  
delu 58'1%, od tega na jugu 39'8, 
na severu  pa 67-7%.

V bivši vzhodni Poljski je p ri­
dobila SSSR 5,585.200 ha gozdne 
površine. Čeprav je to le en od­
stotek vse ruske gozdne površine, 
je vendar ta pridobitev za Rusijo 
zelo pom em bna zaradi ugodne 
lege teh gozdov tako za izvoz kot 
tudi za domači trg  (U krajino, Le­
ningrad, Moskvo).

Proizvodnja lesa v Rusiji se je 
od 1.1913. stalno večala. L. 1913. 
je znašala sam o 60-6 m ilijona m 3 
(od tega 27.2 milij. m 3 koristnega 
lesa), 1.1929. 95-5 (60*0). 1.1930. 
147*2 (96-7), 1. 1934. 181-3 in leta 
1937. 201-5 milijona m 3 (od tega 
111*3 m ilijona m3 koristnega lesa).

Kako je proizvodnja lesa ne­
enakom erna in kako je večja rav­
no v gospodarsko razvitih, a na 
lesu m anj bogatih pokrajinah, se 
vidi iz tega, da je dala evropska 
Rusija na ha gozdne površine 1-21 
kubika lesa, azijska Rusija pa le 
0*10 kubika. D vanajstkrat večja 
je torej proizvodnja v evropski 
Rusiji.

Bodi t e  p i o n i r  i
m

do m a £ e industrije, §
J " m

priporočajte z o b n o  5- 1 f " ■ m
k r e m o  C I M E A N |

Preveliko  izkoriščanje gozdov v 
evropski Rusiji je bilo že tako 
očitno, da je sm atral izvršni od­
bor sveta narodnih  kom isarjev za 
potrebno, da je 2. ju lija  1936 iz­
dal odlok o ustanovitvi gozdnih 
zaščitnih con ob najvažnejših re­
kah evropske Rusije in U rala te r 
da je p redp isal zopetno pogozdo­
vanje v teh krajih . Po tem  odloku 
je bila prepovedana sečnja v 20 km 
širokem  pasu ob obeh gornjih 
bregovih Volge, Dona, Dnjepra, 
U rala in zapadne Dvine. Posle­
dica tega odloka je bila, da je v 
naslednjih  letih  tudi padla proiz­
vodnja v teh krajih- Tako v U kra­
jini od 7 5 m ilijona m 3 v 1. 1934. 
na 2-5 m ilijona m3 v 1. 1938.

Tem večji pomen imajo zato za 
Rusijo gozdovi sedaj priključene 
zapadne U krajine in Bele Rusije. 
Lesna proizvodnja je znašala tu
1. 1938.:
bivše vojvodstvo 

Vilna
Novogrodek 
Polezija 
Volinija 
Tarnopol 
Stanislavov 
Bialistok 
Lvov

Predvsem  naj bi se povečala v Si­
b iriji in  v evropskih  pokrajinah 
z lesnim  presežkom . Znatno naj 
bi se povečala tud i lesna proiz­
vodnja v U ralu.

Pogoji za takšno povečanje pro­
izvodnje so vsekakor dani. Te­
žave, ki jih je treba  prem agati, 
so le  bolj organizatoričnega zna­
čaja, zlasti pa je treba rešiti pro­
m etno vprašanje. To vprašanje je 
zlasti težavno, k e r prim anjkuje  
konj za odvoz lesa (V vsem je na 
razpolago v ta nam en le 32.000 
konj) te r 2554 trak torjev  in 5794 
tovornih avtomobilov.

Sovjetske železnice so prepelja­
le 1.1937. 46*9 m ilijona Ion ko­
ristnega lesa (57% vsega lesa). 
Povprečno se je prevažal les 925 
kilom etrov daleč, dostik rat pa tu ­
di 4000 in celo 6000 km. Več kot 
polovica vseh lesnih  transportov 
je šla nad 1500 km daleč. Iz tega 
se še zlasti vidi, kako težka je 
zadovoljiva rešitev transportnega 
vprašanja za les.

Po vodni poli se je prevozilo 
35*4 m ilijona ton koristnega lesa 
ali 43% vse količine. Za 1. 1942. 
je določeno, da se po vodni poli 
pievozi 110 milijonov ton lesa.

Sovjetska unija ima skupno 
2407 žag s kapaciteto  73-6 m ili­
jona m 3 rezanega lesa. 419 velikih 
žag ima kapaciteto  32-9 m ilijona 
ton. Proizvodnja rezanega lesa se 
jo dvigala takole: 
leta 1913. 11-9 m ilijona m 3
leta 1929. 46*6 m ilijona m 3
leta 1932. 24-4 m ilijona m3
leta 1937. 28-8 m ilijona m3

Za konec tre tje  pe tle tke naj bi 
se proizvodnja rezanega lesa zvi­
šala na 45 milijonov m 3.

v 1000 m 3 
899 
883 

1.538 
1.397 

572 
2.024 
1.506 
1.589 

skupno 10.408 
Od teh 10-4 m ilijona m 3 je bilo 

koristnega lesa 6-2 m ilijona, 4-2 
pa lesa za kurivo.

Kako se  naj v bodoče razvija 
rusko lesno gospodarstvo, je po­
znano le v širokih obrisih . L. 1942. 
naj bi dosegla sečnja (brez novih 
pokrajin) 300 m ilijonov kubikov 
p ro ti 201*5 m ilijona v le tu  1937.

Redno obratovanje tovarne 
»Grič«

Iz Zagreba nam sporočajo, da je 
tam kajšnja renom irana tovarna 
čokolade »Griče lastn ika Ivan Ko- 
hek in Anton Res, zopet začela 
redno produkcijo v vseh svojih 
oddelkih. K akor je znano, ni bila 
tovarna na trgu  s svojimi izdelki 
približno 3 in pol mesece in so v 
tem času krožile o tem najrazlič­
nejše neresnične vesti. Dejstvo je 
bilo, da je bilo delo v tovarni 
ustavljeno zaradi težkoč, ki so na­
stopile v odnosu med delavci in 
poslodajalci, česar so pa bili krivi 
razni elem enti, ki so hoteli zavre­
ti delo in  napredek  domačega 
podjetja. Zahvaljujoč zavesti in od­
ločnosti delavcev se pa tem lju­
dem  nakana ni posrečila in je 
podjetje te dni vsestransko rešilo 
spor in spet začelo zalagali trg  s 
svojimi znanim i proizvodi. Napore 
podjetja pozdravljam o tem bolj, 
ker smo p repričan i o njegovi so­
lidnosti. Opozarjamo tud i na da­
našnji oglas!

Politične vesti
Švicarski tBem er Bund« raz­

pravlja o stališču Italije do Bal­
kana ter pravi, da se skuša Italija 
izogniti vsemu, kar bi moglo po­
vzročiti aktivno poseganje Sovjet­
ske Rusije na Balkan. Italija j« 
mnenja, da se malim državam ni 
treba vmešavati v zadeve, ki se ti­
čejo le velesil. List pravi nadalje, 
da igra Jugoslavija na Balkanu 
previdno vlogo Švedske.

Italijanski, švicarski m madžar­
ski listi še nadalje poročajo, da se 
je položaj na Balkanu m v Po­
donavju znatno pomiril zaradi ita­
lijanskih in sovjetskih zagotovil, 
da Balkan in Podonavje ne bosta 
potegnjena v vojno. Na Balkanu 
sicer računajo s tem, da bo Ita­
lija vstopila v vojno, toda menijo, 
da se kljub temu vojna ne bo raz­
širila na južnovzhodno Evropo.

Pierre Laval je prišel, kakor se 
poroča iz Rima, v torek zvečer v 
Rim. Takoj po svojem prihodu je 
bil sprejet v palači Chigi. Laval bo 
predložil italijanski vladi predloge 
francoske vlade, ki so baje zelo 
ugodni za Italijo. V Rim je prišel 
tudi diplomatski zastopnik U .S.A . 
v Berlinu.

Pri pogajanjih med zastopnikom  
Vel. Britanije in italijanskimi stro­
kovnjaki zaradi angleške blokade 
je bilo glede ureditve tehničnih  
vprašanj doseženo soglasje. Ne pa 
tudi glede političnih vprašanj. Ita­
lijanski listi pa uspešnost pogajanj 
demantirajo.

Položaj francoske in angleške 
severne armade je vedno bolj kri­
tičen. Nemci so razdelili zavezni­
ško armado v Flandriji na dva 
dela. Nemci so zasedli mesta Lille, 
Armentieres ter v Belgiji mesta 
Brugge, Ostende in Ypres. še  ved­
no pa se zavezniške čete branijo 

?e u m i k a j o  proti obali, kjer
Jih sciti zavezniško brodovje in 
zavezniška letala. Nemci poročajo, 
da njih težko topništvo obstrelju­
je Dunkerque in da so pristaniške 
naprave mesta razbite. Izgube na 
obeh straneh so zelo velike

»Angriff« piše v uvodniku, da je 
Nemčija dosedaj uporabila šele 
eno tretjino vseh svojih vojnih sil. 
Ostali dve tretjini bosta izvojevali 
končno zmago.

Z bojišča prihajajo predvsem po­
ročila o silnih bojih v Flandriji in 
Artoisu. Nemci hočejo za vsako 
ceno preprečiti umik angleških 
čet čez Kanal. Angleške čete se 
krčevito branijo. Angleži pravijo, 
da se jim bo posrečilo uničiti ves 
vojni material, ki so ga imeli v 
Belgiji. Nadalje trde, da so se prve 
divizije tudi že srečno prebile in 
da so že prišle v Anglijo. Nemci 
napovedujejol da bodo boji tu v 
Kratkem končani in da bo zavez­
niška vojska v Flandriji in severni 
Iranci j:, popolnoma uničena Nem­
ci poročajo nadalje, da so potopili 
tudi večje število angleških vojnih 
in transportnih ladij, kar pa An­
gleži zanikajo in priznavajo samo 
izgubo treh rušilcev. Na ostalih  
frontah ni hilo posebnih dogod­
kov, razen na fronti ob Sommi, 
kjer so Francozi dosegli neke lo­
kalne uspehe, kakor se poroča iz 
Pariza.

Angleži so zavzeli Narvik, kakor 
se uradno sporoča. Nekateri nem­
ški oddelki so se umaknili proti 
Švedski ter zasedli nekatere tunele 
železnice.

Reuter poroča, da je irska vlada 
odredila mobilizacijo petih letni­
kov. V zvezi s tem je izjavil pred­
sednik irske republike, da se Irska 
pridružuje Angliji v obrambi pred 
skupnim sovražnikom. V Londonu 
je bila sprejeta izjava predsednika 
De Valere naravno z velikim zado­
voljstvom.

Belgijski kralj Leopold se je po 
svoji kapitulaciji vrnil v Bruselj, 
kjer zopet stanuje v svoji palači. 
Palačo straži sedaj nemška častna 
straža.

Belgijski kralj je sporočil že v
soboto belgijskim ministrom, da 
namerava ustaviti vojno. Ministri 
so mu ta korak odločno odsveto­
vali. Toda kralj se ni dal prego­
voriti.

Italijanski listi poročajo, da se 
je belgijski kralj odločil za kapi­
tulacijo predvsem zato, ker so bile 
žrtve belgijske vojske in belgijskega 
civilnega prebivalstva previsoke in  
ker je bila pomoč zaveznikov pre­
malo učinkovita.

Bivši ameriški predsednik Hoo­
ver je v svojem govoru po radi« 
predlagal, da se ustanovi posebno 
ministrstvo za municijo. Nadalje 
je zahteval, da se poveča ameriška 
vojska.

Predsednik Roosevelt je sporočil, 
da se je ustanovil poseben odbor 
za narodno obrambo, v katerem 
bo sedem uglednih osebnosti.

Ameriška vlada je predložila 
parlamentu zakonski načrt o zvi­
šanju pridobnine za 10%. S tem  
bi se državni dohodki zvišali za 
683 milijonov dolarjev.

Angleški notranji minister je iz­
dal uredbo, po kateri se more 
ustaviti vsak list, ki bi pisal proti 
vojni in slabil moralo ljudstva. 
Druga odredba dovoljuje vladi, da 
se more poslužiti vsakega zemlji­
šča. Odškodnino ali najemnino do­
loči vlada sama. Radijske aparate 
smejo po neki drugi odredbi imeti 
lastniki avtomobilov v svojih vo­
zovih le proti posebnemu dovo­
ljenju oblasti.

V Kremlju sc je začelo tretje za­
sedanje Vrhovnega sveta SSSR. 
Zasedanja so se udeležili tudi vsi 
člani diplomatskega zbora, števil­
ni ruski znanstveniki, umetniki in 
zastopniki vojske. Ko so vstopili 
v dvorano Stalin in njegovi sode­
lavci, so bili od navzočnih navdu­
šeno pozdravljeni. Zasedanje je 
otvoril predsednik Ždanov. Vsi 
predlogi so bili sprejeti soglasno. 
Novi proračun izkazuje 243 mili­
jarde rubljev izdatkov in r a v n o  
toliko dohodkov. Pričakujejo, da bo 
na zasedanju podal Molotov poro-
č ' l o  o z u n a n j e - p o l i t l č n e m  položa­
j u .  Za njegovo poročilo vlada že 
sedaj v vseh krogih največje zani­
manje.

Za sovjetskega veleposlanika v 
Sofiji bo baje imenovan dosedanji 
londonski veleposlanik Majski. S 
tem bi se posebno močno pouda­
rilo, kako zelo se zanimajo sovjeti 
za položaj na Balkanu.

Kanadska vlada je odredila na­
daljnji vpoklic 50.000 Kanadcev.
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Realizacija blokiranih 
pezet

Ob nedavnem  bivanju nekaterih  
španskih uvoznikov p ri nas se je 
ugotovilo, da bi se mogli v kra t­
kem zaključiti znatni kompenza­
cijski posli, ki bi utegnili omogo­
čiti vsaj delno realizacijo naših 
*amrzlili terjatev v Španiji. Znano 
je, da znašajo naše terja tve iz b la­
govnega prom eta s Španijo samo 
l'°  stanju k liringa 2,935.(XK)'— pe­
zet. Dejansko pa so naše terjatve 
znatno višje, da zaradi izrednih 
razm er v Španiji večina naših te r­
jatev niti ni bila prijavljena v 
kliring.

Pričakuje se, da se bo v zvezi
Z bližnjimi kompenzacijskimi posli 
zaključil tudi aranžman med našo 
•" špansko Narodno banko, po ka­
terem bi »e 20% vrednosti teh 
kompenzacijskih poslov uporabilo 
*a realizacijo blokiranih pezet na­
ših tvrdk v Španiji. Naša pristojna 
mesta so zaenkrat na stališču, da

i moglo priti do novih trgovin­
skih pogajanj, ki naj bi obnovila 
gospodarske odnošaje s Španijo, 
se e tedaj, ko se bo v celoti rešilo 
vprašanje realizacije blokiranih 
pezet našega gospodarstva v Špa­
niji.

Nemci so zvišali ceno celu­
lozi za 31-8 odstotkov
»Jugoslov. K urir« |>oroča, da je 

nem ška industrija  celuloze zvišala 
za dobo m aj—junij znova ceno ce­
lulozi, in sicer na 29 m ark za 
100 kg. V aprilu  je bila cena celu­
loze 22 m ark, k ar pom eni zvišanje 
cene za 31‘8%. Uvozniki celuloze 
m orajo vnaprej plačati naročeno 
celulozo v celoti, a kljub tem u ni­
majo nobene pravice niti na po­
pust niti na kasa skonto. Naša in­
dustrija  papirja  je v ap rilu  posku­
šala, da si nabavi potrebno blago 
za daljšo dobo, kar pa se ji ni po­
srečilo. Naši dosedanji dobavitelji 
dovoljujejo nam reč nakup samo 
onih količin, ki je v skladu z našo 
običajno mesečno potrošnjo. S tem

je ponesrečil poskus naših in­
dustrij za izdelavo papirja, da bi 
s ' za daljšo dobo nabavili potreb­
nih surovin in se s tem zavarovali 
Proti tem u, da m orajo vedno znova 
plačevati višje cene.

Kontrola cen
M inistrstvo za trgovino in indu­

strijo, urad za kontrolo cen je z 
razpisom z dne 10. maja 1.1., št. C>ir>. 
■pojasnilo, da spadajo |>od kontrolo 
cen naslednje vrste mila:

a) prosto milo za 'p ran je  p e rila  
v trdnem  stanju, jtolnjeno z vode­
nim steklom  Ln drugim i neškod­
ljivim i snovmi (barvano in slično 
polnjeno milo);

b) prosto zrnato  milo za pranje 
perila , trdno z najm anj f»0% m ast­
nih kislin  v svežem stanju in

c) prosto zrnato  milo, izsekano 
v m anjše kose, za um ivanje rok.

Luksuzna mila ne spadajo pod 
kontrolo cen.

Naš lesni trg
Iz poslovnega poročila Liublianske borze

Nejiričakovana zaostritev m ed­
narodnega položaja je imela po­
sebno odločilen vpliv na naš les­
ni trg.

Do srede 1. 1939. je  bila naša 
lesna trgovina v precejšnji nego­
tovosti. P ro ti koncu junija dalje 
pa se je začelo povpraševanje po 
našem lesu stalno večati te r je 
doseglo v septem bru svoj višek. 
Večje povpraševanje je tudi dvig­
nilo naš lesni izvoz, ki se je v p ri­
m eri z letom 1938. povečal po 
količini za 28%», po vrednosti pa 
za 2-6°/o. Z lasti se je povečal iz­
voz m ehkega lesa in tramov. 
Dvig izvoza in cen pa ni nastal iz 
u tem eljene trgovske konjunktu­
re, tem več zaradi vojne nevarno­
sti in razm aha vojne industrije, 
ki potrebuje tudi silne količine 
lesa za svojo proizvodnjo. Upo­
števati pa se mora tudi to, da so 
zaradi vojne izpadle iz konkuren­
ce ravno one države, ki so im ele 
sicer na m ednarodnem  lesnem 
trgu vedno veliko veljavo, tako 
F inska, Poljska, Češka itd. Tudi 
izredno ostra zima je vplivala na 
zvišanje cen, k er je gozdna proiz­
vodnja zaradi nje zastala. Proti 
koncu 1. 1939. so bile s ta re  zalo­

ge skoraj pojmlnoma izčrpane, do­
bava novega blaga pa tehnično 
nemogoča, dočitn je povpraševa­
nje raslo. Iz vseh teh vzrokov so 
m orale cene rasti, da so dosegle 
višino kakor n iti v povojnih letih.

Iz Slovenije se je izvažal les 
največ v Italijo, nato pa v Nem­
čijo, M adžarsko, Grčijo itd. Na 
M adžarsko se je izvažal les v 
glavnem  iz dravske, savinjske in 
mežiške doline. Predvsem smo 
izvažali tram e, mehki les, oglje, 
brusni les te r drva. Večinoma je 
šel les v k lirin ške  države. Lesni 
izvoz v Italijo  se je plačeval 
hitro, ker pa je bilo povpraševa­
nje veliko, se je udomačilo pla­
čevanje v naprej, kar - je našim 
izvoznikom zelo olajšalo sklepa­
nje kupčij.

Slovenija bi mogla v drugi po­
lovici 1. 1939. prodati mnogo več 
blaga, toda producenti niso imeli 
znatnejših  zalog desk in Uamov.

Tudi z Nemčijo so bile kujicije 
dokaj živahne. K er so nemški od­
ločujoči krogi določili kontingente 
(»osamezuim uvoznim tvrdkam, 
je  to trgovanje olajšalo, ker so 
na ta način dobili uvozniki po­
trebne devize.

Proizvodnja posameznih lesnih vrst
Tesani les

Glavni proizvod slovenske les­
ne industrije  so tram i. Proizvod­
nja se je povečala, konjunktura  
pa je bila vse leto dobra, v drugi 
polovici I. 1939. celo nad norm a­
lo. Največ povpraševanja je bilo 
po tram ih 8/8 in 13/16 cm, manj 
za debelejše vrste. P roti koncu 
leta so bile že skoraj vse razpo­
ložljive zaloge prodane. Največ 
tram ov je šlo v Italijo, precej tu­
di na M adžarsko iu v Grčijo. Po­
manjkanje vagonov je  zelo oviralo 
izvoz. Celo po več mesecev so 
m orali n ekateri izvozniki čakati 
na vagone.

Zaradi dobre stavbne sezone je 
bila tudi poraba tram ov doma 
dobra. Mnogo blaga je šlo po 
splavih v Zagreb in južnejše -kra­
je. Cene so bile zadovoljive, ten­
denca ]>a stalno čvrsta.

Proizvodnja m ehkega rezanega 
lesa je v p rim eri z 1. 1938. sta l­
no naraščala. Običajno 4 m reza­
no blago je šlo predvsem  v Ita­
lijo, dočim proizvodnje po angle­
ških m erah skoraj ni bilo. Po 
izbruhu vojne je kupčija z meh­
kim lesom skoraj popolnoma za­
stala, k e r je vse čakalo na raz­
voj situacije. Zastoj pa je trajal 
le nekaj tednov, nakar je nastalo 
močno povpraševanje po mehkem  
rezanem  lesu za izvoz v Italijo, 
Madžarsko in zlasti Levanto. Za­
radi slabega vrem ena je proti 
koncu leta bila gozdna m anipu­

lacija zelo otežkočena, kar je po­
vzročilo nagel dvig ceh. Ta skok 
je bil deloma neugoden za trgov­
ce in industrijee, ki so bili nave­
zani na nakup okroglega lesa, ko­
rist pa so im eli od višjih cen 
gozdni lastniki.

Najbolj je ustrezala producen­
tom prodaja v tom bante kakovo­
sti. Zaradi velikega povpraševa­
nja ni bila važna več provenien­
ca, dostikrat tudi ne obdelava in 
kakovost. Glavno je bilo, da se 
je  sploh dobil les. Mnogo borovi- 
ne in m acesnovine se je letos 
prodalo na Malto. Tudi tem pro­
izvodom je  cena narasla, vendar 
pa manj ko sm rekovim  in jelko­
vim'.

Proizvodnja brusnega lesa
je nekoliko nazadovala, k er je 
bila cena za jam ski les ugodna. 
Kljub stalnem u povpraševanju po 
brusnem  lesu iz tu jine, smo ga 
razm erom a malo izvozili, k er so 
se za ta les zanim ale tudi dom a­
če tovarne za izdelovanje celu­
loze. Največ našega brusnega lesa 
je uvozila Italija , dvakrat več ko 
vse druge države, za njo pa 
M adžarska in Bolgarska. Cena je 
bila v splošnem  zadovoljiva.

Bukovina
Proizvodnja iu odjem  sloven­

ske bukovine stalno nazaduje. 
Zlasti je popolnoma zaspala pro­
izvodnja testonov, tavolet in pa- 
konov, k ar pomeni, da se je Ita li­

ja po uvedbi sankcij glede tega 
blaga p reo rien tira la . Nekaj blaga 
boljše vrste  (parjeno  in tudi su­
rovo) smo sicer prodali za izvoz, 
vendar pa je bilo stanje za re­
zano bukovino v glavnem  isto ko
I. 1938. P ro ti koncu leta je bilo 
živahnejše povpraševanje po ob­
robljeni parjen i bukovini. Slove­
nija pa ima prem alo parilnic, da 
bi mogla vsem zahtevam  ustreči. 
Živahno je  bilo tudi povpraševa­
nje po bukovih tu rn irsk ih  hlodih 
ter hlodih za luščenje. Te hlode 
smo mogli prodali po prim ern ih  
cenah predvsem  v Nemčijo in 
Italijo.

Trgovanje z rezano 
hrastovino

se ni nič zboljšalo. Proizvodnja 
je bila celo m anjša ko 1. 1938., 
ker je bilo povj>raševanje močno 
predvsem  |>o m ehkem  rezanem  
lesu. Cene hrastovim  se zato ni­
so niti p rim erom a dvignile tako 
ko cene m ehkega lesa. Nabava 
okrogle hrastovine je bila zato te­
žavna. D ostikrat so se dosegle viš­
je cene za smrekove hlode kakor 
pa za hrastove. To je povzročilo 
znatno nazadovanje produkcije. 
Zaradi m anjše produkcije je pa­
del tudi izvoz frizov. Ostale vrste 
hrastovega rezanega lesa iz Slo­
venije pa manj ustrezajo  tujim  
trgom iu smo jih zalo tudi malo 
izvažali.

Plemenitega lesa za izvoz ima
Slovenija le m anjše količine. P re ­
cej so se iskali okrogli, zlasti tu r­
nirski les orehov, jesenov in ja­
vorjev, ki so tudi dosegli dobre 
cene. Glavni odjem alec je b ila  
Nemčija, precej pa so ga kupile 
tudi domače tvornice.

Situacija za železniške 
prage

je b ila  v začetku 1. 1939. precej 
neugodna. Zaradi velikih zalog v 
državi so se zelo znižale cene 
pri domačih državnih dobavah. 
Skoraj nenadom a pa se je situaci­
ja sprem enila. Največ hrastovih 
železniških pragov smo izvozili 
v Belgijo in Nemčijo. Največji del 
te kupčije pa je odpadel na Sla­
vonijo in Bosno. P rodukcija bu­
kovih ko hrastovih železniških 
pragov je v Sloveniji zelo padla, 
ker ni p rišla  Slovenija niti za do­
mačo uporabo tako v poštev ko 
druga leta.

Konjunktura za drva
je bila stalno dobra in je  zato 
produkcija narasla. Zelo veliko 
drv smo prodal i na domačem tr ­
gu, ker smo mogli konkurira ti 
uspešno s Slavonijo in Rosno. 
Ostra zima je povpraševanje po 
drvah zelo dvignila. Cene so bile 
do zgodnje jeseni norm alne, na­
to pa so se zelo dvignile. Močno 
je povpraševala po drvah Italija, 
ki pa uporablja lepa bukova d r­

va tudi za izdelavo celuloze. P re­
cej drv  smo izvozili v Švico, iz­
voz v M adžarsko je pa nazadoval.

Proizvodnjo bukovih d rv  je  ze­
lo dvignilo pom anjkanje surovin  
ter so se začela drva uporablja ti 
tudi v industrijske nam ene. P ro ­
ti koncu jeseni je  bil izvoz indu­
strijsk ih  drv že precej znaten.

Produkcija oglja
je bila zadovoljiva. P ro ti koncu 
leta j>a je zaradi slabega vrem e­
na trpela, da je začelo oglja p ri­
manjkovati. Dve tre tjin i bukove­
ga oglja smo izvozili v Nemčijo. 
Nemčija je im ela za to oglje ta­
ko velik interes, da nam je ob 
pom anjkanju vagonov celo sama 
dostavila potrebne vagone. Na 
drugem  m estu glede izvoza oglja 
je bila M adžarska, k er so bile ce­
ne in pogoji za izvoz v Nemčijo 
bolj ugodni.

Velike količine oglja pa je po­
kupila tudi domača industrija . 
Cene so bile zadovoljive in so se 
proti koncu leta še zboljšale. V er­
jetno je, da se bo visoka cena za 
oglje ohranila, k er je  še sedaj 
tendenca za ceno oglja zelo čvr­
sta.

Smrekovo lubje
(čreslo) smo začeli 1. 1939. tudi 
izvažati. Z izvozom so se tud i ce­
ne zvišale in postale ren tab ilne. 
Zmleto lubje smo izvažali na Če­
ško, nato v Nemčijo, sedaj pa p ri­
hajala v glavnem  v poštev Švica 
in M adžarska. Za izvoz je upo­
rabno sam o prvovrstno blago, t. j. 
zdravo, suho in neplesnivo sm re­
kovo lubje.

* _
Za lesno trgovino pom eni le­

to 1939. znatno zboljšanje. Škoda 
le, da je jvrišlo to zboljšanje kar 
čez noč, da se ni moglo popolnom a 
izkoristiti. Vodne žage nam reč, 
ka terih  ima Slovenija največ, ni­
so imele dovolj razpoložljivega 
okroglega lesa. Nato pa je m raz 
onemogočil produkcijo.

Om eniti pa je treba  še nasled­
njo nevšečnost. Nagli razvoj do­
godkov je  slabo vplival na mo­
ralo kupcev j»a tudi naših m anj­
ših producentov. Niso več pazili 
na kakovost, izdelavo in mauipu- 
laeijo. Stalna nevarnost |>red ne­
gotovo bodočnostjo je om ajala 
redno trgovsko poslovanje. Vče­
raj sklenjene pogodbe niso več 
veljale. Dobavni roki so bili ilu­
zorni, producenti pa niso pazili 
ne na izdelavo ne na sušenje. 
Produkcija m erkantilnega blaga 
je zalo zelo nrzadovala. Le težko 
se bo spravilo  našo lesno trgovi­
no zopet v norm alne razm ere. 
Toliko eksekutivnih nakupov, to­
liko sporov ko letos od obstoja 
ljubljanske borze še ni bilo.

Za bodoče ni mogoče postaviti 
nobene prognoze za razvoj naše 
lesne trgovine.. Niti domneve niso 
mogoče. Vojna konjunktura lahko 
tra ja  še dolgo, m ore pa tudi kar 
čez noč prenehati. V vsakem  pri­
meru pa se  je treba tako pri na­
kupu ko p ri prodaji ozirati na 
vsako možno spremembo seda­
njega položaja.

Delniška družba  
oivovarne ...

Pivovarna in iladarna . Tovarna za špirit in kva$ v Ljubljani
P r i p o r o č a  s v o j e  i z b o r n e  i z d e l k e ,  in s i c e r :

SVETLO IN ČRNO PIVO
P o š t n i  p red a l  st. a b  V  S O D I H  IN S T E K L E N I C A H  

E3
Telefon st 23-10 in 23- ii Pekovski kvas, čisti rafinirani špirit
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Davčni svetovalec
Novi davčni odbori

G. F r. L. v K. — V prašan je: Bil 
isem v zadnji period i član davč­
nega odbora za naš srez, in  sicer 
sem bil izrečno im enovan za dobo 
,1938—1940. Sedaj sem pa zvedel 

r i  d a \č n i upravi, da ne  pridem  
eč v poštev za leto 1940. — P ro ­

s im , pojasnite  mi, zakaj ne  bom 
weč klican k  zasedanju  davčnega 
jodbora, saj m i funkcijska doba še 
{ni potekla.

Odgovor: Funkcijska doba člana 
jdavčnih odborov je  bila prvotno 

es določena za tr i  leta, vendar se 
e m edtem  zarad i sprem em be za- 
;ona o neposrednih  davkih poja- 
ila potreba, da se davčni odbori 

novo postavijo. Z uredbo  z dne 
(23. decem bra 1939. se je nam reč 
(davčni odbor, k i je  po prejšnjih  
zakonih posloval za območje vse 
davčne uprave, p re tvoril v občin­
sk i davčni odbor. Po tem zakoni­
te m  določilu b i se m oral davčni 
[odbor za vsako občino na novo po- 
istaviti. Medtem se je  pa to zako­
n ito  določilo naknadno toliko do- 
jpolnilo, da se m orajo novi davčni 
^odbori postaviti sam o v občinah, 

k a te rih  je obdačenih najm anj 
trgovcev ali 30 obrtn ikov ali 

0 gostilničarjev a li 30 industria l- 
ev. Le v občini na sedežu davčne 
iprave se m ora im enovati davčni 

r  ne glede na število v dotični 
občini obdačenih davkoplačevalcev. 
Z arad i tega so p rejšn ji davčni od­
b o rn ik i izgubili pravico, da svoj 
posel še nadalje  opravljajo  in 
bodo postavljeni novi.

Plačevanje takse za služ­
bene pogodbe

G. Z. S. v L. — Vprašanje: Sem 
(trgovec, k i im am  v službi pomoč­
n ika, za kate rega  sem na-pom oč­
nikovo željo ob vstopu naprav il 
nposebno službeno pogodbo, v ka­
meri sem m u priznal nek a te re  iz- 
[jeme glede odpovednega roka. Se­
daj sem  nekaj bral, da se je taksa 

iza take  pogodbe na novo določila, 
!pfn mi ni znano, kako se izračuna

taksa in kako se pobira.
Odgovor: Taksa se pobere v tem

p rim eru  v izm eri 1% od trile tn e  
plače uslužbenca. Razen sta lne ta ­
kse za pogodbe te  vrste, k i znaša 
20 din in  k i se nalep i na pogodbo, 
se  plača (1%) taksa v gotovini p ri 
p risto jn i davčni upravi. P r i tem je 
važno, da je treb a  tako pogodbo 
p rijav iti davčni up rav i v roku 
15 dni od dneva, ko se pogodba

sklene, s posebno prijavo v d u p li­
katu , k i m ora vsebovati sledeče 
podatke: 1. tek. številka, 2. p r i­
im ek in  im e uslužbenca, 3. poklic,
4. čas, za katerega je pogodba 
sk len jena, 5. prejem ki: a) v goto­
vini,' b) v narav i, c) denarna  v red ­
nost prejem kov v naravi, č) sku­
paj — d) v din, 6. osnova za odm e­

ro  takse, 7. znesek takse, 8. p r i­
pomba. — Ako se pogodba ne p r i­
javi v 15 dneh, se  pobere poleg 
redne tak se  kazenska taksa, ki 
znaša še en k ra tn i znesek redne 
takse. Pripom injam o, da se ta 
taksa ne pobira, ako  ne  obstoji 
n ikaka pism ena ugotovitev o  na­
m estitvi.

Trgovskemu naraščaju!
In kako bi vi

barva, plesira In
7p u 94 urah

jf.G  I  £** U l PII ob|eke. klobuke 
(Itd. Škrob! In svetlolika srajce, ovrat- 
jnike in manšete. Pere, suši. monga In 

lika domače perilo

tovarna JOS. REICH
(Poljanski nasip 4-6. Selenburgova ni. B 

Telefon I t  22-72.

!H. N. C asson :

V Franciji vajenci le  slabo ob­
iskujejo strokovne nadaljevalne 
šole. Tudi šefi se ne m enijo dosti 
za naobrazbo svojih vajencev. Zato 
so začeli v zadnjem  času strokovni 
lis ti močno kam panjo  p ro ti tem u 
ravnodušju vajencev in  tud i delo­
dajalcev za obiskovanje strokovnih 
šol. Vodilni francoski strokovni 
kovinarsk i list >La M ettalurgie 
Frangaise« je začel celo p rire ja ti 
posebne tečaje za večjo strokovno 
naobrazbo trgovskih vajencev. Ob 
koncu tečajev se p rire ja jo  posebni 
izpiti te r se podeljujejo najboljšim  
učencem tud i lepe  nagrade. Lan­
sko leto  je  dobil prvo nagrado 
mlad želczninar, ki je odgovoril na 
postavljeni dve vprašan ji takole:

1. vprašanje: Neki amater si 
hoče doma urediti malo mizarsko 
delavnico. Za prvo silo hoče kupiti 
15 predmetov. Fride v trgovino, 
da kupi te predmete. Katere bi 
mu priporočili kot najvažnejše?

Vajenec je  odgovoril: oblič, m i­
zarsko mizo, kolom er, kladivo, 
klešče, k lešče za žico, zavijač, ve­
liko žago, malo ročno žago, dva 
m izarska dleta z ročajem, sveder 
in  pilo.

2. vprašanje: Kateri je najboljši 
način sprejemanja stranke?

Odgovor: To zavisi od stranke, 
t. j. če imrmo pred seboj delavca, 
km etovalca ali meščana. Ce pride 
delavec, velja naslednje: Delavec 
n a v a ’no ve, kaj hoče kup iti in ima 
predm et, ki ga želi, p red  očmi. 
Delavca je  treba  spre je ti prijazno, 
dejal bi skoraj p rijateljsko, toda 
ne fam iliarno. Delavec je navadno 
že vse p rip rav il za posel, ki ga 
nam erava izvršiti in zato hoče 
p redm et določene v rste  in veliko­
sti. Zato je  treb a  sto riti vse, da se 
natančno ustreže njegovi želji.

Če p ride  km etovalec, je treba 
upoštevati naslednje: Kmetovalec 
je neodločen in om ahljiv kupec. 
D ostikrat n iti sam ne ve za ime 
p redm eta, k i ga hoče kupiti. P ro ­
dajalec m ora zato b iti z njim p ri­
jazen in gledati, da izgubi km et 
njem u priro jeno  nezaupljivost, ker 
le  tako  ntore pom agati kmetovalcu 
da si izbere predm et, ki si ga želi.

Meščan v trgovini išče predvsem  
novosti. Le redko pa im a le nekaj 
strokovnega znanja. D ostikrat si 
želi blago, ki ga je videl v izložbi. 
T akšne stranke  zahtevajo, da se 
sprejm ejo  prijazno in z vso paz­
ljivostjo. Prodajalec se  m ora takš­
nim  strankam  znati priporočiti 
tudi z vljudnostjo. Mora jim  znati 
svetovati in to tako, da nim ajo niti 
občutka, da delajo in  kupujejo  po 
nasvetu  drugega. Seveda pa mora 
prodajalec tudi dobro poznati b la­
go, ki ga ponuja.

Za nove izpite 
pa so bila določena nasled­

nja vprašanja:
1. vprašan je : Neka stranka za­

h teva potrebno orodje za škropi- 
tev vrta. Kaj jo m oramo vprašati, 
da ji bomo dobro postregli? Naj­

prej jo je treb a  vpraša ti, če ima 
na v rtu  vodovod, kajti v tem  p ri­
m eru  potrebuje  druge predm ete, 
kako r pa, če vodovoda nim a. Nato 
je treb a  vprašati, če goji cvetice 
ali povrtnino, ka jti tud i od tega 
zavisi naš odgovor.

2. vprašan je: K ate ri p redm eti so 
najvažnejši za gospodinjstvo? Kako 
se proizvajajo?

Podobnih vprašanj bi mogli za 
vsako stroko navesti celo vrsto. 
K dor zna na ta  vprašan ja dobro 
odgovoriti, ta  je ne samo dokazal 
svojo strokovno sposobnost, tem ­
več ta bo tudi dobro prodajal. 
Zato pa si naj vsak vajenec in 
vsak pomočnik sestavi takšna 
vprašanja in nan je  tudi odgovori. 
Tako bo tudi zelo učinkovito kon­
tro lira l svoje znanje te r  spoznal, 
kje ga m ora izpopolniti. Vsakdo 
naj se vpraša, kako bi odgovoril 
na takšna vprašanja, če bi mu jih 

| postavil odjem alec.

Nekai pra
nasvetov

K adar prodam o kak predm et in 
naj bi bil še tako m ale vrednosti, 
je  treba  to blago dobro zaviti. Če 
vzame stranka  p redm et s seboj,

potem ga je treb a  vedno pošteno 
zaviti. N ekatere s tran k e  se sram u­
jejo zahtevati, da se  jim blago 
bolje zavije. Zato m ora prodajalec

N a d  1 0 0  le f
p roda jam o  sam o 
d o b r o  b l a g o  0volnenega

d am skega

p r e p r o g
l i n o l e j a

!

j - c
m s i a m  H iša  m a n u f a k tu r e  
O y C r ,  Ljubl jana

V e l i k a  i z b i r a  v r t n i h  n a m i z n i h  g a r n i t u r !

sam gledati, da je blago dobro za­
varovano. V nasprotnem  p rim eru  
bo sicer s tranka brez slabe besede 
vzela blago, toda v bodoče se  bo 
tej trgovini izogibala. Le k ad ar se 
pošlje blago strank i na dom, sme 
b iti nekoliko slabše, ne pa slabo 
zavito.

Kdor streže stranki, se m ora 
zavedati, da im a stranka  vedno 
prav. č e  se bo prodajalec po tem 
ravnal, si bo p rih ran il mnogo ne­
prijetnosti. Vsa um etnost p roda­
janja je prav za prav  v tem , da se 
vsaka stranka pravilno  presodi 
te r  da se ji potem sugerira  volja 
prodajalca, ne da bi s tranka to 
opazila. Nikakor ni prav, če kdo 
reče strank i k a r naravnost, da 
nim a prav a li da se moti. Bila b i 
razžaljena, pa čeprav bi kasneje 
spoznala, da n i im ela prav. Zato 
je  treb a  stranko  m irno poslušati 
in z največjo pazljivostjo poslušati, 
da pove, k ar m isli. Sele potem, ko 
je s tranka povedala vse, k a r m isli, 
je treba  reči s trank i približno ta­
kole: Z vašega stališča im ate po­
polnoma prav. Če pa dovolite, bi 
vam predložil to in to. Sedaj je 
naloga prodajalca, da p rivede  
stranko na pravo pot, ne da bi 
im ela občutek, da je bilo njeno 
stališče napačno. K akor h itro  da 
prodajalec stran k i občutiti, da ni 
im ela prav, je navadno stranko  za 
vedno izgubil. L judje vendar ne 
hodijo v trgovino zato, da bi se 
b lam irali. In ljudje mislijo, da se 
b lam irajo, če nim ajo prav.

Vsako stranko jc treba sprejeti 
v trgovini tako, da se takoj počuti 
domače. Ko je nekaj časa v trg o ­
vini, se m ora počutiti še bolje in 
potem bo prodajalec dosegel ne  
samo to, da bo razkazoval blago, 
temveč da ga bo tudi prodal. In 
p rodati blago, je glavno in za ta 
nam en se splača tudi nekaj po­
trpeti.

Slogani so besede, ki so 
zlata vredne

»Slogani« so besede ali stavki,
ki s svojo kratkostjo  najbolje tol­
mačijo razne teorije. Posebno 
A m erikanci im ajo rad i slogane. 
Nekaj teh sloganov naj navedem o:

Če se izgubi denar, ni nič iz­
gubljeno. Če se izgubi čast, je 
mnogo izgubljeno. Če pa se izgu­
bi odločnost, se je izgubilo vse!

V A m eriki posebno cenijo slo­
gane za trgovsko reklam o te r  se 
navadno pravi, da k rila tica  treh  
besed zajam čuje prodajo predm e­
tov za tr i leta, krila tica  dveh be­
sed pa za dve leti. To so torej 
besede, ki so res v redne zlata.

Ko so hoteli v A ngliji p rep ri­
čati prebivalstvo o moči angleške­
ga letalstva, so iznašli angleški li­
sti krilatico, da ima angleški lev 
k lila .

Business
(P revedel Ivo Zor)

V Chicagu so radi om enjali besede M arshalla F ielda: 
»K upčeva je vedno prava«. Ta trd itev  sega brez dvoma 
nekoliko  predaleč. Kaže pa, kako  globoko je bil ta 
gen ia ln i veletrgovec prežet z vero v važnost našega 
aksiom a. Znano nam  je, da je bil on najzm ožnejši med 
vsem i tako sposobnim i am erišk im i trgovci in da je zna- 
tfcalo njegovo prem oženje, ko je um rl 60,000.000 dolarjev. 
Očitno torej kaže upoštevati »obe stališči«.

DRUGI NAUK 
{Vsaka kupčija sestoji iz treh prvin: iz kupca, prodajalca

in blaga.

K em ijo dela čudovito in zanim ivo to, k e r  lahko z 
n jeno  pomočjo snov razčlenim o in poiščemo prvine, ki je 
iz njih  snov sestavljena. Bistvo znanstvenega postopka 
se izraža prav  za prav v tem , da doženemo bisVvo in 
vzrok posam ezne stvari. Tega pa ne delajo samo v labo­
ra to rijih ; znanstvena m etoda velja prav tako v prodajal- 
nici, tvornici, delavnici in v banki. _ >

Analiza je prvi pomoček, ki ga m oramo uporabljati 
v znanosti o uspehu. Koliko izgub, koliko jeze, koliko 
obupa bi si lahko p rih ran ili, ko bi pogledali prilikam  
pogum no v oči pa jih potem hladno in odločno p re ­
iskali! Če vse stvari, ki nanje naletim o, jasno in pam etno 
razčlenim o, je to edino sredstvo, s katerim  si razvijem o 
in teligen ten  duševni pravec in natančen delovni posto­
pek. Edino na ta način se lahko rešim o bojazni, p red ­

sodkov in nevednosti — teh najnevarnejših  vplivov v
kupčijskem  svetu.

D okler la pojem  o razčlenjevanju še ni dozorel, se 
nam bo vedno zdelo, da ima tudi najpreprostejša  kupčija 
najm anj dvajset različnih prvin , lo  je zato, k e r ne znamo 
jasno opazovati stvari, zaradi česar združim o po dve ali 
več faz dogodka, torej različne skupine elementov. P rav 
za prav pa nima nobena k u ptujska transakcija več ko tri 
in  vedno samo te tr i prvine.

V trgovini ni nobena stvar važnejša od jasnega pre­
udarka. Trgovina nim a z m etafiziko nič skupnega; nič 
n i tukaj nevarnejšega od splošnih vtiskov. T reba je 
vedeti, natančno vedeti. Torej je potrebno, da vsako po- 
edino okolnost nam eravane kupčije tem eljito  proučim o

Naj to pojasnim  s prim erom : V prodajalnico pride 
neznanec in si kupi par čevljev. Veljajo pet dolarjev. 
On -plača s stotakom. Prodajalec pa nim a drobiža, zato 
skoči do banke in izm enja stotak. Čez dve u ri, ko je bil 
tujec že odšel, plane v prodajalnico bančni blagajnik in 
pove, da je stotak ponarejen . Trgovec ga m ora seveda 
zam enjati s pravim . Kaj je  torej izgubil čevljar p ri tej 
transakciji?  V ečkrat sem bil zastavil to vprašanje trgov­
cem in sem dobil nič manj ko pet različnih resi ev. 
Odgovorili so mi: 200 dolarjev, 200 dolarjev in p ar čev­
ljev, 195 dolarjev in p ar čevljev, 95 dolarjev  '".P®** 
čevljev. Pravilen je samo zadnji odgovor. V 
bile te le  tr i prvine: tujec, trgovec in čevlji. Ban e sp i 
ne upoštevam o, ker ni nič izgubila n iti dobi a. p e e 
sem jo bil samo zato, da je  vso to reč a - 0111
prim eru  sla samo dve transakciji, ki pa jih ma o < o 
takoj razloči. P rv ine prve so: trgovec, ponarejen i enar 
in banka, prvine druge pa: trgovec, čevlji in tujec. Izgu a 
je nastala  sam o med d rugo  transakcijo . Ta p rim er na­
zorno kaže prak tično  vrednost našega drugega aksiom a

Če kakšne kupčije takoj ne m orem  doum eti, imam 
navado postopati takole: Na posam ezne listke napišem  
ime a li označbo vsakega činitelja, ki se m ora p ri tra n s ­
akciji upoštevati. Včasih jih je v začetku 18 do 20. Potem  
pregledam  vse te  listke, zberem  najvažnejše in izločim 
nebistvene činitelje. Tako se polagoma zadeva bolj in  
bolj čisti, postaja razum ljivejša in ostro  začrtana, izkratka: 
enostavna.

Najtežje delo, k i sem se ga bil kdaj lotil, je bilo  
razčlenjevanje 8000 oglasov. Po dveh mesecih proučeva­
nja mi je uspelo, da sem  jih razdelil v 25 različnih ka te ­
gorij. Do tedaj so sm atra li to  nalogo za dejansko neizved­
ljivo, pa vendar je, čeprav malo težje.

Resnica, ki jo  uči ta  aksiom, pravi, da so tri prvine 
vsake kupčije: 

mi sami, 
blago in 
občinstvo.
Kupčije lahko primerjamo s trinogatim stolcem. 

Poizkusimo sesti nanj in dvigniti eno izmed nog. Nekaj 
časa bomo vztrajali v ravnovesju, naposled se bomo pa 
vendarle prevrnili.

Da m ore tvornica živeti in uspevati, m orajo sodelo­
vati v njej tri moči: finančnik, industrijec in prodajalec. 
Nihče ne more oprav lja ti naloge drugega, zakaj oni so 
si med seboj tako različni kakor pes, konj in krava.

Vsakdo ve, da sodelujejo družabniki kakega podjetja 
tem uspešneje, čim bolj različno so nadarjeni. Če so si 
njih lastnosti le  preveč podobne, ni uspeha. T rije  »pro­
dajalci« bodo svoje podjetje prav tako upropastili kakor 
trije  »industrijci«, ako ne bo drugih protivesnih prvin. 
Neogibno bo tukaj zm agala ena na račun druge prv ine.

F inančnik  se m ora ukvarja ti z dobičkom. V zdrževati 
m ora zveze z bankam i in obračati vso svojo pozornost na
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Trboveliska 
premogokopna družba

je  im ela v ponedeljek 27. maja 
■voj redni letn i občni zbor. U prav­
n i svet in ravnateljstvo družbe sta 
predložila občnem u zboru obširno 
poročilo o delu  družbe te r  o po­
ložaju na premogovnem trgu.

Iz poročila upravnega sveta se 
Vidi, da je  b il položaj na našem  
prem ogovnem  trg u  lan i zadovoljiv. 
To se  najbolj vidi iz povečane 
proizvodnje v le tu  1939. Zlasti se 
je povečala potrošnja za potrebe 
in  ustrije  zarad i ustanovitve no­
vih industrijsk ih  podjetij. A tudi 
potrebe naših železnic so se po­
večale. Vse kaže, da bo tud i v bo­
doče tendenca domače potrošnje 
prem oga v dvigu. Zato so tud i iz- 
gledi za bodočnost zadovoljivi. Za­
ra d i teh  ugodnih znakov za bodoč­
nost je  tud i TPD izvršila nove in 
velike investicije, da  se njena pro­
izvodnja še bolj poveča.

Kako veliko vlogo ima TPD za 
naše gospodarstvo in še posebej 
za slovensko, se vidi iz tega, da 
krije TPD eno četrtino vseh do­
mačih potreb na premogu.

Proizvodnja TPD raste  v zad­
njih  treh  letih  stalno, k a r kažejo 
nazorno naslednje številke o  pro­
izvodnji. Družba je  proizvela (v 
tisoč tonah):

leta prem oga cem enta apna 
1937. 1.166 0 67-3 20'6
193«. 1.423-6 74’3 196

, ,  ,1989. 1.501 1 80‘2 14'8
Proizvodnja premoga se je  torej 

lan i zvišala za 77.000 ton te r  se je 
V le tu  1940. še povečala. Kljub 
Znatno povečani proizvodnji pa so 
Zaloge družbe zelo padle in so d a ­
nes že m alenkostne.

Proizvodnja cem enta se je  zvi­
šala za skoraj 6000 ton. Padla pa 
je zaradi slabe gradbene delav­
nosti proizvodnja apna. Da ni pa­
dla proizvodnja cem enta, k a r bi 
bilo  zaradi m anjše stavbene delav­
nosti pričakovati, je vzrok v večjih 
javnih delih. Proizvodnja cem enta 
v Trbovljah pa se je povečala tudi 
zaradi m odernizacije in povečanja 
trboveljske cem entarne.

Proizvodnja električnega toka, 
k i »e je lan i zarad i ponovnega

obratovanja turbo-agregatov zvi­
šala te r  je dosegla lan i 43T mil. 
k ilovatnih ur. V 1.1938. je znašala 
sam o 8'1 milijona. Proizvodnja 
električnega toka se je zvišala 
torej za 430%. Prodaja toka se je 
zvišala od 1‘3 m ilijona kilovatnih 
u r  v letu  1938. na 8‘7 m ilijona v 
letu  1939.

Z ozirom na zvišano proizvodnjo 
sc je povečal tudi poslovni uspeh 
družbe. Račun aktiv in pasiv iz­
kazuje vsoto 367'1 m ilijona din. 
Od te  vsote odpade na (vse šte ­
vilke v m ilijonih d in ): rudarsko  
lastn ino 38’8, na neprem ičnine 5'4, 
na visoke stavbe 15*1, na rudniške 
stavbe in oprem e 82'7, industrija  
cem enta 37'0, blago (apno, prem og 
in cement) 31'4, gotovina v blagaj­
ni 3'0, vrednostni pap irji 2’7, dolž­
niki 149'5 in tečajna razlika p ri­
oritetnega posojila 1'2 m ilijona din.

Na pasivni strani so naslednje 
postavke: delniška glavnica 200 0, 
5% prio rite tno  posojilo iz 1. 1907 
33‘3, rezervni fond 31*1, rezervni

fond za deln iški kapital 12'8, po­
sebne rezerve za k ritje  valutnih 

.izgub 35'5, posebni rezervni fond 
7'7, p renosne takse 2'9, upniki 447, 
čisti dobiček 28‘6 milijona din.

V računu dobička in izgube se 
navajajo naslednje postavke: stro­
ški in plače 7'5, izdatki za socialno 
skrbstvo 12*7, davki in pristojbine 
21*5 te r odpisi 20'0 milijona din.

V lanskem  letu je družba izdala 
za ime investicije 34-3, leta 1938. 
pa 33‘1. Odpisi so se zvišali za 
3 m ilijone din.

Od čistega dobička ▼ višini 
28'6 m ilijona din je občni zbor 
odredil, da se nakaže pokojninske­
mu skladu nadzornega in pisar­
niškega osebja 0’1, pokojninskemu 
skladu nameščencev 0-3, za 5% di­
vidende 10 m ilijona din. Za super- 
dividende je  določenih še 6'5, za 
pokojninski fond 2, Glavni bratov­
ski skladnici za ustanovitev pod­
pornega fonda za delavstvo dva 
m ilijona d inarjev . Končno se je 
ustanovil še poseben fond oziroma 
posebna davčna rezerva v višini 
3 5 m ilijona din. 1'7  milijona din 
se prenese na nov račun.

Dividenda za le to  1939. je dolo­
čena na 16 50 din za delnico.

Navodila
za izvrševanje uredbe o prometu s koruzo

M inister za trgovino in indu­
strijo  je p redp isa l v zvezi s čl. 1- 
u redbe o prom etu s koruzo zaradi 
natančnega izvajanja te  u redbe 
naslednje navodilo:

1. Prijavljanje zalog koruze, 
k ar m orajo storiti po uredbi pro­
izvajalci (km etovalci), trgovci, za­
druge, rejci, industrialci in druge 
osebe, ki im ajo koruzo v zalogi 
v večjih količinah ko 5000 kg v 
zrnu ali 8000 kg v storžih, se mo­
ra končati do 25. m aja tega leta. 
(Tu pripom injam o, da je bilo to 
navodilo objavljeno šele v »Služ- 
benih novinah« z dne 25. m aja, 
da torej prizadeti sploh niso im eli 
možnosti, da bi to navodilo p ra­
vočasno dobil v roke.)

P rijav iti m ora zalogo glavni 
obrat, pa tudi vsaka njegova po­
družnica, izpostava in odkupna 
postaja.

Dolžnosti prijave so zavezana 
tud i javna in  zasebna skladišča 
ter tud i za one količine, ki so jih 
p re je li v hranjenje. P rav  tako mo­
rajo  p rijav iti vse luščilnice koru­
ze vso količino koruze, ki se na­
haja p ri njih.

Dolžnost prijavljanja koruznih 
zalog so zavezane tudi osebe, ki 
so po uredbi o prijavljanju žita­
ric z dne 29. novem bra 1939. oz. 
po praviln iku II z dne 8. maja 
1940. zavezani, da m esečno p ri­
javljajo svoje zaloge.

2. Zaloge koruze se prijavljajo 
analogno vzorcu obrazcu, ki je za 
prijavljanje žitaric predpisan in 
objavljen v praviln iku II z dne 
8 m aja 1940.

P rijav lja ti se mora neposredno 
ali posredno po občini splošne 
upravne oblasti prve stopnje, na 
katere  območju je oseba, ki je za­

vezana na prijavo, v m estih pa, 
ki opravljajo  posle občne uprave 
prve stopnje po m estnem  pogla­
varstvu.

U pravne oblasti m orajo sesta­
viti za svoje območje preg leden  
izkaz o stanju zalog in o tem  ob­
vestiti m inistrstvo za trgovino in 
industrijo  do 5. junija t. 1. Tem u 
poročilu je treba  dodati tud i vse 
vložene prijave.

3. Z uredbo  o prom etu s koruzo 
niso ukinjene dolžnosti, ki jih 
p redp isu je  u redba o prijavljanju  
žitaric z dne 29. novem bra 1939. 
te r p rav iln ika za izvrševanje te 
uredbe z d n e  8. maja 1940. Zato 
morajo osebe, ki so na podlagi 
te u redbe in tega praviln ika za­
vezane prijav lja ti zaloge, da še 
nadalje redno mesečno pošiljajo 
prijave o stanju zalog po p redp i­
sih navedene uredbe oz. p rav il­
nika.

4. Občne upravne oblasti m orajo 
strogo nadzirati izvajanje u redbe 
in tega navodila. V ta nam en mo­
rejo odrediti pregled prostorov 
vseh oseb, ki so po uredbi zave­
zane, da prijavljajo svoje zaloge.

Upravne oblasti prve stopnje, 
ki so pristojne za sprejem anje 
prijav o stanju zalog koruze, mo­
rajo takoj na prim eren  način opo­
zoriti za in teresirane  kroge na 
dolžnosti, k a te re  jim nalaga u red ­
ba te r na posledice, ki bi jih za­
dele, če teh dolžnosti ne bi iz­
polnjevali. Kmetovalci se m orajo 
na to opozoriti po občinah na obi­
čajen način objave.

Pristojnost upravnih  oblasti p r i 
banski uprav i spada pod nadzor­
stvo oddelka za trgovino, obrt in 
industrijo .

5. U pravne oblasti morajo v p ri­
m eru  dvoma, da prijava ni bila 
vložena v sm islu  u redbe in  tega 
navodila izvršiti vse potrebne po­
izvedbe. K adar koli se ugotovi 
kaka opustitev  p rijave, se m ora 
takoj o tem vložiti p rijava  na p ri­
stojnem  sodišču, da uvede kazen­
sko postopanje.

Konkorzi - poravnave
Poravnalni upravitelj v porav­

nalni zadevi trgovca A ntona Vaj­
diča v Ptuju se zarad i zadržka 
razrešuje posla in se nam esto  n je­
ga postavlja za uprav ite lja  odvet­
n ik  dr. Fermevc.

Poravnalno postopanje trgovca 
Slavana Ribariča v M ariboru je 
končano. <

Sejmi
2. junija: Motnik.
3. junija: Novo mesto, Zagorje ob 

Savi, Ormož, M urska Sobota.
4. junija: P tuj, Ormož, Slovenska 

Bistrica, Dolnja Lendava, K ri­
ževci okraj M urska Sobota.

5. junija: K rško, L jubljana, Veliki 
Podlog obč. Leskovec pri K rškem , 
Celje, P tuj, Trbovlje.

6. junija: Mokronog, Turnišče.
7. junija: Loški potok, M aribor, K a­

pele pri Brežicah.
8. junija: Brežice, Celje, Trbovlje.

BRILI P NT E.
smaraqde,safirje,rabine in 
'vse drage kamne,stan nakit

( d r a g u i j e l
v vsaki obliki,slatinske ure, 

umelninei.td..
nakup in prodaja

pri tvrdki
7 0  S .

L J U B L J A N A ,  T Y R S E V A  C E S T A  2
. V e l i k a  z a l o g a  ur  v s e h  v r s t !  / T e l e f o n  3 1 - 4 9 .

dohodke in izdatke. On je za družbo nekakšna pooseb­
ljena skopost in sebičnost. Njemu ni treba prav nič po­
znati ne blaga ne kupcev. Vse njegovo prizadevanje ima 
ed in i cilj: »Več dobička!«

Industrijec se ukvarja s surovinam i, s stroški izde­
lave in z vsem proizvajanjem . Porazdeliti in voditi mora 
vse delo, poznati stroje in pogon obrata  te r m ora znati 
delavce prav uporabiti. Dobro m ora znati kupovati, ne 
Prodajati. In čim manj razum e finančne zadeve podjetja, 
lem bolje je  za ves obrat. Prizadevanje industrijca ima 
tudi sam o en cilj: »Cim ceneje proizvajati!«

Prodajalec pa mora m isliti na občinstvo. Njemu ni 
treba  vedeti, kako blago izdelujejo, ne, kako je podjetje 
finansirano. On mora im eti mnogo prijateljev , mnogo 
znancev, biti mora gibčen in zlasti zgovoren. Neprestano 
m ora širiti atm osfero sim patije, s čim er pripravi ljudi, 

a s* Prav tega zaželc, kar prodaja. Poznati mora vsa 
'anuia sredstva in vedeli, kako se blago najlepše raz- 

R avi. Njegov cilj je: »Vedno čim draže prodati.«
Ako se  ti tr ije  ljudje zedinijo in spoštujejo med 

seboj svoje različne sposobnosti, potem  je taka družba 
vselej uspešna. Le tako organizirana družba more biti v 

Delovala bo kakor stroj in bo avtomatično 
p i iva a enar, zakaj slonela bo na našem  aksiomu, 
da sestop vsaka kupčija iz treh prvin

TvorniČar, ki hoče sam prodajati svoje proizvode, je 
prav tako smešen kakor slon, ki poizkuša plesati valček 
Nehote bo določil prenizko ceno in nikoli ne bo razumel 
*akaj so prodajni stroški tako visoki. Skoraj vselej bo 
tudi podcenjeval pomen reklam e. Njemu ne bo reklam a 
drugo kakor izdatek. In če bo kdaj sam sestavljal oglas, 
bo z največjim  naporom izbiral k ar najbolj nerazum ljive 
strokovne izraze, kakor da bi bila njegova anonca nam e­
njena samo inženirjem .

Tudi »prodajalec« je, kadar se vtika v zadeve tvor- 
nice, kakor tista mačka, ki hoče jajca nesti. Ne bo se ji 
posrečilo, k er pač ni za to. Komaj eden izmed dobrih 
prodajalcev bi znal določiti proizvodno ceno kakemu 
blagu. M alokateri zna dobro nakupovati, m alokateri ima 
toliko avtoritete, da bi ohranil disciplino v svojem pod­
jetju. Redki poznajo mehaniko, pa tudi smisla za pri­
h ranke nimajo. A malo jih je zadosti žilavih, da bi se 
vzdržali nepotrebnega zapravljanja.

Spomnimo se vseh uspešnih podjetij, ki jih poznamo. 
V vsakem  bomo naleteli na sodelovanje treh činiteljev, 
s treh stališč in v treh posebnih svojstvih: lastni interesi, 
kakovost blaga in želje kupcev. Torej je resnično, da je 
vsako veliko podjetje vedno in povsod neka troedinost.

Včasih naletim o na genialnega podjetnika, ki združuje 
po dve teh sposobnosti. L^bko se celo zgodi, da je kak 
genij sposoben obseči vse tri. Naletel sem že na stotine 
ljudi, ki so bili prepričani, da so taki posebneži. Ne 
trdim , da bi bilo to nemogoče, pravim  pa, da je skoraj 
neverjetno  in na vsak način ena največjih redkosti. 
Večina izmed nas ima le ulomek inteligence. Cim prej 
spoznamo to, tem bolje za nas.

TRETJI NAUK 
Cena je vsota stroškov in dobička.

Ce si še tako pomemben trgovec, se ti bo izplačalo, 
če si privoščiš en dan oddiha in ga posvetiš samo res­
nem u proučevanju cen na osnovi osebnih izkustev.

Najprej torej: Kaj je cena? Iz česa sestoji? Ali jo 
sestavlja šest, deset aii dvajset činiteljev?

Zastavim o si vprašanja: Ali določujemo ceno p« 
načrtu  ali po ocenjevanju na osnovi prib ližnega računa? 
Ali postopam o pri tem kot despoti a li s preudarkom , ki

se pravem u trgovcu spodobi? Ali rešujem o problem  cene 
tako, da zahtevam o vedno najvišjo dosegljivo številko? 
Ali hočemo izgubo, ki smo jo u trpeli p ri enem, k riti z 
dobičkom pri drugem  predm etu? Ali ravnam o po ne- 
izprem enljivem  postopku in priračunam o k  ceni vsa­
kega predm eta določen odstotek kot dobiček? Ali oce­
njujem o po stalnem  ključu ali po tem, kakršna je  
stranka?  Morda celo glede na trenu tno  potrebo d enarja?  
Ali imamo sploh v tem pogledu lastne nazore ali jih 
izprehiinjam o, kakor nanesejo okolnosti?

Popolnoma pravilno je, če določimo ceno vedno na 
osnovi vsestranskega p reudarka. Cena nakupa, položaj 
na trgu, konkurenca med kupovalci, v išina obrestne 
m ere, davkov in carine, važnost osebnih odnošajev, 
splošni položaj, vse to so okolnosti, k i jih  m oram o poleg 
vprašanja dobička upoštevati.

Ni lahko določiti prodajno ceno p redm etu . To je 
silno zamotana operacija. Mnogi pa prez ira jo  p rav  tako 
potrebo »stalnih cen«, kakor tud i neizprem enljiv i zakon 
o cenah, ki bi ga m orali na vsak način uvaževati.

Trgovina ne m ore biti n ik d ar uspešna, če trgovec 
skrbno ne sešteje vseh proizvodnih stroškov in ne p ri­
bije prim ernega dobička. Vsa trgovina sloni na dobičku. 
Njen nam en ni samo, da bi blago prehajalo  iz rok v roke.

Prodajati blago pod lastno ceno, sc ne pravi več 
kupčevati, ampak propadati. Tako početje je prav toliko 
trgovina kakor je pes bolha.

Polom ni kupčija. K olikokrat m oram o poudarjati lo 
osnovno dejstvo! Bolezen ni zdravje. Slab uspeh ni 
uspeh. Slepom išenje ni delo. K ar ni dobičkanosno, ni 
kupčija.

Koliko je državnih uradnikov, ki si resno  domišlju- 
jejo, da »trgujejo«. Toda b ridko  se varajo. Njih udejstvo­
vanje je  javna služba — torej čislo nekaj drugega.
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D voie stavk v
Obmejni M arilmr ima zadnje 

dni kar dvoje stavk. P re tek li te­
den so zapustili p leskarsk i in sli­
k arsk i pomočniki delo, sedaj pa 
so stavbinski delavci sledili svo­
jim  ljubljanskim  tovarišem  in sto­
pili \ stavko. Zadeva postaja z ozi­
rom na sedanji položaj, v katerem  
se nahajamo, resna, vendar ni p r i­
čakovati kakega vznem irjanja, k e r 
sta obe stranki disciplinirani in 
si želita čim p rejšn je  poravnave 
s|K>ra.

S likarsk i pom očniki so postavili 
zahtevo, da se jim  m orajo zvišati 
u rn in e  p rim ern o  z naraščajočo 
draginjo . K akor izjavljajo, se drže 
sk lepa  konference na m agistratu 
z dne  24. ap rila  t. 1., na k ateri so 
se m ojstri zavezali, da bodo zvi 
šali mezde na 4 do 6 dinarjev  na 
uro, onim , ki so že sedaj im eli te  
u rnine, pa se bodo m ezde zvišale 
za 50 p ar na delovno uro. K er se 
mojstri niso d ržali tega sklepa 
zato so pomočniki stopili v stavko 
n vztrajajo na svojem  stališču, da 

velja dogovor z dne 24. ap rila  in 
da se ne bodo vrn ili na delo, do 
k ler se  ta dogovor znova ne iz­
vaja.

S likarsk i m ojstri pravijo, da ra ­
zum evajo neugoden položaj pomoč- 
aikov, k e r tud i sam i n iso  nič na 
boljšem in m orajo z dneva v dan 
doprinaša ti hude žrtve. Pomočniki 
nočejo uvideti, kako težko je dan­
danes pridob iti stranko, da naroči 
delo, še težje bi bilo to dosegljivo 
pri zvišanih cenah. Cene p leskar­
skega m ateria la  so se dvignile de­
loma celo za 120%. Mojstri so sku­
šali dobiti delo, v glavnem  zato, 
da morejo še nadalje  zaposlovali 
pomočnike. Mojstri n ikakor ne mo­
rejo sprejeti zahteve pomočnikov, 
naj se uvedejo urn ine po katego­
rijah, temveč pravijo, da je  zanje 
odločilna le  sposobnost in  sp re t­
nost pomočnikov. K er im ata obe 
strank i občutno škodo, se skuša

na obeh straneh  najti izhod iz si­
tuacije in se sporazum eti.

Hujša je stvar s st&vbinskimi 
delavci. P ar dni po L jubljani so 
tud i v m ariborski ijodružniei o r­
ganizacije stavbincev organiziran i 
delavci zapustili delo. Za stavko je 
glasovalo kakih 90% delavcev, ki 
so ta teden  začeli stavkati. Kakor 
v Ljubljani, so tudi v M ariboru 
zahtevali 1 d inar zvišanja pri ur- 
nini, določeni z lansko kolektivno 
pogodim. P red  enim  letom so v 
Ljubljani stavkali g radbeni delav­
ci, v M ariboru pa se jim niso p r i­
družili, vendar so v Ljubljani 
sklenjene določbe veljale tudi za 
M aribor in sploh za vso Slovenijo. 
Stavbna podjetja so delavcem, zi­
darjem , tesarjem  in pomožnemu 
osebju, hotela povišati urni.no za 
50 par, od 25. junija t. L dalje pa 
še za 26 par, tako da je bilo raz­
like med stališčem  obeh strank  le 
še 25 p ar na uro. Pogajanja pa so 
se razbila, k er zahtevajo delavci 
sedaj tud i kategoriziran je po sku­
pinah iu službenih letih, k a r se 
tiče mezde, ki bi se zarad i tega 
m orala v določenih p rim erih  zvi­
šati celo za približno 1'50 d inarja  
p ri uri.

Z arad i te stavke je nekoliko 
razburjanja v M ariboru, ker stoji 
delo na stavbah. Delavci imajo
tam straže, da se stavbe ne kva 
rijo in da ne pride  do neljubih 
ncidentov. Letos se v M ariboru

ne zida toliko, kot se je splošno 
pričakovalo, vendar je g radbena 
sezona kolikor toliko zadovoljiva. 
V dogotovitvi dela bo vsekakor 
nekaj zastanka, če se zadeva hi­
tro  ne u red i. Stavka stavbincev je 
odvisna od potekanja jmgajanj v 
Ljubljani. V Mariboru računajo, 
da se bo spor poravnal že v par 
dneh, tako da se bo delo lahko 
km alu zopet začelo. Oblasti se tru ­
dijo, da  bi med obem a strankam a 
prišlo do sporazum a, ravno tako 
se trud ijo  tudi delavske organiza­
cije. A. B.

Doma in po sveto

Okrožni urad za zavarova­
nje delavcev v Ljubljani 

opozarja delodajalce
da so v prejšnjem  mesecu dostav­
ljeni plačilni nalogi zapadli v p la­
čilo. P rispevk i m orajo biti po­
ravnani v osmih dneh po pre­
jem u plačilnega naloga!

Za čuvanje pravice zavarovan­
cev do pokojnine je potrebno, da 
so zavarovani prispevki dejanska 
plačani!

To opozorilo jo smatrati kot 
opomin! P ro ti delodajalcem , ki ne 
bodo poravnali prispevkov, m ora 
urad  uvesti p risilno  izterjavo brez 
predhodnega opom ina. U rad iz­
vršuje važne socialne dolžnosti 
k i ne dopuščajo odlašanja.

Madžarski konzulat v Zagrebu
je povišan v gen. konzulat.

Izdelana je uredba o železu in 
jeklu. Besedilo nove uredbe so spre­
jeli vsi odločilni činitelji, razen 
banske oblasti v Zagrebu, katere 
pritrditev pa se pričakuje. Z novo 
uredbo se bo urejala trgovina, 
kontrola ter razdelitev železa in 
jekla.

Banska oblast v Zagrebu bo
ustanovila še šesti posvetovalni od­
bor in sicer za denarne in zava­
rovalne zavode v banovini Hrvat- 
ski. V odboru bosta po dva zastop 
nika bank, zavarovalnic in samo­
upravnih hranilnic z območja vsa­
ke gospodarske zbornice.

Ivana Meštroviča je izvolila Ro­
munska akademija znanosti in 
u m e t n o s t i  za svojega rednega člana.

Monumentalne slike iz slovenske 
zgodovine, ki jih je naslikal akad. 
slikar Gojmir Anton Kos za ban­
sko palačo, bodo razstavljene v 
Jakopičevem paviljonu. Otvoritev

razstave je v soboto dopoldne. Opo­
zarjamo vse, da si ogledajo ta iz­
redna dela.

Plantaže čaja na južnih obronkih 
Kavkaza bodo sovjeti znatno po­
večali. Istočasno se bodo zgradile 
tudi tovarne za predelavo čaja.

Od 1. junija dalje je v Italiji zo­
pet ustavljena prodaja bencina za 
zasebne avtomobile.

Eno prvih madžarskih gledališč 
v Budapešti bo gostovalo v Zagre­
bu ob otvoritvi razstave madžar­
skih upodabljajočih umetnikov v 
Zagrebu.

Trgovinski minister je odobril 
ustanovitev delniške družbe »Jugo- 
slovensko rudarsko azbestno dru­
štvo s sedežem v Beogradu ter 
delniško glavnico 1,5 milijona^ din. 
Nova družba bo zlasti izkoriščala 
azbestna ležišča ter predelovala 
azbest.

S 1. junijem pridejo v promet 
novi tovorni listi, ki bodo veljali 

din in ne samo pol dinarja. 
Skupno s takso se cena brzovoz- 
nega tovornega lista zviša od 2-50 
na 3 din za kosovne pošiljke in od 
20 50 na 21 din za vagonske po­
šiljke, oz. od 2550 na 26 din. Stari 
tovorni listi se morejo zamenjati v 
90 dneh, če pa so pokvarjeni v 
30 dneh.

nabavite lahka volnena blaga: „fresco“, „tro-
pical“, kamgarn Itd.

PRI TVRDKI
LJUBLJANA, Aleksandrova c. 7

V zalogi vsakovrstna oblačila za šport, turi s t iko,  l e t ovanj e  itd.
P r e c i z n i  kr o j i  — Solidna domača izdelava

I. Bonač sin
Ljubljanska kartonažna to­
varna in papirna industrija

Ljubljana, Čopova cesta št. 16
Tovarna za papir in lepenko: Količevo-Domžale

Centrala: Ljubljana, Čopova 16 
Telefoni interurban 23-07 in 34-81 
Brzojavi: B o n a č  s in  L ju b lja n a

Uzdelki: Vsakovrstna kartonaža in ostali papirni 
izdelki. Papir, lepenka, karton. Tovarniške znamke: 
toaletni papir »Sanol* in .H erm es", registratoiji 
in mape za korespondenco .Hermes* in .Redos*

Simplonski ekspresni vlak ne
vozi več v Franciji in Švici, tem­
več samo na progi Milan—Cari­
grad.

Italijansko-švicarska meja ni za­
prta. Tudi f ran cos ko-i tal ij anslca 
meja ni zaprta. Neresnične so bile 
tudi vesti, da bi bila zaprta jugo- 
slovansko-albanska meja.

Henry Ford je izjavil v nekem  
interviewu, da bi Fordove tovarne 
mogle v šestih mesecih začeti iz­
delovati na dan po 1000 letal. Ce­
na letal bi se pri tako veliki pro­
izvodnji zelo znižala.

Japonska vlada je izjavila, da 
hoče ostati v sedanji vojni še na­
dalje nevtralna.

Avstralska vlada je sprejela 
sklep, da razpiše notranje posojilo 
v višini 5 milijonov funtov.

Italijanska vlada je izdala vsem 
ladijskim družbam nalog, da od­
pokličejo vse svoje ladje iz turških 
vod.

Japonska vlada je naročila vsem  
japonskim tovornim in potniškim  
ladjam, da ne plovejo več v Ev­
ropo. Ladje, ki so že na poti čez 
Tihi ocean v Evropo, naj se usta­
vijo v Evropi.

Ameriška vojna letala prihajajo, 
kakor poročajo iz Pariza, v vedno 
večjem številu v Francijo.

Ivan Brunčič
Ljubljana, CelovSka c. 42

Stavbeno in pohištveno pleskarstvo in ličarstvo. Se naj­
topleje priporoča za vsa v to stroko spadajoča dela.

C e n a  z m e r n a !  D e l o  s o l i d n o !

BIRMANSKA DARILA
= §  are. ilatniM . srebrnina in optkni predmeti po nizkih cenah prt ^

j . VILHAR, urar -  LJUBLJANA
SV. PETRA CESTA STEV. 36

»GROM« Špedic i ja
L J U B L J A N A

M asarylcova c. št. 141.

Nattlov brzojavkam: „ G R O M“ 
Telefon interurban Atev. 24-M

Z a sto p s tv a  v  v s e h  v e č j ih  m e s t ih  
v  tu -  in  in o z e m s tv u

Zastopniki družbe spalnih vozov 
S.O.E. za ekspresne pošiljke

— V se  p o t r e b n e  i n f o r m a c i j e  b r e z p l a č n o

looooaooooooooooooooooooo

PROMETNA BANKA D. D
V LJUBLJANI

ST R IT A R JE V A  ULICA 2
Telefon 21-49

U godni trgovski krediti 
Eskomot menic •• Nakazila 

v inozem stvo

Stare in nove vloge izplačuje brez 
vsake omejitve

Obrestovanje vlog od do 5 ° / l

Predno obesite oz. 
kupite nove zavese, 
si o g le jte  i z l ožbe  

tvrdke

H R A N I L N I C A  D R A V S K E  B A N O V I N E
L1UBL1ANA •  MARIBOR •  CELJE •  KOČEVJE

E K S P O Z I T U R A :  K O Č E V J E

A. & E. SKABERNE
LJUBLJANA

Poseben oddelek za  linolej, z a v e s e  itd.

Obrestuje vloge na hranilne knjižice in v te­
kočem računu d o  5%. — Daje menična, 
lombardna in hipotekarna posojila, kupuje, 
posojuje in prodaja vrednostne papirje,

vrši vse posle denarnih zavodov

IV A N  P IE L IC K , L J U B L J A N A
trgovina z Južnim in d o m a č im  sa d je m  ter zelenjavo na debelo

P i s a r n a  in s k l a d i š č e :  L i n g a r j e v a  ulica
(v k n e z o š  k o f 1J s  k I p a l a č i )
T e l e f o n  i n t e r u r b a n  45-47  

P o št. pred. 335 - B rzojavi: P i e l i c k  L j u b l j a n a  
P o š t .  č e k .  r a č . štev . 17.706
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Za nabavo v a g o n s k i h  p o š i l j k  
moke ,  p š e n i c e ,  k o r u z e ,  ze l ja ,  
o v sa  i. t. d. se obrnite na tvrdko

diplomiran optik
Ljubljana

A leksandrova c. 4

Telefon 3675 — Brzojav: Zi topromet  
P a l a č a  V z a j e m n e  z a v a r o v a l n i c e
Ljubljana. Miklošičeva 19

U e U m C a
fjttfflmirfi

Tvornita likerjev, ruma. vinjaka, vina-vermuta. 
bermeta. malinovca iz gorskih malin in kisa

L j u b l j a n a

Šelenburgova ulica 3fuuHSeest.10
Telefon St. 22-68 Celovika cesta Štev. 10 — Telefon Stev. 20-71

D IA M A N T
PLETILNI STROJI
n a j n o v e j š e  k o n s t r u k c i j e ,  
p oz n a n o  k v a l i t e t n o  de lo

iak.zaSt.

Igle za pletilne stroje 
vseh strojnih sistemov

AKCIJSKA DRUŽBA ZA KENICNO
LIUBUANA Masarykova cesta St. 19 #  Telefon št. 44-34

Ivan VrbincKNilGOVEZNICA
JUGOSLOVANSKE
T I S KARNE
I ten. ndr. i  o. za«. |

L J D B I I  A N A
KOPITARJEVA 6

Ljubljana, Kolodvorska ulica 23
S ta v b en o , p o h iš tv e n o  pleskarstvo, ličarstvo in soboslikarstvo
Sc priporoča la  vsa v U stroko spadajoča dela. —  Izdelava zcio solidna io u  m ernik c e u k

R E L O G
KARL
Ljubliana

Nudi po Izredno nizkih 
cenah: Salda konte, štra- 
cc, journale, Šolske zvez- 
ke, mape, o d i e m a 1 n e 
k n j i ž i c e ,  risalne bloke 

Itd.

Pri nakupu vsakovrstnega manufakturnega 
blaga Vam priporočamo znano veletrgovino

Najugodne j š i  in 
najcenejši n a k u p  
perila za dame, go­
spode, kakor tudi 
za otroke, v o l n e ,  
bombaža, svile, no­
gavic, rokavic, ple­
tenin i. t. d., i. t. d

LJ UBL J ANA
Lingaiieva ulica 3 - Pred bolijo  3

Teletoa itn , 29 0»

Občni zbori
Obrtna banka ▼ Ljubljani ima

svoj 19. redni občni zbor v sredo 
12. junija ob 11. v prostorih rav­
nateljstva v Gradišču 2. Najmanj 
10 delnic se mora položiti vsaj 
šest dni pred občnim zborom.

Ustanovljeno leta UM

Trgovina na drobno v pritličju /  na debelo v prvem nadstopju

Ž id o v sk a  u l. 4  
S tari t r g  St. 2  
T y rS eva c. 22 O biščite

g a l a n t e r i j s k o
v e l e t r g o v i n o Ljubljana

Mestni tfg štev. 21
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P R I P O R O Č A  CENJ.  
O B Č I N S T V U  S V O J O  
VEDNO NAJNOVEJŠO  
ZALOGO MA N UF A K-  
TURNEGA IN MODNE­
GA BLAGA ZA MOŠKE 
IN ŽENSKE, SVILE, VSE 
VRSTE PLATNA, BELE­
GA BLAGA, ŽEPNIH IN 
NAGLAVNIH ROBCEV, 
ZAVES, PREGRINJAL, 
P R E P R O G  ITD.  P O  
N A J N I Ž J I H  C E N A H .  
POSTREŽBA SOLIDNA 

IN TOČNA

M A N U F A K T U R N A I N  
MODNA VELETRGOVINA

LJUBLJANA, SV. PETRA CESTA 1
k v a i i i e f n a  c i k o r i j a

Naši proizvodi: krepdešin, krep-maroken, krep- 
saten, žoržet, modne svilene tkanine, svila za 
podlogo, šali, rute iz naravne in umetne svile

K U P U J T E  D O M A Č E  B L A G O !

Srečko Lapaine
TRGOVINA S 

Ljubljana. Aleksandrova cesta 4  - vhod s p a sa ie

ZA DAMO elegantne plašče, paletoj'e, kostime; 
ZA (»OS1*ODA moderne površnike in obleke,

p e r i l o ,  b l u z e ,  s r a j c e  z a 
d a m e  in g o s p o d e  v mako,  
s vi lenem  in volne ne m perilu
j o p i c e ,  puloverje, sviterie.  
Iersey-obleke,  mod ne  
žportne drese,  p i j a m e  itd.

TR|K0TAZAPLETENINI
Kdor hoče biti res dobro in poceni postrežen, ta na) obišče

h otel, restavracijo in kavarno

150 sob — 200 postelj (Miklič) Sobe & din 25’— in 30'—
nasproti glavnemu kolodvOru v Ljubljani 

Telefon: hotel 27-37 Telefon: kavarna 20-22

Čekovni račun za požar štev. 39.653Čekovni račun za življenje štev. 39.652

AKCIJSKA DRUŽBA ZA ŽIVLJENJSKO ZAVAROVANJE. ZAVAROVALNA DRUŽBA PROTI POŽARU IN EKSPLOZIJI
F l i l  J AL A V Z A G R E B U  --

—   Predstavnik: A. H. FRIEDRICH, UUBUANA
Fondi: 1.500,000.000 francoskih frankov Tyrševa cesta 1a —  Telefon št. 47-58

Naslov za brzojavke: LANATIONALB Telefon štev. 86-41

Leta 1820
G l a v n i c a :  50,000.000 f r a n c o s k i h  f r a n k o v  

Leta 1830
G l a v n i c a :  75,000.000 f r a n c o s k i h  f r a n k o v

Kreditni zavod za trgovino in industrijo, Ljubljana
Prešernova ul. 50. Telefon: 37-81, 37-82, 37-83, 37-84 

Brzojavni naslov: K r e d i t  L j u b l j a n a  
P O D R U Ž N I C A  B E O G R A D ,  Uzun Mirkova ul. 10 
Telefon: 29-154. Brzojavni naslov: K r e d i t  B e o g r a d

Obrestovanje vlog, nakup in prodaja vsakovrstnih vred­
nostnih papirjev, deviz in valut, borzna naročila, pre­
dujmi in krediti vsake vrste, eskompt in inkaso menic, 
kuponov, nakazila doma in v tujino, safe-deposits itd.

Izdajatelj »Konzorcij Trgovskega lista«, njegov predstavnik dr, Ivan Plees, urednik Aleksander Železnikar, tiska tiskarna »Merkur«, d. d., njen predstavnik Otmar Mihalek, vsi v Ljubljani.


