
Ilirija Vedrog
naš največji
izvoznik

izvoz, zlasti na konvertibilno območje, po-
staja vse pomembnejša naloga organizacij
zdmženega dela. Že nekaj časa pozivi k pove-
čanju izvoza niso več fraza, ampak ekonom-
ska nnja. Med izvozniki je v naši občini na
prvem mestu Ilirija Vedrog, ki je izvozila za
212 milijonov dinarjev (po tečaju 41,80 dra za
ameriški dolar) pred delovno organizacijo
IGO (186 irilijonov din), DO Plutal TOZD
Zapiralne embalaže (120 milijonov din), DO
Iskra Elektrozveze TOZD Radijslte zveze (96
milijonov din) in TOZD Elektronika Horjul
(92 milijonov din). Teh pet organizacij je lani
realiziralo dve tretjini celotnega izvoza naše
obdne. Na konvertibilno področje izvažajo
največ Plutal TOZD Zapiralne embalaže. IK-
rija Vedrog in Hoja, ki so opravile polovico
vsega konvertibilnega izvoza, IGO, Ilirija Ve-
df og ter Iskra EJektrozveze TOZD Etektrooi-
ka Horjul in Radijske zveze pa so po podatkih
Narodne banke opravUe tričetrt klirinškega
izvoza.

Pohvaliti je treba organizacijc, ki so upošte-
vale poziv iz resolucije in so se na novo vklju-
čile v izvoz, resda na začetku s skromnejšimi
deleži, pa vendarle: Zmaga, IZIP TOZD Za-
stopstva, Sistemi za energetiko, SCT TOZD
Opekarne Ljubljana, Varnost, ARS Inženi-
ring in IUV TOZD Galanterija.

Mcd uvozniki je s polovico celotncga uvoza
in podobnima deležima konvertibilnega in kli-
rinškcga uvoza daleč na prvem mestu Agrote-
hnika Gruda TOZD Trgovina. Treba pa je
povcdati, da uvaža ta temeljna organizacija
kmctijsko mehanizacijo, rezervne dele in ke-
mična sredstva za uporabnike iz vse Slovenije
in tako daleč prcsega obdnski pomen.

Na drugem mestu je med uvozniki Plutal, ki
zlasti s konvertibilnega trga uvaža belo pfciče-
vino, na tretjem Hoja, na čertem llirija Ve-
drog in na petem Iskra TOZD Elektronika
Horjul

Blagovna menjava s tujino je lani znašala
2.776.376.000 dinarjev. Pokritje uvoza z
izvozom je znašalo 63,8 odstotka, na konver-
tibilncm področju pa samo 38,1 odstotka. Če
iz teh podatkov izločimo izvoz in uvoz Agro-
tehnike Gruda TOZD Trgovina, so rezultati
bistveno boljši: 121 odstotno pokritje celot-
nega uvoza z izvozom in 73 odstotno pokritje
konvertibilnega.

Ob pregledu teh podatkov je jasno, da bo
cilj, ki smo si ga zadali za letos: odstotno
povečanje izvoza na konvertibilno področje
ob odstotnem naraščanju uvoza tzjemno težko
doseči. V sleherni organizaciji združenega de-
la b(xlo nx>rali preveriti možnosti za izvoz in s
tem za soočenje s tujo konkurenco, manjše
organizacije se bodo morale povezati z večji-
mi oziroma s tistimi, ki so za nastop na tujem
trgu bolje usposobljene, svoje pa bo nedvo-
mno prispevala potreba po devizah, za zago-
tovitev nemotene proizvodnje.


