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{Nadaljevanje) :

niso dolodeni vnaprej, se
lahko pojavijo samo z udi nazaj.
Vrednostnd zakon ulinkuje nazaj kot re-
* akeija na tisto, kar so proizvajalei ustva-
rili v proizvodaji, po svojem indi-
vidualnem razumu, Nastopa preko trZisca,
' m razmerij med blagom, preko kon-
: ce, gibanja trinih cen kot slepi
sdruzbeni razume, -
Proizvajalei proizvajajo za trg. lzdelu-
tjo uporabne vrednosti, vendar za dru-
za zamenjave. Na ta ovinkavi naéin,
proizvodov si pridebivajo druzbeno
nanje za svoje individna{no delo po
ovosti in kolikosti, Po kakovosti, da je
snakega druzbenega znadaju kakor tudi
ako drugo, Po kelikosti, da je bila po-
rofena neka mera druzbenega dela in da
dobi v skladu z njo pravica do deleza
i druzbenem proizvodu, pri proizvodih
; ‘]fosroizw‘ajalcev. Razumljivo, & dobi
proizvod na trzidéu petrdilo kot blago, te
s¢ uporabna vrednost potrdi kot vred-
: te se proda. s... iz... znalaja
blaga kot blaga... rezultira vsa op
Jitev vrednosti in reguliranje vse proiz-
vodnje z vrednostjo... Ker se vsi srefu-
jejo samo kot lastniki blaga in se vsak
da bi prodal svoje blago po &im
ji mo¥ni ceni (a navidez ga tudi pri
iranju same proizvodnje vodi samo
pva samovoljal, se ta notranji zakon iz-
samo 8 pos vanjem njihove
rence, pritiska, ki ga izvrSuje eden na
gega. pri demer se odstopki vzajemno
ravnavajo, Vrednostni zakon deluje tu
samo kot notranji zakon nasproti posa-
im agentom (blagovnim proizvajal-
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— Lj. M.}, kot slepi naravni zakon in
arja d ravnoteZje v proizvod-
sredi njenih nakljufnih fluktuacij.c

ARapital 111 str. 763)
Vrednostni zakon je temeljni ekonom-
i zakon blagovae proizvodnje. Z njo se
Zvija in spreminja — po razvojuo in zna-
blagovne proizvodnje. Z njo tudi sod-
irac v prehodnem razdobju od kapita-
a v komunizem. V vsem &asu blagov-
roizvodnje pa ohranja svojo veljavo
splofni ulinek njenega osnovnega eko-
mskesa zakona.

p) Mehanizem vrednostnega
5 zakona

ehanizem ‘vrednostnega zakona vse-

dinamien in zapleten utinek: bla-
no ponudbo in povprasevanje, s tem
i razvijajolo se i.mnknrencn in na
ibajode se trine cene. To v
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s kalerimi vrednostni zakon udin-
Z njimi uresnituje svojo funkecijo
t zakon povefevanja delovne storilnosti
kot zakon sorazmerne delitve dela. Os
funkcije in vsega tega mehanizma pa
vrednost. Z drugimi besedami: -

je individoalnega dela na druzbeno
rebno delo. reduciranje trinih cen na
st izdelka — je bistvo vrednostnega
(Sprememba, ki jo vnafa kapita-
_l::trdpravl;n. temved izgrajuje to

ost. za izdelave nekega blaga po-

-dbljl;}i:_ ravoa ves :?i ;gl:nizem
0 j ravna in vo njes tri-
cen, konkurenco itd. Na porrsijni do-
a se_stvari pojavljajo v obrnjenem

ofnem pomenu. Vsi fi Cinitelji so sred--

druzbeno delo. je tisto notranje.-

IX. poglavje — gospodarnostni zakon druzbenega dela
| "~ Vrednosini zakon

vrstoem redu. Sredi anarhije, ki jo ustvar-

jata proizvodnja in razmerje ined po-
n in povpradevanjem (sposobnim pla-
¢ila), utinkujeta konkurenca in gibanje

trznih cen. Konéno pa te?l to gebanje za
uravioovelenjem ponudbe in povpraseva-
uja in zato za reducirsnjem trznih cen
na njihove prave bistvo: vrednost.

vzvratnim uéinkovanjem gospodari vred-
nost kot premoéna sila — zato je tudi
zakon — nad vsemi vzvodi tega mehaniz-

.
»Da se neko blago prodaja po svoji...
vrednosti, to je v sorazmerju z dr
potrebnim delom, ki ga vsebuje, mora vsa
kolitina druZbenega dela, ki se trodi za
vso mnozino te blagovne vrste, ustrezati
koli¢ini druzbene Eotrehe po -njej, to je
druzbene potrebe, ki je sposobna platila.
Konkurenca, nihanja trinih cen, ki ustre-
zajo nihanjem razmerja med ponudbo
in povprafevanjem, si nenehno prizade-
vajo reducirati vso koli¢ino dela, ki je bilo
uporabljeno za vsako blagovno vrsto, na
to mero<. (Kapital IIL, str. 150)
Konkurenca jeosnoyneorodje vredoost-
nega zakona, % njo se zafenja njegovo

"stihijsko ufinkovanje. Je neke vrste ne-

posredni povzroéitelj dolotenih gospodar-
skih gibanj, knieriL pomen je konéno
istoveten z o vloge, ki jo ima
vrednostni zaken.

Trine cene so d-mE:mprvina v mehaniz-
mu vrednostnega zakona. (To so cene,
katerih se blago na trziS¢u prodaja) Sle-
dijo konkurenci kot dolofni izraz in po-
sledica konkurence,

_Morda bi lahke rekli o konkurenci, da
predstavlja sofic vrednostnega zakona,
trZzne cene pa — njegov jezik. To so ofi
in jezik tega slepegla. toda edinega >drui-
benega razumac, ;og:)vaﬂ s trziséa po
storjenem v proizvednji. S konkurenco
kritizira nerazumnost individualnih pro-
izvajalcev v trofenju njikovega dela: vse
— &e so za neko vrsto proizvodnje potro-
dili preveé dela, vse, ki se s tem ukvarjajo
ali pa posamewno tiste, ki so trofili delo v
zaostalih pogojih, z nizko produktivnostjo.
To je neusmiljeno ostra kritika, ki neka-

tere dviguje, druge rusi. Trine cene
pa so — meé te kritike in kaZipot samo-
stojnim proizvajaleem, bodola orientacija
v vsakem pomenu.-

Vrednostni zakon gospodari tako, da
reagira na dage odnose v proizvodaji.
Reagira s konkurenco in trZnimi cenami,
z njihovim gibanjem. Ta reakoija pa utin-
kuje kot objektivna mo&, ki rufi vse za-
blode individualnih praizvajaleev, parali-
zira anarhije, ki jo ustvarijo s svojo sa-
mostojnostjo, in j'i’h usmer ja.

Mehanizem vrednosinega zakona funk-
cionira na trziféu. Odted Siri svoje udin-
kovanje na podrotje same proizvodnje.
Neposredno pa se naveruje tisto, kar se
kaze kot rezuliat proizvodnje: z udinkom
ponudbe in povprafevanja, Zato se mo-
ramo nekoliko pri tem pomuditi,

Ponudba nam predstavlja mno#ino raz- .

nega b ki ga na trgu ponujajo... pro-
du?ajo.l% njo stoji dejansko proizvodnja.
njena razvitost in oblika.

P raievan%e je...” povpraevanje pe
tem blagu, pladilne sposobno povpraseva-
nje. Obsega povpradevanje po raznih pro-
izvajalnih sredstvih — ali za proizvodno
potrodnjo — kakor tudi povpradevanje za
prave potro¥njo (osebno potrofnjo, za kul-

{urne petrebe itd). Povprasevanje odseva
razne druZbene pojave, to je s tem zve-
zano kupno mo€ druzbe, (V razredni druz-
bi je ta pogojena z vlogo in poloZajem
razredov pri delitvi druZbenega proiz-
voda:) Ponudba in povpraSevanje poilagu
sia samo dolofni izraz osnovnih gibalnth
sil, druZbene proizvodnje in druZzbenih po-
treb. Zato mora biti njihove medsebojno
razmerje zelo dinami¢no. Nikakor ni usta-
ljeno.. Tu odlotajo razne okolnosti. Prvié
sama neenakomernost razvoja, ki je last-
ua tako proizvodnji kakor tudi druzbenim
potrebam. Anarhija proizvodonje, ki je ne-
izbeZny za dane pogoje, po svoji strani
komplicira to razmerje. Nato tudi oboje-
stransko aktivoo uéinkovanje ponu
povpraSevanja. Vefja ponudba in zniZanje
njegove cene sama po sebi povedujeta po-
vprasevanje, Sirita prostor za prodajo ne-
kega blaga. V tem primeru druZba pove-
fuje svoj kupni- sklpad za neko blago na
racun bljaga. druge vrste, katerega cena
morda naradéa. DruZbene potrebe, to je
povpradevanje, niso kakina toka, temved
S0 prozua vtfikost. Toliko bolj, kelikor bolj
so oddaljené od pofreb strebuhac. .

razumevanje vrednostnega zakona,
to je mehapizma, kako ufinkuje, je treba
vedeti Se tole. .Razen splofnega razmerja
med skupno biagovno ponudbo in povpra-
Sfevanjem je vaino tug? medsebojne raz-
merje med mnoZino neke vrste blaga in
obsegom druZbene potrebe po njej. V tem
razmerju se pokaZe, ali je bila za dano
vrsto proiz je potrofena petrebna ko-
li¢ina druzbenega dela v skladu s potre-
bami druZbe in s povpreéno delovno sto-
rilnostjo neke vrste dela. Oziroma, ali je
hilo v istem smisly potrofenega preved ali
premalo drufbenega dela. Vloga meha-
nizma vrednostnega zakona je, da regi-
strira to dejstvo. To napravi z ustrezanim
uéinkovanjem konkurence... jn gibanfem
trznih cen. Prek tega pa aktivno vpliva
na nadaljnji gospodarski tok. :

V zvezi s tem teiisfe konkurence ni
ustaljeno. Spreminja se, je gibljivo. Brz
ko je preve neke vrste blaga, brZ
ponudba presega povprasevanje po njem,
je teZifte konkurence na strani ponudbe.
fiazvija se med proizvajalei — prodajalei
hlaga. Njena silovilost naraifa z nesoraz-
merjem med ponudbe in povpraSevanjem.
Trine cene blaga se zniZujejo. Kljub te-
mn pa lahko del blaga ostane neprodan.
Povprafevanje, kupei, so v tem primera
solidarni,

Nasprotno se dogaja, ko je neke vrste
blaga na tr#id€u premajhua mnoZina v raz-
merju do povprasevanja. Konkurenca tudi
sedaj uéinkuje. toda njeno tezisfe je na
nasprotni strani. Je pa strani povpraseva-
nja. Konkurenca se razvija med kupei. Z
enako pravilunostjo. Bolj besna je. kolikor
je pritisk povprasevanja veéji, kolidéina

ga — ponudba — pa manjsa. Proizva-
jalei — prodajalei imajo sedaj monapol,
so solidarni. Kupei pa tekmujejo. kdo bo
prejvpri.iel.. Nekdo nujnome bo dobil bla-
ga, Vsak se trudi. da bi se ne znadel v
tem krogu. (ZivEnost spevprasevanjae jas-
no izgriéuiejo vrsie pred prodajalnam: v
vojnih letih in kasneje. Celo kmet s ko-
Zaro na frgu je hil'solidaren z vsakim dru-
gim. njemu podobnim. Predstavljali so
monopolni poloZaj ponudbe) Razumljivo
je, da se cene tega blaga dvigajo.

+Tista stran konkurence. ki je trenutno
slabZa, je hkrati tudi tista. v kateri vpliva
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(Nadaljevanje z 19. strani) :
posameznik neodvisno od mnoZice svojih
tekmecev, pogosto pa tudi neposredno
proti njim ig s tem prav povzroca, da je
obfutiti njihovo medsebojno odvisnost,
medtem ko nustopa moéna stran nasproti
nasprotniku vedno bolj ali manj kot str-
njena celota. Ce je za 1o dolodeno visto
blaga povpraSevanje velje od ponudbe,
kupei v dolotenih mejah tekmujejo in
tako draZijo blago vsem nad trzno vred-
nost, mediem ko si na drugi strani proda-
jaloi prizadevajo, da bi ga prodali po
visoki trzni ceni. Ce pa je nasproino po-

. nudba velja kakor povpralevanje, bo
eden iz-meci prodajaleev zalel [:wda'ati
ceneje, drugi pa mu bodo morali slediti,
medtem ko si kopei skupno [i\;izadevujo.
da bi trzno ceno zniZali ¢im bolj je mo-

gofe niZzje od trZne vrednosii. Skupna
stran zanima vsakogar le tako dolge, do-
kler dobi z njo veé kakor proti njej...

Posameznik udinkuje (u samo kot del

neke druzbene sile, kot atom mnoZice in
tudi to je oblika, v kateri konkurenca
dokazuje druzbeni znagaj proizvodnje in

potrosnje.c (Kapital 111, str. 151.)

Gibanje trznih cen okoli vrednosti blaga
je vedno posiedica nesarazmerja gibanja
Eonudbe in povprasevanja in odtod uéin-

ovanja konkurence, Ufinek pa, ki tako

nastane, vpliva urejajode na proizvodnjo. .

Bazvi]ia jo... s feinjo uravnovesenjn
ponudbe in povprasevanja ... in po zmanj-
sanjn irzne cene na njero pravo Osnovo,
vrednost, Toda to je samo stalna feZnja,
ki v skrajni posledici usmerja proizvod-
njo, gibanja ponudbe in povpradevanja, ki
Eaﬁ}‘u nasprotni éinitelji vedno znova pre-
crijo.

Zaradi okolnosti, o kalerih smo govo-
rili, imata ponudba in povpraSevanje stal-
no neenakomerno gibanje. Zato je njuna
skladnost nakljuéna. Prakii¢no je to lahko
le prehodni trenutek njunega gibanja. ne
skladnosti. odmikanja.” Znanstveno lahko
Stejemo. da skladnosti nikoli ni. Zakonito
je. da se ponudba in povpraSevanje ne
krijeta. Sedaj pri tej. nato pri drugi bla-
govni vrsti ali vrsti deaZbenih potreb je
vedno neka stran motnejia, prevladuje.

Da bi pa razumeli bistvo vrednostnega
zakona torej tudi njegov mehanizem in
njegova vlogo, maramo pa vendarle jzha-
jati iz potlmene skladnosti med ponudbo
in povorafevanjem. Izhajali moramo iz ti-
stega. kar je racionalno nafelo gibanja in
rezultat... v sfalni fe¥nji néinkovania
vrednostnega zakena. Odmiki ponudbe in
povprafevunia, kakor vidimo, ne  pojas-
niujejo vrednostnega zakona — kontno
niti same trine cene — temved odmike teh
cen od vrédnosti, :

Prva podmena

Viemimo na primer izdelovanje fevljev.
Izdelanih jih je toliko, da ravno zadovo-
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OBVESTILO
Odgovarjamo na vprafanja nasih bral-
cevy 0 pm

sporotamo: :
Prvi del tecaja polititne ekonomije je
iztel kot posebna knjiga naslovom:
Osnovi polititke ekonomije, ZaloZnik >Na-
na prosvjetae, Sarajevo — Predstavni-

itvo Beograd, Terazije 38. -
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linjejo druzbene potrebe. Ponudba — mi-
lijon_parov. Toliksno je tudi povpraseva-
nje. Krijeta se. Pri izdelavi je bilo potro-
Sencga dela — deset milijonov ur. En par
— deset ur. Ce vzamemo, da je weﬁa
ena ura druzbenega dela 200 din, je to
2000 din na par €evljev.

Druzba bo torej kn'?ila vse gevlje. Cena
— 2000din za par. Tofno po vrednosti.
Vsa koli¢ina dela, ki so ga potrofili pro-
izvajalei, je priznana kot druibeno po-
trebno delo. Priznapa je kot vyrednost, to
je cena: 2000 krat milijon — dve milijardi
dinarjev.

Ta primer je idealno sorazmerje med
potrosnjo dela pri izdelovanju Cevljev in
med druZzbenimi potrebami ter delovno sto-
rilnostjo. Tudi proizvodnja éevljev popol-
noma realizira svoje delo v zamenjavi .,z
drugimi podroéji, Kot posebno rotje
proizvodnja ¢evljev niti ne dobi veé, niti
ne izgubi. To pa ni take tudi pri -
meznih proizvajaleih. Celo ob fej idealni
podmeni ne posameznikt enako
uspedni. Nasproino,

Druzbeno potrebni delovni &as za par
¢evljev je 10 ur,.To ustreza ;lzgvpreénim
jem delovne storiluosti, Ta se tudi
rije z individualnim delovnim ¢asom vec-
jega Stevila preizvajaleev, Toda ne pri
vseh. Vrsta proizvajalcev uspe izdelati par
tevljev v 8 urah. Dragi del pa porabi celo
vseh 12 ur.
- Kaj se potem dogaja pri njih, posamez-
nikih?

Vsak bo prodal po enaki ceni — 2000 din

za par. Pri tem nastopijo nato razlike.
Tisti, ki porabijo 12 ur dela, dobijo pla-
cilo ceni. kakor da bi bili porabili 10
ijo tudi samo 2000 dinarjev.

Tisti, ki porabijo 10 ur, dobijo platano.
po ceni, ki tej porabi ustreza,

Tisti, ki porabijo 8 ur, dobijo prav take
platano. kakor da so porabili 10 ur, prav
tako dobijo 2000 dinarjev.

Ura individualnega dela je pri vsaki
skupini drugafe plafana, Pri pryvi znada
placilo.., priblizno 166 din; pri drugi...
natanko 200 din; pri iretji pa celih 250 din,
Rekli pa smo: ura druzbeno potrebnega
dela je vredna le 200 din.

Praktifno se torej zgodi: pri zamenjavi
izgubi prva skupina po dve uri svojega
dela na vsak par Cevljev; njej dve uri ni-
sta priznani kot druZbeno delo. Druga
skupina dobi druZbeno priznanje za vse
svoje delo, Tretja skupina... pa ne i
delo bilo druzbeno, temved se ji ta druz-
henost dela prizna eelo po vidji stopnji.
kakor je dejansko roiro-ﬁﬂa dela. Indivi-
dualno so proizvajalei te skupine porabili
po osem ur dela: kot druibeno delo pa
<e jim‘prizna 10 ur dela. Za vsak par fev.
Ijev dobijo po dve uri druZbenega dela
veé, Ali: wnra njihovega individualnega
dela velja toliko kakor ura in &etrt druz-
beno pofrebnega dela.

Odiod te razlike? Te razlike izvirajo iz
razlik v delovni storilnosti individualnih
proizvajaleev. Sdmo srednja skupina ima
povpreéno delovno sforilnost: samo njeni
poroji izraZajo pogoje drnZbeno potreb-
nega dela. Druge skupine kaZejo odmike.
Prva skupina ima manjfo. tretja pa vedjo
delovno storilnost. Od tod tudi razlika pri
priznanju druZbenega znafaja njunih del,

_nosti, silijo k spremembam.

To dejstvo ima bistven pomen za polo-
7aj in teh proizvajalcev. Oditno je,
da je polozaj prve skupine teZaven Stalno
izgublja. Bliza se propadu, Tretja skupina
pa dobiva zaradi velje delovne storilnosti
stalno ved. lma vse je za naduloi’nji-

spefeni napredek, Omamljena z dobié-
%m, ki ji doteka, Se naprej izboljSuje
proizvoidne pogoje, poveéuje delovno sto~
rilnost. Tako poveluje tudi svoj delez v
proizvednji Cevljev. [

Preprosto povedano, prva skupisa bla-
govniﬂ. proizvajalcev postaja siromadpa in

a kot samostojen proizvajalec.
If'retja skupina pa bogati in se krepi. Po-
vetuje delovno storilnost in obseg proiz-
vodnje. Druga skupina pa mora, ée hode
obstajati, prav tako povelevati delovno
storiloost, Dokler je druzbeno potrebni
delovni Cas 10 ur za par ¢evljev, Se lahko
vztraja, Toda, kako dolgo bo tako ostalo?
Okolnosti. ki jih povzrota uéinek vred-

Druga podmeha

Isti primer, Ponudba in povpratevanje
se krijeta. Druzba priznava proizvodnjo
milijona parov éevljev in plata ves za
njihovo izdelavo porabljeni ¢as. Proizva-
jalei so... fri skupine. Toda sedaj pri-
tegnemo nove vaino stran. DeleZ tretje
Sk“'f:-me' ki porabi le osem ur za par, Je
v skupni proizvodnji najvedji.

Torej:
parov skupoa porsba Easa
L. skupina 100.000  1,200000 ‘ur
Il. skupina 300.000 3.000000 ur
II. skupina 600.000 4500000 ur
Skupaj 1.000.000 parov F
Cevljev v 9.000000 ur

druZbenega dela.

Skupni delovai Cas se je v tej podmeni
zmanjsal. Sedaj absorbira vsa proizvodnja
tevljev le 9,000.000 ur druzbenega dela. To
je posledica povefanja proizvodnje tretje
skupine, ki ima najnizji individualnj de-
lovni &as, y

(Nadaljevanje sledi)
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