
SAMO SKUPEN NASTOP OMOGOČA VEČJIIZVOZ

SCT letos še v Alžirijo
Delovno organizacijo SCT poznamo predvsem kot izvajalko

visokih in nizkih gradenj ter izdelovalko gradbenega materiala. V
njenem sestavu je z okrog 800 delavci tudi razmeroma močna
strojegradnja, ki vključuje tudi elektro instalacije. Če ovrednotimo
njeno moč denarno, /e njihovo delo doseglo laniza 1,86 milijarde
dinarjev vrednosti.

Že dve leti je strojegradnja v SCT
močan izvoznik. Za domače gradbe-
nike na tujih gradbiščih so izvozili v
tem času za 16 milijonov dolarjev
strojev, naprav in rezervnih delov.
Tujim naročnikom so prodali za 4
milijone dolarjev blaga.

Glavni izdelek strojegradnje v SCT
so separacije za kamnite agregate. V
kooperaciji z zahodnonemško tvrdko
BHS iz Sonnthofena izdelujejo beto-
narne, s švicarsko firmo AMMANN
pa asfaltne baze.

Ob pričetku investicijskih del v
Iraku so se delavci SCT odločili, da
bodo delali tam z doma izdelanimi
napravami in stroji. Zato so naročili
svojim sodelavcem, da jim med dru-
gim izdelajo separacijo za kamnite
agregate v vrednosti štirih milijonov
dolarjev. Pri njih so naročili tudi as-
faltno bazo in tri betonarne s skupno
zmogljivostjo 200 ton betona na uro.

Ker delujejo te naprave brezhibno,

so se kmalu znašle med naročniki
tudi beograjske delovne organizacije
Rad, Hidrotehna in Partizanski put.
Naročili so separacije za Irak, Alžirijo
in Sovjetsko zvezo.

V SCT menijo, da bi bilo opremlja-
nje naših gradbincev na tujih gradbi-
ščih z njihovimi stroji lahko še večje,
če bi pravočasno izvedeli za sprejeta
dela. Ugotavljajo, da bi bil njihov
izvoz, na primer v Irak, lahko dva-
krat večji, če bi se znali doma vsi
nastopajoči pravočasno in dobro or-
ganizirati.

Kooperantska dela izpolnjujejo
vzorno med drugim tudi zato, da ne
bi zaostajali za dognanji svetovne
gradbeniške strojegradnje. Koopera-
cija jih je med drugim tudi pripravila
do kakovostnega in pravočasnega iz-
polnjevanja naročil. Prav zaradi tega
jo nameravajo tudi nadaljevati, kljub
temu, da so že osvojili vse tehnološke
in tehnične rešitve.

Kako je s tujimi naročili letos?
Ker SCT in druge gradbene delov-

ne organizacije končujejo z deli v Ira-
ku, se pojavljajo nova tržišča (sami
ali v kooperaciji z BHS in AM-
MANN) v Alžiriji, Saudski Arabiji in
Kuvajtu. Na ta tržišča si bodo priza-
devali plasirati svoje proizvode. Z Al-
žirci se pogovarjajo o poslu, vrednem
3 milijone dolarjev. Ta naj bi bil naj-
večji. Z drugimi deli, tudi elektroin-
stalacijskimi, pa naj bi zaslužili še
drugo polovico vsote.

Vedo, da to ne bo lahko, saj je sve-
tovno tržišče zasičeno s tovrstnimi
izdelki velikih svetovnih izdeloval-
cev. Povsem razumljivo je, da te izde-
lovalce močno podpirajo njihove dr-
žave in gradbena operativa.

Le nastopi, kot so jih imeli z drugi-
mi deli SCT v Iraku ali v skupni firmi
NIGER-IMOS, lahko omogočijo ob-
sežen prodor na tržišča tretjega
sveta.
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