Poiinina plafana v gotovini.

IZHAJA VSAK TOREK, CETRTEK IN SOBOTO.
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Casopis za trgovino, industrijo in obrt.
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Narotnina za ozemlje SHS: letno 180 Din, za '% leta 90 Din, za 14 leta 45 Din,

Urednidtvo in upravni§tvo je v Ljubljani v Simon Gregortitevi ulici.

mesetno 15 Din; za inozemstvo: 210 Din. — Plada in toZi se v Ljubljani. Dopisi se ne vratajo. — Stev. pri éekovnem zavodu v Ljubljani 11.953.
S ST TN T R e =
LETO X Telefon &t. 2552, LJUBLJANA, 9. julija 1927. Telelon st. 2552 STEV. 71.
: Y )

Oddaja veleprodaje soli v
q zakup.

Monopolska uprava je pred krgtkim
izpremenila pravilnik za zalozisca so-
li. Po tem pravilniku je bila prodaja
soli dvojna: neposredna potom zalo-
7i8¢ soli, posredna pa potom velepro-
dajaleev, ki so vzeli prodajo v zakup.
Pri nas se je prodajala sol neposred-
no iz zalozis¢, v drugih pokrajinah
pa je bila oddana prodaja v zakup.
Neposredna prodaja se je pri nas po-
polnoma obnesla in ni bilo v trgov-
skih krogih v tem oziru v zadnjem
¢asu Cuti “nikakih pritozb. Pa¢ pa so
razmere, katere je povzrotila nepo-

sredna prodaja soli v drugih pokraji--

nah, dovedle monopolsko upravo do
tega, da je sklenila oddajo soli enot-
no urediti za vse pokrajine naSe dr-
zave. Med drugimi vzroki, ki nujno
zahtevajo, da se prodaja soli preure-
di, se navaja tudi pretirano narasca-
nje cene. Tako se je sol, katero so do-
bivali trgovei iz monopolskega skla-
dis¢a po 2 Din za 1 kg, v JuZni Srbiji
v prostem prometu prodajala po 8, 4,
5, 6 ali celo 8 Din, doéim so se gibale
cene v pokrajinah, v katerih je uve-
ljavljen sistem zakupa, na povsem
primerni visini. S lega je monopolna
uprava sklepala, da je mgtpr_n :r:akupa
7a nase prilike primernejsi in je raz-
pisala licitacijo za oddajo veleprodaje
soli za Srbijo, Juzno Srbijo, Crno go-
ro, Vojvodino, Hrvatsko-Slavonijo in
Slovenijo za dan 20, julija t. 1. v Beo-
gradu,

Iz de;_ajlnih pogojev tega razpisa
posnemamo sledete: '

[zkljutna pravica veleprodaje soli
vseh vrst po prodajnih reonih v Sr-
biji, Juni Srbiji, Crni_gori, Vojvodi-
ni, Hrvatski in Slavoniji ter v Slove-
niji se oddaja potom ofertalne licita-
cije v zakup za dobo od 1. septembra
1927 do 31. decembra 1929.

V navedenih pokrajinah tvori vsa-
l;a oblast po en prodajni reon, ki se
razdeli na posamezne veleprodaje.
Za ljubljansko oblast so dolotene ve-
leprodaje: v Brezicah, v Crnomlju, v
Kamniku, v Kastavu, v Kotevju, v
Krikem, v LaSkem, v Litiji, v Logat-
cu, v Novem mestu in. v Radovljivi.
Okraj ljubljanski preskrbuje tudi v
‘haprej neposredno samostalno mono-
polska uprava iz svojega zaloZiSca so-
li v Ljubljani. Mariborska oblast se
razdeli na sledefe veleprodaje: Ce-
lje, Cakovee, Dolnja Lendava, Preva-
lje, Gornji grad, Konjice, Ljytomer,
Maribor, Murska Sobota, Prelog, Ptuj,
Slovenjgradec in Smarje pri Jel3ah.

Priblizni letni konzum znasa:
a) v ljubljanski oblasti:
v Brezicah 320010 kg

v Crnomlju 244.040 kg
v Kamniku 352.970 kg
v Kastavu 98.850 kg
v Kotevju 443.150 kg
v Kranju 549.430 kg
v Krskem 516.590 kg
v Lasgkem 961.350 kg
v Litiji 375.060 kg
v Logatcu 280.070 kg
v Novem mestu 504.150 kg
v Radovljici 327,120 kg
Skupaj 4,981.790 kg.

b) v mariborski oblasti:

v Celju 672.640 kg
v Cakoveu 465.860 kg
v Dolnji Lendavi 383.460 kg
v Prevalju 289.730 kg
v Gornjem gradu 165.040 kg
v Konjicah 202.620 kg
v Ljutomeru 340.200 kg
v Mariboru 1,267.780 kg
v Murski Soboti 536.760 kg
v Prelogu 519.830 kg
v Ptuju 726.200 kg
v Slovenjgradecu 272,040 kg

v Smarju pri JelSah 469.860 kg
Skupaj  6,312.020 kg.

V vsakem prodajnem reonu sme bi-
ti samo eden zakupnik, ki mora biti
nas drzavljan in v ostalem izpolniti
vse dolznosti iz zakona o drzavnem
racunovodstvu, predno se mu dovoli
licitirati.

Ponudbe je staviti za vsak prodaj-
ni reon posebej. Ponudnik mora v
ponudbi naznaciti odstotek (provizi-
jo), za katero hoCe opravljati velepro-
dajo za vsako zaloZiite soli, iz kale-
rega se bo doti¢hi reon preskrboval
8 soljo.

Prodajna reona v Sloveniji se ima-
ta v prvi vrsti preskrbovati z morsko
soljo in sicer ljubljanski iz zaloZiita
na Susdku, potem v Ljubljani in %e
le za tem z mineralno soljo iz zaloZi-
S¢a na Kreki, mariborski okraj bo
oskrbovan tudi z morsko soljo iz za-
loZista na Susaku, potem v Zagrebu,
dalje v Ljubljani in Se le nazadnje z
mineralno soljo iz zaloZista v Kreki.

Zakupnik bo moral zalagati svoje
veleprodaje po tem vrstnem redu,

Kavcija, katero je poloziti pred li-
citacijo, znaa za prodajni reon ljub-
ljanski 98.000 Din in mariborski
124.000 Din.

Prevozne in vse druge strodke za
ekspedicijo* soli iz monolskih zalo-
zis¢ do kraja veleprodaje nosi zakup-
nik. Sol v Kreki se bo prodajala po

ﬁm—

PRIJAVA TOCILCEV ALKOHOLNIH
PIJAC NA DROBNO IN DEBELQ.

Prijave radi nove odmere totilne ta-
kse po tarifni postavki 62 taksnega za-
kona za triletje 1928/1930 (len 18., to-
cka 6. gtoﬁarlnskega pravilnika, Uradni
list St. 269/83 7 dne 3, septembra 1925)
je opraviti v obmoéju finan¢nega okraj-
nega ravnateljstva v Lijubljani v dasu od
1, do 20. septembra 1927 pri

- pristofnem
oddelku finantne kontrole, _"

FINANGNI MINISTER IN POSOJILA
SAMOUPRAVNIH TELES.

Ker se mnoZijo primeri, da samo-

upravna telesa in mestne obéine sklepa-

jo kratkorotna jp dolgoroéna posojila v
inozemstv

! u h{*e‘:c predhodnega odobrenja
linanfnega ministra, je finaneni minister
na podlagi &lena g7 ustave, po katerem

g AL | jalcev.
pr”mﬁu lnnancnemn ministru pl‘ﬂ\'i(‘l’l V- )

diti vrhovno nadzorstvo nad celokupnim
gOSPD'daratvum samoupravnih teles v dr-
#avl, izdal naredbo, ki doloda, da morajo
Vsa samoupravna telesa v driavi v pri-
meru potrebe najetia posojil prositi za
predhodno odobrenje finanénega mini-
stra in da brez odobrenja finan¢nega mi-
nistra posojila ne morejo biti realizira-
na. Finantno ministrstvo je naziranja, da
mora med finanéno politiko driave in
samoupravnih teles vladati harmonija,
ker more prekomerno zadolZevanje sa-
moupravnih teles Skodovati javnemu
kreditu naSe drzave. Sklepanje posojil v
inozemstvu ima tudi vpliv na vglutno
politiko (konvertiranje posojil v dinarje
ter nabava tujih deviz za pladilo obre-
sti in amortizacijskih obrokov). Konéno
smatra finangno ministrstvo, da je njego-
va dolZnost
lesom pri sklepanju posojil in jih Sititi
pred izkoris%anjem s strani posojiloda-

Pomagati samoupravnim te-

ceni franco vagon. Ako se Zelezniski
tarifi tekom zakupne pogodbe zvi-
Sajo ali zniZajo, se zniZanje ali zvisa-

%
|

nje obracuni v prid monopolski upra- |

vi ali v prid zakupnika.

Zakupnik je dolzan narocati sol
samo pri onih monopolskih zalozis¢ih,
ki so za njega dolotena, sicer zapade
globi 5000 Din. Narotati mora sol en
mesec preje, predno jo rabi, pri ob-
lastnem monepolskem inspektoratu,
ki ga tekom 10 dni po prejemu naro-
dila obvesti, iz katerih zalozis¢ dobi
sol, Na zalogi mora vedno imeti toliko
soli, kolikor znasa dvomesetna po-
trosnja na podrotju doti¢ne velepro-
daje.

Prodajne cene za vse vrste soli,
vrete in zaboje dolota od tasa do ca-
sa minister financ na predlog samo-
stalne monopolske uprave. Zakupnik
ne sme prodajati soli, vre¢ in zabojev
po visji ceni nego je dolotena.

Zakupnik mora dne 1. septembra
1927 otvoriti veleprodaje soli na vseh
krajih, kateri so za veleprodajo do-
lo¢eni. Za varstvo trgovine, ki se je
do sedaj pecala z veleprodajo soli,
dolocajo pogoji, da ima vsakdo pravi-

co prosto razprodati sol, katero je

imel ta dan na zalogi.

Zakupniki so ‘dolzni shranjevati
sol v suhih zaloziscih, ki so primerna
in namenjena edino za shranjevanje
soli.

Za pravilno poslovanje zakupnikov
50 pogojena stroga kontrolna dolotila
in dolotene za posamezne prestopke
obcutne kazni,

To so glavni pogoji za prevzem ve-
leprodaje soli v zakup. Ako sé¢ bo la
sistem obnesel, je vpraSanje, poseb-
no ker je monopolska ‘uprava pri do-
lotitvi veleprodaj prezrla vaina pro-
melna in gospodarska sredisca, v ka-
tere bi vsekakor spadala veleprodaja,
na primer Trebnje, Vel. LaSfe, Ra-
dete ali Zidani most, Trbovlje itd.

Glede uspeha novega sistema smo
vsekakor ne glede na to pomanjklji-
vost skepticni, s staliS¢a trgovskih in-
teresov pa moramo, kakor smo to 7e
opetovano storili, naglasiti, da smo
pristasi dosedanjega zalaganja soli iz
monopolskih skladid¢, ker ne more-
mo pristati na to, da izgine iz privatne
veleprodaje tako vaZzen predmet ka-
kor je sol, ki se je prodajala, vsaj v
Sloveniji, po cenah, ki niso dajale ni-
kakega povoda za pritoZbe.
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Izprememba pravilnika o
ureditvi prometa z devi-
zami in valutami.

Minister za finance je na predlog
g_eneralnega inspektorata ministrstva
linanc z razpisom I br. 13.165 od 20.
junija 1925 razveljavil svoj odlok 1
br. 5195 od 6. aprila 1922. S tem je
razveljavljena odredba, da smejo
banke &eke in akreditve, ki se glase
na tujo valuto, izpladevali samo v di-
narjih. Dalje je stopil iz veljave, od-
nosno se je izpremenil odlok I. br.
35.130 od 8. decembra 1924 v toliko,
da smejo poobladdene banke nakazi-
la, katere prejmejo v obliki ekov,
akreditivov itd. od naih izseljenikov
in drugih oseb, dko se ne porabijo za

‘Zavarovanje valute ali za zalogo svo-

bodnih dinarjev, izpladevati na Zeljo
onega, na ¢&gar korist se nakazilo
glasi tudi v efektivni inozemski va-
luti. — S tem se je poloZaj glede pro-
meta z devizami in valutami sicer iz-
boljSal, vendar je pa ta promet 3e
vedno bolj omejen, nego bi to sprito
stabilnosti nage valute bilo potrebno
za interese nafega gospodarstva.

Nasi trgovinski odnosaji z
Mehiko.

V petek se je vrilo v posvetovalni-

i ¢i Zbornice za trgovino, obrt in indu-

|

strijo predavanje trgovskega alaseja
g. Salvador Prieto, ki je pri-
Sel v Ljubljano po nalogu mehikan-

| ske vlade, da informira naSe gospo-
i darske kroge o moZnosti gospodar-

skih stikov z Mehiko. Pozdravljamo z
veseljem to inicijativo, tembolj, ker
velja prvi obisk g. Salvador Prieto
nasi beli Ljubljani in sicer v teh po-
membnih dneh VII. ljubljanskega ve-
lesejma, katerega namen je zaintere-
sirati domaci in tuji svet za nase pri-
dobitno delo in stremljenja.
Predavatelja je pozdravil fajnik
zbornice g. dr. 1. Pless, ki je po
pozdravu informriral navzote o raz-
voju in sedanjem stanju naSih po-
slovnih stikov z Mehiko: Vsled po-
manjkanja direkinih parobrodarskih

| zvez e nas trgovski promet z Mehiko,

i
|

{ je dejal dr. Pless, minimalen. Do kon-

ca leta 1922 sploh nismo imeli z Me-
hiko nikakega prometa. Sele leta
1923 beleZi nad uvoz iz Mehike 23.164
kilogramov industrijskih rastlin v
vrednosti 431.279 Din. Ta kvota pred-
stavlja eno stotinko odstotka nase ce-
lokupne zunanje trgovine, tako da
stoji Mehika na 34 mestu v nasi zu-
nanji trgovini. O izvozu v tem letu,
kakor tudi v letu 1924 ne moremo go-
voriti, ker belezi statistika zunanje tr-
govine v letu 1923 samo vzoréng po-
siljatev 1 kg mizarskega kleja v vred-
nosti 80 Din. V letu 1924 je znasal nas
uvoz iz Mehike 5.762 kg in sicer mor-
ske trave, slame in drugih industrij-
skih surovin za pletenje, izdelavo po-
histva, S¢etk in drugih predmetov v
skupni vrednosti 60.864 Din. V letu
1925 pa se je uvoz znatno povetal in
sicer poleg prej navédenih surovin in
morske trave tudi v glavnem asfalt
in asfaltne smole, katere se je uvozi-
lo predlanskem 113.677 kg v vredno-
sti 379.170 Din. .V tém letu je tudi za-
beleziti prvi potetek naSega izvoza v
Mehiko in sicer 720,000 kg dalmatin-
skega cementa v vrednosti 342.000 di-
narjev, tako da je bilanca v tem letu
takoreko¢ uravnoteZena. Za leto 1926
Se nimamo definitivnih statistinih
podatkov.

~Kakor se medtem vidi iz informa-
tivnega gradiva, ki ga je predlozil go-
spod predavatelj, obstoja specijelno
za Slovenijo mnogo moZnosti za orga-
nizacijo trgovinskih stikov z Mehiko.
Predvsem je potrebno, da se spozna-
mo medsebojno vsaj v najglavneijiih
obrisih in da ugotovimo, katere pred-
mete bi lahko uvazali odnosno izva-
zali, ki jih danes nabavljamo drugod,
odnosno, ki jih potom tujega posred-
nistva posiljamo v Mehiko. Zalibog,
»da je Mehika za naSe pojme bila do-
sedaj drzava, katero smo poznali kot
torisée pogostih polititnih bojev, kar
ne vpliva bas najbolje na gospodar-
ske prilike, dotim o stanju njene pri-
vrede detajli vecini niso bili znani,

Ob koncu je izrazil g. dr. Pless pre-
pri¢anje, da bo imela akcija g. Prieto
brez dvoma tudi polititen uspeh. G.
dr. Pléss je pozdravil nato g. ataSeja v
francoskem jeziku.

Sledilo je nato predavanje g. Sal-
vadora Prieto, ki je vsebovalo dokaj
zanimivih podatkov, mnogo drago-
cenih informacij, ki bodo nasim izvoz-
nikom brez dvoma zelo koristile. Po-
liedelstvo tvori bazo narodnega go-
spodarstva v Mehiki. Podnebje je v
posameznih 'krajih v drZavi zelo raz-
litno. Zato najdemo v Mehiki najraz-

novrstnejse kulture; Zito, sotivje, sad-
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je, riz, kava, sladkor, vanilija, kakao,
banane itd, Zlasti se intenzivno goji-
jo industrijske rastline, oljnata seme-
na, specijelno pa trava za krtace in
metle vseh vrst. V velikanskih koli-
dinah se dobijo v Mehiki razne vrste
plemenitega lesa, kot mahagoni itd,

Zivljenske vaznosti za Mehiko je
rudarska industrija. Tu igra veliko
viogo predvsem srebrna in zlata ru-
da. Pridobiva se v obilici tudi svin-
¢ena ruda, baker, Zelezo, cink, Zivo
srebro, antimon, grafit, mangan itd.

VazZno in mogo¢e najvaznejso vlogo
v gospodarskem Zivljenju Mehike
igra petrolej. Izvori petroleja so ta-
koreko¢ neizérpni. Ta industrija je
zgrajena na najbolj modernih princi-
pih. V Mehiki najdemo na tisote in
tisote kilometrov cevi, po katerih se
pretaka petrolej varno in hitro od iz-
vora ali rafinerije pa do ladje, od ko-
der se prevaza na najrazlitnejse trge
Evrope in Amerike. Rafinerije so naj-
bolj moderno urejene. Prej je vliadala
v Mehiki glede pridobivanja petro-
leja absolutna prostost, sedaj ureju-
jejo pridobivanje, kakor tudi rafini-
ranje strogi zakonski predpisi.

Zelo vaine za Mehiko in ne toliko
za eksport v Evropo so tudi druge in-
dustrije kakor: tekstilna, kemiéna in
zivilska, Mehika poseduje tudi mo-
derne tovarne za papir in vse obla-
¢ilne stroke.

Veliko vaznost igra Mehika tudi v
izseljeniSkem vprasanju. V. Mehiki so
na razpolago Siroka polja zlasti za
emigracijo nasih peljedelskih delav-
cev. Nad 50.000 ha zemlje je sedaj sa-
mo v eni pokrajini prosto na razpola-

go, in ¢aka na koloniste. Zemljo je mo-

gote kupiti in ni draga. Daje se pa
tudi v zakup po najrazliénejSih po-
gojih. Upotovanje v Mehiko je dovo-
ljeno in gredo mehikanske oblasti
priseljencem v vsakem oziru na roko.
Zemlja je zelo rodovitna in podnebje
zdravo.

Predavatelj je tekom predavanja
pokazal veljo zbirko predmetov, ki
bi se mogli uvoziti v naSo drzavo.

G. dr. Pless se je v imenu navzotih
zahvalil g. ataSeju Prietu za predava-
nje in mu zagotovil, da ga bodo go-
spodarski krogi v njegovih stremlje-
njih vsestransko podpirali.

Po predavanju se je razvila disku-
sija, ki je pokazala, da je bila konfe-
renca zelo koristna in da bo Ze v krat-
kem vodila tudi do praktiénih uspe-
hov, zlasti kar se ti¢e uvoza mahago-
nijevega lesa, rastlinske trave za Stel-
ke in kolofonije.

Fr. Zelenik:
; Iz prakse.
Pred kratkim se je dogodil sledeti

slu¢aj. Stranka stopi v t;gbviqo, da
kupi nek predmet. Prodajalec je slo-
nel na prodajalniSki mizi in se pogo-
varjal s svojo stanovsko tovariSico. Ni
se njima zdelo vredno, da bi pozdra-
vila, saj Se na pozdrav stranke nista
odgovorila niti vprafala kaj Zeli. Ko
stranka povprasa za predmet, se pro-
dajaleu najbrze ni zdelo vredno, da
bi el iskat, pa si je pomagal z izgo-
vorom, da nimajo. Pri odhodu j&
stranka istotako ostala brez odgovora
na svoj pozdrav. Ako streZeta ti dve
sotrudnidki mot¢i tudi druge stranke
tako, tedaj bo njun gospodar prej ali
slej zaprl. !

Slutaj dokazuje dovolj jasno, da ni
v redu, de gospodarja ni v trgovini
med poslovnimi urami. Marsikateri
ima to navado, da popoldan navadno
ni v trgovini ali pisarni, pat pa v go-
stilni ali celo na lovu ali kje drugje
in prisopiha Se le okoli Seste ure V
trgovino ali pisarno in se loti z vso
vnemo dela. Ker ne more kongati ta-
koj, hiti, poslovni prostori so odprti
in usluzbenci se poslanjajo okoli prav
po nepotrebnem, ker v tako pozni uri
pat redkokedaj pade kaka stranka v

trgovino. Korist trgovea zahteva, da
je tudi on med poslovnimi urami v
svoji trgovini, da dela s prevdarkom
in mirno ter nadzoruje svojo trgovino
in svoje usluZzbence. Ako je med po-
slovnimi urami v trgovini, s¢iti ne le
svojo korist, ampak daje usluzben-
cem dober vzgled, kontal bo dnevno
delo pravotasno in tudi bo redno za-
piral svoje prostore. Gospodar je hla-
pec svojega podjetja in mora prvi v
trgovino in zadnji iz trgovine. Red bo
imel v odpiranju in tudi v zapiranju,
imel bo pa tudi zadovoljne nastav-
ljenec. Nastavljenci so nezadovoljni.
¢e morajo na veter po nepotrebnem
ostajati v trgovini, ker gospodarja
med dnevom ni bilo. Nezadovoljni na-
stavljenci pa niso nikdar v korist
podjetja. :

Pripomnim naj Se nekaj. Kjer sluz-
bujejo skupaj nastavljenci obojega
spola, tam se pletejo romani, kakor
pravi trgovski pregovor. Poslovodja
neke angleske firme je nabil v po-
slovnih prostorih table z napisom, da
usluzbenci naj ne mislijo med poslov-
nimi urami na svoj oboZevani pred-
met. Zaljubljenci naj grulijo izven tr-
govine, v trgovini pa naj mislijo na
totno postrezbo. :

2. Kakor ni v redu, ¢e se ne po-
zdravlja stranke, tako tudi prevelika
in gostobesedna vljudnost ni prijet-
na. »Kompliment, klanjam se, dober
dan, oprostite, s &im smem postretic
je pozdravna oblika nekega jako
vljudnega prodajalca. Ta ima kar ce-
lo zbirko pozdravov; ali bi ne zado-
stovala samo eden ?

3. Ako na novo dosle stranke ni
mogote takoj postreci, tedaj se jo pro-
si, da za hip potrpi, bodo takoj po-
stregli. Ponudi se ji stol ali se jo pro-
si, da kar sama nekoliko pogleda po
trgovini. Dober prodajalec zna streti
tudi po dve stranki naenkrat. Ni po-
trebno, da poslufa, kako se prijatelji-
ci posvetujeta na dolgo in Siroko gle-
de nakupa, in pusti cakati drugo
stranko, ampak se oprosti pri prvi, ki
je itak zaposlena s prijateljico, pa
pokaZe drugi stranki blago. Seveda,
kdor prodaja zlatnino, naj odpravi
najprej enega kupca in potem druge-
ga, kar po redu. Kjer prodajajo. slad-
kor ali kavo in cikorijo, tam gre hi-
tro in stranke ne takajo, oziroma pri-
hajajo po blago otroci in sluzkinje.
Potasi se prodaja v modnih in po-
dobnih trgovinah.

4. Prodajalec mora bili z v vsemi
strankami enako vljuden. Vljudnost
se ne sme ravnati po zunanjosti kup-
ca. Pomisliti se mora, da je danes po-
sebno inteligenca v jako slabih gmot-
nih razmerah in se malokateri nosi
po modi. Lepa obleka ne pokriva vse-
lej pametnega in podtenega Eloveka.
Denar delavea je ravnotoliko vreden
kot denar ministra, le da ga prvi tez-
ko in premalo zasluzi, drugi pa vec-
krat po krivici prejema veliko. _

5. Prodajalec mora pokazali, kar
hote prodati. Mnogokrat je nakup in
prodaja kakega predmeta odvisna lc
od slutaja. Kupec nima namena in tu-
di ne prave potrebe za to ali ono, pa
vseeno vzame, &e vidi in se mu do-
pade. Posebno se lahko tako prodaja
marsikaj, kar sicer ni neobhodno. po-
trebno pa je praktitno in poceni, Za-
to naj prodajale¢ povprasuje, ¢e sme
ponuditi to ali ono,"samo ne kamna
za ypucate.

6. Kar se ti¢e hvaljenja blaga, mora
biti prodajalec jako previden. Blago
in kakovost se naj hvali in priporoca,
toda v mejah resnice, So kupei, ki bla-
go prav dobro poznajo, pa se delajo
nevedne, samo da ugotovijo, ce je
nrodajalec posten in ne skufa obesiti
slabo robo. Nekateri priporotajo, da
se naj pokaZe najprej boljsa kakovost
in ¢e se dozdeva kupcu preveé denar-
ja, tedaj naj prodajalec prinese tudi
slabejSo vrsto, toda naj tofno oznati
razliko v kakovosti in v ceni ter po-
skuga stranki dokazati, da je nakup
draZje robe ugodneji. Stranka.bo do-
bila zaupanje.

CacOP

Gospodarska politika Italije.

Od zadnjega govora ilalijanskega
finanfnega ministra Volpija je giba-
nje lire povzrofilo na borzah vzne-
mirjenje in razburjenje, ki je rodilo
skrajno neprijetno tendenco v cenah
papirjev. Gre za »pataloSke« manife-
stacije, kot se je izrazil financni mini-
ster Volpi v svoji najnovejsi izjavi, ki
jo je dal glavnemu faSistovskemu li-
stu »Popolo d’ [talia« in v koji so ori-
sane smernice vladne valutne politi-
ke za bliznjo bodo&nost.

Spekulacija si pripravlja — novo
nesreco je rekel finanéni minister in
upajmo, da bo zadnja, vsaj za precej
Casa, kajti deZeli je potreben mir. Go-
tovo pa je, da je zdrava in postena ita-
lijanska lira ena izmed onih boljSih
valut, ki se nahaja v dobi ustavljenja,
za Spekulacijo precejSnja zme3njava.

Predsednik vlade je deZeli jasno
zalrtal pot akeije. Mislilo se je, da se
bo dal polozaj valute zlomiti, a ni se
pomislilo, da ima vlada v rokah nad-
zorstvo nad vsemi elementi, ki vpliva-
jo na praviéno ocenjevanje lire. Tudi
se ni razumelo, da ima italijanska fi-
nanca odloéno voljo obvladovati va-
luto ter pri tem spoStovati le gospo-

darske potrebe dezele, dobro mislje-
ne potrebe, na zmeren nacin ter ob
7 'ltvah, ki so potrebne, a ne preko
>h.

Kvota 90 se bo ohranila. Bitka pro-
li draginji se je zac¢ela na podlagi me-
rila 90, ki ga je oznacil Mussolini. Re-
zim ne dovoljuje, da bi se ta cilj pre-
kladal po volji sil, ki so popolnoma
izven Zivljenja nacije. Seveda ni kvo-
ta 90 fizicno-matemati¢na totka, tem-
vet predstavlja bliznje to€ke, ki tvo-
rijo obseg gibanja lire. Toda 90 je
osrednja kvota.

Nadalje je minister Volpi omenil,
da je morda sedanje gospodarsko
preurejevanje tu pa tam neprijetno,
toda prebivalstvo se zaveda, da za-
deva ta preureditev v globino Zivlje-
nja drzave, in prenasa vse neprijet-
nosti s pozrtvovalnim razumevanjem.

Stvar vlade je, da stori od svoje
strani, kar je v njeni moti, da se olaj-
Sa vsem pot. V ta namen se proucuje

kakor zeli ministrski predsednik. Na
prihodnji seji ministrskega sveta se
bo formuliral ta nacrt.

Proces prilagoditve ne more biti
hitrejsi in kvota, ki jo je oznacil Mus-
solini, bo obvladovala valutne tecaje
toliko ¢asa, kolikor bo potrebno, da
postane uredba dovelj trdna. Moja
izjava glede »jeseni<, ki sem jo po-
dal pred kratkim povsem zalo, ker je
bilo treba nastopiti proti zavratnim
glasovom o vratolomni revatulaciji,
s katerimi se je skuSalo pripraviti
razpoloZenje za Spekulacijo, ta: izja-
va se ni to¢no tolmacila. Sedaj lahko
reéemo, da se v oktobru ne bo zgo-
dilo ni¢, da ostanemo dolgo pri kvoti
90 in da so vsi lahko mirni.

Mi dobro vemo, da se mora italijan-
ski finantni polozaj vplesti v medna-
rodni polozaj, toda hip in nadin hote-
mo izbirati mi, Mednarodni finan&ni
trg, posebno ameridki, se je napolnil
v zadnjem ¢asu z evropskimi vred-
nostmi, toda gotovo ne radi pretira-
nega povprasevanja s strani Italije.
Pred kratkim sem naglaZal koristi
zunanjih posojil, ki naj se porabijo v
proizvajalne svrhe, toda kredit Ttalije
zasluZi boljSe pogoje nego se v njih
nahajajo sedaj na mednarodnih trgih
italijanski vrednostni papirji.

Radi tega ne bo 8kodoval sklep, da
se — tudi z ozirom na poletno dobo
na trgih — ustavi izdajanje dovoljen]
za- najemanje posojil v inozemstvu. To
bo pripomoglo k dosegi boljSih cen za
italijanske vrednostne papirje, izdane
v inozemstvu, in bo koristilo tudi
Iereditu podjetij, ki izposojujejo-

Finanéni minister se je tu zopet do-
taknil polozaja na trgu, Ki ga Je ozna-
Gl za' patoloikega, raznih govoric in
manevrov, ki se jih posluZuje Speku-
lacija.

Finantni minister je zaklju€il svo-
jo izjavo z napovedjo ustanovitve
amortizacijske blagajne za odplaéevq—
nje drzavnih dolgov. Ze na prihodnji
seji ministrskega sveta bo predloZil
tozadevni naért, Tej blagajni se naka-

“natrt za zniZanje daveénega pritiska,

Zejo razpolozljivi prebitki iz 1. 1925-
1926 in 1926/27 ter vse ostale aktive
z namenom, da se ustvari Ziv instru-
ment finanénega napredka italijanske
drZave, ki hote izpolnjevati svoje ob-
veze na najvidnejsi naéin in tako po-
stopno nizati svoj javni dolg. Kakor
vidite, — je kon¢al minister Volpi —
se mnoge govorice razprsijo, ¢im pri-
dejo v dotiko z realnostjo in resnico.

K gornjim izvajanjem pa moramo
dodati mnenje milanskega lista »11
Sole«, ki pravi, da se hofe na umetni
nacin pobijati cene, toda, da se to ne
posredi: cene padajo samo vrednost-
nim papirjem, ne pa blagu. Producenti
vina, testenin, sira so zadovoljni z
znizanjem cen, toda to naj se zgodi po
stirih mesecih ali enem letu, toda ne
takoj, kakor bi to Zelela vlada. Neki
italijanski list, ki izhaja v Parizu, pi-
Se: finan¢na kriza napreduje. Iz dne-
va v dan vzema vedno resnejSe obli-
ke in se vedno bolj razdirja. Stevila
bankroterjev se sploh ne da veé Steti.

Dular Metod, dipl. comm.:
Industrija in trgovske Sole.

V zadnjem ¢asu je prinesel »Tr-
govski listc ve¢ clankov o trgovskem
pouku in njega preosnovi. Kot bivsi
ucitelj v dvorazredni trgovski Soli ter
praktik v industriji si dovoljujem pri-
pomniti slededle;

Ves pouk na naSih dvorazrednih
trgovskih Solah in trgovskih akademi-
jah je usmerjen skoro izkljuéno za iz-
obrazbo trgovskega naradda-
ja. Absolvent ima gotovo znanje o
trgovskem Kknjigovodstvu, tr-
govski koresponderei, trgov-
skem racunstvu in organizaeiji
trgovine, skratka pozna osnove
trgovskega poslovanja, a o in-
dustriji in obrti ¢uje v Soli prav malo,
kot bi ne bila Slovenija dezela z naj-
bolj razvito industrijo v nadi drZavi.
Velik del teh absolventov in absol-
ventinj gre v industrijska podjetja in
v bodote bodo §li v Se vecji meri. In
ko ti nastopijo sluzbo, se jim zdi sko-
ro vse popolnoma novo in neznano,
da se jim zazdi, da jih je pripravljala
Sola 7a Neki o18to drugl poklic. Na-
vadno nimajo pojma o organizaciji in
poslovanju industrijskega podjetja,
ne morejo se v novem poklicu znajti
in se zanimati za dnevna vprasanja
tn probleme podjetja in tako ostanejo
pomozne moc¢i pri kakem mehanic-
nem delu leta in lela brez izpopolni-
tve in napredovanja. Nada podjetja pa
imajo mesto domacih strokovnjakov
zaposlene dobro platane tujee. Kaks-
nega pomena je to za razvoj nasSe in-
dustrije in cel ekonomski razvoj in s
tem Zivljenski nivé naSega naroda, vi-
di ¢lanek nadelnika ministrstva trgo-
vine in industrije g. M. Savica v 73,
Stevilki »>Trgovskega lista<.

Elektrika, radio, avto, aeroplan, a
tudi neusmiljena konkurenca, dum-
ping, imperijalizem, ekonomske in
socijalne revolucije — sami vzroki in
posledice ogromnega napredka tehni-
ke in industrije ter ekonomske bor-
be — so znaki naSe dobe. Kdor ne
koraka s tasom, bo zaostal in sposob-
nejsi ga bodo v konkurenci ubili, Za-
to vidimo v zadnjih letih po celem
svetn — ne samo v trgovini, ampak
v prvi vrsti v industriji — nekako
mrzlitno orgahiziranje in reorganizi-
ranje industrije ter glad po strokov-
ni literaturi in izobrazbi ter upo-
rabljanje najnovejSih izumov v trans-
portu, fabrikaciji, biroju, prodaji, re-
klami, skratka v vsem ekonomskem
delovanju. Sistemiziranje, normizira-
nje, mehaniziranje, racijonaliziranje
in znanstvene metode dela* so danes

* Tu ‘opozarjam (vkljub temu, da je 3Tr-
gowski liste Ze enkrat opozoril) na ravnokar
iz8lo knjigo Fran .D. Podbreinika: Moderna
{rgovina in industrija. Misli in metode or-
ganizacije.
devize industrijalea. Pri teh nalogih
rabi sposobnih ljudi, ki znajo misliti
ekonomsko, ki se znajo viiveti v po-
samezne probleme podjetja in jih re-
Sevati v duhu Casa ter pridonesti, da
se podjetje zdravo razvija, da se vzdr-
¥ in napreduje v gigantski konku-
renéni borbi.

Ali morejo naSi absolventi trgov-
gkih 8ol in akademij postati taki so-
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Liublianski velesejem se zakliuéi v ponedelijek ob 19. uri!

Ne zamudite prilike!

delavei v industriji? Gotovo ne, ker
niso nikdar, ali pa prav malo slisali
o organizaciji in poslovanju industrij-
skega podjetja. Koliko jih je, ki
poznajo pojem »obrate¢, »polfabrikats,
»rezija¢, »pribitkic¢, (na mezde, oziro-
ma materijal v kalkulaciji) itd.?

Zato pa je potrebno, da se mero-
dajni Cinitelji Ze enkrat zavedo, da
mora ogromno Stevilo nadih absolven-
tov trgovskih ol in akademij v indu-
strijo, kjer jih dakajo teZke naloge
(%e nodejo, da jim Se naprej zasedajo
aajboljsa mesta tujei in da ostane na-
Ja industrija nesposobna za konku-
renco) in da je treba te ljudi na te
naloge kolikor mogote najbolje pri-
praviti. Za to sem mnenja, da se mo-
rajo trgovske Sole in akademije pri
poucevanju ozirati neprimerno vet
kot dosedaj na industrijsko izobraz-
bo svojih uéencev. Treba jim je poka-
zati ne samo razlike pri posameznih
predmetih (knjigovodstvu, korespon-
denci, ratunstvu, kalkulacijah itd.)
med trgovino in industrijo, ampak
treba je pri udencu zbuditi smisel za
industrijo, seznaniti ga z najaktualni-
mi problemi industrije, razloZiti mu
¢im vet mogode sistemov organizacije
posameznih, po moZnosti poznanih mu
industrijskih podjetij, peljati ga v raz-
ne tovarne, sploh dati mu ¢im ve¢ pri-
like, da se vZivi v industrijo in njene
poslovanje. Tako se mu bo — rekel
bi — industrija priljubila, zacel se bo
zanimati za njene probleme in take
absolvente potrebuje nala industrija,
ljudi sposobne in voljne posvetiti se
7 vso duSo industriji in njenim pro-
blemom, ne pa »pisace« za mehaniéna
dela.

Posebej bi bilo po mojem mnenju
Se (reba: -

V knjigovodstvu. Enostavno knji-
govodstvo sploh izpustiti, od dvostav-
nega italijanskega vzeti samo kratek
primer, nems$kega najbolje samo krat-
ko omeniti v teoriji, k veljemu izde-
lati prav kratek primer, ker najti
danes te vrste knjigovodstva v praksi
je res Ze bela vrana, Glavna paZnja
in najve¢ ¢asa naj se posveli ameri-
kanskemu knjigovodstvu. Po mojem
mnenju bi bilo tudi za teoretiénu_.to]-
madenje bivstva dvostavnega knjigo-
vodstva (torej za zaletek) najpriprav-
nejSe amerikansko knjigovodstvo, 1z
amerikanskega knjigovodstva naj se
tudi naredi vecji primer iz industrije
po moznosti z deljenimi Zurnali (za
nakup, prodajo, obrat itd.) Prikaze
naj se tipitcne konte industrijskega
knjigovodstva: racun surovin, pomoz-
nih surovin, strojev, orodja, modelov,
fabrikacije, prodaje, mezd, upravnih,
produkcijskih in prodajnih stroskov,
pomoznih obratov itd. PrikaZe naj se
cirkulacija surovine in polfabrikatov
ter fabrikatov do prodaje, ter konti,
ki pridejo pri tem v postev, posebno
konti rezije, in omeni naj se velika
vaznost teh kontov za kalkulacijo in
statistiko. Pove naj se, na podlagi ka-
kih dokumentov se knjiZijo te posa-
mezne faze produkcije, odkod se do-
be ti dokumenti in na quﬁen nadin,
kdo jih izpolni, kontrola itd,

V korespondenci: Poleg lrgovske
naj se ozira Se na posebnosti indu-
strijskega obrata: specijalna vprasanja
7a 1zdelavo vegjih izdelkov (strojev),
ponudbe za jste. Pojem tehnitne
korespondence, cirkularji, korespon-
denca s potniki in zastopniki

V trgovskem ra%unstvu: Naj bi se
utila industrijska kﬂikulacija, VS&j v
bistvenih totkah. Priznati je treba. da
je v tej totki pri nas veliko nezns;nja
in da to ogromno Skoduje nasi obrti
in industriji. Upam si trditi, da je
eden glavnih vzrokov konkurenéne
nesposobnosti in propasti nekaterih
nadih podjetjih ravno absolutno nepo-
znavanje kalkulacij, posebno v manj-
gih obratih, To ye samo oni, ki ima
priliko iste poznavati in to je tudi
vzrok, da madi mali obrati ne napre-
dujejo ker nimajo vsled slabe organi-
zacije 1n ],‘"Jlgo"OdBtva ne kalkulacije,
ne statistike ter tako ne morejo naiti
napak v sVOJ€M podjetju in videti, kje

se da kaj poboljsati in kaj se dela ne-
racionelno, kateri obrat in produkt je
rentabilen. NaSa industrija in obrt
producirata predrago, to je splodno
znana stvar, a ¢e bi imelo vsako nase
podjetje res vzorno kalkulacijo in sta-
tistiko, bi bil vspeh vsaj Se na pol si-
guren. Za predavanje o kalkulaciji bi
se lahko dobilo kakega prakti¢nega
industrijalea, ta bi gotovo vzbudil pri
ucencih vet zanimanja za predmet in
bi navajal primere iz prakse, ki si jih
uc¢enci bolje zapomnijo. Tudi o posa-
meznih dnevnih vprasanjih in proble-
mih industrije, naj bi se nudila ucen-
cem kratka ene- ali dvaurna predava-
nja od strokovnjakov iz prakse. To bi
zelo dvignilo zanimanje uéencev za
industrijo. Poskusite!

Poleg teh Ze vpeljanih predmetov,
ki naj bi vzeli ve¢ obzira na posebno-
sti industrijskih podjetij, bi priporo-
¢al, da se uvede — vsaj neobligatno
— en predmet specialno o celotni or-
ganizaciji industrijskega podjetja, ki
bi ga naj predaval priznan strokovnjak
iz prakse. Organizacija industrijskega
obrata je od trgovskega tako razlitna,
da se ne more skupaj obravnavati, kar
nam prica svetovna literatura, ki
obravnava vsako organizacijo posebej.
V tem predmetu naj bi dobil ucenec
pravo sliko in pojem industrijskega
podjetja, seznanil naj bi se s celotno
organizacijo, principi uprave, delitvijo
dela, celotno cirkulacijo materijala od
nakupa do prodaje izdelka, zveze po-
sameznih faz produkeije z knjigovod-
stvom in kalkulacijo ter statistiko, ob-
ratunanjem in porazdelitvijo mezd z
principi znanstvenih metod dela, po-
sebno pa z borbo za trZiide, tehniko
in sistemi prodajanja, reklamo in dru-
gim. To bi bil najhvaleZnejsi predmet

in bi ogromno koristil ne samo posa-
mezniku, ampak celi nasi industriji.

Tu bi tudi omenil, da se je pred tre-
mi leti nameravalo uvesti v dvoraz-
redne trgovske Sole nov predmet o
narodnem gospodarstvu. Ne vem za-
kaj se to ni storilo, upam, da so zad-
nja leta pokazala dovolj neobhodne
potrebe za vsakega trgovea in indu-
strijca, da pozna elemente nacionalne
ekonomije. V Avstriji so uvedli ta
predmet v srednje Sole, pri nas ga pa
Se v trgovskih ni, Danes, ko vsi na-
predni narodi v Ameriki, Angliji,
Nemdiji, Rusiji, Italiji in drugod po-
skudajo, da vzgoje v ekonomskem du-
hu cel narod, to je ne samo trgovce,
obrtnike in industrijce, ampak celo
delavee in poljedelce, se pri nas tako
vazen predmet izpusfa iz programa.
Upajmo, da se bo to popravilo.

Od tu predlaganih stvari bi zamogla
trgovska akademija realizirati, ako ne
vse, vsaj vetji del, a dvorazredne tr-
govske Sole precejsnji del,

V trg. akademiji bi se event. zadnji
letnik delil na industrijski in trgovski
oddelek ter bi uéenci volili v katere-
ga hotejo, ali pa naj bi se vsaj vzorni
kontor delil v trgovski in industrijski
oddelek. Naravno bi to moralo iti de-
loma na rac¢un drugih predmetov, ka-
terih, naj odlotajo tozadevni faktorji
sami,

Konéno 8e nekaj o trgovskih in
obrtnih nadaljevalnih Solah. Predpo-
goj, da bodo te zadostile svojim nalo-
gam ter nam dale res dobre trgovee in
obrtnike je, da se vrsi pouk ob delov-
nem ¢asu in da nosi strofke drZava,
ker so uéenci ozir. vajenci veéinoma
gmotno tako slabo situirani, da tega
ne morejo prenesti, pa raje zanemar-
jajo Solo.

Vinocet

naifineisi in

Tovarna vinskega kisa,
d. z 0. z., Ljubljana, nudi

najokusneisi

~ NAMIZNI KIS
o jz pristnega vina., &«

Zahtevajte ponudbo!

Tehniino in higijeni€no najmoder-

neje urejena kisarna v Jugoslaviji
Pisarna: Ljubljana, Dunajska cesta 1a, Il nadatr.
Telelon itev. 2389,

K. Tiefengruber:

 Problem nasih potovalnih
sotrudnikov.

Ze od nekdaj je bilo eno najkotlji-
vejsih vprasan] za trgovee in poslo-
davee sploh, izbrati in zasigurati si
vsesiransko ustrezajote sodrudnike,
zastopnike, potnike itd, V povojnem
casu pa je postal ta problem fe tezji.
V interesu trgovine pa je, da se ta

problem vendar Ze regi 'in zato mi- |

enkrat resnici v ofi. Krivda je na obeh
stranech — pri poslodaveu in name-
Stencu — in ce hotemo to rano izle-
titi, je treba, da sta si oba ta odlo-
¢ilna faktorja v stvari na jasnem,

Pa si oglejmo najprej, kaj pravijo-

poslodavei. s
Ugledna domata tvrdka poroca:
»Po vojni se neprestano trudimo,

da bi dobili res vsestransko odgovar-

1ajotega potnika. Samo v zadnjih dveh
letih smo poskusili %e z nad pol tucata
moci, ki pa se niso obnesle. Eden, pri-
blizno 40 let star, ojenjen, je kazal
precej$no vnemo zg stvar, tudi stro-
kovne sposobnosti mu nismo mogli od-
rekati, ampak njegova zunanjost je

| v nedoglednost,

e —

pokvarila vse, Ni nas zadovoljil, pa
smo se lo¢ili, — Drugi zopet je sicer v
sploSnem odgovarjal, pa je bil tako go-
stobeseden, da je postal s svojim ne-
prestanim govori¢enjem strankam ne-
prijeten. Odpustili smo ga in iskali no-
vega. — Naslednji je bilo zelo repre-
zentativen, lepega nastopa, sposoben
in povsod priljubljen, pa manjkala mu
je agilnost, tako da napravljene kup-
¢ije niso odgovarjale njegovim pre-
jemkom. Ker ga tudi zviSanje prejem-
kov ni spravilo iz ravnotezja, smo se
lo¢ili tudi od njega, — Iskali smo na-
prej in dobili smo res zmoznega &lo-
veka, Nudili smo mu, kolikor smo le
mogli, ker pa so Sle njegove zahteve
do smo bili prisiljeni
prekiniti sluzbeno razmerje z njim.
— Njegov naslednik je tudi povsem
zadostil zahtevam v vsakem oziru, pa
tudi on je zahteval od dneva do dneva
vet, tako da nam je konno postal
predrag. Ko smo nazadnje njegove za-
hteve kot res pretirane odklonili, ni
zapustil sluZbe, ampak je zadel v svo-
jem delovanju na celi &rti popustati.
Razstali smo se tudi s tem.

Precej neprijetnosti doZivljamo tudi
z vodji podruZnic. Prvi nas je opeha-

ril, drugi pa je vkljub zmoZnosti zane-
marijal sluzbo in odsloviti smo morali
enega in drugega.

Tako sedaj Ze tretje leto iS¢emo
zmoZne mo¢i, pa zaman. Kar ne mo-
remo si razjasniti, kaj maj bo temu
vzrok.«¢

In take in slitne pritoZzbe niso
redke.

Da stvar laZje presojamo, je dobro,
da ¢ujemo tudi mnenje nameséencev-
potnikov. Evo Vam par primerov.

Prvi, ki se oglasi, pravi, da je bil
nastavljen pri veéji tvrdki, pa samo
na provizijo. Tvrdka mu posilja spro-
ti na pot malenkostne zneske na ra-
dun provizij, da more potovati, Pa pri-
de na dogovorjeni kraj, kjer bi ga imel
¢akati na posSti denar, pa denarja ni.
Urgira telegrafi¢no, telefoni¢no, pa se
nihée ne zmeni. Kaj mu preostane
drugega, kot da si denar izposodi pri
kaki stranki, da more sploh nazaj.
Nastanejo prepiri, sluZzbeno razmerje
se razdere in trpita pri tem tvrdka in
potnik,

Drugi toZi, da se je s tvrdko pogo-
voril na pol, oba, tvrdka in potnik, sta
videla preje vse roZnato, Zivljenje pa
pokaZe ravno nasprotno. Konec: Raz-
prtija in obojestranska Skoda.

Tretji jadikuje, da je tvrdka od nje-
ga zahtevala, naj bo elegantno oble-
¢en, naj poseta samo prve lokale, naj
napravi ¢im vet kupéij, placa in drugi.
prejemki pa so mogli zado3tati komaj
za voznjo in skromno Zivljenje. Ni
konveniralo nikomur, pa se je raz-
drlo.

Cetrti, zopet provizijski potnik, se
pritoZuje, da ga tvrdka poslje na pot
z vsemi navodili, ko pa narotila doha-
jajo, jih deloma izvrsi, vedinoma pa
ne. Tvrdka ne more toliko dobaviti,
kot pa zbere potnik narodil, pa se po-
tem izgovarja, da ta ali oni ni dovolj
zanesljiv, pozablja pa pri tem, da pot-
nik pri samo delnem efektuiranju na-
ro¢il ne zasluZi niti za potne stroske,
kaj Sele, da bi mogel Ziveti sploh, ali
celo stanu primerno.

Tako -se jadikovanja stalno ponav-
ljajo in tudi tu se pojavljajo vprasa-
nja, zakaj je temu tako.

Ce motrimo vzroke takih pojav —
najsibo na strani poslodavecev ali na-
med&tencev — pridemo do zakljuka,
da je sistem izbire pomanjkljiv in da
pogostoma osobje nima prave vzgoje
v splodnem, Se posebej pa ne za poto-
vanje. Vzrok je nadalje tudi to, da
vsakdo misli, da je potniski poklic naj-
lazji in da ga vsakdo lahko izvriuje,

Sposobnost trgovskega potnika ni
uspeh naulenih pravil, ampak neka
individualnost, ki jo nekateri imajo,
drugi pa zopet ne. Ravno tako pa je
zopet osebna nadarjenost trgovea,
najti sposobne sotrudnike ter jih nase
privezati; taki talenti so pa zelo red-
ki. Industrijski prvaki se imajo v
glavnem zahvaliti bistroumnosti in
sredni izbiri svojih sotrudnikov za
svoje uspehe.

Obi¢ajni potek nastavitve potoval-
nega osobja je sledeli: Tvrdka inseri-
ra v list, dobi na to vet ponudb, ki
jih zbere in nato zaéne ugibati, kako
mnaj se odloti, Utise zajema seveda iz
pisave in sloga ter se odloti za neko-
.ga Pri osebni predstavi se po med-
sebojnem barantanju za plago in dru-
ge prejemke doseze sporazum, ki pa
se Ze po par mesecih razblini. Iskanje
se zalne iznova.

Da ima tu pa tam trgovec pri prere-
Setavanju ponudb sretno roko, samo
potrjuje pravilo, da Casopisje nika-
kor ni primerno za iskanje osobija,
osobito pa ne vodilnejSega ali potni-
kov.

Mnogo bolj priporo¢ljivo je povpra-
Sevanje pri znancih in smotrene po-
izvedbe, da se najde primerno osebo.

Predno pa se loti§ iskanja, si mo-
ra$ biti na jasnem kaj iS%es, kak3ne
sposobnosti zahtevas, kaj od iskanega
pritakuje§ in koliko mu mislis plsgca—
ti. Sele, ko si si v vsem tem na jas-
nem, pa zatni z delom.

Jasno je, da se skusa tako trgoveec
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Kkalkulira po svoje.

 En trgovec” pravi:
vzorce, pa naj zbira narotila, Cim veé
zbere, tem ve¢ zasluzi na proviziji. Ri-
zika pa ne maram nobenega.c .

‘Drugi pa si misli drugace: SGlavni
zasluzek naj bo za poinika provizija,
ker to je najmocnejSa gonilna sila.,
Venddar mu moram zasigurati najnuj-
nujse zivljenske pogoje, pa mu dovo-
lim e zmerno fiksno placo, da mu je
v spodbudo k vetji ynemi in da pot-
nik Ze v naprej ne obupa.«

Tretji pa pravijo: »Nasi potnjki ni-
so primorani prodajati, da Zive, pla-
¢amo jih kakor ostalo osobje brez vsa-
ke provizije, ker ne reflecktiramo na
izsiljena narotila, ki nam lahko od-
tujijo odjemalce ali pa da se po ne-
potrebnem spustamo v negotove kup-
cijes. .

'jVs_i imajo prav, seveda vsak po svo-
je. Okolnosti so res razlitne in stvar
se ne da meriti po enem kopitu, Res
pa je eno: Vsaka tvrdka si mora biti
Ze v naprej na jasnem, te more pot-
nik ob mogofem zasluzku Ziveti ali ne.
To velja osobito za provizijske potni-
ke, ki so nastali prav za prav Sele po
vojni. Preje so prejemali samo pro-
vizijo le trgovski zastopniki, ki potu-
jejo za ve® predmetov in imajo na
razpolago dovoljna sredstva za poto-
vanje .in torej niso sproti odvisni od
zasluzka. — Kdor pa Ze v naprej ve,
da potniku ne more nuditi polne eksi-
stence, naj ga raje ne isce,

Ce govorimo o uspchih potnika,
ugotovimo, da so za sposobnost pot-
nika merodajni za obCo sposobnosi:

1. naravni odnoSaji do delovanja,

2. prodajna politika podjetja in

3. izobrazba potnika.

Mnogo podjetij sploh nima zacrta-
nih nikakih prodajnih nacel. Cesto-
krat prodajajo tovarne grosistom,
hkrati pa tudi detajlistom in to celo
po istih cenah. Ni torej izklju¢eno, da
se snideta potnika tovarne in grosista
pri isti tvrdki kot konkurenta. Zopet
imate grosiste, ki obiskujejo potom
svojih potnikov detajliste, ob enem pa
tudi konsumente. Posledice so za pri-
zadete potnike viasih skrajno nepri-
jetne, kar si lahko mislimo. :

Ko motrimo uspehe potnika, pride-
mo do zakljutka, da se ne da ravno
trditi, da bi bili sijajni uspehi vedno
posledica posebne nadarjenosti, ali pa
odvisni od-visoke izobrazbe. Vsako
priliko dobro izrabiti in v vseh oko-
lif¢inah naijti najprimernejo pot, je
vsa tajnost uspehov.

Da se pa pretezna velina potnikov:
ne povspne preko povprecnosti, za-
krivi Sematiziranje dela po obicajnih
pravilih in takih potnikov je preko 85
odstotkov. Originalnost je prav redka.
Tu naj trgovec poseZe vmes osebno,
da naj navodila in sluajne migljaje,
kako delajo drugi potniki. Sploh se
dajo izkudnje drugih potnikov prav
spretno uporabiti. In marsikatere te-
#ave se bodo omilile in uspehi ne bo-
do izostali.

R AT S T G T
TRANSPORTNE TARIFE MED JUGO-
SLAVIJO IN CESKOSLOVASKO.
Pripravljalna pogajanja o trgovski po-
godbi med Jugoslavijo in (‘eﬁktmlnva_sko
se ne bodo omejila samo na ureditev
medsebojne carine in drugih tozadev-
nih postavk. Tako jugoslovanska kot Ce-
gkoslovaska vlada hofeta povodom po-
gajanj o trgovski pogodbi urediti ves
kompleks vprasanj, ki bo odloCiven tudi
za najintenzivnejdi razvoj gospodarskih
razmer med obema drzavama, Zato se
bo Ztudiralo tudi vprasanje, do kak3ne
mere vplivajo na medsebojno gospodar-
sko razmerje posebno transportne tari-
fe: z redukeijo in s prilagodenjem na
izvorne zahteve te ali one drZave naj
pospeSujejo razvoj medsebojne trgovi-
ne. V poitev pridejo tako Zelezniske kot
donavske tarife. Dogovor o tarifah bo
tvoril najbri del trgovske pogodbe. Z
- redukcijo carinskih in transportnih ta-
rif bi se ustvarila najsigurnejia vez za
oZje in #ivahnejSe gospodarske stike
med obema prijateljskima drzavama.
A S A T B T e P WM TTT

Jeklene valjéne zastore ter vsa klju-
tavnidarska dela izvriuje in se pripo-
rota za cenjena narolila kljudavnitar-
stvo Avgust Martincid, L}t_rblia-
na, Rimska cesta 14. Glej danasnji in-
serat na zadnji strani.
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Viktor Blazic, Linkljana, Ruina ulica §t. 33/1. +
se priporofa interesentom za preskrbo strokovno izvedenih trgovskih, — §

trgovsko-kreditnih in zasebnih informacij po brezkonkuren&nih cenah.
Zahievajie prospeki!

-

ZANIMIVO NAROCILO JUGOSLAVIJE
~ V AVSTRIJI,

. .Jugoslovansko prometno ministrstyvo
ie z odobrenjem vseh zakonitih Cinite-
ljev sklenilo z avstrijsko tovarno loko-
motiv G, Sigl, Wiener-Neustadt, pogod-
ho o dobavi 25 lokomotiv s lenderji. Ker

. 80 lokomotive Ze dogotovljene, jih bodo

takoj dobavili. Pri tem gre za kreditno
kup¢ijo na ved let; zatasno pladilo se
izvrsi z zakladnicami, ki se obresiujejo
s® ali 7%. S tem je Aystrija prehitela
Nemdéijo, ker so nemske velebanke do-

'slej jugoslovanske drzavne bone nadel-

no odklanjale, razen e je.jamcila Ju-
goslovanska Narodna banka ali pa do-
ti¢na {vrdka.

KRANJSKA HRANILNICA PREIDE V
LAST LJUBLJANSKE OBLASTI,

-~

Véeraj, dne 7. julija L. 1. se je vrsil
obéni zbor regulativne Kranjske hranil-
nice, ki je sklenil, da se drustvo Kranj-
ska branilnica razpusti in drustveno
premozenje likvidira ma ta madin, da
prevzame vse dolZnosti in praviee dru-
stva ljubljanska oblast, ki iz naslova
kupnine placa znesek 2,850.000 Din, ka-
teri se porabi za dobrodelne namene.
Oblast pretvori zavod v oblastni hipote-
karni zavod, ki bo posloval pod imenom
»Kranjska hranilnica<. S pretvoritvije
se bo zaved postavil na Se trdnejso pod-
lago, ker prevzame meomejeno jamstvo
za vse obveznosti zavoda oblast z vsem
svojim imetjem in z vso svojo davéno
modjo. — Na ta nacin preneha Kranjska
hramilnica v Ljubljani, ki je bila kot

eden prvih teh zavodov ustanovljena.

pred vet nego 100 leli v Ljubljani in ki
se je tekom svojega obstoja vedno odli-
kovala po reelnesti in solidnosti, vsled
fesar je uzivala zaupanje najSir§ih kro-
gov n:l:'aega prebivalstva. Postavljen na
dirfo in Se %rdnejSo podlago bo zavod
brez dvoma tudi v svoji lastnosti kol
oblastni hipotekarni zavod izpolnjeval
svojo malogo v prospeh naSega gospo-
darstva.

GOSPODARSKI POLOZAJ CESKOSLO-
VASKE,

Banéni svet Ceikoslovaske Narodne
banke je v svoji redni mesefni seji
ugotovil razveseljiv razvoj v stavbnem
gibanju, zlasti na dezeli. Kreditne zahie-
ve pri Narodni banki so se nebistveno
zvisale. Z obZalovanjem so vzeli na zna-
nje, da so nekateri ljudski kreditni za-
vodi dovoljevali industrijskim podjet-
jem posojila, kojih izmera se ne da spra-
viti ¥ sklad z normalnim delokrogom
teh zavodov in I povzrota zato vedkrat
zgube. Neugoden moment so tudi zgube
posameznih krogov domacega gospodar-
stva na mednarodnih sladkornih trgih.
Domada industrija zaznamuje napredu-
jote zboljSanje v posameznih vrstah,
zlasti v tekstilijah in kovinskih izdelkih.

Nasprotno pa ftraja zasto] v mnekaterih
eksporinih industrijal Se naprej. Opaza
se veckral mezdno gibanje, kojega po-
tek je v ozki zvezi 8 konkurendéno zmoi-
nostjo doti¢ne industrije. Stanje posey-
kov v raznih delih republike je neena-
komerno. Krona je stabilna,
- L] L]

FRANCOSKI PRORACUN
za leto 1928 je sedaj izgolovljen. Govo-
ri 0 422 milijardah dohodkov in o 41.5
milijardah izdatkov, tako da bi preostal
velik previsek. Zelo obdirno utemelje-
vanje k nadrtu je napravil menda Po:
incaré sam. Pravi, da se je sicer financ-
ni poloZaj zboljsal, da je pa e dalet od
kondne stabilitete. Treba je resiti Se ste-
vilna in zelo tezka vpraganja, Kljub na-
predku v konsolidaciji visefega dolga
je ta dolg Se zmeraj tezko breme, Dobro
polovico vseh dohodkov bo tudi to pol
pozrl javni dolg.
» L] .
BORAH PROTI DOLARSKIM
KREDITOM EVROPL

Znani ameriski senator Borah je v
nekem govoru zahteval od ameriske
viade, naj se peca rajsi z domaéo obne-
vo kakor pa z obnovo inozemstva. De-
iel je:
jim pomagamo na ta nacin, da jin dol-
gove odpustamo ali pa da jim denar po-
sojamo. S tem .pa pomagamo Samo ev-

ropskim kalilcem miru. Zgodovina Ev- |

rope v zadnjem mesecu nam je poka-
zala prav tiste bojazeljne in prepirljive
clemente, ki so oznacali ¢as pred izbru-
hom velike svetovne vojske.« Kot doka-
ze za svojo trditev je navedel Boral,
najprvo Mussolinijev govor, v katerem
zahteva za bodofo vejsko armado b mi-

lijonov_moz, dalje prelom med . Veliko

Britanijo in Sovjetsko Rusijo, umor ru-
skega poslanika Vojkova, v Varsavi,
umore v Rusiji in govor Poinecaréja v
Luneville, ki je bil prepojen jeze in
ozlgvljenosti. — Borah ima prav: ¢e bi
jim nihte denarja ne dal, bi bili kmalu
mirni.

T T

Vsem trgoveem in frgovskim nastav-
ljencem v ljubljanski oblasti. Vse sta-
noveke organizacije imajo Ze svojo »Sa-
mopomoc«, ki izplatuje v slucaju smrti
ostalim izdaine podpore, le trgovski
stan je brez te prekoristne institucije.
Na inicijativo ljubljanskega gremija fr-
goveev se je ustanovilo sedaj »Trgovsko
dobrodelno drudtvo Pomoé<, ki bo pri-
telo svoje delovanje takoj, ko se zglasi
zadostno Stevilo ¢lanov. Cim veé ¢lanov
se bo priglasilo, tem izdatnejSe bodo

‘podpore. Opozarjamo na to prepotrebno

drustvo zlasti trgovske Tusluzbence. Pri-
jave se sprejemajo do 30. t. m. pri Gre-
miju trgoveev v Ljubljani in pri vseh
ostalih gremijih ljubljanske oblasti. Vse
potrebne informaecije daje Gremij trgov-

cev v Ljubljani, kjer se dobe tudi po--

trebne tiskovine.
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Predvajanje praktiEnihorganizacijskih
pripomolkov za trgovske, industrijske,
‘ obrine in druge obrate

do 18. ure

od 8.
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- Trgovina.

Lan. Mednarodni trg lanu je od zacet-
ka maja naprej v znamenju hitrega dvi-
ganja cen, Zredcenje razpolozljivih za-
log na vzhodnih trgih, kojih dovozi v
zadnjem casu zmeraj bolj ponehujejo,
je cene za ruski in latvijski lan zelo
dvignilo. Sledijo jim trgi Zahodne Evro-
pe. Mislijo, da bo tendenca tudi Se za-
naprej kazala navzgor. Podpria je dvi-
gajoCa se tendenca po neugednem raz-
voju v skoraj vseh produkcijskih deze-
lah.

Cehi in italijanska svila. Na ¢edkoslo-
vaskem trgu svile se je polozaj zboljgal,
zlasti povpraSevamnje po cenenem blagu
se je pozivelo. Uvoz italijanskega blaga
je vsled dviga lire zelo nazadoval. Nato
so ltalijani ceno svojih izdelkov znizali,
a je bila zato tudi &kvaliteta slabsa in ni
ugajala potrebam ¢CeSkoslovaskega trga.
Mem Ceskoslovaskimi importerji in med
italijanskimi tovarnami je prislo. vsled
tega do Stevilnih diferenc, ki velkrat se
danes niso poravnane, Pisali smo 7Ze, da
so se svoj ¢as tudi Rusi zelo pritozevali
nad kvaliteto ilalijanskega blaga.

Industrija.

Svilarska konferenca, — Tekom tega
meseca se bo vriila v ministrslvu polje-
delstva in vod konferenca zastopnikov
svilarskih ‘ustanov. Eno izmed glavnih
vprasanj, o kojem se bo razpravljalo na
tej konferenci, je .vprasanje oddaje v za-
kup drzavnih tovarn svile.

Raziirjenje omrezja elekirarne na
Fali. Med upravo falske elektrarne in
varazdinsko mestno obcino se vrie po-
gajanja zaradi prikljutitve Varazdina na
omrezje falske elekirarne. Sporazum je
v bistvenih tockah ie dosezen. Varaidin-
ska mestna ob¢ina pricakuje, da bo po-
cenitev struje za industrijske svrhe znat-
no pospesila industrializacijo v mestu in
okolici.

Licitacija gradbe ceste Kraljevo—Ra-
ska. Gradbena direkecija opozarja vse
interesente na razpis prve ofertne lici-
tacije za dovrienje drZavne ceste Kra-
ljevo—Ragka, ki se vrii v rafunskem
oddelku Ministrstva za gradbe in sicer
dne 25. julija t. 1. za Cetrti del od kilo-
metra 36°520 do km 48000 in dne 26. ju-
lija t. 1. za peti del od km 43-C00 do kilo-
metra 56'000. Natancnejsi pogoji so raz-
vidni iz razglasov, ki so nabiti na urad-
ni deski gradbene direkeije v Ljubljani,
Turjaski trg, I. nadstropje.

sTribuna¢ F. B. L. tovarna dvokoles
in otrodkih vozickov v Ljubljani, Kar-
lovska cesta 4, je razstavila na letosnjem
velesejmu svoje izdelke v veliki izbiri
v paviljonu F 257—275. Razstavljena so
dvokolesa najnovejsih modelov po brez-
konkurenénih cenah, otroski wvozicki
vsakovrstnih sistemov, igradni vozicki,
stolice, vrini stoli, stolice za ucenje ho-
je, vrtni naslanjadi, triciklji in holender-
ji za otroke, skiro, triciklji za prevazanje
blaga, motorji svetovno znane tovarne
Frera, Sivalni stroji, kolesni deli, pnev-
matika itd. Razstavljeni so tudi majmo-
dernejsi invalidski vozovi, katerih je iz-
delala tovarna letos vecje stevilo za dr-
7avo. Podjetje je priznano eno izmed
najsolidnejsih ter i1ma tudi -moqerpo
urejene oddelke za popravila, ponikija-
nje. emajliranje in sprejema vsa v to
svrho spadajoda popravila kot kulgsa,
moterje, vozidke in stroje. Tovarna 1ma
zaposlene le prvovrstne modi in je
opremljena z najmodernejSimi stroji.
Stevilni odjemalei Firom nase driave
nam pritajo o solidnosti podjetja. Prav
posebno opozarjamo gg. trgovce in sl.
obginstvo, da si ogleda razstavljene iz-
delke tega naSega domalega podjetja.
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Skoda d. d. Skodove tovarne bodo odredb Norveike in Svedske. — Ve-
imele v prvi polovici tekofega meseca Telefon 2378 N Teleton 3378 reinigte Stahlwerke porofajo o dobri
sejo in se bo na tej seji predlagalo iz- | | Ustanovije- o 's Ustanovlje- | | zaposlenosti v tekofem letu, S 1. julijem
pladilo dividende v znesku 50 K¢. Hkra- | | mo (1. 1886. no I 1886. | | je stopil v veljavo novi delovni &as, ki

*
o

ti z zakljudno bilanco za tekoce leto bo
predloZena tudi stabilizacijska hilanca
2 datumom 1. januarja 1927, in so 8ko-
dove tovarne prvo tovrsino podjetje v
Ceskoslovadki, ki je izgotovilo svojo sta-
bilizacijsko bilanco. Podjetje je v teko-
¢em letu dobro zaposleno in z naroédili
najmanj do konca leta preskrbljeno.
Poljedelski stroji za Rusijo. Uradna
statistika sovjetsko-ruske zunanje trgo-
vine priohfa sledete podatke o importu
poljedelskih strojev: Skupni import v
letu 1924/25 je znasal 58.584 ton v vrf!('i-
nosti 1.9 milijonov rubljev, v letu 1925-
1926 pa 87.606 ton v vrednosti 47.8 mili-
jonav rubljev. Tako glede ton kot glede
vrednosti se je import v enem samem
letu dvignil za polovico. UvaZzale so
Nemdéija, U. S. A, Ceskoslovaska, Av-
strija, Latvija, Poljska, Svedska itd.

Denarstvo.

Papirnati drobiZ se vzame iz prometa.
Finanéna delegacija v Ljubljani opozarja
ob¢instvo na svoj razglas z dne 16. maja
1927, Stev. A 1V, 2115, da se vzame dr-
7avni papirnati drobiz po Din 1.—, 0.50
in 0.25 do 30. septembra 1927 iz prome-
ta. Zamenjavanje za kovan drobiz po
Din 0.50, 1.— in 2.— ter izjemoma tudi
7a bankovce Narodne banke se vrSi v
Sloveniji pri vseh davénih uradih. Vsi,
ki imajo Se kaj papirnatega drobiZa, naj
ga timprej zamenjajo, da ne bodo imeli
Zkode.

Stanje Narodne banke SHS z dne 30.
junija 1927, (Vse v milijonih Din: v okle-
pajih razlika napram stanju z dne 22. ju-
nija.) Aktiva: Kov. podloga 491.3
(— 4.3); posojila: na menice 990, ma
vrednostne papirje 177.6, skupaj 1167.6
(—7.2): saldo raznih radunov 1519.2
(—18.7); pasiva: bankovei v obtoku
5204.7 (4 87.8); drizavne terjatve 212.4
(—209.1); obveze: po Ziru 1031.4, po

raznih radunih 585.7, skupaj 1.617.1
(4 140.9); bilanfna vsota  9.705.3
{;}l(J,El): ostale poslavke neizpreme-
njene.

Carina.

Posvetovanje o znizanju earine na
Nemékem. V témi ssvetovna gospodar-
ska konferenca in carinska predlogac je
v utemeljevanju zakonskega nadrta o
spremembah carine, ki ga je drZavna
vlada naslovila na drzavni zbor, tole be-
sedilo: »V sklepih svetovne gospodar-
ske konference sé izraZa tendenca, da je
potrebno splono zniZanje carinskega
nivéja. To mnenje hofe uvazevati dr-
zavna vlada na ta nacin, da prosi drzav-
ni gospodarski svet, naj se zane takoj
o tem posvetovati, katere carinske po-
stavke carinske tarife bi se dale znizati.
Poleg tega naj se stopi tudi v stik s po-
godbenimi drzavami, da se tudi tukaj z
novimi pogajanji medsebojna pogodbe-
na carina zniza.e<

(poleg Leoniila)

Jernej Jelenii, Liubliana, Stara pot 1

priporota svo] priznano dobri

(poleg LeoniiZa)

é6 Bpiritov In vinski kis ter prvo-
vrsten kis za viaganje soiivja.

Na Vil.Ljubljanskem vele-
tejmu od 2.—11. julija 1927

e semarae

RAZNO.

Izprememba v zakonu o taksah in
pristojbinah in tozadevnem pravilniku.
Tiskovna zadruga v Ljubljani je izdala
v ponatisu izpremembe in dopolnitve, in
sicer v zakonu o taksah in pristojbinah,
ki jih navaja finanéni zakon za leto 1927-
1928, in v taksnem in pristojbinskem
pravilniku izza dne 31. decembra 1923,
ko je izSel ta pravilnik v Uradnem listu.
Vsa tvarina je natisnjena na listih, to
je samo na eni strani papirja, tako, da
lahko vsakdo posamezne nove odstav-
ke odreZe in prilepi v knjigo. Izpremem-
be in dopolnitve so izsle v dveh snopi-
tih, katerih oba veljata Din 6.—, s post-
nino pa Din 6.50. Narotila sprejema Ti-
skovna zadruga v Ljubljani, PreSernova
ulica stev. 4.

Zavarovanje. V Londonu se je vriil
osmi mednarodni znanstveni kongres o
zayarovanju. Povodom . tega . kongresa
izisla Stevilka strokovnega lista »Zava-
rovanje« vsebuje izvirne doneske odlic-
nih udelezencev v angleskem, f{ranco-
skem in nemskem jeziku, dalje pa tudi
kratek pregled obravnav, prigladenih k
totkam kongresovega programa. Za za-
varovalnice je la Stevilka strokovnega
lista pomembna.

Po svetu, Mesto Berlin je najelo na
Angleskem posejilo v znesku 100 mili-
jonov mark. — Srednjeevropska druzi-

ba spalnih in jedilnih vagonov bo izpla-
¢ala 5 odstotno dividendo. Razvoj ozna-
tajo kot zadovoljiv, prometni dohodki so
dosti vedji kot lani. — Na londonskem
zborovanju izdelovalcev traénie so dvig-
nili ceno za 2.6 shil. pri toni, ker je ko-
njunktura za trac¢nice ugodna. O even-
tuelnem pristopu Anglije k kartelu so
se neoficijelno pogovarjali v oZjem kro-
gu, — DelniSka druZba tovarn fesov na
Ceskoslovaskem izkazuje deficitno bi-
lanco, pa bo vseeno iz lanskega dobitka
izplacala 4 odstotno dividendo — 16 K¢
(lani 32). Poslovno porofilo naglasa
vsled turske prepovedi fesov nastalo
zmanjiano prodajo fesov in vsled tega
velike vrednostne odpise v zalogah, —
Iz mlina, ki stoji, bodo napravili v Bu-
dimpesti predilnico s 40.000 vreteni in
tkalnico s B30 statvami. — Stanje slad-
korne pese na CeSkoslovaskem je pri
32 tovarn prav dobro, pri 55% dobro,
pri 419, zadovoljivo, pri 17, slabo (lani
0, 25, 48 in 27%, torej letos dosti bolje).
— V 'Parizu ho¢ejo obrestno mere zo-
pet zniZati in porofajo k temu, da je ra-
zen enega samega c¢lana ves upravni
svet Francoske banke za to. — Rumun-
ski finanéni minister Bratianu je odre-
dil revizijo nove rumunske carinske ta-
rife, Bratianu se izjavlja za nacelo za-
s¢itne politike in hoCe odpraviti posa-
mezne olajsave, v carinski tarifi dovo-
ljene., — Vsled trgovske pogodbe s Ce-
$koslovag8ko bodo eene tekstilij na Ogr-
skem bolj ali manj padle. Domade ogr-
ske tovarne bodo morale gledati na bolj-
80 kakovost, — Tekom enega meseca
je Indijska banka (Imperial Bank of
India) obrestno mero Ze drugi® zniZala,
to pot od 6 na 5%. — Kjub najrazlitnej-
Sim tezkotam, nastalim v vprasanju
nemsko-francoskega trgovskega provi-
zorija upajo, da ga bodo podaljSali za-
enkrat za kratko dobo; preko tega se
udpirgju menda tudi dobri izgledi za po-
gajanja o ftrgovski pogodbi. — Znano
poljsko podjetje Giesche nasledniki: bo
za leto 1926 izpladalo 11 odstotno divi-
dendo. — Rumunska vlada je izdelala
rakonski naért o sindiciranju industrije
spirita, o Kkontingentiranju produkecije
Spirita in o ureditvi porabe Spirita. Naj-
kasneje do 4, septembra mora novi pri-
silni sindikat priceti z delovanjem. —
V zadnjem &asu so narodila za Teskoslo-
vaske izdelke éevljarske industrije zelo
nazadovala, najbolj vsled nepojasnjenih
trgovskih razmer z Rumunijo in pa vsled

bo povzrodil niZje dohodke. Ker je bil
pa dosedanji potek zadovoljiv, ne bo le-
todnje leto za lanskim ni¢ zaostalo, —
Stiri najvelje italijanske kreditne ban-
ke so sklenile, da bodo zniZale zasebno
obrestno mero, gibajodo se med 7 in 8%,
2a 1%. — Obéni zbor nemike Lufthansa
je sprejel letni zakljudek. Delovna
zmoZnost druzbe se je povedala, promet
z inozemstvom se je pomnoZil in upajo,
da se bo pomnozil letos Se za madaljnih
20%. Zaposlenost se je zelo dvignila in
je povprecno za 50% vetja kot lani. —
Ceskoslovadki ministrski svet je naklo-
nil pol milijona K& za namene znanstve-
nega raziskovanja v pivovarniski indu-
striji. O uporabi nakazane svote se mo-
ra podati natanéno porodilo. — Vseh
motornih koles na svetu je okoli 1 mili-
jon 600.000; na Evropo jih pride 1 mili-
jon 235.000, na Azijo 58.000, Afriko
48.000, Avstralijo in Oceanijo 108, na
U. S. A. 129000 in na ostalo Ameriko
19.000 motornih koles. Cudimo se, da je
v U.S. A, ¢ez 22 milijonov avtomobilov
in tako malo motornih koles; to pa zato,
ker je cena avtomobilov v U. S, A, tako
nizka. — Ves svet porabi na dan okoli
140 milijonov litrov beneina ali okoli
51 milijard litrov na leto. — Leta 1926
so napravili na vsem svetu 75 milijonov
avtomobilnih pnevmatik; skoraj tricetr-
tine, 56 milijonov kosov, so jih napra-
vile U. S. A, vredne so bile pa 900 mi-
lijonov dolarjev.

Borza dela v Mariboru iSée nujno mon-
terja za vodovodno napeljavo.

Pojasnilo. Ceprav je ime »Z ik a¢ so-
dobna skovanka iz besed »Zitna kavac,
je vendar postalo to ime zelo popularno,
ker ima ¢isto doma¢ kolorit ter znadi
priznano dobro in razdirjeno blago vsak-
danjega konzuma. Neprimerno pa je
uporabljati to ime za vsako Zitno kavo.
Kajti ime »Zik ac¢ je zakonito za3giteno
ter pristoji samo dvojnosladmi rZeni
Ziki, ki jo izdeluje praZarna Zika v
Ljubljani.

TRZNA POROGILA.

Cene na debelo v Goriei. Tozadevna
komisija pri Trgovski goriski zbornici
pod predsedstvom komisarja g. Orzana
priob¢uje cenik glavnih jestvin v prodaji
na debelo, veljaven na goriSkem trgu od
27. junija 1927 dalje. Cene: 8o sledele:
riz navaden od L 140 do 145, riZ boljse
vrste 145—150, turfifna rumena moka
88—900, navadne testenine (vitevi za-
boj) 275—280, sladkor v kristalih 635 do
638, semensko olje 585—590, domaca sla-
nina 680—700, amerikanska slanina- 600
do 610, navadna kolonijalna kava 1975
do 2000, je¢men st. 10" 165—170, fiZol
druge vrste 150—156b, fizol prve vrste
188—190, letosnji krompir 60—63. — V
navedenih cenah se ni vitela uZitnina.

Vse vrsie ir
ski Jo
. vasakovrsine

Na veliho t

sike knjige kot: amerikan-
glavne knjige, blagajniike
; :

Kalkor tudl vse vrste Solske mvemie Vam

nud{ s svojiml prvovrsiniimi Izdelki naj-
: ugodneje

. JANEZIC, Liubliana

Florljanska ulica 3t 14
knjigoveznica, industrija Solskih
zvezkov in froovskih knjig.

, bloke, mape
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Izdelovanje oljnatth barv, firneia, la-
kov in steklarskega kleja. — Zaloga
kemifnth In rudninskih barv, — po-
trebiZine za slikarje, pleskarje, lizarje
In druge, vse v le siroke spadajoie,

Se priporofam

IVAN JANCAR

Trgovina MikioSiteva cesta 4
Skladiite Vidovdanska c. 14,

Na malo!

vratnth  otrofkil

78 popravo

Trib ‘F.B.L
2 una « Eb. B4., tovarna o
Olro¥kih vogitkov, LJUBLJANA, Karl::ltgh.: T}

TiSKARNA MERKUR

C
TRG.-IND. D. D, * irgiinorste s sk veeh

pav]lj on ,F¥ 257 —-2751

Velika Izbyrq dyokoles, molorjey, vsako-
vozlékov, nadomesiolh
Posebn ::ﬂlmnllkc. po zelo zniiani cenl.

dmajliranje
- u‘a‘ﬂg, olroikih vozickoy,
: Cenikl ':0(1&-]: na obroke.

TRGOVCI,
KI OGLASAJTE V
TRGOVSEM LISTU!

OBRTNI-

LIUBLJANA

MIKLOSIZEVA CESTA STEV. 6.

GENERALNO ZASTOPSTVO :
ZdruZenih papirnic Vevie, Gori-
¢ane in Medvode d. d. v Ljubljani
in Sladkogorske tovarne papirja

-in lepenke d. z. 0. z. v Ljubljani.

S R S W R W P (Y < 75 Y TE2

KASTELIC IN DRUG

Trogovina s papiriem

o M ¥

, Irgovski list“

Casopis za trgovino, industrijo in obrt

se nﬁ'poroda p.n. frgovcem, indu-
strijcem In obrinthom za naroda-
nje, razdirfanje in inseriran je.

lepuie, posetnice 22,

LIUBLJANA
GREGORCICEVA 23

e e LASTHA KNAGOVEBEA. '+ TELAFOW. Tr. SSES.



Stran 6. TRGOVSKL LlSl 9, Julua 1927.

Tl Stev. 77.
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ovarna Triglav, Liubljana
X Kolodvorska ulica $tev. 8,
p e ri ' a nasproti hotela Strukelj
priporota yeliko izbiro moskega perila po konkurenénih
cenah, — Izdeluje se tudi po naroéiln,

AR mm n*m- "W.\IW
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Ustanovljeno 1. 1879. Kl]uéavméarstvo
Telefon 3t. 2553.

Avgust Martinéi¢ |

Ljubljana, Rimska cesta Stev. 14

prvo in edino podjetje za napravo jeklenih
valjénih zastorov v Sloveniji

priporoéa napravo novih valjénih zastorov in poprave istih po konkurenénih
cenah ter ima vse pripadajo®e blago stalno na skladiitu.

Izdeluje in se priporoéa za narocilo

solnénih plaht, okrizij vsake yrste od priproste do najbogatejie izpeljave,

skarjasta omrekja, zelezja za ¥edilnike, ventilacije raznih vrst, razna okovja,

icleyna vrata in okna, okrogla Zelezna stopnidéa, predpeénike iz Zelegza in
bakra.

1904040000000

50 najpopoinejii, vrhu.
slrn]l U RA N 'J n nec nemike tehnike.
Najboljll v maierijalu so &wvi-

carski PLETILNI STROIJI DUBiEa

NAJNIZIE CENE ———— BRI
tudi na meseina odplaiila samo pri 35 @

Josip Petelincu, Ljubljana i )

ob vodi blizu Prefermmovega spomenika.

Stalna zaloga Stedilnikov  Avtogeno varenje
v priznani vestni in solidni izvrSitvi, in rezanje.
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Zalhilevajie prospelte!

Razpoiilialnlca sira

Franc Zmitek O tovarna upognjenega pohlstva
Bohinjska Bistrica. g lesna mdustnj a,

Stalna zaloga bohinjskega sira
v razli¢nih hlebih od 15—80 kg

teZe, kakovost ne zaostaja prav | DupLICA. pl'l 'KAMNIKu- Plsal'lla. Liubljana, Kersnikova lllica

.
nié za pravim &vicarskim

ementalcem. 3] Telefon 2266. Brzojavni naslov: Ingenieur Remec. Telefon 2266.
Postrezba toéna. Cene konku- ;

renéne, »- /ahtmrajta ponudbe, . S
e e Vodovarni presani furnirji

Specijalni  izdelki en - gros.

: za stole Pohi$tvo iz upognjenega lesa. Opreme g:,rt;’rﬁki inkc:{ealﬁl\:ad:iﬂlglﬁggr
POZOR! P ; i za restavracije, kavarne, gostilne, dvo- igratni vlaki, zlozljive gospo-
Oklpx.:(oklenjon] Aseian rane, gledali¥¥a. dinjske stiskalnice za sadne

I’ripuruéanm svoje pr\.mrstnl Sperrhoiz) zix mizarstvo, Soko:
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Q > Udlikovanja:

Delavnica triaikih bidevnlkov

i Zlata kolajna na mednarodni
““hmm,nn“{“,““ul“ﬂ razstavi Bruxelle sept. 1925.
v ; P : = . T Zlata kolvjna in Fastni pokal L
. Pohistvo 2za pisarne iz lrdegs lecd B iy il R asa ) ‘;)aﬂs
Parketi in rezan les. december 1925.
Veletrgovina Zastopstva: —- :
kolonijaine in Bra¢a Macura, Kajo lelaska, Josip Gmaz. |§
ipecerijske robe Skoplje - Beog"ad Makenzijeva ul. 26. _ Split Zagreb, llica 32.
l ' l l Ein I O priliki veleseima ne pozabite posetiti nade pissrne. Dajemc prsebne popustel I
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Liubliana AT T
zaloga Otroike mama. :::.E:‘:. el

svele praiene barvah, kopaine hlate, flor-nogavice za Zenske

kave, mietih difav in n;ofké. kravate, ?K‘nn rc;?ca. o::::n:::e,

manietna gumbeo, deZnike, palice, na nike

i oo ol - difete milo kupite najceneje pri :
Tolna in solidna

rosresuat josip Petelinc-u

Zahievajte cenik! Llubliana, ob vodi blizu Prefernovega spomenike.
Na veliko!
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KONFET!, SERPENTINE, LAMPIJONE,

TRGOVSKE Kﬂlléﬁ, EOLSKE ZVEZKE,
ALBUME, BELEZNICE I. 7. D. IZDELUSE

V NAJVEEN 1ZBER!
KNJIGOVEZNA INDUSTRUA

V. WEIXL
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LASTNA ERTALNICA ZA VSE
VRSTE TRGOVSKIH KNIJIG.

ODRUZBA Z O. Z.

LJUBLJANA, Gosposvetska 10

TELEFON INT. 2747

En gros prodaia papirja!
Stalna zaloga papiria vseh vrst!
I(onlmrentne tvorm!lte cene!
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s Puch-kolesa !
solidne cene! Platljivo na obroke!

/ 11GN. VOK, Ljubliana-Novo mesto
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Ureja dr. IVAN PLESS. — Za Trgovsko-industrijsko d.d SMERKURs kot izdajatelja in tiskarja: A,SEVER, Ljubljana.




