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TEZNJE NASIH PRIVATNIH NAMESCENCEV
V POGLEDU UREDITVE BOLNISKO-NEZGOD-
NEGA ZAVAROVANJA

Ze leta sem jeci skoraj ves svet pod obéulnimi udarci tezke gospo-
darske krize, ki je posebno po svojem najstrasnejSem izrodku brezpo-
selnosti velikih mmozic delovnega ljudslva, do korenin omajala njega
ckonemske in socijalne osnove. Odgovorni politiki, gospodarski strokov-
njaki in soecijalni politiki is¢ejo pota in kaZejo resna prizadevanja, da
re$ijo ljudstva iz lega kaotiénega stanja ter jih zopet povedejo h go-
spodarskemu blagostanju in socijalnemu miru, toda kljub mmnogim na-
povedim in obljubam Se niso mogli prodreti svetlej§i Zarki skozi temne
oblake, ki plovejo nad svetom in groze uni¢iti mnoge gospodarske, so-
cijalne in kulturne dobrine &lovestva, V takih prilikah je umevno, da
ni mogla ostati nedotaknjena tudi najvaznejsa socijalna pridobitev Ziro-
kih ljudskih plasti socijalno zavarovanje, ki zavzema i po svoji vsebini
i obsegu najpomembnejse mesto v socijalno polititcnem udejstvovanju
vsake drzave, ki se zaveda, da je njen visji raison d’élre, nuditi pomo¢
in podporo onim ljudskim slojem, kateri so v srditem trenju raznih eko-
nomskih in sceijalnih dinteresov najbolj zapostavljeni in ponizani, najbolj
smotrene zaséite potrebni. Milijoni brezposelnih, padanje mezd delav-
cev in namestencev, poslabsanje njih Zivljenskega standarda in zdrav-

stvenih prilik — ta dejstva niso ostala brez zlih posledic na mogoéne
zgradbe socijalnih zavarovanj tudi v socijalnopolititno naprednejSih dr-
javah — Nemdéiji, Awstriji, Cehoslovagki. Izpodjedla so finanéne teme-

lje socijalnih zavarovanj ter omajala njih organizacijske sisteme, odgo-
varjajote normalnim gospedarskim in socijalnim prilikam. Zato vidimo
v vseh teh dezelah in tudi drugih mmogo resnih poskusov, majti ¢asom
in razmeram prikladne sanacijske mere ter ustvariti tla za reformo vsega
socijalnega zavarovanja, da bo zopet poslavlijeno ma zdrave temelje ter
zajamdena mjega dajatvena sposcbnost, ki je v razrvanih socijalnih pri-
likah za zavarovance Se tem vetjega zivljenjskega pomena.

Zanimiva in za nas tudi zelo poucna je m. pr. pot, ki so jo ubraii
v svrho dosege uspeSne reforme socijalnega zavarovanja v sosedni Av-
striji. Na Dunaju obstoja takozvani sKuratorium fiir Wirtschaftlichkeit«
in ta je poveril posebnemu odseku, ki ga sestavljajo odliéni predstavniki
posledaveev, delojemaleev, uprav bolnifkih blagajn, zdravnikov in dele-
gat ministrstva socijalne politike, nalogo, da izérpno razmotriva in pre-
trese vse perefe probleme socijalnega zavarovanja ter doseZe kompro-
misno bazo za potrebno preureditev, Vse interesente je prevevala resna
volja, najti v prevaznem socijalno politicnem vpraSanju sporazumne totke,
in tako tudi uspeh ni mogel izostati. Clani odseka so zbrali mmogo aktu-
alnega gradiva ter se zlozili vsaj v bistvenih vprafanjih, tako da bo paé
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zakonodajalcu resitev v znatni meri olajsana, saj mu bodo mogla sluziti
za temelje njegovega dela ze konkrelna enotna hotenja vseh prizadetih
Giniteljev. Ta poskus nam dokazuje, da je mogote — &e obstoja odkrita
volja do sporazuma — tudi tezke in kontroverzne gospodarske in socijalne
izmakniti nestvarnemu, demagofkemu obravnavanju ter jih podvreci
stvarnemu raziskavanju in pospeSevanju iz vidika splosnih ineresov.

t Tudi v nadi drzavi je socijalno zavarovanje v zadnjih leih zaslo
v obupen polozaj in iSCejo se leki za njega reSitev in ohranitev.

Ze pred dvemi leti je bil sicer po posebni komisiji pri SUZOR-ju na-
pravljen csnutek novega zakona o socijalnem zavarovanju, efekt pa
je bil enak nic¢li, kajti odklonili so ga i delojemal-
¢i i poslodavei, ki sploh mniso sodelovali pri nje-
vovi sestawvi. Tako je zavarovanje propadalo dalje in v proslem letu
so vsi krajevni organi Osrednjega urada za zavarovanje delaveev izvzemsi
bolnigki blagajni Trgovacke Omladine v Beogradu in Trgovskega bol-
nifkega in podpornega drustva v Ljubljani zakljudili svoje poslovanje z
znatnimi deficiti. Pogubni val se je sicer skusal zajeziti, toda na ta nacin
ki je moral v tezkih gospodarskih in socijalnih razmerah le Se pove-
¢ali nezadovoljstvo pri obeh interesnih skupinah: Prispevki so se
povecali, bolezenske dajatve pa zmanjiale Sedaj se
namerava izprememba statuta SUZOR-ja, pri tem pa se pozablja, da
tvori statut le dopolnilo k veljavnemu zakonu o zavarovanju delaveev
iz leta 1922 in je torej uspesmna reforma nasSega soci-
jalnega zavarovanja mozZna edinole z revizijo ob-
stojectega zakona, odnosno z novim zakonom, ki mora tudi v
organizacijskem pogledu postaviti nase zavarovanje na trdnejSe, zdravejse
temelje. Ne odlasajmo torej, pri¢nimo z lecenjem zla
pri korenimi ter se z vso resnostjo, stvarnostjo in
potrebno ljubeznijo do stvari same lotimo dela,
da z zdruzenimi silami povedemo nase socijalno zavarovanje iz tezkega
stanja in mu zopet ustvarimo trdne podlage za nemoteno vrsenje mjegovih
visokih socijalnih nalog.

Zahtevo po preureditvi vsega socijalnega zavarovanja z novim zako-
nom sta postavili tudi movi samoupravi OUZD-eja in Bolniske blagajne
Trg. boln. in podp. drustva v Ljubljani ter v skupni resoluciji posebno
poudarili nujno potrebo njegove najSirSe decentralizacije po samostojnih
nosileih. SlozZili pa sta se v tej resoluciji tudi v tem — in to nase trgovin-
ske in druge privatne namestence prav posebno zanima —, da se naj
bolnisko-nezgodno zavarovanje za zasebne mnameséence uredi v novem
zakonu mna specijalen nacin, tako da bo odgovarjalo mjihovim posebnim
zivljenskim prilikam in potrebam, Z usvojitvijo te zahteve, ki pomeni
najvernejsi izraz hotenj in smotrenih prizadevanj vseh naSih zasebnih
namesdencev, in to ba%¥ po obeh samoupravah je storjen velik korak
naprej na polju ureditve namesfenskega zavarovanja in zato hotemo v
naslednjih izvajanjih nekoliko osvetliti razloge, ki so ji nujno dal kon-
kretno obliko.

Zakon o zavarovanju delaveev z dne 14. maja 1922 je uveljavil enotno
bolnigko nezgodno zavarovanje za delavee in zasebne namescence ler
s tem popolnoma prezrl, da imajo namescéenci tudi v pogledu socijalnega
zavarovanja svoje posebne polrebe in imterese, ki nujno izvirajo iz njih
delovnega razmerja in Zivljenskih prilik. S svojimi dolo¢bami je ta zakon
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okrnil bolezenske dajalve, ki so jih dotlej uzivali nameséenci pri svojih
avtonommih belniskih blagajnah, kajti slednje so postale krajevni organi
SUZOR-ja ler so morale vse svoje poslovanje in delovanje prikrojiti pred-
pisom zakona o zavarovanju delaveev, statutu ter drugim raznovrstnim
odredbam Osrednjega urada za rzavarovanje delaveev. Posebno obéutno
prizadeti so bili v tem pogledu ¢lani Trg. boln. in podp. drustva, ki se
je v loku dolgih desetletij svojega razveoja kaj jako zasidralo v wvrstah
trgovskih, pa tudi drugih privatnih nameséencev, ter jim nudilo najvedje
ugodnosti. Oskrbo in zdravljenje v 2. razredu javnih bolnie, odnosno v
Leoniscéu, dokaj svobodno izbiro med raznimi zdravniki i. dr. Z novim
zakonom pa so bile te dajatve znalno reducirane in niso Se dale¢ za
nami ¢asi, ko so bili potrebni veliki napori nase Trgovske zbornice, raznih
gospodarskih in namescenskih organizacij, da se je ta nasSa najstarejSa
socijalna institucija, ki so jo %e lela 1835 uslanovili nekaleri pozrtvovalni
Jjubljanski trgovei s Sechmitt-om na ¢elu, sploh mogla ohraniti pri Zivljenju!

Iz prednjega smo razvideli, da zakom o zavarovanju delaveev s svo-
jimi dajatvami ni mogel zadovoljiti nasih namestencev, pa je umevno, da
ie iz njihovih vrst ¢edalje glasneje odmevala teznja, da jim Trg. boln, in
podp. drudtvo na podlagi placevanja posebnega prispevka dopolni zako-
nite dajatve pri Bolniski blagajni. Tej zelji in potrebi je druStvo pocetkom
leta 1930 uspesno zadostilo z uvedbo takozvanega viSjega zavarovanja, ki
jo omogocilo svojim ¢lanom in njih svojeem za skromno ¢dmerjeno me-
sefno premijo Din 20 zdravljerije v 2. razredu javnih bolnie, odnosno v
sluéaju prenapolnjenosti slednjih tudi v privatnih sanatorijih. V tekocem
letu pa je s finanéno pomocjo Pokojninskega zaveda in ljubljanske mestne
obéine dogradilo in uredilo lasten sanatorij »Slajmarjev dome, v katerem
se morejo zdraviti brezplatno d¢lani visjega zavarovanja, pa tudi njih
svojei, v sludajih internih ter operativmih obolenj.

Nedvomno je torej Trg. boln. in podp. drutvo v mekaj letih mnogo
storilo za izboljSanje bolezenskih dajatev svojim ¢lanom in zato je tudi
Stevilo zavarovancev i pri BolniSki blagajni i v visjem zavarovanju prav
lepo narastlo. Po zadnjih podatkih steje BelniSka blagajna skoraj Ze 6000
dlanov, od teh pa je nad 3200 priglasenih tudi v vi§je zavarovanje pri
drustvu. Uspesno delovanje drustva pa je resno ogrozeno po doloébi ¢l 19
Pravilnika BolniZke blagajne, ki pravi, da mora drustvo iz naslova visjega
zavarovanja prispevati iino k vsakoletnim upravnim stroskom blagajne.
Za leti 1930 in 1931 je ta prispevek dosegel skupno vsoto Din 224.756:34,
katerih pa seveda druStvo ne more placati, ker je svoje dohodke pora-
bilo za kritje teko€ih obveznosti napram zavarovancem, majhne prebitke
pa namenilo ureditvi sanatorija. Na drugi strani pa smatra drustvo sploh
zahtevo po platevanju Yiskega prispevka k vsakolelnim upravnim stro-
Skom blagajne dejansko za neupraviténo, ker ima v vi¥jem zavarovanju
svoje lastne, od Bolnigke blagajne popelnoma lodene upravne strofke in
z njo skupno le to, da se vrsi poslovanje oheh zavarovanj v istih uradnih
prostorih. Bolniska blagajna mi v pogledu upravnih stroskov po druitvu
niti najmanj obremenjena, kajti tudi brez izvajanja viSjega zavarovanja
v drustvu, v katero je itak prijavljena le dobra polovica zavarovancev
Bolnigke blagajne, bi imela isto Stevilo uradnih prostorov in isto stanje
usluzbencev. Zato zna¢i v bistvu obveznost drustva, prispevali k uprav-
nim stroskom blagajne, le placevanje gotovega zneska za dovoljenje, da
sme iz prostovolinih prispevkov v vifjem zavarcvanju nuditi svojim ¢&la-
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nom vecje dajatve kot so predvidene po zakonu o zavarovanju delaveev —
in tem umevnejsa nam postane zahteva drustva da se omenjena dolo¢ba
¢l. 19 pravilnika blagajne ¢rta, tako da bodo sluzili dohedki wvisjega za-
varovanja le svojim lastnim svrham.

Navedli smo eno izmed obstojecih tezkot, ki groze ovirali uspesen
razvoj bolniSkega zavarovanja nameséencev, pridruzujejo pa se ji Se mnoge
druge, ki le podkrepujejo polrebo po njegovi specijalni ureditvi. Tako
jo nemogoca zadovoljiva refitev vprasanja zdravniike sluZbe, nacina
zdravljenja in izdavanja bolezenskih podpor po istih vidikih, ki veljajo
za delavsko zavarovanje, kajti uvazevati moramo na eni strani onrganiza-
cijsko povezanost privalno-drustvenih blagajn z druslvi, na drugi strani
pa se zavedati pred vsem tudi dejstva, da imajo njih ¢lani — privatni
namenstenci z ozirom na svoj zivljenski standord in mentaliteto v na-
vedenih pogledih svoje posebne teznje in polrebe, ki so za njih zadovo-
ljitev pripravljeni mesiti tudi vedje denarne Zrlve, Zato morajo imeti pri-
valno-drustvene blagajne v okviru posebnih zakonitih predpisov moznost,
da odrejajo visino zavarovalnih prispevkov po stvarnih potrebah svojega
clanstva, kakor tudi, da regulirajo holezenske dajatve v skladu z njegovimi
zivljenskimi prilikami.

Kakor za bolnisko, pa obstoja tudi za nezgodno zavarovanje privatnih
nameséencev nujna potreba, da se prikroji njih posebnim poklicnim raz-
meram in potrebam. Bas nezgodno zavarovanje zavisi namreé od tolikih
poklienih znacilnosti, da se nikakor ne more zadovoljivo urediti brez
upostevanja poklicno-individualnih posebnosti. To nam najbolje dokazuje
tudi dejstvo, da je n. pr. Bolniska blagajna Trg. boln. in podp. drustva v
razdobju 1922/31 pri povprecnem Stevilu 4480 zavarovancev pobrala na
racun nezgodnega zavarovanja za SUZOR do Din 1,600.000, na rentah pa
ie ta izplacal ¢élanom blagajne le Din 124.718'19. Kapitalno kritje teh rent
nam sicer ni znano, gotovo pa je, da zneska vplac¢il ne doseze.

Oznadili smo nekaj momentov, ki so privedli samoupravi obeh nasih
socijalnozavarovalnih institueij do enotnega zakljucka, da 7e pri sta-
vitvi predlogov za izpremembo statuta SUZOR-ja, poudarita potrebo in
zahtevo po posebni ureditvi bolniSko-nezgodnega zavarovanja privatnih
namestencev v okviru %e obstoje¢ih treh privatno-drustvenih blagajn —
Trgovatke Omladine, Merkurja in Trg. boln. in podp. drusStva — ter z
upoStevanjem teritorijalnega mnacela, po katerem naj pripada izvajanje
bolnigko-nezgodnega zavarovanja za vse zasebne namesfence na terito-
riju Dravske banovine izkljuéno nasi belniski blagajni. Ta zahleva je izraz
vitalnih potreb in interesov nasih mameséencev in zato izrazamo trdno
nado, da bo nasla umevanje in uvazevanje pri merodajnih éniteljih, sve-
stih si dejstva, da tvorijo tudi privatni nameSéenci vazen faktor v nafem
gospodarskem in socijalnem Zzivljenju! i IE

FR. ZELENIK

NEDOSTATEK V TRGOVINI: PREVEC
KREDITIRANJA!

Pred svetovno vojno smo bili vsi mnenja in prepri¢anja, da bi brez
kredita me mogla obstojati trgovina in bi lrgovsko peslovanje moralo
nehati. PriSla je potem svetovna vojna in njena prva 7rtev je bil trgovski
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kredit. Na mah ni nihée ve¢ kreditiral, vse se je moralo takoj placati.
Prvi hip je res nastal zastoj v trgovini, potem pa je postalo trgovanje nad-
vse zivahno.

Tudi po vojni je 3lo dalj casa brez kredita. Polagoma pa se je zacelo
dajati na up ne le odjemalcem na debelo, ampak tudi odjemalcem na
drobno. Predvojna bolezen se je zopet pojavila in danes ti¢imo globoko
v kreditiranju, kar povzroéa ogromno Skodo ne le nadrobni trgowvini,
ampak trgovini sploh. Od odjemalcev danes mi mogode dobiti denarja.
Posebno odjemalei trgovine na drobno so hudo zadolzeni pri trgoveih,
zelo veliko jih je brezpeselnih, veliko se jih pa izgovarja na krizo, pa je
danes zelo tezko kaj izterjati. Posledica tega je, da tudi trgovee na drobno
ne more v redu placevali svojim dobaviteljem, kakor grosistu tako tovar-
narju. Nastajajo tozbe, rubeni, mnoze se insolvence in ste¢aji. Hirajo in
propadajo trgovine radi pomanjkanja gotovine, ker imajo skoraj vse v
knjigah, t. j. pri ljudeh.

Veckrat slifimo mmenje, da se s prodajanjem za gotovino manj za-
sluzi kot pri kreditiranju. Tako mnenje je popolnoma napacno, ker vecji
dobitek pri kreditiranju je le navidezen. Ni¢ ni bolj neumestnega, kot je
zabijanje premoZenja z navidezno ve¢jim dobi¢kom v terjatve, od katerih
potem velikega dela ni mogoce izterjali. Ako odracunamo izgube na kre-
ditiranih terjatvah od dobicka na papirju, vidimo, da vedjega dobifka
nikjer mi. BoljSe je in veliko bolj pametino, da se prodaja z manjSim do-
nitkom za gotov denar, pa je lrgovec res gospodar svojega premoZenja,
ne pa drugi. Kdor prodaja za gotovino, lahko dokaj cenejse prodaja, ker
mu ni treba vratunavati v cene izgub pri odjemalcih.

Razupavanje povetuje potrebo tujega denarja. 7 meko posebno lah-
koto, da ne re¢em lahkomiselnostjo, se je do zadnjega casa kreditiralo.
Nesre¢ni moeratorij ali zasS¢ita dolnikov iz kmeckih vrst je sedaj neko-
liko zavrla meumestno razupavanje.

Tega nedostatka pa ne smemo ocitati samo trgoveu na drobno, ampak
tudi trgovini na debelo. Ta ravno tako z lahkoto kreditira trgoveu na
drobno in s tem 3koduje sebi in svojemu odjemalcu, kateri radi lahkega
kredita sam z vecjo lahkoto daje na upanje svojim nadrobnim odjemaleem.
Ti se zopet bolj lahkemiselno zadoliujejo pri trgoveu, pogostoma Zive
preko svojih razmer, lahkomiselne porabljajo svoje tezko zasluzene in
navadno skromne prejemke in Zivijo v resnici na kozo trgovea. Nadrobna
trgovina izgublja zelo veliko pri odjemalcih in je prisla sedaj radi zastite
kmeckih odjemaleey v skrajno neugoden polozaj.

Trgovina na debelo naj ne daje na upanje nadrobnim trgoveem preko
njihovih lastnih sredstev, oziroma kredit mora biti v pravem razmerju z
njihovimi lastnimi sredstvi.

Brez kakih drzavnih zaséit se mora omejiti razupavanje nadrobnim
odjemalcem. S prodajanjem za gotov denar se morejo znizali cene blagu
in denarju.

Omejitev kreditiranja bi izlo¢ila manjse ali vecje Stevilo trgovin,
katerih je itak preve¢, Zmamjsalo bi se tudi Stevilo bank, katerih je isto-
tako prevec v skodo vsega nasega gospodarstva. To je jasno pokazala sedaj
kriza v bantnem poslovanju. Banke so popolnoma odpovedale,

Posameznik ne bo nicesar dosegel, sodelovati mora celota. Naloga
stanovskih organizacij je, da posezejo vines in spravijo kreditiranje v
prave meje.
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FRANC DOLNICAR

REKLAMA IN NARODNO GOSPODARSTYO
Ix

Reklama je v svojem bistvu vse bolj obsiren pojem, kol jo pod lem
nazivom razumevamo v splogni uporabi. Kadar slisimo besedo reklama,
mislimo obi¢ajno na trgovsko ponudbo, tako inseral, plakat, oferto
ali sliéno.

Ime reklama pa zna¢i ponudbo v sSirSem smislu. Nemee ima prav
prikladen izraz »Werbung«.

Ne gre vedno za trgovsko ponudbo. Vse gospodarstvo je tesno pove-
zano in vsakdo v njem je strogo odvisen od svoje okolice. Clovestvo je
danes veriga, vsak njen ¢len tvori enolo zase, vendar sluzi vedno drugim
¢lenom, je z njimi v zvezi in tako Sele v skupnosti tvori to verigo. Iz le
povezanosli, odvisnosti drug od drugega pa se je morala roditi ponudba.
Tako lahko nudimo svoje fizicno ali dusevno delo, ideje in dobrine.
Ponudba je predpostavka vsega druzabnega zivljenja, da ne redem, pogoj
samoohrane, osnova kulturnega napredka.

Smoter ponudbe utegne biti gospodarski, osebni, socijalni, politiéni,
humanitarni, verski, znanstveni ali umetnizki. Toda v vsakem sluéaju gre
za sploien, obé¢i znacaj in njen objekt je vedno ¢lovek — njen namen pa
vplivanje. Ustrojeno upotrebo sredslev podanih v taki obliki, da bi z njimi
vplivno vodili sicer svobodno odloditev v prilog samega subjekta ponudbe,
imenujemo reklamo, Kadar gre za vsiljevanje necesa s silo, takral ne
more biti govora o ponudbi. Bistvo ponudbe je vedno prosta odlocitev,
Prav iz tega svojstva so se rodile vse brezstevilne tvorbe in prav to
dejstvo ustvarja potrebo razmotrivanja in nauke raznih oblik ponudbe.

V kolikor smo dali tej ponudbi obliko, s katero smo v stanju pod-
krepiti njen u¢inek do pozitivnega izrazanja, moremo govoriti o tehni¢no
in psiholosko dovrseni izvedbi ponudbe. Tako ponudbo imenujemo kratko
uspesno ponudbo. V nasfem primeru moremo torej govorili le o pre-
misljeno zasnovani in dolodeno izvajani reklami, ki je skrbno predelana
po osnovnih vodilih moderne prodajne organizacije. Le reklama v tem
smislu more biti vplivna na potek razvoja v gospodarstvu.

Ali bi bilo morda mozno ustvariti vso to industrijo in trgovino, ki
stoji danes v gigantski veli¢ini pred nami, brez reklame, brez ponudbe?
Ali ne sloni razvoj vsake gospodarske panoge predvsem na organizaciji
propagande? 7 obliko njene upotrebe raste ali pada.

Ponudba je ustvarila wse polno novih potrebh, katerih pojav cbicajno
pripisujemo kulturnemu napredku. Toda ¢e gremo do korenine takim,
danes Ze stalnim potrebam, potem moremo ugotoviti, da jih je ustvarila
le smotrena, sistemati¢no izvajana ponudba. Poglejmo konzum kave, ¢aja,
¢okolade, tobaka, mila itd. To so dobrine, ki jih smatramo danes za
neobhodno potrebne, ¢eravno so nam postale nepogresljive le zalo, ker
smo se nanje navadili. V takih slu¢ajih povzrofa obi¢aje le dolgotrajna,
redna ponudba.

Postanek novih zivljenskih potrebiéin je za gospodarstvo vedno poseb-
no vazen pojav, saj tvori nove vire dohedkov in pridobitnosti, blago-
stanje in pa ugodnejSe Zivljenje. Pri velikopotezno zasnovanem Sirjenju
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novega predmeta, ki bi utegnil dvigniti porabo sirokih mas naroda, pa se
je treba danes predvsem ozirati na proevil lastnega gospodarstva, ker le
tako moremo dvigniti dolo¢eno panogo na naéin, da bi donaSala koristi v
izravnavi domace produkeije z domaéim konzumom.

Pri tem moram misliti predvsem na nase agrarne produkte. Vzemimo
sadje, mleko, med in povrinine. Ne zadoS¢a le smotrena priuc¢ilev pridelo-
vanja in gojenja, nabavka kvalitelnega semenja, ali za Zivinorejo nabava
in vzdrZzevanje plemenske Zivine, nego se mora vzporedno z gospodarsko
plodovitostjo razvijati tudi odgovarjajoca reklama, ki je sestavni del te
gospodarske pridobitnosti. Ves Iboljsi ali obilnejsi pridelek ne more
donasati pricakovanih in tudi moZnih koristi, ako nismo doumeli s pri-
merno ponudbo spraviti le dobrine v promel na ona trziséa, ki jih morejo
porabiti, v roke tistim potroSnikom, ki jih morejo kupiti.

Zatorej ne bi smele Zivinorejske odnosno sliéne kmetke in gospodar-
ske zadruge nikdar puséali z vidika upolrebo Ziroko zasnovane reklame,
nego bi ji morale posvecati vedno tisto paZnjo, ki ji pritice. Danes ne
velja ve¢ — le proizvajati — treba je proizvode tudi prodati in Zele e
imamo ustrezni izkupicek v Zepu, moremo govoriti o donosnosti boljSega
gospodarstva,

Znano je, da bi nasa Zivinoreja in prav tako sadjarstvo, ¢ebelarstvo
kakor povrtninarstvo donaSalo tri do stirikrat toliko, ¢e bi tem gospodar-
skim panogam posvecali ono painjo kot pri proizvodnji tudi pri prodaji.
kot jo posveCajo nekatere druge drzave n. pr. Neméija, Svica.

Tak napredek moremo seveda dosezalti v nagi poljedelski proizvodnji
le v skupnosti, pod okriljem gospodarskih zadrug, ki edine lahko stvorijo
in vzdrzujejo primerno reklamno ustrojstvo, pois¢ejo ali pa tudi Zele
ustvarijo dobre prodajne trge in tako nudijo nafim malim kmetijam
moznost, da svoje pridelke donosno vnovéijo.

Delokrog zadrug in pa obéinskih ter sreskih kmeckih odborov ni
torej le strokovno izobrazevanje kmeta, nabavljanje in zbiranje pridelkov
ter prodaja, nego tudi propaganda za potrosnjo pridelkov. V sludajih,
kadar potreba po njih ne obstoja ali ne v zadostni meri, tudi ustvarjanje
take potrebe, z dolofeno in dovrieno reklamno kampanjo. Kdo more
dvomiti, da bi se dal konzum sadja, sira, masla, medu in drugih dobrin
s smotreno propagando Se znatno dvigniti.

Toda doslej smo videli take propagande le malo in mnogo moZnih,
pa med njimi tudi prav ngodnih prilik ostane zamujenih. Poglejmo samo
nas ljubljanski jesenski velesejem, pa tudi druge enake prireditve v
drzavi in tujini. Na prireditvi, ki je po svojem zamislu predvsem name-
njena nasi poljedelski propagandi, vendarle niso zadostno zastopani pro-
dajni interesi naSega kmetijskega gospodarstva in lahko redemo, da %e
nismo uodili vse vrednosti teh zlatih priloznosti. Da ne govorimo o ¢rni
umetnosti, katere se skoro ne posluzujemo, dasiravno imamo v njej vse
polno moznosti za Koristno uveljavljanje.

Da moramo ravno propagandi poljedelskih proizvodov posvedati
posebno pozornost ter z njo gospodarsko dvigniti nasega poljedelea, sledi
iz dejstva, da je naSa drZava preteino poljedelska in zato nepovolino
stanje kmeckega naroda, ki je odnosno vendar najvedji potro$nik, nekako
posredno vpliva tudi na razmere ostalih stanov.

Prezreti me smemo, da bi taka narodno gospodarska propaganda
naletela na mnoge tezave in teikofe. Predvsem se pojavi denarno vpra-
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sanje, ali ne bi sel uspeh propagande enega proizvoda na skodo drugega.
Vzemimo kot primer mleko in vino. Pri nepravilno usmerjeni propagandi
za mleko, bi se ulegnila zmanjsati potrosnja vina. Uspeh ene panoge, pa
ne sme iti na Skodo druge, ali kvecjemu v znosni obliki. Oba proizvoda sta
vazna za nase gospodarstvo,

Se predno se pricne reklama pri potrosniku pa je polrebna propa-
ganda pri proizvajaleu za tipizacijo proizvodov in izdelkov. Sele za take
proizvode je mogoce ustrojiti v dolo¢enem praveu sirsSo propagando.

Poljedelska propaganda za gojitev poljedelstva je golovo eno naj-
vaznejsih sredstev, s katerimi bi mogli izdatno izboljsati prilike nasega
narodnega gospodarsiva. Te ¢injenice so se zavedli Ze v mnogih drzavah
in tako so nam znane velikopotezne reklamne kampanje, za katere so bili
polrofeni ogromni zneski, donesle pa so povsem odgovarjajo¢ in zadovoljiv
uspeh. Da se spomnimo markantnejsih: velika reklamna akeija ameriskih
proizvajalcev zelja, s kalero jim je uspelo potrosnjo zelja znatno dvigniti.
Dalje velika reklamna kampanja v Zdruzenih drzavah, podvzeta od
plantazarjev kave v borbi proli kavnim nadomestkom. Tudi v tem pri-
meru je bil uspeh presenetljiv. Angleskim trgoveem s sadezi je uspelo
izdatno dvigniti polrosnjo. Nemei dnevno bijejo na veliki zvon: pijte samo
nemsko vino. Tekom pol leta so izdali za tako propagando pol milijona
mark. Zneske krijejo iz dohodkov davka na vino. Reklama torej, ki jo
plada konzument vina sam in se ne prevali morda na druge proizvode.
Radi izredno veéje potrosnje obremenjuje reklama posameznega potros-
nika letno seve le za nekaj fenigov. Francoska drzava slavlja letno za
narodno gospodarsko propagando do 100 miljonov dinarjev na razpolago.
Priblizno enake so prilike v Holandiji, Danski in drugod.

Seveda . ..

Lepo nam je povedal nas reklamni strokovnjak gospod Rozman:

»Fizol Soja¢ ne uspeva povsod.

E T T T e -

DR, I. ROZMAN

KAKO NASTANE USNJE

Kmel, ki kupuje Skornje, delavee, ki si hote privosciti cevlje, dama,
ki si nalika glase-rokavice, kavalir, ki si izbira fino listnico — vse e
bode zanimalo izvedeli, kje imajo vsi li usnjarski izdelki svoj zacelek.
Dobavitelji usnja so nasi Cetveronozei, ki rigajo, mukajo in krulijo, svo-
bodoljubni jeleni in divji kozli, ki se spenjajo po strmih gorah ter kro-
kodili in aligatorji, ki v juznih vodah zavratno preZe na svoj plen. Koliko
i® pa Se laksnih dobavileljev, ki zaradi svojega dekora ne smejo ali pa
necejo biti imenovani. Vsi pa morajo za visoki naslov sdobavitelja usnja
prispevati del svojega telesa in sicer svojo koZo, brez kalere je, kakor
znano, teiko Ziveti. Prvi in pravzaprav glavni proces, kateremu se mora
vsaka koza podvreci, prej ko doseze metamorfozo, je strojenje.

Obrt strojenja so poznali Ze stari narodi; izdelovali so usnje po Gisto
dobrem nacinu; naSi domadi strojarji po kmetskih vaseh Se morda dan-
danes ne prekasajo mojstrov iz starih dob. Seveda je pa nekaj drugega
danasnja industrijalizacija strojenja; ona je iznasla nacine in sredstva za
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strojene, da bi si ¢lovek mislil, da ni mogole Se vefjega napredka. In
“vendar kdo ve o nadaljnjih izumih ¢loveskega duha, ki nikdar ne miruje,
temved vedno is¢e le ncva, popolnejsa pota. Hofem tedaj podati sliko
danasnjega polozaja slrojarske obrti.

Pomen strojenja

Kakor je vedini ¢itateljev znano, poslane Zivalska koza frda in krhka,
Ge jo posusimo. Ce pa cstane vlaZna, pa zacne gniti in smrdeti. Naloga
strojenja je tedaj eden kakor drugi pejav pri kozi preprediti ter s po-
sebnimi sredstvi doseéi, da postane iz Lkoze nekaj trajnega — usnje.

Zivalska koZa sestoji iz ved plasti, izmed kalerih so najvaznejse sle-
dete: 1. spodnja ali mascobna, 2, srednja ali usnjata in 3, zgornja ali
dla¢ja plast. Za pridelovanje usnja pride v postev le srednja plast; od-
straniti tedaj moramo spodnjo plast z ostanki mesa in krvi in istotako
zgornjo plast z dlako vred. Usnjala plast ima tedaj 2 strani: 1. mesnato ali
spodnjo stran, to je tisto stran, kjer je bila preje mastobna (mesnata)
plast in 2. gornjo, prave ali dlacjo stran, kjer je bila preje zgornja (dlagja)
plast. Gernja, prava stran ima tudi svoje posebno lice in to od globin,
iz. katerih je preje molela dlaka.

Priprave za Sfrojenje

Zivalsko kozo najpreje temeljito namoc¢imo v vodi in jo potem po no-
tranji strani postrzemo s topim noZem, da odstranimo ostanke mesa in
krvi, Odstraniti pa moramo 2e tudi dlako, pri ¢emer se posluZujemo dveh
sredstev: 1. »polenjac pri debelih in 2. »apnenjac pri tankih koZah.

Potenje

Mokre koZze se poloze v jamo ali pa v pesebno omaro in sicer tako,
da se dotikata po dve notranji (mesnati) strani, kateri se preje dobro na-
solita. Cez nekaj dni zacno koZe gniti; fa proces trchnenja sme in mora
le tako dolgo trajati, dokler se sluzasta plast, ki lezi med gornjo in sred-
njo plastjo, ne raztopi; e le potem se da zgornja plast lahko cd sluzaste
postrgati.

Apnenje

KoZe se poloZe v cementirane jame, v katerih se nahaja apnena voda;
koze se v gotovih presledkih potegnejo iz jame in se presortirane zopet
nazaj peloZe; pri tem se pa mora apnena voda stalno ojadevati, Tudi pri
tem procesu se sluzasta plast raztopi in sicer pod vplivam bakterij; tako
se da zgornja plast Ze Cez 3 tedne odlustiti. Z apnenjem se tudi koZna
mast spremeni v posebno milnato snov. Se hitreje nego apnenje deluje
kemi¢no sredstvo »rusmac, sestavljeno iz Zveplovega arzena in apnene
vode; to sredslvo so stari narodi uporabljali tudi za odpravo brk.

Usnjiea
Ko se odstrani zgornja plast, se poreie Se spodnja plast in sicer z
jako ostrim noZem: to delo epravi ¢lovek ali pa stroj, Odpadki koZe, ki
nastanejo pri tej manipulaciji, se uporabljajo za pridobivanje lima. Od
sedaj naprej ima srednja plast, ki je 7e izgubila dlaéno in mesnato sosedo,
posebno ime; naziva se susnjica<.
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Namakanje
Usnjica se potem obdeluje z razredéenimi kislinami, da se zrahlja, da
laZje vsrkava strojila in da izloGuje pribitek na apnu. Za namakanje se
uporablja enprocenina (razredéena) zZveplena kislina ali pa kisel Zitni
zdrob, ki vsebuje mlefno in druge mentolne kisline, ali pa staro, Ze kislo
creslo,

Strojenje

Se le na ta nalin je usnjica postala sposobna za strojenje; strojenje
je dandanes mmnoegolitno in sicer se loti po uporabljenih strojilih. V glav-
nem imamo 4 naline slrojenja in sicer 1. strojenje s ¢éreslom, 2. strojenje
za semis-usnje, 3. strojenje z galunom in 4. strejenje s kromom. Kako
ravnoe posamezna strojila kemiéno na kozne nitke delujejo, to je kompli-
cirana stvar, ki citatelja ne bi zanimala. Zatc hotem podati le princip
in kontni efekt dotiéne metode strojenja, pri ¢emer pa pripomnim, da

upcrablja vsaka tovarna Se svoje lasine trajne recepte, kalere pa do-
bro ¢uva.

Strojenje s ¢reslom (rdeée strojenje)

Kot strojila za rdete strojenje se uporabljajo raznovrstni rastlinski
produkti, posebne pa drevesna skorja, ki se fino razdrobi in se potem
imenuje Creslo. Najbolj u¢inkovito ¢reslo se dobiva od hrastove skorje, ki
daje usnju rdelo barvo, zato se taksSno strojenje tedaj srdede« naziva.
Uporabljiva je pa tudi skorja smrek, vrb, brez in pa tudi Siska, Vse te
lvarine vsebujejo ¢reslovo kislino in nekatere ogljikove hidrate, ki se pa
tudi izpremene v kisline. Da se tedaj usnjica usiroji, se poloZi v jamo,
izdelano iz cementa ali lesa, in sicer tako, da se nahaja med dvema usnji-
cama par cm debela plast ¢resla; polem se cela vsebina jame polije z
vodo. Veda namret izvlete iz ¢resla kislino in jo prenese na usnjico. Da
dobe vse usnjice enako mero Creslovine, se potegnejo zopet iz jame ter
poloze v drugo jamo, napolnjeno s svezo creslovino, pri ¢emer se koZze
presortirajo; ta manipulacija se nekolikokrat ponovi, Ta nadin strojenja
se imenuje tudi » jamsko strojenjec in traja pri debelih kozah do 2 leti.
Za tanjse usnjice se dandanes ne uporablja veé ¢reslo, temvet le njegovi
ekstrakti, ki so u¢inkovitejsi; strojenje z ekstrakti traja le malo casa, za-
radi Cesar se ta proces imenuje »brzostrojenje. Umljivo je, da postane
usnjica ravno zaradi strojenja tezja, ker se kemi¢no zveze s {Creslovo
kislino. Proces strojenja je gotov, kadar prerezna ploskev usnjice ni ved
prosojna,

Strojenje s creslom je Se dandanes glavni nacin pridelovanja usnja.

Clinato (semil) strojenje

Za oljnato strojenje se uporabljajo samo koZe manjSih Zivali, kakor
koz, ove itd. Kot strojilo se uporablja mastoba (olje), ki v dotiku z zra-
kom oksiduje (postane zarka); pri tem nastanejo kisline, ki delujejo na
koZzo ma podoben nacin kakor ¢reslovine. KoZza se najpreje preparira,
kakor je bilo Ze opisano; potem se pa zgornja, tedaj gostejsa stran od
usnjate plasti odreze, Na ta nadin postane semis usnje tenko, mehko in
voljno. Odlikuje se tudi po tem, da se ga ne prime vroca voda, odtod
tudi naziv »pralno usnje<.
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Galunsko (belo) strojenje

Kot strojilo se uporabljata galun in kuhinjska sol; usnje postane belo.
Od vseh strojenj rabi ta nadin najmanj casa in dela, je pa zato pridelano
usnje najmanj trpezno. Tako usnje uni¢i voda, posebno pa vrofa. Jako
uporabljiv je pa la nacin strojenja pri koZuhih, ker se dlaka ne pokvari.
Posebna vrsla sbelegac strojenja je sglasec-strojenje, ki producira vazne
vrste usnja, kakor usnje za rokavice (m jagnjetove oz. kozlickove koZe).
1z takih koZ se c—dpra\l dlaka z zgoraj imenovano srusmo<, kot strojilo se
uporablja mesanica iz galuna, kuhinjske soli, rumenjaka in pSenitne moke.

Kromsko (brzo) strojenje

To je najnove Si nacin strojenja, ki ima svoj izvir v Ameriki; za stro-
jenje usnjic se uporablja ena ali pa dve raztopini (kopel), Po nacinu
»ene kopelic se kromova sol pomesa s sodo in se polem s to meSanico
stroji; ta nalin deluje zelo naglo in od tega je tudi ime »brzostrojenjec.

Po sistemu »dveh kepeli<, se usnjica vrze najpreje v kopel iz kro-
move soli in solne kisline, potem pa v drugo takozvano »redukcijskog
kopel, sestoefo v glavnem iz subzveplenckislega natrona. Na kromski
nacin izdelano usnje je elasti®no, mehko, trdno in trajno, odporno proti
vodi ter se da jako lahko ¢istili; uporablja se najvet za Cevlje.

Pergament

Zanimivo je %e pridebivanje pergamenta, kar pa sicer nima direkine
zveze s strojenjem. Pergament tedaj v tehniénem pomenu ni usnje, temved
le neustrojena koZza od svinje, teleta ali pa osla. 1z koZe se samo odpravi
dlaka; potem se koZa na mesnali strani izgladi, na to napne, posusi in
nadrgne s kredo. Pergament so rabili stari narodi za listine, a dandanes
bi bil za take svrhe predrag. Pergament slifimo le Se brneti na bobnih,
ali pa veZemo z njim prav dragocene knjige.

Koize in vrste usnja

Pridati hofem #e nekaj zanimivih podatkov o koZah in posameznih
vrstah usnja. Surova teza Zivinskih koZz znaSa povpretno 8—25, teletjih pa
4—5 kg, Za pridobivanje podplatov se strojijo debele Zivinske koZe in
sicer deloma s &reslovino, delema pa z ekstrakti éreslovin. Za notranje
podplate se uporabljajo tanjSe koZe domatih Zivali ali pa koze divjacine.
Jermensko usnje mora biti trajno, gibko in elastiéne in zelo trdno, da so
no razirga; za take usnje so uporabne koZe od ne preved stare Zivine in
sicer nemskega, sSvicarskega ali galiSkega plemena, Galanteri'sko in po-
hiStveno usnje je samo imitacija. Umetno usnje se prideluje iz odpadkov
usnjarskih izdelkov, ki se najprej razdrobe in potem vezejo z limom ali
kavéukom; hidravlicna stiskalnica da na to takemu wusnju potrebno
obliko.

Vazni so tudi surcgali usnja; najbolj navadno nadomestilo je vosteno
platno, ki se uporablja za listnice in vezanie knjig. V prometu ‘e pa se
sto drugih raznovrstnih suregatov, napravljenih veéinoma iz rastlinskih
SNevi,

e ————— R ———————
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OPTIMIZEM SE VRACA

Pred seboj imamo dve zanimivi porotili, ki nam govorita o prihajajoéih
boljsih asih. Eno je iz Amerike, drugo iz Nemdéije. Ceprav izraZata tudi pomisleke
proti prevelikim upom, sta vendar pri¢a, da se obra¢a na boljse in da je globinska
totka morete svetovne krize najbri res Ze prekoratena.

Amerika upa na lepse tase

Porotilo iz New Yorka, iz prvih dni novembra, pravi:

»Razpolozenje je dobro, kuptija je slaba.« S tem geslom slopajo Zediniene
drzave polne upanja in kljub enajstim milijonom svojih brezposelnih pray nié
obupane v Cetrto depresijeko zimo, ki bo po teZi in stiski pretekle tri Ze
prekosila., Veéina prihrankov v druZinah je namreé Ze porabljena. A vseeno
prevladuje skoraj povsod previden in zdrav optimizem, ki je slednji¢ vendarle
predpogoj za vsako gibanje navzgor,

Vse izjave mercdajnih gospodarskih osebnosti Amerike se gibljejo v smeri,
da je prifel fas preobrata, Celo stari prerok I. P. Morgan se izjavlja: Julranja
zarja boljSih €asov ni vet dale¢; globinska totka v dolinj krize je doseZena, teprav
bo dolina mnogo Zir3a nego je bila v prejinjih dobah kriz,

Triletna kriza je dovedla na vseh poljih do nekega golovega raztiiéenja,
ki je temelj ozdravljenja. Statistike zadnjih tednov in do decembra logitno prita-
kovano zboljanje pa seveda Zalibog ne opraviéujejo popolnoma optimisticnih
izjav vodilnih gospodarskih voditeljev. Sezijsko zboljianje nikakor ne gre preko
sezijskega okvira, Pride zraven Se, da bodo znaSale vse zaloge male trgovine na
koneu tekofega leta 4400 milijonov dolarjev proti 7260 milijonom na koncu leta
1929, Vpostevajod med tem nastopivEi padec cen v izmeri ca 30 odsloltkov in
skréenje prometa s ca 40 odstotki se nam zaloge nikakor ne zdijo tako majhne
kot bi se dalo sklepati po gornji Stevilki. Produkeijsko poZivljenje se more dosedi
le s pozivljenjem nakupnega veselja Sirokih mnoZic prebivalstva.

Pozivljenje v glavnih industrijskih panogah gre sicer le potasi naprej, gre
pa le; povpretna zaposlenost je rabila ve® mesecev, da se je dvignila od globinske
depresijeske totke 38 pa 39 normalne zaposlenosti, Lani ob tem ¢asu je izkazana
Se z indeksom 58. Ce vzamemo za leta 1925 do 1928 indeks 100, je bila dosedanja
zaposlenost najvecja v juliju 1929 in je znaSala 118 totk. Zaposlenost v jekleni
industriji raste, prodaja petroleja kljub raznim nezdravim pojavom dobro napre-
duje. Zares zadovoljivo delajo usnjarska, fevljarska in tekstilna panoga, akoravno
cene Se zmeraj niso toliko narasle, da bi prinaSale normalne dobitke.

V Ameriki se borijo sile za izgraditev in unifenje, K prvim spadajo: zbolj-
Sanje delniskih lefajev in sirovinskih cen, pojemanje nabiranja in spravlianja
denarja, padanje Stevila konkurzov, olajSanje kredita skupaj z vedjim sploSnim
zaupanjem, zopeini dotok denarja, Na drugi strani pa vidimo visoko fundirane
dolgove skoraj vseh podjelij (zlasti Zeleznic), neizenaleno gospodarsivo Zvezne
vlade, slab linanéni poloZzaj drZav in ob€in, slabo zaposlenost industrije, velike
zaloge sirovin, e zmeraj trajajofe razvrednotenje posestev in pa negotovost glede
zahtey do inozemstva. — Temeljni ton pri vsem tem je pa, kot redeno, optimistiten.

V Neméiji gre na bolje

Preden podamo gori omenjeno porotilo, zapifemo nekaj uvodnih besed,

Nem3ki zavod za konjunkturno raziskovanje se izjavlja zelo upajofe in pravi,
da se bliZajo boljsi ¢asi. V Stevilnih industrijskih panogah =e opazuje produkeiisko
zboljianje: ¢e vzamemo za leto 1928 Stevilko 100, je bila lelodnja avgustova pro-
dukeija pri frnem premogu 62 9%, septembrova 665, pri sirovem Zelezu 27 in
282, pri bombaZu pa 878 in 1013! »Nastopil je zastoj v padanju zaposlenosti,
dofim se obitajno v jesenskih mesecih opazuje ravno nasprotno. Zato se mora
boljsanje v tem letnem ¢fasu konjunkturno tem viSe oceniti.c — Sindikat ruhr-
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skega premogarstva pa navaja Stevilke o izrabi kapacitete v zadnjih mesecih in
pravi, da je ta izraba fimdalle vedja. IzraZa se to tudi v vetjih naroilih vagonov
za premog. Zboljianje v nemdki industriji Zeleza traja dalje, zlasti Zelezo v palicah
se dobro prodaja. Tudi eksport se je kljub e vedno nizkim Stevilkam bistveno
zboljial. — Optimistino je med drugimi tudi porotilo Nemske bombaZeve d. d.
v Osnabriicku: »Koneern je dobil v avgustu toliko narotil, da je vsem njegovim
podjetjem zajaméena polna zaposlenost do konea leta. Leto se bo zakljutilo skoraj
gotovo z vetjim produkeijskim obsegom kot preteklo leto. Tudi eene so najniZzjo
totko najbrz Ze prekoratile. Kreditna varnost se je bistveno zboljiala. Stevilo
delaveev je v zadnjih tednih naraslo za 6 odstotkov, ne da bi bilo potrebno
kréenje dela.«

Carl Sennewald pa priobéuje v berlinskem Lokal-Anzeigerju daljsi ¢lanek z
naslovom »Die Wirlsechafl vor dem Winter< in s podnaslovom »Hofinungsvolle
Ansiitze zur Besserung«. Iz njegovih izvajanj povzemamo sledete:

»Zimsko pollelje je za drzave severnega zmernotoplega pasu vselej gospo-
darsko najlezji #as, ker mora velik del dela samobsebi potivali, zlasti v stavbni
obrli. Zato je prinesla zima skoraj zmeraj nekaj brezposelnosti: tako na primer
so bili Zze pred vojsko zidarji pozimi navadno brez dela, za kar so bili pa¢ odSko-
dovani z vetjimi mezdami poleti. In kaj opazimo letos? Da v zadnjih tednih
brezposelnost ni skoraj ni¢ naragla (Sennewald piSe v novembru). Nove nastavitve
delovnih moti so Stevilo iz sezijskih vzrokov izstopiviih moéi ve¢ kol izenacile.
Vsako leto delodajalcem pretete breme odpuifanja delaveev je letos hvala Bogu
izostalo. To je napram prejinjim letom Ze prav velik uspeh, ki ga ne moremo
zadosti motno podértati.

S tem pa znaki prihajajotega boljfanja v gospodarskem poloZaju Se nikakor
nigo izérpani. Vazno merilo za gospodarski poloZaj je narofanje vagonov pri
Drzavni Zeleznici, Tudi tu gre na bolje, zlasti v Ruhrskem okraju, kjer se to
narofanje ocenjuje kot znak resnifnega konjunkiurnega boljfanja. Tudi razne
vrste obrti in industrije javno priznavajo zboljsanje zaposlenosli. Seveda se pa
wospodarsko poZivljenje ne vrii skokoma, in to je Se dobro, ker bi bila potem
odbojna nevarnost prevelika. BoljSe je poasno in sigurno dviganje kot pa hitro
goreta slama, ki kmalu ugasne.

Vidno gospodarsko pozivljenje se more v najboljfem slufaju javiti Zele
pomladi, ko priéne stavbna obrt z delom. Zato oznafujemo kot velik uspeh Ze
dejstvo, da letos v teh mesecih brezposelnost ne raste.

Gosgpodarski polozaj Nemdéije paé ni roznal, a ima ravno v letoSnji zimi
izredno motno oporo, in sicer v obilni in dobri doma@i letini. 8 prehrano smo
preskrbljeni. Tudi prezebali nam ne bo treba; Neméija je glede premoga od
inozemstva neodvisna. In to dvoje je glavno.<

*
* *

Tako vidimo iz vseh izjav, da se obrata v Ameriki in Nem¢iji polagoma na
bolje. In ker je sedanji svel navsevzkriz zvezan, se boljSanje v eni drZavi javi
takoj tudi v drugi. Bodimo torej po moZnosti dobre volje!

NEKAJ ZNAKOV BOLJSANJA

Na eksportnih trgih Zeleza se je pojavilov zadnjih dneh nepritako-
vano Zivahno povpragevanje, zlasti iz Vzhodne Azije. Tudi Argentina, Skandi-
navske drzave in Holandija so mofno povprafevale. Zalo so se cene povsod krepko
ojatile in so se dvignile od svoje globinske lotke za 35 odstotkov. Dosedanja
narotila so pridla v dobro v prvi vrsti francoski, belgijski in luksemburski Zelezni
industriji, a se kaze, da bodo tudi drugi evrcpski producenti Zeleza prisli na vrsto.

Oktobersko poro¢ilo Industrijske in trgoveke zbornice v Diisseldorfu pravi,
da je dobil gospodarski poloZzaj prijaznejie lice. Pri veéjem
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Stevilu podijetij se je promel nekoliko pozivil. Nalahno pozivljenje Zeleznega trga
se je nadaljevalo.

V pristaniSée Hamburg je prislo v oktobru 1631 ladij s tonaZo
1,600.000 netoregisterton proti 1408 ladjam in 1,400.000 tonam v septembru, Odslo
je iz pristaniS¢a 1724 ladij z 1,600.000 tonami proti 1557 ladjam z 1,400,000 tonami
v septembru.

Stevilo konkurzov in poravnalnih postopanj v Nem#éiji, ki
je izkazalo Ze v septembru nazadovanje, je v oktobru nadalje padlo.

V belgijskisteklenji industriji je nenadoma nastopilo kuptijsko
poZivljenje velikega obsega, tako da so dosedanje velike zaloge skoraj popolnoma
razprodane. Mnogo doslej podivajofih tovarn je pri¢elo na novo obratovati.

Mednarodna Zveza blagovnih hi’, ki obsega vrsto wvodilnih
blagovnih hid8 v Holandiji, Angliji, Svici, Belgiji, Danski, Svedski, Franeiji,
Spaniji in Nem@iji, je pred kratkim zborovala v Kilnu, in so na zborovanju
posamezni delegali ugotovili, da =o se polavili v njih deZelah prvi znaki nalahnega
gospodarskega pozZivljenja.

Evropska organizacija celuloze porofa, da je njen statistitni poloZaj
ugoden in da so se zaloge zelo zredéile. Glede na ugodne zakljutke, doseiene v
zadnih dveh letih, je bil dogovor o cenah itd. podaljfan do konea 1. 1938,

Ameriika jeklena industrija porofa o nalahnem zheljSanju
zaposlenosti; padla je bila Ze na 15 odstotkov normalne zaposlenosti, sedaj je pa
Ze zopet vsaj 20 odstolna,

Nemski plovbni druZzbi Hapag in Severonem&ki Lloyd porotata,
da je bil zakljutek prvih leto¥njih desetih mesecev ugodnejii kot je bilo pred-
videno. Lloyd zaznamuje napram lanskemu letu samo za 2':odslotka manj
poitnikov.

Industrijska produkeija Zedinjenih drZav je narasla v
avgustu za 8 totk napram juliju in v septembru zopet za 6 totk napram avgustu.

Brezposelnost v Angliji je padla v oktobru za 110.000 oseb, od
katerih pride na industrijska okraja Lancashire in Midland 40.000 oseb,

Industrijska produkcija Nemé&ije je po dolgem padanju pritela
kazali v oktobru znake boljSanja. Od zadnje konjunklure sredi leta 1929 je padla
za 50 odstotkov, v teku letoSnjega leta do konca oktobra pa samo za 6 5%. Seveda,
enkral se mora vsaka stvar ustaviti.

Angledko triodstoltno konverzijsko posojilo je hilo v
zafetku novembra podpisano v par urah, pa zna%a 300 milijonov funtov.

Krahi vnemskitekstilni indusgtriji so padli napram lanskemu
letu za 20 do 30 odstolkov, kar je jako razveseljiv pojav. Mnogo je k temu
pripomoglo dejstvo, da se je industrija prilagodila spremenjenim zahtevam
obéinstva,

A S s T T
PETER SILEC
CESA JE TREBA ZA TRGOVSKI POKLIC?
(Konec)

»Ako heted biti prvovrsten trgovee, napravi ¢esto inventar o samem
sebi: sestavi si seznam prijateljev in sovraznikov svojega zdravjal —
Ne pozabljajme, da je tvornest in vztrajnost dufevnoesti odvisna od nafega
zdravja! Skepost glede zdravja je najbolj brezvestno zapravljanje, ki se
ne da nikoli in z ni¢imer popravitil Krepko zdravie podesetorja naso
agilnost in ustvariteljnost.¢
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[n isti 0. S. Marden poroéa:

»Zélo nadarjen trgovee je seslavil listo najvaznejSih lastnosti uspes-
nega trgovea, namrec: zdravie, postenost, pamet, odlo¢nost, strokovno
znanje, takt, iskrenost, marljivost in navdusenje. Brez te poslednje last-
nosti pa so vse ostale skoraj brez vrednosti.c

Zdravje je torej postavil na prvo mesto, a navdufenje na poslednje s
pripombo, da je brez navdusenja vse drugo zaman. In res je tako: brez
navdudenja za svoj poklic ne mores uspevati nikjer, najmanj pa v tr-
govstvu. NavduSenje ustvarja povscd in vedno ¢udeze. Navdusenje izpre.
minja najtezje naloge v dgraco in vpliva na vso okolico; ako imas v srcu
veselje pri predajanju, ga bodo imeli tvoji gostje za kupovanje. Brez ra-
desti opravljano delo je vefinoma tudi brez uspeha. Zato so vedri pro-
dajalei, ki vedno z navdusSenjem razkazujejo robo, jo iskreno oznacujejo,
ne zatajujejo niti mjenih nedostatkoy niti vrlin in znajo bili zmerom lakino
humorni, za trgovea nepopladljivi sodelavei. Marsikak ¢émeren, vsega na-
velitan in zato neusluzen sotrudnik pa je odbil za vedno Ze marsikakega
kupea.

Marden pripoveduje: »Nedavno sem slifal o mladem mozu, ki je
imel veliko placo, ker je znal pridcbivati nekega odjematelja za naroéila.
Ta odjemalelj je bil za trgovino zelo vazen, a edini, ki je znal % njim
prav obcevati — zakaj odjematelj je bil silno jezljiv in nedostopen —
je bil tisti mladi moz V njem so se zdruZevale umetnost simpati¢nosti,
velike podjetnesti, navdusenja in motne samozavesti. Jezljivi kupec ga je
videl vselej rad, ga povabljal celo v svojo hiSo in mu dajal vsak ¢as velika
naroéila.c

NavduSenost si povsod dela gaz; ljudje jo poslusajo, se dajo prepri-
cali in celo dvemljivee in mrzlokrvee zna ogreti. Nobena re¢ ni bolj na-
lezljiva kakor navduSenost.

Seveda je velika umetnosl, da si vzlic vsem dnevnim brigam in ne-
prijetnostim mavdufen. Ali tudi te umetnosti se ¢lovek priuéi. Treba je,
da zna vse zle misli odbili, vse teZke Cute zamorili in se povsem pogrez-
niti v delo, ki ga veseli. Treba je zmati pozabiti.

Poznam moza, ki zna pozabljati, kadar hote. Dosegel je to umetnost
s silno energijo volje. Zvecer, ko odlaga obleko, odlaga tudi najhujse
skrbi in majvelje bridkosti, izprazni mozgane in dufo kakor zaboj smeti,
ne misli ni¢esar drugega kakor na spanje in spi mirno kakor dete. Na-
slednje jutro se mu seveda skrbi in bridkosti vrnejo, ali manjSe so, lazje
premagljive. In znanec se jih osvezen loti, da jih uni¢i ali zmanjsa do
ni¢nosti.

To je zmaga discipline in energije, s katero se more vzdrievati tudi
navdusSenje in radost za delo. Radostna navduSenost je trgoveu neobhodna.
A kajpada, tudi navduSenje mora biti pod nadzorstvom jasne razsodnosti,
sicer se zaleteva in pretirava. Preve¢ ni ni¢esar dobro. Pretirana navdu-
Senost je nekriti¢na in zato sumljiva, Uporabljati pravo mero navdusenja...
Da, tudi to je umetnost, ki se je je pa¢ treba nauditi.

Zakaj glavno je, da je navduSenost iskrena. Prodajalec ali trgovec,
ki ni sam prepritan o tem, kar trdi, ki ne more stranki svobodno pogle-
dati v o¢i in poSteno izjaviti: Cisto tako je, kakor sem rekel in prav nid
drugate! — je slepar. A sleparstvo se zmerom razkrinka in masuje.

Zakaj ni dovolj, da zna3 robo prodati, — odjemalca mora$ tudi res
zadovoljiti in ga prepri¢ati, da si mu poSteno svetoval in poSteno prodal,
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t. j. da je roba vredna kupnine an da je kupec opravil kupéijo sebi na
korist. Le potem se bo kupec rad vracal in me bo iskal drugod holjse
postrezbe in veljega zadovoljstva.

Dober trgovec ne bo izkuZal odjemalca omamiti in preslepiti, nego
bo zaradi trdnega dobrega slovesa svoje tvrdke pri prodajanju vedno od-
kritosréen. Kajti mislil bo, da ne prodaja le za enkrat, nego tudi za bo-
do¢nost, t. j. da edjemalca lrajno naveze nase in ma svojo trgovino. Moder
trgovee terej ne bo vsilil preved robe, nego le toliko, kolikor je je odje-
maleu res treba. Trgovee, ki ¢loveka me puséa iz trgovine, mego ga sili
naj kupi Se to in ono, Se tisto in tako, pa razkazuje, hvalisa in govori¢i
vse mogode, odbija svoje odjemalee in marsikdo si ne upa vec prestopiti
prag, da bi ne bil zopet morjen. Brzfas pa svari tudi znance pred trgo-
vino, kjer ¢loveka posiljujejo.

Nasprotno pa s¢ trgovine, za katere delajo reklamo ocdjemalei, ker
g0 bili ne le z dobre rcho. vredno svoje cene, postrezeni, nego tudi lju-
beznivo in takino, brez vsiljivega prigovarjanja in smesnega hvalisanja.

Seveda =o reli, ki hrez priporcéanja ne gredo gladko v prodajo. Ali
odjemalec se navadno boji, da bi ne bil speljan na led z robo, ki je ne
pozna; zato mora prodajalec odkritosréno opozoriti ma vrline novosti, a
prepustiti stranki, da se cdleéi svobodno za makup ali edklonitev. Stalni
odjemalec ti ostane, robe pa se iznebis morda slucéajno pri drugem kupeu
¢isto lahko.

Rekel sem, da je temelj dobre lrgovine lemeljilo strokovno znanje in
ob&irne izkusnje poleg prirojene prodajalske nadarjenosti. Zelo vazna pa
je tudi osebnost lrgovéeva., To se pravi, da ni le zdrav, zunanje negovan,
lepo oblec¢en, mego da ima tudi fakino, lepo vedenje, da zna hiti Zivahno,
ne vsiljive ali sladkobne prijazen in da zna jasne, pravilno govoriti. Tak
moZ je simpati¢en in uziva zaupanje, Z ni¢imer ne delas boljSega vtiska,
kakor z vljudnim, vedrim, moskim vedenjem. Pravijo, da kdor se smeh-
ljati ne zna, ne bo nikoli dober prodajalec. Kdor je vedre duse, se ne da
spraviti ob pogum in energijo in hodi z uspehom skozi viharje Zivljenja.

Simpatiéna csebnost, solnéna duSevnost, izbranost v zunanjosti in ve-
denju, prijeten glas... kdo bi mogel dovolj ceniti takega prodajalea! Od-
prta so mu vsa vrala in vsa srea. In delo mu je lazje in uspeSnejse kakor
drugim, ki so brez takih lastnosti.

Marden pife: »Najboljii prodajalei in prodajalke so pristno, po svoji
naravi prijetni, prijazni, usluzni in takini ljudje. Mnogo prikupnejsi so
kakor oni s prisiljene, le igravo ljubeznivusljo. Teda vedno se izplaca
trgoveu, da svoje usluzbence navaja k prijaznosti, uljudnosti in usluznosti.«

Kdor pa se jih nili priu¢iti ne more, tistemu na lasino korist rajsi
odpovej sluzbo! Prodajalec pravega jedra in prirojenega talenta za svoj
izvoljeni poklic je zmerom dobre volje in pripravljen za delo, je sam po
sebi vsakomur ustrezljiv, do strank vedno pozoren in potrpezljiv, do go-
spedarja pa diskren in zvesl.

Tezke so vse te zahteve, tezke za gospodarja in sotrudnike. Kdor jih
ima od nature, je srefen, kdor si jih pridobi in priuci, bo uspesno Zivel;
vsi drugi pa ne spadajo v trgovski poklic in delajo gospodarju in odje-
maleem le fkodo in jezo, sami pa Zive nezadovoljno.

Na tisoée in fisofe ljudi je razecaranih od svojih poklicev, ki jih
opravljajo brez radosti kakor suzenjstvo: brez uspehov so, brez zadovolj-
stva, Zrtve lastnih napak in nedostatkov, razvad in lenobe. Zasli so v
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napaéno strugo, a nimajo energije, da bi se okrenili, si poiskali drugo —
nov poklie, ki jih veseli. Zakaj brez navduSenja za poklic je nemogoce
dobro, uspesno delovati. Za vsak poklic se je treba tudi uditi in vezbati,
si uslvariti pravilno zunanjo in notranjo ubranosi, si privzgojiti pravi
znacaj in osebnost, ki jo dotiéni poklic zahteva.

Vsak poklic zahteva svoj posebni temperament, svoj posebni nastop,
svoj posebni jezik in svoje posebno vedenje. Kdor jih nima za izvoljeni
poklie, naj si urno poiste drugega, ki mu bo primeren, a naj ne sili se
dalje tja, kamor ni poklican niti po svojem znanju niti znaéaju in zuna-
njosti. Cmeren, dolgofasen, v govorjenju zaspan in po zunanjosti (obleki
in telesni megi) zanemarjen Clovek je za trgovski poklic nezmozen, dasi
nosi v svoji glavi morda vso trgovsko vedo! Naj gre za profesorja; dasi
niti ondi ne bo mogel dovolj koristiti svojim dijakom, toda vsaj Skode
ne bo delal.

Mnogo bistrih moz za trgovski poklic ni uporabnih, ker se ne znajo
lahko in jasno izrazati. Z jecljanjem in zatikanjem jezika ni mogoce, da
delad kupdije. Jasno, jedrnato izraZanje dela vedno dober viis. Toda mar-
sikdo hote govoriti, preden je premislil in preden si je sam na tistem,
kaj in kako bi povedal. Tudi govorjenja se je treba Sele uciti. Vedeti
treba, da je zmerem najprej govoriti o splosnosti, o bistvenosti, nato Zele
o posameznostih, ne pa narobe ali vse zmeSano.

Paziti moramo tudi, da se ne navadimo po vsakih deselih ali pelnaj-
stih besedah viikati v svojo govorico vedno isle besede. Zelo smesno in
zoprno je, ako brezsmiselno ponavljas n. pr, vprasanje: sNe?¢ »Kaj ne?«
»Ni res?¢ ali besede storeje, salsoe, stakorekoce i. dr. So ljudje, ki se
obedajo na tujke, ki jim ne poznajo pomena ali jih izgovarjajo napacno.
Ako slidi trgovea, ki pravi n. pr. sincijativac namesto inicijativa, ves, da
imas pred seboj neizobrazenca, ki si je nateknil pavje perje. Zato je bolje,
da govoris lepo po domade, ¢isto slovenski.

Celo zvok tvojega glasu je vazen. Kdor govori rezko, kritece, noslja-
joce ali votlo bobnece, golovo nima prijetne govorice in ne more biti
kupeu simpatiten, Stranka ¢im preje pobegne pred njim. Treba je, da po-
sluSa sam sebe in se kritino popravlja.

Mnogim trgovskim osebam tudi nedostaje takta in si uspehe sproti
podirajo z neumestnimi opazkami, vsiljivimi vprasanji, nepremisljenimi
sodbami, grajami, posmehovanji, omalovazevanjem. Vedejo in izrazajo se,
da mora biti cdjemalec uzaljen ali vsaj nemilo dirnjen, ker mu proda-
jalec odkrito ali prikrito dopoveduje, da nima dobrega okusa, da si pac
iz revitine ne more kupiti najboljSega blaga ali pa da je skop itd, Pole n
je naravno, da se stranke lake trgovine, kjer jih zafrkujejo, ogibljejo in je
nikomur ne priporoc¢ajo. So trgovei in sotrudniki, ki so prevec¢ radovedni;
se vtikajo v osebne zadeve in vsiljujejo sveje modre nasvete in kritike,
za kalere jih nihfe ni prosil.

Skratka, trgovskim ljudem je treba precej psihologije, duseslovji, da
se znajo vmisliti v miselnost, polozaj in znacaj kupujoéih oseb. Edino
pravilno je, da se postavis na staliSfe stranke, da premislig, kako bi rav-
nal ti, ako bi bil dotitni cdjemalee, zakaj vse ni in ne more biti enak:
za vsakogar. Kultura, potrebe, okusi in zlasti sredstva, ki so na razpo-
lago, so razlitna. Prodajalec, ki hofe dose¢i uspeh, mora te razli'-
stevati. Zato tudi ne more z vsemi odjemalci enako govoriti, ne glede na
njih socijalni polozaj in njih starost.
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Marden pripoveduje: »IzkuSen trgovec mi je pripovedoval o svojih
izkugnjah, ko je kupoval novo, marejeno obleko. Dejal je: Prodajalec, ki
mi je stregel, mi je pokazal mnoZico oblek v vseh bojah in krojih. S tem
je mojo pozornost obrac¢al neprestano drugam in bilo mu je, kar je kazal
¢isto jasno, popolnoma vseeno, ali obleko kupim ali ne. Nad eno uro sem
tako potratil in ogoréen cdsel. Dejal sem si: V trgovini, ki ima na skla-
digéu lisote oblek, bi moral prodajalec znati, da mi proda vsaj eno obleko.
OdZel sem nato v drugo trgovine, a moje kupovanje se je sedaj izpreme-
nilo predvsem v 3tudij umetnosti prodajanja. Hotel sem opazovati, kako
razlieni prodajalei ravnajo s strankami. Prodajalec v tej drugi trgovini si
je znal takoj spofetka pridobiti moje zaupanje. Pokazal mi je tri obleke
in opozoril ma eno med mjimi, mi razlagal, zakaj bi bila bas fa prava
zame, in po osemnajstih minutah sem obleko Ze placal ter jo nosim zdaj
7 velikim zadovoljstvom.«

Ta prodajalec je znal pa¢ kar hitro dognati, kakSna barva in fasona
sta trgoveu ljuba, in napravil je kupéijo nato izlahka.

Dober prodajalec mora imeli za kupujofe ljudi toplo sree. Le mrzla
spretnest me zna prodajati. Med seboj in kupujoc¢im ¢lovekom zna ustva-
riti prijetno zvezo, tako da je odjemalec prepri¢an, da prodajalec res
skrbi, kako bi mu ustregel docela in mu prodal povsem primerno, dobro
in uporabno blago.

Saj se zdi morda smesno, zahtevali od prodajalea srce, pa mi. Zakaj
vemo, da jo mnogim prodajalcem za kupee toliko mar kakor za lanski
sneg; malomarno govere, dolgotasno razgrinjajo robo in zro razmisljeno
skozi okno. »Tu ima%, pa vzemi, ¢e in kar hodes, ali pa pusti! Briga me'z
jim bereg na obrazu., Namesto njih bi lahko stal za mizo mehanicen stroj
s fonografom. Stari, izkufeni odjemalci, ki se zanaSajo ma sloves tvrdke,
morda ostanejo vendarle zvesti, neizkugeni se ne morejo odlo¢iti, a novih
odjemalcev taki prodajalei ne morejo pridobiti.

Pri mmogih prodajaleih opazamo tudi nedostatek, da se takoj vdajo,
ako jim kdo ugovarja. Ko oddrdrajo priu¢ene fraze, jim zmanjka besed
in novih razlogov ne zmorejo. Na prvo sumljivo ali odbijajo®o opombo
stranke so Ze brez poguma in ne morejo vzirajati. Prevelika obcéutljivost,
plahost, omahljivost pa pokopljejo vsak uspeh.

Trgovska psihologija je le novo ime za nacela, po katerih so delali
dobri trgovei in dobri prodajalei v vseh fasih od zacdetka trgovstva. Bi-
strost, takt, usluznost in zbujanje zaupanja vate in v robo, ki jo pro-
dajas, pa Ce si trgovee, obrtnik, gostilnicar ali uradnik, vse to spada
k uspehu tvojega delovanja.

Uspeh ali neuspeh tvojega zivljenja je polozen v tvoje roke. »Bogovi
prodajajo vse in vsakomur za primerno ceno,< je pregovor. Zastonj ni nié
in povsod mora$ plafati: cena pa je velika. Da postanes dober, uspehov
bogat trgovee, treba placati s trdim delom, predvsem mna samem sebi.
Tezak, zelo tezak je trgovski poklie; nikoli se ga do koneca ne maudis,
nego se morag uciti vedno nanovo in nanovo.

Zato pa zahtevajmo, da si naj izbirajo ta poklie res najholj sposobni,
najbolj vestni in neprestano kvisku stremedéi ljudje. Le takrat bo e na-
dalje korakal tudi ma¥ trgovec na delu vseh poklicev.

L ——————
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TO IN ONO

Visoke odlikovanje dr. Frana
Windischerja

Predsednika trgovskega drustva »Mer-
kurc za Slovenijo dr. Fr. Windiseherja,
upokojenega generalnega lajnika Zbor-
aice za trgovino, obrl in industrijo v
Ljubljani, je odlikoval Nj. Vel. kralj +
priznanje njegovih zaslug za Zbornico
in naSe gospodarstvo z redom sv. Save
I1. stopnje.

V trgovskih, obriniskih in industrij-
skih vrstah in njihovih organizacijah je
znano njegovo delo in so vidne globoke
brazde, ki jih je zaoral v to ledino slo-
venskega gospodarstva, Te panoge na-
Zegn gospodarstva so zadele postajati res
nase, domace, slovenske, pred desetimi,
dvajsetimi, tridesetimi leti. Ce prebiras
to kratko dobo od pofetkov nasega slo-
venskega gospodarstvg do danes, povsod
boX naSel tudi iniciativno sodelovanje
dr. Windischerja, V kolikor ni delal in
vodil sam, so nasli posebno v prejsnjih
dobah glasniki misel in oporo v njem.
To je resnica, ki jo je treba ugoloviti,
kakor je tudi resnica lepo in vzgledno
dejstvo, da ni Zivel le kot uradnik in le
v uradnih urah za potrebe stanov, ki so
ga poverili z delom, nego je bil vedno
in vselej zivahen in delaven, Zivljenjsko
povezan s stanovskim delom v najraz-
litneiSih trgovskih, obrtniskih in indu-
strijskih organizacijah vse do danaSnje-
gu dne. Zato mu izrekamo k visokemu
priznanju z najvijega mesta prav pri-
sréne cestitke.

Stecaji in prisilne poravnave

v meseeu oktobru 1932

Drustvo industrijeev in velelrgoveev
v Ljubljani objavlja za ¢as od 1. oklto-
hra 1932 do 31. oklobra 1932 slati-
stiko (Stevilke v oklepaju se nana3ajo
na isto dobo pretetenega lela):

1. Otverjeni stedaji:

V  Dravski banovini 6 (6), Savski
9 (7). Vrbaski —(—). Primorski 1 (Z2),
Drinski 3 (4), Zetski 4 (5), Dunavski 5
(11), Moravski 4 (3), Vardarski 3 (7).
Beograd, Zemun, Pantevo 1 (4).

2. Otvorjene prisilne poravnave izven
stecaja:

V Dravski banovini 16 (5), Savski 19
(24), Vrbaski 2 (—), Primorski 2 (4),
Drinski 6 (11), Zetski 4 (1), Dunavski
10 (16), Moravski — (—), Vardarski
1 (1), Beograd, Zemun, Panfevo 4 (8).

3. Odpravljeni steéaji:

V Dravski banovini 7 (7)., Savski 8

(6), Vrbaski 1 (=), Primorski 2 (—).

Drinski 4 (3), Zetski 5 (—), Dunavski

17 (5), Moravski 8 (6), Vardarski 7 (5).

Beograd, Zemun, Pantevo 2 (1).

1, Odpravljene prisilne poravnave izven
steéaja:

V' Dravski banovini 16 (10), Savski
9 (8), Vrbaski 2 (—), Primorski 5 (1),
Drinski 15 (8), Zetski 5 (—), Dunavski
24 (18), Moravski 2 (—), Vardarski 1
(1), Beograd, Zemun, Pantevo 11 (1).

V prvih 10 mesecih tekofega lela je
bilo v drzavi 1623 insolvenc in sicer 616
stetajev in 1007 poravnav. V razdobju:
januar—oktober 1931 pa je bilo steca-
jev 427 in 617 poravnav: v istem asu
1930 pa 545 stefajev in 122 poravnav.
Stevilo insolvene je torej napram lani
porastlo za 56%., napram 1930 pa se je
podvojilo.

Vloga agrarnih in industrijskih pro-
izvodoy v nasem izvozu

Nas izvoz se deli v tri glavne sku-
pine, in sicer v izvoz agrarnih proizvo-
dov, izvoz Zivine in Zivinskih proizvo-
dov in izvoz industrijskih proizvodoy.

Delez teh treh skupin na vrednosli
celokupnega izvoza je bil v posamez-
nih letih:

1926 : agrarni proizvodi 3829 %, —
Zivina in Ziv. proizvodi 26:75%, — in-
dustrijski proizvodi 34:96 9.

1927 : agrarni proizvodi 1968 %, —
Zivina in Ziv, proizvodi 33-34% — in-
dustrijski proizvodi 46-98 %/,

1928 : agrarni proizvodi 19 66 %, —
zivina in ziv. proizvodi 2876 %, — in-
dustrijski proizvodi 5158 %,

1929 : agrarni proizvodj 28 07 %o, —
Zivina in Ziv., proizvodi 23:93%, — in-
dustrijski proizvodi 48 %,

1930 : agrarni proizvodi 24:46 %, —
Zivina in Ziv, proizvodi 27-229%, — in-
dustrijski proizvodi 4832 9.

1931 agrarni proizvodi 2275 %, —
zivina in Ziv. proizvodi 2760 %, — in-
dustrijski proizvodi 4975 9.

Iz tega pregleda sledi, da predstavlja
izvoz industrijskih proizvodov, &eprav
j¢ med njimi mnogo le polizdelkov,
vendarle tako vaino vlego, da njen ve-
liki pomen za na%e narodno gospodar-
stvo ne moremo zanikati, Postavka iz-
voza nasih Zitarie, ki predstavljajo med
agrarnimj proizvodi najznalnejSo pozici-
jo, je nestabilna, odvisna od leline in
vsakokratnega polozaja na mednarod-
nem Zitnem trzistu in ludi ni zgleda,
da bi v bliZnji bodotnosti zavzela sta-
bilnejSe mesto. Zalo se pojavljajo v vr-
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sluh gospodarskih strokovnjukov vedno
teste glasovi, da je treba teZiSte nale
trgovinske bilanee in  gospodarskega
napredka polagati na industrijalizacijo
agrarnih proizvodov, To industrijaliza-
cijo je treba izvesti tako, da bo zmozna
proizvajati v zadostni kolitini za po-
trebe domatega trga tudi finalne iz-
delke in s tem omejiti uvoz izdelkov,
zn katerih predelavo dajemo za cenen
depar inozemstvu surovine. Od jzrabe
nasih surovin frpa inozemstvo s pre-
delavo in zopetnim uvozom izdelkov
tri felrline vrednosti.

Socialno zavarovanje delavstva

Potreba po  pospeSevanju  socialnega
zavarovanin delavstva obce, se je po-
kazala pred nekako 40 leti, ko so se
prvi¢ sestali nosilei socialnega zavaro-
vanja v posameznih drzavah radi izme-
njave misli in izkuSenj pri izvajanju
socialnega zavarovanja,

Prvi je uvidel potrebo po mednarod-
nem resevanju vprasanja socialnega za-
varovanja predsednik nemskega drzav-
nega urada za zavarovanje Tomo Bedi-
cker, ki se ga smatra za iniciatorja
prvih mednarodnih kongresov delavske-
ga socialnega zavarovanjan, Pred vojno
se je vriilo 8 takih kongresov, Osnovan
je bil tudi Ze pred vojno permanentni
komite mednarodnega kongresa, Zad-
nja konferenca se je vrdila 1912 v Cu-
rihu, kjer se je razpravljalo zlasti o
obremenitvi gospodarstva za izdatke so-
cialnega zavarovanja in o zavarovanju
pripadnikov smostojnih poklicev. Sve-
lovna vojna je vse te pred vojno raz-
predene mednarodne zveze popolnoma
pretrgala,

Po vojni pa se je gibanje socialnega
zavarovanja delaveev juko naglo razvi-
jalo in mednarodna organizaciia nosil-
cev socialnegn zavarovanja za primer
bolezni in nezgode, je na svoji skup-
S¢ini leta 1928 na Dunaju izkazala Ze
jako lep napredek socialnega zavaro-
vanja. Za 8 severnoevropskih drzav je
izkazala namre¢ 18463.000 za primer
bolezni in nezgode zavarovanih Elanov.

V' poslednjibh letih je zakonodaja s
socialnim zavarovanjem prodrla Ze v
vse drzave, vedno bolj pa se stremi tudi
za izvedbo socialnega zavarovanja za
samostojne poklice,

Nase zadruznistvo

Glavni zadruZni savez je objavil sla-
tistiko o svojem delu za leto 1931, Sta
tistika se nanaSa na 5796 zadrug in iz
nje sledi, da so imele zadruge skupne-
ga obrtnega kapitala 3.577,626.735:74 di-
narjev. Od tega je odpadlo: na deleze
zadruZnikov 15297907742 Din, na re-
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zervie in ostale sklade 194,429.258-89
dinarjev, lorej skupno na laslna sred-
slva 347,408,331°31 Din. Na hranilne vlo-
ve je odpadlo 2,400,294.351-80 Din lako.
da je bilo skupno 2.747.702.683-20 Din.
Statistika navaja nadalje, da so zna3ali
krediti, izdani od zadrug, skupno s po-
stavko dolzniki, ki vsebuje v glavnem
kredite v obliki blaga (raznih potreb-
Sc¢in) 2.881,800.231-24 Din; vrednost od
zadrug samih za ¢lane nabavljenih po-
treb&¢in  vseh vrst 607578.856:02 Din,
vrednost potom zadrug prodanih  pro-
izvodov zadruZnikov pa 626,788.518 97
dinarjev.

Iz nase tekstilne industrije

V nasi agrarni proizvodnji in leks-
lilni industriji igrajo vazno vlogo zla-
sli z ozirom na naso zunanjo lrgovino
— konoplja, bombaz, lan in svila. lz-
voznice konoplje na svelu so edinole
Rusija, Jugoslavija, Poljska, Ogrska in
[talija. Napram pridelku konoplje, se je
nada industrijn le jako malo razvila
tako v pogledu produkeije, kakor tud:
nac¢ina dela. Uvozimo letno za povpree-
no 12 milijonov Din  konoplje, kljub
temu, da imamo dokaj povoline pogoje
za razvo] kulture,

BombaZza uvozimo letno povpredéno
za 1 milijardo Din. V na3i drzavi go-
jimo bombaz v nekaterih predelih Juz-
ne Srbije, vendar pa njegova kvalileln
ne odgovarja potrebam bombazne indu-
strije, Uporabljiv bi bil le z mesanjem
uvozenega bombaZa. Po podatkih o sta-
nju z bombaZem zasejane povriine v
nasi drzavi v razdobju od 1920 do 1928
sledi, da je znaSala povriing povpreéno
6644 ha z letnim pridelkom 2224 mtc.

NaZa bombaZna indusirija se je od
letg 1921 dalje podvojila, V vsej driavi
je bilo 1931 — 45 podjetij s kapaciteto
140,000 vreten. BombaZna industrila zn-
posluje letno okrog 13.000 delaveev.

NaZa lanena industrija bi morala
biti bolj razvita kakor je. Po podatkih
ministrstva za kmetijstvo je bilo v raz-
dobju 1920 do 1928 13.380 ha z la-
nom zasejane povriine z letnim pridel-
kom 84,021 mte. Kakor pri bombazni,
tako se tudi v industriji lana ¢éuli po-
manjkanje predilnie,

Posebno paznjo zasluZzi tudi nase svi-
larstvo. Po svelovni proizvodnji svi-
le stoji nada drzava na Sestem meslu,
po proizvodnji v Evropi pa na 5. mestu.
pred svetovno vojno je slala Srbija v
proizvodnji svile na lreljem mestu v
Evropi z letno 1,500.000 do 2,000.000 kg
svilenih kokonov. Danes pa zna3a pro-
dukeiia kokonov le okrog 1 milijon kg.
Gojenje sviloprejk je padlo za 50%,



Femur je vzrok predvsem padanje Ste-
vila murvinega drevja, ki je glavna
hrana sviloprejkam.

Razmolrivajot na%o lekstlilno in-
dustrijo raz stali%te nage
zunanje trgovine, vidimo, da je
uvoz tekstilnih proizvodoy predstavljal
v letu 1920 499 celokupnega uvozi
(1707 mil. Din) in nato polagoma upa-
dal in sicer na 40% v letu 1924 in
309% v letu 1930, na kateri stopnji je
ostal tudi v preteklem letu,

Le v prav neznalni meri gre zmanj-
Zanje uvoza tekstilnih proizvodov na ra-
¢un povetanja nase domace produkeije.

Uvoz tekstilnih proizvodov se je v
razdobju 1925 do 1931 gibal sledete:

Vrednost uvoZenega bombaza in bom-
baznih izdelkov je znaSala 18925: 19009
mil. dinarjev, — 1928: 13385 mil. Din,
1031: 7596 mil. Din,

Uvoz konoplje, lana in jule: 1925:
246:6 mil. Din, 1928: 1991 mil. Din, —
1931: 912 mil. Din.

Uvoz volne in volnenih izdelkov:
1925: 723 mil. Din, — 1928: 5255 mil
dinarjev, — 1931: 3145 mil. Din.

Uvoz svile in svilenih izdelkov: 1925:
1696 mil. Din, — 1928: 1856 mil. Din,
— 1931: 1605 mil. Din.

Napram temu pa sloji izvoz
tekstilnih izdelkov, ki je zna3al:

Izvoz bombaZa in njegovih izdelkov:
1925: 393 mil. Din, — 1928: '8 mil.
dinarjev, — 1931: 1'5 mil. Din.

lzvoz konoplje, lana in jute: 1925:
1331 mil. Din, — 1928;: 306 mil. Din,
— 1981: 71-5 mil. Din.

lzvoz volne in volnenih izdelkov: 1925:
9-4 mil. Din, — 1928: 23 mil. Din, —
1931: 09 mil. Din,

Izvoz svile in svilenih izdelkov: 1925:
191 mil. Din, — 1928: 26 mil, Din, —
1931: mil. Din.

Ce na osnovi leh podatkov primer-
jamo uvoz in izvoz tekstilnih proizvo-
dov, pridemo do zakljutka, da je bila
lekstilna stroka v zgoraj navedenih vr-
stah tekstilnih proizvodov v nadi trgo-
vingki bilanei pasivna: 1925 za 28462
mil. dinarjev, — 1928 za 2189 mil. Din,
— 1931 za 11267 mil. Din,

2 stalidfa nade trgovinske bilance in
narodnega gospodarstva je lorej neob-
hodno potrebno, da v izogib tako ve-
like pasivnosti te stroke v nadi zunanji
trgovini pristopi nasa gospodarska po-
litika k intenzivnemu pospefevanju kul-
ture, zlasti konoplje, lanu, jute, prido-
bivanja volne in izboljSanja svilarstva,
Na nasprotni strani pa je potrebno iz-
vesti prav tako intenzivno industrijali-
zacijo surovin, Tu nam je polrebna
uvedba avtarkiéne smeri,

nasih
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Syetovni dolg

Nemski profesor dr. Julij Hirsch je
weracunal svetovni dolg po slanju v
etoinjem letu. Svetovni dolg znasa:
545 milijard mark (7355 milijard Din)
politi¢éni dolgovi, — brez reparacij, 234
milijard mark (3159 milijard Din) pa
zasebni mednarodni dolgovi, Skupno lo-
rej 389 bilijona dinarjev.

Za to vsoto je treba pladali za obresti
in amortizacijo 16—18 milijard mark
(216-—243 milijard Din) letno.

Platevanje obresti in amortizacije je
bilo jako teZavno Ze leta 1928 in 1929,
ko je znaSala svetlovna trgovina od 145
do 150 milijard mark (202 bilijona di-
narjev): poslalo pa je povsem nemo-
rote, ko je v tekotem letu vpadla sve-
tovna irgovina na 60 milijard mark.

Zatp vidimo povsod moratorije, kon-
verzije obresti in vedno veéje avlar-
kitne leznje drzav.

Iz svetovne (rgovine

Po statistitnih  publikacijah  Drustva
narodov, ki se nanaSajo na 79 driav,
lo je skoraj na vso svetovno trgovino,
sledi, da je bila svelovna izmenjava
blaga do leta 1929 v stalnem porastu.
Napram celokupnemu promelu svetov-
ne trgovine, ki je znadal 1926 — 61.887
milijonov dolarjev, je zna%al promel
svetovne trgovine 1929 — 68460 mili-
jonov dolarjev; porastel je torej v tem
razdobju za 10°62 /s,

V letu 1930 je nakrat nastopila moéna
redukeija svetovnega prometa na 553065
milijonov dolarjev: to .je za 1913%
manj nego 1929, 1. 1931 pa je padel na
42.667 milijonov dolarjev (23 % napram
1930) in s tem predvojni nivo po vred-
nosti in skoro tudi po koli¢ini,

V svetovni trgovini je pripadala naj-
vetja vlogan Zedinjenim drzavam Sev.
Amerike in Angliji. Zedinjene drzave
50 imele v svojih rokah 1926 — 144 %%
svelovne trgovine, 1930: 12:61 %, lansko
leto pa le nekaj vidje od 10 %, Anglija
j¢ zmanjsala svoj delez na svelovn!
traovini od 1329 % v letu 1926 na 12 %%
v letu 1931,

Kak3na je vloga nase driave v sve-
tovni trgovini? NaSa gospodarska aktiv-
nost nima na svelovno izmenjavo bla-
ga nikakega vpliva. Med 79 drzavami,
katerih podatke o svetovni trgovini pri-
nasa statistika Drustva narodov, je Ju-
voslavija na 40, mestu. Obenem 2z Ro-
munijo, Ogrsko in Poljsko spada v vrsto
onih drzav, katerih svelovna trgovina je
manjsa od 1% svetovne trgovine,

Nada drZava je sodelovala v svetovni
trgovini 1, 1926 z 044 %, 1927: 0-37 %,
1928: 0:37 %, 1929: 0:40°%, 1930 celo
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0043 %0, 1931 pa z 039 %, V absolulnem
pogledu je upadel na3 skupni promet
od 241 milijonov dolarjev na 168 mili-
jonov,

Svetovni kovinski trgi konec
oktobra

Razvoj cen na mednarodnih Kkovin-
skih trgih se je nagibal tudi v oktobru
k slabosti. Izjema so bili le mofno za-
Seiteni trgi cina, Prodaja je vobie
zopet precej padla, kar je posledica
dejstva, da se induslrijska zaposlenost
v jeseni ni dosti poZivela in posebno 3e,
da je zaposlenost ameriske kovine pre-
delujote industrije 3¢ zmeraj slaba,
kar se culi zlasli v avtomobilni indu-
striji. Na drugi strani se pa zopet ne
sme prezreti, da je nastopilo v zad-
njem ¢asu v Rusiji moénejse
zanimanje za nakup raznih kovin.
Tako =0 narot¢ili Rusi velje mnoZine
cinka in svinea v Poljski in se pogaja-
jo o nadaljnjih nakupih kovin v Angliji
in Franeiji.

Statistié¢ni polozaj se po-
lagoma boljsa, denar na med-

narodnih. trgih pada., ZmanjsSanje
prevelikih zalog je deloma po-
slediea nadaljujocih se produkeijskih
omejitev, Se bolj pa posledica poZivlje-
nja konsuma, ki je nastopilo v avgustu
in septembru. Najbolj so padle zaloge
cinka: od maja 1931 do konea letodnje-
ga septembra so padle zaloge kartela
od 228.000 na 155.000 ton, zaloge Ame-
rike od 143.000 na 123.000 ton., Bolj
pofasno je zmanjlanje zalog bakra,
svinea in ecina: baker od srede tekofega
leta do konea oktobra od 711.000 na
706.000 ton, svinee v Ameriki v isti
dobi od 180.500 na 175.000 ton in cin
tudi v isti dobi od 59.800 na 56.400 ton.

Kuptija na trgih bakra je mnogo
trpela vsled nezanimanja konsumentov,
Od prve polovice septembra dalje se je
polozaj vidoma slab3al. Znatilno za le-
largijo trgov je dejstvo, da celo od an-
gleSke strani sproZeni predlog za usta-
novitev zveze bakrenih producentov ni
mogel tendence ojaciti. Izkustva zad-
njih let glede kartelov in njih politike
cen in vskladiStenja opozarjajo k pre-
vidnosti. Namen obstoji, da bi se z
zneskom 40 milijonov dolarjev naku-
pile ogromne mnoZine bakra po 5 cen-
tov in da bi se toliko fasa odiegnile
Irgu, dokler ne naraste eena na 12 cen-
tov. Popolnoma nejasgno pri tem je vpra-
Sanje, kdo bo ono glavnico dal in kaj
naj se zgodi, e bi se cena 12 centov
ne dala v doglednem ¢&asu dosefi, Na
trgih, ki niso s earino zaStiteni, tako
na primer na nemskem ftrgu, radunijo
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na spodbijanje cen v konkurenei med
Anglijo in Ameriko: skusali se hosta
na vsak nacin znebiti svojih zalog. —
Mnogo beremo tudi o sklicanju nove
svetovne bakrene konference, Treba je
le %e potakati, kako se bo v Angliji
razvilo vprasanje bakrene ecarine; po-
tem nima sklicanje konference nobenih
ovir vet.

V razmerju do drugih kovin je cin
Se zmeraj nenavadno drag, kar povzro-
¢a slalna oporna politika kartela in
obeh poolov (zdruzenj). — Skréenje
kuptiie na trgih svineca je pripisati
v prvi vrsti izoslanku prej jako izdal-
nih kupnih naro¢il mednarodne indu-
strije kablov, Ugodno se presoja po-
lozaj na trgih e¢inka. Na zadnji kon-
ferenci Mednarodnega cinkovega kartela
je bilo sklenjeno, da se ob koneu te-
kotega leta potekajofi kartel natelno
podaljSa za eno leto, V Ostende skle-
njena omejitey produkeije za 45 odstot-
kov je Se zmeraj pravomotna,

Podamo % razvoj cen (London,
loco, funtoy za tono):
Standard-

Datum baker Cin
Povpretnost 1914 /s 1511/4
2, oktobra 1931 321/, 122
18. januarja 1932 393/, 1401/2
1. julija 1932 255/ 1233/,
2. seplembra 1932 37%s 155
20. septembra 1932 33 149"/
31. oktobra 1932 3014 1521/

Datum Svinee Cink
Povprecnost 1914 18%/% 23%y
2, oktobra 1931 13 117y
I8, januarja 1932 151314 147 /10
1. julija 1932 Y11/14 11710
5. septembra 1932 1313/1q 1513/ 10
20. septembra 1932 121/1a 151/4
31, oktobra 1932 11-81 1512

Gibanje zlata in srebra v oktobru

V zadnjih mesecih v Ameriki opazo-
vana tendenca po tezavriranju zlata se
je v oktobru v veliki meri ojagila. Dva-
najstere ameriike zvezne rezervne ban-
ke so v oktobru pomnozile svoje zlale
zaloge za 114 milijonov dolarjev, dofim
s0 jih merodajne evropske novéne ban-
ke okrepile v istem Casu samo za 16
milijonov dolarjev, in sicer Nemdka
Drzavna banka za 5, Italija in Belgija
po 4, Francija za 2 in Poljska za 1 mil.
dolarejv. Vsled mednarodnega gibanja
zlata v zadnjih mesecih se je izvrdila
precejinja sprememba v razdelitvi zla-
tih zalog: Francija je pomnozila svoje
zaloge za 946 milijonov dolarjev, Svica
zn 274, Holandija za 149, Belgija za 137,
Anglija za 19 in Halija za 18 mil. dol.



Nasprotno so pa zgubile Zedinjene dr-
zave Severne Amerike 758 milijonov do-
larjev, Nemdéija 182, Danska in Poljska
vsaka po 10, Svedska in NorveSka po 7
in Avstrija 6 milijonov, Pri drugih ev-
ropskih novtnih bankah se stanje zla-
tih zalog ni bistveno spremenilo,

Padec funta je vrednost novianic na
Daljnem vzhodu, kjer rabijo pretezno
srebro, zelo dvignil, in se je povpra-
Zevanje po srebru iz Indije in Kitajske
razmerno pomnozilo. Kitajska vlada je
prepovedala jzvoz srebrnega denarja iz
JuZne Kitajske, ker obsloji nevarnost,
da bo srebro popolnoma izginilo s trga.
Japonske banke javljajo, da so zaloge
srebrnega denarja na Kitajskem padle
v leku oktobra od 70 na 45 milijonov
dolarjev.

Trgovina Evrope ne pada veé tako
hitro

Iz vetine evropskih drzav so Ze ob-
javljena porotila o njih zunanji trgovini
v prvih treh letoinjih mesecih. More se
ugoloviti, da je padanje zunanje trgo-
vine znatno potasneje nego je bilo prej.
Podamo par zanimivih slutajev:

V Nem¢é¢iji je dosegel izvozni pre-
visek v prvih devetih mesecih 1. 1. 874
milijonov mark. Uvoz je znaZ%al 3444
milijonov mark protji 5269 milijonom v
istih lanskih mesecih, izvoz 4291 proti
7233 milijonom (v tej Stevilki so tudi
%e reparacijske dajatve). Eksport je pa-
del po vrednosti za 41 odslotkov, po
obsegu za 30, import za 35 in za 12
odstotkov.

Francija izkazuje v istih mesecih
importni previsek 7610 milijonov fran-
kov proti 9980 milijonom v prvih treh
lanskih  cetrtletjih. Uvozu v znesku
22,170 milijonov frankov stoji nasproti
izvoz v znesku 14.560 mil. fr.; import
je padel za 34 odstotkov, eksport za
38 odstotkov.

Import Sviece je bil s 13066 mili-
joni Svie, frankov za 354'9 mil. frankov
manjsi kot v odnosni lanski dobi. Eks-
port v znesku 5983 mil, Svie, frankov
je za 4378 milijonov manj%i od lan-
skega,

V Danski se je trgovska bilanca
zbolj8ala za ved kot 80 milijonov dan-
skih kron, ker je padel uvozni previ-
ek od lanskih 81,095.000 kron na 724
lizod,

V Ce8koslovadki je padel eks-
port od 9700 milijonov K& na 5300 mi-
lijonov, import od 8400 na 3500 mil. K¢,
Lani je bila trgovska bilanca prvih de-
vetih mesecev za 1900 milijonov K§
aktivna, letos pa za 140 milijonov pa-
sivna.

V Ogrski se je trgovska bilanca
zboljSala, in zaznamuje mesec sep-
tember prvié v tekofem letu
izvozni previSek., Napram lan-
skemu uvozu v prvih treh &etrtletjih v
znesku 4299 nrilijonov pengd je izka-
zan istodobni letodnji uvoz le z 2443
milijoni, eksport pa s 400:7 in z 2331
mil. pengd. Importni previiek se je
zmanjial od 292 na 11°2 mil, pengd.

V Avslriji je padel uvoz za 5706
mil, Silingov, izvoz za 4332, in se je
s tem pasivnost zunanje trgovine zmanj-
Sala od 6383 na 5009 mil, Silingov.

O Jugoslaviji pa »Trg, Tovaris:
itak vsak mesec¢ posebej porofa,

Stoletnica vzigalice

Tragitna usoda je hotela, da je »kralj
viigalicc: Ivar Kreuger preminul
ravig sto let potem, ko je vzigalica na-
stopila svojo zmagoslavno pot skoz vse
civilizirane drZave, Od tedaj naprej je
postala eden najvaznejSih predmetov
vsakdanjega Zivljenja, lnredmct, brez
katerega bi teZko izhajali,

Prve viigalice je podaril svetu Ste-
fan Romer, rojen leta 1788 v Ujhely
na Ogrskem. Leta 1809 je priSel na Du-
naj, je olvoril pozneje tam kemitno lo-
varno in postal kmalu eden prvih pro-
ducentov na tem polju. Njegova hisa
je bila med srediti druzabnega in du-
sevnega Zivljenja na Dunaju, tja je po-
leg drugih pisateljev zahajal tudi Grill-
parzer. V Romerju se je na jzreden na-
¢in druZila tehniska in trgovska nadar-
jenost, smisel za konjunkturo in na
drugi strani veselje do literarnega in
glasbenega udejstvovanja. Bil je pesnik
in komponist in je obenem podaril sve-
tu Koristnosti predmet najbolj vsakda-
njega  Zivljenja, vZigalico. Dolgoletno
pridno laboratorijsko delo je bilo po-
trebno, preden so bile po vsej Evropi
na mah odpravljene dotedaj uporablje-
ne spomakalne nitie,

Tehnidka visoka %ola na Dunaju je
pred nekaj fasa neoporeino ugotovila,
da je bil Romer zares prvi in edini, ki
Je _dobil dovoljenje za izdelovanje vZi-
galic, leta 1832, Ce se glede lega dej-
stva %e zmeraj pojavljajo dvomi, je
vzrok v prvi vrsti ta, da je Romer prav
hitro umrl, leta 1846, ko njegovo pod-
jetje 8e ni bilo popolnoma izgrajeno.
Nekdo, ki ni bil poklican za lo, je izra-
bil Romerjevo iznajdbo, neki Preh-
sel, ki je bil prej v Romerjevi hisi
sluga in ki je po Romerjevi smrti sku-
paj s prejinjo kuharico te hi%e zalel
kar enostavno s produkeijo vZigalic. Ce-
prav sta bila Prehsel in kuharica oba
opetovano kaznovana zaradi prestopka
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proti privilegijem, se nista dala prav
ni¢ motiti in sta se neopravifeno vri-
nila v zgodovino odkritja viigalice,

Resnejie zahteve na dufevno udelez-
bo pri zaslugah Romerja bi mogli pri-
pisati mlademu francoskemu zdravniku
Charlesu Sauria. On je pri kemiénih
poskusih v svoji spalnici skoraj ob istem
casu kol Romer znaSel drgnilno vziga-
lico: pomotoma je drgnil majhno leseno
paléico z zveplom in kaleijevim klora-
tom ob steno, na kateri so bili ostanki
fosfora. Ko je les zatel goreli, se je
Sauria strasansko ustrasil. Ta sicer
nekako legendarno se glaseéa dogodba
pa seveda zaslug Romerja ne more
zmanjsati.

Nekaj pa pri Romerjevi viaigalici le
ni bilo v redu: bila je strupena. Pri-
zadevanje, da se pri produkeiji porab-
ljeni fosfor napravi neskodljiv, je bilo
dolgo asa brezuspeino. Ze je kralj
Hannovera prepovedal uporabo nevar-
nih Zveplenk, Ze se je pritela po wsej
Nemdéiji vojska proti zatelkoma tako z
veseljem pozdravljeni iznajdbi, pa pri-
de kemik profesor Kopp iz Heidel-
berga in vzame vZigalici s pomotjo ne-
strupenega fosfora, kar je bil njegov
izum, vso Zkodljivost. Od tedaj dalje je
poraba vZigalic po vsem svelu stalno
naraséala. Ogromni gozdi dajejo vsako
leto novega materiala za majhne pal@i-
ke, ki jih napravi$ iz srednje velikega
drevesa lahko dva milijona, V. Nem#iji
porabi vsak ¢lovek povpreino 3000 vii-
galic na leto. Pa izratunaj dolZino, @e
bi poloZil vzigalice po dolgem drugo za
drugo! Tako zelo se je viigalica raz-
Sirila,

Nalivno pero je ze staro

Danes nalivno pero neprestano upo-
rabljamo in seveda mislimo, da je to
izum modernega Easa. Pa ni; in more-
mo njegovo zgodovino v raznih driavah
zasledovati ved stoletij nazaj. Tako be-
remo v nekem potovalnem tasopisu iz
Pariza z dne 11, julija 1657 sledeée
presenetljive omembe;

»Videli smo ¢#loveka, ki je bil na-
pravil ¢udovito iznajdbo, da udobno
pife. Dela peresa iz srebra in jih na-
polni & @rnilom, ki se ne posudi. In
ne da bi rabili drugo &rnilo, moremo
popisati s takim peresom za pol irine
roke papirja. Ce bo postala njegova iz-
najdba znana, bo postal v kratkem asu
bogat: kajti vsakdo bo hotel imeli tako
pero. Tudi mi smo seveda narofili pri
njem par kosov, Prodaja jih po 10 in
po 12 frankov takim ljudem, od katerih
ve, da si nove iznajdbe motno Zelijo.

Zdi se, da ta nalivna peresa v Fran-
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¢iji niso ostala nepoznana: kajti leta
1725 so naslikana in razloZena v neki
knjigi matematika Biona z imenom
rbrezkonéna pisalna peresac.

Tudi v Nem¢iji so nalivno pero Ze
kmalu poznali. Znani knjigotrzec Ni-
colai poroéa v prilogi k prvemu zvezku
njegovega velikega polovalnega popisa
po Neméiji leta 1783, da izdeluje me-
hanik Scheller v Leipzigu »polovalna
peresat in da jih prodaja po desel
groSev, Peresa so obslojala iz zoZujote
se  kovinasle ali rozene cevke, ki je
imela na svojem tenkem koneu podobo
pravega peresa, Na debelejsem koncu
je bil ovoj zaprt z wvijaénim pokrove-
kom; tu se je nalivalo &érnilo v drZalo.
Iz male odprtine je teklo zmeraj ravno
toliko @¢rnila, kolikor se ga je potre-
hovalo za pisanje, Ce se drZalo ni upo-
rabljalo, je bila odprtina zaprta s finim

zebljickom. Tudj znani Zepni koledar
tedanjega elegantnega sveta, sDvorni
koledar iz Gothee, prinaa leta 1791

sliko in popis tega nalivnega peresa,

V Italiji je bilo nalivno pero prav
tako dobro znano in je bilo lela 1791
v knjigi »Opusecoli sceltic naslikano in
popisano.

VAngliji je vzel neki Filsch leta
1809 na nalivno pero celé patent, ki
datira pod Stevilko 3235 od 5. maja
onega leta. Iznajditelj Frederick B.
Filsch pife v patentu sledete: »Razna
zboljSanja na gotovih inStrumentih in
peresih, da se pospeluje laZje pisanje.
Pero, oziroma bolje refeno pero in
drzalo, more bili sestavljeno iz ka-
krinekoli kovine in je razdeljeno v tri
dele: v prostor za ¢érnilo, v cevko in
v nastavek. S tem peresom pifemo ta-
ko, da je hrblenica ali rob proti nam.«
Itd. Sest lel nato beremo, da je bil vzet
tudi v Franciji patent na »nod-
nega pisafac, kar pa ni bilo nif dru-
gega kol navadno nalivno pero. Za pa-
tenl je prosil 18, avgusta 1815 pod
3. 682 pariski urar Leroy.

Iz zadnjih sto let omenimo glede na-
livnega peresa Se sledefe: neki John
Scheffer vzame leta 1819 zopet angle-
ski patent na nalivno pero: in pet lel
nalo so v Nemciji v porabj Ze zlala
peresa, ki ne zarjavijo. Leto nato se
dela na Angleikem reklama za zlata
peresa s trdimi konicami. Leta 1821
priobéuje »Hoyaus v Parizu poseben
popis o nalivnih peresih: izvletek iz
njega je iz8el tudi v nemEkih &aso-
pisih. Gre za nalivno drZalo, ki je na-
pravijeno ¢Cisto iz kovine: Ze naslednje
leto je pariki zlatar Pradier drZalo
bistveno zboljial, kakor pravi patent od
23. marca 1. 1822,



