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Leto XXVII 7/7'1930/r Stevilka 1l

I. Kaiser
NasSa lesna trgovina

Predno preidemo na podrobnejse obravnavanje danasnje situa-
cije v nasi lesni trgovini, je potrebno, da s pomoc¢jo statistiénih po-
datkov pregledamo razvoj te vazne gospodarske panoge v povojnih
letih in si na podlagi tega pregleda v statistiéni primerjavi s seda-
njim stanjem lesne trgovine zacrtamo smernice za bodoco Siroko-
potezno akecijo, ki naj ima namen pospesevati gospodarski podvig
te stroke do one viSine, ki ji z ozirom na dobro kvaliteto naSega
lesa in veliko gozdno bogastvo mase kraljevine na svetovnem les-
nem trziféu po vsej pravici pripada.

A. Gozdna povr§ina

Gozdne povrsine na vsem svetu se ceni na 1525 milijonov hekt-
arjev in predstavlja 249 celotne zemeljske povrsine, Na Evropo
odpade 300 milijonov ha, na Azijo 247 milijonov, na Severno Ame-
riko 612 milijonov, na Juzno Ameriko 208 milijonov, na Afriko 104
milijone in na Avstralijo 54 milijonov ha.

Med vsemi svetovnimi deli stoji torej Severna Amerika s 612
milijoni ha na prvem mestu in Evropa z 300 milijoni ha na drugem
mestu.

V Evropi zopet zavzema prvo mesto po gozdni povrsini So-
vijetska Rusija s 164,378.000 ha, sledi ji Finska s 25,264.000, Sved-
ska 21,624.000, Nemcija 12,587.000, Francija 10,323.000, Poljska
8,709.000 in na sedmem mestu stoii nasa drzava s 7,586.000 ha.

Z gozdom zaraSéena povriina nafe drZave znasa 3059 celotne
njene povrsine.

Po bogatstvu na lesu zavzema prvo mesto v nasi drZavi Bosna
in Hercegovina z 2,698,557 ha. Sledijo ji Srbija z 1,763.654 ha, Hr-
vatska in Slavonija z 1,433.830 ha, Sloveniia s 687.408 ha, Crna
gora s 507.154 ha, Dalmacija s 393.952 ha in Voivodina z 101.471 ha.

Na vsem Balkanu pa zavzema po gozdni povrsini prvo mesto
nada drzava, ki ji sledi Romunija, Gréija in na éetrtem mestu Bol-
garija.

B. Pomen lesne trgovine v nasem gospodarstvu

Les tvori v naSem narodnem gospodarstvu zelo vaZno posto-
janko in je poleg agrarnih produktov oni faktor, ki je stalno naj-
bolj pripomogel k aktivnosti oziroma vsaj k izboljianju nase trgo-
vinske bilance.

Les je tako po koliéini, kakor po vrednosti na¥ najboljsi in
najstabilnejsi izvozni predmet,
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Po vojni je postal izvoz lesa iz drzav jugovzhodne Evrope pet
do Sestkrat vecji, nego je bil pred vojno. Zlasti se je dvignil izvoz
v Jugoslaviji in Rumuniji. Ti drzavi sta izvozili leta 1920 skup-
no okrog 900.000 ton raznovrstnega lesa, 1924., ko je obnova Ev-
rope po svetovni vojni zahtevala velike mnoZine lesa, pa skoraj
6 milijonov ton. Pa tudi po 1. 1924 sta obdrzali ti drZavi izvoz lesa
na ugledni visini. V trgovini s trdim lesom je zavzemala Jugosla-
vija v vsej juznovzhodni Evropi vedno prvo mesto.

V nasem celotnem izvozu je igral les zlasti v prvih povojnih letih
izredno vaZno vlogo in je prihajal napram celotnemu naSemu iz-
vozu v sledeéi meri v postev:

1. Po vrednosti:

Leto Celoten izvoz Din levoz vseh vrst lesa Din
1020 1.820,608,056°— 301,074.198' —
1921 2,460,737 bh2-— 218,439,908 —
1922 3.691,166.163° — 660,710.808°—
1623 8.048,843.930" — 1.615,758.908-—
1924 9.518,774.432:— 2.291,809.000"—
1925 8.904,539.328 — 1.416,933 068 =
1926 7.818,180.0:4— 1.089,583.997—
1927 6.400,153,065°— 1.398,814.000"—
1928 6.444,699.695— 1.618,056.000" —
1929 7.921,707,922'— 1.830,257.354-—

2 Poikolkiidini s

Leto Celoten izvoz Izvoz vseh vrst
v tonah lesa v tonah
1920 915.186 224.341
7921 1,583.658 J379.300
1922 2,213.881 779.900
1923 3,025 914 1,303,600
1924 3,915.700 1,618.500
1925 4, 3598.466 1,421.096
1926 4 8BE4.718 1,6569.2b62
19027 4,2561.459 1.784.966
1928 4,026.762 2169.817
1929 5,320 8606 2,142,738

1z tega pregleda sledi, da je postala nasa lesna izvozna trgovi-
na vedno vaznejsi faktor v izvozu.

Kaze nam pa tudi v primerjavi s tabelo o vaznosti lesne trgo-
vine po kolic¢ini, da je bila ta stroka podvrzena velikim spremembam
v ceni.

Dokazuje pa nadalje tudi, da je lesna trgovina v nasem izvozu
tako vazna stroka, da ji morajo vsi merodajni krogi nuditi vso
svojo podporo in najSirSe ugodnosti. Po vrednosti je zavzemal iz-
voz lesa v nasi trgovinski bilanci prvo mesto, odnosno pred in
takoj za agrarnimi produkti; po koli¢ini pa zavzema drugo mesto.

C. Izvoz posameznih wvrst lesa

Pri izvozu lesa p_rihaja vpostev predvsem stavbni les, drva,
lesno oglje in v zadnjih letih Zeleznigki pragovi.
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Kako se je razvijal po koli¢ini in vrednosti izvoz posameznih
vrst lesa nam kaZejo sledece tabele:

a) Izvoz stavbnega lesa:

Leto Ton Din

1921 326.642 170,921.000" —
1922 H88.244 520,818.000"—
1923 844 597 1.286,236.000° —
1924 1.046.292 1.620,157.000"—
1925 1,051.225 1.118,720°734"—
1926 1,086.315 802,577.000-—
1927 1,150.071 885,404.069*—
1828 1,469 749 1.183,968.000"—
1929 1,399.164 1.398,080.778'—

Pregled o izvozu stavbnega lesa nam nudi naslednjo sliko:

Po koli¢ini je izvoz vsa povojna leta stalno napredoval in se
tekom 10 let dvignil od 62.000 ton na 1,399.164 ton; po vrednosti
pa je bil podvrzen dokaj$njim spremembam. Tako vidimo, da je bila
cena 1 toni stavbnega lesa leta 1921: 523:27 Din,

» 1923: 1522-88 »
» 1925: 1064-20 »
» 1927: 76986 »
» 1929: 99919 »

b) Izvoz drv:

Leto Ton Vrednost Din
1921 50.107 6,005.000" —
1922 112,750 135,803.000"—
1923 351.903 151,339.000° —
1924 ho8 797 166,656,532 —
1925 304.5569 T6,697.505° —
1926 407.458 83.332.663'—
1927 Db7.365 127,684.044* —
1928 605.180 130,504,000 —
1929 656,434 142 642,193 —

Pravtako kot za stavbni les se je vzpenjal letno tudi izvoz drv
in sicer, kakor sledi iz zgorajsnje tabele, od 50.107 ton v letu 1921
na 656.434 ton v 1. 1929, medtem ko je po vrednosti mnogo variiral.
Cena 1 tone drv je znasala leta 1921: 119-84 Din,
1923: 430-05 »
1925: 251-78 »
1927: 22891 »
1929: 21728 »

¥ ¥ ¥ ¥

¢c) Izvoz oglja:

Leto Ton Din

1923 3487 H2,498.000—
1924 H7.691 77,748,000 —
1925 52.906 54,658.000"—
19:6 58.147 48,400,000 —
1927 61,142 54,100.000"—
1928 67.601 61,400,000 —

5 4
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¢) Izvoz Zelezniskih pragov:

Leto
1923
1924
1925
1926
1927
1928
1929

komadov Din

60 519
1,025.199
1,380.230
2,195.699
3,374.906
2,791.679
3,250,577

Hh,hY 000" -
54367000 —
72,800.000° —
$2,600,000° —
135,000,000 —
136,600.000° —
150,187.000"—

Veéji izvoz ZelezniSkih pragov je pricel Sele leta 1922 in je
bil, kakor je razvidno iz tabele, po koli¢ini Se dokaj stabilen, med-
tem ko je po vrednosti od leta do leta padal.

Cena za 1 komad je bila leta 1924: 53:02 Din

»
»
>

192b: b2-74 =»
1927: 40— »
1929: —'— »

d) Izvoz lesnih izdelkov:

Leto
1923
1924
1925
1926
1927
1928
1929

Ton
13.352

5.0:39
17.136
12.864
34.507
52.172
b7.028

Din
44 342.000r —
44,310 X) *—
79.813.457 —
35 769.406°—
32,340,930 —
91,600.000"—
118,663,888 —

Tudi izvoz lesnih izdelkov zaznamuje dokajsnji napredek. Po
koliéini se je dvignil od 13.352 ton v letu 1923 na 57.028 ton v

letu 1929.

Po vrednosti pa opazimo velik padec po letu 1927. Cene za
1 tono so bile namreé sledece:

1923: 1 tona = 3321-— Din

1925: 1
1927: 1
1929: 1

»
»
»

Oglejmo si nadalje Se nasa

1 A |

4657-64 »
1806-61 »
2080:80 »

zunanja trziscéa

Veéina nasega celotnega izvoza je usmerjena v sosedne drzave
in tako tudi vedina izvoza naSega lesa. Najboljsi kupee, pa tudi po-
sredovalec, za na$ les je bila v vseh povojnih letih Italija, dobri
kupei pa Ogrska, Gréija, Avstrija, Neméija in v poslednjih letih

tudi Anglija.

Sliko o izvozu nasega lesa na glavna nasa {rziséa v Italijo,
Ogrsko, Gréijo, Avstrijo, Neméijo in Anglijo nam nudi sledeéi

pregled: ’
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levoz Lon

Driava 1920 1921 1922 1923 1924
Jtalda ol = 158,700 283.666 337462 806.900 827.0356
Ugrska , . 349 —_ —_ 129.680 —
Gréija 2 6.590 13.255 -— 25.330 —
Avstrija . . 34.900 33.111 — 34.500 —_
Neméija . . 600 - = 38.180 -
Anglija . . 1.939 4.768 = —_ =

1925 1926 1927 1928 1929

Italija . . . 1,307.167 1,108.269 1,120.900 1,199.400 1,191.993
Ugrska . . 647.319 — $14.000 428.600 -
Greéija . . 200.644 —_ 76.700 149.900
Av trija . . - —_ 34.200 52.900 —
Neméija . . — - 11.800 48.600 -
Anglija . . = - — 46.800 ~

Iz zgorajinjega pregleda o izvozu lesa na posamezna trzisca
sledi, da se je izvoz po koli¢ini dvignil na zavidno vidino. Zlasti
smo napredovali v izvozu v Italijo, Ogrsko, Gréijo in Nemdijo,

Nadvse vazen je tudi pregled cen naSega lesa na zunanjih tr-
Zi§¢ih.

Primerjajo¢ koli¢ino in vrednost izvoZenega lesa v posamezne
drzave vidimo, da so bile naSe izvozne cene v posameznih letih
povpreéno sledece:

" Cena za fono

Vrsta lesa 1920 1921 1922 1923 1924 1925 1926 1927 1928 1920
Stavhbni les . — DH2327 — 152288 — 106420 — 6986 — 99919
DV 11984 — 48006 — ' 925178 — 99891 — 21798
Ziel, pragovi. - — — — 'pB02' K274 L 0= AL 46—
Lesni izdelki — — B321°— = 4065764 — 180661 — 208080

Iz prednjih statistiénih podatkov, iz katerih je razviden do-
sedanji poloZaj naSe lesne trgovine, bi na prvi pregled obéudovali
napredek te trgovinske stroke, ki je dejansko velik in v vseh po-
vojnih letih konstanten.

Toda tudi lesna trgovina se bori z velikimi tezkoéami in maj-
razliénejsimi ovirami, katerih vzrok moramo iskati deloma doma,
deloma pa segajo preko mej naSe driave.

Anketa, ki jo je sklicala Zveza trgovskih gremijev, ima pred-
vsem nalogo, da ugotovi te tezkoée in ovire, s katerimi se bori les-
na tregovina, ter da zaérta smernice za uspeino prebroditev nevseé¢ne
situacije, ki ogroZa njen nadaljnji razvoj.

Susmarstvo

Prvi povod za anketo je dalo v lesni trgovini zelo razpaslo
:‘iué'rparfstvo. Obrtni zakon uvrsca trgovino z lesom med prosto tr-
govino, za katere nastop ni treba usposobljenostnih dokazov, ka-
kor jih_ zahteva obrtni red za trgovino z meSanim, kolonijalnim,
Specerijskim in materijalnim blagom. Posledica tega je bil zlasti v
prvih povojnih letih velik naval v lesno trgovino. Dokazujejo nam
to izdani obrtni listi.

A ne bi bilo najhujSe, e bi se dejansko pecali s trgovino le
tisti, ki so si legalnim potom pridobili pravico. Z lesno trgovino so
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se pecali in se pecajo Se danes ljudje, ki z nereelnim prekupéevanjem
in trgovanjem preko trgovcev mnogo Skodujejo ugledu lesne trgo-
vine. Vedno pogostejSe so pritozbe, da se bavijo z lesno kupéijo
kmetje, ki prodajajo svoj in sosedov in od drugih kupljeni les pod
sramotno nizkimi cenami direktno prekupcevalcem, ki pogosto pri-
hajajo iz inozemstva in obiskujejo kmete.

Mnogo preglavic in skode povzroc¢ajo lesnim trgoveem tudi ra-
zni nakupovalei lesa, ki se pojavljajo v ¢asu dobre konjukture v
ve¢jem , v slabih ¢asih pa v manjSem Stevilu.

A vendar je, kakor smo dokazali, bas lesna trgovina oni na$
faktor, po katerem se v marsikaterem primeru ocenjuje reelnost in
zmoznost slovenskega trgovea. Z lesno trgovino je, kakor smo tudi
videli, mnogokrat tesno zvezan uspeh naSe trgovinske bilance. Kon-
¢no pa ne zadostuje, da ostanemo le pri sedanjem stanju lesne tr-
govine, marveé stremeti moramo za tem, da izvaZamo ne le surov,
temve¢ obdelan les. Za tak napredek pa je treba pravih, resnih
trgoveev!

Lesna trgovina je torej v nasi zunanji trgovini tako vaZna,
da bi morala biti popolnoma v rokah strokovnjakov, ki so zmozni
kvantitativno vzdrZevati visino naSega izvoza, jo Se razpresti in
tudi kvalitativno spopolniti.

Obrtna zakonodaja je z ozirom na vaznost te stroke jako po-
manjkljiva in je remedura v tem zmislu neobhodno potrebna.

Bodo¢nost nasSe lesne trgovine na lezi v Steviléno moéno zasto-
panem trgovetvu z lesom, marve¢ v trgovstvu, ki je sposobno po
svoji praksi in s svojo strokovno izobrazbo presojati vsakokratni
polozaj na lesnem trgu in se pravoéasno obvarovati Skodljivih po-
javov in vplivov, ki jim je bolj, kakor katerakoli druga stroka, bas
ta podvrzena.

Strokovna usposobljenost je danes tesno povezana s princi-
pom sedanjosti: «Kolikor znas, toliko veljas». Znanje pa je temelj
vsega gospodarskega razvoja.

Lesna trgovina se mora torej otresti wseh teh Skodljiveev, ki
7i veé ali manj Skodujejo na ugledu in ki povzrodajo desorganizacijo
trgovine s tem, da se z novim obritnim zakonom, ki je v osnuthu
zgotovljen, uvrsti trgovina z lesom med trgovinske stroke, za kate-
rih nastop je potreben dokaz wsposobljenosti.

Lesna kot pretezna izvozna trgovina pa je podvrZena tudi vpli-
vom na zunanjem lesnem trgu in vsem pojavom v mednarodni tr-
govini.

Vsa Evropa prezivlja danes tezko gospodarsko krizo, ki je
deloma posledica hiperprodukeije in velikega padca konzumne modéi
evropskega prebivalstva.

Medtem, ko je n. pr. trgovino s poljskimi pridelki popolnoma
uni¢ila ameriSka in prekomorska konkurenca, ki je povzrodila tak
padec cen zitarie, da v mednarodni trgovini ne krijejo veé niti
proizvodnih stro$kov, — in naso domaco industrijo poleg peslediz
sploine gospodarske depresije pritiska k tlom industrija industrij-
skih drZav v svojo popolnejSo tehniko, —ije lesno trgovino na
najobcéutnejdi nacin prizadel izvoz ruskega lesa na vsa pomembnej-
8a evropska lesna trziscéa.
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Ruska lesna konkurenca ni le prehoden politiéni akt sovjet-
ske Rusije, da bi zanesla nemire v gospodarske kroge kapitalistic-
nih drzav, marveé je njena tendenca osvojiti evropski trg. lzvoz
ruskega lesa rapidno narasca iz leta v leto. V gospodarskem letu
1926/27 je znaSal 1,275.000 ton, — 1927/28 1,590.000 ton, — 1928/29
pa se je dvignil za preko 1 milijona ton in dosegel 2,670.000 ton.
V letosnjem gospodarskem letu pa se bo gotovo Se znatno povisal.

S tem ogromnim izvozom se je pojavil na svetovnem lesnem
trziséu za vse ostale evropske drzave, izvoznice lesa, jako nevaren
tekmec.

Tudi v drzavah, v katere izvazamo mi pretezno vecino nasega
lesa, je ruska konkurenca povsem desorganizirala trg.

Jako obcutna je ruska konkurenca nasemu lesu v Italiji, zlasti
sedaj po sklenitvi italijansko-ruske trgovinske pogodbe, ki bazira
na zamenjavi blaga. Rusija, ki stremi za osvojitvijo evropskega
lesnega trga, je usmerila mnogo svojega izvoza v Italijo. V Genovi
obstoja sovjetska trgovinska agentura, ki se neumorno trudi, da si
prisvoji vsa lesna trziséa v Italiji. Po vsej drZavi ustanavlja lesna
skladisca, tako v Neapolju, Palermu itd., ki ji sluzijo za prodajo na
veliko in malo. Cene ruskega lesa so v zadnjem ¢asu na italijanskih
lesnih trgih stalno 5—10 lir za kubik niZje od nasih.

Tudi na ogerskem lesnem trzigéu se poiavlja ruski les. Se pred
nedavnim ¢asom je priglo iz Urala in iz Novorosijska velike mno-
.#ine (preko 30.000 m?) lesa preko Odese., ¢rnega morja in po Do-
navi na Ogrsko. Cene takemu lesu so tako nizke, da onemogodajo
konkurenco Ogrski sosednih driav,

Neméija, ki je bila v posledniih letih dober kupec naSega lesa,
izginja kot vazZno trzisée za na$ les. Tudi tam niso krive padeu iz-
voza nafega lesa le tezke gospodarske prilike, marveé ostra konku-
renca ruske, pa tudi poljske hrastovine.

(Nadaljevanie in konec prihodnjid)

- s T e

Ivan Mohori¢

Stanje in potfrebe poStnega, telegrafskega
in telefonskega prometa

(Nadaljevanje)

Uprava post, telegrafa in telefona se je zelo trudila, da bi v
okviru proracunskih sredstev v ¢im vedji meri zadostila zahtevam
gospodarstva. Po sluzbeni statistiki od 1924. do 1927. leta, za katera
imamo sluzbene podatke, belezimo napredek za 278 telefonskih cen-
tral, med temi so tudi &tiri avtomatske centrale, dalje za 553 stran-
skih central, 220 javnih govorilnic in 9227 postaj naroénikov. To
pomeni letni prirastek popreéno 2300 abonentov. Dolzina mestnih
mreZ je bila poveéana za 3000 km zraénih linij in za 121 km pod-
zemskih vodov. Medmestna mreZa je razSirjena za 1641 km zraé-
nih vodov, kar odgovarja letnemu prirastku 410 km zraénih in
8 km podzemnih kablov.
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Izmed danes obstojeéih medmestnih telefonskih linij je bilo
nad eno cetrtino izgrajenih po vojni, a izmed telefonskih mestnih
mrez skoraj polovica odpada na nove v teku minulih let. Telefonski
podzemni kabli so, izvzemsi 1 km, vsi polozeni po vojni, do¢im ob-
stojeéi podmorski kabli datirajo Se iz predvojne dobe.

Zal, da je delo za izgradnjo telefonskih ureditev po drzavi v
teku proslih stirih let zaradi zmanjSanja prorac¢unskih kreditov pa-
dlo na minimum. PoS$tna uprava ve pozitivno, da je telefonski pro-
met za drzavno blagajno vrlo donosen vir dohodkov, a da spri¢o da-
nasnjih kreditov ne more veé zadovoljevati niti najbolj nujnim po-
trebam gospodarstva. Tako je n. pr. v Zagrebu prijavljenih okoli
1000 interesentov, da se jim odobri naroc¢ena telefonska zveza, a
postna uprava ne more ugoditi tem pro3njam, ker razpolaga za
vse svoje podrocje le s 175.000 Din proracunskega kredita. Za iz-
- gradnjo telefonskih zvez naroénikov pa bi bil potreben kredit
2,700.000 Din.

A zdaj prihaja najzanimivejSe. Ako bi postna uprava priklju-
¢ila zainteresiranih 1000 novih naroénikov na centralo, bi pladala
samo za instalacijske takse 1,400.000 Din, a za naro¢niske takse naj-
manj 1'3 milijona Din. Toda lahko se ra¢una tudi na cisti dohodek
od tuzemskih mednarodnih pogovorov za najmanj 400.000 Din, a
od inozemskih pogovorov 100.000 Din, tako da bi Ze v prvem letu
drzava brez vsake investicije imela od povecanja mreze in novih
prikljuckov pol milijona ¢istih dohodkov. .

Absurdno je, da more gol formalizem drZavnega racunovod-
stva povzrocati tako neverjetne neprilike in onemogoéati delo tudi
tedaj, kadar ni za poSto nobenih Zrtev niti rizikov, nego ima le
ot¢ividne dobicke.

Avtomatska telefonska centrala v. Mariboru je bila pred pol-
drugim letom montirana, a je stala potem neizkorii¢ana ves déas,
ker se je zavlekla nabava telefonskih aparatov prav do meseca julija
t. 1. tako, da se je Sele sedaj izrocila javnemu prometu.

Mariborska in ljubljanska centrala razpolagata z jako majhno
rezervo aparatov, a s skoraj nikakimi proracunskimi krediti za nove
prikljucke abonentov. Tako zopet formalizem direktno onemogoca
povedanje drzavnih dohodkov in racionalno izkoriS¢anje obstojecih
instalacij.

V mednarodnem prometu med Zagrebom in Mariborom se lahko
refe, da se ¢érta vsak dan povprefno 15 razgovorov, a gotovo isto
stevilo pogovorov se nili ne prijavlja, ker privatna stranka ve Ze
vnaprej, da ne dobi pravoéasno zveze. Ako kapitaliziramo to izgubo,
vidimo, da bi enoletni dohodek od pogovorov, ki se danes ne vrée,
lahko amortiziral investicijo, ki bi bila potrebna za izgradnjo Se
ene linije v tej smeri. Toda proracunska politika je vzela postni
upravi vsako moznost, da take nedostatke odpravi in s postopno
izgradnjo zadovolji gospodarske zahteve.

Tako danes Vojvodina, Dalmacija, Bosna in JuZna Srbija ni-
majo direktne zveze s Slovenijo, niti juZna in srednja Dalmacija z
Beogradom. niti Bosna z Juzno Srbijo, niti Vojvodina z Bosno. Ob-
stojece linije med Begradom in Ljubljano so preobremeniene. Ako
se javi zasebna stranka za mednarodni govor, dobi navadno kratki
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odgovor, da so linije zavzete po drzavnih govorih. Zdi se, da se
je pojem drzavnih govorov zacel zelo Sirokogrudno tolmaciti in iz-
koriséati od najnizjih usluzbencev in organov, tako da privatne
stranke v uradnih urah prav tezko ali vobce ne morejo dobiti zveze.
To pomenja efektivno izgubo ne samo za drzavno blagajno, nego v
mnogo vecji meri nepopravljivo skodo za gospodarstvo.

Gospodarski krogi Juzne Srbije imajo najveé telefonskih po-
govorov z Beogradom kot s prestolico in trgovskim srediséem, ka-
mor gravitira vsa pokrajina. Vsi ti pogovori se vrse iz ali preko
Skoplja, ki je z Beogradom zvezano le z dvema telefonskima lini-
jama. Ena izmed njih sluzi skoraj stalno v svrhe uradnih pogo-
vorov, a iz istega razloga je veckrat sploh prekinjena, tako, da je
ves gospodarski svet navezan na eno edino linijo, ki ne zadosca
niti potrebam samega Skoplja. Vsi ostali centri v Juzni Srbiji: Ku-
manovo, Bitolj, Veles, Vranje, Prilep, Prizren, Pristina, Stip, Ohrid
in Gjevgjelija so zato plaktidno takoreko¢ izkljudeni, da bi dobili
zvezo z Bogradom. Zato je osnovana zahteva juznosrbskega gospo-
darskega sveta, da se med Beogradom in Skopljem izgradita vsaj
dve telefonski progi.

Nié bolje ni v pogledu zveze med Beogradom in Ljubljano, Po-
leti, ko je na Bledu kraljevski dvor na letoviséu, mora ta linija
seveda sluziti v prvi vrstli za drZzavne razgovore; zato so trgovei
iw obrtniki navezani iskati zvezo preko Zagreba, ki zmaguje jedva
svoj lastni promet. Tudi v tem praveu je potrebna nujna izgradnja
Se ene telefonske direktne linije.

Dalmacija je v podobnem polozaju ter je za telefonske zveze z
notranjostjo navezana na posredovanje Sarajeva odnosno Zagreba.
Dubrovnik, ki spada med nase glavne trgovske luke in ki je sre-
diice turizma z vseletno sezono, mora iskati zvez z zaCasnimi sredi-
§¢i v drzavi, z Beogradom in Zagrebom, po ovinkih preko drugih
postaj, kar pomenja v praksi, da se zveza ali sploh ne dobi ali pa
sele po dolgotrajnem cakanju. Dubrovniski trgovei tozijo,-da je
treba celo na zvezo s Trebinjem cesto ¢akati skoraj ves dan, a kadar
ga dobe, da se slidi zelo slabo. Vsa gornja in srednja Dalmacija
ima s Splitom samo eno edino telefonsko zvezo, na kateri so pri-
kopljeni Split, Imotski, Metkovié, Mostar, Dubrovnik, Kotor in vse
male medpostaje, tako da Split jako cesto po tri do Stiri dni ne
more govoriti s Kotorjem in obratno. Splitski gospodarski progi
zahtevajo zato, da se zgrade direktne linije Split—Beograd,
Split—Kotor in Split—Zagreb. Ljubljana Se danes nima direktne
telefonske zveze s SuSakom, a zveze s Splitom in ostalimi kraji v
Primorju, ki so za nasSo trgovino velike vaznosti, se dobivajo prav
tezko in z velikimi zaka3njenji.

V notranjosti Srbije je veliko Stevilo vaznih trgovskih srediSc
zvezano z Beogradom oziroma s Skopljem z omnibusnimi linijami,
na katerih je promet jako teZaven. Preko linije Valjevo—Beograd
se opravlja telefonski promet z Beogradom iz UzZic, Novega Pazarja,
Cacka in Kraljeva ter je tudi ta proga preveé obremenjena. Od Va,
ljeva preko Lajkovea bi bilo treba izvesti novo telefonsko linijo do
Obrenovea za telefonski promet valjevske, beograjske in podrinske
oblasti. ¢Guti se tudi vedno veéja potreba, da dobi Valjevo z Novim
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Sadom direktno zvezo, ki bi se mogla napraviti tako, da bi se od
Obrenovea do Batajnice izvedla nova telefonska linija. Tudi v ti-
moski dolini zahtevata Knjazevae in Negotin direktne telefonske
zveze z Beogradom,

Za potrebe Vojvodine bi bilo nujno, da se zgradi Se ena di-
rektna linija Novi Sad—Zagreb, ker so sedanje zveze preobreme-
njene, ter se mora ¢éakati 2—3 ure, a koncéno stranke Se jedva sligijo
govore. Vojvodinei zahtevajo direktne telefonske zveze za Zitno tr-
govino z Bukaresto in Brajlo, SuSakom, Skopljem in Prahovim. Ba-
natsko gospodarstvo zahteva zgradnjo nove direkine linije Beograd
—Veliki Beékerek, nadalje banatsko Arangjelovo—Velika Kikinda
in Velika Kikinda—Nemadka Crnja.

Za lokalni telefonski promet po mestih je dalje potrebno avto-
matiziranje telefonskih central v Sarajevu, Skoplju, Subotici in Osi-
jeku, pa nato postopno tudi po ostalih mestih ter prometno vainih
krajih. V prvi vrsti pa je potrebno, da se resi vprasanje avtomat-
ske centrale v Beogradu. V Beogradu se danes nova abonentska
telefonska postaja dobi jako tezko, éeprav je potreba za dosti veéjim
Stevilom telefonov neizogibna. Te neprilike bo mogoce odpraviti Sele
z instaliranjem avtomatske centrale,

Zato ponovno povdarjam, da je potrebno, da se postni upravi
da kreditna moznost, da zadovolji vsem potrebam za zgradjo novih
abonentskih postaj, ki jih je danes na stotine ne samo po glavnih
centrih, nego tudi po malih sredis¢ih v provinei, a ki sedaj ne mo-
rejo dovoljevati domadih telefonov drugade, nego da stranka razen
dosti znatne takse za instalacijo nosi e vse ostale materijalne tro-
ske za zvezo s centralo, za nabavo aparata in delavske sile, trogke,
ki znasajo v poedinih primerih 1000—3000 Din.

Ako se zadosti tem zahtevam, se bodo mogli dohodki telefon-
skega prometa, ki danes padajo, povecati za milijone. Potrebno je
tudi povecanje stevila javnih govorilnic po veé¢jih mestih, na Zelezni-
skih in reénih postajah, zlasti ondi, kjer so mesta oddaljena od pri-
stani$¢ in Zelezniskih postaj.

V tem referatu smo prinesli nekoliko obsirneje predloge glede
razdirjenja mednarodne telefonske mreze, ker smo konstatirali v
statistiki, da odpada preko polovice vseh telefonskih dohodkov na
mednarodni promet. V letih 1924. do 1927. je bila mednarodna mre-
za povelana za 410 km, a Stevilo pogovorov je vzrastlo od 2:4 na
3-8 milijona; toda dohodki ne kaZejo nobenega povecanja.

Za izvrSevanje telefonskega prometa z inozemstvom, ki je za
nado zunanjo trgovino izredne vaznosti, obstojajo v nasi drzavi za
sedaj samo zracne linije. Nimamo niti podzemskih niti podmor-
gskih kablov. Zracne linije so izpostavljene vsem vremenskim ne-
ugodnostim in drugim vplivom, niso dovoljno izolirane ter se mora
promet na njih boriti z velikimi tezkofami. Po vojni je imela nada
drzava samo telefonsko zvezo z Dunajem, ki je Se danes najmoc¢neje
frekventirana, Polagoma se je od 1. 1924. dalje zacel telefonski pro-
met razvijati z Italijo, kasneje tudi z Madjarsko, Ceskoslovagko,
Neméijo, Danzingom, Rumunijo, Svico in Parizom. Tako stojimo
danes v mednarodnem telefonskem prometu v zvezi s sedmerimi dr-
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zavami, a imamo direkine zveze samo do Budimpeste, Dunaja in
Trsta, katerih centrale potem s pomocjo kablov posredujejo nadalj-
nje zveze z inozemstvom.

Glede prometa z zapadnimi drZavami smo torej v stalni 0dv1‘;~
nosti od tujega posrednistva, kar razvoju naSega prometa ne bo ko-
ristno. S tremi sosednimi drzavami, z Bolgarsko, Gréijo in Albanijo
po sploh nimamo nikakih telefonskih zvez. To se posebno 3kodlji-
vo obéuti glede eksportnega prometa preko Soluna, iz katerega ni
mogoce telefonski govoriti z interesenti v Juzni Srbiji in v Beo-
gradu, da o zvezi z Vojvodino, Bosno in ostalimi zapadnimi kraji,
ki so za to zvezo tudi zelo zainteresirani, niti ne govor im. Menimo,
da je po uz.akon_]emu trgovinskih pog‘odb z Gréijo in Albanijo po-
trebno, da se napravijo tudi telefonske zveze z gospodarskimi sre-
digéi omenjenih dveh drzav. Vsa uprava solunske cone je danes brez
zveze z domovino in je tako vse poslovanje jako otezkoéeno. Pomanj-
kanje telefonskega prometa z Bolgarijo predstavlja takisto veliko
oviro za razvoj mednarodnih trgovinskih razmer, a mislimo, da bi
ga bilo treba ¢im preje uvesti.

Nas telefonski promet z inozemstvom je za sedaj reguliran po
odrejenih relacijah med posameznimi telefonskimi centralami v nasi
drzavi in onih v tujini. lzvzeta je v tem pogledu samo Svicarska, ki
nam omogodca telefonski promet z vsemi centralami v Svici. Stevilo
relacij za telefonski promet z inozemsivom je, zacensi od 1. 1927,
zelo naraslo, zlasti so razsirjene relacije glede prometa z Avstrijo,
pa s CeSkoslovasko in Madzarsko.

Telefonski promet z Italijo, ki se udeieillje z najveéjim odstot-
kom v nasi izvozni trgovini (20% ), je bil omejen od 1. 1924 pa vse
do letodnje (1929) pomladi na 5 central, Trst, Gorico, Videm, Be-
netke in Reko, do¢im se je Stevilo iugoslovanskih central v prometu

z Italijo stalno povecavalo. Nasa izvozna trgovina torej ni imela di-
:ektne telefonske zveze z mesti predvojne Italije, s katerimi sto-
jimo v zivih gospodarskih zvezah, nego je bila zopet navezana na
posredovanje Reke, Trsta in Benetk. Trajalo je polnih pet let, da se
je konéno odprl promet z Milanom in da se je zakljuéil novi sporaz-
um, ki bo sluzil konéno kot baza za razsirjenje medsebojnega telefon-
skega prometa. Zato izrazamo Zeljo, da se éim preje lotimo izvajanja
tega sporazuma, ki je bil sklenjen med Italijo in naso kraljevino dne
11. februarja oziroma 20. marca t. 1. (1929.).

T s—

Do

Svetovna agrarna kriza in naSe kmetijstvo
(Konec)
Konzum.

Temu velikemu povecanju nasproti je stalo delno zmanjSanje
konzuma. Vedno bolj prevladuje meSana hrana in potro$nja kruha
nazaduje, kar se je pokazalo v celi vrsti drzav. Najvaznejsi moment
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je pa vsekakor zgoraj omenjeno pocasneje narascéanje prebivalstva
na svetu v primeri z narascanjem produkcije,

Poleg teh vzrokov navaja berlinski’ Zavod za proucevanje ko-
njunkture e tole: Potreba hranil in agrarnih proizvodov pada tudi
radi vedno boljSe racionalizacije kmetijskega oplemenjevalnega
prometa.

Razumljivo je, da izkuSajo agrarni politiki in kmetovalei sami
najti izhod iz te krize. Posebno razumljivo pa je tudi, da se po-
izkuSajo organizirati ne samo na domacih, notranjih trgih, ampak
tudi mednarodno, saj je kmetijska kriza mednaroden pojav, ki ga
more posamezna drzava reSiti le deloma, trajnega in konénega
uspeha pa ni, ¢e se ne urede razmere tudi drugje.

S starimi sredstvi se ne da mnogo doseéi, pa¢ pa tudi kmetij-
stvo sedaj uvideva, da se mora posluZevati istih ukrepov, kakor
druge gospodarske panoge, predvsem trgovina in industrija.

V prvi vrsti bi naglasili, da je potrebno proudevanje trgov in
konjunkture za kmetijstvo, kar je dalo trgovini in industriji Ze
lepe uspehe, pa bo gotovo izredno koristno tudi za naSega kmeta.

Ugotovljeno dejstvo je, da se gospodarstvo ne razvija v stalni
liniji, pa¢ pa se vrste slabi ¢asi za dobrimi in tako dalje. Tako lahko
govorimo o valovanju vsega gospodarskega zivljenja. To gibanje
se ne vrii brez razlogov, nego obstojajo za to gibanje gotovi zakoni.
Vse gospodarsko zivljenje v teku daljse dobe bi se dalo oznaditi v
glavnih razvojnih dobah sledede: Depresija je doba, ko je gospo-
darska kriza na vrhuncu. V tej dobi produkcija pada, nezaposlenost
delavstva naraséa, prav tako se mnoZe konkurzi v trgovini. Depre-
siji pa sledi polagoma dvig: na borzah se dvigajo teéaji, cene za-
cenjajo naradéati, produkeija se veéa in nezaposlenost pada. Vse
to se vedno bolj stopnjuje in doseZe polagoma visek. Nato zacenja
vse gospodarsko Zivljenje nazadovati; v prvi vrsti se pozna na de-
narnem trgu blizajo¢i se preokret, nato sledi borza, kasneje tudi
cene in proizvodnja. To nazadovanje se polagoma vedno bolj po-
ostruje in prehaja v depresijo, katero pa smo Ze oznaéili zgoraj. Do-
brim éasom slede slabi, tem zopet dobri, in tako gre ves gospodarski
proces dalje.

To va]ovan‘ie gospodarskega zivljenja je obseZeno v besedi ko-
njunktura. Konjunkturno gibanje se vrsi tako enakomerno, da je mo-
goc¢e skoraj natanéno vedeti, kako se bo razvijala konjunktura, zla-
sti e so znani pojavi in vzroki, ki vplivajo na to valovanje. Pri tem
je izlo€iti vse vplive izrednega znadaja; to so predvsem sezijski vpli-
vi, ko je n. pr. povpragevanje oziroma vse gospodarstvo pod vplivom
kaksnega vaZnega momenta, ki nastopa vsako leto ob istem &asu.
N. pr. vnovéenje letine, veliki prazniki itd. Nadalje je treba izlo-
¢iti, da dobimo takozvano éisto érto gospodarskega razvoja ali ko-
njunkture, tudi druge vplive, ki niso izre¢no gospodarskega znadaja:
vojna, odstop ozemlja, novi tehniéni izumi, politiéni vplivi itd.).

S pomodjo statistike, ki pazno registrira vaine dogodke v go-
spodarskem Zivljenju, je mogoce ugotoviti, v kateri dobi konjunk-
ture smo, v krizi, depresiji, dvigu ali padanju. e poznamo ves
zgodovinski razvoj gospodarstva in vse razloge, ki vodijo do izpre-
memb v konjunkturi, vse znake, ki naznanjajo preokrete, tedaj nam
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je na podlagi trenotnega stanja gospodarstva mogoce ugotoviti,
kaksen bo v glavnih obrisih bodoc¢i razvoj.

To se nam je zdelo potrebno poudariti, predno bi razpravljali
o sedanji svetovni agrarni krizi in o ukrepih, ki bi bili potrebni za
njeno omiljenje in za zopetni dvig predvsem kmetijskega gospodar-
stva. Vazno je, da zadenja kmetijstvo uvidevati, da je tudi razvoj
kmetijske produkeije podvrzen splognim narodnim gospodarskim
zakonom in da so mogoc¢i uspesni ukrepi le, ée uposteva gospodar-
ske razloge, ne pa, da zahteva take ukrepe, ki so mogoce opravic-
ljivi s psiholoSkega stalis¢a, nikakor pa ne z gospodarskega. Pro-
uéavanje trga in poznavanje razmer in vzrokov, ki so odloéilni za
njegov razvoj, je vedno bolj vazno za kmetovalea,

Izsledki moderne narodnogospodarske znanosti postajajo ne-
obhodno potrebni za posamezne panoge gospodarskega zivljenja. Naj
navedemo samo en primer, ki bo gotovo zanimal nase ljudi in jim
predoéil pomen raziskovanja konjunkture in trga. To je napoved
cen praficev v razpravi nemskega znanstvenika dr. A, Hanaua «Die
Prognose der Schweinepreise», ki jo je izdal nemski zavod za pro-
u¢evanje konjunkture v Berlinu.

Napoved cen je bila zelo toéna, kar se vidi iz poznejsih 2 izdaj
te razprave. Pisec najprej razélenjuje razvoj cen pred vojno v Nem-
¢iji od 1. 1896 do 1913 in prihaja v svoji razpravi do zakljucdkov,
da upliva na razvoj cen prasSi¢ev predvsem ponudba. Cene, ki se
zde nepoznavaleu, da se razvijajo brez vsake notranje zveze, se raz-
vijajo po uplivu sezije; nadalie se opaZa periodi¢no ponavljanje
konjunkturnih izprememb v dobi vsakih treh do &tirih let. Iz pri-
merjave cen 8 stanjem Zivine, nadalje z dogonom na vaZneja tr-
71&¢a in s statistiko zaklane Zivine je razvidna vzro¢na zveza med
cenami in ponudbo. Na drugi strani je povpralevanje skoraj stalno;
zato povpraSevanje ne more biti odlo¢ilnega upliva na razvoj cen.
Tz ponudbe pa zopet sledi, da so pri njej odloéilni rejei sami, ker
odlo¢ujejo pri njej s svojo produkeijo, 0z. z momenti, ki so jih
vodili pri produkeiji. Kmetovalei namre¢ urejajo svoijo produkeijo
predvsem po vidiku dobickanosnosti, kajti po nizkih cenah krmil za
prasi¢e slede gotovo po 18 mesecih visoke ponudbe, seveda morajo
biti te po nizkih cenah, ker so velike; ¢e pa so cene krmil visoke, pa
sledi po 18 mesecih majhna, nizka ponudba in s tem tudi visoke
cene. Zato je mogoce, ¢e so znane cene krmil, napovedati razvoj
cen za to dobo naprej. Ta doba je razumljiva zato, ker raste prasié
do dobe, ko je dovolj nakrmljen za klanje, 14-—15 mesecev. Par
mesecev vec¢ je pa zato, ker kmetovalei ne morejo odrejati svojih
vidikov in radunov po dnevnih cenah, pa¢ pa se morajo ozirati na
dalj%o dobo. V ¢asih visokih cen je seveda produkeija dobi¢kanosna,
ko pa pridejo nizke cene, se zopet produkeija ne izplaéa, in tako vi-
dimo nazadovanje produkeije in s tem ponudbe in radi tega cene
rastejo.

Iz tega jasno sledi, kakor pravi Aereboe, znani agrarni politik,
da se mora kmetovalec ravnati po cenah kmetijskih proizvodov pri
svoji proizvodnji Sele, ko vidi, da bodo take, ugodne cene takrat,
ko bo njegov proizvod prifel na trg. Ne smejo ga zapeljati tre-
nutne visoke cene, ker se lahko zgodi, da bo v ¢asu, ko bo njegov
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proizvod prisel na trg, cena padla, zlasti ker je pri¢akovati, da
bodo tudi drugi kmetovalei radi trenutnih visokih cen zelo pove-
¢ali svojo proizvodnjo in s tem v gotovi dobi povzroéili padec cen.

Zakljuéno navaja razprava tele smernice:

1. Kmetovalec mora pri rac¢unu dobi¢kanosnosti svoje prasiéje-
reje za trg upostevati cene, ki se bodo dale dose¢i po dovrienem pi-
L-m]u pri prodaji, ne pa cen, ki so na trgu, ko se bo zadelo krmlje-
nje.

2. Pri presojanju bodoéega poloZzaja na trgu mora kmetovalee
npostevati izkustva predvojnih let glede ¢asovne omejenosti traja-
nja dobrih in slabih cen prasicev.

3. Casi, ko so cene krmil ugodne, navadno pokaZejo po 18 me-
secih veéjo ponudbo praSi¢ev na trgih, s tem seveda tudi nizke
cene, Ravnotako slede ¢asom, ko so cene krmil neugodne, po 18
mesecih majhne ponudbe in v150ke cene.

4, Ra?vmna tendenca Stevila svinj daje navodila in migljaje
za presojanje bodocega {rz Znega poloi‘ua.

5. Med letom so meseci april, maj in junij za prodajo manj
ugodni kakor meseci avgust, september in oktober. Bolje je proda-
jati v teh zadnjih mesecih. Poleg tega sezijskega gibanja je upo-
tevati Se konjunkturno gibanje cen prasidev.

6. Znanstvena prognoza (napoved) cen praSi¢ev mora sluzili
rejeem pri kalkulaciji za krmljenje pragidev,

Racionalizaciia in standardizacija

Kakor v industriji, je potrebna tudi v poljedelstvu racijonaliza-
cija ali smotrena preureditev gospodarstva, kar ravno pomeni ta
tujka. Racionalizacija pomeni zmanj3anje produkeijskih stroskov s
tem, da se izlo¢ijo iz vsega produkeijskega poteka nepotrebna dela,
da se uvedejo stroji, ki prihranijo delavske moc¢i in so cenejsi ka-
kor roéno delo. UpoStevanje nacel racionalizacije mora prodreti
tudi v kmelijstvo.

Seveda zadeva racionalizacija pri kmetijstvu na tezka vprasa-
nja, saj podezelsko prebivalstvo ni naklonjeno novotarijam v veéji
meri kakor mestno, nadalje nima poljedelstvo na razpolago dovolj
kapitala za izvedbo racionalizacije. Gotovo najvaznejsi vzrok za
razliko med racionalizacijo v industriji in v kmetijstvu pa so last-
niske razmere, kajti v industriji imamo rac¢unati z razmeroma veli-
kimi obrati, ki postajajo dan za dnem vecji, v kmetijstvu pa pre-
vladujejo posebno v Evropi mali, &tevilni obrati. Zato je tudi pro-
pagandno delo v kmetijstvu teZje.

Produkeija ima (po sestavku Francesca Maura) vec¢ problemov,
katere deli v dva dela: tehniéna in ¢loveska vprafanja. K tehnié-
nim vprasanjem nasteva pisec: Obdelovanje zemlje, smotrena izbira
vrst rastlin, pravilna poraba umetnih gnojil, plemenska izbira, po-
raba izpopolnjenih strojev. Pri malih in srednjih obratih je treba
upostevati Se drugo grupacijo parcel. Gloveski faktor v produkeiji
pa se odraza v uvedbi premij na velikih posestvih, nadalje izbolj-
Sanje vsega delovnega procesa (s tem, da se zmanjsa utrujenost ali
pa da se bolje izkoriiéa ¢as, ponavadi s prav enostavnimi sredstvi).
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Pri prodaji kmetijskih proizvodov pa prihaja v prvi vrsti v
postev standardizacija. Ta beseda pomeni ureditev blaga, produk-
cijskih naprav itd. po enotnih vzoreih. V industriji pomeni stan-
dardizacija proizvajanje na popolnoma enoten in tipi¢en naéin. Tudi
konéni proizvod mora biti na podlagi tega enotnega produciranja
tipiéen. Proizvod, za katerega najbolj povpradujejo, katerega se da
torej izdelovati v velikanskih koli¢inah, postane standardni proizvod.

Seveda kmetijstvo ne more standardizirati kakor industrija
svoje produkeije, ker se ne more omejiti, oziroma specializirati na
en sam proizvod, nadalje tudi ne more izdelovati stalno in tekoce
posameznih proizvodov v enotni obliki in kakovosti. Kmetijska pro-
dukeija je vezana na naravo in na kraj, kjer se vrdi in ni odyisna
popolnoma od producenta,

Zato pravilno ugotavlja Kurtschneider v élanku «Standardiza-
cija in kmetijstvo», ki je izSel v «Blitter fiir landwirtschaftliche
Marktforschung», da v kmetijstvu standardizacija ne pomeni zniZa-
nje produkeijskih stroskov, pa¢ pa marsikdaj celo zvisanje. Pridelek
je po kakovosti vedno zelo razli¢en. Zato se morajo vsi kmetijski pro-
izvodi ve¢inoma sortirati, da postanejo standard-blago, to je, da vsa-
ka skupina obsega samo kakovostno enake proizvode. Treba je torej
ves pridelek izbrati in sortirati po gotovem sistemu oziroma v go-
tove razrede, oz. stopnje. Standardizacija pomeni torej smotrenost
za prodajo proizvodov, kajti standardizacija prihaja v prvi vrsti
v postev pri prodaji.

Ce kmetijski proizvodi niso izbrani, ponavadi ne doseZejo take
cene, ki bi se ravnala po srednji kakovosti, pa¢ pa ponavadi
doseZejo le ceno slabSega proizvoda. Tudi slabo blago je lahko
standard-blago, ¢e je njegova kakovost popolnoma enotna. Bi-
stvo standardizacije ni toliko v najboljsi kakovosti, ampak v tem,
da je blago kolikor mogoce enotne kakovosti, velikosti itd. Ze skrbno
sortirano blago ne zahteva toliko dela pri prodaji, prevozu itd.
Kupeu ni treba natanéno pregledovati blaga, nadalje mu ga ni
treba vec sortirati, lahko ga hitro proda naprej, ée mu to bolj prija,
kajti na podlagi dejstva, da je blago Ze sortirano, ga veliko laZje
proda naprej.

Standardizacija pomeni torej velik prihranek stroSkov pri pro-
daji. Standardizacija naredi Sele blago sposobno za veletrgovinski
promet. Standardizacija vzgaja kmetovalca, da zacéenja svojo pro-
dukecijo preusmerjevati na kakovostno blago, ker vidi, da lahko za
to blago doseZe visje cene. Standardizacija je torej najboljse vzgojno
sredstvo za izboljSanje kakovosti. Veliko prihrankov se dobi tudi s
tem, ker je mogoce enotno standardizirano blago zavijati v enotne
zavoje, zaboje itd.

Standardizacija je v prvi vrsti vprasanje organizacije. Kmetij-
ske prodajne zadruge so navezane na standardiziranje blaga. Zadru-
ge hocejo dosedi kolikor mogoce velik izkupidek za proizvode svojih
zadruznikov in isto¢asno praviéno pladevati svoje ¢lane. To posled-
nje je mogoce le, ¢e se blago placuje po kakovosti, to je pa mogoée
le, ¢e je blago natancéno sortirano. Upostevati je treba e dejstvo,
da je svetovni trg Ze zdavnaj presel k standardiziranju, in ée se
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hoéemo na njem uveljaviti, moramo hoditi po isti poti. Amerikanec
Hibbard je rekel: Najgotovejsa pot uniciti zadrugo je prodaja ne-
sortiranega blaga.

Ves potek standardizacije je slede¢: Prvié je treba ugotoviti
in natanéno dolo¢iti standard, to je za vsak proizvod dolociti mejo
po kakovosti, velikosti, barvi itd. To seveda zahteva ogromno dela,
predvsem pa studija trznih razmer, kako bi se dala doseéi najboljsa
cena. Nato pa seveda prihaja drugi del: praktiéna izvedba teh nacel.
Tu je nadalje potrebna kontrola predvsem zadrug. V nekaterih dr-
zavah izvrsuje kontrolo nad standardizacijo drzava.

Kakor so zadruge navezane na standardizacijo, tako si tudi ni
mogoc¢e misliti standardizacije brez dobro poslujoc¢ih prodajnih za-
drug. Zadruge morajo pa imeti dobro trgovsko vodstvo, nadalje mo-
rajo poizkusdati, da se éim bolj specializirajo. Privezati morajo ¢lane
k poslovanju z zadrugo s kolikor mogocée dolgoroénimi pogodbami
in plaéevati morajo proizvode tako, da ima ¢lan od njih vso korist.
Seveda bo standardizacija slabo vplivala v zacetku na one kmeto-
valce, ki ne izdelujejo kakovostnega blaga, toda prisiljeni bodo k
prehodu na kakovostno produkeijo.

Seveda nismo mogli s tem sestavkom oc¢rtati vseh dobrih in
slabih strani standardizacije, pa tudi ne podati vsaj v malih obrisih
popolne slike vseh vprasanj, ki prihajajo pri standardizaciji v po-
§tev. Poudariti pa moramo, da prednosti standardizacije ne leZe to-
liko v znizanju produkeijskih stroskov, pa¢ pa v izboljsanju prodaj-
ne organizacije, v dosegi boljsih in praviénejsih cen. Nadalje bo
prenehala tudi neorganiziranost na trgu, ki tako zelo Zkoduje veli-
kemu &tevilu kmetijskih producentov. Pripomogla bo, da se kmetij-
stvo bolje organizira, da se loti kakovostne produkecije in tako
zbolj8a svoje zZivljenske pogoje prav sedaj, ko je v tako tezkem
poloZaju.

— AT e

Na3e gospodarstvo v novembru 1930

Nad gospodarski poloZaj v novembru ne kaZe posebnih znakov izboljsanja.
Predvsem se je poostrila kriza naSega kmetijstva, O njenih vzrokih smo pisali
v ¢lanku »Svelovna agrarna kriza in nafe kmetijstvos. Cene kmelijskih pri-
delkov so nadalje nazadovale in dosegle prav nizke nivoje. Poleg tega pa je
nastopilo e pomanjkanje odjema, ki se posebno obfulno opaZa pri Zivini. Tako
wrotajo o sejmih na dezeli, da so kmetje morali gnali Zivino vefinoma nazaj,
cer ni bilo kupeev, dogon na sejme pa je znalen, ker vse skula vnovEili vsai
#Zivino. Kje so lishi fasi, ko so kupei iskali blago, 8li zanj v najoddaljenejse
hribe in platevali lepe cene! Kriza kmelijskega gospodarstva se pozna ludi v
tem, da ljudje komaj zmagujejo davke in se za njih platevanje morajo zadol-
zevali, SploSno mmenje je, da je lelos izredno slabo leto za kmelijstvo,

Tudi na denarnem trgu se pozna kmelijska kriza. Posojilnice na deZeli ne
beleZijo nikakega dotoka hranilnih viog, pat pa se dvigajo prihranki in mnoZe
izposojila Elanov. Likvidnost lanskega lela je pri kraju,

Naravno je, da vpliva kriza kmetskega gospodarsiva tudi na mesta in (rge,
trgovino, obrt in industrijo. Posebno tulijo lrgovei na deZeli padanje kupne
mo&i naSega kmeta in se je njih promet zelo zmanj#al. Obriniki toZijo o pomanj-
kanju narofil kmelskega prebivalstva. Industrija, ki prodaja kmetijske potreb-
stine, zlasti umetna gnojila in stroje, mora reducirati svoje obratovanje, ker mora
voditi rafun o zmanjEanju kupne moti kmeta, '
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Tudi trgovina v mestih nazaduje, promet se je zelo zmanjSal, deloma je
vzrok za to zmanjSanje dejstvo, da Se ni nastopilo zimsko vreme, najve¢ pa je
slabi promet pripisovati poslab3anju kupne moti ostalih stanov. Deloma je sla-
bemu prometu v novembru vzrok bliZajoti se boZi¢ in rafunanje nanj pri kon-
zumentih. Posebno obfuten pa je postal konkurenéni boj in cene stalno naza-
dujejo, kar je za trgovee, ki letno nimajo velikih obratov zaloge, naravnost
katastrofalnega pomena. Tendenca cen je v vseh strokah navzdol.

Med dogodki mednarodnega znafaja moramo omeniti sklenjeno sodelovanje
evropskih izvoznih drZav v prihodnji Zitni kampanji.

Denarni in efektni trg

Na denarnem trgu ta mesec nimamo zabeleZiti nikakih vaZnejSih dogodkov.
ZabeleZiti pa moramo izvestno napetost radi slabSega dotoka hranilnih vlog in
narastanje potreb, kar je vse v zvezi s poslabSanjem gospodarskega poloZzaja v
meslih in na dezeli. Ze v prejinjem porotilu smo naglasili polrebo zniZanja
obrestne mere za kredite. Veliko bi storili nasi denarni zavodi, ¢e bi sedaj v tezkih
¢asih naSega gospodarstva zniZali obrestno mero, zlasti ker so pokazali, da
znajo uredili vprasanje obrestne mere za vloge, Pocenitev kredita bi moralo
postati v sedanji krizi vodilno nafelo. Izgovarjanje na davéna bremena ne drZi.
V élanku »Slovenske banke v letu 1929¢ smo ¢itali, da so slovenske banke
placale lani samo 2 miljona davkov, pred leti pa 3e (1925) 158 miljona Din.
Bremena so oslala zadnja lela v splodnem ista, povelala so se le, v kolikor se je
povetal tudi obseg poslovanja,

Glavne postavke izkazov Narodne banke so bile tele (v milj, Din):

Oblok bankoveev Kritje Obveznosti
31, decembra 1929 58170 3.126°5 1.410°8
31. marca 1930 5.3630 3.014°6 1.3978
30. junija 1930 50,2297 24296 1.247°4
30. septembra 1930 5.635'7 2.213'3 9980
22, oktobra 1930 5.401°8 2.026'4 9234
31. oktobra 1930 50718 20457 8600
8. novembra 1930 H.4864 3.065H - 9649
15, novembra 1930 5.3621 1.907°9 9189

NajvaZnejia izprememba v izkazih Narodne banke je golovo nazadovanje
deviznega zaklada banke. Od srede oktobra pa do 8. novembra je devizni za-
klad naraifal, od 8. do 15. novembra pa je padel za celih 155 miljonov Din, To
padanje je pripisovati velikim plaéilnim obveznostim drZave v tem mesecu.
Posojila banke kaZejo naraStanje, nasproino pa so obveznosti proti koneu mese-
ca oklobra padle in se potem zopel dvignile, do srede novembra pa so ponovno
nazadovale, Ta gibanja so povzrotena po drzavnih denarnih zavodih, do¢im pri-
vatne banke polagoma zniZujejo svoje brezobrestne nalozbe pri emisijski banki.

Promet PoStne hranilnice je dosegel v okltobru rekordno viSino. Ravnotako
so narasle tudi hranilne vloge, ki 80 na koncu meseca dosegle Ze 191'7 milj. Din.
V oktobru se je povefal tudi saldo podtno-fekovnih rafunov in dosegel leto¥nje
najvisje stanje.

V ostalem so glavni podatki o poslovanju PoStne hranilnice naslednji (v
milj. Din; vloge po stanju na koncu meseca):

Promet Vloge

1930 1929 1930 1929
januar 50895 4.520°3 852 G026
februar 4.669°6 3.631°3 8457 6182
marec 8.881'5 4.176%H 8160 5382
april 50565 4.414'7 BOB7 4922
maj 5.260°5 48164 8398 601°6
junij 52280 4.76071 8021 7533
julij 5.6936 5.2054 87574 7709
avgust 5856 5.604'H 8470 8485
september 6.021°6 5.503'4 8152 7770

oktober 62105 58703 8747 8123
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Efektni trg sloji v znamenju razmeroma stalnih tefajev drZavnih papirjev,
Odkar smo doZiveli sredi oktobra padec nadih dolarskih papirjev in v zvezi s tem
tudi ostalih drZavnih papirjev, se te¢aji drZavnih papirjev ne morejo ved po-
praviti. Po kratkotrajni hosi so zaleli ponovno popuicati, vendar prav izrazila
ta nagibnost navzdol ni. Toda tefaji so sedaj nekoliko niZji kakor so bili ob
zakljucku naSega proflomesefnega porofila. Nadalje moramo omeniti, da je tudi
beogradska borza sklenila izpremeniti svoj dosedanji nadin noliranja in bodo
sedaj tefaji vseh naSih borz po nadinu notiranja enaki. Ta izprememba nadina
notiranja se bo zafela izvr3evati v Beogradu 1, decembra in bo dala bolj jasno
sliko poloZzaja na nafem efekitnem trgu,

Sedanji razmeroma nizki tefaji dolarskih papirjev vabijo %e¢ vedno k na-
kupu teh zelo rentabilnih papirjev in imamo stalno znaten promet v njih, feprav
ne tako znaten kakor je bil prejSnji mesee,

ZagrebSka borza je notirala kakor sledi:

9%/, inv. pos. vojna $koda 89, Bler. pos. 7%/, Bler. pos.
31, januarja 8275 —83"75 440 — - 441* -~ 89— —91* 79" ——80 -
31. marca 86°— (denar) 41450 415 — 97°60—98" — 86+ —86:H0
30, junija T h0—87%/, 434 —43bH° 9% —97'60 8H*7H - BG —
30. septembra 87 75 —882H 435" — —435'H0 9550 (denar) 83208425
31. oktobra " B7*——(blago) 48 —-—429-50 01* - — 9260 81— - 8260
21 novembra 85— — 86— 428 — — 478'7H 91" ——901°25 813/, 813/,

: Devizni promet na naSih borzah je bil v oklobru prav znalen, saj so nadi
interesenti potrebovali prav veliko dolarjev za nakup nizkostojetih dolarskih
papirjev, Na ljubljanske borzi je znaSal promet (v milj. Din):

1928 1929 1930
januar 728 891 801
februar 602 H8 6 671
marec 72H 625 807
april 732 44 889
maj 88D 767 784
junij 864 740 805
julij 920 92 4 93°0
aviust 746 74D 17
september 61'2 95°8 68D
oktober 900 916 10071

V oktobru je promet ljubljanske borze dosegel rekordno visino, odkar ob-
stoji borza. V prvih 10 mesecih 1930 je zna%al 8028 milj. Din v primeri s 7883
v prvih desetih mesecih 1929 in 7333 milj. v prvih desetih mesecih 1928,

NaSa zunanja trgovina

Razvoj naSe zunanje trgovine tudi v septembru (zadnji mesee, za katerega
so objavljeni podatki, ko to piSemo) ni bil povoljen. Kriza na svelovnem lrgu
sirovin, radi nizkih cen, je vplivala tudi na na$ trg in izvoz je v zastoju. Nas
letoZnji izvoz ne dosega lanskih visokih Stevilk, ker je vrednost izvoZenega blaga
zelo padla, zlasti Zitaric, Pa tudi smo letos po koli¢ini izvozili manj pSenice ka-
kor lani, teprav smo imeli dobro letino. Ob tej priliki omenjamo, da je kr. vlada
ta mesec zviSala nekatere uvozne carine, loda predvsem agrarnega znaéaja, Po-
dvojene so carine za pSenico, jefmen, krompir, grah, &ebulo, masl, slanino, koruzo
itd. To poviSanje ima predvsem zapreti na% notranji trg uvozu teh pridelkov, ki jih
sami dovolj produciramo. Najvainej8i pa je gotovo namen, drZali s tem cene teh
pridelkov nad svelovno pariteto, kar pa bo mogoée le v slutaju, da se odpovemo
izvozu, Ce imamo zares malo Zita za izvoz, polem bo to poviSanje ecarin imelo
za ufinek zviSanje notranjih cen, dokler pa bomo izvaZali, se bomo morali dr-
zati kolikor toliko cen na svetovnem trgu. Velik pomen pa dobiva poviSanje
uvoznih carin v zvezi z vestmi o nameravani uvedbi Zitnega monopola v naSi
drzavi, kar izgleda nekoliko €udno v agrarni drZavi; razlagajo pa si to tako, da
bo monopol z doma doseZenimi vigjimi cenami kril izgube pri izvozu, Tako bo
moral nositi strofke za izvoz ves na& konzum, ki je itak Ze dovolj obremenjen.
Poleg zvifanja uvoznih earin v korist kmetske produkeije, pa smo dobili delno
odpravo uvoznih carin za stroje, ki jih ne izdelujemo doma, kar bo pospedilo
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investicijsko delavnost v drZavi in povedalo nafo domafo obrino in industrijsko
produkeijo.
Letos se je razvijala nasa zunanja trgovina sledefe (vse v milj, Din):

Uvoz Izvoz

1930 1929 1930 1029
januar bo0rY 5607 6162 . - 4357
februar 521°1 404°0 480r2 3851
marec 658D 6846 599 0 4991
april 624°H 7137 6158 6154
maj G084 7012 b42°6 5337
Junij b7 6146 5010 302
julij hiT4 6hbd 5139 6213
avgust a8 6344 Htzo 1.006*2
september 6493 6566 HHHE 721°1

Skupno je v prvih devetih mesecih t. I znaSal na§ uvoz 1,135.000 ton v
vrednosti 5.276'6 miljona Din (lani v pryvih develih mesecih 1,222,000 lon za
56252 milj. Din), izvoz pa 3,619.000 ton za 5.004'8 milj. Din (lani 3,774.000 ton
za 5.337-2 milj. Din). Izvoz je torej padel v vefji meri kakor uvoz: za 349 milj.
v primeri § 833 milj. Din. Pasivnost nale zunanje trgovine je v prvih devetih
mesecih L. 1. dosegla svoto 271°7 milj, Din v primeri s 2875 milj. Din v prvih
devetih mesecih lani.

Izvoz lesa se nadalje razvija nepovoljno: v prvih develih mesecih smo iz-
vozili stavbnega lesa 939.000 ton za 946'3 milj. Din (lani 1,107.000 ton za 1.101°3
milj.), drv pa 284,000 ton za 54'9 milj. Din (lani 482.000 ton za 106'4 milj. Din).

Padanje cen, tako pri nas, kakor na svetovnih trgih, se e ni ustavilo in so
pri nas cene dosegle najnizji nivo po vojni.

Na podlagi cen leta 1926 (ki so vzete za podlago kot 100) je bil indeks cen
Narodne banke za veletrgovino sleded:

januar maree junij september oktober
poljedelski proizvodi 1045 959 915 780 V3 .
zivalski proizvodi 982 1025 937 HHNH 933
mineralni proizvodi Hut2 883 883 884 884
industrijski proizvodi 866 836 B'D 82 Tord
skupni indeks 936 91°1 868 828 809

Na svetovnem trgu se sicer kaZejo znaki, da je padanje cen doseglo skrajno
mejo, vendar so izgledi zelo slabi, V ostalem navajamo tele podatke o cenah na
svetovnem trgu z dne 18. novembra (v oklepajih so cene 14. oklobra): pSenica
Chicago 73— (78'375) centov za buSel (27 kg), koruza Chicago 69— (80:125)
centov za buSel, kava Newyork 7756 (8'75) centov za angl. funt (0'453 kg), slad-
kor Sedki kristalni Hamburg 640 (7) mark za 50 kg, bombaz Newyork 11°—
(10:16) centov za angl, funt, juta London 16%s (17'—) Slerlinogov za angl. tono,
elektrolititni baker kartelna cena 12:30 (10-30) Sterlingov za angl. tono, cink
London 14'3/,s (14%s) Sterlingov za angl. tono, cin London 11325 —1095) Ster-
lingov za angl. lono, svinec London 157/s (15'%/is) Sterlingov za tono, kavéuk
Lonodn 4% (4'/1s) pen. za angl. funt,

Zaposlenost

Zaposlenost v industriji je meseca novembra in v drugi polovici oktobra
ponovno bila manjSa. Ze v prejinjih porotilih smo navajali razne industrijske
panoge, kjer je zavladala vecja brezposelnost delavstva. V glavnem so najbolj
prizadete sledefe panoge: lesna industrija, nadalje Zelezna in Zelezo predelujota
stroka, industrija umetnih gnojil ter industrija svinea.

ManjSa zaposlenost je razvidna zlasti iz mesednih izkazov Okroznega urada
za_zavarovanje delm't'-ev,_ kjer je Btevilo zavarovanih &lanov padlo v oklobru za
pribliZzno 2.000. Deloma je to pripisovati odpadu sezijskih delaveev jeseni in po-
zimi, vendar je ta odpad znaSal povprefno 1.000 v oktobru prej¥njih let. Da je
letos Stevilo zavarovanih €lanov v oktobru tako padlo, je pripisovati poslab3anju
industrijske konjunkture,

Povprefno je znaSalo vsak mesee Stevilo zavarovancev pri OUZD v Ljubljani:



Trgovski Tovari$

228
1930
januar 00,238
februar 9,736
marec 92,989
april 96,584
mai 101.744
junij 103.214
julij 102.275
avgust 102.269
seplember 101.663
oktober 99.516

1929 1928
84,670 80,165
83.520 81,838
84.620 83.003
89,139 85.066
95.700 89.512
19,709 92 531

101.534 92.202
102,699 8,637
102.000 13,897
101,120 93.184

Ljubljana, dne 23. novembra 1930.

TO IN ONO

Steéaji in prisilne poravnave

Drustvo indusirijeevinve-
letrgoveev v Ljubljani ob-
javlja za mesec oklober 1930 sledeco
slatistiko (3tevilke v oklepaju se nana-
Sajo na isto dobo pretefenega leta):

1. Otvorjeni ' stedaji: v
Dravski banovini 5 (2), Savski 7 (7),
Primorski — (5), Drinski 4 (8), Zetski
— (2), Dunavski 6 (12), Moravski 3
(11), Vardarski 4 (12), Beograd, Ze-
mum, Panfevo 2 (8).

2, Razglasene prisilne po-
ravnave izven stefaja v
Dravski banovini 1, Savski 9, Drinski
1, Dunavski 7, Vardarski 1, Beograd,
Zemun, Pantevo 2,

3. 0dpravljeni stecaji: v
Dravski banovini 6 (2), Savski 2 (6),
Vrbaski — (1), Primorski 1 (1), Drin-
ski 7 (18), Zetski 1 (—), Dunavski 6
(13), Moravski 17 (12), Vardarski 8
{8), Beograd, Zemun, Pantevo 5 (4).

4, Odpravljene prisilne po-
ravnave izven stelaja: v
Dravski banovini 3, Savski 2, Primor-
ski 1, Drinski 2, Dunavski 2, Beograd,
Zemun, Panéevo 2.

Jugoslovansko drustvo za zaS€ito up-
nikov v Zagrebu je zabeleZilo v mese-
cu oktobru t, 1. 31 stefajev, napram 67
v istem mesecu preteklega leta, to je
za 36 stefajev, odnosno 45'5% manj.

Od teh odpade na Slovenijo in Dal-
macijo 5 (lansko leto oktobra 7), Srbi-
jo in Crnogoro 13 (41), Hrvatsko in
‘Slavonijo 7 (7), Bosno in Hercegovino
— (—), Vojvodino 6 (12).

Od pofetka leta je bilo 584 stefajev
napram 909 v istem razdobju lanskega
leta, to je za 375 stefajev, odnosno
476% manj.

Vioge v komunalnih hranilnicah
Dravske banovine

V Dravski banovini obstojata 2 bano-
vinski, 14 mestnih, 7 ob&inskih in 6
sreskih hranilnie,

Zanimiv je pogled na viSino vlog na
hranilne knjiZice in teko®i rafun v teh
hranilnicah v zadnjih dveh in prvi po-
loviei tekotega leta,

Vseh 29 komunalnih hranilnic je
imelo 1928 vlog na hranilne knjiZice
580,643.102'36 Din, na teko¢i raéun pa
280,196.409-46 Din, skupaj 860,839,511-82
dinarjev,

Leta 1929 so narastle hranilne vloge
na knjizice na 659,507.5562:25 Din, vlo-
ge na lekofi ratun na 352,513.971-53
Din, skupaj lorej na 1.012,021.523:78
dinarjev.

Konee prve polovice letofnjega leta
pa je vsola vlog zna3ala Ze 1.078,242.794
dinarjev.

Nadvse lep in ¢aslen uspeh, ki doka-
zuje veliko ftedljivost naSega &loveka.

Se izrazitejfe pa se pokaZe to po-
hvalno stanje slovenskih komunalnih
hranilnie v primerjavi z komunalnimi
hranilnicami v nekaterih drugih ba-
novinah,

V Savski banovini so znadale vloge
na knjizice in tekofi ratun v 7 komu-
nalnih hranilnicah, ki v banovini ob-
stojajo: 1928: 388303.90000 Din, —
1920 pa 50655880030 Din (za prvo
polovico 1930 ni podatkov).

V' Primorski banovini je bilo stanje
hranilnih vlog v 8 komunalnih hranil-
nieah 1828: 389740,308:05 Din, 1929:
41.119.916:34 Din.

V' Zetski banovini 1928: 3,623.663-03
Din, 1929: 4,325515:26 Din,

V Drinski banovini 1928: 11 miljonov
782.227:32 Din, 1920: 18,877.401'01 Din.
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V Dunavski banovini 10928: 57 miljo-
nov 358.148:61 Din, 1929: 100 miljonov
263.69107 Din,

Vprasanje carinskih tarif v
Evropi

Znani 8vedski ekonomist dr. Jacob-
son, ki je bil svojetasno ekspert pri
tajniStvu Lige narodov v Zenevi, je ob-
javil pred kratkim v finanéni reviji
»Index« projekt carinskega dogovora,
ki naj bi ga sprejele vse evropske dr-
zave,

V razlagi svojega predloga pravi dr.
Jacobson, da eden izmed glavnih vzro-
kov danaSnje gospodarske Kkrize lezi v
tem, ker zahteva padec cen carinsko
zastilo. Industrija in poljedelsivo se v
svrho zboljSanja svojega poloZaja zate-
kala k edinemu sredstvu, ki jima Se
preostaja, to so carine. Ta okolnost nam
kaZe, zakaj so cene blagu na debelo
tekom enega leta padle za 15%, a pri
nekaterih surovinah pa celo na pred-
vojno vifino. Carinske meje Evrope so
radi razdelitve Avstro-Ogrske in osno-
vanja novih drZav porastle na 10.000
km, Ce pa sporedimo danaSnje carin-
ske postavke z onimi pred vojno, pri-
demo do zaklju®ka, da so velike dria-
ve, izvzem8i Anglijo, imele pred vojnn
mnogo viSje ecarine nego danes, med-
tem, ko so imele Belgija, Danska, Ho-
landija, Svica in Svedska niZje ecarine,
kakor pa sedaj.

Po vojni s0 nove driave stremele za
tem, da poslanejo gospodarsko popol-
noma neodvisne ter da se emancipirajo
od zunanjega vpliva, ustvarjajo® svojo
lastno industrijo, ki jo je bilo nujno
potrebno zasfititi proti zunanji konku-
renci z kar najviijo earino, Ta carinska
politika teh drZav je bila Skodljiva in
kmalu go uvidele, da se ne morejo na-
dejali blagostanja, &e ne prilagode svo-
je carinske tarife onim starih evrop-
skih drZzav, kakor so to storile male
drzave kakor Holandija, Svedska in
Svica, te so v zadnjem &asu zniZale
svoje tarife.

Da bi mogla iziti Evropa iz dana&nje
gospodarske krize, je potrebna pred-
vsem medsebojna gospodarska koope-
racija. To je prvi predpogoj za eko-
nomsko zboljSanje v Evropi, — a da
Jje to mogote doseti, je zopet polreb-
no, da se med posameznimi drzavami
sklenejo ecarinski dogovori, ki bj mo-
rali sloneti na sledetih principih:

1. Carinske postavke ne smejo pre-
segali golov maksimum, to je 20% od
vrednosli blaga,

2. Na blago, ki se uvaza iz driav, ki
s0 sprejele tak dogovor, naj se aplicira
samo polovica carinske tarife, namred
najved 10% od vrednosti blaga.

Na ta nafin bi se uvedel v Evropi
natin gotove vrste preferentnega siste-
ma,

Gibanje zlata

Slika o porazdelitvi zlata, ki jo je
podala National City Bank of New-York
nam kaZe, da je bilo v vseh evropskih
drZavah, odnosno v njihovih narodnih
bankah, deponiranega zlata 31. decem-
bra 1912 za vrednost 2749 miljonov do-
larjev, v Zedinjenih drzavah severne
Amerike za 1495 miljonov dolarjev, v
Kanadi za 138 miljonov dolarjev, v
Argenlini za 281 miljonov, v Braziliji
za 126 miljonov, v Cile za 1 miljon in
v Peru za 5 miljonov dolarjev, skupno
torej v Ameriki za 2046 miljonov do-
larjev.

Japonska je imela tega dne zlate re-
zerve za 129 miljonov, Indija za 124
miljonov, Avstralija za 153 miljonov,
Egipt za 9 in JuZna Afrika za 43 mi-
ljonov dolarjev. Vse drZave so imele
torej za 5258 miljonov dolarjev zlate
zaloge,

To stanje se je pa napram stanju z
dne 30. junija 1930 mnogo spremenilo.

Zlala rezerva evropskih driav se je
od 1912 do 1930 zvidala za 805% in
znadala 20. junija 1930 4963 miljonov
dolarjev,

Med evropskimi drZavami kaZejo v
tem razdobju osobit dvig vrednosti
zlate rezerve zlasti Belgija (za 307:3%).
NorveSka (za 290%), Spanija (za 284'6G
odstotka), Sviea (za 2894%), Nemdfija
(za 1929%), Francija (za 179%) itd.

Ze 1912 je imela najved zlate rezerve
Francija in sicer za 619 miljonov do-
larjev. To prvo mesto med evropskimi
drzavami je zavzemala z 1727 miljoni
dolarjev tudi sredi tekofega leta,

Nada driava je imela leta 1912 za 10°
miljonov dolarjev zlate rezerve, 30. ju-
nija 1980 pa za 17 miljonov, kar zna--
¢ porast za 70%.

NajniZjo zlato rezervo v Evropi ima-
ta Grlija in Turéija, to je po 8 miljo-
nov dolarjev.

Najmanj8i porast zlale rezerve med
vedjimi evropskimi drZavami pa izka-
zuje Italija, ki je imela 1912 za 248"
milijonov dolarjev zlate rezerve, 1930:
pa 274 miljonov. Porastla je torej le za
10:5%.

Zedinjene driave severne Amerike so
povidale zlato rezervo od 1912 do 1930/
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za 179°4%, to je na 4178 miljonov do-
larjev, torej nekaj manj kakor jo ima-
jo vse evropske drZiave skupaj. Med
ostalimi ameriSkimi drZavami beleZi
najvedji dvig Peru (220%) in Argenti-
na (56'6), medtem ko izkazuje Brazi-
lija padec zlale rezerve za 20°4%.

Amerika je zviSala v tej dobi zlato
rezervo za 136:1%, to je za 4831 miljo-
nov dolarjev,

Izmed ostalih prekomorskih deZel je
imela najvedji porast zlata Japonska
236'4%) in Egipt (111-1%). Avstrali-
ja in JuZna Afrika sta za 405, odnosno
20:0% nazadovali,

Zlate rezerve vseh svetovnih delov so
znasale 30. junija t, 1. 10.500 miljonov
dolarjev in so se napram letu 1912 v
celoli zvisale za 90:9%.,

Produkeija kovin

Produkeija glavnih kovin se je leta
1029 zviSala napram letu 1913 sledece:

Produkeija bakra je znaBala 1. 1913:
1,018.000 ton, 1929 pa 1,907.000 ton. —
Produkecija svinea 1913: 1,186.000 ton,
1929: 1,738.000 ton. — Produkeija cin-
ka 1913: 1,001,000 ton, 1920: 1,463.000
ton, — Produkeija aluminija 1918: 65
tisot ton, 1929: 264.000 ton, medtem ko
konzum ni dosegel viSine produkeije.

V letodnjem letu se je zmanj3ala pro-
dukeija bakra za 19%, svinea za 2% in
cinka za pol odstotka, konzum bakra
pa za 25% in svinea za 10%.

DolZina cest na svetu

Dolzina cest na vsem svelu znaSa
okroglo 125 miljonov km, Od tega od-
pade na Evropo 4 miljone, na Ameriko
6 miljonov in ostale dezele 2 in pol mi-
ljona km.

Reforma koledarja

Komite Druitva narodov za reformo
koledarja je pred kratkim prougil mno-
ge predloge za uvedbo lakozvanega
svetnega koledarjac in jih razdelil v
dve skupini. Prva polovica predlogov
ostaja pri sedanji razdelitvi, medtem
ko druga polovica zahteva razdelitev
na 13 mesecev po 28 dni. Komite sma-
tra, da je razdelitev na 12 mesecev
ugodnejSa, feprav meseci niso enaki.
Leto bi bilo razdeljeno na Stiri Cetrti-
ne; prvi mesee bi imel 31 dni, ostali
pa po 30. Ameriski predlog — 13 ena-
ko dolgih mesecev bi bil iz gospodar-
skega stalidéa ugoden, Brez ozira na re-
formo koledarja, pa bo komite uvrstil
Veliko no¢ med stalne praznike in si-
cer na nedeljo po drugi soboli v aprilu,

e

DRUSTVENE VESTI

T Peter Majdic.

Ze zopel je kruta smrt ugrabila iz nadih
vrst odliénega zastopnika trgovine in indu-
strije ter dolgoletnega ¢lana naSega druftva.
V Celju je preminul dne 12. novembra t. 1,

odliéni moZ in vzorni gospodarski delavee, Peter Majdi¢. Juzna Stajerska,
v kateri je zivel nad 40 let, je zgubila Z njim markantno osebnost, ki je po
svoji podjetnosti, marljivosti in neutrudljivi delavnosti razgirila slovenske
trgovske zveze Eirom vse nafe domovine.

Rojen v Jarsah, je pokojni Peter Majdic, kot 26 letni mladenic¢
leta 1888 osnoval v blizini Celja mlin, katerega je v kratkem ¢asu po-
vzdignil v velikansko podjetje in prej skromno produkeijo povidal na
10 vagonov dnevne Kapacitete. Takratni mogoéni nemski gospodarski
krogi so mu postavili v blizini konkurenéno podjetje, ki naj bi unicilo
njegovo podjetnost, a Zilava vztrajnost in pravilno organizatoriéno delo
Petra Majdica je bilo kos trdemu konkurenénemu boju in Majdicev mlin
si je priboril zaradi velike toénosti in kulantnosti v poslovanju in izborne
kvalitete mlinskih izdelkov prvo mesto: njegovi fabrikati so se razpo-
filjali v najrazliénejée, tudi najhogatejie kraje takratne obfirne Avstrije.

Ker je bil podjeten in inicijativen, je kmalu opazil, da v trgovini
z Zeleznino dominirata po vsem jugu takrat zelo raziirjeni firmi Greinitz
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iz Graza in Daniel Rakusch iz Celja. Zato je ustanovil leta 1901 v veliko
jezo takratnih celjskih Nemeev engros trgovino z Zeleznino »Merkur«.
Imel je hud boj v tej stroki, a ko je njegova delavnost in pridnost tudi
to stroko temeljito spoznala, zadelo je tudi to podjetje procvitati in nek-
danja brezkonkurenéna firma Greinitz je izgubila séasoma slovenske
in hrvatske odjemalce. Da si zasigura tudi gorenjski trg, ustanovil je v
Kranju filijalo »Merkur«, ki je Ze danes za Gorenjsko velikega pomena.

Veliko zaslugo za trgovsko terminologijo si je pridobil blagopokojni,
ko je izdal obiirni nad 600 strani obseZni cenik, obhsegajo¢ vse tehniéne
izraze Zeleza in Zelezarske stroke sploh. V nadi trgovini z Zeleznino je
to edini popolni cenik, katerega so se trgovei vedno in se ga fe tudi danes
posluzujejo.

Povojna doba pa je spravila vso mlinsko industrijo v zastoj. Dovoz
zita, Zelezniiki tarifi in drugo uniéili so to nekdaj tako evetoco industrijo
na mah in velikanski mlini so ustavili svoje obrate. Takrat pa je pokazal
pokojni Peter Majdi¢, da je moZ na svojem mestu, kajti z izpremenje-
nimi razmerami je lakoj preorijentiral svoj delovni gospodarski program.
Preuredil je mlin v tovarno volnenih izdelkov, ustanovil je novo tovarno
za izdelavo podkev in raznih Zeleznih izdelkov, nakupil S8amotno tovarno
v Storah, ki izdelujejo ognjavarno famotno opeko, sodeloval pri ustano-
vitvi tovarne pletenin v Jarsah in raznih drugih podjetjih.

V zgodovini celjskih Slovencev je zavzemal Peter Majdi¢ odli¢no
mesto, saj je pa tudi bil po svejem kremenitem znafaju, po svoji delav-
nosti in preudarnosti spostovan in &islan. V razburkanih &asih celjskih
politiénih bojev, ko so se dr. Sernee, dr. Decko, Dragotin Hribar borili
za pravice celjskih Slovencev, je stal tudi pokojni Peter Majdi¢ vedno
med prvimi v njihovih vrstah,

Peter Majdi¢ je posvetil vse svoje Zivljenje delu. Ze zarana ob petih
zjutraj je vstajal na delo in Ze ob devetih zveder si ga nafel v pisarni
v svojih podjetjih. Bil je vzoren gospodar, talentiran trgovec in industri-
jalee Sirokega obzorja. Nafa slovenska trgovina in industrija je izgubila s
Petrom Majdiéem odlidnega pijonirja, moZa bogatih izkufenj in zmoZ-
nosti. 'V zgodovini slovenskega trgovstva bo njegovo ime zapisano z
zlatimi ¢érkami.

Petru Majdi¢u veéni pokoj in slava!

Trgovski koledar za leto 1930

Trgovsko drustvo sMerkur« za Slovenijo je zalozilo 17. letnik
Trgovskega koledarja, katerega je uredil g. Franc Zelenik. Je to
priro¢na in liéne vezana knjiZica, katera stane Din 15— s post-
nino vred in se naroc¢a pri drustvu sMerkur« v Ljubljani, Trgovski
dom v Gregoréicevi ulici 27, telefon 26—52. Poleg obi¢ajnega ka-
lendarija prinaSa koledar podatke iz zakona o vinu, iz zakona o
nadzorstvu nad Zivljenjskimi potrebs¢inami, iz zakona o prodaji
drz. vredn. papirjev, navodila za raéunanje obresti in dobiéka, va-
zne podatke za lesno trgovino, takse za pregled parnih kotlov, tro-
ske za dviganje meni¢nega protesta, poStne doloébe in Se druge v
trgovskem poslovanju potrebne podatke in navodila.
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Doslej je &e vsak letnik trgovskega koledarja imel vsebino
trajne vrednosti, pa imajo mnogi trgovei vse trgovske koledarje
vedno pri rokah. Tudi letosnji letnik prinasa novo vsebino, ki bo
sluzila praktiénemu trgovskemu zivljenju mnoga leta.

Zato mali izdatek za koledar ne bo izgubljen, ampak bo dona-
Sal koristi vsakomur.

—_——————

II. DRUSTVENI VECER TRGOVSKEGA DRUSTVA «<MERKUR>
ZA SLOVENIJO V LJUBLJANI

se je vriil v soboto, dne 15. novembra L. 1., kakor obifajno v restavracijskih pro-
storih »Zvezdes. — Predaval je izredno velikemu 3tevilu obfinstva g. dr. Milan
Lilleg iz Beograda o zakonski slabilizaciji dinarja. — Predsednik druftva gosp.
dr. Fran Windischer je olvoril veéer ler predstavil predavatelja Stevilni publiki,
ki je s prisrénim aplavzom pozdravila govornika. — V uvodu je predavatelj po-
jasnil, kaj je denar, kako se je denar razvijal od blaga do zlala in papirja. —
Ugotovil je, da tudi pred vojno niso imele vse drzave zlalih veljav, tako ne v
Avstriji, kakor tudi ne v Srbiji. — Ko je izbruhnila svelovna vojna, so drzave
guspendirale svojo obveznost, zamenjavali denar za zlato, — Ze med vojno, Se bolj
pa po vojni, so zafele ustvarjati z inflacijo novo, pa neekonomsko kupno moé,
ki je v splosnem gospodarstvu Skodovala in le koristila nekaterim spesulantom.
— Stremljenje po stabilizaciji dinarja prihaja iz trgovskih vrst, éeprav imamo Ze
od leta 1925 faktifno stabilizacijo valute. — Gre torej samo za formalno zakonsko
potrditev faktitne stabilizacije, torej stanja, ki traja Ze 5 let, in je zakonska sta-
bilizacija le zadnja etapa, ki mora priti za faktiéno stabilizacijo, — Ker je zlato
edino platilno sredstvo mednarodnega znataja, je treba zakonsko stabilizacijo
nasloniti na zlato. — Zakonska slabilizacija nam je potrebna iz politiénih, kakor
tudi sploZno gospodarskih razlogov. Za kalkulacijo trgovine je potrebna stalna
valuta: po stabilizaciji nam je pricakovati znainega dotoka inozemskega kapitala,
ker je na%a obresina mera visoka, v Franciji, najvetjem kapitalnem trZidtu sveta,
pa nizka. Psiholofki razlogi so deloma tudi zunanjepolititne narave. — Vidimo,
da je pri nas imobilizacija kapitala znatna. — V najoZji zvezi s stabilizacijo pa
s0 nase kredilne razmere in obrestna mera. — Kraljevska vlada je v nekem svo-
jem komunikeju poudarjala, da je stabilizacija moZna brez inozemskih sredstev,
torej ni organiéno vezana z inozemskim posojilom. — Tega ne potrebujemo, ce
imamo dovolj velik devizni in zlali zaklad, ednosno, ¢e kaZejo prilike, da bo dotok
kapitala znaten. — Dejansko stanje deviznega zaklada in zlala Narodne banke
je zadnja lela zelo variralo. — Med psiholodkimi momenti je omeniti, da prencha
ob slabilizaciji nakup deviz in valut in da se zafnejo dvigali vloge. — Za mini-
malno kritje je v zakonskem projektu dolofenih 33%, dotim je kazalo kritje po
zadnjem izkazu Narodne banke 38%. — Da banka drZi to odstotno kritje, ima na
razpolago dve sredstvi: poviSanje obrestne mere ali pa restrinkeijo kreditov in v
zvezi s tem obtoka. — Narodna banka danes ne obvladuje popolnoma naSega
denarnega trga, kar je razvidno iz velike disparitele med privatno obrestno mero
in obrestno mero Narodne banke.

Pri stabilizaciji se bo moral v zakonu dolofiti klju® za razmerje dinarja do
zlata. — Po izjavah kraljevske vlade bo izvedena zakonska stabilizacija po slainem
tecaju dinarja v Curihu, lorej 9125 centimov in je odgovarjajoti valorizacijski
koeficient 10 9389, — En dinar bi odgovarjal v zlatu 00261 grama. — Omeniti je
treba, da se denominizacija dinarja v razmerju 1 : 11 ne bo izvriila, vsled tega
zakonska stabilizacija ne bo imela vpliva na cene in plafe, ker bo razmerje med
papirnim_in zlatim dinarjem ostalo 8¢ vedno isto, kakor doslej. — Predavatelju
se je obfinstvo zahvalilo za zanimiva izvajanja z Zivahnim aplavzom. — Ko se
mu je zahvalil 5¢ predsednik g. dr. Fran Windischer, se je razvila ob godbi med

gosti animirana zabava. WoT Tajnik

VELIKODUSNO DARILO. Gospod Makso Schneider, pisarnidki vodja firme
Schneider & Veroviek, trgovina z Zeleznino v Ljubljani, je povodom svojega
petindvajsetlelnega  sluzbovanja podaril Trgovskemu drudtvu s>Merkur< za Slo-
venijo v Ljubljani Din 1000-—. Plemenitemu darovaleu najlepia hvala.

Blagajnik



