
čas, da se ti predmeti prodajo. Takim je res težko 
dati kak nasvet, ker danes v resnici ne more nikdo 
vedeti, kako se bodo razmere po vojni razvijale, in 
kako dolgo bo sploh trajala ta vojna. 

Izvemo, da mnogi posestniki prodajajo ali na­
meravajo prodati svoja zemljišča, ker jim gotovi lju« 
dje govore, da po vojni pade cena vsled pomanjkan­
ja delavnih sil ter da se bo prodajalo mnogo zemlje, 
ker ne bo moči, ki bi jo obdelovale. Temu nasprotno 
pa trde drugi, da bo vsled splošne draginje, k? tudi 
po vojni ne bo mogla hkratu prenehati, zemlja še na­
dalje draga in še dražja, nego je Hanes. 

Tstotako so ' mnogi v dvomih, ali naj bi razno 
blago sedaj prodajali, ali naj bi je pridržali za last­
no porabo. Mnogi so s prodajo mnogo zaslužili ter 
prihajajo do sklepa, da bi še več zaslužili, ako sploh 
ne bi bili prodali, ampajk pridržali in še le pozneje 
prodali. Na drugi strani pa zopet ni izklju­
čeno, da v kakem predmetu naenkrat nastane preob­
rat, ali da se iznenada sklene mir, vsled česar Ifi 
kako blago zelo padlo v ceni in bi lepi dobički izbe­
gnili. 

Z e m l j i š č n i m p o s e s t n i k o m se mora 
svetovati na vsak način, n a j n e p r o d a j a j o 
s v o j e p o s e s t i , ker jih je sedanji čas dobro po­
učil, koliko je vredna zemlja, a pridelki zemljiške po­
sesti ne m o r e j o ni k d a, r i z g u b i t i s v o j e 
v r e d n o s t i . Naša inteligenca naj bi narod odvra­
čala od prodajanja posesti. 

Glede hiš in premičnin je težko svetovati. To 
mora vsakdo sam vedeti, kake so njegove razmere in 
ali bi kalzalo prodajati sedaj. Lepo je sicer, ako do­
bivaš iz svoje posesti lepe dohodke, ali vprašanje je, 
kaj storimo z dobljenim denarjem? V denarnih zavo­
dih se danes dobiva male obresti, a pri prodaji hiš 
in poslopij, ki so nosila 5—6 od 100, se gotovo ni šlo 
za tem, da bi vlagali denar po 3'/2 ali 4 od sto. Tako 
nastaja težko vprašanje, kaj naj storimo z gotovino, 
in mnogi prihajajo do izhodne točke s tem, da kupu­
jejo nepremičnine ali blago. Seveda niso nepremični­
ne in blago danes po ceni in se mora plačevati za­
nje veliko večja cena, tako da se v resnici ne ve, 
kaj je danes primerneje: ali da kjupujemo, ali pa da 
prodajamo? Po našem mnenju niso ugodne velike iz­
premembe pri nepremičninah po mestih, ker se s tem 
vrednost objektov vsled pretiranih cen in stroškov 
goni v visoČino, kar bodo siromašneji sloji jako ob­
čutili. 

Prodajali naj bi samo tisti, ki jim današnji po­
ložaj donaša rešitev iz prejšnih neugodnih razmer, 

Al i naj kupujemo ali pro­
dajamo. 

..Hrvatski Lloyd" je priobčil pod tem naslovom 
članek, ki ga tudi našim naročnikom priporočamo v 
pazno čitanje: 

Nikdar še niso bili ljudje, bodisi trgovci, bodi­
si zasebniki, tako neodločni, kakor so v sedanjem ča­
su Za nepremičnine, premičnine, živež se dosegajo 
tako velike cene, o kakoršnih poprej niti sanjali nis­
mo, zato pa se mnogokdo vprašuje: ali ni prišel že 



dočim tisti, ki brez razloga — samo radi dobička — 
prodaja, ne dela prav, kajti, čim je kaj prodal, se 
mora baviti z mislijo, kaj naj kupim sedaj?! A celo 
▼prašanja kupovanja in prodaje ni bilo nikdar še ta­
ko težko, kakor je danes. 


