~ ORGANIZACIJA TRGOVINSKEGA OMREZJA

O NEKATERIH AKTUALNIH TRGOVINSKIH PROBLEMIH

: Objavljama nekaj vprasanj s tega podrodja zaradi njihove aktualnosti in pomena za uspeh pri prizadevanju,
- da bi uredili trziice in izboljiali preskrbe. Problem razvoja trgovinskega omreZja postaja letos e ocitnejsi, ko se
~ kljub dobri letini cene kmetijskih pridelkov v veéjih potrosniskihy krajih Se vedno ne znizajo pod lanske cene.

Glavni problem nadrobunega trgovinskega omreZja je splos-
40 znan: wajhno Stevilo prodajaln. Pred vojno jih je bilo v
driavi priblizno 90 tisof, sedaj pa jih je manj kakor 40 tisod,
‘Hles je, da so prodajalne v povprelju vedje, to pa ne more
padomestiti zmanjSanja Stevila, posebno e stevamo stalno
rra‘in.uje prometa. Zlasii se to opaza v vemh mestih, kjer
¢ je Stevilo prebivalcev skoraj podvojilo, Tako emrezje pro-
dajaln ni sposobno prevzeti in prenesti do potrosnika vseh raz-
polozljivih koli¢in blaga, posebno kmetijskih pridelkoy in ne
udi moZnosti za popoln razvoj konkurence,
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Tip podjetja za nadrobno predajo

- Tipi nadrobno prodajuih podjetij za nade sodobne raz-
mere S¢ niso razviti in ustaljeni. drugim imamo malo
inejsih podjetij za prodajo na drobno, ki bi imela dovolj
tehniéne opreme in bi bila sposobna povezati se tudi nepo-
edoo s proizvajalei, da bi z organizaeijo, strokovuostjo ter
oriSéan jem tehnidnih sredstev znizevala stroSke prometa.
tako je Se malo veleblagovnic in specializiranih podjetij.
- Po drugi strani ne morejo biti majhne trgovinske orga-
gizacije rentabilne niti za druzbo niti za sebe, e poslujejo
v tako kakor vefja podjetja, Majhni obrati lahko delujejo
samo po drugaénih, preprostejiih predpisih in z bolj preprosio
nizacijo. Za take obrate je v vefini primerov najsreénejfa
itey pavialni obraun, posebno, ko gre za promet s kmetij-
mi pridelki. Toda prav pavsalnih obratov imamo zelo malo,
rav ni zato nobenih zakonskih ovir. KaZe, da gre tu pogo-
manlkljivo' skrb. tu pa tam pa tudi 2a odpor zaradi
-ir:l’mlni (to je davénih) ali drugih interesov,

- Presiroko veletrgovinsko omrezje

~ Medtem ko je trgovinsko omreZje v prometu na drobno
zko, je v prometu na debelo v zadnjih letith presiroko,
ima vrsto negativnih posledic: povedanje strotkov, drob-
' blagovnih skladov, nepotrebno posredovanje v prometu
prejinji Stevilki smo objavili (na 14, strani) &lanek o
olistiénih pojavih na triiétu, ki se je vedinoma nanadal
veletrgovino. V tej Stevilki objavljamp podoben &lanek o
iweriznie trgovini, v katerem je nekoliko bolj Siroko opisana
naloga veletrgovine kot posrednika.
em obsegu bo veletrgovina tudi v prihodnje po-
za promet in preskrbo, .150 bodo najbolj pogosto mad-
in specializirana jetja, ki bodo povezovala Jirfa pod-
ot n; og?:ogoéala nadaljnjo povetanje izbire blaga ob zni-
U stroskov.

N Proizvajalci v nadrobni prodaji
. V11954 je bilo v driavi 6477 prodajaln kmetijskih zadrug.

V11955 se je njihove Stevilo zmanjialo na 5812, a v letu 1956

366. Bilo jih je torej za 1111 manj kakor L. 1954, Ta pojay

j¢ vreden pozornosti. Ne moremo ga tolmatiti kot prizadeva-
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nje zadrug, da bi se bolj ukvarjale s svojim najvaZnejsim po-
slom — organizacijo proizvodnje, ker so se hkrati druge
oblike zadruZnega promeia povecale (odkup), Tako zanemar-
janje najuspesnejsega povezovanja zadruZnikov-proizvajalcev
neposredno s potrofniki je neopraviéljivo.

KaZe, da je na to moéneje vplivalo tudi angaZiranje za-
drug in zadruznih zvez v odkupu, kjer zadruzne zveze véasil
monopolizirajo odkup in usmerjajo v tej smeri napore in' v
takih primerih same zavirajo nastop zadrug in na potrodni-
fkem trzis¢u. V nobenem primeru ne bi smeli dopustiti, da po-
pusta iniciativa za odpiranje zadruznih prodajaln.

¥V nasprotju s takim gibanjem prodajaln kmetijskih za-
drug in njihovih zvez Stevilo prodajaln industrijskih podjetij
stalno narasta: od 1385 v letu, 1954 na 1742 v letu 1936, Ce-
prav lahko to oznatimo kot uspeh in napredek, vendar je
tudi sedaj Stevilo teh prodajaln majhno in potasi narasta v
primerjavi z dejanskimi moZnostmi, posebno v primerjavi s
tistimi, ki %e niso izkoriSfene: da bi veé industrijskih proiz-

vajaleev skupaj odprlo prodajalne.

Investicije v trgovino in odgovornost zanje

Sodobna organizacija trgovine terja kot nujen pogoj teh-
nitno opremo, Y tem pogledn je bilo doslej le malo storje-
nega, posebno v trgovini z Zivilskimi izdelki, kjer so naprave

.74 skludi%iéen‘ie. manipuliranje in prevoz blaga najbolj po-

trebne. To vpliva tako na zaloZenost kakor tudi na cene.

INDUSTRIJSKE IN ZADRUZNE PRODAJALNE
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Industrijske prodajalne

Naglo opazimo popolnoma nasprotno gibanje: Stevilo Industrij~
skih prodajaln v zpdnjih letth raste, Stevilo zadruZnih pa se zniZuje.
Razen tega, kar smo v zvezi & tem Ze povedall v besedilu, lahko do-
damo, da bi lahko komune veliko prispevale za povedanje &tevila pro-
dajaln kmetifskih zadrug in Industrijskih podjetij, & bl posebno
skrbele zato, da Jjim zagotovijo prostore in druge pogoje poslovanja.

ZadruZne prodajalne

Da bi se polozaj popravil, bi bilo potrebno, kakor raéu-
najo, letos in prihodnja leta vloZiti povpretno vsako leto v
trgovine nad 20 milijard din. Ta sredstva bi predvsem vloZili
v zgradbe za skladistenje, vzdrZevanje in prevoz kmetijskih
pridelkov na trge na debelo in v prodajalne.

Ze po sami naravi teh investicij je potrebno, da tako ini-
cintiva kakor sredstva zanje izvirajo predvsem iz komun in iz
samih trFm'insluh organizacij, ¢eprav bo pri ua{\'ainejﬁih in-
vesticijah sodelovala tudi zveza oziroma ljudske republike,
Zato o tudi komune iu frgovineka podjetja ali njihovi organi
uprayvljanja odgovorni, da bodo vsa razpoloiljiva sredsiva
pravilno izkoristena in da bo doseZen z njimi najvedji mozni
napredek v trgovini.

- Zvezni_izyrini svet je pripravil za diskusijo v lyudskiskup-
£2ini porotilo in predloge o perspektivnem razvoju trgovine.
Najdolofnejie in najbol] avtoritativae smernice o tem razvoju
bo dala skup3tina. v njih pa bodo nedvomno zajeti tudi pro-
blemi organizacije trgovinskega omreZis in oznafena pota za

njihovo relevanje. M. J.
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